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CHAPITRE 1
INTRODUCTION

Ce document fait partie d'une série de rapports préparée dans le cadre
du volet Etudes villageoises du Projet de 1'USAID et du CRED sur le
développement de la commercialisation des céréales au Burkina Faso (Contrat
N°686-0243). Ie but global de la recherclie offectuée dans le cadre des
Etudes villageoises consistait a examiner les stiatégies adoptées par les
cultivateurs en prenant des décisions relatives a la commercialisation des
céréales, ceci dans le contexte plus larye des ressources totales a la
dispesition des unités économiques et des schémas caractéristiques de leur
gestion de ces ressources. Le présent rapport aboirde cette question du
point de vue anthropologique.

Le Chapitre 1 présente le site de 1l'étude —- la communauté de Dankui,
qui réunit plusieurs groupes ethniques et qui se situe dans la zone de
production ceéréaliére inportante de la Volta Noire. En premier lieu, ce
chapitre examine la carposition ethnique et 1z z*ructure politique de 1a
communauté, les aspects essentiels de son organisation résidentielle et
sociale, les activités de ses habitants en dehors de l'agriculture et,
finalement, les schémas de fréquentation des marchés. Fn second lieu, on
preésente un apergu du contexte écologique et du systeéme agricole du village,
en soulignant 1'abondance des ressources végétales et animales —- sauvages
et domestiques - qui sont & la disposition des cultivateurs de Dankui. A
la fin du chapitre, on examine le programme de recherche, y compris la
sélection des échantillons, la définition des unités de l'analyse, les
principaux sujets de recherche et les méthodes appliquées.

Ie Chapitre 2 =-- le véritable coeur de ce rapport —— donne une
description approfondie de 1'importance primordiale des cultures céréalieres
de base dans la vie économique, nutritionnelle, politique, sociale et
ideologique d'un village de cultivateurs au Burkina Faso. Dans tous ces
domaines, on examine également le grand impact des mauvaises récoltes
céréaliéres enregistrées pendant les années de sécheresse. Ce chapitre
camence par mettre au point les nombreuses formes d'écoulement des céreéales

appliquées par les cultivateurs en dehors des marchés. Dans un pays come
le Burkina Faso —— ol l'agriculture de subsistance domine et, d'apres les
estimations, seulement 20 pour cent de la production céréaliére totale



arrivent au marché ou passent par les mains des commercants de céréales--
cette mise au point est critique. A moins de connaitre les transactions
céréalieres se produisant en dehors des marchés, ainsi que les utilisations

prioritaires auxquelles les céréales sont destinées, il est difficile de
comprendre a quel moment, a quel endroit et pour quelle raison les
cultivateurs choisissent (ou ne choisissent pas) de comercialiser une
partie de leur récolte céréaliére. Pour comprerdre 1'importance des
transactions céréalieres commerciales, ainsi que le raisomnement sur lequel
ces transactions sont basées, il convient de tenir compte du contexte plus
large de toutes les formes d'ecculement des céréales. Dans cet esprit, une
des decouvertes les plus frappantes de la recherche anthropologique est
l'existence d'un "code d'honneur" socioculturel complexe s'appliquant &
1'ecoulement des ceréales. Ce code constitue dans l'ensemble un programme
de gestion des stocks céréaliers communautaires qui s'avére prudent,
rentable et susceptible de profiter a la commmnauté entiére. le code est
particulierement preécis au sujet des ventes de céréales.

Sur la base de ces résultats, le Chapitre 3 coumporte un examen
systématique des priorités de la conmercialisation en comparaison avec les
principales opticons, au niveau des culturcs et du crédit, dont disposent les
habitants de Dankui. Il analyse les données cbtenues par le biais d'un
exercice contrdlé de classement que 1'anthropologue du Projet a élaboré sur
place dans le but d'éclaircir la priorité accordée aux ventes de céréales
par rapport aux autres stratégies de formation de revemu appliquées par les
cultivateurs. Ajouté aux commentaires d'ordre qualitatif exprimés par les
enquetes, plus les résultats des entrevues approfondies effectuées
antérieurement, cet exercice de classement revéle un accord trés général
parmi les différents groupes ethniques, les différentes générations, les
familles riches et pauvres concernant les stratégies idéales de formation de
revenu. Cette unanimité d'opinions classe la commercialisation des produits
ceréaliers de base comme étant une trés faible priorité dans 1'unité
agricole typique a Dankui -- par opposition au coton, le "roi" de la
formation de revenu.

Le dernier chapitre résure les principaux concepts et résultats de
1'etude et examine leurs ramificaticns générales en ce qui concerne la

planification gouvernementale et les efforts futurs dans le domaine de la



recherche et du développement. Finalement, une amnexe de méthodologie
présente certains aspects techniques de la recherche effectuée.



CHAPITRE 2
L'ETUDE VILLAGEOISE

2.1 IE VILIAGE DE DANKUT

2.1.1 Ie village et =a population
Le village de Dankui se situe dans la région de la Volta Noire du

Burkina Faso. Il est & 25 km environ a 1'Est du fleuve qui porte le méme
nom et a approximativement 12 degrés 6' de latitude Nord et 3 degrés 42' de
longitude Ouest (voir Figure 2.1). Malheureusement, on ne peut préciser ni
les limites ni 1l'étendue du village du fait que, d'apres 1'ORD (Organisme
régional de développement), il n'existe pas de statistiques concernant la
superficie totale des communautés rurales au Burkina Faso. Sur le plan
politique, cependant, Dankuj fait partie du département de Ouarkoye dans la
province de Moun-Hou (autrefois la sous-préfecture de Ouarkoye et la
préfecture de Dédougou). De Dédougou, on peut accéder au village en suivant
la route qui mene directement & Bobo-Diculasso, vers le Sud, sur une
distance de 46 km, puis en tournant vers 1'Ouest a la "ville" de Ouarkove
(appelee Waranko localement), située au bord de la route, pour suivre une
piste difficile et non goudronnée sur une distance de 4 km. D'apres Capron
(1973: 103), Dankui fut un parmi plusieurs villages rasés par les Francais
lors d'une action offensive de grande envergure destinée a supprimer la
révolte Bwa en 1915-16. On peut supposer que 1'histoire contemporaine du
village remonte & sa reconstruction subséquente.

I1 est impossible de procéder & une description plus approfondie de
Dankui sans examiner le caractére complexe de sa coamposition ethnique.
Selon le recensement villageois effectué par le CRED en novembre 1983, la
population totale de 851 habitants comprend cing groupes ethniques
différents. ILes proportions relatives sont: 33 pour cent de Bwaba, l'un
des deux principaux groupes "Bobo"! du Burkina Fasc et la tribu dominante
dans 1'Est de la région de la Volta Noire; 30 pour cent de Mossi, le groupe

Irrés souvent dans 1a littérature, de méme que dans le langage non
technique, les Bwaba sont conrus sous le nom de Bobo Oulé, c'est-a-dire
"Bobo rouges", par opposition aux Bobo Fing. Les premiers parlent une
langue voltaique, le Bwamu, et les derniers, une langue Mandé. Pour un
examen approfondi de l'histoire de la namenclature ethnique dans cette
région du Burkina Faso, voir Capron (1973) et ILe Moal (1957).
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CARTE DE LA REGION DE DANKUI

Université du Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales au

Burkina Faso, 1986.



ethnique majoritaire du pays; 30 pour cent de Peuls ou de Fuleni, les
éleveurs tres connus dans la littérature anthropologique; 5 pour cent de
Dafing; et 1 pour cent de Samo. Il y a lisu de considérer que ces
pourcentages sont approximatifs, compte tenu des limites du recensemen: et
des variations saisonniéeres importantes de la population (voir ci-dessous).
Le Tableau 2.1 présente un résumé plus camplet des résultats du recensement.

Chacun des cing groupes a sa propre langue. Ies résultavs du
recensement irdiquent que la majcrité de ia population parlent: également le

1i franca de la région, le Cjoula, mais seule une minorité restreinte—-
f !

composée presque exclusivement de Jjeunes adultes et d'enfants -— ont
quelques notions du frangais. Les sept langues sont mutuellement
inintelligibles.

Pour ce qui est ces idéologies, tous les Mossi et Fulani de Dankui sont
des musulmans, au moins de fagon nominale, comme le sont par ailleurs la
majorité des Dafing et des Samo. Le christianicme =-- sous forme de
protestantirme évangélique -- a pénétré dans quatre concessions Bwa. A
l'exception d'une seule famille dont 1'idéologie est une forme irrégquliére
d'islamisme, les Bwaba pratiquent ce que les sthnologues francais appellent
"animisme", mais, dans ce cas, il s'agit d'un animisme étroitement 1lié au
culte des ancétres.

Les Bwaba sont, blen entendu, le groupe ethnique dominant et irndigene
de Dankui. Ia structure politique du village est trés traditionnelle. ILe
chef héreditaire et son conseil des sages, tous des Bwaba, sont investis de
l'autorité. Ces dignitaires représentent les deux principaux lignages
locaux, Mana et Tamini, plus le lignage de griots de Dembélé. Le chef de
village actuel remplit également le rdle de chef de terre? et celui de
président du Groupement villageois de Dankui, fondé en 1976. A 1'exceptior
d'un seul sous-lignage égal de Mana, toutes les concessions paient tribut au
chef de village chaque année -- soit en céréales (Bwaba et Mossi) soit en
bétail (Fulani).

Cutre les Bwaba et une seule famille de Fulani qui a toujours été

présente dans la zone, les autres groupes sont des immigrés récents. Selon

23elon la traditicn, les rdéles de chef de village et de chef de terre
sont remplis par deux personnes distinctes qui représentent deux sous-
lignages difrérents de Mana. Mais la personne qui aurait normalement rempli
le poste de chef de terre a Dankui s'est convertie au protestantisme et, par
conséquent, n'a plus le droit de remplir cette fcr.ction.



TABLEAU 2.1
RECENSEMENT VILLAGEOIS: DANKUIL

% de 1a Taille Taille
Groupe Hombre de Nombre de | Nombre de | population moyenne moyenne
Ethique |concessiond ménages personnes | globale du | des ménages|des concessions
village
Bwaba 30 54 286 33% 5,3 9,5
Mossi 26 34 254 30% 7.5 9,8
Fulari 34 50 257 30% 5,1 i 7,6
Dafing 5 7 44 5% 6,3 8.8
Samo 2 3 10 1% 3.3 5,0
TOTAL 97 148 851 991b 57 | 8.8

NOTES: <{a) Dans toutes les catégories, "concession” s'applicue d'une maniére
générale 3 un groupe de personnes }ié par des liens de paronté et
organisé de fagon patrilinéaire (ou agnatique) qui présente les
caractéristicues suivantes: cordsidentiel: interdépendent sur le
plan économique dans une majorité des fonctions assocides a la
producticn, a3 & consommation st 3 la distribution; dirigé par un
seul homme chef de concession. "Ménage" s‘applique a tout homme
marié ot a toutes les personmes 3 sa charge - dépouses, enfants
célibataires, fréres el soeurs cadets, mére dgée, enfants en
tutelie, etc. Trés souvent la concession comprend un seul homme
marid et ccrrespond donc & la définition du ménage.

(b)Y Total de 99% en raison de )'rrondissement des chiffres.

Université du Michigan, La Dynamique de la ccmmercialisation des céréales au Burkina Faso, 1¢86.




les histoires orales trés précises, les Mossi ont con~3:cé a s'installer
dans la communauté il y a quinze ans seulement. On peut supposer que la
fertilité supérieure des terres agricoles et la densité inférieure de 1la
population sont les principaux factsurs qui les ont attireés dans la région
de la Volta Noire. Ce dernier facteur a sans doute contribué a la volonté
du chef de village d‘accorder des droits usufructuaires a des "étrangers".
Les immigrés Fulani & Dankul ne sont arrivés qu'a partir du milieu et de la
fin des années 70. le chef de village leur a permis de camper sur les
terres de son lignage dans le district de Koro -~ une zone aqui est
aujourd'hui en jachére.

A présent, les trois principaux groupes ethniques ont leurs propres
"voisinages" qui sont distincts les uns des autres. Ie noyau de population
qui constitue Dankui & proprement parler est habité par les Bwaba. Sur le
plan socioculturel -- mais non forcément sur le plan visuel ou géographique
-- 1l est divisé en cing quartiers selon les différences de lignage mineur
daminant et de caste. Ies cing divisions sont: Benowazin, le quartier du
chef de village; Boenowazin, le quartier le plus prestigieux aprés celui du
chef; Koenowazin, dominé par le lignage Tamini; Penkonowazin, le siége d'un
sous-lignage autrefois important de Mana qui ne comote plus aujourd 'hui
qu'un membre; et Kakowazin, le quartier des griots, autrement dit les
tisserands/musiciens. ILe quartier Mossi se trouve a approximativement 5 km
a 1'Ouest du noyau Bwa. Ce quartier et les terres tout autour portent le
nan de Dar Es Salaam. Ie nom du quartier Fulani, qui se situe a 4 km
environ vers le Nord, est le méme que celui du district qui le contient:
Koro. TLorsqu'il y a une réunion au niveau du village ocu un projet
commmautaire, les chefs de quartier et les représentants de chacun des
trois groupes y participent. Par contraste, les Dafing et les Samo ne sont
pas identifiés avec des quartiers particuliers et n'ont aucun porte-parocle
généralement reconnu.

Les trois quartiers des différentes tribus se distinguent clairement
sur le plan architectural:

les maisons des Bwaba sont en forme rectangulaire et leurs
concessions étendues et labyrinthicues renferment leurs greniers;
les maisons rondes des Mossi sont construites en adobe avec un
toit de chaume en forme de cdne; les maisons des Fulani sont les
structures traditionnelles a déme (dans ce cas, en paille) des
peuples nomades et semi-ncmades.
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Les schémas de résidence présentent des variations saisonniéres i
1'intérieur des trois groupes différents. Ie plus souvent, les Bwaba ont
deux résidences distinctes -- une premiére qui se trouve dans le noyau de
population qui constitue Dankui et une seconde en brousse a proximité des
champs. Au cours de la campagne agricole (de mai a janvier), les familles
sont dispersées dans la campagne, & une distance par rapport au village qui
atteint parfois 19 km. A cette époque, le village lui-iméme est habité
exclusivement par les tres jeunes, les trds anciens et les mambres de la
communauté dont les activités agricoles sont limitées, par exemple les
tisserands/musiciens. Ceux qui restent au village cultivent de petites
parcelles de mals, de tabac et de légqumes. A la fin de la récolte et des
ventes de coton (décembre - Jjanvier), tout le monde prend ses affaires et
rentre au village. On y reste jusqu'au début des pluies — normalement au
mols de mai -- puis les semailles recommencent.

Un certain norbre de Messi a Dankul se déplacent de la méme facon mais,
dans leur cas, il s'agit d'une résidence dans la ville avoisinante de
Ouarkoye et d'une autre résidence de brousse a Dar Es Salaam. Finalement,
bori nombre de Fulani ménent une vie semi~nomade aprés la récolte, parcourant
toute la région & la recherche de sources d'eau et de fourrage pour leurs
animaux ainsi que pour ceux d'autrui. Parfois des familles entiéres de
Fulani s'absentent de leur campement a Dankui; en revanche, il se produit
aussi que seuls les jeunes hommes se déplacent avec les troupeaux, confiant
leurs femmes et leurs enfants aux soins du foyer paternel.

Outre ces mouvements résidentiels saiscrniers, on observe a Dankui.
l'exode post-récolte classique de jeunes hommes et d'hommes adultes, mariés
et célibataires, qui quittent le village pour chercher du travail dans les
principales villes du Burkina Faso et dans les pays avoisinants,

La composition des ménages et des concessions des trois principaux
groupes ethniques est similaire a Dankui dans la mesure ou elle est
patrilinéaire et polygynique. (Cette polygynie n'est pas forcément
localisée, cependant; certains Mossi et Fulani ont également des femmes dans
d'autres villages ou régions.) Les concessions regroupant plusieurs
familles sont structurées le plus souvent de facon patrilinéaire. Pourtant,
il est parrfois difficile de définir avec précision les limites d'une
concession donnée. Ceci est dd au fait — constaté par ailleurs a tous les
sites étudiés par le CRED — que les pratiques relatives a la prcduction, la
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consammation et la distribution ne coincident pas dans tous les cas avec les
différentes unités de parenté ou de résidence.

Par exemple, il peut se produire qu'un pére et ses fils (ou un groupe
de fréres) cultivent chacun un champ séparé et entretiennent chacun un lieu
de stockage personnel, alors qu'ils collaborent entre eux pour ce qui est de
la contribution, de la préparation et de la consammation de produits
alimentaires. Ie schéma est méme plus complexe dans la mesure ol les femmes
Bwa et Mossi peuvent, elles aussi, cultiver un champ a part et entretenir un
lieu de stockage persomnel, en exercant un contrdle partiel ou entier sur
l'utilisaticn de leur production. Un systéme de coopération semblable a
celui preésenté ci-dessus pour le cas de la consammation s'applique également
a l'élevage. Des groupes paternels ou agnatiques qui autrement sont tout a
fait indépendants sur le plan éconamique peuvent réunir leurs troupeaux,
engager un seul Fulani pour s'en occuper et confier toutes les décisions
relatives & 1l'élevage a un seul membre du groupe (normalement l'ainé). En
ce qui concerne la distribution, un chef de ménage qui est autrement
autoname peut compter dans une large mesure sur un parent masculin qui
s'occupe de la commercialisation et de 1l'achat de céréales pour son campte.
Il se produit également que les femmes qui préparent et qui vendent le dolo
(la biére indigéne de sorgho)3 achétent aupres de leurs maris les quantités
de céréales dont elles ont besoin (directement ou sur crédit). En bref, les
types exacts de collaboration économique qui existent a 1'intérieur d'une
concession, ainsi que les limites & cette collaboration, ne peuvent étre
identifiés que d'une maniére empirique.

Quant aux métiers en dehors de l'agriculture, les griots et les
forgerons Bwa constitutent chacun une caste endogame. Ies derniers
jouissent d'un standing social et ritualiste particuliérement haut. Ils
fabriquent l'outillage agricole et les articles ménagers de base ~- par
exemple le mortier et le pilon pour piler les céréales -~ dont toute famille
agricole a besoin. Dans une large mesure, les forgerons ont également la
responsabilité de sculpter les masques cérémoniels. Par ailleurs, bon
nambre de forgerons figurent aujourd'hui parmi les cultivateurs considérés

3A Dankui, seuls les Bwaba préparent, vendent et consomment le dolo.
Souvent les gens de l'extérieur caractérisent et méme désignent les trois
principaux groupes ethniques selon leur boisson préférée: le cdolo, chez les
Bwaba; le zomcom (eau pimentée & base de farine de petit mil), chez les
Mossi; et le lait, chez les Fulani.
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comme les "meilleurs" et les plus productzurs de la commnauté. Par
contraste, les griots constituent en aizlque sorte une caste inférieure
d'"esclaves" a Drnkui. Cette position inférieure tient au fait que les
griots font trés peu d'agriculture, travaillant presque exclusivement comme
tisserands. En conséquence, ils sont parfois cbligés de mendier leur
nourriture auprés des autres villageois. Outre le tissage, les griots
remplissent les réles de "crieur public", de "linguiste" au service du chef
et, lors des cérémonies au niveau du village, de musicien.

A part les forgerons et les griots, il n'existe que deux métiers
traditionnels a Dankui, et dans les deux cas il s'agit d'un travail a temps
partiel. Dankui compte un instituteur coranicque, qui est Fulani, et un
chaman/quérisseur, qui est Bwaba. Une demi~douzaine d'honmes Mossi font un
cammerce régulier d'articles ménagers ou de poissons séchés comme principale
source de revenu. Dans le secteur mcderne, mais travaillant a temps partiel
seulement, on trouve une sage-femme et un secouriste; tous deux ont recu une
formation de base en matiére de santé dans la ville avoisinante. Tl n'y a
pas d'école, ni donc de professeur, a Dankui. Il n'y a pas non pius de
magasin ni de boutique, méme rudimentaire. En revanche, le village posséde
une banque de céréales grande et solide, construite en 1980 avec un
financement accordé par 1'ORD. Finalement, il existe un vulgarisateur de
1'ORD installe dans le village qui est chargyé de fournir un appui technique
aux producteurs de coton et d'autres cultures.

En plus, presque tous les villageois -- hommes et femmes —— participent
a certaines activités non agricoles a intervalles irréguliers ou pendant
certaines saisons. Par exemple, bon nombre d'hommes de tous les groupes
ethniques vont de temps en temps a la chasse ou a la péche durant toute
l'année. Pour se faire un peu d'argent au cours de la saison séche, les
Mossi et/ou les Bwaba font parfois d'autres sortes de travail: la
menuiserie rudimentaire, la fabrication de briques, la magonnerie simple, la
couture, le tissage de nattes, la vannerie, la construction de ruches, le
ramassage et la vente de bois de chauffage et, enfin, la vente au détail de
boissons de fabrication industrielle.

(hez les Bwaba, parmi les principales activités féminines figqurent la
préparation de dolo et la fabrication de poterie trés fine; dans les deux
cas 1l s'agit surtout d'une activité de saison séche. les femmes Fulani

font le commerce de lait durant toute l'année, mais la production est
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naturellement plus importante pendant la saison des pluies. Les femmes de
tous les groupes ethniques vendent parfois des plats cuisinés tels que les
galettes sautées ou emmiellées a base de farine de havicot, de petit mil ou
de sorgho; le zambala, un condiment trés apprécié que les fermes préparent a
base des graines du néré; le beurre de karité; diverses boissons et
bouillies a base de céréales mais non alcoolisées; et, chez les Fulani, une
sorte de frumage blanc. Ces produits sont parfois vendus au marché mais il
arrive plus souvent que les femmes de Dankui les vendent en allant de
damicile a damicile dans leur village ou dans les villages avoisinants.

El ce qui concerne les marchés, les habitants de Dankui se rendent
chaque vendredi au marché hebdomadaire de Tchiocvui (appelé également
Badala), situé 2 12 km au Nord-Ouest du noyaa de population (voir Figure
2.2). Pour eux, Tchiookui -- qui aurait été établi en 1977 -~ représente
"notre propre marche de brousse". Selon la taxincmie de Sherman (1984:103),
Tchiookui peut étre considéré comme un "marché de brousse de taille
moyenne. Tchiookui présente a la fois certaines des caractéristiques d'un
marché de brousse "petit" et "important" d'aprés ce systéme de
classification, par exemple:

"petit!

situé entre plusieurs villages
importance particuliére accordée aux articles ménagers tels que
le savon, les piles, le sel, le sucre, les cigarettes, les
tissus, les vétements
présence d'un cammercant résident de céréales
visité par des commergants de la région pendant la récolte;
"important"

acces a un éventail plus large de produits et de services (piéces
et réparation de mobylettes, bouchers, tailleurs, bars) grace
au camionnage

Afin d'effectuer des achats spéciaux et/ou de rendre visite aux parents
et aux amis, les villageois se déplacent de temps en temps pour assister aux
marchés de Koumana (le marché le plus important et le plus dynamique de la
région; comme celui de Tchiookui, il se tient le vendredi), de Fakena (le
dimanche), de Doudou (le dimanche), de Moonkui (le lundi), de Kouena (le
jeudi) et de Kekaba (le vendredi). (Voir Figure 2.1 encore une fois.)
Finalement, les habitants de Dankui se rendent réquliérement a la ville
avoisinante de Ouarkoye pour y effectuer de petits achats; pour ckbtenir des
services plus sophistiqués ou plus rapides que ceux qui sont disporibles a
Tchiookui; pour boire et se distraire avec les amis; pour présenter des
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documents officiels; pour assister & un service religieux, & une réunion
politique, & une cérémonie ocu & un match de football; atc.

Le Tableau 2.2 —— basé sur la recherche effectuée par la volontaire du
Corps de la paix Margaret Stack au cours d'une cemaine de consultation dans
la région de Dankui — présente les quantités relatives de produits et de
services qui ~nnt disponibles aux marchés de Tchiookui, de Ouarkoye at de

Koumana pe.da Ar de mexché typique en saison séche. les chiffres du
tableau repr .. .ont le nombre de vendeurs aupres desquels on peut acheter
le produit ou le service indiqué. (Dans le cas ou la personne verd

plusieurs produits, on la classe selon le produit le plus abordant de son
stock.) Le Tableau 2.2 et les notes d'explication qui le suivent montrent
bien la diversité qui existe dans la région en ce qui concerne les types et
1'importance des marchés.

2.1.2 Ecologie et agriculture

Dankui se trouve carrément a 1l'intérieur de la zone écologique
soudanienne du Burkina Faso, entre la zone sahélienne au Nord et la zone
soudano-guinéenne au Sud-Cuest. ILa pluviométrie annuelle moyenne de la
région oscille entre 600 et 1000 mm et les sols varient beaucoup (Peron et
al., 1375:17). De surcroit, le village de Dankui jouit de ressources en
eaux souterraines relativement abondantes. Deux ruisseaux traversent ses
champs, qui se situent a proximité d'un affiuent important (le Vouh-Hou) du
fleuve Volta Noire. Dans leur ensemble, ces caractéristiques écologiques se
traduisent par une richesse de flore et de faune naturelles; sur le plan
domestique, elles permettent également de cultiver une borme variété de
plantes et d'élever divers types d'animaux.

En ce qui concerne tout d'abord 1'environnement naturel, tout visiteur
dans la région est frapp? par la variété étcnnante de comestibles sauvages
de l'écologie de Dankui. Ceux qui sont les plus conmus sont les produits
fournis par plusieurs espéces d'arbre, par exemple le karite, le néré, le
bacbab, le tamarinier et le kapokier. Chacun de ces arbres produit une
combinaison comestible de feuilles, de graines, de fleurs, de noix, d'huile,
de moelle ou de fruits que 1l'on peut décortiquer, sécher, piler, rétir,
blanchir, bouillir, tamiser, mettre en purée, consommer a 1'stat firais,
etc., afin de préparer une multitude de plats différents. Nous ne sammes
pas qualifiés pour identifier les autres espéces, d'aillenrs nambreuses , qui
se pretent a ces mémes utilisations. Citons toutefois quelques exemples:
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TABLEAY 2.2

PRODUITS ET SERVICLS DISPOMIALES AUX TRCIS MARCHES FREGUENTES
LE PLUS SOUVENT PAR LES HABITAHIS DE DANXU|

23-1-74 24-3-84
KOUMANA | TCHIOOKUT | QUARKOYE
. Pantery H
2. Bolssons en toutellle 16 3 3
1. Pain 4 Pl
4. Brochettes 2 1 o0
S. Bouchers 1 1 ]
6. Produite chimiques i
1. VEtemants: traditionnels 2
(] ~rAnrnes 43 9 1
9 mintes 6 [
10 Tlssus (de fabricatton domestique et
Industrielle) e ]
", Condiments " 47 35¢
12. UttensiTes de culsine ~t seaux ) 2
1. FI1 de coton cy f11 ar: saml 1
14, Polyson svéché 15 4 8
15 Vandeurs da cdréales (cultivateurs) 164
16. votatlle ] 4
17. Fratts 12 12
8. Calebasses 7 2 4
19, 9tjous 8 4
20. Holx Je koia 1k} 7 3
2. Textes coraniquey §
22. Bétail red ?
2], Heubles fabriqués lucalement ]
u. Nattes 3 4
25. Hécanfcieny 16 4 k]
26. Articles de culsine en métal 6 1
7. Lait 17 5
28. Harchandises mintes 15 H ]
29. Pidces Je rotocyclette, da mcblyette
et de blcyclette n 1
0. Chapeaur museinans 2 1
n. Poteries ] 1
2. Plats culsinés " [B] 1
13. Réparation da radios 1
. Corde et sac de puits 2
35. Réparation de machines ) coudre 1
3. Cordonnfers H 3 H
1. Chiussures 10 | of
18, forgerons ] !
13, Tatileurs 4 1 1
10. Tabac § 5 5
at, Hédicaments traditionnels ] !
42. Vendeuses de cdréaley mixtes 519 209 n3
4], Léqumes 19 8
44, Réparation de montres ]
45, Soudeurs 1 {
ROTES: (a) A Quarkoye, on vend le patn ) {‘extérieur du marché dans une

houtique ou & un poste de vente du café. MNous avons comprls ces
él1éments dans notre analyse du falt que OQuarkoye est assez
unfque. I] s'agit A Ta fols d'un marché absentéiste (examiné
plus tard) et d'un marchd élargl, c'est-a-dire que 1'on vend des
produits dens 1a rue de chaque cdté du marché.

(h) It exlste un houcher aqul vend dev brochettes mals dont la
principale nccupatinn consisté & vendre la viande de boucherie,

(¢) 11 y a 35 vendeurs de condiments 1wy marché de Ouarkoye, dont
seulement les 20 pour cent scnt présents en méme temps Cect
explique ta ralson pour laquelle nous appelons Ouarkoye un
“marché absentétste” Ley vendeury se rendent au  marché,
étalent leurs produits en quantités ccmmerclalisables, puls
regartent. 1ls reviennant 1 la fin 4e la Journée pour ramascer
les pidces posées sur leur nlateau par las acheteurs. I[1 _:°
spparemment plus journée alifeyry,

d)  Oans cette catéqorie de cultivateurs vendeurs Je céréates, nous
trouvors: 11 qul vendalent le riz non décoratique; 3, les pols
des champs' 2, le petit mil,

te! Le marché comportalt deux postes de vente du bétail: 1'un pour
Tes dnes.

{f) A Ouarkoye on vend les chaussures dans les bout!quas.

(g) Répartition des vendeuses de céréales nmistes dans les trois

riz non décoratiqué
riz tmpartd

marchéy:
Kourapa  [chlogkul  Quarkere

riz local décoratiqué 20 ] 0
arschide 16 9 t
petit mil 7 ] ]
pols des chimps 2 ] 0
sorgho rouge 2 [ 1
nigué | 1 1
sésame 1 0 0

| 0 0

1 0 6

Université du Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales au Burkina faso, 1986.
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un arbre qui produit un fruit ovale appelé localement la liane; un autre
dont les bourgeons sont utilisés pour préparer le couscous indigéne; un
troisiéme qui produit un fruit jaune dont le golt ressemble & celui de lu
ponme; et, enfin, toute une variété de buissons et d'arbustes dont les
feuilles délicieuses ont un goGt qui ressemble & celui des épinards. Outre
les produits comestibles de ces arbres sauvajes, il parait que
l'ernvironnement riche de Dankui fournit une grande —amw: d'autres produits
sauvages, par exemple des prunes, des raisins, des petits pois, du miel et
au moins trois types de tubercules mutritifs.

Chez les animaux également il existe un grand nombre d'options
alimentaires. Pour autant que nous sachions et dans les limites des
aptitudes descriptives des enquétés, parmi ces options figurent: plusieurs
especes ressemblant a 1l'antilope; le singe; le porc-épic; l'agouti; le lynx;
le lapin et plusieurs autres rongewrs ressemblant au rat; la perdrix, la
pintade sauvage, le faucon, le héron, le carcuge et une multitude dfespéces
ressemblant au pigeon ou a 1l'hirondelle qui sont prises au piége en masse au
moyen d'une technique ingénieuse utilisant du papier "attrape-mouche"; le
python et d'autres serpents; au moins deux types de lézards: la carpe,
l'anguille et deux autres poissons pour lesquels on ne connaissait pas le
terme frangais; les termites, les laxves d'abeilles, les chenilles, les vers
de karite et une araignée énorme qul fréguente les champs d'arachide.

I1 y a lieu d'ajouter entre parenthéses que, a Dankui, l'utilisation de
Cces ressources sauvages ne se limite pas & la consommation personnelle:
plusieurs plantes et animaux cités ci-dessus sont souvent cammercialisés.
Il s'agit notamment de diverses espéces d'antilope, de poisson et d'oiseau;
tous les produits fournis par les arbres; ainsi que les produits non
camestibles ramassés par les villageois, par exemple le bois de chauffage et
le bois dur.

La liste des plantes et des animaux domestiques est presque aussi
longue. Ies villageois de Dankui cultivent les cultigénes suivants: 1le
coton, le sorgho bhlanc, le sorgho ruuge, le millet d'Afrique, le mals blanc
et jaune, le scézame, le riz, deux variétés d'arachide, le niébé, un type de
haricot rouge, le pois fourrager, le fonio, des courges et des calebasses,
le tabac, le melon, la mangue, plusieurs espéces de ketmie, le piment, le
gombo, le concombre, 1'aubergine, la couvrgette, la tomate et 1l'oignon. Une
etude effectuée en avril 1983 par 1'ORD/INSD (Institut national scientifique
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et démographique) a cité également le manioc et la patate douce. Parmi le
cheptel figurent les bovins, les ovins, les caprins, les asins, les porcins,
les poulets et les pintades.

Ici encore, certains produits sont destinés non seulement a la
consommation mais é&galement a la vente, bien que le degré de
commercialisation varie beauccup. ILe coton, le sésame, le tabac, les
courges, les calebasses, les fruits et les cultures maraichéres sont pour la
plupart des cultures de rapport. (Cependant, en ce qui concerne les
mangues, il semble qu'une bonne partie de la récolte soit conscnmée par les
enfants du village avant d'arriver au marché.) Pareillement, les villageois
sont disposés a commercialiser l'arachide, le riz et le bétail. Les
cereales de base sont vendues également mais, comme nous le verrons plus
tard, leur commercialisation est beaucoup plus compliquée.

Ie nombre et la variété de cultigénes & Dankui font que le calerndrier
de travail devient tres chargé et assez complexe au cours de la campagne
agricole. Il est évident que tous les ménages ne produisent pas toutes les
cultures. [En effet, il est difficile de parler en termes généraux des types
spécifiques de cultures et de 1'importance relative accordée a chacune de
Cces cultures par 1l'ensemble des villageois. Te choix de cultigénes et les
proportions relatives dépendent en partie du groupe ethnique et reflétent
non seulement les préférences culturelles en faveur de certains aliments,
ainsi que les habitudes et les connaissances agricoles de la région natale
du groupe ethnique, mais également 1'importance relative accordée aux autres
ressources de subsistance (telles que le bétail) et, a Dankui, 1'acceés
cdifférentiel a diverses qualités de terres. Par exemple, seuls les Mossi
cultivent l= fonio; en plus, ils produisent la plupart des courges et des
calebasses cultivées dans la communauté. Ie tabac est cultivé exclusivement
par les femmes Bwa d'un certain dge. Le sésame également est produit
surtout par les Bwaba. Les Fulani ne produisent jamais de coton; en effet,
ils se limitent essentiellement a la culture de sorgho et de mais et
produisent parfois ure quantite restreinte de petit mil et de niébé. Il est
d'ailleurs vrai que les terres accordees aux Fulani sont parmi les plus
pauvres du village.

Dans ces limites, 11 est toutefois possible d'avancer certaines
généralisations. ILe sorgho et le mals constituent de loin les principales
cultures vivrieres des trois groupes ethniques. les quantités de petit mil
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produites a Dankui sont faibles; d'aprés les déclarations répétées des
enquétés, ceci tient au fait que les sols locaux ne favorisent pas cette
culture. Le coton, l'arachide et =-- lorsque les précipitations sont
normales — le riz sont cultivés presque universellement par les Bwaba et
les Mossi. [e coton en particulier est devenu la principale culture de
rapport de ces deux groupes. Comme source de recettes agricoles, le coton
est suivi par les ncix de karité et, chez les Bwaba, le sésame. Ies Fulani,
bien entendu, comptent sur 1l'aspect animal de 1l'agriculture pour se procurer
des especes.

En ce qui concerme les animaux, tous les villageois font au moins
l'élevage de volaille. La grande majorité des villageois possédent
également des ovins et des caprins. A l'exception des Fulani, bon nombre
ont également un ou plusieurs anes. Seuls les Bwaba font 1'élevage de
porcins. Ies hovins constituent, bien enterdu, 1l'animal le plus prestigieux
en Afrique. Bien cue tous les villagcois aspirent a 1'élevage de bovins,
les trois quarts saulement de toutes les concessions a Dankui possédent des
bovins & 1'heure cctuelle. Toujours & l'exception des Fulani, il se produit
souvent cue le "troupeau" bovin d'une concession ne compte en réalité que
les boeuts de trait pour le labourace.

A ce propos, il existe un grand nombre de charrues i Dankui. D'apres
le recensement villagecis effectué par le CRED, 70 pour cent de toutes les
concessions Bwa possédent au moins une charrue alors que cing concessions en
possederit deux. Chez les Bwaba, la charrue a traction bovine est de loin le
type le plus courant. Les 39 pour cent des concessions Mossi qui possédent
une charrue se divisent presque également entre les charrues a traction
bovine et celles a traction asine. Seules deux sur 34 concessions Fulani
ont déclare qu'elles possedent une charrue. Outre les Fulani, donc en
tenant compte de tous les autres groupes etnniques a Denkui, la possession
de charrves par concessicn s'établit & 68 pour cent en moyenne. Mais les
villageois qui n'ont pas de charrue ont tout de méme accés a cette
technologie dans la mesure ol 1ls peuvent louer une charrue aupres d'un
propriétaire.

Une description intégrale du systéme agricole de Dankui comporte
forcément un apargu de son régime foncier et de son utilisation des terres.
La Figure 2.2 montre qu'il est possible de distinguer entre quatre secteurs
qui différent les uns des autres dans ces domaines. On remarque en premier
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lieu le bas-fond, un terrain bas relativement marécageux consacreé
exclusivement a la production rizicole. Ce terrain est administré par le
chef de village/chef de terre qui répartit les parcelles & intervalles
irrequliers lorsqus celles-ci n'ont pas été cultivées pendant plusieurs
années. En principe, chaque habitant de Darkui a diroit a une parcelle dans
le bas-ford: il sufrit d'en demarder ure au chef. Mais, en réalité, seuls
les Bwaba et les Mossi cultivent catte zone, puisque les Fuiani ne
s'intfressent nullement & la producticn rizicole. Presque tous les Bwaba,
ainsi que la majorité nette des Mossi, cultivent le riz. Ies cultivateurs
divisent leurs parcelles en deux, consacreant une moitié a la production
rizicole et laissant l'autre moitié en jachere pendant deux & trois ans,
puis alternant les deux utilisations.

Le secteur appelé labara appartient exclusivanent i Boenowazin, le
quartier Bwa semi-autonome mentionné ci-dessus. Ce terrain aurait été cédeé
a Boenowazin i1 y a 27 ans par le grand-pére du cher de village actuel. Ie
chef de quartier assure aujourd'hui 1'administration de cette zone, avec,
pour la formz, l'approbation du chef de terre. A la différence des autres
Bwaba de Dankui, les habitants de boencwazin ont tous leurs champs de
brousse a 1'intérieur de cette zone.

Les champs de brousse des autres habitants Bwa alternent de temps en
temps entre le secteur de Foro et celui de Car Es Salaam. La partie Ouest
de ce dernier secteur porte le nom plus particuiier de Tchiookui. les
terres des deux secteurs sont diviscées essentiellement entre les quartiers
de Boenowazin et. de Koenowazin, mais Penkonowazin retient quelques parcelles
a Koro. Natwrellement, la plus grande superficie dans chaque secteur est
reservee au quartier du chef de village. Par ailleurs, en tant que chef de
Boencwazin ou en tant que chef de terre de tout le village, il est charyé
dfadministrer .irectement ou irdirectement toutes ces zones.

A present, et depuls 25 ans environ, les villageois Bwa cultivent des
champs dans le secteur Dar Es Salaam/Tchicokui. Avant cette période —— de
1917 environ a 1960, selon 1'nistoire orale -- ils avaient des chanps dans
le secteur Kero. le chef de village affivme que, a sa connaissance, cette
alternancz entre les différents secteurs est typicque depuis le tournant du
dernier siecle. 11 remargue gue le:s sols fertiles de Dar Es
Salaam/Tchiocokui favorisent nettement la production de sorgyho et de mais,

alors que les sols plus sablonneux de Koro conviennent mieux a la production
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de petit mil et d'arachide. Ie chef a remarqué également que le passage
d'un secteur a l'autre a parfois été conditionné par les prix relatifs du
marché de ces différentes cultures.

Les villageois se servant de la traction animale cultivent leurs champs
de fagon intensive, sans prévoir une période de jachére mais en pratiquant
une rotation systématique des cultures et en appliquant des engrais. De
cette maniére, un "bon" exploitant —— c'est-a-dire un cultivateur qui
effectue trois ou quatre sarclages au cours de la campaqne agricole -—-
pourrait cultiver les mémes terres pendant dix & quinze ans. “Jn "mauvais"
exploitant qui n'effectue qu'un seul sarclage annuel serait peut-étre cblige
d'abandonner ses champs apres cing ans seulement; on dit que ceci s'applique
également aux villageois qui continuent & cultiver manuellement. Dans les
deux cas, les terres abandonnées sont laissées en jachére pendant 15 & 20
ans, "jusqu'a ce que les grands arbres reviennent".

Examinons rapidement 1'histoire agricole plus contempcraine de Dankui,
notamment en ce qui concerne la production de céréales. Une étude effectuée
en avwril 1983 par 1'ORD/INSD classe Dankui comme étant un village de
production céréaliére excédentaire (par contraste avec production
déficitaire ou autosuffisante). Iorsque nous avons abordé la question des
récoltes recentes, cependant, les villageois ont rérondu d'une voix unanime
que, au cours des deux derniéres années, la production globale était
"mauvaise", la récolte de 1983 étant encore pire que celle de 1982; que la
production au cours des deux années précédentes était "bonne"; et, enfin,
que celle des trois années antérieures était "excellente". En effet, c'est
uniquement au cours de cette période plus reculée que quelques membres de
1'échantillon se souviennent d'avoir pu constituer des stocks de céréales
suffisarment grands pour durer facilement jusqu'a la récolte suivante. Un
des meilleurs cultivateurs déclare que, deux ans et demi plus tard, il
posseédait toujours un certain stock de céréales qui datait de sa récolte de
1980. Bon nombre d'autres cultivateurs déclarent que leurs stocks
constitués apres les récoltes de 1979 et de 1980 ont duré pendant un an et
demi ou deux ans.

Ies enquétés relativement jeunes parlent avec regret de cette péricde
d'abondance, lorscue leurs associations de travail ont gagné tellement de
céréales en récompense de leur main-d'oeuvre qu'ils ont pu organiser
d'immenses fétes de dolo et de danse. Pareillement, leurs ainés parlent
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avec fierté des dimes importantes et des dons de céréales qu'ils ont pu
offrir a 1l'époque. Mais ces souvenirs s'cpposent de fagon frappante a la
réalité de 1983-84. Nous aborderons maintenant la conception de la
recherche mais, dans le chapitre suivant, nous procéderons a un examen
approfondi des multiples utilisations et de Ll'importance critique des
céréales vivrieres a Dankui, sur le plan ..n sewlement économique et
nutritionnel mais également social et culturel. En ce faisant, nous
préterons une attention particuliére aux incidences d'une mauvaise récolte

sur tous ces domaines.
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2.2 LE PROGRAMME [ RECHERCHE

les re herches menées dans le cadre de cette étude ont été effectudes
entre aolt 1963 et aolt 1984. En ce qui concerne les recherches
anthropologiques, le travail sur le terrain date de la période entre octcbre
1983 et fin mai 1984, avec des visites de suivi effectudes au niveau du
village apreés cette péricde.
2.2.1 Sujets

Les sujets de la recherche, autrement dit 1'échantillon, ont été

choisis au hasard et nous avons essayé de stratifier cet échantillon selon
les proportions ethniques du village établies par le recensement du CRED.
Cependant, les Samo et les Dafing de Dankui ont été exclus du tirage pour
plusieurs raisons. Suivant l'opinion des villagecis et de 1l'auteur, ces
deux groupes constituent des éléments non représentatifs de la communauteé,
n'englohant que 6 pour cent de la population totale. Ils sont en guelque
sorte "a l'écart" -—— sur le plan non seulement statisticue mais également
gécgraphique et historigue. Ils sont installés, depuis relativement peu de
temps d'aillews, & l'extréme limite de Dankui. Finalement, compte tenu des
contrastes déja complexes qui distinguent les trois principaux groupes
ethniques, on a jugé que la participation de ces deux autres groupes
servirait a compliquer inutilement le nombre de variables indépendantes
relatives a l'appartenance ethnique qu'il faudrait contréler, sans pour
autant apporter une contribution importante en ce ~ui concerme la collecte
d'un ensemble représentatif de donndes.4

Le Tableau 2.3 présente l'échantillon visé par la recherche. Sauf
indicaticn contraire dans le texte, les trente concessions de 1'échantillen
ont fourni les données servant de base anx analyses qui figurent dans toutes
les secticns suivantes de ce rapport. Nous avons choisi la concession comme
unité de base de 'analyse du fait qu'elle constitue le niveau structurel
auquel toutes les principales décisions économiques sont prises--
concernant, par exemple, l'achat d'une charrue, la vente d'un boeuf,

l'organisaticn d'une réunion de travail, le financement d'un mariage, le

4pour un examen plus approfondi des procédures d'échantillonnage
adoptées et des sujets ajoutés ultérieurenent a 1'échantillon afin de
ramplir certaines conditions statistiques de 1'analyse économique, voir les
autres rapports de cette série.


http:uiterieuremp.nt

TABLEAU 2.3
ECHANTILLON VILLAGEOIS: DANKUI

Taille
Groupe Nombre de | Nombre de Nombre de moyenne
ethique concessions | ménages personnes des concessions
Bwaba 14 19 116 8,3
Mossi 9 11 87 9,7
Fulani 7 R 50 7,1
TOTAL 30 41 253 8,4

Université du Michigan, La Dynamique de la commerclalisation des céréales au Burkina Faso. 1986.
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financement d'un membre de la concession qui se lance dans un métier ou qui
ccmmence des etudes ou, pour donner un exemple qui se rapproche du sujet de
cette étude, le probleme de déterminer dans quel endroit, a quel moment et
en quelle quantité il convient de commercialiser des céreéales.

Plusieurs remarques s'imposent concernant les individus qui figurent
(et qui ne figurent pas) dans l'échantillon. En premier lieu, deux
concessions de griots ont été incluses. Bien que cette caste "a part"®
représente une partie non négligeable de la population indigeéne, elle fait
trées peu d'agriculture, comme nous l'avons déja constaté: quant aux
céreéales, elle ne cultive que le mais. En conséquence, il est parfois
expédient d'exclure les griots -— ainsi que les Fulani —— lorsqu'il s'agit
d'effectuer certains des calculs qui suivent, ceci afin d'éviter d'obscurcir
la situation agricole ou comrerciale majoritaire. Inversement, le hasard a
voulu qu'aucune concession d'un lignage trés important & Dankui —— celui qui
est le plus nombreux et le plus puissant aprés celui du chef —— ne figure
dans l'echantillon (notons que 1'unique coricession qui posséde un tracteur a
Dankui fait partie de ce lignage). Ia situation aurait pu étre génante mais
a été mitigee par 1'embauche provisoire d'un membre trés connu de ce lignage
pour aider 1l'éguipe du CRED dans ses recherches.

En revanche, le nom d'un des deux "chefs des Jjours" du village (un
responsable qui devine les jours les plus propices aux cérémonies) a &té
tiré; selon des sources fiables, celui-ci est le plus riche de tous les
Bwaba a Dankui apres le proprigtaire du tracteur mentionné plus haut. Ies
deux concessions considérées les plus riches de toutes les concessions Mossi
a Dankui ont également fait partie de 1l'échantillon; dans un cas il s'agit
de la concession du chef de quartier Mossi. Bien que le chef de village
lui-méme n'ait pas figuré dans 1l'échantillon, trois de ses conseillers
politiques les plus proches et un de ses fils ont été choisis.
L'échantillon a également compris un forgeron. Parmi les Mossi, plusieurs
individus qui font du commerce ont été inclus. Enfin, une veuve Bwa a été
choisie — ainsi que 1'ivrogne du village.

2.2.2 Conception et méthodologie de la recherche

Une variété de techniques se sont imposées sur le terrain en raison de
la garme diverse de guestions & aborder dans le cadre de la recherche —— par
exemple: les budgets céréaliers au niveau des ménages; le comportement
cummercial réel et idéal des villageois concernant, d'une part, les céréales
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et, d'autre part, 1l'utilisation d'autres ressources; les marchés et les
camergants de céréales au niveau local; les problémes de transport; les
banques de céréales; le crédit; le stockage; et ainsi de suite. Ces
elements seront examinés rapidement ici et présentés en plus ample détail
dans les sections appropriges du texte ou en annere.

Pour les membres de l'échantillon, la principale tiche a runsisté a
répondre a une série de trois questionnaires formels, dont chacun était plus
approfondi que le précédent. Ces trois instruments ont été applicqués
successivement a des intervalles de deux meis environ. En gros, le
protocole initial visait trois buts: vérifier les données quantitatives
enregistrées au cours du premier trimestre de recherche au niveau villageois
(d'octobre a décembre 1983); cbtenir auprés des producteurs une description
de leurs strateégies d'échange de céréales ainsi qu'une idée des quantités
concernees, pendant une année de sécheresse et en temps "normal"; et, en ce
qui concerne 1'écoulsment des céréales, réunir les renseignements de base et
les connaissances qui sont nécessaires pour élaborer une méthodologie
convenant aux futures recherches sur la prise de décisions dans le domaine
de la commercialisation.

Le second protocole visait essentiellement "le cas du coton" dans la
mesure ou il est devenu de plus en plus évident qu. toute analyse de la
commercialisation des céréales a Donkui doit tenir compte de cette culture
concurrentielle. Ce questionnaire avait pour but secondaire de réunir des
renseignements plus approfordis sur les échanges de cérdales et sur la
fréquentation des marchés de la part des cultivateurs. Ie troisiéme (et
dernier) protocole représentait surtout un effort de "combler les lacunes"
mais, la encore, nous avons abordé plusieurs questions critiques concernant
le rapport entre le coton et les céréales, par exemple 1'emploi d'engrais,
la rotation des cultures et le calendrier des ventes. Dans l'ensemble, ces
trois questionnaires ont exigé en moyenrie sept heures d'entrevues intensives
par concession et constituent la principale source des données sur
lesquelles se base cette étude. Le lecteur qui désire consulter ces
questionnaires trouvera des exemplaires en armexe.

Outre les entrevues, nous avons effectué un classement cortrdlé—-—
appelé 1'"Echelle des préférences commerciales" ("Marketing Preference
Scale": MPS) -- aupres de tous les chefs de concession Bwa et Mossi de
l'échantilion. Cette échelle a été élaborée sur le terrain et se base sur



27

les renseignements fournis dans le cadre des premiéres entrevues intensives
et par d'autres sources. Elle était destinée spécifiquement & remplir la
mission du CRED consistant a4 examiner comment les cultivateurs prennent
leurs décisions relatives & la commercialisation des céréales. Ia structure
et les résultats de la MPS seront examinés de maniére approfondie ci-aprés.

Nous avons demandé a trois sources bien informées (dont aucune
n'appartenait a l'échantillon) d'effectuer une autre tiche de classement.
En se servant d'une variante de la technique de Silverman (1966), elles ont
élaboré un indice global de richesse relative s'appliquant a toutes les
concessions dans l'échantillon. Ia méthode exacte de cette tache et les
réesultats obtenus sont présentés en annexe. Les classements de r.ichesse
relative sont utilisés dans les analyses comparatives figurant dans le
texte.

Toutes ces méthodes de recherche ont naturellement été appuyées par
1'outil anthropologique classique, a savoir, 1'cbservation des participants.
Dans ce cas precis, cette observaticn a exigé toute une ganme d'activités:
nous avons regardé a l'intérieur des greniers; pilé et broyé les cérdales;
appris a distribuer des quantités de céréales avec une gourde en forme de
louche, comme le font les femmes au marché; examiné diverses qualités de
produits; rendu visite aux concessions des commercants afin de peser leurs
unités de mesure; fréquenté le marché pour observer et parfois méme pour
aider dans les transactions; bu du dolo; trait des vaches; etc.

D'autres aspects plus spécifiques de 1l'analyse des marchés locaux ont
rendu nécessaire l'utilisation d'autres méthodologies. Par exemple,
l'examen des routes et des colts de transport nous a parfois contraints a
mesurer les distances en Jjeep ocu en motocyclette, wvu 1'insuffisance des
renseignements cartographiques dans les zones les plus €loignées de la
région et dans celies qui n'ont été peuplées que récemment. L'étude des
marcheés localxX nous a conduits & les mesurer et a dresser une carte de leurs
limites phyciques; & dénombrer lss vendeurs et les types de produits vendus;
a effectuer des entrevies sans limites fixes aupres des chefs de marché et
des commergants établis depuis longtemps, ceci dans le bur d'éclaircir
1'histoire des marchés; et, enfin, a discuter avec les représentants du COR
(Comité de Défense pour la Révolution) et du Groupement villageois local
concernant les changements récents survenus dans le commerce céréalier
local. Dans le cadre d'autres études visant les différents types et niveaux
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de commergants de céréales dans la région, il s'agissait de noter par écrit
la vie d'un échantillon de tels individus. Nous avons également consulté
les coamercants sur la question délicate des ventes anticipées de céreéales
effectuées par les cultivateurs de Dankui; certains commercants ont méme eu
la gentillesse de nous permettre d'examiner leurs propres registres de ces
transactions.

En bref, une grande variété de domnées ont été recueillies grice a
1'utilisation d'une gamme de techniques différentes. Il n'est pas possible
de présenter toutes ces données ici mais, directement ou indirectement. nous
nous en servirens dans la mesure ou elles s'appliquent aux divers sujets de
l'étude. Par ailleurs, nous espérions pouvoir disposer, avant de rédiger ce
rapport, d'au moins quelques-uns des résultats quantitatifs détaillés
provenant des recherches économiques effectueées & Dankui, afin de
contrebalancer ainsi les risultats tirés des données plus qualitatives,
basées souvent sur des souvenirs, qui caractérisent les recherches
anthropologiques. Malheureusement, les résultats quantitatifs seront
disponibles dars un an seulement. In conséquence, ce rapport cherche a
déterminer, dans la mesure du possible, a quel point les stratégies
"ideales" d'écoulcment de céréales, selon les descriptions dornées par les
cultivateurs, sont parfois différentes de co que nous avons observe (par
d'autres moyens) comme étant leur comportement "réel'. Il sera neécessaire,
en fin de compte, de cambiner systématiquement ces deux types de données
avant de camprendre a ford les bases miltiples des stratégies adoptées par
les cultivateurs lorsqu'il s'agit de prendre une décision relative a la
camercialisation de lewrs céreales —— ainsi que les réalités qui parfois

obligent les cultivateurs a s'écarter de ces stratégies.



CHAPITRE 3
LES ROLES MULTIPLES DES CEREALES VIVRIERES DE BASE DANS LA VIE VILLAGEOISE

3.1 INTRODUCTICN

Ce chapitre présente des exemples de budgets céréaliers au niveau de la
concession pour chacun des trois principaux groupes ethniques a Dankui. Ces
budgets incorporent les nombreux types d'écoulement de céréales identifiés
au cours de nos recherches. Ies renseignements présentés ici sont tirés
essentiellement des premiéres entrevues intensives (voir Annexe A). Un des
principaux buts de cat exercice consiste a démontrer les rdles miltiples des
céreales vivriéres en assurant, pour les familles de cultivateurs & Dankui,
une vie confortable et satisfaisante - encore une fois, sur le plan non
seulement nutritionnel et économique mais également social et culturel.
Camme nous 1'avons expliqué dans 1'Introduction, un second but, étroitement
lié au premier, consiste a éclaircir, dans la mesure du possible, 1'impact
sur tous ces damaines d'une année de mauvaises récoltes. Fn troisieme e=
dernier lieu, ces budgets céréaliers simples fournissent une heuristique
permettant d'aborder et d'examiner certaines croyances idéologiques et
contraintes sociales relatives a 1l'écoulement des céréales. Par exemple,
dans le cadre du mandat de recherche du CRED, un résultat particulierement
important qui ressort de 1'étude est 1'application de sanctions sociales
dans le cas de la commercialisation irréfléchie des céréales appartenant a
la famille.

Ie Tableau 3.1 présente ces budgets exemplaires. Leur structure et
leur justification nécessitent quelques remarques explicatives.
Premiérement, le tableau présente uniquement l'écoulement, et non
l'acquisition, de céréales. Deuxiémement, toutes les unités de céréales
sont présentées en tines. Nous employcns cette mesure parce qu'elle est la
plus familiere aux cultivateurs de Dankui de tous les groupes ethniques: en
général, au moment d'une vente, les cultilvateurs mesurent leurs céreéales en
tines et, lorsqu'ils parlent des cultures céréaliéres, le plus souvent ils
expriment les quantités en tines. Parfois, les Mossi parlent d'un certain
nombre de "paniers'" de céréales (une mesure utilisée au moment de 1la
recolte) car, a la différence des Bwaba, les Mossi entreposent leurs
céréales sans battage. Néarmoins, ils peuvent normalement convertir les

29
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TABLEAU 3.1

BUDGET CEREALIER ANNUEL AU NIVEAU BE LA CONCESSION
(DEPENSES SEULEMENT) (sorgho, en tines)a

Bwaba Mossi i Fulani
Consommation annuelle “ordinaire"b 104 ]75d 77
Eventail 48-180 48-432 | 48-144
Echange de lait contre des céréales 3 0 0 (6 régues)
Echange de dclo contre des céréalesd 1 0 0
Céréales fournies lors des réunions
de travail? 5 4 2
gventail 0-17 0-5.5 0-3
Paiements en nature en récompense de
la main-d'oeuvre agricole 4 3 0
Semences 1,5 0,5
Alimentation animale 4 6 2,5
Versements céréaliers aux éleveursd 1,5 0 0 (1,5 received)
Tribut 2 2 0
Dons et dimes 3 5 4
Réserves rituelles 1 0 0
Consommation cérémonielle et sociale ? ? ?
Ventes effectudes & partir de la
production céréaliere de la concession®i2 17 0
Eventaitl 0-36 0-60 -
NOTES: (a) Sorgho bianc et rouge confondu.
(b) Moyennes réelles basées sur les données déclarées par les

cultivateurs en 1983-4.

(c) Moyennes réelles basées sur les ventes déclarées 3 partir de la
récolte de 1G82; voir le texte,.

(d) Ce chiffre est anormalement élevé en raison du déséquilibra de

1'échantillon: cing concessions sur six appartenant au groupe
de richesse I (voir Tableaux 2.2 et 2.3) étaient des Mossi - y
compris le chefl de quartier Mossi dont les dépenses assocides a
la consommation "ordinaire" sont exceptionnelles.

Universits du HMichigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales au furkina Faso, 1986,
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paniers en tines sans difficulté. En principe, une tine égale le sixiéme
d'un sac de 100 kg, soit 16,7 kg. Mais, en réalité, la tine typique a
Dankui se conforme & l'unité de 1'ORD et comporte obligatoirament un petit
"chapeau", c'est-a-dire un tas conicque de céreéales coiffant le récipient.
Par conséquent, le poids d'une tine s'approche de 18 ky lorsque celle-ci est
remplie de sorgho cu de petit mil. Pour les conversions, le lecteur peut se
servir de ce dernier chiffre.

Troisiémement, dans le but de simplifier 1'analyse, on considere que
les unités presentées au Tableau 3.1 se rapportent au sorgho seulement,
cette culture etart de loin la principale céréale produite, consommée et
commercialisée/échangée & Dankui. Ie sorgho est également la céréale viseée
le plus souvent par les différents postes de budget du tableau -- a
l'exception, bien entendu, de certaines catégories telles que les semences.
Seront examinées lors de l'analyse approfordie de chaque catégorie les
exceptions moins évidentes, ainsi que les possibilités de remplacement-—
par exemple, sur le plan de la conscmmation céreémonielle et sociale.

En effet, notre but ici n'est pas de calculer avec précision tous les
mouvements de différentes céréales et d'autres ressources vers et depuis les
membres de l'echantillon. D'autres rapports de cette série abordent cette
tache difficile en adoptant une approche plus monclithique et dconcmétricue.
L'abjet des budgets céréaliers exemplaires est plus modeste: d'esquisser,
de maniere générale mais toutefois camplete, 1'écoulement des céréales de
base dans une unité agricole typique & Dankui, ceci pour chacun des
principaux groupes ethniques. Par conséquent, sauf indication contraire
dans le texte, les chiffres présentés au Tableau 3.1 constituent les
réponses moyennes, ou les réponses les plus représentatives, obtenues
pendant les entrevues approfondies et s'appliguant & une année de récoltes
normales ou bonnes.

Il est évident que la définition de "typique" pose certains preblemes.
Outre les différences ethniques, il existe des variations importantes, néme
a l'intérieur d'une petite communauté burkinabée, en ce qui concerne 1la
richesse relative, le standing social, le prestige associé aux divers
lignages, la taille des concessions, leur composition par age et par saxe et
donc leur capacité productive; parmi les autres facteurs susceptibles
d'accuser une variation figurent les spécialisations professionnelles et les

niveaux d'instruction. Néammoins, les chiffres exenmplaires présentés au
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Tableau 3.1 peuvent étre considérés comme étant représentatifs d'une
concession de taille moyenne (donc en évitant les extrémes démographiques)
de chaque grcoupe ethnique & Dankui. L'utilisation de ces chiffres de
référence comme point de départ permet d'effectuer, dans tous les cas ou
elles sont pertinentes, un examen systématique des variations dues aux
différences sur le plan de la richesse ou de la taille de la concession--~
ainsi que de toute autre variable exergant un impact inportant sur le pos:e
budgétaire en question. Finalement, lorsaue les données nécessajres sont
disponibles, l'analyse de chaque catégorie budgétaire termine avec une
camparaison entre les chiffres s'appliquant & une amnée rormale ou lonne,
d'une part, et le schéma d'écoulement déclaré ou prévu par les cultivateurs
pendant une anneée de sécheresse, 1983, d'autre part. Signalons que, partout
dans le texte, "cette année" se rapporte a la situation ethnographique de
1983~84, alors que "l'année derniére" signifie donc la campagne agricole
précedente, 1982-83.

3.2 IES ROLES ET L'IMPORTANCE DES CEREALES VIVRIERES

3.2.1 Consommation journaliére

Pour la plupart des concessions, la consommation journaliére constitue
naturellement la catégorie de dépense céréaliére la plus importante — ainsi
que le but primordial de la production céréaliére a Dankui. Nous employons
les termes "tous les jours” et "jowrralier" pouwr indiquer la consommation
réquliere en dehors de toute signification sccicculturelle — autrement dit,
les repas ordinaires dans la concession. Cette catégorie englobe également
(tout simplement parce qu'il est impossible de les distinguer des portions
servies dans la concession) les nombreuses portions de plats cuisinés que
les familles de tous les groupes ethniques distriluent constamment a
d'autres concessions en sigme de parentg, d'amitié ou de communitas. A
l'heure du diner, un grard nombre de femmes et d'enfants traversent le
village en portant des bols tout chauds, retracant ainsi les liers qui
existent & 1'intérieur d'une société peu towmée vers 1'extérieur. Une
jeune mariée peut envoyer a la concession paternelle une portion de ce
qu'elle prépare; pareillement, la fenme du frére cadet peut ervoyer une
portion a la concession du frére ainé de son mari. Un chef de lignage

regoit reéguliérement des portions fournies par les concessions de son
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lignage en reconnaissance de son autorité et, de la méme mar.iére, une veuve
dgée regoit des portions fournies par les concessions de ses fils en signe
de respect. L'échange réciproque de repas sert également a entretenir de
bonnes relations avec les parents par alliance et les voisins. En
particulier, les femmes du quartier s'entraident en echangeant. quelques
portions supplénentaires lorsque des personnes arrivent a 1'improviste a
l'heure du diner. Les orphelins qui ne sont plus jeunes et les handicapés
regoivent en général des dons sous forme de plats chauds.

Ie lecteur dolt noter que, a la différence de la plupart des postes
budyétaires qui seront exomings, les quantités présentées ici représentent
les moyemnes, par groupe ethnique, de la consomation réelle en 1983-84, sur
la base des estimations fournies pev les membres de 1'échantillon. Nous
avons permis aux enquétés de dorner leurs estimations scus la forme qui
semblait, pour eux, la plus naturelle -- que ce soit par jour, par semaine
ou par mols et en dixiémes de tine, en tines cu en sacs de 100 kg, En
realité, la grande majorité a choisi de répondre en nombre de tines
consommeées par jour ou par semaine. Fnsuite, nous avons comverti ces
estimations en quantités annuelles: ces derniers chiffres figurent au
Tableau 3.1. Bien que 1983 ne représente quére une année normale ou bonne,
nous avons jugé que ces informations se rapportant au présent ethnographique
seraient les plus utiles dans cette categorie -- d'ailleurs la plus
importante —- du budget. Ajoutées aux données provenant des recensements et
d'autres sources, elles permettent d'examiner avec plus de précision les
relations qui existent entre la conscrmation journaliére et la richesse
relative ou entre la consommation et la composition actuelle des
concessions.

Ie Tableau 3.1 présente les moyennes ainsi établies aussi bien que les
éventails des réponses. Avant de procéder & un niveau plus approforndi de
l'analyse, il est presque inutile de dire que la consommation journaliére
des grandes concessions est supérieure a celle des petites concessions.
D'une maniére génerale, ce fait se refléte méne dans une comparaiseon
rudimentaire, par groupe ethnique, de la taille movenne des concessions de
l'échantillon, présentée au Tableau 2.2, avec les chiffres figurant au
Tableau 3.1: les Fulani -- qui ont, en moyenne, des concessions plus
petites -- sont caractérisés par un niveau inférieur de conscmmation

journaliere moyenne de céréales; 1'inverse s'applique aux Mossi.
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En ce qui concerne les Fulani, 1l est évident que d'autres facteurs
entrent en jeu. Lewr production ceéréaliére globale est nettement inférieure
a celle des autres groupes vu que les fammes participent peu aux travaux des
cultures (l'ideéal étant cqu'elles n'y participent point), alors que les
hammes sont. abligés de diviser leur temps entre 1l'élevage et 1'agriculture.
En outre, les Rulani eux-mémes font la remargue que lewr stock de céréales
est moins varie. Lorsque toute la récolte de mals a été consummée, ils se
contentent en général de ne conscmmer que le sorgho jusqu'a la prochaine
récolte. En conséquence, par rapport aux deux autres groupes, les 77 tines
de sorgyho indiguées au Tableau 3.1 constituent un pourcentage plus élevé de
leur consommation céréaliere annuelle. On peut toutefois suppeocer que le
régime alimentaire des Fulani est compléte par davantage de viande (méme
s'il ne s'agit que des restes) et de lait -- mais cette supposition devra
étre verifiée sur le plan empirique a partir des inventaires de consommation
dressés par l'équipe économicle.

[e Tableau 3.2 fournit une substructure de la consommation de céréales
vivrieres en fonction de deux variables: la richesse relative et la taille
de la concession. Les catégeries de richesse figurant dans le tableau sont
dérivées des classements de Silverman et sont utilisées uniformément dans
toites les parties de ce rapport. Pour chaque catégorie de richesse
relative, ia taille moyenne d'une concession est calculée de trois facons
différentes: en fonction du nombre total de membres, en unités de
production appropriées a chaque groupe ethnique et, finalement, en unités de
consommation. (Voir 1'onnexe pour ure exnlication de ces unites.)

Plusieurs rdésultats, dont aucun n'est particuliérement surprenant,
ressortent des calculs simples et directs du Tableau 3.2. Par rapport aux
concessions moins aisées, les concessions relativement riches consonment
davantage de ceéreales de hase. Cecl est vral que l'on tierne compte
simplement de la consommation annuelle brute ou, ce qui est plus révélateur,
de la consommation par unité de consonmatiorn. Le Tableau 3.2 montre
également qu'il existe une relation Jirecte entre la consommtion, la
richesse relacive de la concession et la capacité productive de la main-
d'ceuvre disponible. De wéme, )'appartenance ettnique est liée -~ par le
biais de 1l'équation taille/richesse -- aux autres categories du Tableau 3.2.

Nous avons pressenti ce résultat plus haut, mais il ressort plus clairement



TABLEAU 3.2

CONSOMMATION “JOURNALIERE" ANNUELLE DE ZEREALES DE BASE
PAR GROUPE DI RICHESSE RELATIVE®

T
Groupe de Consommation | Nombre de Unités |Unités Consommation
richesse moyenne membres de de moyenne annuelle
relative D annuelle en moyenned prod. en |consom. par unité de consom.
(tines) moyenned |en moyenne (tines)
1. "riche" 221 12,5 6,7 8,1 27
I1. "demi-riche" 105 7.4 4,2 5,0 21
I1I. "moyen" ou
"demi-pauvre’ 103 8 3,5 5,4 19
1v. "pauvre"C 81 7,2 3,2 4,7 17

NOTES: <(a) Rappelons gue cette analyse est limitée au sorgho; les autres céréales
font partie du régime alimentaire par certaines saisons, lors des repas
rituels ou pour varier ie régime habituel. Ainsi, i1 serait impossible de
calculer une estimation calorifique de la consommation globale de céréales
sur la base de ces données ou Jes données présentées ailleurs dans ce
rapport.

(b) Les groupes sont classés ici selon les termes employés le plus souvent par
les juges (puis traduits par nous) pour décrire leur classement. Ci-aprés
nous utiliserons seulment le chiffre romain correspondant pour désigner un
groupe spécifigue.

(c) N = 29 dans ce tableau; nous n'avons pas obtenu de données sur une
concession Fulani appartenant au Groupe IV.

(d) Voir 1'annexe pour la dérivation de ces unités.

Université du Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales au Burkina Faso, 1986.
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du Tableau 3.3, qui présente la camposition ethnique de chaque catégorie de
richesse relative.

Quelques autres remarques s'imposent concernant le Tableau 3.2. Ie
calcul de la conscmmation annuelle moyenne de sorgho (en kilo) par personne
pour quatre catégories de richesse relative donne les résultats suivants: I
318 kg, II 255 kg, IIT 232 kg, IV 202 ky. Selon toutes les estimations
courantes du minimum céréalier nécessaire par personne, ces chiffres, qui
s'appliquent exclusivement au sorgho, sont hauts. Ia FAO considére que,
pour atteindre le minimum calorique nécessaire de 2,370 kilocalories par
personne et par jour, le Burkinabé moyen doit consammer 180 kg de céréales
par an. L'USAID considére que le minimm céréalier nécessaire s'eétablit a
192 kg par an, alors que, d'apres le Gouvernement burkinabé, le total
nécessaire atteint 215 kg (Haggblade 1984:52 ff.). Haggblade propose 205 kg
comme une neorme nationale de consonmation cércéaliére nécessaire mais estime
que cette valeur représente sans doute une évaluation prudente. Il est
intéressant de noter que Saul (1982:218) calcule un minimum annuel
nécessaire de 240 kg de céréales par personne.

L'écart entre ces deux groupes de chiffres peut étre dd a plusieurs
facteurs différents. En premier lieu, les estimations de la FAO et de
plusieurs autres sources sont probablement trop basses dans la mesure ol
elles ne tiemnent pas compte de la contribution calorique des céreéales
utilisées dans la préparation du dolo (ibid.:54). En second lieu, ces
chiffres officiels repreésentent un minimm absolu, alors que bon norbre de
personnes jouissent sans doute d'un niveau de consommation ceréaliére au-
dessus de la moyenne, notamment dans la région Sud-Ouest, dont Dankui fait
partie. Dans une étude comparative de la production alimentaire et des
données anthropcmétricques, Haggblade affirme que:

Ia conclusicn principale est que la disponibilité des aliments est

beaucoup plus élevée dans le Sud-Ouest que dans les autres

régions. On peut supposer que sa consammation alimentaire est
supérieure également, étant donné que les niveaux de revemu sont

les plus élevés dans cette région qui constitue le centre de la

production cotonniére de la Haute-Volta... Les données

anthropometriques confirment clairement les tendances suggérées

par les chiffres sur la production alimentaire - c'ést~a-dire que

le niveau nutritionnel du Sud-Ouest est supérieur a celui d'autres

régions (ibid.:12).

En troisieme lieu, lorsque nous réexaminons le chiffre présenté au
Tableau 3.2 indiquant la consommation par le groupe le plus pauvre (202 kg),
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TABLEAU 3.3

NOMBRE DE CONCESSIONS DE L'ECHANTILL ON PAR NOMBRE GROUPE
ETHNIQUE, APPARTENANT A CHAQUE GROUPE DE RICHESSE RELATIVE

Groupe de richesse
relatived Mossi Bwaba Fulani
I 5 ] 0
II 3 4 0
111 0 3 3
IV 1 6 4
TOTAL 9 14 7 30

NOTE: (a) I représent le groupe le plus aisé; IV, le

groupe ie plus démuni.

Unfversité dn Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales au Burrina Faso, 1986.
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nous trouvons que ce résultat ne differe pas beaucoup de la plupart des
estimations du minimum nécessaire -- sans oublier que le chiffre de 202 kg
se rapporte exclusivement au sorgho, alors que les estimations tiennent
campte de toutes les céréales.

Outre ces considérations, il existe plusieurs factewrs méthodologiques
et autres capables de fausser en quelque sorte les données sur Dankui.
Rappelons que les chiffres sont tirés des déclarations faites par les chefs
de concession et non de l'cbservation directe. Il est possible que les
enquétés, en faisant leurs déclarations, aient donné des estimations trop
eélevées afin de paraitre trés compétents en tant que cultivateurs et
gestiomiaires (Mahir Saul: communication personnelle), ou encore, il se peut
qu'ils aient cité des normes de consommation idéales plutét que réelles.
Par ailleurs, il est possible que les hommes enquétés ne soient pas toujours
conscients du niveau exact de conscmmation dans leur concession —— au moins
dans les cas ou les femmes sont autorisées & retirer des céréales
directement du grenier selon les bescins, par contraste avec le systéme
traditionnel qui veut que le chef de concession se charge lui-méme de la
distribution des céréales. Dans les deuwx cas, il n'est pas exclu que les
femmes puissent. prendre une petite portion des cérzales destinées a la
consommation familiale, & 1l'insu de tout le monde, pour l'utiliser dans le
petit commerce ou dans d'autres formes d'échange.

En ce qui concerne ces estimations de conscrmation apparemment élevées
fournies par les enquétes, il existe toutefois un autre facteur cui semble
plus probable et sans dovte plus important. Il s'agit des quantités de
céréales consommeées sous forme de plats offerts auv amis et aux parents en
dehors de la concession, cont nous avons déja parlé au début de ce chapitre,
aussi bien que des plats servis aux nombreux anis et membres de la famille
élargie qui passent souvent aux heures des repas. Autrement dit, le nambre
de personnes qui sont nourries par une concession peut dépasser largement le
nombre de persomnes qui y vivent. Finalement, il nous semble que les
déclarations des cultivateurs concernant la consommation journaliére
annuelle englobent également un certain niveau de conscmmation cérémonielle
et sociale. Les recherches économiques menées par le CRED comprennent des
questionnaires sur la consommation tous les quinze jours: lorsque ces
données seront disponibles, elles serviront peut-étre a éclaircir ces

questions.
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Comme mentionné plus haut, cette section devrait terminer par une
camparaison entre une année oli les récoltes sont normales ou bonnes et une
année ou elles sont mauvaises. Malheureusement, par négligence cette
question n'a pas été posée pour cette catégorie du budget. Neéarmoins, il
serait fort intéressant d'enregistrer les opinions des cultivateurs
concernant la relation entre leur régime alimentaire et le succes relatif de
la récolte — ainsi que les stratégies qu'ils adoptent pour cambler les
lacunes en céréales vivrieres de base. Est-ce que les villageois se
contentent de "se serrer la ceinture"? Essaient-ils d'acheter un stock
supplénantaire de sorgho pour éviter de diminuer leur consommation de cette
céréale qui est a la basge de leur régime alimentaire? Ou, par contre, si
l'on prend l'exemple d'une amnée ou la production est trés faible et les
prix réels du marché (par contraste avec les prix officiels) accusent une
hausse importante, les cultivateurs essayeront-ils plutét de combler les
lacunes en effectuant des achats d'une céréale "de luxe", telle que le riz,
dont la disponibilité est supérieure et le prix comparable? FEn revanche,
¢tant dorné la richesse de l'écologie de Dankui, les familles arrivent-elles
peut-étre a compenser leur déficit céréalier au moyen du ramassage de
produits comestibles non cultivés? Ou encore, ce qui semble le plus
logique, mélangenit-elless ces différentes stratégies?

L'équipe économigque s'est chargée de 1'cbservation minutieuse de la
consamation et des achats de produits vivriers au niveau des ménages: les
resultats obtenus serviront sans doute a éclaircir ces questions dans une
large mesure. En attendant, cependant, certains résultats tirés des
entrevues intensives effectuées dans le cadre des recherches
anthropologiques, notamment en c¢e qui concernme les questions relatives au
laps de temps, peuvent s'avérer révélateurs. Par exemple, les cultivateurs
ont clairement subi des problémes de production déficitaire cette année.
Sur les 30 concessions de l'échantillon, trois seulement ont déclaré que les
stocks de sorgho et de patit mil qu'elles avaient récoltés en novembre et
décembre 1983 etaient sirs de durer pendant toute la scudure, jusqu'a la
premiére récolte de mais au mois de septembre 1984. En outre, tous les
enguéteés sauf un ont affimmé qu'il ne leur restait plus de sorgho ou
d'autres ceéreales au début de la récolte de 1983; celui qui faisait
exception a déclaré qu'il lui restaif "un tout pe-it peu". Neuf enquétés (3
Mossi et 6 Fulani) ont déclaré que toute leur prodiction céréaliére de cette
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année a été consommée entre un et quatre mois apres la récolte. Par
contraste, en 1982 la production céréaliere de 14 sur 30 enquétés a suffit
pour durer jusqu'a, ou méme au—dela de (8 sur 14), la premiére récolte de
mais en 1983. Pour tout l'#~rantilicn, en 1983-84 les concessions disposent
en moyenne d'un stocck de céréales inférieur cde 2,6 moisl a celui de 1982-83,
lorsque le déficit moyen a atteint seulement 0,6 mois de conscommation. En
bref, on s'attend cett> année a un déficit céréalier moyen de plus de 3
mois.

Corment les cultivateurs de Dankui réagissent-ils a cette situation?
En premier lieu, il parait qu'ils acceptent trés logiquement de limiter les
ventes de sorgho. Un examen de ces tronsactions basé sur les données
temporelles s'appliquant aux enquétes Mossi et Bua (a 1'exception des
griots)? révéle que seulement 24 pour cent des cultivateurs avaient effectué
des ventes de sorgho cette année avant la fin des premiéres entievues
intensives, alors que, 1'année précédente, 62 pour cent des enquéteés avaient
effectué au moins quelques ventes de sorgho. De surcroit, parmi les
cultivateurs ayant déclaré des ventes en 1982-83 et en 1983-84 (transactions
directes et anticipées confordues), les quantités moyennes par cultivateur
étaient de 25,3 et de 6 tines vespectivement. Méme en admettant la
possibilité de réponses évasives, vu la nature délicate des ventes
anticipées, la différence entre ces résultats est instructive.

Finalement, tous les enquétés sauf un ("Peut-étre, s'il y en a assez'V)
dans ce meme groupe ont Iindiqué qu'ils n'envicageaient pas d'effectuer
d'autres ventes a partir des stocks céréaliers de leur concession pendant le
reste de 1'annee. 1ls ont ajouté spontanément d'autres remargques, par
exemple: "Si j'en vends encore, e souffrirali par la suite"; "Déja ma
famille n'a plus de petit mil"; et, au dire d'un vieillard résigné, "Je ne

lle chiffre exact oscille entre +1 mois de sorgho stocké (2
concessions), aucu:: changement (6 concessions) et un déficit supérieur a
celui de l'anmée deiniére a raison de 1 & 10 mois (18 concessions). Quatre
enquétes n'étalent pas slirs de 1'importance du changement; ce calcul exclut
donc ces ‘rdividus, aussi bien que les deux concessions de griots.

21ps Fulani affirment qu'il ne leur arrive jamais de verdre une portion
de leurs cereales vivriéres, ce qui nous semble exact. Nous n'avons jamais
obseivé un tel cas a Dankui, ni méme entendu parler d'un cas pareil dans le
passé. Dans une large mesure, cecl s'applique également aux griots Bwa.
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peux méme pas vendre du sorgho pour m'acheter un peu de tabac. Si je vous
disais le contraire, ce serait un mensonge."

Ainsi, pendant une année de mauvaises récoltes, les cultivateurs ont
tendance a vendre moins de céréales. Un autre résultat, aussi peu
surprenant et encore une fois trés lcgique, est qu'ils en achétent
davantage. Les recherches anthropologiques fournissent une variété de
donneées intéressantes servant a confirmer ce résultat. Dans le cadre des
questions relatives au laps de temps, nous avons demandé aux cultivateurs de
se placer dans une des cing catégories possibles de transaction — d'apres
Ouédracgo (1983) et Sherman (1984) -- selon leurs pratiques normales a
1'égard de la comrercialisation céréaliére annuelle. ILe terme "normales" a
eté defini en rapport avec ce qui s'est produit au cours des dix derniéres
années, mais les enquétes ont souvent donné des réponses plus completes, par
exemple: "depuis que j'al commenceé a cultiver" ou "depuis que je me suis
installé ici (dans la région de la Volta Noire)". lous avons également posé

questions plus précises concernant 13

a chaque homme certaines autres
transactions effectuées au cours des cing annces précédentes, afin de
confirmer la catégorie dans laquelle il s'était clacé. Ensuite nous avons
campare ces resultats avec les ventes qu'il avait déclarces en 1983-84, en
tenant compte non seulement des échanges déja effectués mais éjalement des
echanges prévus. Le Tableau 3.4 prosente les résultats.

Les chargaments qui ressortent du Tableau 3.4 sont assez évidents, mais
il convient d'ajecuter cue trois enquétés ont note, d'un ton plutdt choqué,
qu'ils étaient obliges d'effectuer des achats de céreéales pour la premiere
fois de leur vie agricole. Un autre enquété -- celui que le tableau décrit
comme étznt "incertain" -- a expliqué que, en raison d'une série de faibles
recoltes au cours des trois derniéres amnées, il avait 1'impression d'étre
pris dans une spirale de plus en plus serrée consistant en des ventes
anticipées et des achats d'urgence répétés. En bref, bien que les données
présentées ici ne répondent pas directement a la question de changements
éventuels au niveau de la conscmmation journaliere pendant une année de
mauvaises récoltes, il est évident que les cultivateurs qui rencontrent un
probleme de déficit modifieront de manieére dramatique leurs praticques
relatives a la commercialisation de zéréales vivriéres dans le but de

protéger le bien-étre nutritionnel de leur famille.



TABLEAU 3.4

CATEGORIES DE TRANSACTIONS CEREALIERES DANS LESQUELLES
SE CLASSENT LES CULTIVATEURS

"Normalement" ["Cette année”
Ventes seulement 5 1
Achats et ventes, mais davantage de ventes 2
Achats et ventes, mais davantage d'achats 2 3
Achats seulement 4 15
Aucune transaction 9 3
Incertain 1
TOTAL 234a 232
NOTE : (a) Les sept concessions Fulani n'‘ont pas été enquétes 3 ce

sujet du fait qu'eiles ne vendent jamais de céréales.

Université du Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréaies au Burkina Faso, 1986.
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3.2.2 Echange de lait contre des céréales
Pendant une année normale, bon nombre de Bwaba échangent aupres des

Fulani une partie de leur sorgho contre du lait, le volume de la céréale

étant égal a celui du lait3. Ie riz et le petit mil peuvent parfois étre
echangés de la méme maniére. Les hames et les femmes effectuent de telles
transactions, mais celles-ci se produiraient plus souvent chez les fommes.
Les meres Bwa "acheétent" fréquemment du lait pour leurs enfants; dans un cas
pareil, une femme doit utiliser le plus souvent une portion de ses propres
stocks ceérealiers. Ceux—ci sont constitués dans une large mesure par: le
travail qu'elle fait dans con champ "personnel"; les paiements en nature
qu'elle regoit en échange de 1l'aide fournie a d'autres perscnnes au moment
de la recolte ou du battage et du vannage des céreéales; et le "don"
obligatoire que le mari Ewa doit donner a chacune de ses fenmes apres la
recolte en recompense de la main-d'ceuvre agricole qu'elles fournissent
durant toute 1l'année.

Naturellement, il existe une grande variation dans cette catégorie
budgétaire parmi les différentes concesssions Bwa. Par example, celles qui
possédent et gardent leurs propres vaches laitiéres ne participent que
rarement, voire Jjamais, a ce genre d'échanges, alors que le contraire
s'applique aux concessions qui n'ont pas de vaches laitisres mais qui ont un
grand nombre de petits enfants. Parmi les familles qui échangent des
céréales contre du lait, une quantité de trcis tines par an semblerait
representative.

Par opposition aux Bwaba, tous les Mossi sauf un? de 1'échantillon de
Dankui declarent qu'ils n'échangent jamais de céréales contre du lait. Une

explication courante est que "le lait est exactement comme 1'eau". Comme un

Jles recherches effectuées a Dankui ne fournissent aucune preuve que ce
taux d'échange varie parfois en fonction de la disponibiliteé différentielle,
et donc de la valeur vénale relative, du lait et des céréales. Ies enquétes
Bwa et Fulani ont nié l'existence d'une telle variation et ces derniers
affirment qu'ils refuseraient tout échange ol on leur offrait un volume de
céreales inférieur au volume de lait. Malheureusement, nous n'avons pas
posé cette question aux femmes; elles auraient peut-étre domné une autre
réponse, bien que cela nous paraisse peu probable. Les données existantes
suggerent plutét que les lransactions scus forme de troc sont simplement
remplacées par des transactions contre de l'argent lorsque la valeur des
céreéales dépasse celle du lait.

4cet homme indique qu'il n'effectue ce genre de transaction que
rarement et, de surcroit, au'il n'échange jamais que du "mauvais" sorgho.
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enquété l'a patiemment expliqué a notre anthropologue incompréhensive, "Ce
serait idiot d'échanger une portion de céréales contre du lait parce qu'il
faudrait par la suite ajouter une autre portion de céréales au lait'.
Autrement dit, le lait et les céréales ne jouissent pas de la méue valeur
ethnonutritionnelle, donc la personne qui échange des céréales contre du
lait fait une mauvaise affaire. Il est évident que les Mossi et les Bwaba
de Dankui n'accordent pas la méme importance au lait en tant que produit
vivrier. Mais il convient de signaler également que, parmi les Mossi de
1l'échantillon, toutes les concessions sauf une qui sont propriétaires de
rovins gardent leurs propres troupcaux. I1 se prodult rarement que les
Mossi obtiennent du lait auprés des Fulani et, dans ces cas, ils paient en
especes -

En examinant ces échanges du point de vue d'un autre groups ethnique,
cependant, nous trouvons que plusieurs Fulani déclarent que leurs femmes
peuvent obtenir entre un et deux sacs de sorgho par an en échange de lait.
En comparant ce chiffre a la consamation journaliére moyerne de ce groupe
ethnique, soit 77 tines (12,8 sacs) par an, nous constatons que ces échanges
peuvent jouer un rdle important dans le budget céréalier d'une concession
Fulani. De survroit, comme un chef de concession nous 1'a expli ue, de
telles transactions revétent une importance particuliere au moment de la
soudure, lorsque les stocks céréaliers de la famille ont déja été épuisés
depuis longtemps et que les réserves en espéces et en bétail sont
sérieusement réduites.

Quel est 1'impact d'une année de mauvalses récoltes sur le commerce
laitier? la réponse est prévisible. Les villageois réduisent immédiatement
leur consommation de lait "acheté" et, lorsqu'ils en "achetent", ils paient
exclusivement en espéces. Par exemple, parmi les Bwaba ayant déclare que
"normalement' ils échangent des céréales contre du lait, un seul déclare
qu'il a effectué une telle transaction cette amnée. Un des enquétés a
souligne qu' "Il est impossible de distribuer des cérsales de cette maniére
maintenant"; c'est-a-dire que ce genre de transaction serait jugé
irréfleéchi. Le resultat probable est une diminution des normes
rutritionnelles des trés jeunes enfants et des Mulani. Pour ce qui est des
premiers, leur ration de lait est coupée. En ce qui concerne les Fulani,
plusieurs facteurs entrent en jeu: perciant une année de sécheresse,

1'insuffisance des ressources fourragéres se traduit par une diminution de
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la production laitiere, ce qui réduit en conséquence les ventes/échanges
et/ou la consommation personnelle de lait; par ailleurs, vu les prix élevés
du marcheé, les Fulani peuvent étre obligés de réduire également leur
consamation de céréales.
3.2.3 Echange de céréales contre du dolo

Cette catégorie du budget ne s'applique naturellement qu'aux Bwaba non
protestants de Dankui. Méme au ccurs d'une année normale, elle représente

en geénéral une dépense mineure, mais cette catégorie du budget est toutefois
intéressante et instructive: intéressante du fait que, a notre
connaissance, cette forme de troc ne figure nulle part dans la littérature;
et instructive dans la mesure ol elle révéle 1'importance des moeurs &
l'égard de la gestion des stocks céiréaliers de la famille.

Les regles appliquées a ce genre d'échange sont les mémes que pour le
lait: la transaction consiste a échanger un volume donné de céréales
(invariablement du sorgho) contre un volume égal de biére. Mais, comme dans
le cas de 1l'opinion des Mossi concernant les échanges de céréales contre du
lait, les Bwaba estiment qu'il s'agit ici d'une "mauvaise affaire" dans la
mesure ol l'on considére que le méme volume de céréales non transformées
peut donner approximativement trois fois plus de dole.

Ce qui est encore plus important, cependant, c'est que cette pratique
est geénéralement désapprouvée, étant considérée comme un gaspillage purement
égoiste et irréfleéchi de céréales, Ie pire des cas se produit lorsqu'un
chef de concession effectue de telles transactions en se servant de céréales
produites de fagon collective, car on estime qu'il s'agit d'un abus de
confiance dans la mesure ol on lui aura confié la gestion des stocks. Pour
reprendre les paroles d'un villageois &gé, "une telle personne dissipe la
subsistance de sa famille". Mais cela n'empéche pas que certains s'y
adonnent, en particulier pendant les semaines qui suivent la récolte,
lorsque l'ambiance est trés gaie au village et les stocks céréaliers
semblent suffisants pour durer toujours. Et, a n'imgorte quel moment de
l'année, un homme qui a trop bu peut étre peu dispose a cesser de boire
faute tout simplement d'argent. Il peut promettre & la dolotiére qu'il
paiera par la suite en sorgho puis continuer a boire librement.

D'apres les villageois, les chefs de concession relativement jeunes
sont plus disposés a adopter ce comportement, bien que leurs ainés s'égarent
parfois également. Si une personne qui s'adonne & la boisson a eu une bonne
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récolte, le village n'en parlera pas beaucoup. Mais si, au moment de la
soudure, cette personne n'a plus de céréales, ses parents et ses voisins lui
rappelleront son imprévoyance et iront peut-étre jusqu'a lui refuser toute
aide pour cette raison. Comme nous le verrons, ce souci général au niveau
du village entier concernant la gestion prudente des stocks de céréales de
la concession représente un théme courant dans les commentaires exprimés par
de nambreuses personnes a l'égard de 1'écoulement des céréales.

Pour terminer, il convient de signaler qu'il existe tout de méme une
sitvation particuliére ou les échanges de sorgho contre du dolo sont
acceptables sur le plan scocial: lorsque des perscnnes méritant un certain
accueil arrivent a 1'improviste a la concession. Dans un tel cas, un
Américain aurait tendance & partir en vitesse & un magasin qui reste ouvert
en pevmanence. bien que les articles y coltent peut-étre plus cher que les
prix normaux; pareillement, un héte Bwa peuz avoir recours a une dolotiere
du village qui a passé la journée a préparer de la hiére et, s'il manque
d'argent:, 1'hote acceptera peut-étre d'effectuer un échange de sorgho contre
du dolo. Certains enquétés ont déclaré que, au cours d'une année ou ils
regoivent keaucoup de visiteurs, il leur arrive de dépenser de cette maniére
jusqu'a 5 tines de céréales.

3.2.4 Echange d'une céréale contre une autre
Tardivement, nous avons identifié une aulre sorte d'échonge & Dankui:

celui d'une céréale contre une autre. Ici encore, il s'agit d'échanger des
volumes égaux quelles que soient les valeurs relatives du marché des
différentes céréales concernées. Ie sorgho, le petit mil et le riz produit
localement ont éte cités spécifiquement comme objets de ce genre d'échange;
il est probable que le mais figure également dans ces transactions. Ces
échanges se produisent lorsqu'une famille estime que ses stocks d'une
céréale sont surabondants alors que ses stocks d'une autre lui paraissent
déficitaires. Dans un cas pareil, la famille essaie de trouver guelqu'un
dont la situation est exactement le contraire dans le but d'effectuer un
échange qui profitera aux deux parties. Appavemment ce genre d'échange se
produit le plus souvent au moment des fétes, lorsque les villageois
échangent du sorgho ou du petit mil contre du riz local non décortiqué pour
préparer leurs repas de féte. Mais nous n'avons pas obtenu de données sur
de tels échanges.



a7

3.2.5 Céréales fournies lors des réunions de travail

En ce qui concerne 1l'utilisation de la main-d'oeuvre familiale, les
cultivateurs rencontrent souvent un déficit ou un goulet d'étranglement, que
ce soilt au niveau de la préparation du sol, des semailles, du billonnage, du
sarclage ou ~~ c2 qui se prcdult le plus souvent — de la récolte. Ces
déficits peuvent étre dus & plusieurs facteurs différents: un niveau de
production qui dépasse les prévisions; une maladie, un décés ou un
déplacement inattendu & 1l'intérieur de la famille; cu le simple fait de
dépasser expres la main-d'ceuvre disponible au niveau de la concession en
élargissant la superficie de ses champs. Dans de tels cas, les villageois

organisent. en général des réunions de travail destinées & combler la lacune

en main-d'oeuvre. La "liste d'invités" peut étre basée sur diverses
structures sociales: le lignage, les parents, les voisins ou méme les

locataires "étrangers'; l'Association des femmes du Groupzment villageois;
un groupe similaire de femmes du quartier de Poenowazin et wn autre qui
regroupe les femmes Dafing de Tchiookui; 1'Association des jeunes Bobo,
camposée de gargons EBwa qui se liguent pour gagner de l'argent dans le but
d'organiser des soireées dansantes et des matchs de football; son équivalent
Mossi, appelé Naam; et, enfin, le Songtaba Mossi, une organisation qui
réunit des hames et des gargons qui, par charité, fournissent de la main-
d'oeuvre aux nécessiteux.

A certaines exceptions prés (c'est-i~Cire les parents proches, les
lecataires, le Songtaba et les groupes Fulani informels d'entraide), 1l'hdte
est obligé d'accorder un salaire journalier a chague travailleur®. Sans
exception, il doit également fournir un repas copieux a tous les
travailleurs; de surcroit, il distribue en général des noix de kola, du
tabac ou de la confiserie et parfois, chez les Bwaba, du dolo. Il arrive
qu'une concession organise plusieurs réunions de travail au cours de 1la
campagne agricole. En 1983, sur les 30 membres de 1'échantillon, 18 avaient
organisé au moins une réunion de ce genre; sur les 18, 13 avaient organise
entre deux et cing réunions de travail. Au total, 3 réunions de travail,

réunissant en moyenne 17 personnes chacune, ont été déclarces. Cependant,

SEn 1983, le taux étajt de 300 FCTA par jour powr les hommes et de 100
a 250 FCFA pour les femmes, selon la tdche (100 pour les semailles, 150 pour
12 cueillette du coton, 250 pour le sarclage). Au cours de la périocde
pendant laquelle nous avons effectué nos recherches, le taux de change du
FCFA a oscillé autour de 400 francs par dollar US.
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plusieurs enquétés ont indiqué que le nombre de réunions de travail
organisées cette année était nettement inférieur a la norme--
particuliérement & l'époque de la récolte, vu qu'"il n'y avait pas grand-
chose a récolter", pour reprendre les paroles exaspirées d'un des villageois
enquétés. Il convient de noter également que, sur les 43 réunions, une
seule a visé la recolte ceéréaliére; dans la majorité des cas il s'agissait
de la cueillette du coton. Ceci explique en partie le pourcentage plus
élevé de reunions de travail parmi les Bwaba, étant donné que ceux—ci
produisent des quantités de coton beaucoup plus importantes cue les Mossi.

En tout etat de cause, la consammation céréaliére anmuelle due a la
nécessité de fournir des repas et des hoissons lers des réunions de travail
peut atteindre un volume important au niveau de la concession individuelle,
néme au cours d'une année de mauvaises réccltes. Un nembre de notre
échantillon, un Bwaba qui a organisé trois réuniors de travail, estime qu'il
a consame de cette maniére un total de 17 tines de sorgho, de petit mil et
de mais. Il se peut que ce niveau de conscmmation constitue un exemple
extréme en 1983, mais il donne toutefois une idée générale des quantités qui
peuvent étre consommées pendant une année excellente, lorsque les réunions
de travall revétent une importance particuliére. Les pressions pesant sur
la main-d'oeuvre familiale peuvent monter rapidement A4 mesure que le
calendrier de la récolte des différentes cultures devient de plus en plus
campliqué. Il se produit souvent que, au moment exact ol les caltivateurs
Sse pressent pour entreposer les ceréales miries pour éviter des pertes
éventuelles dues aux oiseaux ou a une pluie tardive, 1ils sont obligés
également d'acceéler la cueillette du coton avant que les capsules ne
Jaunissent, ne tombent par telre ou ne soient transportées par le vent et,
pareillement, avant que les troupeaux bovins ne soient mis dans les
parcelles a cote pour brouter les chaumes, dans la mesure ol ceux—ci
risquent de pietiner en méme temps les champs de coton.

Les chiffres présentés au Tableau 3.1 indiquent la consommation
céreéaliere due & l'organisation de réunions de travail au cours d"me année
de récoltes normales ou bonnes (par rapport a excellentes ou mauvaises). Il
s'agit d'estimations approximatives basées sur les niveaux médians déclarés
par les enquétes en 1983. Le Tableau 3.5 resume d'autres donnees sur les
reéunions de travail que nous avons cbtenues pendant les entrevues

intensives. Un résultat plutét surprenant qui ressort d'une analyse plus



TABLEAU 3.5
REUNIONS DE TRAVAIL ORGANISEES EN 1983

Bwaba Mossi | Fulani

Pourcentage de 1'échantillon ayant organisé
une réunion de travail 78% 33%| 57%
Nombre total de réunions de travail 28 10 5

Nombre moyenne de réunions de travail par

concession 2 1 1.75

Participation globale (a 39 réunions)@ 444 162 53
-1 (-3)

Participation moyenne par réunion

(39 réunions)? 16 23 1
-1 (-3)

NOTE: (a)

Ces données ne sont pas complétes parce que deux
enquétés n'ont pas pu se rappeler le nombre de
personnes ayant participé a leurs réunicns organisées
par les deux enquétés. Nous avons donc omis ces
quatres reéunions en calculent la participation totale
et la participation par réunion.

Université du Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales ay Burkina Faso, 1986.
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approfondie des données est le fait que les concessions les plus aisées de
1l'échantillon ont organisé moins de réunions de travail. En moyenne, le
Groupe de richesse I a organisé seulement 0,6 réunion en 1983, alors que le
Groupe II en a organisé 3 et les Groupes III et IV, 1. Il semblerait que ce
résultat reflete la disponibilité supérieure de la main-d'oeuvre dans les
concessions aisées. Certaines entrevues laissent penser également que les
cultivateurs ielativement aisés peuvent avoir recours & des salariés plutét
permanent56.

Finalement, les réunions de travail représentent un aspect commun et
souvent critique de la producticn agricole & Dankui. Ia consommation
céréaliere sous forme de repas et de boissons servis lors de ces réunions
peut atteindre un niveau important. En effet, dans le cas ou le cultivateur
organise des réunions de travail afin d'augmenter la production de céréales,
on pourrait dire qu'"il faut des céréales pour en produire". Cette
cbservation s'applique d'autant plus a la catégorie suivante du budget—
paiements en nature en récompense de la main-d'ceuvre agricole.

3.2.6 Paiements en nature en récompense de la main-d'ceuvre aqricole

Pour les cultivateurs de Dankui, cette pratique représente une autre
maniére d'atténuer le probléme de la pémurie de la main-d'ceuvre. Du point
de vue des femmes -- les principales participantes a cette activité — les
paiements en nature reqgus en récampense du travail fourni a 1'époque de la
recolte, du battage et du vannage des céréales constituent un élément
important de l'acquisition de stocks céréaliers personnels. Ayant constitué
un tel stock persornnel, une femme peut l'utiliser pour compléter les repas
des enfants ou de la concession, pour la commercialisation ou, finalement,
pour effectuer du petit commerce en vendant des boissons et des plats
cuisinés au cours de la période creuse de la sajison séche. Selon nos
enquétés, lorsque les récoltes sont bonnes, une femme assidue peut acquérir

bpar exemple, 1'individu classé comme étant 1l'enquété le plus riche de
notre échantillon a versé 25.000 FCFA (plus les repas) & un travailleur
qu'il a engagé pour la durée de la campagne de 1982. Cet individu nous a
expliqué que la présence d'un employé de qualité rend superflues les
réunions de travail. Il nous a donné 1'impression que, de son point de vue,
cette pratique constitue une meilleure solution au probléme de la pénurie de
la main-d'oeuvre. Dans une communication personnells récente, 1'éconcmiste
Gary Christiansen note que des résultats similaires ressortiront
praobablement des recherches effectuées par 1'ICRISAT.
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jusqu'a 12 tines de céréales sous forme de paiements en nature, mais un
volume plus typique serait de deux & quatre tines.

Pour ce qui est des dépenses annuelles tombant dans cette catégorie du
budget, les chiffres de 1983 ne sont pas trés utiles. Une concession de
1'échantillon a payé deux tines de sorgho contre une assistance fournie au
moment du vannage. Mais aucun membre de 1'échantillon n'a déclaré avoir
requ un paiement dans le cadre de la récolte céréaliére — tout simplement
du fait que "cette année pratiquement personne n'a eu besoin d'aide", ccmme
un des enquétés nous l'a expliqué.

Malheureusement, camme dans le cas de la consommation journaliére, ici
encore nous n'avons pas recueilli de données s'étalant dans le temps. Par
conséquent, le chiffre présenté a cette catégorie budgétaire pour les Bwaba
constitue en réalité une extrapolation trés approximative basée sur les
déclarations que nous avons enregistrées a 1'égard des paiements en céréales
regus par les femmes de plusieurs membres de 1l'échantilion en 1983. Ies
femmes Fulani ne font pas de travail agricole de ce genre et, a notre
connaissance, les hammes Fulani ne se font jamais engager de cette maniére;
donc la valeur de zéro que le budget leur attribue dans cette catégorie
semble exacte. Ia valeur attribuée aux Mossi est faible également du fait
qu'aucune déclaration de céréales ainsi abtenues n'a été enregistrée en
1983. Par ailleurs, un chef de concession nous a affirmé que "les femmes de
Dar Es Salaam ne font pas ce travail". En revanche, les Mossi de
1'échantillon déclarent qu'ils ont distribué des sacs de sorgho & des hommes
de la famille cui résident au Yatenga mais qui sont venus en visite et qui
ont donc participé a la récolte et a d'autres taches agricoles. Dans ce
cas, il n'est pas évident s'il s'agit d‘un paiement en nature ou d'un dor.
Enfin, pendant une année normale, il se produirait également que les
camergants Mossi locaux qui font le cammerce de céréales donnent du sorgho
en récampense de la main-d'oeuvre agricole fournie au cours de la soudure,
autrement dit les mois de juin, de juillet et d'acit. oOn dit qu'une journée
de travail correspond & deux a trois dixiémes d'une tine.

En bref, ce sujet mérite une étude plus approfondie —— notamment en ce
qui concerne son réle dans les activiteés eéconomiques des femmes. les
enquétes formelles effectuées par le CRED a Dankui ont commence trop tard
dans la campagne agricole de 1983 pour identifier bon nombre de paiements en
nature —— si bon nombre il y avait. Mais le suivi minutieux de la campagne
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de 1984 devrait permettre un apergu plus complet de cette catégorie
d'écoulement ce céréales.
3.2.7 Semences

Les villageois Bwa et Mossi sont de l'avis que, pour étre sfre, une

concession doit retenir au moins une tine de sorgho pour les semences.
Parmi les Mossi (dont les concessions sont en général plus grandes),
plusieurs enquétés ont exprimé 1l'opirion qu'il est plus prudent de prévoir
une tine et demie. Il est clair que les Fuleni ont besoin de moins de
semences -- peut~étre une demi-tine —— dans la mesure ou leurs cultures sont
moins importantes. Des quantités inférieures dq'autres ceéréales sont
également nécessaires. Chague annés, presque tous les cultivatewrs de
Dankui choisissent avec soin puils entreposent séparément des semences
provenant de leur propre production. Seulement deux membres de
l'échantillon ne partageaient pas ce point de vue: un Mossi et un griot ont
expliqué qu'il leur arrive souvent de s'approvisiorner en semences au
marche.

Naturellement, le fait de consommer son propre stock de semences
représente un acte extréme. Ie riz constitue l'unicque exception & cette
régle, ne preésentant apparemment pas la méme valeur ethnonutritionnelle et
sociale que le sorgho, le petit mil et le mais. ILorsque les pluies sont
mauvaises sur plusieurs années de suite, la plupart des cultivateurs de
Dankui abandornent la production rizicole; & ce stade, ils finissent souvent
par consommer leurs semences. Au moment de recommencer la production
rizicole, ils se contentent d'acheter des semences de remplacement.

En dehors du riz et a l'exception du Mossi et du griot qui
s'approvisionnent au marché, tous les membres de 1'échantillon ont indiqué
qu'il ne leur arrive '"jamais" de consammer leurs semences. Mais dans ce
contexte, il faut entendre que "jamais" s'applique exclusivement aux années
normales. Au cours de la premiére entrevue intensive, trois Fulani et un
Mossi ont avoué qu'ils avaient déja consomé toutes leurs semences --— pour
la premiére fois de leur vie agricole dans deux cas. Un autre Mossi et un
Bwaba ont exprimé le scuci qu'ils seraient peut-étre cbliges de faire autant
cette annee, également pour la premiére fois.

Ces deéclarations ne paraissent guére étonnantes lorsque nous les
axaminons a la lumiére d'autres déclarations concernant le nambre élevé de
champs improductifs en 1983. Seulement trois cultivateurs sur les 30
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membres de 1'échantillon ont indigqué qu'ils n'ont pas eu de parcelles
improductives. Tous les autres avaient au moins un champ dans cette
categorie; dix, six et neuf cconcessions ont déclaré des parcelles
improductives de sorgho, de petit mil et de mais respectivement. Plusieurs
enquétes ont ajouté que cette situation n'était "pas du tout normale".
3.2.8 Alimentation animale

Ies résultats abtenus jusqu'a présent aux autres sites étudiés par le
CRED indiquent qu'il est possible que cette catégorie budgétaire s'applique
presque exclusivement & Dankui. Méme & Dankui, il existe une grande
variation d'une concession & l'autre en ce qui concerne la qualité, 1la

quantité et la fréquence de 1'alimentaticn en céréales de divers types
d'animaux domestiques. Sans entrer dans de plus amples détails, ceperdant,
on peut tirer plusiesurs conclusions générales.

En premier lieu, a une exception prés (un griot qui donne du mais a ses
poulets), le sorgho constitue l'unique céréale donnée aux animaux. Tl
s'agit pour la plupart de ce que les villageois appellent du mauvais sorghc,
autrement dit le produit duquel une transformation normale ne suffit pas
pour enlever le péricarpe. Mais il arrive également que les villageois y
rajoutent du bon sorgho -- '"ce que nous mangeons nous-mémes'. Cette
pratique vise presque toujours 1l'alimentation de volaille. Certains
villageois expliquent qu'il leur arrive méme de prévoir des achats de sorgho
pour l'avicultire. Tous les membres de 1'échantillon sauf deux déclarent
qu'ils donnent normalement des céréales a leur volaille; deux Fulani,
cependant, ont précisé que, chez eux, cette pratique se limite a
l'alimentation des poules pondeuses.

Les bovins et les asins ne jouissent pas de ces avantages particuliers
accordés a la volaille. Seulement trois et quatre concessions,
respectivement, ort indiqué qu'elles distribuent des céréales a ces especes
d'une maniére plus ou moins réquliére; pour ce qui est des bovins, seuls les
boeufs de trait en regoivent normalement. Par contre, diautres enquétés oi.t
indiqué qu'ils préparent une pate spécizla a base de sorgho et de sel qu'ils
donnent aux bovins ou aux asins malades. Quelques hommes ont ajouté qu'il
leur arrive parfois de donner du bon et du mauvais sorghc a ces especes en
forme de récampense aprés une journée ol le travail consistant a Jabourer un
champ ou a tirer une charrette a été particuliérement pénible. Trois
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personnes seulement ont déclaré qu'elles donnent parfois des céréales aux
ovins ou aux caprins. Naturellement, on n'en donne jamais aux porcins’.

Il est plus difficile d'établir des généralisations concernant les
quantités de céréales données au bétail. Les postes budgétaires du Tableau
3.1 representent la moyenne arrordie des réponses fournies par 1'échantillon
pour une année normale. Mais, comme l'éventail des réponses le montre, les
quantiteés varient beauccup d'une concession a l'autre selon 1'importance des
troupeaux et la forme d'élevage appliquée. Néarmoins, les entrevues
intensives ont confirmé clairement que la plupart des concessions donnent i
leur volaille la majorité des céréales destinéss & 1l'alimentation animaleS.
Dans la mesure ou les céréales distribuéss a la volaille englobent parfois
une portion achetée et prcpre a la conscnmation humaine, 1'importance
économique de cette praticue n'est pas négligeable. Comme nous le verrons
plus tard lors de 1'examen des préférences au niveau de la
cammercialisation, la volaille joue un rdle important, du point de vue des
cultivateurs, dans la solution des prcblemes liés a une pénurie de liquidité
a court terme: elle permet d'cbtenir rapidement de l'argent liquide.
Camparée aux autres animaux appartenant a la famille, la volaille constitue
une sorte de compte courant — par opposition aux bovins, qui représentent
le compte d'épargne par excellence des cultivateurs burkinabés. Les
villageois essaient d'entretenir convenablement leur compte courant au moyen
de l'alimentation réculiére de leur volaille.

Al cours d'une année de mauvaises récoltes, cependant, il n'est pas
toujours possible de suivre cette pratique. Quatre mambres de 1'échantillon
déclarent qu'ils ont suspendu 1'alimentation de tous leurs animaux cette
année. L'un des quatre, un Mossi d'un certain dge, décrit sa situation d'un
ton humoristique: chaque fois qu'il veut attraper un pculet pouar 1'emmener

7Cependant, comme la plupart des especes domestiques, les porcins
regcivent les résidus de péricarpes humides qui restent apres le pilage et
le ringage du sorgho.

81a plupart des enguéeteés ont indiqué qu'ils domnent une poignée de
sorgho par jour a leur volaille. Afin de déterminer la quantité de coéréales
que cela représente par an, nous avons compté une & une, puis pesé, 365
poignées de céreales, ce qui dornne un résultat minimm de 2,4 tines par an.
Mais, en réalité, bon nombre de villageois distribuent a leur volaille
davantage de céréales. Ajoutons entre parenthéses que les villageois se
donnent de la peine pour ramasser des termites destinés également a
1'alimentation de la volaille.
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au marché, il deit le poursuivre avec acharnement, ne disposant pas de
suffisamment de céréales pour lui en donner méme une poignée comme appét.
Une cinquiéme personne, un Fulani, avait réduit la fréquence de
l'alimentation de sa volaille, passant d'une fois par jour & une fois tous
les deux jours. D'autres Fulani se plaignent qu'ils n'arrivent plus a
fournir une aide nutritionnelle au bétail maladif et, en général, bon ncmbre
de villageois ont diminué les quantités d'aliments fournies & toutes les
especes d'animaux domestiques. En bref, pendant une année de mauvaises
recoltes, les animaux et, indirectement, les villageois eux-mémes en
souffrent.

3.2.9 Versements aux éleveurs

Certains cultivateurs & Danxui -- en particulier des Bwaba mais
également des Mossi — s'arrangent avec des Fulani du village pour que ces
derniers s'occupent d'uns partie ou de l'ensemble de leurs troupeaux. Une
telle décision de la part d'un cultivateur peut étre due a 1'incapacité de
la main-d'oeuvre familiale d'assurer cette tdche ou au désir de mieux
soigner les troupeaux. Plusieurs types d'accord sont établis entre les
cultivateurs et les éleveurs. A 1l'éleveur revient naturellement tout le
lait produit par les animaux confids & ses soins. En outre, il est compenseé
a intervalles plus ou moins régquliers sous forme d'animaux, d'argent
liquide, de sorgho ou d'une combinaison de ces derniers. Dans notre
échantillon, la majorité des contrats de ce genre se sont basés sur un
versement mensuel en argent (de 500 & 2000 FCFA) et en céréales (d'une a
deux tines)®.

De tels accords profitent aux deux partenaires, mais d'une maniere
particuliére aux Fulani, qui peuvent ainsi accroitre sensiblement leur
faible producticn céréaliére grdce & une augmentation relativement petite du
travail associé a 1l'élevage (sauf au cours de la saison seche, lorsqu'il.
faut puiser des quantités importantes d'eau pour abreuver les troupeaux) .
Plusieurs Fulani ont indiqué qu'ils préférent un accord qui comorte un
paiement partiel en céréales 4 un accord ol ils ne touchent que de l'argent.

9Seul un Mossi de 1l'échantillon a engageé un éleveur. Ia rémunération
de ce dernier s'effectue exclusivement sous forme d'argent liquide, ce qui
explique le résultat de zéro présenté a cette catégorie du Tableau 3.1. Il
n'est pas évident si cette pratique s'applique d'une maniére générale a tous
les accords établis entre les Mossi et les Fulani de Dankui ou si, par
contre, il existe d'autres types d'accord.
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Pendant une année de sécheresse =-- situation qui provoque une baisse
dramatique des valeurs animales et une augmentation sérieuse des prix
céréaliers —— de tels accords offrent aux éleveurs au moins un minimm de
sécurité alimentaire, pour ce m:i est des céréales de base, aussi bien
qu'une certaine protection contre les vicissitudes cu marché.
3.2.10 Tribut

A l'exception des griots et du quartier Bwa semi-autonome de
Boenowazinl®, tous les habitants de Dankui doivent payer tribut anruel au
chef de village. Pour les Bwaba et les Mossi, le tribut consiste

normalerzic'l en deux tines de sorgho. ILes Fulani donnent souvent un poulet
ou une pintade par concession ou, ce qui s'est produit 1'année derniére, ils
donnent un boeuf en tant que paiement collectif. Ie tribut rendu au chef
est un signe de respect et -- dans la mesure ol celui-ci est le chef du
lignage fondateur de Dankui et, par conséquent, le "propriétaire titulaire"
des terres du village -~ sert également a affirmer son autorité et a le
remercier d'une maniére semi-symbolique vu que c'est lui qui accorde les
droits usufruitiers. Nous disons bien "semi-symbolique" car un chef de
concession qui ne pale pas de tribut sans s'expliquer auprés du chef de
village court en principe le risque de perdre ses droits usufruitiers.
(Ceci s'applique davantage aux familles étrangéres qu'aux Bwaba.)

En derniére analyse, une bonne partie du tribut payé en céréales ou en
volaille sera redistribuée dans 1'accomplissement des devoirs propres au
chef —— sous forme, par exemple, de 1repas et de boissons servis lors des
cérémonies traditicinelles présidées par le chef, de sacrifices qu'il doit
faire au nom du village, d'appui fourni au griots, de dons accordés aux
necessiteux et de repas offerts en signe d'amitié aux visiteurs de

l'extérieur'?, Ces mouvements de céréales et d'animaux vers et depuis la

10pn tant qu''esclaves" et "mendiants", les griots ne sont pas chligés
de donner une contribution. ILes habitants de Boenowazin versent leur tribut
en ceréales au chef de quartier, qui est également le chef du lignage le
plus important de Boenowazin.

llCep@ﬁmt, les familles nécessiteuses, celles qui n'ont rien récoltg,
les veuves, etc. sont souvent dispensées de payer tribut.

12par exemple: les commergants qui sont de passage; les responsables
de 1'CRD, de 1'HER et d'autres organismes; méme le personnel insatiable du
CRED, y compris les anthropologues, les éconamistes, les directeurs, les
superviseurs, les enquéteurs, etc.
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concessicy. du chef servent effectivement a élucider et a renforcer les
multiples éléments de la structure sociale, politique, idéologique et
éconamigue de Dankui. Pendant une année de sécheresse, cependant, cette
structure peut comencer & s'effondrer. Par exemple, cette année un certain
nanbre de concessions ont été cbligées de réduire de moitié les paiements en
forme de céréales qu'elles versent au chef; d'autres n'ont pu rien payé.
Ies Fulani ont invoqueé le dénuement en refusant en masse de payer le moindre
tribut. Il en est résulté des rdunions pleines de vociférations, toute wne
série d'affirmations et de contradictions et, enfin, des mois entiers de
conflit entre les dirigeants Bwa et Fulanil3. A 1'heure actuelle, la
gquestion n'a toujours pas ¢té résolue.

Une réduction marquée du tribut payé au chef peut troubler non
seulement le calme politique mais également d'autres aspects de la vie au
village. Il peut se produire qu'un dignitaire de passage ne sera pas
convenablement requ et, en conséquence, que la communauté perdra la face ou
méme des fonds. Les nécessiteux recevront peut-étre moins d'assistance
alimentaire au moment exact ou ils en auront le plus besoin. Ou encore,
certains détails des cérémonies et des sacrifices seront peut-étre négligés,
ce qui provoquera peut-étre les ancétres, déchainant leur colére aux dépens
des villageois, des cultures ou du bétail sous forme de maladie, de
destruction, de sécneresse, etc.l4 sans pour autant vouloir exagérer ie
caractere critigue de la situation, il convient de souligner 1'idée
principale: lorsque la récolte céréaliére s'avére gravement déficitaire,
les villageois risquent de constater une baisse de leur niveau de vie en
général, ainsi qu'un appauvrissement nutritionnel et éconcmique en
particulier. Ia secticn suivante reviendra la-dessus.

13a un moment donneé, le chef a déclaré avec emportement que chaque
Fulani doit lui payer deux tines de sorgho en punition de leur révolte.
Etant clairement extravagante, cette demande a été retirée peu apres: les
récoltes entiéres de certaines familles Fulani n'auraient méme pas atteint
ce volume, alors que pour d'autres, deux tines représenteraient le quart
environ de toute leur production en 1983. Par ailleurs, la tradition veut
que les Fulani paient en animaux plutét qu'en céréales.

14ceat argument amusera sans doute le lecteur, mais il faut reconnaitre
1'importance du stress psychologique entrainé par de tels soucis.
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3.2.11 Dons et dimes
Au cours d'une année normale, les Bwaka (& l'exception des griots) et

les Mossi de Dankui distribuent des dons de céréales a plusieurs catégories
de personnes. (Les Fulani, disposant de relativement peu de céreéales, ne
suivent cette pratigque que rarement.) Ies parents -- de toutes sortes--
constituent bien entendu une catégorie de bénéficiaires particuliérement
favorisée. Par exemple, chacun de ces deux groupes ethniques estime
appacemment qu'il faut obligatoirement offrir un don de céréales a une scear
mariée qui rend visite a la concession., Au moment de la récolte, souvent le
chef de concession di=*ribue des céréales i ses beaux-parents, toujours aux
veuves de son pere et parfols aux autres veuves de son lignage. Certains
villageois Bwa dornent des céréales &gjalement aux fils et aux fréres qui
travaillent dans la ville avoisinante de Dédougou. Il arrive assez rarement
Gue des Mossi envoient des ceéreales & leurs parents qui sont restés au
Yatenga. Plusieurs enquétés Mossi ont explique qu'ils leur en ont envoyé
surtout pendant les premieres années qu'ils ont passé dans la Volta Noire.
iis ils ont vite appris que, compte tenu de la valeur des céréales plus des
frals de transport, les parents au Nord pouvaient se procurer les mémes
quant.tes localement au meme -~ volre a un meilleur -—- prix. "Clest
pourquoi on se contente maintenant d'envoyer de 1'argent."  Neéammoins,
lorsque des parents viennent séjourner a Dankui, ils sont presque strs de
recevoir un dor de céréales avant de repartir chez eux.

Outre les parents, les personnes agées, malades et invalides
conscituent un second groupe de bénéficiaires de dons de céréales. En
effet, plusieurs Bwaba ont declaré qu'ils ont 1'habitude, lorsque la récolte
est bonmne, de vider les greniers et de distribuer tout ce qui reste du stock
de l'amnee precédente a "ceux qui ne peuvent plus cultiver®. ILes Mossi et
les Bwaba sont motivés a domner des ceréales & ce groupe par compassion et
par devoir civique. Mais les Bwaba ajoutent que le fait d'offrir de tels
dons leur permet également de joulr de la bérédiction et des priéres des
bénéficiaires. Pour cette méme raison, les Bwaba arimistes et protestants
distribuent des ceréales respectivement aux griots et aux sages de 1'église,
alors que les Mossi de Dankui donnent 1'auméne sous forme de céréales aux
marabouts qui sont de passage.

A l'époque de la récolte, il peut arriver que 1l'on distribue des dons a
plusieurs autres persomnes en sicie d'amitié: les voisins aux chanps, en
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récampense des outils agricoles prétés cu de la main-d'oceuvre fournie ou
d'une aide générale apportée durant la campagne; les amis chez qui on
descerd lors d'un voyage a un village ou un marché éloigné et aupres de qui
on regoit scuvent des conseils ou une assistance au moment d'effectuer un
achat important de céréales ou d'autres articles; les partenaires dans le
damaine de l'élevage, c'est-a-dire ceux avec qui on confond réguliérement
les troupeaux pour que chaque intéressé s'occupe a tour de réle du troupeau
entier; et les partenaires "pratik", autrement dit les comercants avec qui
le cultivateur entretient souvent une relation de longue date et qui lui
accordent en général certains avantages en matiére de crédit. Finalement,
il se produit souvent que les villageois offrent des dons de céréales au
moment des funérailles afin d'aider les affligés a couvrir les dépenses
enormes que représentent les repas et les boissons servis lors des
céremonies.

Dans la commmnauté Mossi et Fulani, il existe encore une autre sorte de
don de céréales =--- le Zakat. Parmi les Fulani de Dankui, le Zakat
représente en effet l'unique élément. figurant réguliérement dans cette
catégorie du budget. Ces dimes en nature englobent un dixiéme de la
production céréaliere de la concession. Elles sont distribuées aux éléves
et aux instituteurs de l'école coranique, au personnel de la mosquee, aux
marabouts, etc., pour remercier Allah aprés la récolte. Certains enquétés
Mossi ont décrit une secornde sorte de dime en nature. Le dernier jour du
Ramadan, lorsque les Mossi cessent de jelner et commencent a faire festin,
on donne a la mosqueée, aux mendiants, aw: éléves de 1'école coranique, etc.,
une quantité de céréales égale a ceile gue consamme la concession au cours
d'une journée ordinaire.

ILe Tableru 3.6 présente les diaes et les dons de céréales distribués
par les membres de l'échantillon aprés les récoltes de 1982 et de 1983.
Tour deux raisons, il convient d'examiner surtout les terdances générales
qui ressortent de ces données. En premier lieu, pour les enquétés il a
parf is été difficile de se rappeler avec précision de toutes les dépenses
effectuées pendsnt plus d'une année. Néarmoins, les réponses sont sans
doute plus ou moins exactes dans la mesure ol nous avons demandé aux
enquéteés de fournir non seulement les quantités de céréales distribuées mais
également les noms des bénéficiaires; lorsque des trous de mémoire se sont
produits, nous avons encouragé les enquétés en évoquant les autres groupes
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TABLEAU 3.6

DONS ET DIMES SOUS FGRME DE CEREALESA

(en tines)

Récolte de 1982

Récolte de 1983

Au total En moyenne

Au total En moyenne

Bwaba (N=10) 28 2.8 15,5 1,5
Mossi (N=8) 35 4.3 18 2,2
Fulani (N=6) 19 3, 4 .6
Totalb (N=24) 82 3,4 37,5 1,5

NOTES: (a) Ces données ont été analysées
des groupes de richesse relative, mais

fonction

et examinées

aucune tendance distincte, n'a été observée.

(b) Quatre enquétes qui

étaient incapables de donner un
chiffre pour au moins une des récoltes ont été omis,

de méme que Tles deux concessions de griots.
griots recoivent des céréales et n'en donnent pas.

en

Les

Université du Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales au Burkina Faso, 1986.
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sociaux susceptibles d'avoir requ de tels dons. En second lieu, il est
possible que d'autres dons supplémentaires prélevés de la récolte de 1983
aient été effectués plus tard en 1984, apreés la date de 1l'entrevue. Dans ce
cas, les dons distribués tardivement auront été enregistrés lors des
questionnaires économiques approfondis et, le cas échéant, nous pourrons
modifier le tableau en fonction des résultats cbtenus, Ceperdant, l‘écart
risque de ne pas étre trés important, vu que pratiquement tous les enquétés
ont clairement indiqué qu'ils n'avaient pas l'intention -- ni méme, en
realité, la capacité -- de distribuer d'autres dons de céréales. Comme 1'a
dit un villageois, "Que puis-je faire? Déja les quantités ne suffisent pas
pour nourrir la famille." Iorsqu'on a soulevé la question de parents qui
réclanent des céreéales, ce villageois a ajouté d'un ton lugubre, "ra il y
aura un probléme."

Malgré ces facteurs limitants, les tendances cui ressortent du Tableau
3.6 sont claires et nettes. Elles donnent une idée précise de 1'influence
d'une année de sécheresse sur cette catégorie du budget: les dons <t les
dimes sont réduits d'une maniére dramatique, en particulier chez les Fulani,
dont les ressources sont déja limitées. Cing concessions sur les sept
ménages Fulani de 1l'échantillon, plus quatre concessions Mossi, n'ont pu
distribuer aucune dime cette année; par contraste, seulement quatre mambres
de l'échantillon étaient incapables d'en distribuer 1'année derniére.
Pareillement, les neuf concessions Mossi et trois familles Bwa n'ont pu
accorder aucune autre sorte de don cette année. Parmi tous les groupes
ethniques, il semblerait cue, dans 1l'ensemble, les dons et les dimes aient
diminué de moitié entre 198215 et 1983.

Les consequences de cette réduction sont facilement prévisibles dans la
mesure ou elles correspondent aux conséquences évoquées a la section
précedente. Sur le plan purement alimentaire, les personnes dgées et
handicapées risquent d'en souffrir directement -- tout comme, dans certains
cas, divers fervents musulmans. Outre les répercussions nutritionnelles,
cependant, sont compromises également les relations sociales entre les

15Rappelons que les reécoltes de 1982 ont été faibles également. Dans
le but de présenter une estimation normale de dons et de dimes au Tableau
3.1, nous avons donc ajouté une tine de plus au total distribué par chaque
groupe ethnique en 1982. Il est vrei que cet ajustement est quelcque peu
arbitraire, mais il nous semble que les résultats obtenus représentent en
réalité une évaluation prudente.
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villageois en général et entre 1l'individu et ses dieux. ILes familles
n'arrivent plus a satisfaire aux devoirs civiques et aux cbligations envers
leurs parents. Sur le plan matériel, elles ne peuvent pas non plus
confirmer et renforcar convenablement les autres liens importants en cehors
de la parenté. A mesure que les liens socilostructurels s'atfaiblissent, les
possibilités d'entraide économique basées sur ces liens risquent de
s'amoindrir pareillement. En ca qui concerne les dieux, tant que 1'étre
humain n'arrive pas & les apaiser, a les louer et a les remercier, ils sont
susceptibles de se venger. De surcroit, 1l'incapacité de satisfaire a ses
engagements idéologicques de base peut entrainer un niveau de stress
débilitant ainsi qu'une perte d'autojustification de la part des crovants.

3.2.12 Réserves rituelles

Cette catégorie du budget s'applique exclusivement aux Bwaba. En
temes simples, il s'agit de la oroyance que le grenier ne doit jamais étre
tout & fait vide. Ce qul n'est peut-étre pas évident au premier abord,
cette notion provient en fait de la doctrine essentielle de 1'envoltement:
"on ne cree rien a partir de rien". Une fols vide, un grenier sera peut-
étre toujours vide. Par conséquent, les Bwaba essailent de laisser au moins
une tine de sorgho au ford de leur grenier principal. En outre, il faut que
ce restant provienne des céréales produites par la concession elle-méme; en
tout état de cause il ne doit représenter ni un don ni un achat. On ne peut
consommer ces reéserves rituelles qu'au moment de les remplacer en
entreposant la réccite de 1'année suivante. Sinon, d'aprés nos enquétés, la
prochaine récolte ne doimera rien. Méme dans le cas ou la concession a
2puisd tous ses autres stocks de céréales vivriéres, les réserves rituelles
doivent demeurer intactes.

Iles Bwaba essalent de respecter cette maxime magique méme au cours des
années de faibles récoltes. Dans un tel cas, certains cultivateurs
preferent entrepnser leurs céréales dans des sacs plutdt que les greniers,
ceci parce qu'ils estiment que cela ne vaut pas la peine de réparer et de
fumiger les structures tcut simplement pour stocker une faible quantité de
céréales qul sera vite consonméz. En cas pareil, on constitue wne réserve
rituelle sous forme d'une tine de céréales en sac.

I1 est inutile de dire que ce qui précéde représente la situation
idéale. Nous ne pouvons pas savoir si une famille finirait par consommer sa

réserve rituelle si les temps étaient vraiment difficiles. Nous n'avons pas
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entendu parler d'une telle situation et nous n'avons pas voulu insister la-
dessus. Mais il est évident qu'une telle acticn serait une affirmation de
faillite céréaliére aussi accablante que le fait de consommer son stock de
semences -— voire plus accablante, en réalité, dans la mesure ol l'on ne
peut pas remplacer ses réserves rituelles par des dons ou par des achats.
De surcroit, le fait de consommer les semences n'entraine que des risques
d'ordre naturel et économique, alors que 1'épuisement des réserves rituelles
souléve la possibilité de représailles surnaturelles et puissantes.

Pour terminer, il cornvient de noter que, lors d'une séance d'entrevue
spéciale, nous avens interrogé les Mossi concernant les ramifications
idéologiques de 1'écoulement des céréales. En nous inspirant d'un examen de
la documentation disponible sur le Yatenga, nous avons posé des questions
spécifiques a l'égard de la fermeture et de 1'ouverture cérémonielles des
greniers au cours de l'année, des interdictions relatives au maniement des
stocks céréaliers de la part des femmes, des journées jugées peu propices
pour retirer les céréales stockées, des sacrifices qui sanctionnent 1la
consamation de la nouvelle récolte et ainsi de suite.

Nous étions étonnés par 1'hilarité provoquée par ces questions; nos
enquétés n'ont pas pu se tenir et ont explosé de rire. iorsque la situation
s'est calmée, les ainés nous ont solennellement félicités d'avoir bien
étudie nos legons, puis ils nous ont expliqué que ces coutumes animistes ont
effectivement été suivies dans le temps —- et le sont toujours par certaines
personnes &gées cul sont restées dans leur région natale -- mais que les
Mossi de Dar Es Salaam sont tous de bons musulmans. FEn consécuence, ils ne
s'intéressent point a ces pratiques paiennes. Afin de mettre ce point en
luniere, ils ont fait des remarques telles que: "Depuis que nous avons
embrassé l'islamisme, cela nous est égal que les femmes regardent a
1'intérieur des greniers"; "Persomne ici n'abserve cette vieille cérémonie
associée a la récolte du sorgho rouge"; et "Si nous avons besoin de
ceéréales, c'est simple, nous en retirons [du grenier]". (Il est inutile de
dire que, & ce staae, nous nous sentions plutét ridicules.) lLa séance s'est
terminée avec une affirmation récapitulative: "En tant que musulmans, nous
faisons tout ce que nous voulons de nos céréales."
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3.2.13 Consommation cérémonielle et sociale

Cette section concerne une forme de consommation familiale qui revét
une certaine signification culturelle, c'est-a-dire les céréales mises a
part par rapport a celles qui sont destinées aux repas ordinaires de tous
les jours. Cette catégorie du budyet est plutét imprécise dans la mesure ol
il s'agit non seulement de sorgho mais également de riz et de petit mil, ce
qui explique la présence des points d'interrogation au Tableau 3.1. Etant
partiellement camprise dans plusieurs postes budgétaires déja aralysés, elle
ne mériterait peut-étre pas un examen séparsd si les enquétés ne l'avaient
pas soulignée dans certains cas. Nous proposons donc de l'aborder ici
surtout en tant qu'éventuel théme de recherche plus approfondie.

Ce théme s'est posé le plus sowent en réponse a une question de
l'entrevue intensive: "Cette année, pendant combien de tenps pensez-vous

que vos stocks céréaliers vont durer?" Dans presque tous les cas, les
enquéteés ont d'abord exprimé une réserve -- "Si je ne regois pas trop de
visiteurs" ou "S'il n'y a pas de décés dans la famille" - avant de répondre

a la question. De telles réserves assument une inportance particuliére du
point de vue des ciiefs de concession du fait que, a la différence des fétes
ordinaires (voir ci-dessous), il n'est pas toujours possible de prévoir les
visites, les décés, etc. Un nombre excessif de visiteurs inattendus ou les
funerailles occasionnées par un seul décés peuvent réduire les stocks
céréaliers de la concession & tel point que la consammation journaliére est
mise en danger.

lorsque les parents dfune femme mariée arrivent a 1l'improviste, par
exemple, il peut en résulter que les demandes sur la concession sont
importantes. Sans doute que bon nombre d'homes américains partagent
secretement ce point de vue sur le plan socio-interactif, mais dans une
société patrilinéaire ol la maride a une valeur vénale ou d'échange, ce qui
est le cas chez les Bwaba et les Mossi, la tradition exige de recevoir le
fournisseur de la mariée avec prodigalité et d'une maniére concréte et
matérielle. Parmi les demandes conséquentes sur la concession figurent une
pression considérable sur les stocks céréaliers sous forme de boissons et de
repas speciaux et les dons de céréales. Ies Mossi de Dankui se plaignent
davantage de la présence de familles entiéres de "visiteurs" provenant de
leur région natale qui s'installent pendant des mois et des mois (puis
finissent parfois par s'installer définitivement dans la région). Il est
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nécessaire de nourrir cette catégorie de personnes également a partir des
stocks constamment diminuants de la concession. Quant aux funérailles, il
est inutile d'en parler longuement. Un peu partout en Afrique de 1'Ouest,
ces rites peuvent entrainer des dépenses qui égalent ou méme dépassent lag
reverus anmuels de la concession. ILes rites continuent pendant plusieurs
jours et chaque jour il faut recevoir et nourrir une centaine de personnes.
Lorsque nous avons abordé la question délicate de la préparation éventuelle
de funérailles, gquelgues cultivateurs de Dankui nous ont avoué qu'ils
essaient par prudence de mettre de cdté une réserve supplémentaire de
céréales lorsqu'il existe dans la concession une personne &gée ou infirme
qui risque de rejoindre bientét ses ancétres. Sinon, on court le risque
d'étre ruiné.

Cutre ces dépenses sociales et cérémonielles imprévisibles, il faut
tenir compte également des fétes annuelles ordinaires. Ies plus mportantes
sont Noél, le Nouvel An et, chez les musulmans, le Tabaski et le Ramadan.
Ces maments de 1l'amnée exigent naturellement un festin, y campris des repas
copieux — souvent a base de riz, la céréale vivriére de luxe -— et des
quantités importantes de biére indigéne (chez les Bwaba) ou d'une boisson
preparée 4 base de farine de petit mil (chez les Mossi). On doit prévoir un
tel festin également dans le cas d'un mariage ou d'un baptéme musulman ou
protestant. Finalement, les chefs de lignage ont souvent des acbligations
cérémonielles spéciales. Par exemple, chez les Bwaba les chefs de lignage
sont responsables de l'organisation des sacrifices et des fétes qui viennent
tout de suite aprés la récolte et qui signalent le début de la conscmmation
des céréales nouvellement récoltées.

Dans l'ensemble, les dépenses cérsaliéres occasionnées par les
obligations cérémonielles et sociales pauvent raprésenter une some
importante au cours de l'année. Il serait intéressant de calculer la valeur
exacte de cette scmme, d'effectuer une comparaison & ce sujet entre les
années de bonnes et de mauvaises récoltes et, enfin, de déterminer si les
concessions relativement aisées dépensent davantage de céréales dans cette
catégorie budgétaire -~ ou davantage de types de céréales -- que les
concessions relativement démunies. Comme dans Je cas de la consamation
journaliére, nous pouvons espérer que les données obtenues au cours de deux
saisons d'administration des enquétes éconamiques détaillées permettront
d'effectuer une évaluation camparative et plus précise de ces utilisations.
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3.2.14 Ventes effectudes & partir de la production céréaliére de la

concession

Comme le titre de cette section le montre bien, cette catégorie du
budget concerne les ventes effectuées a partir de la production céréaliére
conjointe de la concession. De telles transactions exigent 1'apprabation du
chef de Ja concession qui remplit en fait le réle de directeur de
l'entreprise — a la différence des transactions effectuées a partir d'un
stock personnel, ou il s'agit d'une décision purement individuelle.
Rappelons que les chiffres présentés au Tableau 3.1 représentent les ventes
annuelles au niveau de la concession; autrement dit, ils n'englobent pas
forcément la totalite des ventes céréalieres effectuées par tous les membres
de la concession. Cette distinction peut expliquer en partie les faibles
quantités indiquées au tableau, mais il existe plusieurs autres facteurs qui
entrent en jeu également.

Par exemple, le Tableau 3.1 porte exclusivement sur le sorgho; il est
vrai d'aillewrs que les concessions individuelles ne commercialisent que
rarement une quantité importante d'une autre céreéale vivriére (mais, petit
mil, riz).l® Mais il est plus pertinent de signaler ici que — outre sans
doute les années des meilleures récoltes céréaliéres — bon nampre de
concessions a Dankul vendent davantage de noix de karité, de sésame,
d'arachide et parfois méme de niébé et de haricot (sans parler du coton) que
de ceéréales vivriéres. Campte temu de ces autres cultures, les ventes
céreéalieres contribuent relativement peu aux revenus agricoles globaux de
nombreuses familles.

Les chiffres présentés au Tableau 3.1 paraissent tout de méme faibles.
Les villageois eux-mémes considérent que la vente annuelle de moins de 30
tines (cing sacs de 100 kg) de céréales constitue un niveau de
coamercialisation "petit" pour la concession. (Au-deld de dix sac.. <st
considéré '"beaucoup".) I1 est possible que les chiffres présentés au
Tableau 3.1 soient relativement bas du fait qu'ils représentent les ventes

15L'u'nique famille a Dankui qui posséde un tracteur constitue une
exception a cette regle. Grace & cette technologie, elle arrive & produire
et a comercialiser le mais a une échelle commerciale. Mais elle n'a pas
été choisie conme membre de notre échantillon lors du tirage au hasard. 1Ia
vente annuelle la plus importante d'une céréale vivriére en dehors du sorgho
effectuée par un membre de 1'échantillon au cours des deux derniéres anndes
s'est chiffrée a six tines de mais.
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moyennes de l'échantillon (sans campter les Fulani et les griots) effectuées
a partir de la récolte de 1982.17 Rappelons que les rendements ont été
faibles en 1982, donc il est & croire que les ventes effectuées en 1982 par
le village entier ne sont pas représentatives des transactions effectudes au
cours d'une année "bonne" ou "normale". Ceperdant, parmi les menbres de
1'échantillon du CRED, 33 pour cent seulement ont déclaré que leurs ventes
en 1982-83 avaient été inférieures a la norme, alors que 29 pour cent ont
indiqué que 1'importance des ventes n'avait pas changé et, paradoxalement,
38 pour cent ont declaré que les ventes avaient aucmenté.

En tout etat de cause, il nous parait plus probable que la distorsion
des chiffres du Tableau 3.1 relatifs aux ventes est due a la réticence des
villagecis a évoquer les ventes anticipées effectuées au cours de la
scudure. 1 bref, celles-ci peuvent prendr«:: deux formes différentes: en
échange d'un crédit en espéces qu'il faudra rembourser au moment de la
récolte au taux d'une tine de céréales par 500 FCFA empruntés (le taux
standard en 1983); ou en échange d'un stock d'urgence de céréales vivriéres
obtenu aupres d'un commergant -- dans ce cas, chaque tine recue doit étre
remboursee avec trois tines de la méme céréale au moment de la récolte.
Dans les deux cas, quelle que soit la date de la transaction ou la durée du
prét, le taux d'intérét naminal est de 50 pour cent, si nous basons nos
calculs sur les valeurs vénales saisonniéres des céréales. Pour donner un
exemple qui se base sur les données de 1983, une tine de céréales ar~hetée
aupres d'un commergant pendant la soudure aurait colté 1500 FCFA; son prix
tout de suite aprés la récolte s'était établi a 750 FCFA seulement.
Autrement dit, i1 s'agirait de rembourser un prét de 500 FCFA en espaces
avec des céreales valant 750 FCFA; et un crédit d'une tine de céréales,
valant 1500 FCFA, avec des céréales valant 2250 FCFA. Finalement, nous
précisons bien "taux d'intérét nominal" parce que plus de la moitié des
enquétés ont indiqué d'un ton amer que les cammergants ont tendance a

17ces chiffres nous ont semblé les plus réalistes au moment de 1la
premiére entrevue intensive -- non seulement du fait que l'on ne pouvait
guere s'attendre a ce que les enquétés se souviennent avec précision des
transactions commerciales effectuées plus d'une année avant, mais également
du fait que les ventes effectuées a partir de la récolte de 1983 pouvaient
en principe continuer & se produire au cours du reste de 1'année 1984. Dans
tous les cas, on n'aurait certainement pas pu accepter les ventes de 1983-84
came etant représentatives d'une année "bonne" ou "normale".
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utiliser une tine qui est plus grande que la tine ordinaire pour mesurer les
remboursements sous forme de céréales.

Malgré le fait que nous avons rappelé aux enguétés de tenir compte des
transactions anticipées dans leur calcul des ventes annuelles effectuées en
1982-83 et en 1983-84 et, par ailleurs, de ncus signaler ces transactions en
particulier, i1 est peu probable que tous les enquétés l'aient fait. En
effet, une camparaison discréte avec les renseignements fournis par les
camergants locaux indique que certains membres de l'échantillon ont passé
leurs ventes anticipées sous silence. (Il est intéressant de noter que la
plupart de ces individus étaient des chefs de concession relativement
jeunes; voir ci-desscus). Au cours de la premiere entrevue, seuls quatre
enquétés (trois Bwaba et un Mcssi) ont affirmé qu'ils avaient effectué de
telles transactions en 19862. Seuls deux enquétés ont fait un tel aveu pour
l'an 1983 ~- bien que le volume des ventes anticipées effectuées par les
cultivateurs de Dankui ait été supérieur, selon les cammercants locaux, au
volume de l'annee preécédente. Tous les six se sont empressés de se défendre
en évoquant les faibles rendements céréaliers des deux annees passées, les
cas de maladie dans leur famille, l'erreur de ne pas avoir sem¢ du coton et
encore d'autres pretextes.,

I1 est évident que les ventes anticipées constituent une source de
honte sociale. On estime correctement qu'elles représentent une preuve de
mauvaise planification de la part de ceux qui sont charyés de gérer les
ressources de la concession. Pour cette raison, les villageois sont
généralement reéticents a en parler. Dans le but d'aborder ce ~ujet quasi
teabou, la deuxieme entrevue intensive a pnsé une ques.ion gérérale:
"Pensez-vous que la plupart des habitants de Dankui/Dar Es Salaam effectuent
des ventes céréaliéres anticipées auprés des commercants pendant une année
typique? Ou cette pratigue se limite-elle & quelques individus ou & une
certaine catégorie de personnes?"

Ies reéponses a cette question impersonnelle ont été plus révélatrices,
bien que, sur les neuf membres Mossi de 1'échantillon, six aient refusé ici
encore d'exprimer leur opinion. Neéarmoins, sur les 16 autres enquétés (un
Bwaba n'ayant pas répordu), dix ont affirmé que, au cours d'une année
donnee, bon nambre ou méme la majorité des cultivateurs de Dankui effectuent
des ventes anticipées, soit aupres des commergants céréaliers lozaux, soit
auprés du groupement de cultivateurs du village. Un Mossi a ajouté que
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""ceci explique notre crise céréaliére actuelle". Un Bwaka a exprimé 1'avis
qu'il serait trés difficile d'effectuer des ventes anticipées pendant la
soudure de 1984 parce que tellement de cultivateurs avaient manqué a leurs
engagements en 1983, "Les commergants n'accepteront plus d'accorder
beaucoup de crédit."

En réponse a la deuxiéme partie de la question, plus de la moitié des
enquétés ont persé que les chefs de concession relativement jeunes ont
particulierement tendance & effectuer des ventes anticipées. 1Ils ont
expliqué que les jeunas recherchent constamment de 1l'argent afin de pouvoir
acheter du carburant pour leurs motocyclettes ou mobylettes, vadrouiller
dans la region, boire avec les amis, "faire le weekend" et, dans certains
cas malheureur, pourvoir aux plaisirs d'une femme frivole qui attache de
1'importance aux fanfreluches.

En bref, bien que les ventes anticipées ne soient déclarées que
rarement, il parait qu'elles constituent une catégorie fréquente de dépense
céréaliere a Dankui. On dit qu'elles se produisent le plus souvent parmi.
les chefs de concession relativement jeunes, qui sont plus sensibles a
1'attrait des styles de vie et des biens de consommation modermes. Mais au
cours d'une année de faibles récoltes, lorsque les stocks de céréales sont
vite épuisés, de nombreuses familles se tourment vers les ventes anticipées
comme un moyen ce coambler le vide de la soudure. Dans un tel cas, ces
transactions peuvent représenter une portion considérable des ventes
céréalieres annuelles de la concession. Cependant, vu la honte sociale
associée naturellement & ces transactions, il n'est pas facile d'obtenir des
données fiables sur les quentités exactes. Il conviendra de mener d'autres
recherches plus approfondies sur ce type de vente et sur les méthodologies
qui conviennent le micux a une telle étude.

En ce qui concerne les ventes directes, le moins qu'on puisse dire est
qua ce type de vente représente souvent un sujet encore plus complexe. le
chercheur doit évaluer les différences qui existent entre le camportement
idéal et réel et examiner par aillewrs les sanctions sociales s'opposant a
(en camparaison avec l'approbation sociale de) ce genre de transaction a
divers moments de l'année ou dans le cadre de diverses stratégies de
production au niveau des différentes concessions. Avant de procéder a
l'analyse quantitative, il est utile de fournir une vue d'ensemble
qualitative de ce qu'on peut appeler les "sentiients de vente". Deux
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principes de base ont souvent été évoqués par les enquétés lorsque nous
avans abordé la question des ventes de céréales. lLes deux concepts peuvent
étre traduits approximativement par les antonymes "honte" et "honneur". Ia
commercialisation des céréales produites au niveau de la concession
constitue soit un acte hontewx, qu'il faut donc effectuer secrétement puis
cacher des parents et des voisins, soit un acte honorable, vcire une
contribution civique, susceptible de rehausser le prestige de 1'individu.

Canment et dans quelles circonstances peut-on distinguer entre ces deux
extrémes? Les diverses réponses a la question sont tout a fait
conditionnelles. Comme dans le cas des ventes anticipées, les ventes
importantes de céréales au moment de la récolte sont normalement
désapprouvées. Le sentiment général est que, toutes choses égales, ce genre
de vente équivaut a un jeu de hasard non autorisé ol les biens communs sont
en péril. Ies prix sont toujours faibles a cette époque. En outre, comme
un visux sage nous l'a expliqué, "L'avenir est imprévisible." Un autre
enquété a remarqué que "Ceux qui vendent des céréales au moment de la
récolte ont oublié les difficultés de la soudure." En effectuant des ventes
céréalieres irréfléchies, un homre se présente comme étant un mauvais
administrateur des ressources que la concession lui aura confiées. En
conséquence, il menace non seulement l'existence économicue de sa propre
concession mais également celle de ses parents et de ses amis dans la mesure
ou il campte peut-étre sur leurs stocks céréaliers, souvent restreints eux
aussi, pour couvrir ses propres pertes.

Ainsi, dans toute la commmauté d'une maniére générale, il existe un
sentiment fondamental contre les ventes céréaliéres jugées risquées qui
peuvent reétrospectivement s'avérer excessives et prématurées. Celui qui
effectue une telle vente essaie donc de la dissimuler. Il peut arriver
qu'il sort sous couvert de nuit pour se rendre dans un marché éloigné ou il
effectue la transaction, de maniére a ce que personne en dehors de sa
concession immédiate ne soit au courant. S'il se produit plus tard dans
1'année qu'il ne dispose pas de suffisamment de céréales, il peut alors
espérer échapper aux sanctions sociales et économiques que son acte
irréfléchi pouwrrait entrainer. Ces sanctions se présentent sous forme de
bavardage sans fin et de refus directs, de la part de son réseau social, de
fournir une assistance quelconque, que ce soit en nature ou en espéces.
Conme un enquété nous l'a expliqué, "Tout le village parlera de moi si je
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vend mes céréales. Et plus tard, si j'ai besoin d'en acheter ou d'en
emprunter, on refusera de m'aider en me disant, 'Va voir celui & qui tu as
vendu tes cérouzles et demande-lui de te les revendre!'" Si un hoame
contimue a mal gérer les ressources céréaliéres de la concession, sa femme
et ses enfants finiront par 1'abandonner; il se trouvera tout seul ou, en
mettant les cheses au mieux, 11 sera réabsorbé dans une concession avec
laquelle il a des liens de parenté, mais ceci en tant que membre dépendant.

I1 existe toutefois plusieurs conditions dans lescuelles les ventes au
moment de la récolte sont jugées acceptables. Ceci est naturellement le cas
lorsque la reécolte est exceptionnellement bonne, assurant un surplus net
méme aprés avoir pris en compte toutes les demanles éventuelles sur les
stocks céréaliers de la famille. Un cultivateur peut vendre un tel surplus
a un commergant ou a d'autres personnes sans "honte". Mais le fait
d'effectuer des ventes importantes a cette époque de 1l'année peut tout de
méme laisser l'impression que le vendeur est égoiste et cherche, pour
reprendre les termes d'un des villageois, "a faire spectacle de son succés
en tant que cultivateur". Néammoins, 1'individu peut échapper a de tels
soupgons et méme se faire "homneur" en effectuant une vente auprés du
groupement villageois de cultivateurs au moment de la récolte. On considére
qu'une telle transaction représente un signe de civisme. "Et de toute
maniére," comme un des enquétés nous l'a expliqué, '"nous pouvons toujours
racheter les mémes céréales en cas de besoin." Une autre situation ou les
ventes céreéalieres importantes sont socialement acceptables est en fait un
scus-ensemble de la situation excédentaire. Quelques cultivateurs prennent
la décision de ne pas cultiver de coton et intensifient en conséquence leur
production céréaliére. Pour ces individus, les ventes céréaliéres
deviennent la principale source de revenus agricoles.

Finalement, des ventes relativement petites peuvent étre effectuées en
décembre et en janvier pour combler les lacunes financieres occasionnées par
les fétes, les impdts nationaux, le remboursement de préts et les frais de
scolariteé. Il arrive parfois que les revenus de la vente de noix de karité
en octobre et en novembre sont épuisés, que les revenus de la récolte de
sesame sont faibles et que la SOFITEX (la campagnie cotonniére parapublique)
accuse du retard en effectuant son programme d'achat, ce dernier facteur
etant le plus déterminant. En cas pareil, les ventes de céréales vivriéres
(qui sont rapides et faciles) représentent une option de mopilisation de
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revenus de derniéere heure lorsqu'il devient évident que les revenus
cotonniers ne seront pas disponibles a temps pour couvrir diverses dépenses,
y campris celles associées aux fétes.

Aprés les premiers mois qui suivent la récolte, la honte imputée aux
ventes céréaiieres deviennent d'une maniére générale moins sévére a mesure
que l'année avance. Les demandes imprévues sur les stocks céréaliers de la
concession en raison des visiteurs qui arrivent a 1'improvistel8, d'un déces
éventuel ou d'une autre situation critique auront (ou n'auront pas) été
remplies; ainsi devient-il plus facile d'évaluer avec précisicn la
suffisance des stocks qui restent par rapport aux besoins connus de la
concession. A mesure que les nouvelles cultures commencent & pousser en
juin et en juillet, les cultivateurs peuvent comencer a évaluer leur
récolte perspective. De surcroit, 1les prix céréaliers augmentent
progressivement, passant par leur apogée vers la fin du mois d'acit. 2u
cours de la soudure, entre mai et aolt, les cultivateurs qui décident qu'ils
ont un surplus peuvent commencer a vendre des quantités aux moins fortunés.

Dans le cadre de la logique des sentiments généraux vis-a-vis des
transactions céréalieéres, les achats effectués au cours de la scudure sont
considérés comme un signe "honteux" d'une mauvaise gestion de la concession.
En revanche, le fait de vendre des ceéréales & cette époque est jugé
"honorable". Tout Le village témoigne du respect envers celui qui effectue
des ventes céréalieres pendant la soudwe et reconnait sa compétence en tant
que planificateur. En ce qui concerme les céréales vivriéres, il a pu
satisfaire a ses abligations au niveau de la concession et, en principe, a
ses cbligations sociales et cérémonielles également. En outre, il a réussi
a créer un excédent qu'il peut maintenant commercialiser, gridce & sa propre
preduction et/ou a des achats intelligents de céréales: les deux cas
reflétent une gestion compétente de ressources agricoles et autres.
Finalement, il a su effectuer les ventes de son excédent au moment ol le
marge bénéficiaire est le plus élevé,

Celui qui arrive a vendre une partie de son stock céréalier au cours de
i1a soudure jouit également d'un certain prestige dans la mesure ou le
village le considére comme une sorte de bienfaiteur. ILe raisonnement qui

1814 plupart des visites se produisent pendant la période creuse de la
saison séche. En avril et mai, donc au début de la nouvelle campagne
agricole, tout le monde rentre chez lui pour s'occuper des cultures.
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justifie cette remarque n'est pas tout de suite évident. Il se base sur une
obligation morale qui est diffuse mais pourtant générale et selon laquelle
les meilleurs cultivateurs/administrateurs doivent offrir 1'excédert qui
leur reste pendant la soudure aux parents, aux amis, aux voisins et, en
général, aux habitants du village, plutét qu'aux "étrangers" et aux
camergants. Celui qui dispose de céréales a verdre avertira en premier
lieu ses parents et ses amis; par la suite il en parlera peut—-étre au niveau
du village entier. S'il lui reste un certain stock excédentaire méme apres
ces demarches, il pourra envisacer dautres formes d'écoulement.

Par ailleurs -~ sur ce point tous les membres de 1'échantilion sauf un
ont été d'accord -- 1'idéal consiste a accorder certains avantages aux
parents, aux amis et aux voisins. Ces avantages peuvent prendre la forme
d'un rabais geénéral de 100 FCFA par tine de céréales par rapport au prix
actuel du marcheé (trois enquétés); d'un rabais qui représente un certain
pourcentage (parmi treize enquétés, le rabais accordé a oscillé entre 7 et
59 pour cent, avec un rabais moyen de 23 pour cent); d'une mesure
supplémentaire de céréales (deux enquétés); ou d'un don pur et simple. Par
contraste, dans presque tous les cas (cutre les ventes d'urgence), un
"eétranger" qui effectue un achat céréalier au niveau de 1l'exploitation
payera le prix actuel du marché, quelle que soit la saison.

En tout état de cause, tous les membres de 1'échantillen sauf les
Fulani estiment que 1'individu est moralement cbligeé de vendre ou de donner
des ceéréales a ceux avec qui il entretient des relations sociales tant que
cela ne porte aucun préjudice A la consommation familiale. Ies remarques
faites par nos encquétés confirment l'ervergure de cette cbligation: "si
J'ail du sorgho et eux (les parents et les amis) n'en ont pas, je ne peux pas
les abandonner & la faim"; "Il faut rendre service a ceux qui souffrent";
"On ne sait jamais, on peut trés bien se trouver un jour dans la méme
situation.”

Compte tenu de ces responsabilités morales, dans un sens les
producteurs disposant d'un surplus gérent un stock de sécurité communautaire
qu'ils distribuent au moment ol les besoins sont les plus pressants. les
autres villageois apprécient ce service rendu et leur accordent du respect
et du prestige en récompense. Par opposition evacte aux administrateurs peu
responsables -- qui non seulement mettent en péril le bizn-étre de leur
propre concession mais représentent égalemert un fardeau pesant sur les
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ressources générales des parents et du village -~ les bons administrateurs
qui arrivent & produire un surplus de céréales vivriéres constituent un
atout important qui profite & toute la conmunaute.

Pour terminer notre examen des sentiments & 1l'égard des transactions
céréalieres, il convient de noter que, du point de vue de la ccmmunauté, le
véritable idéal consisterait & éviter toute transaction ocu, autrement dit, a
étre compietement autosuffisant en céréales, et également & disposer d'un
certain excédent de soudure ou de fin d'année a distribuer sous forme de
dons. Bien que peu de cultivateurs soient capables de remplir ces
conditions rigoureuses avec régularité, plusieurs membres de 1'échantillon
ont affirmé qu'ils ont réussi a les remplir dans le passé. (Il est peu
surprenant de constater que la grande wmajorité de ces individus
appartiennent aux deux groupes les plus aisés.) A ces moxdeéles de vertu est
réservé naturellement le plus haut "honneur".

le Tableau 3.7 résume, par salson et par quantité, les préférences
exprimées par les enquétés relatives aux différents circuits de
commercialisation céréaliére. Plusieurs options commerciales jugées
socialement acceptables et examinées ci-dessus ressortent du tableau —- par
exemple, la preéférence a l'époque de la récolte en faveur des ventes aupres
du groupement villegeois de cultivateurs et, perdant la soudure, aupres des
réseaux sociaux. Le tableau montre également la forte répugnance qui existe
a tout moment de l'année & 1l'égard des ventes effectuées aupres des
camergants de céreales. ILes cultivateurs de Dankui se méfient profondément
des cammergants. En réponse a une question sur les transactions effectuges
aupres des cammergants, dix-huit sur vingt-deux enquétés ont déclaré que les
cammergants abusent de la bonne volonté des cultivateurs. Ies comentaires
d'ordre qualitatif provoqués par cette question ont confirmé 1'image
stéréotypee treés négative que les villageois se font des commercants.

Par exemple, plusieurs enquétés ont raconté des anecdotes ol un volume
de céréales mesure par le cultivateur chez lui diminue mystérieusement
lorsque mesuré par le commergant. (En réponse a une question antérieure, 2
pour cent des enquétés ont indiqué qu'ils prennent toujours la mesure en
tines de leurs céréales avant d'effectuer une vente au marché ou auprés d'un
cammergant.) Les écarts cités oscillent entre 10 et 25 pour cent. D'autres
enquétés ont évoqué le souvenir de disputes animées au sujet de ventes
anticipées et de préts obtenus auprés de camercants qui ont tenté d'une
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TABLEAU 3.7

CIRCUIT PREFERE DE COMMERCIALISATION CEREALIERE
PAR SAISON ET PAR QUANTITEQ

Préfére vendre a: A la récolte Pendant la soudure

Petite Grande Petite | Grande

quantitéb | quantité quantité | quartité
Groupe des cultivateurs® 7 13 0 2
Parents, voisins, amis 1 1 15 6
Marché 6 1 3 3
Commergants de céréales 2 0 6 2
OFNACER 1 2 0 2
Autred 0 2 2 5

Préfere ne pas vendre a

cette époque 0 1 0 0

NOTES: (a)

(b)

(c)

(d)

N=20 dans ce Tableau parce que les Ffulani et les griots ont
gté omis alors qu'un Bwaba n'a pas donné de réponse.

Une petite quantité a été définie comme étant égale ou
inférieure a trois tines, scit le poids maximum de céréales
que 1'on puisse transporter avec une bicyclette normale. Une
grande quantité est donc considérée comme étant supérieure a
trois tines.

En réalité, tous les achats effectués par le groupe des
cultivateurs se produisent au moment de la récolte ou se
classent dans ia catégorie d'achats anticipés.

Les options citées dans cette catdgorie comprennent: les
préparatrices de dolo; les accords préalables individuels
établis entre le vendeur et un client non commergant qui
viendra ramasser les céréales a 1'exploitation; et "chaque
personne qui se présente a ma porte".

Université du Michigan, La Oynamique de la commercialisation des céréales au Burkina Faso, 1986.
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maniére flagrante de tromper ou d'exploiter les cultivateurs. Un enquété a
affirmé que les commergants de céréales complotent de réduire les prix
céréaliers a l'époque de la récolte. Un autre s'est plaint des bénéfices
excessifs touchés par les commergants, citant en particulier un incident en
1982 ou le commergant a d'abord achelté un sac de 100 ky de sorgho & 3000
FCFA, puis 1l'a revendu au bout de quelques heures a 5000 FCFA. Dans
1'ensemble, les villageols partagent une image stéréotypée des commercants
qui correspond parfaitement a une remarque faite par un des villageois: "Ie
jour ou le commergant n'arrive pas a faire une transaction malhomnéte, il
n'en fait pas du tout!"

Bien que les cultivateurs préferent ne pas négocier avec les
cammergants, ne pas =ffectuer des achats (mais plutét des ventes) pendant la
soudure, ne pas établir des contrats anticipés et, en reéalité, ne pas
participer au commerce céréalier sous toutes ses formes, il faut reconnaitre
que les stratégies idéales ne correspondent pas toujours aux pratiques
réelles. ILes Tableaux 3.8 et 3.5 confirment cet écart. ILe premier montre,
entre autres, que les commergants constituent en fait une catégorie de
partenaire commercial plus répandue que laisse croire le stéréotype
villageois.  Inversement, rares sont ceux cui effectvent en reéalité des
ventes réguliéres aupres du grcupement de cultivateurs ou au cours de la
soudure, malgre "l'honneur" associé a ces activités. Pareillement, le
Tableau 3.9 donne a penser que les ventes anticipées et celles effectuées au
moment de la récolte sont plutdt ordinaires. Ce qui n'est pas étonnant,
l'analyse de ces mémes données en fonction des différents groupes de
richesse relative montre que 80 pour cent ces membres les plus démmis de
l'echantillon déclarent qu'ils effectuent la plupart de leurs ventes au
moment de la récolte et/ou d'une maniere anticipée, par contraste avec 0
pour cent du groupe le plus aisé. ILes résultats sont & peu prés les mémes
dans le cas des achats effectués perxlant la soudure -- malgré la "honte"
associée & ce2 genre d'achat et en dépit de la maxime villageoise selon
laquelle les achats destinés a compléter les stocks céréaliers de la
concession doivent étre effectués en novembre, en décembre et en janvier,
lorsque les prix sont bas. Encore une fois, l'analyse par groupe de
richesse relative révele que 62 pour cent des deux catégories les plus
démunies se trouvent dans la nécessité d'effectuer des achats pendant la
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TABLEAU 3.8

CIRCUIT COMMERCIAUX UTILISES LE PLUS SOUVENT SELON
LES RENSEIGNENTS FOURNIS PAR LES CULTIVATEURS

Oui Non
Voisins, amis, "chaque personna qui se présente 3 ma
porte", épouses 10 13
Commerc¢ants 7 16
Parents (a 1'exception des épouses) 5 18
Marché 3 20
Groupe des cultivateurs 2 21

NOTES: (a) Les Fulani ne sont pas compris du fait qu'ils
n‘effectuent pas de ventes, . dsic N=23 dans ce
Tableau.

(b) Les enquétés ont distirgué entre leurs épouses et
les autres parents parce que les hommes vendent
régulierement des céréales 3 leurs épouses, qui font
par la suite du petit commerce de plats et de
boissons a base de céréale.

Université du Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales au Burkina Faso, 1986.
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TABLCAU 3.9

CALENDRIER "NORMAL" DE LA MAJORITE DES TRANSACTIONS
CEREALIERES DECLARE PAR LFS CULTIVATEURS

Bwaba Mossi Fulani
Vend normalement
A 1a récolte et/ou de maniére anticipée 6 1 0
Pendant toute 1‘'annde 1 2 0
Pendant la soudure 0 2 0
Jamiis 1 4 1
Tota!l 14 9 7
Achate ncimalement
A la récolte et/ou de manidre aniicipé 2 0 0
Pendant toute 1'annéde 2 0 0
Pendant ia soudure? 6 4 2
Jamais .4 5 1
Total 14 9 7
NOTE: (a) Comprend les achats directs aussi bien que les

achats a crédit qu'il faudra rembourser au moment de

la récolte.

Université du Michigan, L& Dynamique de la commercialisation des céréales au Burkina Faso, 1966.
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soudure. Par contraste, cette nécessité ne s'applique qu'a 27 pour cent des
membres des deux groupes les plus aisés.

Il existe tout de méme un domaine ol le réel rejoint 1'idéal: il
s'agit du marché. Comme le montre le Tableau 3.8, il se produit rarement
que les cultivateurs de Dankui vendent des céréales dans les marchés — bien
qu'ils n'hésitent pas & utiliser ce méme circuit pour acheter des céréales
lorsqu'il n'y a aucune source qui soit meilleur marché ou plus commode. De
telles transactions ne sont pas interdites par des restrictions d'ordre
socioculturel a proprement parler!®, mais il existe toutefois un sentiment
general, fondé sur le bon sens, qui donne & penser que le fait de se rendre
au marché simplement pour vendre des céréales constitue un gaspillage de
temps et d'énergie et, par ailleurs, une forme d'écoulement relativement peu
utile.

Les remarques exprimées par plusieurs enquétés de 1'échantillon ont
fait preuve de cette attitude générale. "Il y a toujours quelqu'un ici (a
la concession) qui veut acheter des céréales; pourquoi donc est-ce que je
vais me fatiguer en portant des céréales jusqu'au marché?" "Cela prend trop
de temps quand on veut vendre au marché." "Ie groupement de cultivateurs
est plus rapide. Et il ne triche pas avec une tine qui dépasse les
dimensions normales. Par la suite je peux obtenir un crédit aupres du
groupement. Et de cette maniére tout le village profite d'un stock de
réserve." "Je trouve facilement des acheteurs ici dans le villege."
"Pourquoi est-ce que j'irai au marché quand je peux verdre mon sorglio au
méme prix en restant chez moi ou auprés d'un commercant? A tout mement il
existe un prix du marché généralement admis: si les commergants et les
autres n'arrivent pas a trouver des céréales au marché, ils sont acbligés
d'en chercher dans les concessions individuelles. Et puis je n'ai pas de
charrette pour transporter les céréales." De nambreux enquétés ot évoqué
en particulier le probléme de pouvoir assurer le transport au marché d'ue
certaina quantité de céréales. Ils considérent tres logiquement que le
transport représente de toute maniére une difficulté évitable dans la mesure
ol les commergants, les préparatrices de dolo, le groipement de cultivateurs

l9Cependant, un Mossi particuliérement dévot nous a expliqué d'une
maniére cryptique qu'il refuse d'effectuer des ventes dans les marchés parce
qu'il est marabout.



80

et les acheteurs individuels sont presque toujours disposés a assurer le
transport a partir de 1l'exploitation.

Outre ces considérations tangibles relatives a la fatique, au temps
dépensé, au prix et au transport qui tendent a décourager les transactions
effectuées au marché, il convient de se rappeler que les ventes effectuées
en dehors des marchés profitent au cultivateur d'une maniére intangible——
au moins a l'intérieur de son réseau social. De telles ventes lui
rapportent de "l'honneur" et, par ailleurs, entrainent une cbligation
socicéconomique réciprogue selon laquelle ceux qui bénéficient d'une
transaction qu'il accepte d'effectuer doivent faire autant (c'est-a-dire
accepter de lui vendre des céréales a des conditions préférentielles) en cas
de besoin futur. L'idéal consistant a effectuer des ventes auprés de son
propre réseau social présente d'autres avantages également. De telles
ventes évitent le souci d'une réciprocité exirémement négative, ce qui peut
se produire lors d'une transaction effectuée auprés d'un cammercant. De
surcroit, les ventes effectudes en dehors des narchés sont particuliérement
camodes pendant la scudure. A cette époque, qui correspond aux semailles,
la main-d'ceuvre est trés recherchée et, pour reprendre les parnles d'un des
enquétes, "Personne ne peut s'éloigner keaucoup de ses champs." Les ventes
Au prix du marché effectuées auprés des "étrangers" qui se rendent & la
cencession pendant cette période rapportent un bénéfice certain. Pour ce
qui. est des parents et des amis, les éconcmies relatives a la fatigue, au
transport et au temps consacré qui sont possibles grice aux ventes
effectuées pendant la soudure peuvent facilement compenser une bonne partie
de la perte occasionnée par l'octroi d'éventuels rabais. En bref, le fait
de se conformer aux pratiques idéales en matiére de commercialisation permet
de minimiser la perte écunomique réelle et, en méme temps, de maximiser le
bénéfice social réel.

3.2.15 Vantes "privées!

Cette derniere catégorie ne figure pas dans les budgets du Tableau 3.1
du fait qu'elle ne constitue pas une dépense qui concerne la concession
entiere. Par ailleurs, les entrevues anthropologiques intensives efrectuées
aupres des chefs de concession n'ont pas visé les ventes de ce genre en
particulier, donc nous ne pouvons pas juger de leur importance. ILes
renseignements suivants sont présentés dans 1'intention de stimuler d'autres
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recherches plus approfondies, notamment au sujet de 1'économie des activités
féminines.

Comme nous l'avons déja expliqué, les ventes privées de céréales et,
plus fréquemment, de plats cuisinés et de koissons a4 base de céréales
n'exigent pas l'approbaticn commune dans la mesure ol les céréales
nécessaires sont prélevées sur les stocks persomels. De tels stocks sont
constitués de plusieurs maniéres: les dons; les achats a crédit ou au
camptant; rarement, le troc; et. plus socuvent, la main-d'oeuvre agricole--
qu'il s'agisse d'une part persornelle du produit récolté dans les champs
cultivés par la concession entiére, du produit d'un champ individuel cultivé
surtout "l'apres-midi et le vendredi" cu, enfin, des paiements en nature.

Ccmme dans le cas des écharges de céréales contre du lait, il parait
que cette catégorie concerra surtout les femmes, du moins chez les Bwaha.
(Dans notre echantillon, aucne concession Mossi ou Fulani n'a déclareé que
ses membres feminins participent & ce gerre de transaction.) Il n'est pas
élonnant que la grémaration de dolo constitue 1'activite principale dans
cette catégorie. En effet, chaque concession Bwa ordinaire29 de
liéchantillon camptait au moins une femme qui prépare du dolo destiné a la
vente. Selon les enquétés, les quantités de sorgho consommées & cette fin
oscillent entre trois et huit tines par préparatrice de dolo pendant une
année normale. A notre connaissance, toutes les préraratrices font germe:r
les graines elles-mémes; nous ne sommes pas au courant, en tout cas, de
ventes intermédiaires de malt, qui se produisent en revanche fréquemment
dans la région du plateau Mossi (cf. Saul, 1981).

A ce titre, il convient de noter que, chez les Bwaba, le dolo n'est ni
vendu ni consommé publiquement dans les marchés — A la différence de
certaines régions Mossi, Iobi et autres dans le pays. Au contraire, les
Bwaba conscmment le dolo dans la concession de la préparatrice ou dans une
autre maison désignée comme la taverne du jour. Neéarmmcins, les pratiques
des Bwaba de Darkui ressemblent & celles des Mossi dans la mesure ou les
femmes qui font le commerce de biére ou d'autres comestibles n'ont pas le
droit, a de rares exceptions prés, de prélever directement des céreéales

20pans ce contexte, "ordinaire" se traduit par l'exclusion des
protestants et des griots, naturellement, ainsi que de l'unique veuve qui
est chef de concession et de 1'ivrogne du village. Ies femmes de ce dernier
l'ont abandonné a son sort depuis longtemps.
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appartenant & toute la concession. Elles ont toutefois le droit d'acheter
des céréales auprés de leur mari et, par ailleurs, de lui vendre de la
biére: "il n'existe aucune propriété conjugale corjointe; les méres ou les
fermmes ont des budgets séparés" (ibid.:751).

A part le dolo, seulement trois concessions de 1l'échantillon ont
déclaré la présence de membres féminins qui vendent réguliérement d'autres
produits cuisinés a base de cérédales. Il s'agit dans les trois cas de
petites galettes a base de farine de sorgho, de petit mil ou de blé. FEncore
une fols, cette forme de commerce ne se produit pas dans le marché méme:
les fermes font du porte-a-porte a Dankui et dans les villages avoisinants.

En bref, il conviendra de préter une plus grande attention aux
transactions céréalieres effectuées a un niveau plus individuel que celui de
la conr ssion. Il nous parait probable qu'il existe d'autres activités qui
se deroulent a ce niveau inférieur et qui rejoignent peut-étre les exemples
fournis par Mahir Saul (commnication personnelle) s'appliquant aux Bobo et
relatifs aux échanges directs de céréales contre des cordiments ou contre
une quantité de semences d'arachide. Il convierdra également d'étudier
dxvantage l'utilisation des stocks personnels (s'il en existe) appartenant
aux membres masculins de rang inférieur de la concession.

3.3 CONCILUSION

Ce chapitre a tenté de décrire 1'importance primordiale des céréales
vivriéres de base dans 1l'existence d'une comunauté burkinabée. Ies
nombreuses fonctions remplies par une seule céréale —— dans ce cas précis,
le sorgho -~ paraissent d'autant plus impressionnantes lorsque nous tenons
campte du fait que le village en question se situe a 1'intérieur d'une des
zones ecologiques les plus riches du pays, ou l'on trouve une abordan.e
d'autres produits agricoles, forestiers et fluviaux. Presque toutes les
etudes effectuées sur l'agriculture sahélienne reconnaissent 1'importance
critique des cultures céréaliéres dans les adaptat.ons techno-
environnementales se produisant & l'intérieur de cette région de 1'Afrique
de 1l'Cuest. Mais rares sont celles qui sont passées au-dela d'un eramen des
utilisations économiques et nutritionnelles immédiates pour analyser
camment, et dans quelle mesure, les céréales contribuent également a la vie
sociale, cerémonielle et cognitive.
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En effet, a Dankui les céréales ne sont guére un simple produit parmi
plusieurs auvtres qu'on pourrait vendre ou conscrmer. Elles constituent,
certes, la base nutritionnelle du régime villageois, mais elles représentent
également la mommaie qui permet d'effectuer toutes sortes d'échange social,
politique et idéologique (ainsi qu'économique); par ailleurs, elles sont une
des principales mesures de la valeur d'un homme. En cas de sécheresse, tous
ces damaines sont affectés. Il est peu econnant, donc, que 1'écoulement des
céréales vivrieres de base est conditionné par de nombreuses prescriptions
et proscriptions d'ordre socioculturel, par une sorte de "code d'honneur” et
par des tabous, En outre, ces croyances ne constituent pas une simple
broderie culturelle sans valeur pratique; au contraire, elles comportent des
conseils utiles concernant la gesition prudente, profitable et (sur le plan
civique) avantageuse des stocks céréaliers. Comme nous 1'avons déja
constaté, ces maximes sont particuliérement précises a l'égard des
diffeérentes formes d'écoulement commercial. En dernieére analyse, les
céréales ne sont pas un produit commercialisable préférentiel a Dankui a
1'heure actuelle.

Dans la mesure ou les résultats abten:s dans une petite commmauté
peuvent étre appliqués a d'autres régions du pays, il n'est guere etonnant
non plus que seulement 20 pour cent environ de la production céréaliére du
Burkina Faso passent par les marchés et/ou 12 résezu de camergants (Timothy
Mooney, Jacqueline Sherman: communications personnelles). Du point de vue
des habitants de Dankui, 1'importance des c. réales dans la satisfaction de
nombreux besoins carrément en dr'ors du marché ou liés en partie seulement
au merche est tellement grande que la concession moyenne ne peut pas
consacrel une part considérable de ses stocks aux ventes jugees "asociales"
-~ c'est-a-dire celles qui sont effectuées au marché et/ou aupres
d'"étrangers", de commergants ancnymes ou d'organisations impersonnelles
telles que 1'OFNACER. Ces ventes exigent souvent une dépense de temps
supplémentaire, posent des difficultés particuliéres, offrent: des avantages
incertains en ce qui concerne les bénéfices et ne conduisent ni a une sorte
de récompense sociale ni & une obligation économique mutuelle. Elles
servent uniquement a mobiliser des revenus.

Pour ce qui est de la mobilisation pure et simple de revenus,
cependant, les cultivateurs de Dankui disposent de plusicurs autres options
dans le damaine de la commercialisation -- notamment le coton, le bétail,
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les noix de karité et le sésame. Ces possibilités représentent une
différence marquée par rapport aux régions du Burkina Faso ol les conditions
agroclimatiques sont plus difficiles et oQ, & part le bétail, les céréales
constituent non seulement l'aliment de base mais également la culture de
rapport la plus praticable. ILe chapitre suivant comportera une analyse
systématique des priorités et des stratégies de commercialisation & Dankui,
en soulignant le rdle des ventes céréaliéres par rapport aux autres options
dans le damaine de la cammercialisaticn et de la mobilisation de revenus.



CHAPITRE 4
PRISE DE DECISION PAR LES CULTIVATEURS CONCERNANT IA COMMERCTALISATION

4.1 ECHELLE DES PREFERENCES COMMERCIAIES

Ce chapitre vise & remplir la mission du CRED consistant a étudier la
base de la prise de décision par les cultivateurs concernant 1la
conmercialisaticn de leurs céréales par opposition aux autres ressources a
leur disposition. Afin d'aborder le sujet directement, 1'anthropologue du
projet a élaboré sur le terrain un test contrdlé de classement appelé
1'Echelle des préférences commerciales (Marketing Preferences Scale: MES).
Cet outil nous a permis d'étudier de maniére systématique les priorites
cammerciales des cultivateurs de Dankui: quels sont les produits, par ordre
de preférence, qu'ils chercheraient a vendre afin de satisfaire les besoins
de la famille en argent liquide et, en revanche, quels sont les produits
qu'ils accepteraient de vendre plus rarement ou seulement dans des
conditions particuliéres? ILe test a permis non seulement de classer les
procuits par ordre de préférence mais également d'examiner le raisonnement

idéal -- autrement dit, le "pourquoi", ceci dans des circonstances
contrdlees -- qui explique la maniére dont un cultivateur établit ses
priorités.

4.1.1 Description et conception

Ia MPS a comporté 20 catégories différentes & classer par ordre de
preéférence selon l'approche suivante: "S! vous aviez besoin d'argent et si
vous disposiez de ces différentes possibilités d'en cbtenir, quel serait
votre premier choix et pourquoi? Quel serait votre deuxiéme choix et
pourquoi? Quel serait votre troisiéme choix et pourquoi?" En effet, d'une
maniere geénérale on pourrait appeler le test "l'échelle des options de
mobilisation de reverus", dans la mesure o il tient campte non seulement
des produits qui peuvent étre vendus/commercialisés,l mais également des

lle terme "preférences commerciales" est peut-étre trompeur dans un
autre sens egalement. Plusieurs des produits que nous avons demandé aux
cultivateurs de Dankui de classer ne passent que rarement (par exemple, les
principales cultures vivriéres) ou ne passent presque Jamais (par exemple,
les bovins, 1los ovins, les caprins, les véhicules) par le marché
traditionnel. Mais ces produits sont néarmmoins soumis aux principes dua
marche. Rappelons que la plupart des transactions effectuées dans le
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dispositions prises au sujet de crédit ou de préts — deux autres sources
possibles d'argent ligquide. Nous avons incorporé ces derniéres options
parce qu'il nous a semblé important de déterminer si, dans certains cas, les
cultivateurs préféreraient emprunter de l'argent ou s'endetter au lieu de
camercialiser des animaux de valeur, un stock céréalier critique ou des
facteurs de production de base tels que les charrues et les charrettes. Ia
conception initiale de la MPS prévoyait également 1'inclusion de divers
types de main-d'oeuvre salariée. Mais nous avons fini par omettre cet
aspect pour deux raiscns. Premiérement, les chefs de concession -~ qui
prennent la plupart des décisions commerciales —— effectuent rarement des
travaux salariés.? Deuxiémement, la gamme des possibilités était trop
diverse et trop complexe pour permettre une présentation visuelle (voir ci-
dessous) .

Ies 20 catégories que nous avons proposées aux cultivateurs ont été
identifiées sur la base des essais préliminaires3 et des pratiques et
produits reéels du village ressortant des entrevues anthropologiques
intensives. Le Tableau 4.1 présente les différentes catégories avec

quelques remarques descriptives.

village se produisent entre des concessions individuelles ou entre un
coammergant et un cultive:-ur individuel en dehors du marché.

2les fils a charge ¢t les fréres cadets sont les personnes les plus
susceptibles d'effectuer des travaux salariés relativement importants.
Néarmoins, étant des membres complétement intégrés dans leur concession, ils
ne participent en général qu'aux emplois temporaires de la saison séche ou,
pendant la campagne agricole, au travail effectué dans les champs
appartenant a d'autres villageois par un groupe de personnes du méme &ge.

3pans le cadre des essais préliminaires, nous avons d'abord analysé 24
catégories différentes; par la suite nous en avons éliminé quatre. Trois
des catégories rejetées représentaient en fait des facteurs de production de
base: 1les lcaufs de trait, les asins et les charrues. Il n'est pas
étonnant que les cultivateurs ont constamment reculé devant 1l'option de
vendre de tels articles. Une telle vente équivaudrait & une déclaration de
faillite agricole. Nous avons retenu les charrettes et les bicyclettes
paxmi les 20 rubriques du test final dans 1l'intention d'enregistrer cette
attitude — et, ici encore, les enquétés ont protesté bruyamment contre la
simple idée de vendre ces facteurs critiques. Ia quatriéme catégoi-ie que
nous avons éliminée était le tissu fait & la maison: dans la mesure o
cette catégorie ne s'appliquait qu'aux deux concessions de griots de
1'échantillon, elle s'est avérée peu intéressante. L'élimination des quatre
catégories a simplifié la tiche de classement et a permis, par la méme
occasion, d'améliorer l'applicabilité générale et la vraisemblance du test.
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TABLEAU 4.1
CATEGORIES DE PREFERENCES COMMERCIALES

Sorgho (blanc et/ou rouge)
Petit mil

MaTs (jaune et/ou blanc)

Riz local

Sésame

Arachide

Haricots (blancs et/ou rouges)
Noix de karité

© N T W N —

(Yo

Coton

10. Louches et/ou calebasses

11. Volaille (poulets et/ou pintades)

12. Petits ruminants (ovins et/ou caprins)

13. Bouvins (a 1'exception des boeufs de trait)

14. Porcins

15. Charrette a traction bovine ou asine

16. Bicyclette

17. Mobylette ou motocyclette

18. Prét accordé par un parent

19. Prét accordé par le groupe des cultivateurs ou par un de
ses membres

20. Prét accordé par un commergant

Université du Michigan, La Dynamique de la commercialisation des céréales au Burkina Faso, 19B6.
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Chacune des 20 catégories a été présentée a l'aide d'une photographie
polaroid en couleur. A l'origine, nous avons employé des dessins au trait.
Mais, lors des essais préliminaires effectués auprés des villageois
n'appartenant pas a l'échantillon, ces dessins se sont souvent révélés trop
abstraits ou, dans le cas par exemple des rubriques 18 a 20, trop confus
pour qu'on puisse les déchiffrer correctement. Il fallait absolument une
approche visuelle étant donné que seul un chef de concession de
1l'échantillon était capable de lire et d'écrire avec facilité. De toute
maniére, nos enquétés ont éteé tres satisfaits des photos en couleur. Ia
tache de classement leur a clairement plu; ils l'ont considérée comre un jeu
intéressant et l'ont remplie en général d'une maniére rapide et assurée.
Sans doute que cet exercice a constitué un changement agréable aprés les
visites antérieures de 1l'anthropolegue qui comportait habituellement des
heures entiéres de questions ennuyeuses.

En examinant 1l'élaboration de 1l'échelle, il convient d'évoquer
également les produits qui n'ont pas été compris dans la liste des options
camerciales. A cet égard, la prise de décision a parfois été difficile.
En principe, 1'échelle awrait pu incorporer toute la gamme de produits ol
les membres de la concession en dehors du chef peuvent avoir des droits
individuels de propriété et peuvent en conséquence prendre des décisions
relatives a la commercialisation. Il s'agit des produits provenant: (1)
des champs perscnnels cultivés surtout l'aprés-midi et le vendredi =-- par
exemple, l'arachide, les pois des champs, la tomate, l'oignon, le gombo, le
piment, le tabac, divers condiments et fines herbes; (2) de la cueillette-
par exemple les tubercules sauvages, le néré, le fruit et les feuilles du
bacbab, le bois de chauffage, etc.; (3) de la chasse et de la péche; (4) des
activités économiques féminines; et (5) des activités artisanales.

Bien que toutes ces activités puissent rapporter des revenus non
négligeables, la majorité des villageois, comme nous l'avons déja expliqus,
les effectuent & certaines saisons seulement ou d'une maniére trés
irréguliére. En tout état de cause, il s'imposait de tenir compte des
limites de la patierce des enquétés ainsi que de leur capacité de classer
par ordre hiérarchique une lorngue liste de catégories différentes. Méme les
20 éléments de base finalement choisis ont parfois pesé sur ces limites. En
conséquence, nous avons pris la décision de distinguer entrr les sources
secondaires de revenus commerciaux, telles que celles que nous venons de



89

citer, et les principales cultures vivriéres et de rapport produites a
Dankui.,, représentées par les rubriques 1 a 4 du Tableau 4.1.
4.1.2 Sujets et administration

Par contraste avec les entrevues intensives ~— qui ont été effectuées

conjointement auprés de chaque chef de concession de 1'échzantillon et de ses
chefs de meénage subalternes —- la MPS a été administrée auprés d'un sous-
groupe délimité. Premiérement, elle a été limitée aux chefs de concessicn
du fait que, came nous l'avons déja vu, ces individus se réservent en
géneral le droit de prendre les principales décisions relatives a
l'écoulement des articles visés par la MPS. Deuxiémement, tous les griots
et Fulani ont été exclus pour la simple raison qu'il ne leur arrive jamais
de commercialiser leur faible production céréaliére. Troisiémement,
l'unique femme de 1'échantillon qui remplissait le rdle de chef de sa
concession a été excluse également, ceci pour deux raisons. La perte de son
mari était encore relativement récente, donc elle n'avait pas encore pris
1'habitu’e de prendre des décisions relatives a la commercialisation au nem
de la voncession entiére; et, de toute maniére, su vue baissait avec 1'aqge,
a tel point qu'elle n'arrivait plus i distinquer les images de la MES.
Campte tenu de tcutes ces contraintes, nous avens fini par sélectionner un
total de 20 enquétés, dont 11 Bwaba et 9 Mossi.

L'administration de la MPS auprés de ces 20 anquétés a été preécédée
d'une explication détaillée de son objet =t de sa structure. En
particulier, nous avons fait comprendre aux sujets participants a 1'exercice
qu'il s'agissait d'évaluer des éventualités. Nous voulions éviter qu'ils
pensent a leur situation particuliére (par exemple, un sujet donné pouvait
ne pas étre propriétaire de bovins cu d'une mobylette) ou aux contraintes
temporelles (par exemple, le fait que les noix de karité sont ramassés et
vendus de septz=mbre & novembre, alors cque la commercialisation du coton se
produit normalement en décembre et janvier).

Les sujets participant a l'exercice ont pu comprendre sa portée
générale, grdce aux explications fournies, et ont effectué la tache
convenablement. Mais cela ne leur a pas empéché d'exprimer quelques
commentaires concernant la nature artificielle et abstraite de la MPS.
Heureusement, ces cbservations ont plutét servi & renforcer 1'exercice dans
la mesure ou ellcs ont constitué une mise a garde relativiste par rapport a
la tache de classement sinon abstraite et idéaliste. Par exemple, un
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cultivateur pouvait remarguer que, en général, il préférsrait vendre article
X avant article Y, sauf au mois de Z (cu dans d'autres circonstances
particuliéres), pendant lequel Y ne serait pas trés abondant et obtiendrait
en conséquence un prix de marché élevé. Ou encore, un sujet pouvait noter
que, en fait, il choisirait plutét d'espacer dans le temps les ventes d'un
article dcnné pour qu'elles coincident avec les époques de 1'année pendant
lesquelles la concession aurait normalement besoin d'espéces ou la demande
cérémonielie de l'article serait particuliérement élevée. Par ailleurs, un
cultivateur pouvait expliquer en détail pourquoi et dans quelles
circonstances il préférerait vendre un certain article & un commercant
plutdt qu'a un parent ou a un autre villageois. En outre, les enquétés
évoquaiert scuvent les facteurs qui pouvaient les contraindre & abandonner
leur stratégie de cammercialisation préférée.

En bref, la MPS s'est révélée étre un exercice heuristique trés utile
pour la définition des priorités idéales et réelles des cultivateurs de
Dankui dans le domaine de la commercialisation. Elle nous a permis
également de mieux comprendre le raisornement sur lequel se base une
décision de commercialis > — ou de ne pas commercialiser -- des céréales ou
d'autres ressources. ILes sections suivantes présentent une analyse des
résultats de la MPS en tenant compte non seulement des résultats
quantitatifs mais également des explications d'ordre qualitatif fournies par
les cultivateurs et des données supplémentaires tirées des entrevues
intensives.

4.2 ANALYSE DES RESULTATS DE IA MPS PAR ECHANTILION TCTAL
ET PAR GROUPE ETHNIQUE

Ie .ableau 4.2 présente le classement global des catégories figurant
dans la MPS aussi bien que leur classement respectif par grcupe ethnique.
Une valeur faible signifie que les cultivateurs sont généralement tres
disposés a vendre l'article en question afin de mcbiliser des especes; une
valeur élevée signifie, au contraire, que les cultivateurs sont peu disposés
a vendre 1l'article. Pour calculer le degré de concordance entre les
classements effectués par deux groupes différents, nous avons employé le
coefficient de corrélation de classement de Spearman — ce que nous appelons
la valeur P (rhd) ou "R". Ies valeurs et leurs niveaux de signification
sont calculés selon les formules suivantes (Ferguson, 1966: 217, 220).



quantités suffisantes de céréales en grains ou en épis, qui vaillent la
peine d'étre mesurées. Certaine uénnges faisaient preuve de réticence car
ils craignaient d'encourir un manque a gagner lors de la pesée des céréaloes.
Dans certains cas, les unités de mesure elles-mémes s'étalent égardes au
cours de l'armée, ou bien étaient hors de service. Tous ces problémes
pourraient étre évités si, pour les besoins de 1'étude, une unité de mesure
type était utilisée pour les céréales en grains et en épis, =i elles étzient
distrilmées a chagque famille incluse dans 1'échantillon et si des unitsés de
rechange étaient gardées en réserve. Les participants se verraient
attribuer ces unités de mesure et seraient priés de signaler les
transactions de cireales basées sur l'utilisation d'un tel systéne. A
1'évidence, ces unités de mesucre devraient étre distribuses avant la
récolta. Il serait probablenent bon que plusieurs exerplaires du type
utilise pour la peseée des céréales en grains et en épis solent remis &
chaque ménage, voire un de chaque type et & chacune des parsonnes
interrogées. A titre d'exempla, l'cmniprésent bol en plastique ou en métal
s'avérerait utile pour mesurer les céréales en grains alors que les paniers
tresseés lcecalemerit conviendralent mieux pour mesurer les céréales en épis.
Une telle tentative de normalisaticn des unités de mesure -- lesquelles
seralent mises gracieusement a la diuposition des ménages varticipant &
l'étude — powrrait étre précentée come 1N moyen de les récompenser d'avoir
accepté de participer aux travaux de recherche. Si certzains ménages
véenaient a persister dans l'utilisation de leurs anciennes unités de mesure,
11 pourrait alcrs leur étre demandé de déterminer 1'équivalent de ces
urités. Celles qui seraient distribuées ne devrailent pas 8tre présentées
comme des uniteés homologuées par le gouvernement car elles pourraient
introduire a l'avenir un élément de partialité dans la collecte de données
sur les transacticns. Elles pourraient avoir d'autres conséquences. Si les
villages inclus dans Li'échantillon devaient, var la suite, étre identifiés
ccmme des villages ou tcus les habitants ont eu acces & des unités de mesure
normalisées et homologuées par le gouvernement, une telle situation
pourraient conduire certains commercants a faire des affaires ailleurs. Un
village qul vierdrait & se réclamer de telles informations ponctuelles et de
telles unités de mesure type, ne refléterait pas les spécificités actuelles
des marchés de village burkinabés.
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CHAPITRE 4
CAPACTERISTIQUES REGIONALES

Tel qu'indiqué auparavant, les travaux de recherche assignés visaient a
étudier des villages situés dans des régions & production excédentaire et
déficitaire. 1Ie choix s'est porté sur la province du VYatenga, dans le
centre-nort: du pays, une région déficitaire qui offrait un irtérét pour le
projet, et sur son chef-lieu: Ouahigouya, ou a été établie la base
opérationnelle de recherches.

Les provinces occidentales de Sourou et de Mou Houn (elles faisaient
partie jadis de la province de la Vclta Noire) ont été choisies en raison de

leur producticn excédentaire et, le chef-liau de Dédougou, comme base

d'opérations.
4.1 FPROVINCE U YATENGA

Une reégion a production déficitaire, dominée par une agriculture de
subsistance, ne permet pas au cultivateur de produire suffisamment pour
répondre aux besoins alimentaires de sa famille; il doit, par conséguent,
prendre des dispositions pour comenser ce déficit. ILes éléments variables
entrainant une région a devenir un importateur net de denrées alimentaires
sont multiples et, dans le cas du VYatenga, surtout d'ordre agro-
climatiques. Ce chapitre, consacré au: caractéristiques récionzles, examine
les raisons du déficit chronique des cultures vivriéres au Yatenga, et il
decrit briévement la situation dans les deux villages choisis dans le cadre
de 1'étude.

Ie Yaterga, une province du Burkina Faso, est situé entre 13 et 14
degres cde latitude nord et sa superiicie est de 12.297 kilamétres carrés.
Son altitude varie de quelque 600 & 900 métres et ses parcours, situés dans
une zone we sasane arbustive, sont ponctués de coteaux. Ia province était
autrefois divisée en six régions: Oushigouya, Gourcy, Séquénéga, Titao,
Thiou et Koumbri. Depuis la révolution du 4 aoit 1983 et dans un souci de
décentralisation, le nombre de ces régions a été porté de six a quinze. Les
daux villages sélectionnés sont situés dans les anciennes régions de
Ouahigouya et de Koumbri. (Voir carte 4.1)
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CARTE 4.1 EMPLACEMENT DES VILLAGES ETUDIES (YATENGA)

la Haute-Volta en Afrique

le Yatenga en Hauts-Volta

QOuahigouya
au Yatenga

Université du Michigan, La Gynamique de la commerctalisation des céréates au Burkina Faso, 1986,
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Au plan démographique, les estimations varient selon les sources et
serit constamment influencées par les flux migratoires. Toutefois, et selon
1'ORD, la population du Yatenga était estimec en 1983-1984 a prés de 608.000
habitants, soit une densité d'environ 49 habitants au kilométre carré contre
24 pour le reste du territoire national. Toujours selon ces statistiques de
1'ORD, cette population est reépartie dans les six cents villages que compte
la province.

Les proprietes physico-chimiques des sols au Yatenga laissent en
géneral a desirer. Ils se caractérisent par une faible couche d'hunus, donc
par un manque de matieres organiques et par un mauvais drainage. L'érosion
est considérée comme un probléme majeur dans toutes les régions du Yatenga.
la dégradation des sols est accélérée par la surexploitation des terres
arables due a la forte densité de la population dans la région.

Les preécipitations au Yatenga varient de 500 & 800 mm par an. En
géneral, l'hivernage commence en mai et se termine en octobre. Ie régime
des pluies dans cette région a un caractére erratique et localisé. Tl n'est
pas rare que plusieurs millimétres d'eau tombent sur un village alors qu'a
cing kilometres de 14, pas une seule goutte de pluie n'a effleuré le sol.
Ces tornades, irréguliéres et trés localisées, créent un climat
d'incertitude pour le petit exploitant agricole. De surcroit, cette
alternance pluvicmétrique s'accompagne d'un nombre restreint de jours de
pluie. A titre d'exemple, en 1981-1982 les précipitations enregistrées en
l'espace de 48 jours atteignaient en moyenne 602 mm, alors qu'en 1982-1983,
elles ne dépassaient pas 412 mm pour ure péricde de 35 jours. Ie Yatenga
souffre en outre des vagues de sécheresse qui affectent périodiquement toute
la partie du Sahel située en Afrique de l'ouest. Ia région est actuellement
en proie a une telle vague de sécheresse.

Les principales activités relevées dans une zone agro~climatique aussi
ingrate et capricieuse se limitent aux cultures vivriéres que sont le petit
mil et le sorgho, et & 1'élevage qui est extensif. Ia préférence va au mil
et au sorgho car ils n'exigent pas de sols trés fertiles ni d'abondantes
chutes de pluie. Ils peuvent supporter un bref temps de dormance entre les
périodes marquées par des précipitations irréguliéres; leur court cycle de
Croissance convient parfaitement a la briéveté de 1'hivernage et ils peuvent
également résister a la forte chaleur ambiante. Le cheptel est important.
En raison de leur mcbilité les animaux ont ainsi la possibilité de tirer
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partie des paturages arrosés par des pluies éparses. Par ailleurs, aucun
indice n'a permis de déceler une infestation de la région par la mouche tsé
qui est apte a transmettre des trypanosomes au bétail.

Dans ce contexte agro—climaticque incertain, Ouahigouya joue un réle de
plaque tournante commerciale et de centre d'écharges socio—économiques.
Fondée vers 1780 par Naba Kango, le 26eme souverain du Yatenga, Ouahigouya
comptait en 1984 plus de 30.000 habitants; elle était la 4éme plus grande
ville du Burkina Faso. Ouahigouya est en outre un point de convergence de
tous les principaux flux régionaux de biens et de services et ceci vaut tout
particuliérement pour le commerce des céréales. Malgré la forte densité de
population dans cette province et 1'importance de Ouahigouya en tant que
centre commercial, le Yatenga ne dispose d'aucune route goudronnée; son
réseau se limite a quelques routes dont la surface a été simplement aménagée
ou nivelee. L'éventail des groupes ethniques qui résident & Ouahigouya, est
représentatif des principales ethnies concentrées dans le reste de la
province: Mossi, Peul, Samo, Yarcé et Fulsé. Ies Mossi sont de loin
majoritaires et leur langue: le Moré, est parlée dans toute la province.

La production agricole chroniquement déficitaire constatée dans 1la
région du Yatenga, est & imputer a l'effet cumulatif d'un appauvrissement
des sols, d'une faible pluviométrie et d'une forte densité de population.
En 1926, des administrateurs coloniaux frangais faisaient déja état
d'importations au Yatenga de céréales en provenance de la région de la Volta
Noire et de ce qui est devenu le Mali, un pays voisin. Ies contraintes
agro—climatiques de 1la région du Yatenga ont conduit les cultivateurs a
s'efforcer de transiger face aux vicissitudes de leur environnement et

d'arréter des stratégies culturales et de comrercialisation appropriees.

4.1.1 Mené - Sous-région de Koumbri

Situé a 45 kilometres au nord-est de Ouahiguuya, Mené est le plus
septentrional des cing sites de villages sélectionnés par le CRED. Un tiers
de ses quelque 2.200 habitants, appartiennent au groupe ethnique Fulsé et le
reste a 1l'ethnie Mossi. Une pluralité d'entre eux sont musulmans, et il y a
lieu de noter, en passant, la magnifique mosquée qui a été construite par
les villageois. Mené dispose aussi de deux types de banques de céréales et,
depuis onze ans, des services d'un agent de vulgarisation agricole.
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Ia principale culture de la région est le mil en raison des faibles
précipitations enregistrées dans le secteur septentrional du Yatenga et de
ses sols sableux, qui conviennent & cette graminée. Mené a en ocutre la
particularité d'étre doté d'un important marché villageois qui, selon la
tradition mossi, se tient tous les trois jours. I attire réquliérement les
habitants de nombreux petits villages avoisinants. 1Ia création de ce
marché, qui remonte au début des années 1940, avait d'ailleurs exigé
l'autorisation de 1l'administrateur colonial de 1l'époque. Les deux
commergants autochtones qui, au niveau local, dominent le marché de
Ouahigouya font réguliérement la navette entre ce chef-lieu et Mené. Des
moyens de transport locaux assurent la lizison entre Ouahigouya et Mené, les
jours de marché.

Lorsque les chutes annuelles de pluies sont satisfaisantes, les
agriculteurs locaux vendent parfois de petites quantités de céréales, mais
si les circonstances le leur permettent, ils préférent généralement les
stocker pour de longres durées. Mené est connu dans la région pour son
marcheé cércéalier et Youba, un village voisin, pour son marché aux bestiaux.
Bien que les cultivateurs se soient déclarés partisans du stockage longue
durée il ne s'agit toutefois pas d'une pratique largement répandue.
Cependant ces réserves témoignent, indiscutablement, tout comme le bétail,
d'une certaine aisance et permet de parer a de futures situations d'urgence
telles que: mauvaises campagnes ou sécheresse. Quand les récoltes sont
insuffisantes, il appert que les ventes de bétail constituent pour les
agriculteurs la principale source de revenus leur permettant de se procurer
les céréales nécessaires pour satisfaire a leurs besoins alimentaires. Dans
les années maigres —- cela a été le cas en 1983-1984 ol les récoltes ont éteé
miuwvaises - l'aide alimentaire fournie par des pays étrangers joue un rdle
crucial, pour alléger les difficultés financieres auxquelles les ménages
d'agriculteurs se heurtent en pareilles circonstances.

4.1.2 Bougouré -~ Sous-région de oulé

Bougoure est situé a 34 kilométres au sud-est dé Ouahigouya; ses
quelque 1.500 habitants appartiennent tous a l'ethnie Mossi et leurs
croyances religieuses ont, dans l'ensemble, un caractére traditionnel.
Aucune banque de céréales n'est installée dans le village et la plus proche
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se trouve a 7 kilométres, c'est-a~dire a Ziga. L'agent de vulgarisation
agricole, responsable de Bougouré, opere également a partir de Ziga.

Le sorgho blanc, est préféré aux autres cultures vivriéres, encore que
l'on trouve aussi une certaine quantité de petit mil. Ie marché de Bougouré
se tient tous les irois jours; cependant, il est moins important a tous
égards que celui de Mené. Aucun commergant attitré n'est installe a
Bougouré. Ce marcheé est donc fréquenté principalement par les cultivateurs
eux-mémes, leurs femmes, les petits revendeurs de villages voisins ou des
petits marchands itinérants. Aucun commercant en grains ne s'est rendu au
marche de Bougouré depuis plus de trois ans et aucun sexvice de transport
local n'est prévu pendant les jours de marché.

Les stratégies adoptées par les meénages de cultivateurs de Bougouré
sont tout a fait semblables a celles des habitants de Mené: on y préfére le
stockage longue durée et les ventes de bhétail, qui, la aussi, représentent
la principale source de revenus. Tcutefois, il existe une différence
notable entre ces deux villages: les habitants de Bougouré doivent parcourir
34 kilométres a bicyclette pour se rendre a Ouzhigouya afin d'acheter des
ceréales au marcheé ou au bureau de vente de 1'OFNACER. Ia région situeée au
sud-est de Ouahigouya, dans la sous-région de Oulé, est dépourvue de marchés
ou un cultivateur puisse se rendre en ayant la certitude qu'il pourra se
procurer les céréales dont il a besoin. Ia distance a parcourir influence
également les stratégies de commercialisation. Il est des moments dans le
courant de l'année ou 1l est impossible de trouver des céréales dans
certains marchés locaux. Le cultivateur doit parcourir des distances de
plus en plus grardes, au prix d'une perte de temps accrue, simplement pour

satisfaire aux besoins alimentaires de sa famille.

4.2 PROVINCES DE SOURCU ET DE MOU HOUN  (ANCIENNEMENT INTEGREES A IA VOLTA
NOIRE)

L'ancienne province de la Volta Noire a été morcelée a 1l'issue de la
révolution d'acdt 1983 et trois nouvelles provinces ont été créées: Mou
Houn, Sourou et Kossi. Les villages sélectionnés dans les secteurs a
production excédentaire ayant été choisis avant ce réaménagement des régions
politiques, ils faisaient donc partie, naguére, de régions acministratives
différentes. Ia collecte des données n'a été nullement affectee par ce

redécoupage puisque la mise en place des nouvelles administrations n'était
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pas terminée au mcoment ou cette étude s'achevait. Les deux villages qui
avaient été choisis a l'origine se trouvent maintenant respectivement dans
les provinces de Sourcu et de Mou Houn. Aucune étude n'était prévue dans la
troisieme nouvelle province de Kossi, qui faisait autrefois partie de celle
de la Volta Noire. (Voir carte 4.2)

L'ancienne Volta Noire == en 1l'absence de données détaillées
disponibles au niveau de la nouvelle province continuera, pour les besoins
de la cause, d'eétre désigneée sous ce nam, dans cette étude -- se distinque,
au plan géographique, par la présence de la riviére Volta Noire, qui a la
particularité d'étre la seule, au Burkina, & maintenir un certain débit tout
au long de l'amnée. Cette riviere, qui décrit une large boucle dans la
région, est almentee par un affluent, le Sourcu, qui l'a rejoint juste au
nord du chef-lieu de Dédougou. les vallées fertiles de la Volta Noire
étaient devenues inhabitables en raison de 1'onchocercose, mieux connue sous
le nom de cécité des riviéres. Gridce aux campagnes de pulveérisations
systématicques entreprises, par l'Organisation mondiale de la santé (OMS)),
pour eradiquer la mouche simulie ou vecteur de 1'onchocercose, certaines
régions ainsi assainies sont redevenues habitables.

En plus de ses ressources hydrauliques relativement abondantes, 1la
région de la Volta Noire recéle des terres infiniment plus fertiles que
celles du Yatenga. Les rendements dbtenus & 1'hectare sont plus élevés pour
la plupart des cultures qui sont d'ailleurs plus diversifiées. Ia région,
dans sa presque totalité, est a classer dans la catégorie de : zone agro-
climatique soudanaise.

L'ancienne Volta Noire bénéficie en outre de plus grandes
précipitations; elles sont de l'ordre de 600 & 1000 mm par an. la fertilité
accrue des sols contribue a une meilleure infiltration des eaux de pluies et
de ruissellement. De nombreux terrains humides sont spécialement aménagés
pour la culture du riz et du mais. ILa pluviométrie est, également, tras
localisée dans l'ancienne Volta Noire et, & l'instar du Yatenga et du reste
du Burkina, le regime annuel des pluies varie entre les villages qui,
pourtant, sont voisins.

Sous l'ancien régime politique la province de la Volta Noire était
divisée en six régions: Boromo, Dédougou, Solenzo, Kougny, Nouna et Tougan.
Ies sous-régions actuelles sont réparties a travers les trois nouvelles
provinces cue sont: Sourou, Mou Houn et Kossi. Ia population totale de
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CARTE 4.2 EMPLACEMENT DES VILLAGES ETUDIES (ANCIENNE VOLTA NOIRE)
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l'ancienne Volta Noire était estimée en 1983-1984 a quelque 730.000
habitants.

Les principales cultures vivriéres de la région sont les sorghos rouge
et blanc et, tel que mentionné plus haut, le mais. Il faut y ajouter le
retit mil qui n'est pas cultivé 4 grande échelle en raison de la nature des
sols et de la pluviométrie. Ie petit mil pousse mieux dans les sols sableux
et semi-arides. Les culiures Jde rapport, principalement le coton et les
arachides, constituent une iwmportante source de revenus pour les
agriculteurs de l'ancienne Volta Joire. ILes autres cultures de rapport
incluent le sésame et les noi: de karité. Ie coton est surtout cultivé dans
la partie méridionale de cette région et les arachides dans sa partie
septentrionale. En raison de l'importance de ses cultures vivrieres et de
rapport, l'ancienne Volta Noire est considérée comme 1'une des principales
régions agricoles du pays. L'attention que 1lui poitent la SOFITEX et
1'OFNACER, en apporte un témoignage. Ia SOFITEX, est une entreprise semi-
publique qui exerce un monopole verticalement intégrsé. FRlle = rour centres
d'intérét: la production, le ramassage et la commercialisation. L'OFNACER,
une organisation parapublique, se charge de la commercialisation des
céreales au Burkina. Il est de notoriété que 1'OFNACER ne contrdle que 20%
du marché céréalier au Burkina Faso.

Dédougou, un chef-lieu de province, est situé a 400 kilometres a
1'ouest de Ouagadougou, a 180 kilométres au nord de Bobo-Dioulasso et & 210
kilametres au sud-ouest de Oushiyouga. Iorsque l'on regarde une carte du
Burkina, l'on s'apergoit que Dédougou est idéalement situé en plein coeur de
l'une des plus riches régions agricoles du pays, et qu'il est pratiquement
équidistant des principales villes commerciales du Burkina Faso. Toutefois,
Dedougou est en soi une petite ville et son marché est modeste. Il faut
peut-étre attribuer cette situation au fait que la quasi totalité des
opérations de prises en charge des produits agricoles livrés en vrac
s'effectuent sur place, dans les régions rurales, d'ol les produits sont
achemineés vers Bobo-Diculasso ou vers Ouahigouya; ce qui signifie qu'ils ne
transitent pas nécessairement par Dédougou. L'OFNACER posséde toutefois un
important entrepdt a ia périphérie de Dédougou et un bureau de vente a
proximité du marché de Dédougou. Il faut peut-étre aussi attribuer son
isolement au fait que le réseau routier de la région ne comporte aucune
route goudronnée, encore que celles en terre battue soient assez
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réguliérement entretenues. Toutefois, la route directe reliant Bobo-
Dioulasso a Dédougou est particuliérement mauvaise.

L'ancienne Volta Noire est peuplée de divers groupes ethniques: les
Dafing et les Samo dominent dans la partie septentrionale de la région et
les Bobo dans le sud. L'on a parfois tendance a confondre les Bobo-Oulé,
qui parlent une langue voltaique, avec les Bobo-fing dont la langue est
d'origine Mandé. Il y a également lieu de noter un large afflux de Mossi et
de Peul, originairez du plateau Mossi de la Volta Noire et d'autres régions
situées plus au sud, afflux qui a fait 1'objet de nombreux commentaires.
(Eicher. Baker. 1982, p. 232).

L'ancienne Volta Noire bénéficie de rendements généralement plus élevés
a l'hectare grdce a des pluies plus abondantes, des ressources hydrauliques
plus vastes et des terres plus fertiles qu'ailleurs dans le pays. Compte
temu de ce facteur et de la faible densité relative de la population, il en
résulte une production cérédaliére par habitant, qui est habituellement
supérieure aux besoins a satisfaire localement. (Voir le tableau 4.1
consacre a la production céréaliere par habitant). Cette conjoncture
favorable permet presque chaque année a l'ancienne Volta Noire, d'étre un

exportateur net de ceréales.

4.2.1 Tissi - Provirce de Sourou. Sous-région de Gassan

Situe a 60 kilometres au nerd de Dédougou, Tissi n'est pas doté de son
propre marcheé. En consequence, nombre des transactions s'effectuent, en
général, latéralement; il s'agit d'une sorte de porte a porte oi les liens
de parenté entrent souvent en ligne de compte. Le marché le plus fréquenté
se trouve a Gassan, a 9 kilométres au nord-est ou 1'OFNACER vend des
ceréales par l'intermédiaire de 1'ORD. En régle geénérale, les marchés de
cette region opérent sur la base d'un cycle de cing jours. la banque de
céréales de Tissi représente les intéréts de 1'OFNACER; toutefois, 1la
recolte dec 1583-1984 s'est avérée insuffisante pour garantir le succés de la
canpagne d'achats. Tissi n'est desservi par aucun systéme de transport
motorise; les villageois doivent utiliser des bicyclettes, des mobylettes ou
des charrettes a 1'dne et souvent se rendre a pied dans les villages
voisins, pour s'y approvisionner.

A l'instar des habitants de la région septentrionale de 1'ancienne
Volta Noire, ceux de Tissi appartiennent surtout & l'ethnie Dafing; quelques



TABLEAU 4.1

CEREALES DISPONIBLES PAR HABITANT2

Centre-{Centre-|Centre- Hauts- Volta
Année Centre | Est Nerd  [Quest Est |Bassins |Yatenga| Sahel {Bougouriba |Noire Total
1971 131,32 |127,68 (177,94 71,549 164,03 |127,28 99,391 67,155 200,97 167,59 [135,21
1972 136,32 1131,43 153,30 87,972 162,12 1112,86 106,97 49,821 256,63 162,95 |133,00
1973 125,31 1119,35 {145,79 |i11,55 41,206 111,57 96,621 49,956 122,45 136,41 {111,490
1974 207,24 {111,391 156,74 (167,81 197,84 184,39 143,90 1105,27 110,91 128,11 [158,79
1975 152,10 182,80 1169,19 {191,33 195,90 175,83 152,68 1106,A1 165,95 284,40 (180,33
1976 123,99 {126,76 127,00 83,178 203,00 {128,37 100,78 98,892 148,44 226,25 (135,30
1977 146,87 1133,59 [151,87 87,569 214,39 | 138,20 111,02 72,294 153,02 269,52 [148,33
1978 127,18 1127,83 {147,717 (108,11 200,63 191,07 115,14 (119,72 168,47 224,55 |150,77
1979 152,84 145,51 129,62 97,987 208,68 [174,61 99,954 98,874 176,632 241 86 151,50
1880 127,26 } 156,84 93,621 85,713 {120,21 172,10 57,807 99,313 184,56 188,80 }126,21
1981 159,25 1153,28 |159,54 1107,39 156,71 182,12 99,636146,80 189,86 211,38 155,93
1982 149,04 1121,18 |105,60 | 78,534 165,65 | 197,70 76,0781122,07 187,26 237,99 142,26
1983 129,51 166,23 1100,98 |100,93 (153,28 | 152,34 74,306 77,924 | 153,07 204,25 136,53
SOURCE: Bulletins statistiques du Ministére du dévelopment rural.
NOTE: dAvailable production calculated as regional production iess 15% for losses and seec.

Université du Michigan, La Dynamique de la commerctalisation des céréales au Burkina Faso, 1986.
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familles Mossi et Peul originaires d'autres régions, y résident également.
Ies habitants de ce village sont de fervents musulmans, et 1l'on compte,
parmi les ménages Dafing, un grand nombre de marabouts qui enseignent le
Coran. Non loin de la, & 7 kilométres a l'est, une mission catholicue anime
un centre maternel et infantile ou il est procédé a la pesée des enfants en
bas dge et a la distribution d'aliments d'appoint, pour un prix medique.

Les principales cultures vivriéres pratiquées a Tissi sont le sorgho
rouge et klanc et, dans une moindre mesure, celle du petit mil. 1Ia
préférence dans les cultures de rapport va aux arachides et aux haricots.
Les Dafing cui habitent Tissi cultivent le sorgho rouge aux fins d'auto-
conscmmation ef non pour préparer du dolo, tel que censtaté dans d'autres
régions et chez d'autres groupes ethniques au Burkina Faso (Saul.1980). Une
stricte adhérence aux ﬁréceptes du Coran interdit awx villageois de Tissi de
fabriquer du dolo. Far ailleurs, quand les récoltes accusent des excédents,
les habitants de Tissi vendent des céréales; cependant les faibles
précipitations enregistrées pendant la campagne de 1983-1984 les ont
contraints a restreindre de telles ventes. Des quatre villages choisis a
l'origine dans le cadre de notre analyse, c'est celui de Tissi qui a

continué de verdre le plus de céréales.

4.2.2 Dankui - Province de Mou Houn, Sous-région de Ouarkoye
Dankui est situe a 50 kilométres au sud de Dédougou et a 25 kilométres
a l'est de la riviere Volta Noire. Il a, de tous temps, été peuplé de Bobo-

Oulé auxquels se sont joints, au cours des 16 derniéres arinées, des Mossi et
des Peul. Ia population de Dankui est composée a 33 % de Bobo-Oulé, a 30 %
de Mossi, a 30% de Peul et de quelques familles appartenant aux ethnies Samo
et Dafing.

I1 n'existe pas de marché a proprement parler a Dankui, si ce n'est
celui de Tchicokui. Il s'agit d'un marché de brousse qui se tient a la
périphérie de Dankui et dont se réclament les cultivateurs de ce village.
Le marcheé de Tchiookui se déroule sur un terrain appartenant 3 la commnaute
de Dankui, mais ceux qui habitent & proximité du marché en question estiment
qu'il leur appartient de plein droit. Cette situation reésulte du fait que
nombre de cultivateurs disposent d'habitations séparées sur des terres
qu'ils possedent a proximité de Tchiookui ou bien parce qu'ils ne désirent
plus étre associés ou n'ont plus de liens avec le village de Dankui. En
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réalité, il semble qu'il s'agisse purement et simplement de "forfanterie"
car, personne ne se voit interdire 1l'accés du marché, dont le cycle est de
sept jours.

Dankui a pour principales cultures vivriéres le sorgho et le mais, avec
toutefois une necte préférence pour le sorgho blanc. Sa seule culture de
rapport est le coton qui constitue la principale scurce de reverus pour les
agriculteurs de la région. Au moment de la commercialisation de la récolte,
la SOFITEX aménage trois points d'achats dispersés. Cette stratégie a le
mérite de tenir compte & la fois des spécificités ethniques des habitants de
Dankui, y compris de ceux qui résident "a sa périphérie", et des pratiques
culturales de cette collectivité. Ce systéme démontre, en outre,
1'importance attachée par la SOFITEX a procéder, en temps voulu, aux
opérations de ramassage de la récolte du cotcn, dans les régions rurales.
La production cotonniére et le monopole vertical intégré exercé par la
SOFTTEX se traduisent pour les agrizulteurs par un plus large accés: aux
credits de campagne, aux engrais, aux pe-ticides et aux movens de traction.
Tous ces services sont fournis par la SOFITEX ou par 1'ORD, afin d'inciter
les cultivateurs a produire du coton. L'élevage constitue une autre source
importante de revenus pour les aqgriculteurs de Dankui et notamment
1'aviculture qui occupe une place de choix. Ies Bobo font le camerce des
porcins alors que chez les Mossi et les Peul, dont la plupart sont
misulmans, un tel élevage est exclu.

Ia localite de Ouarkoye, située a 4 kilometres de 1la, abrite le siege
administratif de la région, de méme qu'un entrepdt de 1'OFNACER ol ies
cultivateurs de Dankui et des villages environnants se procurent des
céreales. Il existe une banque de céréales a Dankui, mais elle est
inopérante surtout en raison du peu d'intérét qu'elle suscite et de

1'absence de personnel administratif qualifié.



CHAPITRE 5
PARTICIPATION EXOGENE A LA SECURITE CEREALIERE

Ce rapport est centré sur le processus décisionnel suivi par le
cultivateur er. ce qui concerne la sécurité céréaliére aux niveaux ménager et
régional. Il est exclu de chercher 4 comprendre la stratégie arrétée par
l'exploitant agricole si l'on ne se familiarise pas, au préalable, avec le
contexte cans leqiel ses décisions sont prises. Ie précédent chapitre
traitait du milieu naturel et du contexte social des quatre villages étudiés
dans le cadre de notre prujet. Ce chapitre définira le rodle joué par
d'autres acteurs de premier plan en matiére de sécurité céréaliére; a -
1'influence qu'ils exercent sur le marché et il sera également question de
la conjoncture économique qui confronte 1‘'agriculteur.

Les trois participants exogénes qui exercent une influence majeure
sont: l'OFNACER (une semi-entreprise d'Etat qui a pour vocation de
commercialiser les céréales), les banques de céréales et les commercants en
grains qui travaillent pour leur compte. Le poids que représentent ces
trois institutions dans les régions proches des quatre villages
sélectionnés dans le cadre de 1l'échantillon, va donc étre examiné ici. Ie
role de ces institutions a fait 1l'objet de maints articles et analyses a
l'échelon national et dans diverses publications traitant notamment de
1'OFNACER (Enger:1981); des banques de céréales (Kat:1983) et du systéme de
commercialisation privé (CRED:1977 et 1987, Tome I).

5.1 OFNACER

Le rdle joué par 1'OFNACER dans les quatre villages étudiés consistait
essentiellement a épauler les consommateurs. Aucune vente directe a
1'OFNACER n'a été enejyistrée pendant l'année au cours de laquelle les
dornées ont été recleillies. En revanche, il s'est avérg, pendant la méme
période, que les cultivateurs de ces quatre villages s'étaient directement
ravitaillés auprés de 1'OFNACER. Ies quantités de céréales achetées par les
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cultivateurs étaient, semble-t-il, liées aux approvisionnements disponibles
(le niveau des stocks de l'entrepdt de 1'OFNACER était-il suffisant?) et a
son emplacement (le dépdt de 1'OFNACER était-il situé a une distance
accessible aux villageois?). Aucun des villages étudiés n'avait facilement
acces a un point de vente ou d'achat géré par 1'OFMACER.

Mené, quant a lui, disposait d'un petit entrepdt de 1'OFNACER situé a
15 kilamétres au nord-ocuest, clest-a-dire a Kowbri ol se trouve le siége
administratif de la sous-régicn.  Son approvisionnement était irréqulier et
les renseignemants fournis sur l'état de ses stocks se faisait de bouche a
oreille, le plus souvent par l'intermédiaire de personnes qui se rendaient a
Koumbri le jour de son marché ou pour v résoudre des questions
administratives. L'OFNACTR avait a Titao, a 28 kilométres au sud-est de
Mené, un important dipdt qui était beaucoup plus fiable. 1lors de 1la
collecte des donnees sur les cultivateurs faisunt partie de 1'échantillon,
des notes ont été prises sur ceux qui se rendajent & Titao pour acheter des
céréales a l'entrepdt de 1'OFNACER.

A Bougoure, qui camme le village de Mené est situé dans la région
déficitaire du Yatenga, on a vu des zultivateurs faisant partie de
1'échantillon, parcourir les 34 kilométres qui les séparaient de Ouahigouya
et du principal entrepét régional de 1'OFNACER. A distance égale, ils le
préférait a celui possédé par 1'OFNACER au siége de la sous-région de
Gourcy, car ses approvisionnements étaient plus réguliers.

En ce qui concerne le village de Tissi. situé dans une région accusant
des excédents, le plus proche dépdt de 1'OFNACER se trouvait a Gassan soit a
9 kilamétres, ol il était géré avec le concours de représentants de 1'ORD
affectés au siz2ge administratif de cette sous-région. Les
approvisionnements de ce Jdépdt étaient irréguliers et il était souvent
difficiie, en raison des autres tédches confiées au persomnel de 1'ORD, de
contacter a un quelcongue moment 1'agent commercial. De tous les villages
qui feisaient partie de 1'échantillon, Tissi était le plus désavantagé en ce
qui concerre l'acres aux services offerts par 1'OFNACER, au consommateur.

Dankui, le second village sélectionné dans une région a production
excédentaire, zvait & sa disposition un entrepét de 1'OFNACER placé sous les
auspices du siége administratif de la sous-région de Ouarkoye, qui se
trouvait a 4 kilométres. Toutefols, une situation analogue & celle de Tissi
a eté constatee: le gardien de l'entrepdt, qui était responsable des livres
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comptables et qui cumulait les fonctions d'agent de police, n'était pas
souvent disponible. Il était néammoins plus facile de le coritacter que
l'actif représentant officiel de 1'ORD. Les stocks étant plus réguliérement
reconstitués, les cultivateurs inclus dans 1'échantillon sélectionné a
Dankui effectuaient leurs gros achats & 1'entrepdt de 1'OFNACER a Cuarkoye.

5.2 BANQUES DE CEREAIES

Dans chacun des villages choisis, a l'exception de Bougouré, il
existait une structure tenant lieu de banque de céréales. L'étude
entreprise a révélé de grandes disparités cuant .4 leur efficacité. Ies
différences sont peut-étre & imputer a un manque de capitaux, d'expertise
administrative ou encore d'intérét étant donné que les cocpératives
villageoises, qui les gérent, n'en distingue pas toujours la nécessité.

En revanche, les banques de céréales installées dans la province du
Yatenga revétent une importance majeure. On les trouvent généralement dans
des municipalités plus modestes que celles qui abritent des entrepdts de
1 'OFNACER. Elles sont geérees localement par les responsables des
cooperatives de village. Il existe deux types distincts de banques‘ de
ceéreales dans la région : celles de 1'ORD qui sont subventionnées par le
gouvernement et celles qui sont alimentées par des fonds privés. En février
1984, le nombre de banques établies dans la province se décomposait comme
suit : 21 d'entre elles opéraient sous 1'égide de 1'ORD, alors que 26 autres
avaient un caractére privé. Chaque bancue préfére acheter des céréales dés
la campagne terminée lorsque les prix sont avantageux et revendre ces stocks
au cours de la periode difficile précédant la prochaine campagne au moment
ou les réserves alimentzires s'épuisent et cue la tendance est a la hausse.
Les 26 banques privées menticnnées ci-dessus sont toutes financées par une
organisation internationale se réclamant des Six S ("Se Servir de la Saison
Seche en Savane et au Sahel"). ILe consortium des Six S regroupe le
gouvernement suisse, Miseréon, 1' Action de Carem, le Comité catholique de
la lutte contre la faim et pour le développement, le Cébéma et le Conseil
cooperatif du Queébec. (réée au début des années 1970, 1'organisation des
Six S visait a mettre en oemvre un programme de réhabilitation et de
deéveloppement principalement au Sahel, programme financé par les
gouvernements suisse et canadien, de méme gue par des groupements religieux.
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Depuis 1980, les Six S épaulent le "groupement: naam", un systéme institué au

Yatenga.
Ie "groupement naam" offre une alternative a la coopérative de village

proposee par 1'ORD. Son acticn s'inspire du traditionnel systéme social
Mossi qui, au Yatenga, est fondé sur une sorte d'investissement humain. Tl
n'est pas rare de constater la présence dans un village d'un "groupement
villageois'", parrainé par 1'ORD, et d'un "qroupement naam" des Six S. Tl

peut s'agir d'une tache cu chacun démontre son savoir-faire; il se peut
aussi que les deux groupements partagent certains de leurs membres mais ils
ont tous deux pour vocation de se mettre a la disposition de tous les
membres d'une comumnauté villageoise.

Il existe a Mené deux banques de céreales: l'une est financée par les
Six S, l'autre par 1'ORD; tnutes deux sont bien gérées. Tous les
cultivateurs, méme ceux résidant dans des villages avoisinants, peuvent s'y
procurer des ceréales; toutefols, seuls les habitants du village ou est
située la banque sont habilités a les acheter a crédit. L'expérience a
demontre aux administrateurs de la banque que le taux de défaut de paiement
était beaucoup trop élevé chez leurs clients résidant hors du village. Les
approvisionnements en céréales constituent une source de préoccupation
majewre pour les administrateurs de banques instailées dans des villages
situés dans des régions déficitaires, car la demande dépasse largement les
ressources disponibles. ILes banques de cereales sont donc tributaires de
sources extérieures pour reconstituer leurs stocks, lorsqu'ils viennent a
s'épuiser. En 1983, la banque de 1'ORD a Mené avait été en mesure de se
procurer quelque 12 tomnes de céréales au cours de sa campagne d'achats.
Toutefois, une rupture de stocks l'a contrainte & se réapprovisiomner a
1'entrepdt de 1'OFNACER a Ouahigouya. Cette instabilité a pour conséquence
d'empécher les banques de céréales d'accroitre leur part du marché dans les
communautés rurales quelles sont censées servir.

I1 n'existait pas, lors de cette étude, de banque de céreales a
Bougouré; la plus proche, qui était fort bien gerée, se trouvait a Ziga, un
village distant de 7 kilométres ou certains cultivateurs se rendaient pour
se ravitailler. Ceci montre que les banques de céréales ne s'opposent pas a
1'achat de leurs stocks par des cultivateurs résidant hors de leur peérimétre
d'action. Ajoutons que la banque de céréales de Ziga était coiffée par
1'ORD.
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Tel que souligné précédemment, la "raison d'étre" des banques de
céréales installées dans des régions accusant des excédents est différente.
En leur qualité d'agents de 1'OFNACER et de la SOFITEX, ces banques se
doivent de constituer des stocks de réserve dans les régions rurales. Ies
coopératives villageoises qui gérent les banques de céréales dans 1'ancienne
Volta Noire, s'intéressent essentiellement au ramassage des produits
agricoles et non & leur distribution. Elles représentent davantage un
instrument qui permet de soutenir les prix d'achat au producteur qu'une
institution appuyant les prix & la conscmmation, or tel est le cas dans les
régions accusant des deficits. Selon des estimations de 1'ORD, la campagne
d'achats menée dans l'ancienne Volta Noire a permis d'acquérir environ 2.000
tonnes de céréales par 1'intermédiaire des coopératives villageoises,
agissant au nom de 1'OFNACER (Ministére du développement rural, 19382:10).
Ia majorité des banques de céréales créées dans l'ancienne Volta Noire sont
financées par 1'ORD.

I1 y a lieu de noter que les banques de céréales situées a Tissi et a
Dankui, deux villages accusant des excédents, avaient réduit leur: activiteés
pendant la période coincidant avec notre étude. Ies résultats défavorables
de la campacne avaient, a 1l'evidence, limité leurs opsrations d'emmagasinage
en vrac et avaient donc largement contribué & restreindre la marge des
excedents a commercialiser. Au cours de la campagne agricole de 1983-1984
ces deux banques n'ont procédé & aucune transaction dans les deux villages
en question. ILes cultivateurs de Tissi ont d3, par conséquent, s'adresser a
la banque de céréales de Gassan pour s'y procurer les quantités minima dont
ils avaient besoin. ILes agriculteurs de Dankui n'ont fait aucun achat
appreéciable auprés des banques de céréales de la région. Ce détail témoigne
a nouveau de la fonction des banques de céréales dans les régions accusant
des excédents ou elles ont pour rdle d'engranger ces excédents et non de se
transformer en centres de distribution, comme c'est le cas au Yatenga.

5.3 SYSTEME DE CCMMERCIALISATION FRIVE

Le dernier des participants exogénes a la sécurité céréaliére au
‘Burkina Faso est le commergant qui travaille pour son compte. Tel
qu'indiqué dans le chapitre traitant de méthodologie, les villages inclus
dans l'échantillon ont été sélectionnés en fonction de leurs différents
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acceés a des marchés locaux. Il s'agissait d'un choix qui allait du village
disposant d'un wmarché important & celui qui n'en possédait pas dans son
périméetre immédiat.

Dans les annees de bonne pluviosité, Mené exporte du petit mil car ses
sols sableux sont particulierement bien adaptés a cette culture. Mené est
doté en outre d'un systeme de commercialisation privé bien agencé, qui
comprend deux gros commergants, quatre d'envergure moyenne et de nombreux
petits marchands. Ies céréales sont parfois achetées au détail en tres
petites quantités, c'est-a—dire par sac de 100 kilos. Tous ces commercants
habitent a Mené; toutefois, ceux qui brassent le plus d'affaires sont
propriétaires également de résidences et de magasins au chef-lieu de
OCuahigouya. ILes quatre commercants de moyenne importance se borment &
acheter et a vendre des céréales dans les secteurs limitrophes et il n'est
peut-étre pas exclu qu'ils s'approvisionnent chez les gros commercants en
vertu d'accords et que ces derniers leur consentent des préts. Quant aux
petits marchands, il s'agit dans la plupart des cas de feammes résidant &
Mené ou dans ses environs. Celles cui habitent des villages voisins se
rendent fréquemment a Mené pour y vendre leurs produits et elles préférent
regagner leur domicile le méme jour. Ce débouché permet aux femmes de
cultivateurs de Mené de se procurer des céréales, de les stocker et de les
revendre pendant les jours de marché.

Les petits marchands et les commergants de moyenne importance traitent
surtout avec les cultivateurs de la région proche de Mené alors que les gros
commercgants doivent souvent se rendre a Ouahigouya et méme & Bobo-Dioulasso,
afin de satisfaire a la demande au plan local. Certains de ces stocks sont
cedes aux ccmmercants d'importance moyenne qui les vendent au détail dans le
village. De leur coté, les gros commergants procedent également & des
ventes au deétail pendant toute la durée du marché de Mené, afin de
consolider les contacts commerciaux noués de longue date avec les
cultivateurs. Ces commergants du "terroir" font en sorte que le village ait
des céreéales a sa disposition d'un bout a l'autre de 1'année.

Bougoure offre un contraste saisissant en comparaison du marché bien
établi de Mené. Aucun commergant ne réside dans le village et seuls des
petits marchands fréquentent Bougouré dans le cadre de tournées réguliéres
des marchés lorsqu'ils ont des produits céréaliers & vendre. Ce marchée
"étrique" offre un débouché principalement aux cultivateurs ou a leurs
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fermes. Il a été constaté que les personnes faisant partie de 1'échantillon
qui avaient acheté ou obtenu un sac da 100 kilos de céréales dans un autre
lieu (Ouahigouya, Bérenga, etc.) et ce afin de satisfaire a leurs propres
besoins, devaient en vendre unaz partie au marché afin de couvrir les frais
de transport encourus pour ramener le sac a Bougouré.

Ces mémes personnes se souvenaient que les gros commercants se
rendaient jadis a Bougouré et y procédaient i des transactions jusqu'en
1980; mais en raison des faibles précipitations enregistrées dans la région,
aucun commergant n'a visité le village depuis cette période.

les colts de plus en plus prohibitifs entourant la commercialisation
des ceréales a conduit un agricultem, qui l'avait pratiquée, a reprendre
son ancien métier. Ce cultivateur, qui faisait partie de notre échantillcn,
a revelé en outre que l'entrepét proche du marché de Bougoure, ol il
stockait des céréales n'a plus de toit. En général, aucun sac de céréales
n'est acheté ou vendu sur le marché de Bougouré. Seules de petites
quantités sont vendues au détail et se limitent & enviren 16 kilos.

Aucun marche etabli n'existait au village de Tissi. Il était
tributaire du village de Gassan et e diverses autres commnautés pour
ecouler la majeure partie de ses produits. Ie marché de Gassan était bien
achalande et malgré la multiplicité de ses acheteurs et vendeurs, il
s'avérait que les habitants de Tissi, qui faisaient partie de 1'échantillon,
avaient coutume de procéder a lewrs transactions de céréales a domicile ou
chez un voisin. C'était également le cas lorsqu'ils se rendaient dans
d'autres petits villages de la région ou il n'existait pas de marché. Dans
Ce type de transactions les liens de parenté constituent un facteur
important. Un parent qui réside dans un viliage voisin, non seulement
constitue une source d'information sur la disponibilité des surplus a vendre
mais peut aussi jouer le réle d'agent pour la livraison en vrac au
consomateur-acheteur. Ia persistance d'un tel mode d'opérer dans cette
région semble résulter de 1l'absence de marchés établis dans les villages.

Une situation analogue, mais moins prononcée, existe a Dankui, 1le
secord village & accuser des excédents. Ies cultivateurs procedent a des
ventes et a des achats au moment de la campagne agricole, et ce a partir de
cases construites & titre temporaire dans les champs, Ce type de
transactions est mené parallélement aux ventes et achats pratiqués a
domicile, observées a Tissi. 1la différence, dans le cas de ces deux



52B

villages dans la région excédentaire, est 1'importance croissante du
marché a Tchiookui qui, quoique situé loin du centre du village de
Dankui, est le plus proche des champs actuels de quelques cultivateurs.

Il y a deux commercants résidents qui fréquentent Tchiookui, qui
cultivent aussi.



CHAPITRE 6
PRESENTATION DES RESULTATS

Cette section présente les résultats agrégés concernant les villages a
rmartir de la base de données sur la consommation, les achats, les ventes,

quantités recues et les quantités données cde céréales. L'examen de ces
données dans le temps, les mois de l'année et l'espace, selon le liea ol
s'effectue la transaction, fera apparaitre les stratégies fondamentales
appliquées par les cultivateurs pour satisfaire leurs besoins de sécurité
céréaliere. Les sorties de céréales provenant du mérage (ventes et
quantités dennées) seront étudiées en premier lieu, puis nous aborderons les
entreées de ceréales (achats et quantités reques) enregistrées village par
village. Nous traiterons également de la consommation villageoise groupee.

Les donndes sur lesquelles se fondent notre exposé ne sont pas
présentées par suite de la découverte récente d'une erreur.l Cette erreur
modifiera certaines des valeurs absolues, mais pas les schémas ni les
valeurs relatives. Le présent chapitre se concentre sur les schémas de
transaction cbservés dans l'espace, le temps et les débouchés; il établit
des comparaisons relatives. Ces reésultats devraient rester valables aprées

la correction des données.
6.1 MENE

6.1.1 Sorties de céréales

Mene se caracteérise par la rareté de ses transactions. Ies ventes
effectuées correspondaient principalement aux petites quantités écoulées par
les épouses des cultivateurs. 1a pointe de mars traduit essentiellement les
activités des femmes qui disposent d'un capital limité et doivent acheter au
moment ou le prix des céréales est en baisse. Certaines. femmes ut:lisent
leurs achats de céréales pour préparer des mets locaux & vendre les jours de

marché. Il semble exister deux groupes de ventes, l'un aprés la récole et

 Toute personne intéressée par les données des Etudes villageoises est
priée de s'adresser aux services d'International Agricultural Programs a
1'Université du Wisconsin, Madison, WI. 53706, U.S.A.
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l'autre juste avant. Dans cette région, la récolte se produit généralement
en octobre et en novembre.

Toutes les ventes de céréales de 1l'échantillon ont été réalisées sur la
place du marche de Mené. Etant donné que toutes les ventes ont eu lieu sur
le marché, on n'a pas constaté de changement avec le temps dans les
préférences du lieu choisi pour les transactions. la désacgrégation des
données pourrait indiquer des ventes minimales dans d'autres marchés voisins
mais 1l'écrasante .ajorité des domnées montrera que Mené est le village
vrivilégié des ventes.

Les dmns de céréales peuvent étre aussi importants que les ventes dans
la société Burkinabé. 1a quantiteé totale de céréales donnée au cours de
l'année était légerement supérieure & celle des ventes de céréales. Ia
pointe de janvier correspond aux dons posteérieurs aux récoltes pour célébrer
les ‘estivals et la féte musulmane appelée "zaka". la seconde pointe, en
septembre, est liée au festival musulman de Tabaski qui a lieu le 6
septembre 1984. Pour les Mosulmans, ce sont les dons qui caractérisent
cette péricde.

6.1.2 Entreées de céréales

Ies données concernant les entrées de céréales sont plus spectaculaires
que celles des sorties dans les villages de la région déficitaire. A
1'évidence, ceci tient au fait que les cultivateurs des récvions déficitaires
doivent campenser les lacunes de leur production au moyen d'achats ou de
tout autre apport de céréales (dons, contributions, etc.). Alors que les
ventes portaient sur des quantités approchant 100 kilogrammes ou mcins par
mois, les achats atteignaient le plus souvent plusieurs milliers de
kilogrammes par mois.

Les donnees agrégeées n'accusent pas de tendance marquée dans le sens
d'une preéférence temporelle en ce qui concerne les achats. Il se peut que
lorsqu'on disposera des données sur les classes de revenus comprises dans
1'echantillon, la désagrégation selon les groupes de revenus révélera des
préférences temporelles. lNous sommes immédiatement intéressés par les
changements observés dans le temps au niveau du type de céréales achetées.
Ie petit mil, la céréale préférée & Mené pour des raisons gustatives, est la
ceréale la plus achetée de décembre a mars. Le sorgho blanc occupe une
place importance en avril et mai. Les achats se tournent vers le riz en
avril et mai pour le mois musulman du jelne appelé Ramadan. Durant ce mois,



55

les Musulmans jefinent pendant les heures diurnes et consomment d'importantes
quantités et différents types d'aliments & la tombée de la nuit. Ie riz
continue de dominer aprés le Ramadan étant donné que les cultivateurs
constatent que la différence de prix entre le riz et les céréales moins
fines s'est atténuée. 1Ies achats de riz repremnent le dessus pour la
Tabaski. en septembre; en octobre, prés du quart de tous les achats visent le
riz puisque les céréales moins fines cnt atteint leur niveau de pointe et
les cultivateurs cptent pour le riz come substitut capable de nourrir un
plus grand nombre de personnes a quantité égale.

Juin marque l'apparition de l'aide alimentaire dans les villages; la
cereale la plus courante est le sorgho rouge américain qui représente entre
20 et 50 pour cent de tous les achats de céréales durant les mois de juin,
juillet et ao(t. En aolt, le mais procuré par des commergants privés, qui
ont acheté cette céréale a des intermédiaires venant des régions cétiéres du
Ghana et de la Cote d'Ivoire, fait surface sur le marché de Meré. De
juillet & octobre, l'aide alimentaire de la nouvelle récolte et le mais ou
le riz importé représentent environ 50 pour cent de tous les achats de
céreales de 1'échantillon.

La prépondérance du marché local est évidente, mais il convient
également de noter I'inportance croissante des banques de céréales. Plus
d'un quart de tous les achats du village ont été effectués aupres des
banques de céréales (soit 1'ORD soit Six S). On constate en outre que les
achats de 1'aide alimentaire ont été effectués soit auprés de 1'OFNACER soit
aupres des banques de céréales. Les achats effectués au marché sont rares
voire nuls.

Ies mois de décembre, janvier et février sont caractérisés par la
prépondérance du marché en ce qui concerne les achats de petit mil. En mars
et avril, on a constaté une préférence pour le sorgho et une hausse
spectaculaire des achats des banques de céréales. Ceci a coincidé avec la
décision des banques de céréales d'entamer les ventes du stock correspondant
a leur campagne d'achat de 1983-84. 1Ia banque de céréales de 1'ORD a voulu
reporter les ventes & une date ultérieure de la saison, mais les pressions
publiques en faveur des ventes hdtives, en raison de la mauvaise récolte,
l'a incitée a modifier 1'époque de la campagne de vente.

Tres rapidement, en mai, les stocks de la banque de céreales ont été
épuisés par suite des achats des cultivateurs; les achats de ménage a ménage
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ont pris de 1'importance. Les banques de céréales ont retrouvé leur
position sur le marché de Mené en procédant a des ventes d'aide alimentaire
en juin et ce jusqu'en novembre. L'ajde alimentaire, principalement du
sorgho rouge américain, correspond a des achats de gros effectués a
l'entrepdt de 1'OFNACER & Ouahigouya. Un consortium de cultivateurs, de
commergants et de membres du Comité lccal pour la défense de la Révolution
(CDR, comités d'action politique formés apres la Révolution) s'est adressé a
1'OFNACER pour obtenir les céréales. Gréace a l'intervention des commercants
"du pays'", qui étalent autorisés a traiter avec 1'OFNACER, les céréales
étaient transportées vers le village au moyen de leurs camions.

Pour le reste de l'année, les commercants privés récuperent une portion
de leur part du marché en vendant du riz et du mais. JTe riz, ancienne
céréale "de luxe", fait désormais concurrence aux céréales locales en raison
de la chertée de ces dernieres. Le mais était importé du Chana et de la Cote
d'Ivoire ou les récoltes avalient ¢té bonnes en 1984,

Seul le sorgho, le petit mil et le sorgho rouge américain, donné a
titre d'aide alimentaire, ont été requs cowre dons. Les ménages qui avaient
originellement acheté du sorgho rouge, allaient, a leur tour, redistribuer
cette céréale moyennant des dons aux autres familles vivant a 1'intérieur et
a l'extérieur du village. Ies contributions en céréales étaient envoyées
aux menages de l'eéchantillon par des membres familiaux situés en dehors du
village qui disposaient d'une production excédentaire. Ie gros de ces
contributions céréalieres et des autres dons de céreales ont lieu durant les
mols de scudure: juillet, aolt et septembre. Ceci tient non seulement a la
largesse des deonataires mals aussi a l'accentuation des demandes d'aide
faites a cette époque de 1l'année.

la comparaison de la conscnmation telle qu'elle se présente dans le
temps avec les achats tels qu'ils se présentent dans le temps, notamment
pour le petit mil, est tres révélatrice. Ie petit mil est consommé toute
l'année et equivaut & 50 pour cent et souvent davantage de la totalité des
céreales consommees. Les achats de peiit mil, en revanche, semblent
diminuer avec le temps, ce qui signifie cqu'il existe une autre source de
petit mil qu'utilisent les cultivateurs a mesure que se rapproche la périnde
de soudure. Il existe, en fait, vrne autre source de petit mil: la réserve
des cultivateurs. ILes cultivateurs preférent acheter un grand pourcentage

de leurs besoins de consommation céréaliére sur le marché au début de
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l'année, étant donné que les prix sont peu élevés et que l'offre est
abondante. A mesure que les prix augmentent et que l'offre s'amenuise, les
cultivateurs doivent recourir de plus en plus & leurs propres réserves afin
de satisfaire leurs besoins de consommation céréaliére. Lorsqu'on disposera
des informations relatives aux groupes socio-économicques, il sera
intéressant de voir si cette stratégie est limitée aux cultivateurs

appartenant a une certaine catégorie socio-économique.

6.2 BOUGOURE

6.2.1 Sorties de céréales

Bougouré est le village le plus pauvre de l'étude, ce qui explique dans
une large mesure le conportenent des cultivateurs dans ce second village de
la zone deéficitaire. De tres petites quantités de céréales sont vendues au
cours de l'année. Les ventes les plus importantes du village interviennent
en novembre, juste aprés la récolte; elles constituent un exemple classique
des ventes "forcées", qui se rencontrent scuvent parmi les ménages agricoles
dénunis. "Forcées" dans ce sens que les besoins monétaires sont élevés i
cette époque de l'année et que le cultivateur ne paut pas attendre 1'époque
de l'année ol les prix sont elevés. Ia pénurie générale des ventes traduit
a l'évidence une situation de production déficitaire.

Les ventes qui ont lieu se reépartissent presque également entre les
ventes sur la place du marché et les ventes des ménages. Ce phénoméne
traduit la faiblesse du marché (par le volume peu important des échanges) a
Bougouré. Ia plupart des ventes "forcées" enregistrées en novembre ont été
effectuées au niveau des ménages; il se peut que cela tienne au fait que
certains cultivateurs vendent a dlautres cultivateurs qui souhaitent faire
des achats peu importants.

Le volume de ceérsales données est élevé en comparaison des montants
négligezbles qui sont vendus. Pour Bougouré, la pointe des dons de céréales
intervient 4 1'époque de la récolte et par la suite, lorsque les festivals
traditionnals ont lieu et que les Musulmans du village doivent donner leur
"zaka" a une personne défavorisée.

6.2.2 Entrees de céréales

Les achats sont nettement supérieurs aux ventes et la préférence des
villageois de Bougouré pour le sorgho blanc, par opposition au petit mil,
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est évidente. Dés le début du mois de mai, et pendant toute la durée de
l'étude, les achats de l'aide alimentaire ont constitué un élément majeur
des achats céréaliers effectués a Bougouré. ILes lieux ol interviennent ces
achats sont déterminés par 1'OFNACER dont les entrepdts se situaient a
Ouahigouya et Gourcy, a 34 kilométres environ de Bougouré. Une fols encore,
tous les achats de l'aide alimentaire provenaient de 1'OFNACER, tandis
qu'une certaine cquantité de scrgho blanc était procurée par les banques de
céréales des villages avoisinants (notamment Ziga).

Les achats de 1'OFNACER se rultipliaient a mesure que 1l'année avancait;
ils ont atteint leur point culminant en septembre pendant la scudure., Ies
caltivateurs de Bougouré obtenaient des approvisionnements de céréales assez
réquliers aux entrepots de 1'OFNACER. ILxs achats effectués auprés de la
banque de céréales ont culmineé en ~vril, comme on l'a constaté pour Mené,
lorsque la hanque liquide la totaliteée du stock constitué par sa campagne
d'achat dans un laps de temps assez court au début de l'année. Etant donneé
que la principale bangue de céréales de Ziga (& 7 kilométres de Bougours)
n'avait pas obtenu d'aide alimentaire ni trouvé aucune autre source
d'approvisicnnement supplémentaire au cours de l'année, son inportance sur
la place du marcheé a éteé réduite & néant. Ies cultivateurs ont été
contraints de se rendre a Ouahigouya ou CGourcy pour trouvsr des céreéales.

Les contributions sont trés importantes par rapport aux entrées de
céréales dans le village. ILes parents qui vivent dans des zones agro-
climatigues plus favorables envoient des céréales, et les menmtres du ménage
qui vont visiter ces ménages achétent et envoient des ciéréales chez eux.
Les périodes de pointe se produisent plus tét a Bougouré, d'avril a juillet,
qu'a Mené du fait que les pénuries étaient plus aigués a Bougouré et cue les
demandes de céreéales faites par les parents intervensient peu de temps aprés
la nouvelle année. Tard dans 1l'année, une certaine quantité de mais est
également regue; 1l se peut qu'elle provienne de parents ou qu'elle
corresponde a des redistributions du mals acheté au marché aprés avoir été
amene des pays cétiers.

Les domnées de consommation indiquent des poids faibles au début de
1'étude. Ceci tient aux proplémes rencontrés par 1'enquéteur au début de la
collecte des dcnnées, problemes qui ont été résolus par la suite. Malgré
cette lacune qui greve les donnees sur la consommation de Bougouré, nous

pouvons faire un certain nombre de remargques intéressantes. Le sorgho blanc
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damine généralement les données de consommation jusqu'a ce que la nouvelle
culture de petit mil soit récoltée en octobre, époque & la quelle le petit
mi® domine le schéma de cons~mation. Ceci laisse supposer que la vlupart
des cultivateurs de Bougouré ne peuvent pas se permettre de stocker leur
production et achetent leurs céréales a l'époque de la récolte lorsque les
prix sont en baisse. Ceci étant, Bougouré est le village le plus pauvre de
l'échantillon; i)l se peut que des questions de revenus influencent la
stratégie voulant qu'ils achetent leurs achats Je céréales au marché pour
satisfaire leurs besoins de consamration au Jdébut de l'année et qu'ils
reportent la consommation de leur propre production.

6.3 TISSI

6.3.1 Sorties de céréales

Le plus gros volume de ventes de céréales a été enregistré a Tissi, le
village situé le plus au nord qui ait été choisi dans la région
excédentaire. Ia majorité des ventes ont eu lieu juste aprés la récolte.
Un second groupe de ventes intervenu jjuste avant la récolte durant les mois
d'acldt, de septembre et d'octobre pourrait correspondre au fait que certains
cultivateurs attendent de vendre & 1l'dpoque ol les prix sont les plus
eélevées. ILe gros des domnées traduit néarmoins des ventes "forceées" ayant
lieu aux alentours de la récolte ou juste aprés. Une fois de plus, a partir
du moment ou les catégories de revenus deviennent disponibles, 1la
désagrégation des données permettra de irieux comprendre ce phéncméne des
ventes.

L'aspect le plus frappant des données de Tissi réside dans 1'importance
des ventes réalisées par les ménages et sur le terrain dans les informations
relatives aux transactions. Seule une petite quantité de ventes ont lieu au
marché. Bien entendu, Tissi ne posséde pas son propre marché, ce qui
explique dans une trés grande mesure le fait que les cultivateurs aient
recouru aux ventes des mérages et sur le terrain. L'interprétation des
événements est limitée car on ne dispose pas de données codées concernant la
localisation des ventes de janvier, notamment pour les ventes substantielles
de petit mil qui ont eu lieu durant ce mois. L'examen subséquent des
questionnaires originaux a révélé l'exclusion de ces données au cours de la
saisie des données. 1Ia majorité des ventes de cette époque ont également
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eété effectuées dans les foyers, geénéralement par les épouses des
cultivateurs de 1l'échantillon. Ie total brut des céréales données au
village dépasse de loin les verntes totales brutes.

Ia forte pointe de novembre reflete le caractére islamique de Tissi,
qui incite la plupart des Musulirans a donner leur "zaka' aprés la .-dcolte.
Tissi se caractérise par un autre élément qui explique 1'importance de ces
dons de céréales postérieurs a la récolte. ILes forgerons de Tissi ne
s'adonnent pas a la culture et par conséquent chaque cultivateur remet une
offrande des céréales nouvellement récoltées au forgeron qui a travaillé a
ses outils durant la campagne agricole. Il semblerait que le fait que les
forgerons s'abstiennent de cultiver la terre les libére durant la campagne
agricole de maniére A4 pouvolr réparer, remplacer ou fabriquer des outils
agricoles sur la demande des cultivateurs. Ies cultivateurs ne rétribuent
pas les services ainsi rendus; en revanche, ils offrent des céréales a
l'issue de la récolte. Ceci représente essent.ellement une division du
travail au niveau villageois. On remarquera qu'en faisant abstraction des
dons de novembre pour la “zaka" et les services des forgerons, le total des
dons excede encore le total des ventes brutes. L'accentuation des dons
entre juin et septenbre traduit trés probablement la compensation des
équipes d'ouvriers travaillant aux champs.

6.3.2 Entrées de céréales

Les achats de céréales de Tissi révelent une préférence pour les
sorghos rouge et blanc. Il s'y achéte également une certaine quantité de
petit mil, ce qui peut correspondre aux golts des membres Mossi et/ou Fulani
de l'échancillon. On notera ici 1'importance des achats de sorgho rouge
durant toute l'année et des achats de riz jusqu'au mois de septembre et au
festival musulman du Ramadan. Comre nous l'avons signalé dans le cas de
Mené, il se peut qu'il intervienne également une certaine substitution du
riz.

Les données relatives a l'emplacement des achats sont tout aussi
frappantes que celles qui concernent les ventes, 1'importance du marche
' remplagant celle des ménages et des achats sur le terrain. Ce phénoméne, a
quoi s'ajoutent les données sur l'emplacement des ventes, refléte clairement
l'absence de marché a Tissi. On remarquera en outre la modestie des achats
aupres de 1'OFNACER et de la banque de céréales par contraste avec la
situation de Yatenga. Ies achats de 1'OFNACER et de la banque de céréales
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ont eu lieu durant la soudure de juin & septembre. Cependant, ils ont été
minimes si on les compare avec les achats effectués au niveau des ménages
durant toute 1'annee. Ia quantité d'achats effectués au marché a été
relativement stable pendant l'annse et i1l sera trés intéressant de
désagreéger ces informations pour découvrir quels marchés ont été préférés
par les cultivateurs de Tissi. Enfin, la courbe gyénérale des données
d'achat considérées sous un aspect temporel se situe vers la fin de 1'annse,
ce qui donne a penser que les cultivateurs ne sont pas en mesure de tirer
parti des prix peu élevés lies a la période postérieure aux récoltes. Il se
peut gque ces données contiennent une distribution bimodale “cachée" qui
deviendra apparente lorsqu'elle sera examinée dans le cadre des catégories
de revenus. Ia premiére articuletion de ce systéme bimedal correspondrait
aux cuitivateurs nantis qui font leurs achats au marché au début de 1'année
afin de profiter des prix faibles, sans consommer leur propre production
jusqu'a ce que les prix montent et que 1'approvicionnement des marchés
s'épuise. Ia seconde articulation se situerait plus tard dans 1l'année, a
l'époque ol les cultivateurs démunis achetent: des céréales du fait qu'ils ne
sont pas en mesure d'en acheter iimédiatement aprés la récolte.

Sous l'angle temporel, les dorndes concernant les céréales regues
révelent des dons remis aux équipes de travail envoyées aux champs durant
les mois de juillet et d'aclt. Mais le gros des dons est remis aprés la
récolte pour la "zaka'" et les festivals. Ies domnées relatives a la
consommation corroborent le fait que le sorgho rouge est consommé au lieu de
servir & produire de la kiére, comme c'est souvert le cas dans le sud du
Burkina Faso. Toutefcis, le sorgho blanc est également conscmmé, de méme
que le petit mil. Ia consommation du gros mil est nettement plus importante
que les achats de cette sorte de mil; ceci traduit probablement la
censommation de la production domestique de cette céréale. Le mil résiste
davantage a la sécheresse et il se peut qu'il ait représenté la culture
cérealiére la plus rentable pour l'exploitant de Tissi en 1983, annde de
faible pluvicmétrie.
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6.4 DANKUI

6.4.1 Sorties de céréales

Le zamportement des cultivatewrs de Dankui est nettement influencé par
le fait que le village est situé sur une zone qui produit du coton. Ben
nambre d'agriculteurs de Dardui cultivent le coton comme principale culture
de rente. Apres la récolte du coton, qui a généralement lieu en décembre
puis en janvier, la SOFITEX rassemble et pése la producticn de chaque
exploitant pendant les jours de marché désignés & cet effet dans le village.
Néanmoins, les exploitants sont rarement payés & temps et doivent
généralement attendre un a deux mois avant de toucher leur dad. Par
conséquent, au début de l'année les cultivateurs doivent vendre des
quantités relativement modestes de céréales, uniquement pour satisfaire
leurs besoins monétaires immédiats. ILes ventes de céréales consécutives au
premier trimestre de l'année sont rares voire inexistantes a partir du
moment ol les exploitants ont touché 1l'argent de leur coton. Ceci constitue
la réaction classique des agriculteurs, vendre des céréales unicuement pour
satisfaire a leurs besoins monétaires immédiats, dans un systéme de
production dominé par les cultures de rente dont les paiements par un
acheteur jouissant du monopole sont souvent en retard. Telle est
précisément. la situation que connait Dankui.

En ce qui concerne l'emplacement des ventes, Dankui se rapproche de
Tissi puisque la majorité des ventes ont lieu en dehors du marché, dans les
foyers du village ou dans la campagne. Ia seule différence est que' les
marchés de Tchicokoi et d'ailleurs revétent une plus grande importance a
Dankui que dans les marchés voisins de Tissi. Ia majorité des ventes qui
suivent immédiatement la récolte ont lieu dans les foyers des exploitants,
en dehors des villages. Les ventes du marché et des foyers gagnent en
importance a mesure que les exploitants regagnent leur foyer permanent au
village, aux environs de la nouvelle année.

Comme dans tous les villages présentés, les quantités brutes de
céreales données excedent sensiblement les ventes de cérdales. Ies
agriculteurs des régions étudiées préférent ne pas vendre de céréales,
notamment durant une année ou le manque de précipitations nuit a la
production agricole. Ici également, les dons suivent la récolte, soit pour
les festivals traditiomnels, soit pour les "zakas" musulmanes. De mai a
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septembre, les dons de céréales sont essentiellement liés au travail
agricole. Tout au long de l'amnée, et ceci vaut également pour les autres
villages, les mariages, les fiangailles, les funérailles et les baptémes
sont des occasions d'offrir des céréales.
6.4.2 Entrées de céréales

Les données relatives aux achats considérées sous leur aspect temporel
samblent constituer un exemple plus marqué du comportement d'achat bimodal

noté auparavant. Nous attendons les résultats de 1l'analyse des avoirs pour
éprouver cette hypothese. IL'histogramme donne & penser que des achats de
riz ont lieu vers la Ramadan et se poursuivent jusgu'a la Tabaski. Les
données relatives aux lieux d'achat sont intéressantes du fait de
1'importance que revét un entrepdt de 1'OFNACER dans une région geénéralement
excédentaire. 11 serait intéressant de savoir si ces ventes de 1'OFNACF®
refletent simplement la mauvaise campagne de 1983-84 ou si elles constituent
un phencmene annuel. A part cela, ure grande quantité d'achats intervient
dans d'autres foyers, mais la place du narché prend de 1'importance comme
lieu de transactions.

Ies achats effectués a 1'OFNACER s'observent essentiellement durant la
soudure de juillet & octobre, et méme jusqu'en novenbre. les achats de
céreales reéalisés au niveau des foyers senblent revétir un caractére
bimodal, tout comme les achats groupés pris dans leur ensemble. Ies banques
de céréales se font remarguer par leur absence et ne jouent aucun rdle dans
les stratégies liées Aux achats céréaliers qu'adoptent les exploitants de
Dankui, principalement du fait qu'aucune banque de céréales ne fonctionne
dans la région.

Les ceréales regues se répartissent sur toute l'année, ce qui traduit
une dispersion naturelle des naissances, des décés et des mariages,
événements caractérisés par les dons de céréales. Ia pointe du mais, en
septembre, correspond au début de la nouvelle récolte et aux dons de
céréales remis aux "griots" gui ne s'adonnent guére ou pas a 1'agriculture.
Les griots transmettent 1'histoire verbalement et font de la musique &
l'occasion des réceptions entourant le travail agricole de la région, mais
ils ne pratiquent quére l'agriculture eux-mémes. Les grands dons concernent
également un autre henéficiaire: la veuve non remariée qui faisait partie
de l'échantillon de Dankui.
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Les villageois de Dankui consomment également du sorgho rouge.
Toutefols, une partie de leur sorgho rouge sert a produire de la biére,
notamment parmi les Bwaba non musulmans. lLes périodes de pointe de la
consommation ont lieu entre juin et aolt, ce qui traduit peut-étre une
hausse des besoins de consammation par suite des travaux agricoles effectués
dans les champs a cette époque de l'année. Ia culture de petit mil arrive
en octobre et est consommée ensuite tandis que le mais qui mlrit avant le
petit mil est généralement réti et mangé directement dans les champs, de

sorte qu'il échappe généralement a 1'enquéte sur la consommation.



CHAPITRE 7
SYNTHESE DES RESULTATS

Cette monographie a tenté de présenter les principaux acteurs
concernés par la sécurité céréaliere du Burkina Faso et d'analyser leurs
différents roles a 1'aide des données collectées au niveau de
I'exploitation pour la campagne agricole 1983-84. Cette derniere section
examine chaque participant individuellement a la lumiére des informations
présentcées sur l'analyse desdites données au niveau agrégé des villages.
Le rapport conclut en décrivant les possibilités d'amélioration, étant
donné les roles définis par les données, en ce qui concerne la sécurité

céréaliere du Burkina Faso.
7.1 OFNACER

Qu'il vende directement a partir de ses entrepdts ou par ses
transactions de gros avec les banques de wéréales, ['OFNACER exerce
effecitivement une incidence sur la communauté rurale, et sur l'offre et
le prix des céréales. Il se trouve néanmoins aux prises avec la double
contrainte décrite par Lelé (Valdés, 1981:104), a savoir une situation ou
I'organisme semi-public est confronté par une demande de consommation
accrue alors que scs stocks baissent par suite de la diminution des

excédents commercialisés au cours d'une anncée de production céréaliere

déficitaire. La réaction de 1'OFNACER a consisté a augmenter les
approvisionnements en se tournant vers l'aide alimentaire afin de
satisfaire cette demande. D'aucuns estiment que la dependance de

I"OFNACER vis-a-vis de l'aide alimentaire correspond a pres de 80 pour

cent de l'ensemble de ses ventes (Enger, 1981:X.4).

7.2 BANQUES DE CEREALES

Les banques de céréales varient considérablement d'un village a
I'autre et d'une région a l'autre. Celles de Yatenga semblent représenter
des participants de marché efficaces lorsqu'elles ont des céréales a
vendre. Les banques de céréales de 1'ancicnne Volta Noire sont plus
efficaces en tant qu'agents de gros pour les acheteurs extériurs,
principalement |'OINACER et la SOFITEX. La variation entre 1es régions

peut étre imputée
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aux abjectifs fixés pour les banques de céréales au moment de leur création.
Ies banques de Yatenga sont considérées camme des centres de distribution
tandis que celles de l'ancienne Volta Noire sont des agents de collecte. ILa
variation entre les régions est généralement attribuée aux lacunes
administratives et au manque de capital (Pfluger 1984:26 et Kat
1982:Chapitre VI, 3). Cependant, on néglige souvent de prendre en compte le
besoin d'assurer un approvisicnnement stable aux banques de céréales jouant
le role de centres de distribution. ILes données obtenues des presents
travaux de recherche indicueont gqotune banque de cérédales bien gérée mourrait
capowrer une portion plus importante du marché si les approvisiornements
étaient adeéquats 1l'année durant.

7.3 MARCHE PRIVE

Ie marche privé semble varier dans son aptitude a assurer la sécurité
céréaliére au niveau de la consommation & 1'instur des banques de céréales.
T2s marches de Yatenga sont plus établis et ont, si des négociants locaux
sont intéressés, un approvisionnement réqulier de ceéréales. Iles marchés
restreints, tels cue Bougouré, résultent en partie de 1l'absence de cette
sorte de négociant dans la commnauté. D'autres raisons, souvent invoquees
par les négociants eux-mémes, de ne pas fournir un "reflux" de céréales dans
ces marchés restreints incluent: la faiblesse de 1'offre, le taux accru des
défauts de remboursement du crédit dans les zones chrecniquement déficitaires
et l'accentuation des demandes de dons directs.

Une autre preuve de la non-hcmogéneité du marché privé a 1'échelle
nationale réside dans 1'importance étonamment restreinte du marché privé
tant pour les ventes cue pour les achats da