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AVANT-PROPOS
 

Le Systeme d'Information sur le March6 (SIM) de l'ACD!
 
collecte les donn~es relatives aux fruits et legumes vendus en
 
gror. sur les trois principaux marches de N'D3amena, qui sont
 
le marche Central, le marche Mil et le marche Cholera. Les
 
arrivages en grandes quantit~s de mais frais en provenance de
 
la zone d'action du projet, procurant ainsi de revenus non 
ndgligeables aux producteurs, a amen6 donc le SIM a 
s'int~resser d'abor.1 au mais frais, puis ensuite a& 'a, s 
grains(s~ch6). Le mais est cultiv6 sit en pluvial sur de 
petites superficies servant gdn~ralement a l'autoconsommation, 
soit en decrue sur de gra!,des surfaces destin6 en grande 
partie a la commercialisation. Les enquates sur le mais frais 
ont debut6 le 16 Aofit, tandis que celles relatives au mais 
s~ch6 ont d~marr6 le 13 Septembre. Le revenu qu'a procure e 
mais frais comme seche A la date du 15 Novembre es- --va-u6 a 
plus de 178 millions de Fcfa. Les 200 millions de Fcfa 
seraie,,1 largement d~pass~s a l'heure cui nous finissons ce 
rapport. 

OBJECTIF DU RAPPORT 

L'Objectif principal ici est de :
 

- d6crire la structure de commercialisation du
 
mais produit dans la zone d'influence du projet
 
ACDI.
 

- analyser les donn~es collect~es et tirer les
 
enseignements susceptibles d'aider le producteur
 
A l'avenir.
 

MAIS FRAIS
 

Les arrivages de mais frais sur les marches Mil Et Cnol~ra ont 
d~but6 vers la fin du mois de 3uillet. Les enquC'es du SIM sur 
le mais frais ont commence le 16 Ao:t, donc avec un retard de 
deux trois semaines par rapport au debut des arrivages; ce 
qui laisse entrevoir que toutes les quantites de mais frais 
vendues sur les marches prdcit~s n'ont pas 6t6 toutes saisies 
par le SIM. Le 4 Octobre, un arrivage de 10 sacs seujement a 
6t6 enregistr6 au march6 Choldra cl~turant ainsi la saison de 
mais frais. Les quantites relev~es journellement ainsi que le 
prix de vente de gros d'un sac figurent en annexe du present 
rapport. 
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I- REVENU PRIX DE GROS
 

Ue r~capitulatif g~neral par zone de production s'dtablie de la mani~re
 
5uivante
 

* I 

... I........... 
 . ' 

U. II v ), . . I 

. . . . . . . . 

. ... . . ,w ., . , , ! ' ",1 ' ' " ) "P. 1 / 4 8 , 27t 

.u regard de ce tableau, on constate
 

a) Sacs
 

ur un total de 8.035 sacs vendus du 16 Aoit au 4 Octobre sur les marchds
 
il et Cholera, la reparttic par zone de production est Ia suivante
 

- Baltram 29, 5-;
 
- Karal 29,23%
 
- Sid3e 41,23%
 

omme nous l'avons pr~cls4, les quantitds figurant sur ce tableau sont
 
:elles enregistrees a partir -1-16 AoOt, donc elles ne refietent pas les
 

rlellementeuantitmsvendues ::ur es march . La difer e,._- quantites 
:onstat~e entre les trois zo:.es spe:pI que par 

- Le probleme de l'inondation
 

es zones de Balty.m et Kara' ont 6t6 inondees au cours de 'a campagne & 
:el point que des charps ent:ers ont ete engloutis sous les eaux. Certains 
)aysans ont reuss / tutefc.s a s fu/er ore ar:e de leo,: .7, err 
itilisant des plrcou es po:r ' 3re.: t . : - arque q-e S- Ea ra a 
tugment6 de quant 6 en Sept-:i ; par r;:p.r......., s" e cas 
le Karal dont 1a qua, t t6 diu m.: s J]'Acut a ::a sse de pres &: TOlt e en 
:aison de ses champs :i'cndes en debut de Seteimbre, Ce proIeme
]'inoidation nest pais cor.nu des paysans de la zone de SdJe "Cnt les 
:hamps sont , l'abri !es inor.:t!ons. Le seul probleme des pa'sans de
idjd est la sdoheese proven.r.t d'un ab!)ene partielle .. totale de 
)luie.
 

- Regrcupement de villages
 

,es trois zones citees sont formees d'un certain nombre de v!lages qui
'ont pas tous la m@rne importance du point de vue populaticn, Sidje 
egroupe plus de villages par rap-port aux deux autres. 
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b) Prix moyen/sac
 

peu de difference pres, les prix moyens/sac sont presqu.? les memes pour
 
es trois zones. A Baltram le prix moyen/sac a baiss6 er. p,,-embre
..- pour
 
emonter en Octobre. Il en est de mrme pour Sid3e, alors qie le prix
 
oyen/sac a Karal a 6t6 en baisse de Septembre a Octobre. Le prix
 
oyen/sac de lensemble des zones est de 3.900fcfa.
 

c) Revenu
 

e revenu rapporte par les 8.035 sacs de mais frais est a a 31.343.250
 
cfa, r6partis comme suit :
 

- Baltram 29,10%
 
- Karal 29,58%
 
- Sidje 41,32%
 

our les paysans, le mais est vendu frais pour deux ralsons
 

1) En cas d'inondation uls sont obliges due
 
recolter le mais pour le vendre frals.
 

2) Le besomn d'avoir de largent liquide pour
 
faire f-ce h certaines obligations.
 

ormis ces deux facteurs qui obligent les producteurs a vendre le mais A
 
'4tat frais, le mais est cutiv6 pour &tre recolte sec. icrnt une partie
 
st vendue au fur et a mesure des besoins financiers qu'eprouvent le
 
roducteur. Le reste lui sert de stock pour son autoconsommation.
 

TI- FRAIS DE COMMERCIALISATION
 

es frais g4n~ralement connus des producteurs, vont du cnai:: aux march~s
 
le N'Djamena, et varient surtout en ce qum concerne les f>:i s de
 
ransport, soit que l'on utillse un gros porteur, solt que i'on utilse un
 
t!hicule l6ger, genre pick-up :
 

Camion V~hicule leger
 

FCFA/sac FCFA/'
 

i - Rdcolte et chargement 250 250 

- Sultan 250 250 

- Transport 1.500 2.000 

- Intermediaire 250 250
 

Total 2.250 2.750 

Ces frais de commercialisation sont uniformes pour toutes les
 
zones de production cl-dessus cit4es. Les 250fcfa/sac per7us par le sultan
 
nous paraissent tres chers par rapport au raux des autr:':r -dumts frals
 
(tomate fraiche, gombo frais et les tubercules). A ce su3et il nous a ete
 
dit que ce taux n'est pas 6leve, lorsqu'on sait que pcur 10 sacs de mais
 
sec rdcoltes, le Sultan preleve un sac appe1e "zaka", ce qui. n'exlste pas
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our le mais frais. Cette somme, selon certaines personnes, ne va pas 
arfois au Sultan, mais elle est utilis~e par ses cour-ians, 
istributeurs des parceiles aux producteurs. Le refus de v'erser cette 
omme entraine souvent le retrait du champ par le courtisan . Quant aux 
50fcfa per('us par les intermndiaires, ils sont rspartis de 1>1antere
 
uivante, et selon les marches :
 

Marche Mil Marche Cholsra
 

- Ddchargement 100 75 

- Droit de place(Mairie) 25 25 

- Part intermddiaire 125 150 

250 250
 

III- PRIX DU SAC DE MAIS AUX CHAMPS
 

es enqu@tes men~es par le SIM sur le terrain au sujet des prix 
ratiqu6s entre producteurs et commerqants font 6tat de 
6gociation en fonction des prix de gros sur les marches ! N'Djamena. Le 
roducteur peut se depiacer !ui-mbme avec sa production N'Djamena, tout 
omme il peut vendre son chaimip a un commerq'ant sur la hase .'une 

'ivaluation er nombre de sacs susceptab]es d'*tre recc.:e.. ans :e cas,
 
le commer('ant negocie iC pri.: i payer au pioducteur en " coii-'e des
 
prix de gros pratiques sur !es rrarches, quia e::eent
 
Iuantitss sur ces marches. Generaemert le p1iix i'est - .,ise
 
mmdiatement ai producteur. Ii est verse Jes wIue ia '.'ert r.-1s~e- a 
'Djamena. Le commer'ant :eqot dans ce cas une sorte :!e _:o'r!7 ission de la 

part du producteur, mais dcn le taux ne depasse pas 10 . Fn - 1 air, nous 
?ensons que 1e pr :". d'un sac cIe mais aux ch.omps est1 I - - ce entre le 
Drix de gros et les irais e:icourus pour la v'ente. C'e ., ': pr x qu 
st appeld pr <ix Darls c.,tte hypotese le pr :.: -.du champ. prcd'uctca1 

et commerqant petit @tre determine de la ia.ere suivant., e. prenant coime 
moyen de transport le plus utiise, a savo-r les Pick-Up el e prix moyen 
de gros de chaque zone : 

!V- PRIX DE GROS N'DJAMENA
 

a) Baltram
 

Aoft Septembre Octobre 

Prix moyen/sac de gros 4.222 3.609 4.250
 

Frais commercialisation 2.750 2.750 2.750
 

Prix aux champs 1.472 859 1.500 
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b) Karal
 

AoQt Septembre Octobre
 

Irix moyen/sac de gros 4.157 3.566 3.250
 

rais commercialisation 2.750 2.750 2.750
 

rix aux Champs 1.407 816 500 

c) Sidje
 

AoQt Septembre Octobre
 

Irix moyen/sac de gros 4.301 3.627 4.006
 

,rais commercialisation 2.750 2.750 2.750
 

Irix aux champs 1.551 877 1.256
 

u cours de notre etude, les paysans ont reconnu que le 1r:-.: du sac aux 
:hamps varie d'une p~riode a une autre. C'est ainsi que liLrz:x pay en 

Ibut de r~colte baisse en milieu cie recolte, et rernri - la fin de la 
4colte. Cette ffirmation, si elie est v'er-fee a Balticn. et Sidje ne 
lest pas a Karal ou on a enregistre une baisse constante en Septembre etctobre.
 

LE MAIS SECHE
 

Le mais sech6 a apparu sur les marches a partir du 13 S'; iem:re. 
Les donn~es figurant dans le present document sont celles relevees 
jusqu'au 15 Novernbre, bien qu'apr~s cette date, des quar, -s ccn1rnuent A 
arriver encore sur les varches M1l et Cho!ra. Afin 1: :. _i_-.'.-- routes 
les quantites qui :ntre,.r . E , ur enqueteur o . 1 7 oste,,,amena a 
de contr6le de Goudji, av'e- pc,ur rI( de sa-I ir e nCr;:. - ." 
transport6 par les vehIcu es ,rant enter.Iu .ue tous Ie"-. 'e: :uIeE iont 
les quantitts -nt etE- enregiz:trees a i batrlere de Gru:-':>e !er.Argent 
pas obligatoirement au:< mar h;s comme c'est le cas du S: a1s. 
travail de comparaison entre les quantites relevees a e:t 

-Soudji et eiies effecivePe. I ntPrees su 'es marches .-- u pour 
16terminer les quirit itEs st. ' es:1r.s esC uartlers 
J'autres marches( Denibe surtoutr UI ne sont -:as enquete. 
Ala1gr ces dispositions, iI faut sgnaIer qie ce ' n :.In .- defaut 
Je papiers adminisratifs en regLes, evitent de passer :-u _e1res ou 
il existe des barrieres. Di ce fait, les quantites ainsi trinsportees par
 
7es vdhicules echappent completement aux enquteurs.
 

I- EYPOPTATICN DE MAIS 

3n plus de ces entrees A NDjamena non contrelees par !e SIM, i1 ncus a 
st6 signale qu'a partir des marches de Douguia, Mani et 3uitt6 situes le 
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ong du fleuve Chari, et en face du Cameroun, des quantites de mais sont
 
raversees vers ce pays A laide de pirogues. Faute de dcnnees precises
 
ur ces quantites export~es ainsi vers le Cameroun, i1 ne ncus a pas 6t6
 
ossible de faire une evaluation m~me approximative.
 

II- DENOMBREMENT DES SACS
 

,.es quantits rdellement arrivees sur les marches enquetes par le SIM
 
epuis le 13 Septembre jusqu'au 15 Novembre ainsi que leur prix moyen/sac
 
t le revenu qu'elles ont procure sont les suivantes :
 

Mois Quantit~s Prix moyen/ Revenu
 

sacs sac
 

Septembre 2.842 5.389 15.318.000
 

Octobre 18.463 4.775 88.168.000
 

Novembre 8.357 4.577 38.250.7C'
 

Total 29.662 4.778 141.736.750
 

,e poids d'un sac de mais est estim6 A 80 kgs d'apres SEcAPEV qui encadre
 
les paysans dans la zone, les 29.662 sacs repr~sentent in rpoids total de 
2.372T,960. La moyenne 3ournallre mensuelle des arrivage.- st de
 

- 160 sacs en Septembre 
- 595 sacs en Octobre 
- 557 sacs en Novembre
 

Signalons que les quantites denombr es A la barri~re do et qui ne 
sont pas parvenues aux marchis Mil et Chol~ra correspond] .- 15.-55 sacs, 
soit 33,96% du total des sacs entr~s a N'Djamena. Nous -n- qi'elles 
ont 6t6 pour la plupart stock~es en attendant des prix e-.rs :,p:e ceux 
actuellement pratiqu~s. Le march@ Je Demb4 avant certai e'-: absbee une 
partie. Si le mais frays est vendu pour ia plupart par ": . r cducteurs 
eux-memes sur les marches, le mais s~che quant A lui es' edu par les 
commerqants qui collectent des petites quantites vendue les imirch~s 
locaux de Ki7ral, Baltram et F:llje qul sont les plus gra .- nes Je 
production de rais. I r'e:cist -as de ventes en sacs - :- J:ducteurs et 
commerqants au nlveau de ces villages. Ces quantites a : l-eties sont 
mises en sacs, puls transportees ensuite a NDamena. 40 ccros 
pour remplir un sac(80 kgs).
 

III- PRIX ENTRE PRODUCTEURS ET COMMERCANTS
 

Afin de bien suivre 1' vclution des prix sur les diffreuits march~s cites
 
par rapport A ceux pratiques A N'Djamena, l'6quipe du S>.Y , enqut4 d~s le
 
14 Septembre sur les prix du coro de mais qul est la seul'e mesure de
 
transaction entre le producteur et le commerqant au niveau ies villages.
 
Ces prix/coro different d'un village A un autre, tels que decrits ci ­
aprs:
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PRIX DES MARCHES LOCAUX
 

Karal Baltram Sidjd
 

Prix Prix Prix
 
)ates coro sac coro sac coro sac
 

.4/09/92 PM * PM 65 2.600 
7/09/92 100 4.000 PM PM
 
.8/09/92 PM 100 4.000 PM
 
1/09/92 PM PM 60 2.400
 
4/09/92 100 4.000 PM PM
 
5/09/92 PM 100 4.000 PM
 
8/09/92 PM PM 60 2.400
 
/10/92 75 3.000 PM PM
 
/10/92 PM 75 3.000 PM
 

5/10/92 PM PM 75 3.000
 
8/10/92 100 4.000 PM PM
 
9/10/92 PM 85 3.400 PM
 
12/10/92 PM PM 75 3.000
 
15/10/92 100 4.000 PM PM
 
16/10/92 PM 100 4.000 PM
 
19/10/92 PM PM 65 2.600
 

* Pas de Marche 

Les prix moyen/sac a partir des villages sont les suivants
 

Mois Baltram Karal Sidje
 

Septembre 4.000 4.000 2.500
 

Octobre 3.600 3.500 2.800
 

On constate que le prix dun coro de mais a Baltram et Karal est presque 
le m~me par rapport A Sidje ob les prix sont plus bas. L'explicat:on de la 
difference de prix entre Karal/Baltran et Sld3 est sJm.;irTjent un probl~me 
de l'offre et de la demande. Les producteurs de Karal/Bal ram qui sont ies 
zores les plus touchees par les inondations, donc ayant -enu la plus 
grande partle de leur production en mais frals, ne disp-. pas de 
grandes quantates Jeurs hebdomadaires comme -. haussesur marches La 
constatee en Octobre a Sidje peut s'expliquer par un a :;s 
commerqants vers Sidj6 qua dispose plus Je quantites et ': Les p:rlx sont 
inferieurs A ceux de Karal et Baltram a la re me peraode. 

IV- FRAIS DE COMMERCIALISATION
 

Les depenses auxquelles dolvent faire face les commerqants pour
 
transporter un sac de mais A partir des zones de production vers N'Djamena
 
sont
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(en FCFA)
 

- Sac vide 175
 
- Fil pour coudre le sac 25
 
- Remplissage du sac 25
 
- Chargement 100
 
- Transport 1.000
 
- Intermediaire * 200
 

Total 1.525
 

• Les 200 fcfa pergus par l'interm~diaire sont repartis comme suit
 

- Dchargement 75
 
- Stockage 50
 
- Droit de place(Mairie) 25
 

soit au total 150 fcfa qu'il depense pour permettre la vente du sac. Les
 
50 fcfa restants constituent la commission qu'il regoit du commerqant pour
 
tout sac vendu. Le prix d'un sac rendu N'Djamena A partir des donnees ci­
dessus mentionn4es selon les zones pour les mois de Septembre et Octobre
 
revient A :
 

V- PRIX D'IUN SAC DE MAIS RENDU N'DJAMENA
 

Le prix d'un sac rendu N'Djamena A partir des marches locaux sur la base
 
des donn~es ci-dessus est le suivant :
 

Zone Septembre Octobre
 

Baltram 5.525 5.125
 

Karal 5.525 5.025
 

Sidjd 4.025 4.325
 

VI- PRIX DE VENTE DE GROS SUR LES MARCHES DE N'DJAMENA
 

Les stocks de mais achet~s sont Nacus sur les march~s je
 
N'Djamena au plus tard dans les 2 jours ayant suivi le mnii::n du v:llage.
 

Le premier prix relevW au niveau des villages est celu: .- l3e en date
 
du 14 Septembre. Le dernlei prix relev6 sui le marche d: village est celui
 
de Sidj@ 6galement A la date du 19 Octobre. En tenant cvrrpi du delais
 
d'dvacuation des stocks vers N'Djamena de 2 3ours, on esii;ne qu'a la date
 
du 21 Octobre, tous les stocks achet~s i Sidje le 19 Ocrcbre seralent
 
totalement 6vacus sur NVDamena. Les quantitas et prix lo vente de gros
 
entre le commerqant et le grossiste ci-apres relev~s pa: i IM vcnt du 16
 
Septembre au 21 Octobre. Si la date du 15 Septembre na e' enoe pryse 


compte, c'est qu'en cette date, ii ny a pas eu d'arrivae on provonance
 
de Sidje, bien que le 14 Septembre etait le ;our de march4 de ce village
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Mois de Septembre 

Karal Baltram Sidj6 
Sates Sacs Prix Sacs Prix Sacs Prix 

16/9 - E.500- -120 

17/9 28 6.000 - ­ -
-

6 6.500 - ­

19/9 - - - - 9 6.500 
20/9 7 6.000 .- ­

22/9 - - 17 6.000 
23,'9 15 5.500 - - 375 5.500 
24/9 16 5.500 - - 243 1.500
 
25/9 12 5.500 12 5.500 ­
26/9 - - 20 4.750 53 4.750
 
27/9 - - 2 4.500 120 1.500
 
28/9 - - 2 4.500 - ­

29/9 - - 15 4.500 201 4.500 
30/9 - - - - 142 4.500 

18/9 - -


Le prix moyen/sac de gros sur les marches de N'Djamena en Septembre pour
 
chaque zone est de :
 

- Baltram 5.008
 

- Karal 5.724
 

- Sidjd 5.215
 

Mois d'Octobre
 

Baltram Karal Sidj6
 

Dates Sacs Prix Sacs Prix Sacs Prix
 

1/10 - - 4 4.500 62 4.500 
2/10 - - 19 4.500 158 4.500 
3/10 - - 13 4,750 306 .1.750 
4/10 4 4.500 - - 147 1.500 
5/10 - - 2 5.5Q0 136 5.500 
6/10 - - 15 5.000 760 5.000 
7/10 - - - - 21 5.750 
8/10 - - - - 434 5.750 
9/10 - - 7 5.750 - ­

10/10 - - 88 5.750 372 5.750 
11/10 - - 5 5.500 178 5.500 
11/10 - - - - 300 5.250 
12/10 - - 40 5.500 578 5.500 
13/10 5 5.250 26 5.250 517 5.250 
13/10 - - 17 5.500 - ­

14/10 13 5.250 2 5.250 564 5.250 
15/10 - - - - 478 4.750 
16/10 - - 4 4.750 160 4.750 
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17/10 .... 143 4.750
 
18.10 - - - - 476 ,l.750
 
19/10 - - 5 4.750 326 4.750
 
20/10 - - 62 4.500 49 4.500
 
21/10 - - 80 4.500 689 4.500
 

Le prix moyen/sac de gros en Octobre sur les march6s de N'Diamena pour
 
chacune des zones est le suivant
 

- Baltram 5.114 

- Karal 5.390 

- Sidjd 5.056 

MARGE
 

A partir des donn4es sur les trois zones, a savoir
 

- Prix du coro sur les march~s des villages
 

- Frais de commercialisation
 

- Prix moyen/sac de gros sur les marches de
 
N'Djamena
 

quel b~n~fice ou perte a fait le commergant selon les periodes et selon
 
les zones
 

a) Baltram
 

Septembre Octobre
 

Prix moyen de gros 5.008 5.114
 

Prix sac rendu N'Djamena 5.525 5.125
 

Marge - 517 -'ii 

A noter que 14% des sacs ont 6t4 vendus avec un b~n~fice, alors que 86%
 
des sacs ont 6t6 vendus avec perte en Septembre. En Octobre. sur un tote,
 
de 22 sacs,seuls 4 sacs ont ete vendus avec un benefice, s,:t 16%. Les !j
 
sacs sont vendus avec une perte egale a 84%.
 

b) Karal
 

Septembre Octobre
 

Prix moyen de gros 5.724 5.390
 

Prix sac rendu N'Djamena 5.525 5.025
 

Marge + 199 + 365
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c) Sidjd
 

Septembre Octobre
 

Prix moyen de gros 5.215 5.056
 

Prix sac rendu N'Djamena 4.025 4.325
 

Marge + 1.190 + 731 

Au regard de cette situation, ii apparait que les commerants
 
ayant achetN leurs stocks A Sidje ont fait bonne affaire Far rapport
 
ceux de Baltram et Karal. Les commergants reconnaissent :':! leur arrive
 
de faire des pertes qui proviennent le plus souvent des .n-nLs qu'lls 
nont pas fait au prealable avant de s'engager dans les :!:hits de mais A
 
telle ou telle periode.
 

ETUDE COMPARATIVE ENTRE MAIS FRAIS ET MAIS SEC
 

La presente analyse a pour ob3ectif de determiner leque! des ieux modes de 
vente de mais est profitable pour le producteur a partir resultats 
obtenus sur un mime produit, mais vendu sous deux formes. Letude est 
bas~e sur un producteur se d~plaqant lui-m~me avec sa prcdu~tion, Krant 
entendu qu'll faut deux(2) sacs de mais frais pour obte-:: :n sac de mais 
sec( donne fournie par les producreurs eux-mbmes). La !or;! 'e consistera 
A transformer donc deux sacs de mais frais pour faire je mais sec, 
et A comparer : 

- le prix moyen de gros de sac de mais frais co-tr le 
prix moyen de gros d'un sac de mais sec pendant !a m~me p~riode 

- le prix rendu N' Damena de deux sacs de mals 
frals contre le prix d'un sac de mais sec rv.l:.: N "fjamena 

Ii n'y a pas eu d'arrivages de mals sec en Aodt sur les march4s, 1'4tude 
sera entreprise a partir des donnees de Septembre et Octobte 

1) Septembre
 

a - Baltram
 

Mais Frais Mais Sec
 

- Prix moyen/sac de gros 7.218 5.008
 
- Prix du sac rendu N'Djamena - 6.359 - 5.525
 

B4ndfice + 859 -517 
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b - Karal 

Mais Frais Mais Sec
 

Prix moyen/sac de gros 7.132 5.724
 
Prix du sac rendu N'Djamena - 6.316 - 5,525
 

B4n~fice + 816 + 199
 

c - Sidj6
 

Mais Frais Mais Sec
 

Prix moyen/sac de gros 7.254 5.215
 
'rix du sac rendu N'Djamena - 6.377 - 4.025
 

Bdndfice + 877 + 1.190
 

)n constate que le mais sec a Sidj6 est a un prix plus interessant par
 
:apport au mais frais. Baltram et Karal devraient vendre leur production
 
n frais au cours de ce mois et non la s~cher.
 

2) Octobre
 

a) Baltram 

Mais Frais Mais Sec 

- Prix moyen/sac de gros 8.500 5.114 
Prix sac rendu N'Djamena - 7.000 - 5.125 

Benefice + 1.500 - i 

b) Karal
 

Mais Frais Mais Sec
 

Prix moyen/sac de gros 6.500 5.390
 
Prix sac rendii N'Djamena - 6.000 -5.025
 

B~n~fice + 500 + 365
 

c) Sidj4
 

Mais Frais Mais Sec
 

Prix moyen/sac de gros 8.012 5.056
 
Prix sac rendu N'Djamena - 6.756 - 4.325
 

B4ndfice +1.256 + 731
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In OcLobre il n'y avait pas suffisamment de mais frais sur les marches, ce
 
ui a fait augmenter les prix.Le prix d'un sac mais seche rendu N'Djamena
 
partir de Karal et Baltram est plus 6leve par rapport t S'dje. D~s lors,
 
e prix moven/sac de aros bas, a entrain6 automatiquemei:t :.!operte. De
 
ette analyse on en deduit qu'l1 est plus interessant :.: .,: producteur 

le vendre son mals plut6t frais que sec. Tout le mais vencui sec est 
.'6quivalent de 59.324 sacs de mais frais; valorise aul P!: moyen/sac de 
fros en mais frais de 3.900fcfa, cela rapporterait un revenu global des 
:ones de production egal a 231.363.600 fcfa contre seuleme-;t 141.736.750 
cfa actuellement. Le producteur, mrme sachant cet avanta,: ::Dur lui de
 
'endre son mais frais sera difficile a convaincre pour !-S !aisons
 
uivantes :
 

a) le mais repr~sente pour lui une culture do !ente 
mais egalement qui assure sa nourriture. Dono, vendre tout 
le mais en frais dont il est sure de ne pas uarder le 
revenu n'est pas envisageable pour lui. 

b) En vendant uniquement le mais en frais letpri::
 
vont certainement baisser, ce qui nest pcIs avantageux pour
 
lui. D'autre part, il y a egalement le probheme de la
 
mevente qui risque de se poser.
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ANNEXE
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)FNOMSREMENT SACS MAIS FRAIS 

IOIS D'AOUT 1992
 

IBIALTRAM KARAL 
 SIOJE TOTAL
 

SacsPrix Revenu 
Sacs Prix Revenu Sacs F'rix Revenu Sacs Prix Revenu
 

1 
2 
3 11 n'y a pas eu de denrombrement avant le 16 Aoct. 
4 
5
 
6 
7
 
8
 
9 
LO
 
11 
12 
13 

115
 
16 32 4500 144000 150 420 6,7500 
 9? 4500 414000 4 4363 1195500 
17 4,6 4125 189750 K? 421M ,6,27,0Is)11 4125 6,6412' K' ' 4125 1480875
18 134 '1375 5862',0 7 'H ' 28,/LI1, 415/0.,)i,172" . 4350 1022250
18 15 4500 6/5.0 ",.3 54.(. 2 . ') 4 7KI''',-n, :0 P1 , 4598 576250 
19 ) 0.) ,88 )lt /2(), ' 11)0w ' ' 14000 9200(w
19 58 4625 2'832SU IKO',,', K 1.687' ; 4616/. 5' 4 50 2124. '1 1006375
19 0 0 56 461"5 2591)i.) ',- 4625 259000

20 9 4250 3 ';'K u.6. W L ' 1, I , /K '' 'r 1994 293250 
21 25 4175 .09)/5 1: I ; ' 10!' / I (' 1-75 f?'K'' . I) 'q '1254 548 7y,
21 is 3000 5.411) / IIL) oUL) I '.. '' 0(7.1 89000 
21 0 C 0 51 ooL . /i15) , L 1 '5',J , 178500 
22 40 4375 175:11(1 ,,.98433"lu 4, 1. " I1.. ' 80(' I 4359 688750 

0 0 0 '1 t) 0 78 435 5412,t /8 4/5 7141250 
22 0 0 0 66 1/5) 24/500 0 0 1 1,750 247500
23 64 42 ,0 2t/')1o 1,3 1 ,( /q''.u11 91 1,29) 3994'y , 4 '., 31470500 
24 87 4375 68=625 
 1) , L3 ) , / 41/5 $80625 
25 0 (0 0 I. 1 0 s I, 0 
26 93 41000 37=?0o0 / 4J.0 2oowul 0:,251(.';1(Or, A:.3jm1 71Y/000
326 f ,1 1)',1(I lf)l)lo 4 liD,()l , 1 4 )(- ( 419 ',QO ( 

27 1.6 3250 b5u2) 155 .65110 472500 10 1'> 50 350'' lo1 5459 5570190
 
27 0 0 C) 11 1 0 90 52- 4725)1 Y"I 52o( 472500 
28 93 ',~/.1HA)/n 1< 4l' s' (.3'.' 130500 (100(0 16805)' ;.I/ 3) 617250 

'
28 9 y/W' 1) 4;I 0 ) i' '17 w)(1111) 462 I (1y I I H 621, 
4750 ,8/5 201762t29 35 135625 A I/no 285.m 1,25''' ''9 

29 29 4750 9500(0 2 2K 1 1712'.') ' , 457 2682'4)
29 0 13 0 6 357 '9K. 2 2"1) ) I /150 22500
30 41 4375 1 /93 /5 48 42n,5 204000 99 4375 ,13311n In& 4343 816500 
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0 0 0 0 3 .1300 1,3500 1 000 1-6000 7 4214 29500I 20 4500 9;uii(] 13 17 1€o 61.75,) 37 :,1500. 1.6,£) (-) ( 4546 318250 
49 1750 232750 ,130 1500 135000 77 4750 3657 0 4 701 733500 

904l 4?22 :5 ]7!0_ 1.519; 6, 1 4, 4!,62 5 1.3.6L1_ 057 55?'28' 1 3- 56 

Iarp6tition des dates i ndique que diffirent.s prix 

.:...-....z,:,;;,4 

sont prtiqus 

4L 7 15655000 

le meme jOLIr. 
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I ENOMBREMEN' SACS 

OIS DE SEPTEMBPL. 

M0[3 

1992 

[FR-S 

ateSacs 

GALTRAM 

Prix Rev 

KANAL 

-;acsF'i ix Rev Sacs 

STDJE 

Prix Rev Sac!:; 

IOTAL 

Pnrix Rev 

4250 64600022100', ''."'(00 ".,i2 ,120
S02,A) 1700(10 1 

. 1,9' 508500
 
. 40 450(3 1-8,93.')O 15 6'/)')(,7 53I) .'1 11'O.130 


11 9 i) -. 43)1()) 240000 6 ;1',1t.0 it).1. U 0 
0 t.' el)) 225005 4500225339 ) 

. 0 0 0 	
250 8)0J I" . 69 646250

.160000 2o
2 107 6/b50 10.1250 40 40 

) ( )0 	 0 f 7 400) 228000
0 0 40 4000 1.6,09 ' 

2 17 4000 6800) 0 	
:; './50 307500

0 82 3'-7 50 7,751 . 0 I)0 0 
, -126'. .19575t	 3 

u 41 "I7"31,0 ' I 
3,/50J 1/., ) 38"8. .- ; ) t ' 3 31. 	 'i 3/1 () ())

/ ,* .,/, 541/, ,' u 1.2' 14'' 
, ' / 'L 4L0) 1119) I*L) 

C) 1( 410( 	 /,,11 . ; ,u))) 7"000 
3) 0 ' 

/V .':' A 398093 
3 0 

4t/ 10)0 113)30')')~
] ':1* ( 45031 2,0 3.,77.9 7>001)4" 

15575065()') -5
3 12'0 A(750 20 3250 	 3622 

113 1000 . ' ( 200000 
0 0 2) 7 7 l,, ij' 4'?59 54825(3]

4 ,i '10'0 / )1)1) 	 33)3) S. I 4250)( "216 
I{ ..3 ,1 9, 2:t.465,913J 23).' 42.1 ') ','l 

'C "'' '. 3759 1275(71 
: ?. 35' ) /5933)') 13$ ,/''1 49/]''9 9J 0J 

) 3) I0' 51)3) 1 35000 
0) 3) .0 ,:3)O 3,3'():, 1) 'D 

9 35,47 1 509000 
.', 4 4( ) 53 1 

6 5/ .bot 12.795 00 58 3250 	
'.1 "3608 168750

0) 14 2 750 385)'
6 5525(3 2. , 53) 75000 	

5 32510 19175(53 3250 1722536 5,)O 19500
6 	 ' 3)() 500M() 

3) 2) 253)31 5())()) () 0 I .I 1 
.6) 	 '/, 74750

45021C 2'1425) ,,
20 1 I 2 

',7V1I 352753/0 2 1/', ' 
/ 20 43)9 83.3(.) . 7 , ) 55250 5) 

1.33(300 1I. 3.5W.( ",I53.3313 20 35933 7.1u ,) -,1)3) 241509 
7 38 3500 	 0 75000) (3) I, <9 3 /

0 )7 20 37)50 ) 

8 82' 3 / 5)i. / 05 0" 1 2')30 32500 	 50 3/53 1-871)13 ' 714 5 
451 3500 1 41)'' 'i 3422 19850() 

3)18.5250 5590b8 0 	
1(37 00150

20 250 e, 50''0/000O33501 ) 

0 t60.,O'j 0 . 0
8 ,t.) 	

.' / 3.S 3) 36000 
8 12 .50,)o 


491)'. 7609
400) )0 
0 
3 

(3 
i} 0 2 38')33'ii) ,'' ,4133'.' 3508003)9 1.9 0'1 / 0 ) 3 0 	 56, 51;)

23. 10 7()33(10 -"( 
' 3 5) 6500

3.3- '3" 6,',(33
0 (3 (3

10 0 3) 0 	 3'12800')
0 2o 43)00 801() u I . .. 49 ))U

( r)'1.1 62 43)')') ) 3) 	 65)0
0 18 425) 7650o 8 4250 

11 0 c 0 0 0 
7

3 0 O ',I 367/ 18750) 
1,5 5)0 52500 20 3750 

1., 16 35) 03133311) 	 i 3529 360000
80 3500 2800(301)45(0(3

12 1(0 .3%33 7.,,1(39 123/'() 	 145 ()()("i '(2520 400333) (1)0''' 
.1. 

" 1'9 '2 )3.F ) 	
' 43)13 401(009' 

3) 3) I) (3 0 
12 11) 43303) 4891.3 	 5'.J 459"3)l161/'.)0, 750 (,3133') 3 (3)" 

36 353)0 1260(3 2 )t ) 3)'1.3 78 35,)3) 	 )31 ,) 30 .1L) k(
2 0 30 00 7

6, t)1) 0 2 0 7. '>) 7 5 0 0 0
13 ( 3 1$?,50 	 2 97500

3 0 350 9753j'...0 "5() 
1.3 C ) (3 	 ;T, 1041000t 411/501) 

" 
0 

4' .500 "} 1]4000'> I I 5 3.66!. jo()403[J)(,. 

].,1 1,2 0m
 

3 /-5(5 ">5-09 1 .3 7')0 487 50 
7, 1)43)31 . ' .5 0"3 'Q1e 603) 0 3) 3) C' ) 

0 , .. 601 00 
I. "((3)3330) ( i

0 (o ' l t'3I 6".O33 
' .1, 1() I 1>.'' ' tit , 3[.3,{)13 51260)) 

]4 0 3250 	 /~~ C 6il3)3)1) i' /1012 25 631.503)i". 2C) 31 

38 141250 
15 1 2 

. 1 1' 3" 1 
20 0)0 ( ,')C3'(15 0 0 

/7I
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5 
,6 
.6 
7 
.7 
.7 
.8 
.9 
00 

0 0 
100 2750 

20 3250 
T) 6750 

0 0 

0 0 

20 3560 
0 0 

3. 50')0 

o Ao 6500 

27 40,000 0 0 

65000 0 0 

150000 ' V) 

Q 0 ",5.) 

() 17/.0 
70000 13 3/'0 

n ) 0 

. W-:'.) 33.',, ,,, 

1.05000 
0 
(. 

n).. )'). 
/0. 

27500 

123/50 
0 

I 1,j',,' 

') 

0 0 
16 3250 
)' i ' U 

1) 

'' 

4w 6/ 
" 0, 

3 4250 

7 ,'.(''11} 0:" O, 

52000 

1, /'' [''' 

.1 , /-.0)/ 

3487 

7520)'' 

i 

,m 3500 
6 28t8 

. 28,1) 
6'' 42 
.1. 15U) 

u 275(0 
)5 , {, 97" 

0))4250 

y ' j,)> , ,JJ6 

10500 
327(00 
31?500 
"24(1000 

/NO W. 

27500 
5 12 5( 

148750 

4760001 

23 
23 
2424 

2. / 

0 

0 
14u 

5000 

37500 

8f0()') 

0 
52500,. 

-) 

. / 

00 

; 

40)') 

U0 

o,,O'.)(,0 o 
0 
00 

')// / 
') 0 

400u 

' 6500 
44 350030J 3000 

. 

920(0 

665() 
1540'')900sf) 

61' 750O 
1 / 500) 
do 4000 

197 500 
58 3560.., 000(( 

378/5(" 
85000 

160000 

66500 
20650090000 

25 16 ., ,. . 2q, 650)0 BOW,' " , 55 ) 336500 

25 
26,2 6 

'27 

/60/6 
1L5 250).)26 250 
Q( 30 U0 
u 0J 

Z M 
35o"5 
4 BJOU0) 

u. 

2
0 

2 7 

i 
6' M 

0 
3'0 

l 
OU 

2 
,. 

8 l 

' 
0.0k' 
,)uu 

(O 

1 .) 50 
".7()y .5 
56 60u' 

5( il(( 

9050') 
70)' 

16 OU 
635I7i50 

I 

1, .11 
4 3(57>8 500 
.4 3 u(o 
1",5 (. [(J 

57500 
1435008':40 00l 
2490 00r 
12 70 

26 
2930 
350 

L14 3000 
0 Q 

(0 0 

4200 
0 
0. 

20 
0 
0 

0 
00 
(0 

65000
0 
0 

.i 6250 3511'u 3) iO7 
0 AVLBL E DOCUM0EN

12 4250 51_:0,00 .',1'0 

/ 4000 28' ul; mc/,l)(O 

.4010 
28']00 

I J 

Total,.65 3609 5288500 819 3566 2921,000 J9.10 3627 69P46250
)' 41'99 3609 15155750 
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