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Executive Summary 
 
The production of tropical fruits in Central America is quite varied.  However, with the exception of 
bananas, pineapple, lime, mangos and papaya (these last two fruits have to grown in specific areas), the 
bulk of the production is for the local and regional markets because the rest of the fruits grown do not 
have the APHIS authorization to be exported to the United States as fresh fruit. 
 
The international commerce of tropical fruit juices is a $1.3 billion a year business, moving a volume of 
1.14 million tons and represents a growth rate of 16% annually in value and 7% in volume.  This 
tendency is a constant trend in international markets, especially in the United States and Europe.   
 
At the same time, the international commerce of fruit conserves, jams, jellies, and pastes is over $1 billion 
a year, representing 799,000 tons, and has a growth rate of 14% annually in value and 5% in volume.  
This also is a constant trend in international markets, including the Unites States and Europe. 
 
Fruit juice and fruit pulp is traded in bulk quantities, usually packaged in 55 gallon drums.  Juices or 
concentrates are frozen or aseptically packed.  The final product and mixing of flavors is completed by 
the importer or distributor at the final destination.   
 
Due to rising health awareness and an increase in lifespan, American and European consumers are 
increasing their preferences for natural fruit juices and the demand for exotic tropical flavors has the 
highest growth rate.   
 
El Salvador presents an attractive business climate with an open economy.  It is geographically situated 
for easy access to various markets.  It has notable advances in infrastructure, commerce and services as 
well as regulations to facilitate foreign investment.   
 
The country has promoted the production of tropical fruits since 2000 and currently has a significant 
amount of fruit trees beginning their growing cycle.  These fruits are not authorized to be exported to the 
United States as fresh fruit.  However, they can be a reliable source of raw material for any processed 
fruit business.      
 
The conclusion of this study is that establishing a tropical fruit plant in El Salvador, with the raw material 
supplied locally and by neighboring countries, is a viable investment opportunity.  Any Chilean, 
Argentinean or Spanish company, that manufactures products that come from a temperate climate, can 
view a processing plant in El Salvador an excellent option to expand their line of products to include 
tropical fruit juice, concentrates and pulp. 
 
The mango production season is four to five months of the year, however, papaya and maracuyá is grown 
throughout the entire year.  This would allow the processing plant to function all year.   



The pricing of tropical fruit in the region is very competitive; there is enough supply and a there is long 
tradition of trading in fruit.  There are no tariffs or barriers for intraregional trading.  There are also 
enough transportation resources to obtain raw material at competitive prices.   
 
The provision of local and regional raw material can be assured by forming an alliance or signing a 
cooperative agreement with selected producers.  This would insure the implementation of Good Farming 
Practices, as well as facilitate the establishment of a simplified and trustworthy tracking system.   
 
The preliminary investment for the establishment and the initial operation of the plant is approximately 
$705,743 for a small plant that can process 1 ton per hour.  This would result in an IRR of 37% and a 
NPV of $ 504,471 on a seven years projection.   
For a plant with the processing capacity of 5 tons per hour, the initial investment is approximately $2 
million which would result in an IRR of 128% and a NPV of $4.7 million on a five years projection.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Estudio de Prefactibilidad para una Planta de Jugo, Pulpas y Concentrados de Frutas Tropicales en El Salvador 
 

5



Resúmen Ejecutivo 
 
La producción de frutas tropicales en Centroamérica tiene una atractiva diversidad, aunque en su mayor 
parte se destinan a mercado interno o regional debido a que salvo banano, piña y limón pérsico, el resto 
no tienen autorización de APHIS para ser exportadas como fruta fresca a EEUU, con la excepción de 
mango y papaya provenientes de algunas zonas bien delimitadas.  
 
El comercio internacional de jugos de frutas tropicales es un negocio que mueve 1,359 millones de 
dólares al año con un volumen 1,142 mil TM  y presenta una alta tasa de crecimiento del 16% anual en 
valor y 7% en volumen. Es una tendencia sostenida en los mercados mundiales, especialmente en la UE y 
los EEUU. 
 
A su vez el comercio internacional de compotas, jaleas, mermeladas y pastas de frutas asciende a 1,078 
millones de dólares anualmente, con un volumen de 799 mil TM al año y muestra una tasa de crecimiento 
del 14% anual en valor y del 5% anual en volumen, siendo también una tendencia sostenida en los 
mercados internacionales, incluyendo el de la UE y el de los EEUU. 
 
El comercio mundial de jugos y pulpas de frutas se realiza con productos empacados a granel, 
normalmente en tambores de 55 galones. Jugos o pulpas simples o concentradas, en forma de congelados 
o en envases asépticos, mientras que el fraccionamiento y las mezclas de sabores se realizan en el destino.  
 
Debido a consideraciones de salud y promedio de años de vida creciente, los consumidores 
norteamericanos y europeos están aumentando sus preferencias por jugos de frutas naturales y la demanda 
por sabores exóticos (tropicales) es la que muestra la mayor tasa de crecimiento. 
 
El Salvador presenta un atractivo clima de negocios con una economía abierta, está situado en una 
ubicación geográfica privilegiada para acceder a diferentes mercados, tiene notables avances en 
infraestructura, comercio y servicios así como en las regulaciones para facilitar la inversión extranjera 
 
El país ha promovido la plantación de frutas tropicales desde el año 2000, teniendo en la actualidad una 
superficie importante de frutales iniciando su producción. Estas frutas tropicales por no estar autorizadas 
para su exportación en fresco a EEUU, constituyen una fuente confiable de materia prima para una 
agroindustria de frutas procesadas. 
 
La oportunidad para instalar una planta en El Salvador, con aprovisionamiento de frutas de origen local y 
de los países vecinos está claramente definida, por lo cual para una empresa chilena, argentina o española, 
que ya esté en el mercado con productos de clima templado, representa una excelente opción para ampliar 
su variedad de oferta incluyendo jugos y pulpas de frutas tropicales de alta demanda.   
 



La estacionalidad de la producción de las frutas se concentra 4 a 5 meses sólo en el mango, pero está 
distribuida durante todo el año en papaya y maracuyá, lo cual permite operar la planta de proceso a lo 
largo de todo el año. 
 
Los precios de las frutas tropicales en la región son competitivos, hay suficiente oferta y existe una larga 
tradición de comercio, sin que existan barreras no arancelarias para el comercio intraregional, cuyo 
arancel es cero. Hay transportes con tarifas que permiten obtener materia prima a precios competitivos. 
 
El esquema de aprovisionamiento de materia prima tanto local como regional, se puede asegurar mediante 
un acuerdo  con productores seleccionados, a fin de que éstos avancen en la implementación de Buenas 
Prácticas Agrícolas y se pueda establecer un sistema simplificado y confiable de trazabilidad. 
 
Las inversiones para el establecimiento y operación inicial de la planta se han calculado de manera 
preliminar en US$ 705,743 para una planta pequeña con capacidad de proceso de 1 TM/hora con la cual 
se obtiene una TIR del 37% y un VAN de US$ 504,471. 
Para una planta con capacidad de proceso de 5 TM/hora la inversión inicial se estima en US$ 2,011,094 
con lo cual se obtiene una TIR de 128% y un VAN de 4,707,135.  
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Introducción 
 
El Salvador, así como el resto de los países centroamericanos, tiene una producción importante de frutas 
tropicales las cuales enfrentan serias limitantes, principalmente desde el punto de vista fitosanitario, para 
ser exportadas en estado fresco a los mercados mundiales, con excepción de la piña, el banano, el limón 
pérsico y en ciertas zonas delimitadas la papaya y el mango.  
 
Al mismo tiempo la entrada de frutas tropicales a los mercados internacionales, cada día enfrenta mayores 
exigencias de calidad, inocuidad, trazabilidad, producción certificada con buenas prácticas agrícolas 
(requisito indispensable para el mercado más importante de la Unión Europea – EUREPGAP), y la 
competencia aumenta cada día ya que prácticamente todos los países productores de frutas tropicales 
vienen haciendo grandes esfuerzos por entrar en los mercados mundiales más atractivos y están haciendo 
lo necesario para cumplir con las exigencias antes anotadas.  
 
En consecuencia, aunque la mayoría de los mercados están abiertos y muestran tendencias de crecimiento 
positivas, la competencia por entrar a dichos mercados es muy grande y las etapas productivas requieren 
alcanzar un alto grado de desarrollo tecnológico y eficiencia, además de que es necesario remover las 
restricciones fitosanitarias, y las cadenas productivas deben alcanzar competitividad para llegar a penetrar 
en los mercados internacionales demandantes de frutas tropicales frescas. 
 
Aunque el desafío es grande se puede superar, lo cual es factible lograr si hay decisión de los sectores 
público y privado para impulsar dicha industria, lo cual tomaría algunos años. Sin embargo, la salida 
inmediata para superar algunos de los problemas antes enumerados y comenzar a tener presencia, conocer 
el negocio de exportación y competir en los mercados internacionales, está en la producción y exportación 
de productos procesados derivados de frutas tropicales, los cuales tienen también una amplia aceptación, 
una demanda creciente y no están afectos a las restricciones fitosanitarias, aunque sí deben cumplir las 
exigencias de los países compradores aplicables a los alimentos y bebidas procesadas. 
 
El presente estudio de pre-factibilidad pretende hacer un análisis de las posibilidades que existen para 
desarrollar en El Salvador una agroindustria rentable y competitiva especializada en el procesamiento de 
frutas tropicales con destino a los mercados internacionales, contactar industrias extranjeras de clima 
templado, interesadas en ampliar su oferta exportadora con productos de frutas tropicales y 
adicionalmente para cubrir necesidades locales; en especial para suplir a otras industrias nacionales que 
los necesitan para elaborar productos con mayor valor agregado y destinados a la exportación. 
 
Se han seleccionado algunas frutas tropicales, que se cultivan tanto en El Salvador como en Guatemala, 
Honduras y Nicaragua, las cuales una vez procesadas se convierten en productos agroindustriales con 
demanda en los mercados internacionales. 
 
Debido a que las frutas tienen la posibilidad de ser procesadas para obtener diferentes productos (jaleas o 
mermeladas, enlatados, concentrados, jugos, pulpa congelada, pulpa azucarada, deshidratados, etc.), el 



trabajo se ha concentrado en los productos en que existe la mayor demanda en el mercado internacional 
para cada una de las especies de fruta seleccionadas y cuyo proceso de transformación sea al  menos en 
parte similar, de tal manera que sea posible iniciar una agro-industria con líneas de producción semejantes 
o que al menos tengan ciertos procesos comunes que se puedan realizar con las mismas maquinarias.  
 
En consecuencia se debe considerar que posiblemente en la mayoría de las frutas seleccionadas puede 
haber productos procesados alternativos que tienen algunos nichos de mercado interesantes aunque sea 
para volúmenes más reducidos.  
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IDENTIFICACIÓN DE TENDENCIAS COMERCIALES Y 
OPORTUNIDADES EN LOS MERCADOS DE ESTADOS 
UNIDOS Y DE LA UNIÓN EUROPEA PARA LOS 
JUGOS, PULPAS Y CONCENTRADOS DE LAS 
FRUTAS TROPICALES  
 
Para realizar el análisis se verán inicialmente cifras generales ya que en la mayoría de los países no 
existen cifras disponibles para cada fruta tropical, ni para los productos procesados de dichas frutas, 
excepto para cítricos, piñas y bananos, por lo cual la clasificación arancelaria ‘el resto’, u ‘otras frutas 
tropicales’ comprende a  las que nos interesan. También es necesario considerar que la mayor parte de las 
estadísticas agrupa los procesados de frutas tropicales en categorías que comprenden varios tipos de 
productos tal como se describe en el párrafo siguiente. 
 
Los productos de frutas tropicales se venden en una variedad de formas procesadas o semi-procesadas 
siendo los siguientes los más importantes: i) Frutas enlatadas preparadas o preservadas; ii) jugos de fruta, 
jugos concentrados y puré o pulpa de frutas; y el otro grupo es el de iii) frutas deshidratadas.  
 
Las frutas tropicales y/o sus preparados más importantes (excluyendo los cítricos) son la piña, bananos, 
maracuyà, mango, papaya y guayaba. Otras frutas tropicales menos importantes en el comercio mundial 
son chirimoya, guanábana, acerola, lichi, rambután, carambola y mamoncillo chino. 
 
“Con excepción de unas pocas especies de importancia no existen estadísticas de la producción mundial 
de frutas tropicales. No existen cifras sobre la producción de frutas tropicales frescas ni acerca de la 
producción mundial de procesados de frutas tropicales.” 
(United Nations Conference in Processed Tropical Fruits, UNCTAD/WTO, 29 de Junio de 1997. 
ANEXO 1) 
 
Solo para comparar los volúmenes del comercio de frutas tropicales, se menciona la producción mundial 
de bananas que sumó 54.5 millones de toneladas en 1995, seguida por mangos con 19 millones de 
toneladas, piñas con 11.5 millones de toneladas y papayas con 5,2 millones de toneladas. Otras frutas 
tropicales (o de clima sub-tropical) son los plátanos con 30.2 millones de toneladas y los aguacates con 2 
millones de toneladas. 
En el mismo período las naranjas sumaron una producción mundial de 58 millones de toneladas y las 
manzanas 40.7 millones de toneladas.  
 
Debido a la inexistencia de estadísticas específicas, se analiza la información agregada disponible que 
comprende varios productos, la cual sin embargo permite obtener una buena apreciación de la dimensión 
del negocio a nivel global y también a nivel de países. 
 
 
 



El Comercio Mundial del Jugo de las Demás Frutas, Legumbres y 
Hortalizas  
 

TABLA 1: PAISES EXPORTADORES DEL PRODUCTO 200980 JUGO DE LAS DEMAS 
FRUTAS O DE LEGUMBRES Y HORTALIZAS 

País 
Exportador 
 

Valor  2005 
en Mill US$ 

Cantidad 
en Mill TM 

Valor 
Unitario de 
TM en US$ 

% anual de 
crecimiento 
en valor 
2001-2005 

% anual de 
crecimiento en 
volumen 
2001-2005 

% del 
total 
mundial 

Total Mundial 1,359.1 1,142.1 1,190 16 7 100 

EEUU 155.79 217.13 717 12 20 11 

Alemania 99.10 42.03 2,358 11 5 7 

Italia 91.57 74.58 1,228 13 1 7 

Países Bajos 91.02 27.59 3,299 12 -3 7 

Polonia 86.49 32.10 2,695 24 23 6 

Austria 78.41 30.99 2,530 17 17 6 

Tailandia 66.62 91.92 725 s/i s/i 5 

China 54.27 45.43 1,195 21 s/i 4 

Chile 52.23 54.64 956 16 0 4 

Ecuador 42.24 20.58 2,052 18 15 3 

Fuente: Cifras calculadas por CCI basados en estadísticas de COMTRADE. ANEXO # 2 
 
La partida arancelaria 200989 que engloba el jugo de las demás frutas tropicales, también comprende el 
jugo de legumbres y hortalizas; sin embargo la producción y comercio de jugo de legumbres y hortalizas 
es muy bajo en comparación con el jugo de las demás frutas tropicales (ej. en la UE en el año 2004,  del 
total de productos comprendidos en la partida solamente 20 millones de euros correspondieron a 
importaciones de jugo de tomate comparado con 476 millones de euros para ‘otros jugos’, es decir un 
4%), razón por la cual las cifras analizadas dan una muy buena aproximación para el análisis de los 
productos de interés del presente trabajo. 
  
Se han presentado los primeros 10 principales países exportadores en el mundo, entre los cuales 
solamente aparecen dos latinoamericanos, en la estadística también figuran Brasil y México, con un 2% 
del total mundial; seguido por Argentina y Costa Rica que participan con el 1% del total mundial y otros 
países latinoamericanos como Colombia, Perú, Guatemala, El Salvador, Panamá, Honduras, Venezuela y 
Uruguay para cada uno de los cuales sus exportaciones del producto representan menos del 1% del total 
mundial.  
 
Se aprecia que, aparte de U.S.A., Tailandia, China, Chile y Ecuador, los principales exportadores son 
países europeos quienes obtienen claramente un alto valor unitario por tonelada exportada; en cambio 
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para U.S.A., Tailandia y Chile los valores unitarios por tonelada exportada son significativamente 
menores. La excepción la constituye las exportaciones de Ecuador con alto valor por tonelada exportada, 
lo cual se explica debido a que su exportación en este rubro está constituida mayoritariamente por jugo de 
maracuyà. 
 
Los países determinados “a priori” sede de posibles empresas interesadas en co-invertir para montar la 
planta, aparecen en la estadística con Chile como principal exportador con un 4% del mercado mundial, 
España con un 2 % del mercado mundial y Argentina con un 1% del mercado mundial de las 
exportaciones. 
 
Por otra parte los mercados objetivo pre-determinados en el estudio como destino de las exportaciones del 
proyecto a la vez son exportadores de éstos productos al mundo siendo lidereados por U.S.A. posicionado 
como el principal exportador mundial como país en valor con el 11% de participación en el mercado 
mundial, seguido por la U.E. que registra 26 de sus 27 países miembros como exportadores (Malta es la 
excepción), sumando como bloque el 43.13% de las exportaciones mundiales del producto. 
 
Las conclusiones que se obtienen son: 
• El negocio global de exportación de jugos de la partida 200980 representa un alto valor con una 

tendencia de crecimiento también significativa del 16 % anual para cada uno de los años del período 
analizado (2001-2005).  

 
• La tendencia del crecimiento en volumen tiene una tasa anual de crecimiento del 7% para cada uno 

de los años del período (2001-2005), por lo cual se deduce que hay una tendencia también clara al 
aumento del valor unitario de la tonelada exportada.  

 
• Los países latinoamericanos tienen aún una baja participación en el mercado mundial, en especial los 

países centroamericanos. 
 
• La UE tiene una alta participación en el comercio mundial del producto, con un 43.13 % del mercado 

mundial. 
 
• Los países centroamericanos tienen una presencia exportadora menor (aunque creciente). 
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TABLA 2: PAISES IMPORTADORES DEL PRODUCTO 200980 JUGO DE LAS DEMAS 
FRUTAS O DE LEGUMBRES U HORTALIZAS 

País 
Exportador 
 

Valor  2005 
en Mill US$ 

Cantidad 
en Mill TM 

Valor 
Unitario de 
TM en US$ 

% anual de 
crecimiento 
en valor 
2001-2005 

% anual de 
crecimiento en 
volumen 
2001-2005 

% del total 
mundial 

Total Mundial 1,337.63 n/d n/d 16 49 100 

EE.UU. 215.99 354.39 609 23 12 16 

Japón 152.35 56.28 2,707 17 12 11 

Países Bajos 138.59 n/d n/d 24 47 10 

Alemania 130.37 70.77 1,842 9 0 10 

Reino Unido 95.62 2,731.13 35 29 254 7 

Francia 60.57 41.40 1,463 18 11 5 

Canadá 45.96 25.47 1,805 6 -3 3 

Austria 45.70 29.69 1,539 19 17 3 

Italia 37.88 21.14 1,792 21 14 3 

Bélgica 31.26 17.71 1,765 15 10 2 

Fuente: Cifras calculadas por CCI basados en estadísticas de COMTRADE. ANEXO # 3 
 
En la tabla anterior se han mostrado los principales 10 países importadores en el mundo, entre los cuales 
solamente aparecen países desarrollados como U.S.A., Japón y varios de Europa. Con compras que 
representan el 1% o menos de las importaciones mundiales figuran en la estadística otros 189 países, entre 
los cuales se encuentran los centroamericanos y del caribe.  
 
Se aprecia que, además de U.S.A., los principales importadores son Japón que paga el mayor valor 
unitario de US$ 2,707 por tonelada, algunos países de la Unión Europea y Canadá comprando a precios 
promedio por tonelada entre US $ 1,539 y US $ 1,842, y U.S.A. que compra a un precio promedio de 
US$ 609 por tonelada. 
 
Los países pre-determinados como posible origen de empresas interesadas en co-invertir para montar la 
planta, aparecen en la estadística con una muy baja participación en las importaciones del producto, de 
hecho España importa un total de US$ 9.59 millones, Argentina importa un total de US$ 0.387 millones y 
Chile solamente importa un total de US$ 0.197 millones de dólares.  
 
Los mercados objetivo pre-determinados en el estudio como destino de las exportaciones del proyecto son 
lidereados en sus compras de éstos productos por U.S.A. posicionado como el principal importador 
mundial como país en cuanto a valor con el 16% de las compras del mercado mundial, seguido por la 
U.E. que registra a todos sus países miembros como importadores sumando en conjunto el 46.94% de las 
importaciones mundiales del producto. 
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Se hizo el ejercicio (ANEXO # 4) de comparar importaciones y exportaciones de cada uno de los países 
miembros de la UE, ya que prácticamente todos ejercen el comercio del producto en ambos sentidos, 
habiéndose obtenido como resultado que en global la UE es un importador neto del producto, pero 
también destacan algunos países individuales como exportadores netos, los cuales son en orden 
descendente al valor de sus exportaciones: Polonia, Italia, Austria, España, Hungría y Dinamarca, a los 
cuales el proyecto debería priorizar como mercados meta dentro de la UE debido a que ninguno de ellos 
son a la vez productores de las frutas o de los jugos de frutas tropicales comprendidas en ésta partida.  
 
Las conclusiones que se obtienen son:  
• El negocio global de importación de jugos de la partida 200980 representa un alto valor en el 

comercio mundial con una tendencia de crecimiento en valor también significativa del 16 % anual 
para cada uno de los años del período (2001-2005). Las compras son dominadas por la UE con el 
46.94% del total. 

 
• El crecimiento del volumen de las importaciones mundiales del producto es muy alto 49%, aunque 

las cifras están incompletas en cuanto a volumen y en el caso del Reino Unido presenta un valor 
unitario errático, razón por la cual no se puede profundizar en éste análisis. A pesar de lo anterior 
diferentes cifras avalan una tasa positiva de crecimiento de las importaciones mundiales en volumen.  

 
• Los países latinoamericanos tienen una bajísima posición en comparación al resto de los países como 

importadores del producto. 
 
• Llama la atención la gran cantidad de países importadores pertenecientes a diferentes regiones del 

mundo, incluyendo la mayor parte de los países del Caribe y Centroamérica lo que se puede atribuir 
en este caso a la necesidad de satisfacer la demanda del turismo por éste tipo de productos. Al 
respecto deben considerarse las relaciones económicas especiales de los países caribeños con la UE 
por haber sido anteriormente sus colonias; sin embargo se debería investigar en detalle dicho 
mercado potencial, pequeño isla por isla pero posiblemente interesante en su conjunto.  

 
• Destaca el valor promedio pagado por tonelada del producto en Japón, muy superior al promedio 

mundial, lo cual se puede atribuir a las estrictas regulaciones japonesas en temas de calidad e 
inocuidad para las importaciones de alimentos lo que normalmente significa compra a países con alta 
tecnología, procesos y/o envases de mayor valor, a lo que es posible que se sume el tipo de jugo (o 
concentrado) ya que difieren bastante en valor unitario los jugos de las diferentes frutas. 

 
 
El Comercio Mundial de las Demás Compotas, Jaleas, Mermeladas, 
Pures y Pastas de Frutas 
En esta agregación de productos, los de mayor importancia en las cifras son mermeladas y pastas o purés 
de frutas. 
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TABLA 3: PAISES EXPORTADORES DEL PRODUCTO 200799 LAS DEMAS COMPOTAS, 
JALEAS, MERMELADAS, PURES Y PASTAS DE FRUTAS 

País 
Exportador 
 

Valor  2005 
en Mill US$ 

Cantidad 
en Mill TM 

Valor 
Unitario de 
TM en US$ 

% anual de 
crecimiento en 
valor 
2001-2005 

% anual de 
crecimiento en 
volumen 
2001-2005 

% del total 
mundial 

Total Mundial 1,077.56 798,73 1,349 14 5 100 

Francia 181.10 56.36 3,213 17 3 17 

Bélgica 93.01 51.55 1,804 13 4 9 

Alemania 88.82 48.61 1,827 19 4 8 

Italia 76.79 42.66 1,800 12 -8 7 

Países Bajos 66.50 59.73 1,113 9 2 6 

Dinamarca 59.06 32.22 1,833 16 5 5 

China 42.04 55.27 761 37 s/i 4 

Costa Rica 39.02 87.84 444 -1 5 4 

EE.UU. 34.49 27.41 1,258 -2 -4 3 

Chile 30.20 42.99 702 29 30 3 

Fuente: Cifras calculadas por CCI basados en estadísticas de COMTRADE. ANEXO # 5 
 
En la tabla anterior se han presentado los primeros 10 principales países exportadores en el mundo para 
éstos productos, entre los cuales solamente aparecen dos latinoamericanos, que son Costa Rica y Chile, 
con un 4% y un 3% del total mundial respectivamente. Más atrás figuran Argentina y México con un 2% 
cada uno del total mundial y Ecuador y Brasil con un 1% cada uno del total del comercio mundial. 
También aparecen en la estadística otros países latinoamericanos como Colombia, Perú, Uruguay, 
Honduras y Nicaragua para cada uno de los cuales sus exportaciones del producto representan menos del 
1% del total mundial. Figuran también algunos países del Caribe con bajos valores.  
 
Los 6 primeros exportadores mundiales son miembros de la UE y obtienen un alto valor unitario por 
tonelada exportada; a los cuales se suma U.S.A. con un valor unitario intermedio por tonelada exportada, 
en cambio para China, Chile y especialmente para Costa Rica los valores unitarios por tonelada exportada 
son significativamente menores. 
 
Los países determinados “a priori” sede de posibles empresas interesadas en co-invertir para montar la 
planta, aparecen en la estadística con Chile como principal exportador con un 3% del mercado mundial, 
seguido por Argentina y España cada uno aportando el 2 % del mercado mundial de las exportaciones del 
producto. 
A su vez en los mercados objetivo pre-determinados en el estudio como destino de las exportaciones del 
proyecto, encontramos que, además de importadores, al mismo tiempo estos países son exportadores de 
éstos productos al mundo, lidereados por la UE posicionado como el principal exportador mundial como 
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grupo contando con el altísimo 54.40 % de participación en el mercado global, seguido de lejos por Chile 
que registra un 3% en el mercado mundial y por Argentina cuyas exportaciones lo muestran como 
responsable del 2% de las exportaciones mundiales. 
 
Las conclusiones que se obtienen son: 
• El negocio global de exportación de compotas, jaleas, mermeladas, purés y pastas de frutas tropicales 

clasificados en la partida 200799 representa un alto valor con una tendencia de crecimiento también 
significativa del 14 % anual para cada uno de los años del período (2001-2005). La UE domina con 
mucho el mercado mundial, siendo responsable del 64.77% de las exportaciones totales. 

 
• La tendencia al alza del volumen exportado muestra una tasa anual de crecimiento del 5% para cada 

uno de los años del período (2001-2005), por lo cual al comparar con la cifra anterior, se deduce que 
hay una tendencia definida al aumento del valor unitario de la tonelada exportada. 

 
• Los países latinoamericanos tienen aún una baja participación en el mercado mundial, en especial los 

países centroamericanos lo que llama la atención por cuanto estos países son productores tanto de 
frutas tropicales como de azúcar de caña, que son los principales componentes de compotas, jaleas y 
mermeladas. 

 

TABLA 4: PAISES IMPORTADORES DEL PRODUCTO 200799 LAS DEMAS COMPOTAS, 
JALEAS, MERMELADAS, PURES Y PASTAS DE FRUTAS 

País 
Exportador 
 

Valor  2005 
en Mill US$ 

Cantidad 
en Mill TM 

Valor 
Unitario de 
TM en US$ 

% anual de 
crecimiento 
en valor 
2001-2005 

% anual de 
crecimiento 
en volumen 
2001-2005 

% del total 
mundial 

Total Mundial 950.03 702.90 1,352 13 6 100 

EE.UU. 93.14 60.10 1,550 14 12 10 

Alemania 91.05 63.42 1,436 7 -2 10 

Francia 86.50 64.49 1,341 14 4 9 

Países Bajos 81.24 94.83 857 11 6 9 

Federación 
Rusa 64.50 94.83 680 27 21 7 

Italia 45.61 18.39 2,480 22 2 5 

Japón 40.59 15.64 2,595 9 8 4 

Bélgica 34.48 15.96 2,161 7 0 4 

Canadá 26,02 14.43 1,804 9 -1 3 

Australia 22.91 11.35 2,018 25 16 2 

Fuente: Cifras calculadas por CCI basados en estadísticas de COMTRADE. ANEXO # 6 
 
En la tabla que antecede se han mostrado los principales 10 países importadores en el mundo, entre los 
cuales solamente aparecen países desarrollados como U.S.A., varios de Europa, Japón, Canadá y 
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Australia. Con compras menores que representan entre el 2% y el 1% de las importaciones mundiales 
figuran en la estadística otros 23 países, entre los cuales se encuentran principalmente de Europa, Asia, 
Países Árabes y algunos latinoamericanos. Con una participación menor al 1% del valor del comercio 
mundial se cuentan 148 países de todas las regiones del mundo incluyendo varios latinoamericanos y del 
caribe. 
 
Se aprecia que, además de U.S.A., los principales importadores son algunos países de la Unión Europea, 
Europa, Japón, Canadá y Australia la mayor parte comprando a precios promedio por tonelada entre US 
$2,505 y US $ 1,341, a excepción de los Países Bajos y la Federación Rusa que compran a un precio 
promedio significativamente menor de US$ 857 y US$ 680 por tonelada métrica respectivamente.  
 
Los países pre-determinados como posible origen de empresas interesadas en co-invertir para montar la 
planta, aparecen en la estadística con una participación menor en las importaciones del producto, España 
importa un total de US$ 21.01 millones, Chile US$ 1.48 millones y Argentina importa un total de US$ 
1.42 millones. 
  
Los mercados objetivo pre-determinados en el estudio como destino de las exportaciones del proyecto son 
lidereados en las compras de éstos productos por la U.E. como bloque que registra a todos sus países 
miembros como importadores sumando en conjunto el 54.96 % de las importaciones mundiales del 
producto, seguido por U.S.A. posicionado como el principal país importador del mundo en cuanto a valor, 
con el 10% de las compras del mercado mundial 
.  
En el ejercicio (ANEXO # 7) destinado a comparar importaciones y exportaciones de cada uno de los 
países miembros de la UE, aparece que prácticamente todos ejercen el comercio del producto en ambos 
sentidos y se obtuvo como resultado que, globalmente, la UE es un exportador neto del producto, 
pudiéndose identificar algunos países individuales con cifras de exportación importantes los cuales son en 
orden descendente al valor de sus exportaciones: Francia, Bélgica, Dinamarca, Italia, Polonia, Grecia y 
Austria, a los cuales el proyecto debería priorizar como mercados meta específicos dentro de la UE 
debido a que ninguno de ellos son a la vez productores de las frutas o de las materias primas intermedias 
de frutas tropicales comprendidas en ésta partida. Se deduce que dichos países importan pastas o purés y 
los transforman en compotas y mermeladas.  
 
Las conclusiones que se obtienen son:  

• El negocio global de importación de compotas, jaleas, mermeladas, pastas y purés de la partida 
200799 representa un alto valor en el comercio mundial con una tendencia de crecimiento en 
valor también significativa del 13 % anual para cada uno de los años registrados (2001-2005).  

• La tendencia de crecimiento del volumen de las importaciones mundiales del producto es de un 6 
% para cada uno de los años registrados (2001-2005), en consecuencia al comparar esta cifra con 
el valor de las importaciones se puede inferir que el valor de la tonelada importada tiene una 
tendencia al alza. 

 
•  Los países latinoamericanos tienen una baja posición importadora del producto en comparación 

al resto de los países importadores. 
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•  La UE como bloque, domina y por mucho el comercio internacional de estos productos ya que es 
el receptor del 55% de las importaciones mundiales y sus exportaciones suman el 65% del 
comercio mundial. 

 
• Es interesante notar que el comercio mundial de estos productos tiene una amplia distribución, 

aunque la UE domina como bloque, tienen presencia un total de 181 países. 
 

• Como ocurre en el caso de los jugos, también el valor promedio pagado por tonelada del producto 
en Japón, es superior al promedio mundial, lo cual, al igual que en el caso de los jugos se puede 
atribuir a las estrictas regulaciones japonesas en temas de calidad e inocuidad para las 
importaciones de alimentos lo que normalmente significa comprar a países con alta tecnología y 
con procesos y/o envases de mayor valor. 
 

El Mercado International de Frutas Procesadas  
En éste apartado se presentan estadísticas, tendencias y precios obtenidos de estudios especiales sobre el 
tema, específicos para una fruta procesada, o para países, realizados por instituciones de países 
exportadores/importadores de estos productos, los cuales contienen mayores detalles sobre la materia. 
 
Para entender mejor el mercado internacional de las frutas procesadas es necesario revisar las definiciones 
que caracterizan a cada uno de los diferentes productos, se ha estimado conveniente utilizar las 
definiciones propuestas por los países en el Codex Alimentarius, aún cuando no ha terminado la etapa de 
discusiones. 
 
Mermelada (Definición propuesta por EEUU): 
Es el producto preparado con fruta entera, pulpa, puré, zumo (jugo), extracto acuoso o cáscara de frutos 
cítricos, mezclados con azúcares y/o edulcorantes carbohidratos como la miel, con o sin la adición de 
agua, y elaborado hasta adquirir una consistencia gelatinosa adecuada. Contiene trozos de cáscara de 
frutos cítricos. 
 
Mermelada tipo jalea (Definición propuesta por EEUU):  
Es el producto preparado con fruta entera, pulpa, puré, jugo (zumo), extracto acuoso o cáscara de frutos 
cítricos, mezclados con azúcares y/o edulcorantes carbohidratos como la miel, con o sin la adición de 
agua, elaborados hasta adquirir una consistencia gelatinosa adecuada, y del que se han extraído todos los 
sólidos insolubles. Puede o no contener una pequeña proporción de cáscara de frutos cítricos. 
 
Pulpa de Fruta:  
El producto no fermentado, pero fermentable, obtenido mediante la desintegración o tamizado de la parte 
carnosa y comestible de la fruta entera, según corresponda, sin cáscara, piel, semillas, pepitas, y partes 
similares, cortada en rodajas (rebanadas) o trituradas pero sin reducirlas a un puré. 
  
 
 
 
 

Estudio de Prefactibilidad para una Planta de Jugo, Pulpas y Concentrados de Frutas Tropicales en El Salvador 
 

18



Puré de fruta: 
Por puré de fruta, utilizado en la elaboración de jugos (zumos) y néctares de frutas, se entiende el 
producto sin fermentar, pero fermentable, obtenido mediante procedimientos idóneos, por ejemplo 
tamizando, triturando o desmenuzando la parte comestible de la fruta entera o pelada sin eliminar el jugo 
(zumo).  
 
Puré concentrado de fruta: 
Es frecuentemente utilizado en la elaboración de jugos (zumos) y néctares de frutas 
El puré concentrado de fruta utilizado en la elaboración de jugos (zumos) y néctares de frutas se obtiene 
mediante la eliminación física de agua del puré de fruta en una cantidad suficiente para elevar el nivel de 
grados Brix en un 50% más que el valor Brix establecido para el  jugo (zumo) de la misma fruta.  
 
Jugo (zumo) de fruta: 
El líquido sin fermentar, pero fermentable, que se obtiene al exprimir la parte comestible de frutas en 
buen estado, sin diluir, concentrar o fermentar. También se consideran jugos los productos obtenidos a 
partir de jugos concentrados, clarificados, congelados o deshidratados a los cuales se les ha agregado 
solamente agua en cantidad tal que restituya la eliminada en su proceso. 
 
Jugo (zumo) concentrado de fruta: 
Por jugo (zumo) concentrado de fruta se entiende el producto que se ajusta a la definición dada 
anteriormente, salvo que se ha eliminado físicamente el agua en una cantidad suficiente para elevar el 
nivel de grados Brix en al menos en un 50% más que el valor Brix establecido para el jugo (zumo) de la 
misma fruta.  
 
Néctar de fruta:  
Por néctar de fruta se entiende el producto sin fermentar, pero fermentable, que se obtiene añadiendo agua 
a un jugo de frutas, o a un jugo de frutas concentrado o a una pulpa de frutas, o a una pulpa o puré de 
frutas concentrado, con o sin la adición de azúcares, de miel y/o jarabes según y/o edulcorantes. Podrán 
añadirse sustancias aromáticas, componentes aromatizantes volátiles, pulpa y células, todos los cuales 
deberán proceder del mismo tipo de fruta y obtenerse por procedimientos físicos.  
 
Refresco de fruta: 
Es el producto elaborado con jugos o pulpas de frutas frescas o concentrados de frutas reconstituidos, 
adicionando agua, saborizantes y colorantes. Son productos elaborados de la misma manera que los 
néctares pero cuyo contenido de fruta es aún menor. 
En la UE son consideradas frutas tropicales las siguientes: Guayabas (Psidium spp.), Mangos (Mangifera 
indica), Mangostán (Garcinia mangostana), Papayas (Carica papaya), Tamarindo (Tamarindus indica), 
Falso fruto del Marañón (pedúnculo) (Anacardium occidentali), Lichi (Litchi chinensis), Jackfruit 
(Artocarpus heterophyllus), Sapodilla (Manilkara zapota), Maracuyà (Passiflora edulis), Carambola 
(Avecroa carambola) y Pitahaya (Hylocercus undatus). En consecuencia dos de los productos elegidos 
por el proyecto clasifican como guayaba: la fruta de guayaba propiamente tal y el arrayán, ambas frutas 
pertenecientes al género Psidium. 
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El Mercado de Jugos y Concentrados en la Unión Europea  
Extraído de Anexo 8. EU Market Brief 2005, Fruit Juices and Concentrates. 
 

TABLA 5: PARTIDAS ARANCELARIAS EN LA UNION EUROPEA 

Producto Codigo Arancelario Especificaciones 

Puré de marañón 0811 9085 00 13-14 ºBrix, congelado 

Jugo concentrado marañón 2009 8073 90 Menor a 67 ºBrix 

Puré de guayaba 0811 9085 00 8-10 º Brix, congelado 

Puré de guayaba aséptico 2008 9946 90 Aséptico 

Puré de guayaba concentrado 2008 9946 90 Aséptico, congelado 

Puré de mango, + frutas IQF  0811 9085 00 Congelado 

Puré de mango aséptico 2008 9947 90 Aséptico 

Puré de mango concentrado 2008 9947 90 Aséptico 

Jugo de mango concentrado 2009 8073 90 Menor a 67 ºBrix 

Puré de papaya, + frutas IQF 0811 9085 00 Congelado 

Puré de papaya aséptico 2008 9947 90 Aséptico 

Puré de papaya concentrado 2008 9947 90 Congelado, aséptico 

Jugo concentrado maracuyá 2009 8073 90 20-67 ºBrix 

Puré de maracuyá 0811 9085 00 Congelado 

Aroma de maracuyá 3302 1040 00  

Extractado de Klaus Böcker GMBH, EU CUSTOMS TARIFF LIST 
 
En el 2004 se consumieron en promedio 25.4 litros de jugo por persona en la UE-15 representando un 
total de 9.7 billones de litros. Destaca Alemania con un consumo per cápita mayor a los 40 litros, le 
siguen Finlandia con 32.2 litros, Austria con 28 litros, España con 25.3 litros, Dinamarca con 24.8 litros, 
Países Bajos con 24.7 litros, Suecia con 23.8 litros, Reino Unido con 23.2 litros, Francia con 21.7 litros, 
Bélgica/Luxemburgo con 20.8 litros, Irlanda con 16.8 litros, Grecia con 15.1 litros, Italia con 14.6 litros y 
Portugal con 11.4 litros.  
El jugo de naranja congelado es el principal jugo de fruta importado por la UE. El principal importador 
son los Países Bajos aunque en este caso la mayor parte es reexportado a otros países europeos, le sigue 
en el ranking de importaciones Alemania. El principal abastecedor del jugo de naranja congelado a la UE 
es Brasil.  Los otros jugos de fruta importantes son el jugo de manzana, el de piña y el de grapefruit 
(toronja). 
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Debido a la creciente preocupación de los europeos por un estilo de vida saludable, el mercado de jugo de 
frutas continuará creciendo. 
 
 La producción europea de jugos de frutas indica que solamente España e Italia tienen una producción 
importante de jugo de naranjas concentrado, y que la producción de jugo de manzanas concentrado tiene a 
Alemania e Italia como los mayores productores de la UE. 
 
A su vez la industria del procesamiento de jugos de frutas en la UE tiene su mayor expresión en 
Alemania, que contaba en el año 2004 con 441 fábricas productoras de jugos, néctar y/o bebidas de frutas. 
Esta industria también tiene importancia en el Reino Unido estando exclusivamente en manos de la 
empresa Tropicana. La producción de algunas categorías de productos, por ejemplo el jugo concentrado 
de naranja y bananas está en manos de algunas grandes compañías multinacionales. 
 
Lo anterior indica que los exportadores de los países en desarrollo deberían buscar segmentos de mercado 
a los cuales puedan exportar pequeñas cantidades de producto en los cuales puedan ser competitivos, 
especialmente en los productos de origen tropical y sub-tropical, considerados exóticos y que tienen un 
fuerte aumento en la demanda, característica que también comparten los productos orgánicos. 
 
La importación de la UE-15 en la categoría ‘otros jugos’ sumó en promedio para cada uno de los años del 
período 2002 – 2004 cuatrocientos setenta y seis millones de euros. 
 
Debido a la creciente presencia en el mercado de jugos de la UE de compañías como PepsiCo, Coca Cola 
y Chiquita, pudiera ser que las pequeñas empresas no puedan competir directamente en este tipo de 
mercado excepto si se concentran en nichos específicos.  
 
Segmentos de mercado en la UE 
La mayor parte de las importaciones corresponden a producto concentrado. 
 
Industria de bebidas  
Es el principal usuario final del jugo de fruta concentrado. 
 
Industria de las jaleas 
Esta industria utiliza considerables cantidades de pulpa de fruta para fabricar jaleas y mermeladas. 
 
Otras industrias alimenticias 
Como los fabricantes de alimentos para recién nacidos e infantes. 
 
Tendencias 
Los mayores fabricantes están buscando nuevas maneras de diferenciar sus productos y crear lealtad de 
los consumidores mediante i) uso de aromas de frutas desarrollados a través de tecnologías naturales que 
incorporan un sabor distintivo. ii) productos funcionales o relacionados con el cuidado de la salud, por 
ejemplo jugos de frutas enriquecidos con vitaminas iii) jugos orgánicos, especialmente congelados iv) 
empaques con diseños atractivos y funcionales, tamaños individuales, envases adecuados a máquinas de 

Estudio de Prefactibilidad para una Planta de Jugo, Pulpas y Concentrados de Frutas Tropicales en El Salvador 
 

21



venta (vending machines), listos para consumir, multi envases, congelados, etc. La otra tendencia muy 
importante se refiere a los requisitos para garantizar seguridad del producto, tales como especificaciones 
del producto, documentación sobre los movimientos del producto y su trazabilidad, instrucciones sobre 
como almacenarlo y procesarlo y aseguramiento de la calidad (certificaciones HACCP o ISO). Un 
exportador capaz de cumplir dichos requerimientos tendrá una mejor posición competitiva en el mercado 
de la UE de jugos y concentrados. 
 
Canales de distribución 
Los principales puertos de entrada son Rotterdam y Amsterdam (Países Bajos), Antwerp y Gent (Bélgica) 
y Hamburgo (Alemania). 
 
El canal de distribución más interesante para los exportadores de países en desarrollo es a través de 
importadores o de las empresas que mezclan, empacan o diluyen los productos para transformarlos en 
materia prima adecuada a ser utilizada en las diferentes industrias. Las oficinas centrales de estas 
empresas suelen estar ubicadas en Amsterdam, Rotterdam y/o Antwerp y sirven de puerta de entrada  a 
toda Europa.  Las principales empresas son Doler Group (http://www.doehler.com), SVZ 
(http://www.svz.com), Cargill (http://www.cargill.com) e Hiwa (http://www.hiwa.nl).  
 
También algunas de las empresas fabricantes de productos finales, como son las industrias de bebidas que 
necesitan con regularidad cantidades importantes de jugo de frutas y concentrados de jugo de frutas, 
importan directamente desde los países proveedores. 
Lo mismo ocurre con la industria de jaleas y mermeladas quienes compran cantidades significativas de 
pulpa de fruta o fruta congelada directamente de los productores en el extranjero. Las principales son 
Unilever (http://www.unilever.com),  Cadbury Schweppes (http://www.cadburyschweppes.com), Danone 
(http://danone.com) y Parmalat  (http://www.parmalat.com).  
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TABLA 6: PRECIOS DE LOS PRODUCTOS DE INTERÉS EN LA UE PARA EL MES DE 
JUNIO DE 2005, EN US$/TON 

Jugo Fruta Origen Forma Empaque US$ / Ton 

Guayaba Brasil Natural 8-10 ºBrix 600-610 FCA Rotter 

Guayaba Brasil Concentrado 14-16 ºBrix 730-760 FOB Santos 

Papaya India Concentrado 25 ºBrix aséptico 1,150-1,200 FOR Rotter 

Maracuyá Ecuador Concentrado 50 ºBrix 3,500-3,750 CIF Europa 

Mango India Puré Alfonso 16 ºBrix aséptico 1,250-1,325 CF Rotter 

Mango India Puré Totapuri 14 ºBrix aséptico 720-750 FCA Rotter 

Mango India Conc.Totapuri 28 ºBrix aséptico 900-950 CF Rotter 

Mango Brasil Natural 17 ºBrix congelad 800-820 CF Rotter 

Mango Colombia Concentrado 28 º Brix 1,030-1,070 FCA Rotter 

Fuente: CBI  EU Market Brief – Fruit Juices and Concentrates  -  July  2005 
La legislación aplicable para la exportación de estos productos a todos los países miembros de la UE está 
contenida en los documentos General Food Law y Fruit Juice Directive de la Unión Europea. Consultar 
detalles en http://eur-lex/europa.eu  
 
Tarifas 
En el capítulo 2 apartado 2.2.2,  se analizan las tarifas arancelarias a que están sujetos los principales 
competidores y Argentina en el mercado de la Unión Europea. 
  
El Mercado de Frutas Tropicales Procesadas en los Estados Unidos 
El consumo per cápita de jugo de frutas en los Estados Unidos es el más alto del mundo con 52.15 litros 
por persona al año. Las ventas a consumidores se han incrementado a un promedio anual de 2.8% 
principalmente debido a la popularidad que han adquirido los jugos frescos que se preparan a partir de 
jugos concentrados o pulpas, así como al desarrollo de nuevos productos como mezclas que incluyen 
jugos de frutas tropicales, también a la introducción de jugos vitaminizados o fortificados con 
posicionamiento de funcionales o nutracéuticos, que se comercializan como hidratantes o anti-oxidantes. 
 
El envejecimiento paulatino de la población tendrá también un efecto importante en el aumento del 
consumo de jugos, especialmente por la preocupación de las personas mayores por conservar la salud 
consumiendo productos naturales, segmento de consumidores al que será necesario prestar especial 
atención a fin de posicionar los jugos naturales de  frutas tropicales como una alternativa saludable. 
Las bebidas refrescantes como los jugos de frutas, tienen mayor consumo en los estados del sur y del 
oeste los cuales presentan altas temperaturas a lo largo del año, en tanto que las regiones más frías la 
tendencia del consumo es por bebidas calientes. 
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Aunque por el momento los jugos de frutas tropicales de mango, guayaba y maracuyá no tienen una gran 
presencia en el mercado, en comparación con los jugos de naranja, manzana y uva que dominan las 
preferencias; hay una tendencia creciente al consumo de jugos de frutas tropicales puros, o mezclados con 
jugos de las frutas tradicionales. 
 
En EEUU, las empresas comercializadoras multinacionales, como Dole, Chiquita y Del Monte, juegan un 
papel muy importante en el mercado de productos tropicales, que prácticamente llegan a controlar en 
algunos productos como el plátano. 
 
Los “brokers” suelen trabajar a consignación y algunos de ellos, contratan producción a futuro, o por lo 
menos, con apoyo de adelantos económicos a los productores, obteniendo el compromiso de entrega del 
producto para su venta.  
 
Las cadenas de autoservicio cuentan con sus propios centros de recepción y distribución a tiendas, las mas 
grandes como Wal Mart, tratan incluso directamente con los proveedores externos de fruta.  
En el caso particular de los productos para el mercado “étnico”, no siempre intervienen los grandes 
brokers; pueden participar directamente compradores regionales, que establecen contacto directo con los 
proveedores, con los que llegan a tener lazos de amistad o familiares y les mandan el producto 
directamente. 

TABLA 7: PARTIDAS ARANCELARIAS EN LOS EE.UU. PARA LOS PRODUCTOS DE 
INTERÉS 

Producto Codigo Aracelario Especificaciones 

Falso fruto de marañón 0811 9025 00 Congelado 

Guayaba en pasta o puré 2007 9950 10  

Mango congelado  0811 9052 00 Congelado, incl. aséptico 

Mango en pasta o puré 2007 9950 20  

Mango preparado 2008 9940 00 Sin especificaciones 

Papaya congelada 0811 9040 00  

Papaya pasta o puré 2007 9955 00  

Guayabas preservadas 2008 9930 00 Con/sin adición de azúcar u otros 
edulcorantes 

Jugo de otras frutas 2009 8060 90  

Fuente: Extractado de Harmonized Tariff Schedule of the United States (2007). Chapters 8, 20. 
 
A continuación se incluyen información y cifras obtenidas de algunos estudios específicos, en las cuales 
se encuentran mayores detalles sobre las importaciones de EEUU para productos procesados de frutas 
tropicales.                      
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Mango 

TABLA 8: VALOR IMPORTACIONES DE EEUU DEL PRODUCTO MANGO EN PASTA O 
PURE POR PAÍS DE ORIGEN AÑOS 2004-2005 (Valores CIF en miles de dólares) 

País Año 2004 Año 2005 Participación en el Mercado 
Año 2005  

Colombia 2,510 3,992 30.8 

México 2,596 2,609 20.4 

Filipinas 1,512 2,308 18.1 

India 1,559 1,335 10.5 

Francia 604 1,046 8.2 

Ecuador 160 784 6.1 

República Dominicana 365 308 2.4 

Perú 175 235 1.8 

Otros 220 215 1.7 

Total 9,702 12,773 100 

Fuente: Extraído de Corporación Colombia Internacional (CCI). 
 
Los principales puertos de entrada, en función del valor importado (en %), son: Los Ángeles 21.2%, 
Nueva York 15.2%, Seattle 14%,  Nogales 11.8%, Miami 9.6%, Laredo 6.8%, Charleston 3.9%, San 
Francisco 3.5%, Houston-Galveston 3.3%, San Juan P.R. 2.4% y Otros 8,2%. 
 
Guayaba 
El jugo de guayaba se exporta en forma de puré y puré concentrado. Los países exportadores utilizan 
diferentes variedades, pero por lo general se puede decir que el Brasil exporta jugo de guayaba roja, 
Malasia y Sudáfrica rosada, la India y Egipto blanca. Las guayabas para procesamiento se cosechan 
cuando alcanzan su madurez total. 
 
El puré de guayaba contiene 8°/11° Brix y el puré concentrado de guayaba 20° Brix. La preservación es 
por lo general realizada por medio de congelación en tambores de acero de 200 Kg. netos o empaques 
asépticos (bolsa plástica en tambor de acero). 
 
El mercado norteamericano por lo general prefiere la guayaba rosada sin mucha semilla.  
El puré de guayaba se utiliza principalmente en la preparación de jugos con frutas múltiples y néctares, 
siendo menores las cantidades utilizadas en la elaboración de alimentos para bebés. 
 
El mercado norteamericano es atractivo, con una buena demanda de guayaba rosada. Hay una mayor 
demanda de puré congelado o aséptico o puré concentrado. 
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Papaya 
El crecimiento en el valor de las importaciones totales de EEUU para pulpa o puré de papaya creció entre 
los años 2004 y 2005 en un 95.33% sin embargo es necesario destacar que es una cifra ocasional ya en el 
2005 ni siquiera llegó a alcanzar el valor de las importaciones del producto en el año 2000 (único año en 
que un país centroamericano, Honduras, exportó US$ 20,000). Se puede apreciar que es un negocio de 
valor acotado, al compararlo con las cifras de importación de puré o pasta de mango y guayaba. 
 
Maracuyá 
En EEUU la tarifa (arancel)  para el jugo o jugo concentrado de maracuyá es de 0%.  
 
Los principales proveedores de los jugos de fruta incluidos en la partida arancelaria  2009.80.60.90 son 
Chile, Brasil (jugo de mango y algo de jugo de maracuyá) y Ecuador (básicamente jugo/concentrado de 
maracuyá). 
 
Los productores de jugos de sabores tradicionales, como naranja, manzana y uva, poco a poco han fijado 
su vista en los sabores tropicales, como mango, maracuyá y guayaba, aunque a la fecha éstos no tienen 
una gran participación en el mercado de total de Estados Unidos.  
 
Los Estados Unidos representa el típico mercado atractivo para el maracuyá, siendo el mayor mercado 
mundial de importación de jugos de fruta.  La demanda del concentrado o jugo de maracuyá en el 
mercado estadounidense es de 1,000 toneladas por año.  
Desde hace algunos años se vienen desarrollando los requerimientos de importación de pulpa y jugos 
tropicales. Estados Unidos y Asia toman la delantera en la innovación de producto con el maracuyá. 
Estados Unidos, en particular, ha venido importando cantidades cada vez más significativas de 
concentrado de jugo en los últimos años.  Se ve el crecimiento potencial excelente en este mercado. Por el 
contrario, el maracuyá fresco, además de su muy rápida pérdida de calidad una vez cortada la fruta, no es 
admisible en Estados Unidos, desde ningún origen, ni se menciona alguna posibilidad de tratamiento pre-
embarque (el consultor estima posible solamente solicitar permiso para el ingreso como fruta fresca 
previo tratamiento con radiación ionizante), de acuerdo a las regulaciones de 
APHIS. (http://www.aphis.usda.gov)  Para mayores detalles ir a Plant Health; Permits; USDA, APHIS, 
PPQ Fruit and Vegetable Manual; Fresh Fruits and Vegetables Import Manual.  
 
Son interesantes también los requerimientos de jugo de concentrados de frutas por las empresas 
productoras de golosinas, por ejemplo MARS Inc., una de las más importantes del país produce 
diversidad de golosinas con sabores de frutas tropicales y tienen una inmensa demanda en todo el país, 
por lo que estas empresas también son clientes    
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TABLA 9: PRINCIPALES EXPORTADORES DE JUGO DE MARACUYA A LOS 
ESTADOS UNIDOS  (kilo/ litros)  

Exportador Año 2002 Año 2003 % Cambio 

1 Tailandia 7,126.6 9,777.7 37.20 

2 Chile 7,766.2 8,878.4 14.32 

3 México 2,462.3 7,496.2 204.44 

4 Brasil 5,904.4 7,034.5 19.14 

5 Ecuador 6,222.2 5,998.1 -3.60 

Fuente: AGEXPRONT – Guatemala, Abril 2004 
 
En Estados Unidos, la industria de refrescos raramente importa jugos de frutas tropicales y otras materias 
primas directamente de los proveedores, usualmente utilizan intermediarios para abastecerse; 
específicamente en lo que se refiere a la distribución de los jugos concentrados de maracuyá, la cadena 
inicia con:     
• Productor – Comercializador (País de Origen) 
• Importador - Mayorista (Broker en EEUU) 
• Distribuidor - (Supermercado, empresas de jugos de frutas, golosinas, etc. tiendas al detalle) 
• Consumidor final 
 
Valor de las importaciones de Estados Unidos de alguans frutas tropicales 
procesadas, periodo 2000-2005 
 

TABLA 10: IMPORTACIONES TOTALES DE EEUU EN MILES DE US$ 

Producto 2000 2001 2002 2003 2004 2005 

Mango pasta/puré 5,487 5,653 6,332 8,317 9,028 11,654 

Guayaba pasta/puré 3,744 3,320 3,388 3,525 3,591 3,812 

Papaya pasta/puré 250 261 50 77 107 209 

Jugos de otras frutas 27,424 31,208 42,536 45,929 67,123 96,804 

Mezclas de jugos 11,140 13,001 22,873 22,209 18,679 15,893 

Total 48,045 53,443 75,179 80,123 98,528 128,372 

Fuente: USDA – Foreign Agriculture Service – HS 10-Digit Imports 
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El crecimiento en el valor de las importaciones totales de EEUU para pulpa o puré de mango creció en un 
alto 29.09% anual entre los años 2004 y 2005, apreciándose una tendencia al alza durante todo el período 
2000 – 2005.   

 
El crecimiento del valor de las importaciones totales de EEUU en pulpa o puré de guayaba creció entre 
los años 2004 y 2005 en un 6.15% anual. Entre los años analizados del período 2000-2005, se observan 
variaciones menores en el valor de las importaciones, sin mostrar una tendencia definida. 
 
En el producto jugo de otras frutas, que incluye a los jugos de frutas tropicales, la tendencia de 
crecimiento en valor de las importaciones durante el período analizado 2000-2005 es muy marcada, por 
ejemplo entre los años 2004 y 2005 la tasa de crecimiento fue de 44.22% anual y Centroamérica, 
incluyendo a El Salvador, participa a partir del año 2003 con cifras superiores a US$ 1,000,000.  
 
En las mezclas de jugo también hay una tendencia definida e importante al crecimiento, aunque entre los 
años 2004-2005 tuvo un decrecimiento en el valor importado por EEUU del 14.89%.  
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IDENTIFICACIÓN DE LOS PRINCIPALES FACTORES 
ATRACTIVOS DE ESTA OPORTUNIDAD DE 
NEGOCIOS PARA LOS GERENTES DE 
AGROINDUSTRIAS EXTRANJERAS 

 
Factores Atractivos País, Clima de Negocios 
Se esbozan de forma resumida los principales factores-país a ser tomados en cuenta cuando se debe 
definir una inversión o una alianza de negocios. Han sido extractados del sitio Web www.proesa.com.sv , 
institución gubernamental especializada en el tema, que ha preparado un documento extenso en donde se 
pueden encontrar con mayor detalle. 

Para consultas específicas sobre algunos de estos aspectos, u otros no incluidos, se puede comunicar con 
info@proesa.com.sv . 

Ventajas Geográficas  
El Salvador está estratégicamente ubicado en el centro de América entre América del Norte y del Sur. 
Limita con Guatemala al oeste, con Honduras al norte, con Nicaragua y el Golfo de Fonseca al este, y con 
el Océano Pacífico al sur. Su territorio es de aproximadamente 21,040 kms2, con una extensión litoral de 
320 km. 

Esta ubicación privilegiada al centro del istmo centroamericano le provee a El Salvador acceso a 
importantes mercados en Latinoamérica y los Estados Unidos. Además, la ciudad capital de San Salvador 
es equidistante (vuelo de 40 minutos) a las ciudades capitales de Guatemala, Honduras y Nicaragua, lo 
cual constituye una ventaja significativa si tomamos en cuenta que el 70% del comercio intra-regional 
está concentrado en estos cuatro países. En el presente estudio se han seleccionado estos países como la 
fuente de materia prima para la agroindustria a ser establecida. 

La cercanía al mercado de EEUU es una ventaja natural importante por la facilidad de dar rápida 
respuesta a las demandas de los compradores de dicho mercado, así como para la realización de visitas de 
inspección de los clientes a la planta agroindustrial, participación en ferias, fletes, etc. Por ejemplo la 
carga marítima se moviliza desde El Salvador a los puertos más importantes de los Estados Unidos en un 
tiempo de 5 días. 

Ventajas en el Entorno Económico 
En los últimos 20 años, su economía ha evolucionado desde una principalmente agrícola a una de 
manufactura y servicios; y de una economía altamente proteccionista basada en la sustitución de las 
importaciones a una de las economías más abiertas de toda Latinoamérica. 

La economía de El Salvador está mejor preparada para la economía global y bien protegida de riesgos 
cambiarios en comparación con otros países de la región, en parte debido a que el dólar de los Estados 
Unidos es su moneda legal.  



Hoy en día, el país es una de las economías más estables en Latinoamérica. La inflación se ha mantenido 
al nivel de un solo dígito, y las reservas internacionales se han acumulado hasta aproximadamente US$ 
1.9 mil millones. El crecimiento económico promedia 3.5% desde mediados de los 90. Los servicios 
constituyen el 65% del PIB, la manufactura 23%, y la agricultura 11% según las estadísticas del año 2004. 
El comercio también ha jugado un papel muy importante en el desarrollo económico del país. 

El socio comercial más importante de El Salvador son los Estados Unidos, que dio cuenta del 68% de las 
exportaciones y 50% de las importaciones en el 2003. Se busca llegar a un Tratado de Libre Comercio 
con Canadá y la Unión Europea. 

El Producto Interno Bruto ha venido creciendo en los últimos años con un 1.9% en el 2004, 3.1% en el 
2005 y 4.2% en el 2006. (Cifras preliminares Banco Central de Reserva de El Salvador). La proyección 
de la Cámara de Industria y Comercio de El Salvador para el año 2007 es de un 4.5%. 

La inflación registró un crecimiento de 4.4% durante el año 2005; el año 2006 creció en un 3.6% y la 
proyección para el año 2007 es de 3.9%. 

La economía abierta de El Salvador, aunada a sus tratados de comercio bilaterales, regionales y 
multilaterales, ha permitido un aumento sostenible en el comercio exterior del país y un claro avance en 
competitividad en el ámbito internacional.  

El Salvador es la segunda economía más libre de Latinoamérica de acuerdo con el Índice de Libertad 
Económica de 2005, publicado conjuntamente por la Heritage Foundation de los Estados Unidos y el 
Wall Street Journal.  

El Informe sobre Competitividad Global (Growth Competitiveness Ranking of the Global 
Competitiveness Report) para el período comprendido entre el 2004-2005, publicado por el World 
Economic Forum (WEF), coloca a El Salvador como el cuarto país más competitivo de Latinoamérica, 
con el puesto 53 de 104 economías, adelante de India (55), Brasil (57) y Panamá (58) entre otros. 

En el Índice de Libertad Económica el cual estudia la relación entre la libertad económica y la 
prosperidad de los países, la Clasificadora Mundial del Instituto Fraser de Canadá (2004), ubicó a El 
Salvador en el puesto 27 de 123 naciones junto con Portugal y Panamá. 

En el Índice de Competitividad Empresarial, periodo 2004-2005, publicado por el World Economic 
Forum (WEF), El Salvador se ubicó en el puesto 65, adelante de Sri Lanka (68), Filipinas (70) y la 
República Dominicana (80). 

El índice de Transparencia Internacional de 2004, basado en la Percepción de la Corrupción (CPI), 
destaca a El Salvador internacionalmente como uno de los países más transparentes de Latinoamérica, en 
que ocupó el puesto 51 de un total de 146 economías evaluadas. 
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Gobierno 
La República de El Salvador es una democracia constituyente, compuesta por tres poderes del Estado: 
Ejecutivo, Legislativo y Judicial- los cuales están regulados por ley. 
 
Privatización 
La privatización de las empresas estatales inició en 1998 con la liberación del sector de las 
telecomunicaciones. Además, a fin de promover la expansión de la red eléctrica y su capacidad 
generadora, el gobierno privatizó esta industria con el propósito de permitir que el sector empresarial 
participara y compitiera en el suministro eléctrico. 
 
Política Monetaria 
La Ley de Integración Monetaria, fijó el valor del colón salvadoreño en 8.75 por US$ 1.00, entró en 
vigencia el 1º de enero de 2001. Esto permitió el uso del dólar como moneda oficial. Uno de los 
beneficios inmediatos de la integración monetaria fue la eliminación de controles de cambio y el riesgo de 
devaluación. Banca y Finanzas 
Las reformas continuas del sector financiero del país han establecido una comunidad bancaria sólida, con 
leyes impositivas favorables capaces de atraer la inversión extranjera. 
 
El sector financiero de El Salvador está regulado por el Banco Central de Reserva (BCR), con el apoyo de 
la Superintendencia del Sistema Financiero (SSF), Superintendencia de Pensiones (SP), Superintendencia 
de Títulos Valores (SV) y el Instituto de Garantías y Depósitos (IGP). 
En 1990 se estableció la Superintendencia del Sistema Financiero, un ente regulador independiente, 
creado con el propósito de desarrollar la banca salvadoreña en línea con las normas internacionales y de 
acuerdo con las recomendaciones del Comité de Basilea. En 1991, la mayoría de bancos que habían sido 
nacionalizados en los ochentas fueron re-privatizados.  
Mercado de valores 
La ley orgánica de la Superintendencia de Valores fue promulgada en 1996, dando lugar a la creación de 
la institución que lleva su nombre. El propósito de esta Superintendencia es facilitar el desarrollo y 
transparencia de la Bolsa de Valores Salvadoreña mediante una supervisión efectiva, y la divulgación 
apropiada de información pronta y útil. 
Inversión 
El Salvador ofrece una gama rica de incentivos a fin de atraer inversiones extranjeras y nuevos desarrollos 
comerciales e industriales. No existen restricciones a la propiedad extranjera ni respecto a las fusiones, 
adquisiciones y empresas mancomunadas. 
Los incentivos a la inversión extranjera están regulados por las Leyes de Inversión, Zonas Francas 
Industriales y Comerciales y de Reactivación de las Exportaciones. Estas tres leyes buscan promover la 
inversión extranjera al mejorar la competitividad del país en todas las áreas de acción. 
La Ley de Inversiones le otorga iguales condiciones a las compañías nacionales y extranjeras. Se trata de 
evitar medidas discriminatorias y/o injustificadas que vayan en contra de las actividades normales de una 
inversión extranjera. 
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La Ley de Zonas Francas Industriales y Comerciales le otorga los siguientes incentivos a las 
compañías 
Exención del Impuesto sobre la Renta;.Exención del Impuesto de Valor Agregado; Exención de impuestos 
municipales; Exención de impuestos de transferencias de bienes raíces cuando la propiedad será utilizada 
para propósitos comerciales; Exención de impuestos sobre las importaciones de maquinaria, materia 
prima, equipo y bienes intermedios utilizados para la producción; Opción de vender parte o toda la 
producción en el mercado local o Centroamericano.  
Cualquier compañía extranjera puede establecerse y operar desde una Zona Franca o Recinto Fiscal si 
está involucrada en la producción, ensamble, manufactura, procesamiento, transformación o 
comercialización de bienes y servicios; además de la oferta de servicios relacionados con el comercio 
internacional o regional, tal como la recolección, empaque y re-empaque, consolidación de carga, 
distribución de la mercadería y demás actividades conectadas con ellas o complementarias a las mismas. 
Por ejemplo una planta agroindustrial cuyos productos serán destinados a la exportación, puede instalarse 
en un terreno apropiado a sus fines y solicitar su calificación como Recinto Fiscal; en el caso que el 
presente estudio genere una coinversión con una empresa chilena, argentina o española, es factible 
aprovechar todas las ventajas expuestas y convertir la planta de El Salvador como el centro de recepción 
de productos de clima templado, realizar mezclas, envasado final y exportar a terceros países. 
 
Ley de Reactivación de las Exportaciones otorga los siguientes incentivos 
Reembolso del 6% del valor FOB de las exportaciones con destino fuera de la región; No grava los 
impuestos sobre exportaciones; Exención de impuestos aduaneros para la importación de materia prima y 
bienes intermedios para operaciones parciales o temporales en el exterior; Las compañías dedicadas a la 
maquila o al ensamble en el exterior y que exportan, comercializan y manufacturan bienes y servicios por 
tiempo parcial o temporal, gozan de exención de impuestos sobre la propiedad, por la misma cantidad que 
el valor de las exportaciones.  
 
Zonas Francas 
El Salvador ha promovido la inversión mediante la erección de Zonas Francas. El país cuenta con 17 
zonas francas a lo largo del país, con servicios e infraestructura para el desarrollo de industrias ligeras y 
pesadas. 
 
Impuestos 
De acuerdo con la ley del Impuesto sobre la Renta, el impuesto se grava sobre los ingresos derivados de 
fuentes locales. Las regalías, intereses y comisiones se consideran asimismo un ingreso sujeto a 
impuestos. 
Los intereses generados de los ahorros y de los depósitos fijos o préstamos gubernamentales, bonos, o 
títulos valores, o de los premios ganados en la Lotería Nacional, y los fondos recibidos como 
compensación por accidentes industriales, o terminación del empleo, están exentos del impuesto de la 
renta. El impuesto no grava los fondos transferidos hacia o fuera del país. En El Salvador el impuesto 
sobre la renta personal fluctúa entre el 10 y el 30%, y la tasa impositiva aplicable a las utilidades de 
empresas es del 25%. 
 
Los extranjeros que trabajan temporalmente en El Salvador por más de 200 días se consideran sujetos al 
pago de impuestos sobre la renta. No existe el doble impuesto. 
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El año fiscal expira el 31 de diciembre, pero las declaraciones de la renta se pueden presentar hasta el 30 
de abril. 
 
El Salvador grava la transferencia de bienes y entrega de servicios independientes. En general, el 
Impuesto sobre el Valor Agregado (IVA) es del 13%. 
 
Empleo 
El Código de Trabajo regula todas las relaciones laborales. 
El Salvador posee un amplio acervo de trabajadores que ha atraído a las industrias de mano de obra 
intensiva tales como las de confección de prendas de vestir y producción agrícola. La fuerza laboral suma 
aproximadamente 3.8 millones de personas, que es más de la mitad de la población. 
 
Beneficios Laborales 
Los empleados que trabajan en el sector público o privado tienen derecho a beneficios laborales. La suma 
de estos beneficios es de 27.61% e incluyen los beneficios de seguridad social, vacaciones, pensiones y el 
aguinaldo navideño, entre otros. 
 
Requisitos de ingreso al país 
El Salvador ofrece el ingreso sin visa para ciudadanos de varios países de la Unión Europea. Los 
ciudadanos de los Estados Unidos, Canadá, México y Chile pueden ingresar simplemente con su 
pasaporte, sin necesidad de visa. 

Ventajas Comerciales 

Acuerdos comerciales en los que paticipa  
Ley de Asociación Comercial de la Cuenca del Caribe (CBTPA). 
Sistema Generalizado de Preferencias (SGP), mediante el cual los productos cultivados, producidos o 
fabricados en un país beneficiario que cumple con los criterios de las Reglas de Origen son elegibles para 
entrar libre de aranceles a los Estados Unidos bajo el SGP.  
 
Tratados de libre comercio suscritos  
Tratado General del Acuerdo Económico de Centro América, mediante el cual El Salvador forma parte 
del Mercado Común Centroamericano desde 1960. El país ha logrado una integración económica con los 
demás países miembros con los cuales comparte un modelo de mercado común, una zona de libre 
comercio con aranceles externos comunes y programas arancelarios también comunes.  

Tratado de Libre Comercio El Salvador – México, en vigencia desde el 15 de marzo de 2001.  

Tratado de Libre Comercio El Salvador - República Dominicana, en vigencia a partir del 4 de octubre del 
2001. Ambas naciones acordaron garantizar el acceso a sus respectivos mercados a través de la 
eliminación total de aranceles aduaneros al comercio para los 'bienes originarios' 
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Tratado de Libre Comercio El Salvador – Chile, en vigencia desde el 3 de junio del 2002. El objetivo 
principal de este tratado consiste en establecer una zona de libre comercio que promueva el crecimiento y 
diversificación comercial de los bienes y servicios entre las naciones signatarias, 

Tratado de Libre Comercio El Salvador – Panamá, en vigencia desde el 3 de octubre de 2002.  

Tratado de Libre Comercio El Salvador - Estados Unidos, ratificado por El Salvador en marzo de 2006. 
En el caso particular de El Salvador, el 100% de sus bienes industriales goza de un inmediato acceso libre 
al mercado de los Estados Unidos.  

Infraestructura y Servicios  

Carreteras 
Las dos rutas principales en el país son la Carretera Panamericana y la Carretera del Litoral. La primera 
une la capital con la ciudad de Santa Ana al occidente y con San Miguel al oriente. Por su parte, la 
Carretera del Litoral une a San Salvador con Sonsonate al occidente, y con Zacatecoluca y Usulután al 
oriente.  Con fondos de la Cuenta del Milenio, se iniciará próximamente la construcción de una carretera 
que conectará la zona norte del país. En los próximos años, el Ministerio de Obras Públicas planifica 
triplicar su habilidad de mantener y expandir el sistema vial del país mediante la construcción de 
carreteras rurales que conectarán las comunidades más aisladas con el resto del país. La mejora de estas 
carreteras permitirá darle un empuje económico y mejorar el nivel de vida de los residentes del área rural 
de El Salvador y, consecuentemente, disminuir la inmigración a las ciudades. Toda esta actividad impulsa 
también el compromiso de desarrollar el sistema vial de la región Centroamericana como un todo, que ha 
asumido el Gobierno de El Salvador. 
 
Aeropuerto 
El Aeropuerto Internacional de El Salvador es reconocido como el más moderno y seguro de la región de 
Centroamérica y del Caribe. Además, es considerado el cuarto mayor de toda Latinoamérica. Está en 
etapa de evaluación de proyecto, el mejoramiento de las instalaciones con una inversión de US$ 700 
millones. Cada año crece el tráfico en más del 25 por ciento. 
 
Puertos 
El Puerto de Acajutla es el puerto de carga marítima más importante de El Salvador. Actualmente, hay 
planes de expandirlo y modernizarlo.  
 
La construcción del Puerto de la Unión programado para ser abierto en el año 2008, permitirá mejorar la 
apertura y competitividad del país y de la región, con el atracadero de aguas profundas más moderno de la 
región. Adicionalmente existen alternativas de puertos cercanos para el tráfico del comercio: Puerto 
Quetzal en el Pacífico de Guatemala y Puerto Santo Tomás de Castilla en el Caribe Guatemalteco, así 
como Puerto Cortés en el Caribe de Honduras. 
 
Gobierno 
El poder ejecutivo del gobierno de El Salvador ha trabajado fuertemente para lograr un Estado más 
eficiente. Una de las medidas que ha coadyuvado a la agilización gubernamental ha sido la eliminación de 
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los procesos burocráticos innecesarios y el mejoramiento de la coordinación entre los diferentes 
ministerios.  
 
Telecomunicaciones 
El Salvador ha tenido un gran progreso en las telecomunicaciones existiendo una gran facilidad para la 
obtención de líneas telefónicas, servicios de Internet de banda ancha con cable y wireless, a precios 
competitivos internacionalmente. Los proveedores de servicios arriba mencionados ofrecen una variedad 
de servicios adecuados para las operaciones de los "Call Centers": Cableado de Fibra Óptica (a nivel 
nacional) Conmutación Digital, Líneas de alta capacidad de Punto a Punto, Ruteo Alternativo/ 
Recuperación ante Desastres, Multiplexing de Líneas Privadas, Transmisión de Datos a Alta Velocidad, 
Redes de Edificio a Edificio, Sistemas de Gestión de Llamadas, Videoconferencias.  
Compañías Telefónicas de El Salvador: Telecom (México), Telefónica (España), Telemóvil (Bélgica), 
Saltel, Salnet, Americatel, Newcom y Digicel. 
 
Instituciones Oficiales de Apoyo a la Inversión  
En El Salvador existe una completa gama de instituciones públicas que facilitan y apoyan tanto la 
inversión extranjera, así como la realización de negocios, las exportaciones, la capacitación del recurso 
humano y la obtención de información.  
 
PROESA  
La Agencia Nacional de Promoción de Inversiones de El Salvador es la entidad que provee toda la 
información, contactos y servicios de arranque necesarios para guiar a los inversionistas extranjeros que 
buscan explorar oportunidades en El Salvador. 
 
ONI  
La Oficina Nacional de Inversiones, a través de su ventanilla única, entrega todos los permisos necesarios 
a fin de establecer una empresa en El Salvador. 
 
CENTREX/SIEX 
Provee una autorización electrónica para exportar que se emite en un período de 45 minutos. 
 
TRADEPOINT  
Una fuente de información comercial que les provee a los empresarios activos y potenciales los datos 
acerca de las oportunidades de negocio y de mercado, las regulaciones y los requisitos comerciales. 
 
EDI ADUANAS  
Un tele proceso de auto despacho y autorización. Es el primer sistema aduanero en toda Latinoamérica 
que satisface los requisitos de aduanas de las Normas ISO 9000. 
 
INSAFORP  
El Instituto Salvadoreño de Capacitación Profesional provee programas de capacitación adecuadas a las 
necesidades de los trabajadores de las diferentes industrias, tales como la maquila. (Muchas compañías 
extranjeras y zonas francas trabajan conjuntamente con estas instituciones). 
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Por otra parte existen en el país un conjunto de programas estatales de incentivos y créditos destinados a 
la innovación, a las exportaciones, al desarrollo de la pequeña y mediana empresa, todos los cuales 
pueden ser de gran ayuda para el desarrollo de nuevos emprendimientos, productos, investigación de 
mercados, etc.  

Adicionalmente el sector privado tiene organizaciones muy activas que también cumplen un importante 
papel en temas de exportación, análisis económico, desarrollo agropecuario y agroindustrial y actividades 
relacionadas. 

Ventajes Específicas del Proyecto 
Existen algunos aspectos relacionados con el negocio planteado que confieren una ventaja específica a los 
empresarios que decidan invertir en El Salvador para desarrollar la industria procesadora de frutas 
tropicales. 

Una ventaja muy importante es que aproximadamente 2.5 millones de salvadoreños han emigrado y 
residen y trabajan fuera del país, en su mayoría en los Estados Unidos, lo cual constituye un mercado 
cautivo importante para los productos de origen tropical que se elaboran en el país, entre ellos los tratados 
en este estudio, los cuales podrían ser exportados a dicho mercado. 

Desarrollo de la Fructicultura 
A partir del año 2000 el Gobierno de El Salvador, a través del Ministerio de Agricultura y Ganadería, con 
la asistencia del Instituto Interamericano de Cooperación para la Agricultura (IICA) ha estado 
desarrollando el Programa Frutales el cual ha incentivado la plantación de diferentes especies de frutas, 
principalmente de clima sub-tropical y tropical, brindando asesoría tanto para la etapa de producción de 
plantas de buena calidad (viveros) como en las etapas productivas en campo, lo que facilitaría llegar a 
acuerdos con los propietarios de plantaciones para implementar la aplicación de BPA. El programa ha 
tenido buena acogida entre los agricultores salvadoreños obteniéndose como resultado al año 2005 las 
siguientes especies y superficies plantadas (para el propósito del presente estudio se excluyen cítricos), 
buena parte de las cuales están entrando en producción y son fuente potencial para el suministro de 
materia prima de buena calidad para las agroindustrias de frutas tropicales. Se debe tener en cuenta que 
del listado siguiente, a excepción del coco, ninguna de las frutas de las especies mencionadas se pueden 
exportar como fruta fresca al mercado de EEUU debido a restricciones fitosanitarias, lo que abre una 
ventana de oportunidad para las agroindustrias que se establezcan en el país. 
 
Superficie Plantada en El Salvador  
Aguacate 1,485.32 mz     1,039.7 hás. 
Marañón 885.72 mz     620.0 hás. 
Mango  723.67 mz     506.6 hás. 
Coco  649.34 mz     454.6 hás. 
Jocote  252.36 mz     176.7 hás.  
Anona  232.20 mz     162.5 hás. 
Sapotáceas 414.34 mz     290.0 hás. 
Guayaba 47.89 mz       33.5 hás. 
Mamey       35.10 mz.       24.6 hás. 
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A lo anterior se deben sumar las superficies de los mismos frutales que existían antes del proyecto 
Frutales, que en caso de ser necesario, pueden también sumarse como fuente de materia prima para la 
agroindustria local. 
 
El programa Frutales, no incluye el fomento a las especies frutales de ciclo corto como son maracuyá, 
piña y papaya, sin embargo como se explicita en el capítulo 4 existe suficiente producción nacional de 
papaya y maracuyá como para proveer las necesidades de una planta de proceso de tamaño medio. 
También es posible hacer contratos con agricultores para que planten estas especies frutales de ciclo corto 
en función de una proyección de demanda de la agroindustria. 
 
Ventajas Especiales para Inversionistas de Chile, Argentina y España  
A continuación se detallan las ventajas arancelarias que pueden adquirir industriales de Argentina (para el 
ingreso de productos a EEUU y la UE) y de España (para el ingreso de productos a los EEUU) una vez 
inviertan en una planta procesadora de frutas tropicales en El Salvador, en la cual se procesarían frutas 
tropicales que gozarían de origen salvadoreño. Incluso las mezclas de los productos tropicales con 
productos de clima templado contarían con suficiente valor agregado como para adquirir también el 
origen salvadoreño y gozar de las preferencias arancelarias, en los mercados objetivos. 
 
Chile por tener un abanico muy amplio de Tratados Comerciales, entre los cuales se incluyen tratados con 
los dos mercados objetivos del presente estudio EEUU y la UE, tiene tratamientos arancelarios similares a 
los que pueden obtener empresarios de Argentina y de España si deciden participar en éste proyecto. 
 
 Sin embargo aún para los empresarios chilenos puede ser atractivo participar en éste proyecto ya que la 
ubicación geográfica de El Salvador les permitiría contar con una base de operaciones para acceder con 
facilidad a los mercados cercanos que tienen una demanda interesante de jugos y puré de frutas, que son 
consumidos por la industria del turismo en la región de Centroamérica, el Caribe y el sur de México. 
 
En el mercado de la Unión Europea, la tarifa de entrada para los procesados de frutas tropicales 
provenientes de El Salvador es de 0%. 
 
TABLA 11: TARIFAS DE ENTRADA A LA UNIÓN EUROPEA 
 Abreviaciones: co. = concentrado; as. = aséptico; cg. = congelado 

País Jugo Maracuyá 
co. 

Puré Papaya 
co. , as. , cg. 

Puré Mango 
as. y co., as., cg. 

Puré Guayaba 
co. as. cg. 

Brasil 10.5% 11% 11% 11% 

Tailandia 10.5% 11% 11% 11% 

México  5.4%   

Ecuador 0%    

Argentina 10.5% 11% 11% 11% 

El Salvador 0% 0% 0% 0% 

Fuente: EU Tariff List, Validity as per 01.01.2006   Klaus Böcker GmbH  
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En el caso de Chile las tarifas en la UE para este tipo de productos se fijaron en tasa 0 desde la entrada en 
vigencia del Tratado de Libre Comercio. 
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IDENTIFICACIÓN Y CONTACTOS CON POTENCIALES 
INVERSIONISTAS/OPERADORES CALIFICADOS EN 
ESPAÑA, ARGENTINA Y CHILE 
 
España 

 
Listado de Fabricantes de Jugos (Zumos) de Fruta  
Las empresas españolas que se dedican al rubro están agrupadas en la ASOCIACIÓN NACIONAL DE 
FABRICANTES DE ZUMOS (ASOZUMOS). www.asozumos.org  
 
AGROZUMOS, S.A.   
Pg Albiazo s/n, Lekumberry 31870, Navarra, Tel. +34 948507208 
 
AGRUMEXPORT, S.A. 
Contacto: Juan Salazar Borja,  
Camino de D. Luis, 116 – 30110, Cabezo de Torres, Murcia. 
Tel. +34 968879540, Fax  +34 968879664 
 
ANTONIO MUÑOZ Y CÍA., S.A. 
e-mail: amunoz@amunoz.com, sitio Web http://www.amunoz.com  
Carretera Madrid – Cartagena Km. 390, Murcia 
 
CADBURY SCHWEPPES BEBIDAS DE ESPAÑA, S.A. 
Contacto: Fernando Gallego – Director Nacional de Alimentos 
Av. Ventalomar 3,  45007 Toledo. 
Tel. +34 925345656 
 
COFRUTOS S.A. 
Carretera de Murcia 4,  Apdo.1 
30430 Cehegin, Murcia 
Tel. +34 968740500, +34 968740350 y +34 968740526   Fax +34 968740172 
Sitio Web http:/www.cofrutos.com  E-mail cofrutos@cofrutos.com  
 
COMPAL ESPAÑA S.A. 
Modesto Lafuente 26 Rdsi,  C.P. 28003, Madrid – Málaga 
Tel. +34 914514110 
 
COMPAÑÍA DE BEBIDAS PEPSICO, S.A. 
Avenida de los Olmos, 2        Vitoria   Gasteiz 
Tel. +34 945164202   Fax +34 945164354 
E-mail eliasprieto@intl.pepsi.com  
 
COMPAÑIA DE SERVICIOS DE BEBIDAS REFRESCANTES, S.L. (COCA-COLA ESPAÑA) 
Josefa Valcarcel 36, Madrid 
Tel. +34 913481700 y 913181946     Fax  +34 913481884 
 
 
 



CONCENTRADOS VILLAVICIOSA, S.A. (COVILLASA) 
Carretera Cariñena Km. 2, La Alumnia de Doña Godina, Zaragoza 
Tel. +34 976600203  
 
ECKES GRANINI IBÉRICA, S.A. 
Travessera de Gracia 73 – 79  3º 2ª  08006 Barcelona 
Tel. +34 932384384   Fax +34 932182442 
Sitio Web www.eckes-granini.es   E-mail granini@granini.es  
 
ENVASADOS EVA, S.A. 
Sitio Web www.evasa.com  
 
HERO ESPAÑA, S.A. 
Avenida de Murcia, 1  Apto. De Correos 8, Alcantarilla 30820, Murcia 
Tel. +34 902244424  Sitio Web www.hero.es  E-mail info@hero.es  
 
INDULLEIDA, S.A. 
Carretera N-230 Km. 12, Alguaire 25125, Lleida 
Tel. +34 973756225     Fax  +34 973757033  Sitio Web  www.indulleida.com  
 
REFRESCO IBERIA, S.L. 
Carretera N-332, Km.206.9  Oliva 46780, Comunidad Valenciana 
Tel. +34 962850200   Fax  +34 962850208 
 
J. GARCÍA CARRIÓN, S.A. 
Carretera Murcia s/n, Jumilla 30520, Murcia 
Tel. +34 968758100  Fax +34 968783115  Sitio Web www.donsimon.com   
 
JUGOS CANARIOS, S.A. 
Pastor 19, Salinetas, Telde, Las Palmas 
Tel. +34 928131010  Fax  +34 928132480 
Contacto: Cathaysa Rodríguez Matu  E-mail service_5food@hotmail.com   
 
JUVER ALIMENTACION, S.A. 
Apartado Correos, 31  -  30110,  Churra, Murcia 
Tel. +34 968356900  Fax  +34 968833656  Sitio Web  www.juver.es  
Contacto: Joaquín Martínez Garrigós  
 
LA VERJA, S.A. 
Calle Begastrí s/n,  30430  Cehegín, Murcia 
Tel. +34 968723630  Fax +34 968740150  Sitio Web  www.laverja.com  
Contacto: María González Siller 
 
LECHE PASCUAL, S.A. 
Avenida Manoteras, 18    P.I. Manoteras 28050, Madrid 
Tel. +34 912035500  Fax  +34 917670983   
Sitio Web http://lechepascual.es      E-mail  m.cordoba@lechepascual.es  
 
MOLEVA, S.A. – (GRUPO DALLANT) 
Avenida Pau Casals s/n,  El Palau d´Anglesola 23243, Lleida 
Tel. +34 973601349  Fax +34 973711188  Sitio Web www.moleva.es  
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NUFRI, S.A.T. nº 1596 
Carretera Palau Km. 1, Mollerusa, 25230 Lleida  
Tel. +34 973600229   Fax  +34 973600837   Sitio Web www.nufri.com  
 
RIVERBEND ESPAÑA, S.A. 
Carretera Abanilla Km. 1.5, C.P. 30140, Santomera, Murcia 
Tel. +34 968277050   Fax  +34 968865538 
Contacto: Francisco Parra Belandro 
 
ROSTOY, S.A. 
Calle del Pino 97, 30080, Casillas, Murcia 
Tel.  +34 968302250   Fax   +34 968302138  Apartado de Correos 4427 
Sitio Web www.rostoy.es    E mail  Rostov@gruporostoy.es  
Contacto: Manuel Carlos Sánchez Ríos 
 
ZUFRISA, S.A. 
Carretera Madrid – Barcelona Km. 277, Calatorao  50280, Zaragoza 
Tel.  +34 976607116  Fax  +34 976607510  
Sitio Web http://www.zufrisa.es       E mail  zufrisa@zufrisa.es   
 
 
Argentina 
 
Camaras del Sector  
 
Cámara Argentina de la Industria y Exportación de Jugos de Manzana, Peras y Afines (CINEX) 
Tel. 0054-299-478-4090; E-Mail: jmjorge@infovia.com.ar  
 
Cámara Argentina de Fruticultores Integrados (CAFI) 
Tel. 0054-011- 4866-1136/4861-1227; E.Mail: cafiba@speedy.com.ar (Bs. As.) o cafi@speedy.com.ar 
(Río Negro).  
 
Productores de Neuquén  
E-Mail: rappazzorv@patagonia.com.ar  
 
Cámara Valletana de Insumos Agrícolas (CAVIA) 
Tel. 0054-2941- 43-2899/42-4503; E-Mail: psvrocaventas@infovia.com.ar  
 
Federación de Productores de Fruta de Río Negro y Neuquén  
Tel.0054-299-477-7747 E- Mail: fpfrnn@yahoo.com.ar  
 
Cámara de Comercio, Industria y Agricultura de Tunuyán  
Tel.0054-2622-42-3131/ 2686; E-Mail: camtyan@slatinos.com.ar. 
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Chile 
 
La ASOCIACIÓN DE EMPRESAS DE ALIMENTOS DE CHILE 
(agrupa a las principales empresas que fabrican jugos, concentrados y pulpas de frutas). 
Dirección: Avenida Andrés Bello Nº 2777, 1º Piso, Las Condes, Santiago. 
Tel. (5602) 2033770   Fax  (5602) 2033763 
Sitio Web  www.chilealimentos.com  
 
FEDERACIÓN DE PROCESADORES DE ALIMENTOS Y AGROINDUTRIALES DE CHILE 
A.G 
Ahumada Nº 254, Oficina 1209, Santiago.   Sitio Web http://www.fepach.cl  
 
ASOCIACIÓN GREMIAL DE PRODUCTORES DE JUGOS CONCENTRADOS DE CHILE 
(ASECO). 
Información en Sitio Web http://www.fepach.cl  
 
Jugos 
 
AGRÍCOLA CRAN CHILE LTDA. 
Ruta 5 Sur Km. 771 
Tel. (5663) 444444  Fax  (5663) 444400  Sitio Web http://www.cranchile.com  
 
AGRÍCOLA SAN CLEMENTE LTDA.,  
Avenida del Valle 937, Oficina 558, Ciudad Empresarial, Santiago. 
Tel. (562) 7384480  Fax  (562) 7384490 
Sitio Web http://www.agricolasanclemente.cl   E mail agricola@sclem.cl  
 
BAYAS DEL SUR S.A. 
Ruta 5, Km. 950, Purranque 
Tel. (5664) 351619  Fax (5664) 351468  
Sitio Web  http://www.bayasdelsur.cl  E mail  info@bayasdelsur.cl  
 
BIOFRUT S.A.  
Longitudinal Sur Km. 40, Buin 
Tel. (562) 8212057  Fax  (562) 8214308 
Sitio Web  http://www.biofrut.cl  E mail dcarre@biofrut.cl  y  clgonzalez@biofrut.cl  
 
COPEFRUT S.A.  
Longitudinal Sur Km. 185 
Tel. (5675) 380531  Fax  (5675) 380341 
Sitio Web http://www.copefrut.cl  
 
INVERTEC FOODS S.A. 
Avenida Kennedy 5682, Vitacura, Santiago 
Tel. (562) 5805200  Fax  (562) 5805314 
Sitio Web  http://www.invertecfoods.cl  
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INVERTEC NATURAL JUICE S.A.  
Avenida Kennedy 5682, Vitacura, Santiago 
Tel.  (562) 3353663  Fax  (562) 3351985 
Sitio Web  http://www.invertecfoods.cl 
 
JUGOS CONCENTRADOS S.A.  (JUCOSA) 
Parque Industrial s/n, San Fernando      Casilla de Correos 91, San Fernando 
Tel. (56 072) 713918  Fax  (56 072) 716039 y 714374 
Sitio Web  http://www.jucosa.cl  
 
NEVADA EXPORT S.A.  
Fidel Oteíza 1956, Oficina 901, Providencia, Santiago  
Tel. (562) 2236656  Fax  (562) 2745760 
Sitio Web  http://www.nevadaexport.cl  
 
PATAGONIA CHILE S.A.  
Longitudinal Sur Km. 205, Molina     Casilla de Correos 130, Molina 
Tel. (5675) 491020  Fax  (5675) 492425 
Sitio Web http://www.patagoniachilesa.com  
 
VIÑA FRANCISCO DE AGUIRRE 
Camino a Peralillo s/n,  IV Región 
Tel. (562) 4622000  Fax  (562) 7777154 
Sitio Web  http://www.capel.cl  
 
AGROINDUSTRIA NACIONAL S.A. 
Longitudinal Sur Km. 100, Requinta 
Tel. (5672) 551120  Fax (5672) 551346  Sitio Web http://www.agrona.cl  
 
SOCIEDAD AGRÍCOLA SANTA TERESA LTDA. 
Manuel Rodríguez 229, Isla de Maipo   Casilla de Correos 47 Isla de Maipo 
Tel. (562) 8192809  Fax (562) 8192986  Sitio Web http://demartino.cl  
 
Congelados 
 
ACONCAGUA FOODS S.A.  
José Alberto Bravo Nº 0278, Buin     Casilla de Correos 245, Buin 
Tel. (562) 8218280  Fax  (562) 8218090 
Sitio Web  http://www.aconcaguafodds.cl  
 
AGRÍCOLA FRUTOS DEL MAIPO LTDA. 
Cruz del Sur Nº 133 Oficina 602, Las Condes, Santiago 
Tel. (562) 7563150  Fax  (562) 7563174 
Sitio Web  http://www.frutosdelmaipo.cl  E mail fdelafuente@frutosdelmaipo.cl  
 
AGROINDUSTRIA FRAMBERRY LTDA. 
Carlos Silva Vildósola Nº  7845, Santiago 
Tel. (562) 2736361  Fax (562) 2734969 
Planta: Ruta 215, Km. 20, Junquillar, Osorno 
Sitio Web  http://www.framberry.cl  
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ALIMENTOS Y FRUTOS S.A. 
Lo Echevers Nº 250, Santiago 
Tel. (562) 3678000  Fax  (562) 7390101 
Sitio Web http://www.alifrut.cl 
 
DESHIDRATADOS Y CONGELADOS RANCAGUA 
Fundo El Milagro s/n, Rancagua    Casilla de Correos 219, Rancagua 
Tel.  (562) 228414   Fax  (562) 228414 
 
FRIGO DITZLER LTDA. 
Camino Santa Marta Nº 2001, Maipú 
Tel.  (562) 5982000   Fax  (562) 5982060 
Sitio Web  http://www.frigoditzler.com  E mail  frigotificoditzler@frigoditzler.cl  
 
OPPOSITE SEASON LTDA. 
Hernando de Aguirre Nº 162  Oficina 1104, Providencia, Santiago 
Tel.  (5609) 87688934 y (562) 7926187   Fax  (562) 7926187    
Sitio Web  http://www.oppositeseason.cl   E mail  vherrera@oppositeseason.cl  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Estudio de Prefactibilidad para una Planta de Jugo, Pulpas y Concentrados de Frutas Tropicales en El Salvador 
 

44



VOLÚMENES DE PRODUCCIÓN, PRECIOS, 
ESTACIONALIDAD Y VARIEDADES DE PAPAYA, 
GUAYABA, MANGO, MARACUYÁ Y ARRAYÁN EN EL 
SALVADOR, NICARAGUA, GUATEMALA Y 
HONDURAS 
 
La escasa, y en algunos de los países, nula o poco confiable información estadística disponible acerca de 
superficies plantadas, precios y producción de los frutales objeto del estudio, ha obligado a buscar otros 
medios indirectos de conseguir la información requerida, recurriendo principalmente a flujos de comercio, 
en los casos en que se han encontrado y apreciaciones de expertos conocedores de las realidades de cada 
país, especialmente para tener una aproximación a las variedades plantadas de cada fruta. 

 
En las cifras obtenidas de flujo de comercio es necesario indicar que pudieran ser mayores que las 
oficialmente registradas, ya que aún persiste en algunos importadores/exportadores la costumbre de sub-
declarar el volumen/valor de las importaciones/exportaciones dentro de la región centroamericana. No es 
posible discriminar las reexportaciones (triangulaciones) si las hubiera. Las distorsiones anteriores no 
afectan el propósito del estudio ya que la investigación se ha centrado en determinar la existencia de 
materia prima suficiente en la región para que la agroindustria funcione en niveles adecuados de 
utilización de su capacidad instalada y rentabilidad. 
 
Papaya 
La información proporcionada por el Ministerio de Agricultura y Ganadería (MAG) en el año 2004 
consigna una superficie plantada de 648.60 manzanas (equivalente a 454 hectáreas). Con una producción 
promedio de 923.6 cientos por manzana, da una disponibilidad de 60 millones de unidades al año, lo que 
equivale aproximadamente a 90 millones de libras anuales. Las principales variedades plantadas son 
Maradol, Tainung y Red Lady, en etapa de prueba hay otras variedades como Caleña. 

 
Cabe destacar que por tratarse de un cultivo en el cual se cosechan los dos primeros años desde que entra 
en producción (excepcionalmente 3 años) las cifras de superficie teóricamente no son estables, como es el 
caso de los frutales de largo período productivo, sin embargo también es una práctica común que los 
agricultores renueven sus plantaciones en la medida en que se van obsoleciendo, por lo cual es razonable 
estimar una superficie permanente plantada de 650 manzanas. 
 
Existen en el país productores con superficies importantes en producción, uno de ellos tiene una 
superficie plantada de 6 manzanas, con una producción total cercana al millón de libras anuales, 
predominando la variedad Maradol, cantidad suficiente para abastecer durante 54 jornadas la operación de 
una planta de pulpa de papaya con capacidad para procesar 8.4 toneladas métricas diarias de fruta fresca, 
es decir en proceso exclusivo de papaya durante 54 de los días 261 hábiles al año (20% del total 
requerido). Me ha comunicado estar en plan de crecimiento. 



Una planta con capacidad de procesamiento de 5 TM/hora ocupando el 33% del tiempo anual requeriría la 
producción proveniente de 40 manzanas del cultivo. 
La producción está repartida durante todo el año, especialmente estable en la variedad Maradol, con los 
máximos entre los meses de Junio a Noviembre. 
 
Debido a la falta de información estadística del resto de los países de la región, se ha recurrido como 
fuente principal a la información de intercambio comercial de los países centroamericanos con El 
Salvador. 

 
La Asociación Gremial de Productos no Tradicionales (AGEXPRONT), de Guatemala, informa que en el 
año 2006 había 1,500 manzanas sembradas de papaya con una producción de 517,000 quintales (de 100 
libras c/u) al año. 

 
Aunque en El Salvador predomina la oferta guatemalteca, representada principalmente por las variedades 
Maradol, Tainung y en menor grado algunas de las hawaianas, también es factible, si es necesario, crear y 
desarrollar un vínculo comercial con algunos productores importantes de Nicaragua y Honduras. Esto 
sería necesario desarrollarlo ya que al mismo tiempo se debería implementar y trabajar con un sistema 
simplificado de trazabilidad, requisito indispensable exigido por los mercados de destino del producto 
procesado. 

 

TABLA 12: IMPORTACIONES DE PAPAYA EL SALVADOR – DESDE C.A. 
AÑOS 1999 AL 2002 

Años Kilos US$ CIF US$/Kg 

1999 1,121,805 223,484 0.20 

2000 883,862 159,106 0.18 

2001 539,719 130,730 0.24 

2002 2,401,304 503,088 0.21 

Fuente: Estadísticas de Importaciones de El Salvador desde C.A., MAG, DGEA. 
 

La papaya importada a El Salvador provino en un 99.93% de Guatemala, el resto de Honduras y 
solamente una muestra desde Nicaragua.  
 

TABLA 13: IMPORTACIONES DE PAPAYA EL SALVADOR – DESDE C.A AÑOS  
2004 Y PRIMER SEMESTRE 2005 (Valores CIF) 

Año / País Cantidad en Kg. Valor en US$ Precio/Kg 

2004 C.A. Países no 
identificados 1,850,433 493,408 0.27 

2005 / Guatemala 1,932,434 404,571 0.21 

2005 / Nicaragua 22,599 1,486 0.07 

Fuente: Estadísticas de Importaciones 2004 y 2005 de El Salvador desde C.A., MAG, DGEA. 
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Las importaciones se realizaron durante todo el año, con un volumen levemente menor en el mes de Julio. 
Se aprecia claramente que Guatemala es el principal proveedor de papaya al mercado salvadoreño. 
En la misma fuente de información existe un antecedente registrado de exportación de papaya desde El 
Salvador, sin especificación de destino, que corresponde al año 2002 en el cual se exportaron 6,545 Kg. 
por un valor de $ 4,000 con un valor unitario de $ 0.61 por Kg. exportado.  
 
Aunque el país ha exportado ocasionalmente la fruta de papaya, existe información de que en el período 
1999-2004, el país exportó a EE.UU. pulpa congelada de papaya por un monto total de US$ 262, 054 
(Fuente: Ministerio de Agricultura y Ganadería de El Salvador, MAG, Programa Nacional de Frutas de El 
Salvador, Santa Tecla, El Salvador, mayo de 2005, cuadro 2, pag. 7).  
 
Los antecedentes estadísticos del comercio de frutas de El Salvador desde y hacia la Región 
Centroamericana indican que el país es un importador neto de esta fruta, siendo el más importante y 
consistente proveedor Guatemala. 
 
El volumen de importaciones de este producto es tan alto que con toda seguridad permitiría el 
funcionamiento a toda capacidad de una planta procesadora de pulpa de tamaño mediano (5 TM por 
hora). La precaución a tomar en el caso de importar esta fruta seria montar un sistema sencillo aunque 
confiable para identificar el origen y tratamientos recibidos durante la etapa productiva y procesar e 
identificar independientemente cada lote a fin de cumplir los requisitos de trazabilidad que exigen los 
mercados internacionales. Se abunda sobre el tema en el capítulo dedicado a esta materia. 
 
Guayaba 
La producción en escala comercial de guayabas en el país es muy limitada. De acuerdo a la información 
proporcionada por el Ministerio de Agricultura y Ganadería (MAG) en el año 2004, había una superficie 
plantada de 66.29 manzanas (equivalente a 46.4 hectáreas) que corresponden a la variedad Tailandesa 
(Taiwanesa), la cual por tener características de pulpa blanca y escaso aroma, además de poseer 
cantidades mínimas de pectina es apropiada para el consumo como fruta fresca, pero no es utilizable para 
la producción de los procesados que interesan en el presente estudio. 
 
Las variedades de guayaba llamadas ‘indias’ o autóctonas solamente existen como árboles aislados en 
patios de casas, fincas o entremedio de los montes (mesoamérica es la zona de origen de ésta fruta). 
Similar situación ocurre en la mayor parte de los países centroamericanos, con excepción de Costa Rica 
país en el cual hay algunas plantaciones comerciales que proveen, entre otros usos, a la agroindustria que 
fabrica mermeladas. 
 
El autor hizo una búsqueda extensa en el país hace unos 14 años, con el objeto de detectar plantaciones o 
zonas con suficientes plantas con el objeto de obtener materia prima para fabricar mermeladas, la cual fue 
infructuosa. 
Debe hacerse una observación acerca de las posibilidades del cultivo de las guayabas ‘indias’ con pulpa 
color rosada - roja y presencia de pectina, las cuales presentan una epidermis mucho más delgada que las 
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variedades Tailandesas por lo que son descritas en la literatura como ‘la fruta predilecta por la mosca del 
mediterráneo (Ceratitis capitata) para ovopositar’, razón por la cual es común encontrar gran cantidad de 
larvas de ésta mosca en las frutas maduras. La alternativa de utilizar fruta en estado verde no es factible 
para fabricar los productos objeto del estudio  ya que la fruta debe alcanzar naturalmente los grados 8º a 
9º Brix requeridos en estado de plena madurez.  

  

TABLA 14: IMPORTACIONES DE GUAYABA EL SALVADOR – DESDE C.A AÑOS 2004 Y 
PRIMER SEMESTRE 2005 (Valores CIF) 

Año / País Cantidad en Kg. Valor en US$ Precio/Kg 

2004 / Guatemala 475 111 0.23 

2005 / Guatemala 318 70 0.22 

2004 / Costa Rica 83,951 100,278 1.19 

2005 / Costa Rica 16,879 16,691 0.99 

Fuente: Estadísticas de Importaciones 2004 y 2005 de El Salvador desde C.A., MAG, DGEA. 
  
Las cifras anteriores indican que las importaciones del producto tienen una clara diferenciación entre el 
producto importado desde Guatemala y el importado desde Costa Rica, el producto guatemalteco se 
estima que corresponde a guayaba de la variedad Tailandesa (también conocido en El Salvador como 
variedad Taiwanesa), el cual se produce en cantidades limitadas en el país y es sabido que ocasionalmente 
se importa desde Guatemala, razón de las cantidades reducidas que muestran las importaciones. Una 
comunicación personal del Ing. Carlos Crisóstomo, consultor internacional radicado en Guatemala y gran 
conocedor de dicho país indica que nunca ha encontrado ni ha sido informado de la existencia de 
plantaciones comerciales de guayaba nativa (india) en el país, solamente de la variedad Tailandesa (o 
Taiwanesa), al igual que en El Salvador es fruta de traspatio o natural que se encuentra aislada en 
formaciones boscosas. 
 
A su vez, el producto importado desde Costa Rica, con un precio muy superior al anterior debe 
corresponder a la fruta de arrayán o cas, de la misma familia Psidium (que entra en la misma partida 
arancelaria) ya que en El Salvador no existen plantaciones comerciales de dicha fruta y sin embargo 
existen registros de exportación en estado congelado a EE.UU.  
 
Mango 
Este frutal es uno de los que mayor aceptación ha tenido entre los clientes del Programa Frutales del 
MAG, por cuanto reporta una superficie plantada al año 2004 de 1,476.21 manzanas sumando 
plantaciones antiguas y las promovidas por el programa, lo que es equivalente a 1,033.35 hectáreas, de las 
cuales 400 están en plena producción y las que fueron plantadas en el año 2004 deberían estar 
comenzando en el presente año 2007 su producción. Considerando la alta producción de frutas por unidad 
de superficie, entre 14,000 y 23,800 kilogramos/manzana/año se estima que el aprovisionamiento local de 
ésta fruta para las necesidades del proyecto está asegurado, con la ventaja de que se podrán manejar con 
mayor facilidad y menor costo las exigencias de inocuidad y trazabilidad. 
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La estacionalidad de la producción, aunque tiene algunas diferencias menores entre distintas variedades, 
se extiende normalmente desde Marzo a Julio, época en que la planta procesadora debería concentrar su 
producción en el proceso de mango, o bien trabajar doble turno dedicando doble turno a mango o como 
alternativa dedicar un turno a mango y otro turno a papaya. El mango con manejo de poda severa e 
inductores de floración puede adelantar su período de producción a partir de Febrero hasta Abril – Mayo. 
Considerando una planta con capacidad de procesar 4 toneladas métricas por hora de fruta fresca en un 
turno de 8 horas, se requerirían aproximadamente 704 TM/mes de fruta fresca durante los 4 meses en que 
se concentra la producción significarían 2,816 TM, lo que es equivalente a la producción de 176 
manzanas (123.2 Hás.) considerando un rendimiento promedio de 16 TM/mz de la variedad Tommy 
Atkins.  
 
En conclusión existe suficiente superficie sembrada en el país como para abastecer una planta de tamaño 
mediano (4 TM/hora) la cual demandaría el 24.32% de la producción nacional proveniente de las nuevas 
plantaciones comerciales. 
 

TABLA 15: IMPORTACIONES DE MANGO EL SALVADOR – DESDE C.A AÑOS 2004 Y 
PRIMER SEMESTRE 2005 (Valores CIF) 

 Año / País Cantidad en Kg. Valor en US$ Precio/Kg 

2004 / Guatemala 321,368 39,363 0.12 

2005 / Guatemala 251,453 55,053 0.22 

2004 / Costa Rica 10,124 6,400 0.63 

2005 / Costa Rica 12,623 8,654 0.69 

2004 / Nicaragua  372,380 32,454 0.09 

2005 / Nicaragua  37,861 1,429 0.04 

2004 / Honduras 30,284 1,409 0.05 

2005 / Honduras 3,000 218 0.07 

Fuente: Estadísticas de Importaciones 2004 y 2005 de El Salvador desde C.A., MAG, DGEA. 
Cifras de la Asociación Gremial de Productos no Tradicionales (AGEXPRONT) de Guatemala muestran para el 
año 2006 una superficie sembrada de 17,000 manzanas con una producción de 2,065,000 quintales (de 100 libras 
c/u). 
 
Las importaciones de mango desde Guatemala, se concentran entre los meses de Febrero a Julio, con 
cantidades menores y ocasionalmente en los meses de Enero y de Octubre. La razón fundamental es que 
Guatemala es exportador de mangos a EEUU y su ventana de exportación abarca los meses sin lluvia de 
Enero, Febrero y Marzo, para posteriormente exportar a El Salvador ya que la ocurrencia de lluvias 
deteriora la calidad del producto y provoca presencia de hongos lo que le impide ser exportado como fruta 
fresca a los mercados exigentes en calidad y medidas sanitarias. 
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Las limitadas importaciones desde Costa Rica se concentran en los meses de Febrero y Marzo. 
 
Las importaciones desde Nicaragua muestran períodos diferentes entre los años analizados, en 2004 se 
concentraron en los meses de Septiembre, Noviembre y Diciembre; en tanto que entre Enero-Junio del 
2005 correspondieron a los meses de Enero y Junio. 
 
Por su parte las importaciones desde Honduras también son ocasionales, en 2004 el mes de Septiembre y 
en 2005 el mes de Junio. 
 
Los precios por kilogramo/CIF informados para las importaciones desde los distintos países son muy 
erráticos siendo el más alto para el producto de Costa Rica y el de Guatemala está más acorde a los 
precios mayoristas en El Salvador. Sin embargo los precios informados por kilogramo/CIF de las 
importaciones provenientes de Nicaragua y Honduras son significativamente menores a los del mercado 
salvadoreño.  
 
Maracuyá 
Aún cuando no existen cifras oficiales sobre la superficie plantada en el país de ésta fruta, el consultor 
tiene información obtenida directamente de algunos productores, que permite estimar una superficie 
mínima plantada en escala comercial de alrededor de 60 manzanas, equivalente a 42 hectáreas, lo que 
multiplicado por una productividad promedio de entre 12,000 y 20,000 kilogramos por hectárea al año 
daría una producción anual aproximada entre 504 y 840 toneladas de fruta por año, la cual aunque se 
destinara totalmente a una agroindustria de mediana capacidad resultaría insuficiente. 
 
Sin embargo por ser una fruta que comienza su producción entre los 9 y los 10 meses desde su siembra y 
cuya cosecha se extiende por 18 meses, puede aumentarse rápidamente la superficie sembrada al 
momento en que se establezca una industria que compre la fruta mediante contrato a los productores y así 
obtener abastecimiento totalmente local de la fruta. En ésta fruta es importante el abastecimiento cercano 
y en las cantidades suficientes para uno o máximo dos días de proceso, debido a que se deshidrata muy 
rápidamente y fruta con mayor tiempo desde la cosecha dificultaría el procesamiento a lo que se sumaría  
pérdida de calidad y probablemente baja en el rendimiento. La producción local facilitaría la 
implementación de BPA en los cultivos y la trazabilidad del producto. 
  
Un estudio de mercado realizado por el Ministerio de Economía en el año 2001, identificaba la 
maquinaria necesaria para elaborar el jugo de maracuyá y concentrarlo (incluyendo recuperación de 
aroma), indicando que por el alto costo de la misma era necesario procesar anualmente la producción 
proveniente de 500 hectáreas o 625 manzanas (10,000 toneladas de fruta), a fin de obtener una 
rentabilidad adecuada. El equipo en mención permite extraer el jugo y concentrarlo obteniendo un 
producto de 50º Brix que corresponde a las características del producto que predomina en el comercio 
internacional. 
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TABLA 16: IMPORTACIONES DE MARACUYÁ EL SALVADOR – DESDE C.A AÑOS 2004 
Y PRIMER SEMESTRE 2005 (Valores CIF) 

  Año / País Cantidad en Kg. Valor en US$ Precio/Kg 

2004 / Guatemala 40,532 6,055 0.15 

2005 / Guatemala 14,103 2,378 0.17 

2004 / Honduras 964,785 282,840 0.29 

2005 / Honduras 299,120 71,290 0.24 

2004 / Nicaragua 58,949 5,558 0.09 

2005 / Nicaragua 5,564 1,131 0.20 

Fuente: Estadísticas de Importaciones 2004 y 2005 de El Salvador desde C.A., MAG, DGEA. 
 
El principal abastecedor de las importaciones salvadoreñas de maracuyá es Honduras con precios 
CIF/kilogramo informados en consonancia con los precios de mayorista del mercado de El Salvador, 
también Guatemala y Nicaragua son proveedores, aunque en menor escala del producto y con precios 
informados más bajos. 
 
Arrayán 
En El Salvador, así como en Guatemala, Nicaragua y Honduras no existen plantaciones comerciales de 
esta fruta, la cual es originaria de mesoamérica difundida desde Oaxaca, México hasta Colombia y 
Ecuador. Solamente se encuentran algunos árboles de traspatio o nacidos espontáneamente en bosques 
nativos o en plantaciones de café. La excepción es Costa Rica en donde si hay reportadas plantaciones a 
nivel comercial aunque no existe información disponible acerca de la superficie plantada. 
 
Por tratarse de una especie del género Psidium, el mismo de la guayaba, y cuyo fruto presenta una 
epidermis blanda, es también altamente susceptible a la infestación con huevos de la mosca del 
mediterráneo y en consecuencia es normal encontrar en los frutos maduros presencia de numerosas larvas 
alimentándose de la pulpa, lo que la descalificaría para ser procesada con los estándares de BPM 
requeridos por los países seleccionados como mercado destino del producto procesado. 
 
De acuerdo al Programa Frutales del Ministerio de Agricultura y Ganadería de El Salvador (MAG), la 
producción de esta fruta en el país abarca los meses de Agosto, Septiembre y Octubre, aunque no 
informan superficie sembrada. 
 
 Debido al problema fitosanitario descrito anteriormente y a la falta de plantaciones comerciales de la 
fruta en el país, la solución para el aprovisionamiento de fruta de buena calidad sería desarrollar 
plantaciones en sistema cerrado, es decir plantar al interior de estructuras protegidas del ingreso de 
insectos mediante malla antivirus, lo cual pese a su costo inicial elevado, permitiría un producto con valor 
agregado importante ya que el uso de pesticidas se reduce considerablemente lo cual le confiere a la fruta 
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y al producto final una característica especial de saludable, que significa un sobreprecio interesante. 
Considerando que uno de los países donde se buscará una empresa interesada en invertir o co-invertir para 
el proyecto es España, en donde son pioneros en la producción y uso de éste tipo de estructuras, se estima 
que esta alternativa puede encontrar buena acogida en dicho país.  
 
También es posible investigar en terreno las plantaciones comerciales de Costa Rica, para determinar si la 
calidad de las frutas cumple con los requisitos mínimos necesarios para cumplir procesos certificables y 
condiciones de trazabilidad, así como para dimensionar la disponibilidad real de volúmenes para importar 
a El Salvador. 
 
Sin lugar a dudas, la pulpa o puré de arrayán congelado tiene características organolépticas excelentes que 
pueden ser aprovechadas por toda la industria de alimentos que utiliza éste tipo de productos, ya que 
cumple con la condición de ser un producto apropiado para conferir un sabor y aroma exóticos, ya sea 
como producto solo o para mezclas en jugos, mermeladas, yogurt, pastelería, etc. que es justamente lo que 
busca permanentemente la industria a nivel mundial y especialmente las empresas del rubro en los 
mercados de destino de la UE y EEUU como base para lograr diferenciar de sus productos de los de la 
competencia. 
 
De todas las frutas pre-seleccionadas para el presente estudio y sin desmerecer el gran potencial de 
mercado de las otras, el consultor estima que el arrayán es la que tiene el mayor potencial a futuro en los 
mercados internacionales por sus múltiples posibilidades de uso y sus especiales características 
organolépticas. Por lo que aunque será necesario iniciar su producción bajo condiciones controladas, la 
industria que lo haga adquirirá una gran ventaja sobre sus competidores. 
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COSTOS DE TRANSPORTE DESDE CADA PAÍS 
PROVEEDOR A EL SALVADOR, GASTOS DE 
IMPORTACIÓN Y DE INTERNACIÓN, BARRERAS NO 
ARANCELARIAS.  
 
Transporte 
Debido a que es la Dirección General de Aduanas del Ministerio de Hacienda de El Salvador, la 
institución encargada de fijar el valor mínimo de los fletes que deben venir consignados en las facturas de 
importación, un primer acercamiento a los valores de transporte terrestre para productos provenientes de 
la región centroamericana está en la tabla siguiente, extraído de la información publicada en el presente 
año 2007 por dicha institución. Se hace notar que los valores de la referencia son para transporte terrestre 
en general, sin diferenciar el transporte terrestre refrigerado que tiene un costo mayor.  

 

TABLA 17: VALORES DE FLETES PARA IMPORTACIONES EN US$ 
(Rango de Peso Bruto Transportado)  

Procedencia Menor a 
1,000 Kg. 

De 1,001 a 
4,000 Kg. 

De 4,001 a 
8,000 Kg. 

De 8,001 a 
12,000 Kg. 

De 12,001 a 
20,000 Kg. 

Guatemala 75 120 165 180 200 

Honduras 100 179 244 270 300 

Nicaragua 135 231 316 409 455 

Costa Rica 180 539 739 954 1,062 

Fuente: MINISTERIO DE HACIENDA DE EL SALVADOR, Dirección General de Aduanas 
Valores de fletes terrestres para diferentes procedencias y pesos transportados a El Salvador. No incluye costos de 
retorno. 
 
Los valores mínimos consignados, especialmente por el hecho de no considerar el flete de retorno, el cual 
normalmente es cargado por el transportista, son los que usa la Dirección General de Aduanas para 
calcular el pago de aranceles (de fuera de la región centroamericana) y el Impuesto al Valor Agregado 
(IVA), único gravamen para las importaciones provenientes de la región,  cuando las facturas de 
importación no lo detallan, situación que se da en facturas que consignan valor FOB. 
 
Transporte Refrigerado  
Las tarifas de flete refrigerado se estimaban en el año 2003 en aproximadamente US$ 1.00 por kilómetro 
recorrido (Estudio de IICA, Int. sobre exportación de plátanos). Debido a que cada empresa negocia los 
precios según las características de cada flete  se ha optado por estimar el valor actual reajustando el costo 
por kilómetro estimado en 2003 aplicando el incremento en el valor del diesel, según la tabla siguiente. 
 
 
 



TABLA 18: VALOR POR GALÓN DE DIESEL EN LOS PAÍSES CENTROAMERICANOS 
 2003 – 2007 (EN $US) 

 Años El Salvador Guatemala Honduras Costa Rica Nicaragua 

2003 1.54 1.37 1.81 1.71 1.77 

2007 2.96 2.86 2.97 3.07 3.05 

Aumento 92.21% 108.76% 64.10% 79.53% 72.32% 

Fuentes: Precios Septiembre 2003 Ministerio de Economía El Salvador; Precios Agosto 2007 Secretaría de 
Integración Económica Centroamericana (SIECA). 
 
El promedio de aumento en el valor del diesel en Centroamérica entre los años 2003 y 2007 es de un 83.4 
%, insumo fundamental en el costo del transporte y que sumado al precio de los lubricantes y a los costos 
de mantenimiento que siguen el mismo patrón de precios, incide en conjunto en un 70% del costo total 
del transporte terrestre. Los considerandos anteriores permiten aproximar el costo promedio actual del 
flete refrigerado en los países de la región  a US$ 1.60 por kilómetro recorrido. 
Las tarifas anteriores de flete refrigerado, son teóricas y se han calculado considerando las distancias 
promedio a las capitales de los países centroamericanos seleccionados como proveedores de frutas para el 
proyecto, a las cuales se les ha sumado un recorrido adicional de 140 km. en el interior de cada país para 
acceder al lugar de producción de las frutas y se presenta en la tabla siguiente. 
 

TABLA 19: ESTIMACIONES DE VALOR DEL FLETE DESDE ORIGEN DE LA FRUTA EN 
LOS DIFERENTES PAÍSES DE LA REGIÓN HASTA EL SALVADOR 

 Ciudad de Origen  Distancia Valor 
por Km (US$) Total (US$) Costo/Kg. de Fruta 

Camión con 12 TM (US$) 

Guatemala 441 1.60 705.60 0.06 

Tegucigalpa 515 1.60 824.00 0.07 

San Pedro Sula 530 1.60 848.00 0.07 

Managua 720 1.60 1,152.00 0.10 

San José 1135 1.60 1,816.00 0.15 

Fuente: Elaboración propia con distancias entre ciudades informadas por la Federación Centroamericana de 
Transporte (FECATRANS), valor estimado para camiones con capacidad de carga 12 TM. 
 
Se han obtenido dos cotizaciones de transportistas regionales, que poseen unidades refrigeradas, los 
cuales indican que en el caso de unidades de transporte refrigerado grandes con capacidad para 
transportar 20 TM de fruta, el valor es de US$ 3.60 por kilómetro recorrido lo que equivale a los valores 
entre diferentes lugares de origen que se presentan en la tabla siguiente. 
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TABLA 20.: VALOR DE FLETE REFRIGERADO COTIZADO POR TRANSPORTISTA EN 
CAMIÓN DE 20 TM. DESDE ORIGEN DE LA FRUTA EN DIFERENTES PAÍSES DE LA 
REGIÓN HASTA EL SALVADOR 

 Ciudad de Origen  Distancia Valor 
por Km (US$) Total (US$) Costo/Kg. de Fruta 

Camión con 12 TM (US$) 

Guatemala 441 3.60 1,587.60 0.08 

Tegucigalpa 515 3.60 1,854.00 0.09 

San Pedro Sula 530 3.60 1,908.00 0.10 

Managua 720 3.60 2,592.00 0.13 

San José 1135 3.60 4,086.00 0.20 

Fuente: Cotizaciones obtenidas telefónicamente en Guatemala. 
 
Aunque los valores mostrados en la tabla anterior son reales por corresponder a lo cotizado por un 
transportista guatemalteco, debe tomarse en consideración que la agroindustria va a tener un cierto poder 
de negociación por frecuencia y volúmenes, en consecuencia se puede estimar que el valor del flete 
deberá estar en un rango entre los calculados teóricamente en la Tabla 18 y los presentados en la Tabla 19 
anterior.  
 
Se obtuvo una segunda cotización de otro transportista guatemalteco, quien posee camiones refrigerados 
pequeños con capacidad de carga de 2.2 TM. En éste caso sube el costo por Kg. transportado, como se 
muestra a continuación. 
 

TABLA 21: VALOR DE FLETE REFRIGERADO COTIZADO POR TRANSPORTISTA EN 
CAMIÓN DE 2.2 TM. DESDE ORIGEN DE LA FRUTA EN DIFERENTES PAÍSES DE LA 
REGIÓN HASTA EL SALVADOR 

Ciudad de Origen Distancia Valor 
Total (US$) 

Costo/Kg. de Fruta 
Camión con 2.2 TM (US$) 

Guatemala 441 400 0.18 

San Pedro Sula 530 530 0.24 

Managua 720 1,100 0.50 

 
Como se puede observar, el transporte refrigerado en camiones de poca capacidad de carga aumenta 
considerablemente el precio CIF – San Salvador de la fruta por kilogramo transportado, lo que no hace 
económicamente factible considerar esta alternativa. 
  
Es necesario hacer algunas consideraciones sobre las implicaciones que tiene para el proyecto el tema del 
transporte terrestre intra-regional. 
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Características que debe cumplir el transporte 
Debido a que el producto a transportar son frutas en estado maduro, es ineludible que el transporte deba 
efectuarse en camiones refrigerados (rango de temperaturas entre 1º y 10º C). Es la única forma de no 
sufrir cuantiosas pérdidas y mantener las frutas con la calidad necesaria para ser procesadas.  
El compartimiento de carga de los camiones refrigerados a ser utilizados, debe ser lavado y desinfectado 
antes de cada carga para cumplir con los requisitos de BPA, BPM, HACCP, ISO 9000 (requisitos de una 
o más de las certificaciones anteriores que sean exigibles por el mercado de destino) y trazabilidad. Esto 
solamente puede ser cumplido por las empresas más profesionales, lo que también se traduce en un valor 
de flete mayor al promedio del mercado, ya que en el rubro predominan empresas de transporte con baja 
profesionalidad. 
 
La fruta debe transportarse en cajas plásticas aireadas y que sean fácilmente lavables, desinfectables y con 
un diseño que permita almacenarlas en poco espacio una vez utilizadas. 
 
Disponibilidad de Transporte Terrestre Refrigerado 
Este aspecto es probablemente uno de los factores más determinantes en la evaluación de las alternativas 
viables que tiene el proyecto en cuanto al aprovisionamiento de frutas desde la región, ya que pese a los 
esfuerzos realizados para obtener cotizaciones de flete refrigerado, entre países de la región, solamente se 
pueden obtener precios al negociar fletes reales. El servicio de transporte refrigerado para el proyecto será 
interesante para los transportistas debido a los volúmenes y regularidad que demandará la planta 
procesadora ubicada en El Salvador. Es importante negociar y asegurar los fletes y el suministro, ya que 
las frutas maduras no pueden esperar cupo de carga.  La alternativa de montar plantas de proceso primario 
en cada uno de los países cambia el esquema de fletes, ya que el transporte interno se puede hacer en un 
camión de 8 a 10 TM que cumpla las condiciones de higiene necesarias, pero no requiere refrigeración 
por tratarse de distancias cortas y no tener paso complicado por aduanas. El producto una vez con proceso 
primario en el país de origen, requerirá ser mantenido ya sea en refrigeración o congelamiento para 
posteriormente ser enviado a El Salvador, situación que permitiría aprovechar los fletes refrigerados o 
congelados cuando estén disponibles. La alternativa es usar transporte no refrigerado para frutas frescas. 
 
Seguro de Transporte 
La prima normal de seguros para transporte entre países centroamericanos es del 1.5% sobre el valor 
declarado de la mercadería. 
 
Gastos de Internación 
Las frutas frescas provenientes de los países centroamericanos no pagan aranceles de internación, 
solamente deben cancelar el IVA (13%) sobre el valor CIF de la mercadería. Sin embargo en el proyecto 
estarían exentas del IVA por destinarse a exportación. 
 
Barreras No Arancelarias 
En general se puede afirmar que no existen barreras no arancelarias para la importación de frutas frescas 
proveniente de países de la región centroamericana. Las exigencias son que la documentación incluya 
certificado de origen y certificado fitosanitario expedidos por las autoridades competentes de cada país. 
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Debido a que El Salvador desde hace décadas depende para su consumo interno de un porcentaje muy 
elevado de importaciones especialmente de frutas y hortalizas desde los países vecinos, el sistema está 
adecuado al comercio y tránsito de éste tipo de mercaderías y no se sabe de la existencia de alguna barrera 
no arancelaria para la importación de frutas o procesados de frutas provenientes de la Región 
Centroamericana. 
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DESARROLLO DE UNA ESTRATEGIA PARA 
ASEGURAR EL SUMINISTRO Y TRAZABILIDAD DE 
LAS FRUTAS PROVENIENTES DE CENTRO AMÉRICA 

 
Debido a las dificultades que presenta el cumplimiento de las exigencias mínimas de trazabilidad 
necesarias para cumplir con las certificaciones de calidad que exigen los países compradores, tema en que 
abunda más adelante, se proponen alternativas que permitan asegurar el suministro de las frutas 
provenientes de los diferentes países. 
 
Suministro de Fruta Fresca  
Para hacer viable esta opción, la cual posiblemente debido al incremento en los precios de los 
combustibles se vuelva muy cara en un futuro próximo, es necesario tomar en consideración los 
siguientes requisitos: 
 
La agroindustria deberá establecer un representante de compras en cada uno de los países de origen de la 
producción de frutas. Se pueden conseguir profesionales que tengan amplio conocimiento del país y 
buenas relaciones con agricultores. 
 
Las funciones principales serán: 
• Identificar uno, dos o tres productores por país, que posean superficies plantadas de tamaño adecuado 

como para surtir embarques comerciales a El Salvador. 
• Determinar calidades, épocas de suministro, volúmenes posibles de ser exportados a la agroindustria 

establecida en El Salvador. 
• Investigar alternativas y disponibilidad de transporte refrigerado con capacidad adecuada el plan de 

trabajo de la planta, para una vez seleccionado el transporte establecer un contrato con detalle de 
tiempos, épocas, volúmenes, cumplimiento de condiciones higiénicas, precios, etc. 

• Establecer contratos con uno o más productores, para el suministro de las frutas especificando épocas, 
volúmenes, precios, estándares de calidad para el cultivo y manejo de cosecha y post-cosecha. 

• Actuar como inspector y supervisor del cumplimiento de buenas prácticas agrícolas en el cultivo y en 
el manejo de la cosecha y post-cosecha. Si es necesario, deberá dar consejo técnico a los productores 
sobre los temas anteriores. 

• Deberá implementar y hacer cumplir el sistema de trazabalidad simplificado que se propone más 
adelante. 

 
La agroindustria en El Salvador, requerirá contar con un gerente de compras o suministros, que pueda 
establecer y manejar toda la coordinación del suministro externo de frutas, supervisar a los representantes 
en cada país y el suministro interno. 
 
 
 
 



Suministro de Fruta con Proceso Minimo en País de Origen  
La alternativa, que en términos generales tiene muchos aspectos comunes con la anterior, es el 
establecimiento de plantas de recepción y proceso primario, de tamaño reducido, en cada uno de los 
países que se seleccionen como fuente de aprovisionamiento de frutas. 
 
Las ventajas de ésta alternativa son primordialmente reducir costo de fletes ya que se transportaría 
solamente materia prima procesada, disminuir los riesgos de contaminación y pérdida durante el 
transporte, contar con la posibilidad de procesar frutas completamente maduras (con máximo de ºBrix) y 
seleccionadas con suficiente nivel de detalle en el propio país de origen. Adicionalmente sería una 
estrategia bien recibida por cada uno de los países y sus productores, ya que verían a la planta como una 
agroindustria nacional. 
 
Las tareas a realizar en cada país serían semejantes a las descritas en la alternativa anterior de compra y 
envío de frutas, solamente que adicionando el manejo de la planta local. 
 
En el capítulo Nº 7 de determinación de las capacidades de planta y valor de inversión se hace referencia 
detallada acerca de las necesidades de equipamiento y construcciones que deberían tener éstas plantas 
locales en cada uno de los países proveedores de materia prima. 
 
Mecanismo de Trazabilidad  
El término trazabilidad ha adquirido relevancia últimamente en el marco de las Buenas Prácticas 
Agrícolas (BPA) y Buenas Prácticas de Manufactura (BPM), sin embargo algunas veces se emplea en 
forma incorrecta, mezclándolo con otros, o confundiendo su alcance. 
 
Debido a que es un concepto relativamente nuevo y a que las normativas y regulaciones en los diferentes 
países, también están en distinto nivel de desarrollo e implementación, se ha estimado prudente hacer un 
breve recuento de la terminología y avances sobre el tema, finalizando con la propuesta que se estima más 
factible a ser implementada en el presente proyecto. 
 
Este término nace a comienzos del siglo XX con la adopción internacional del “metro” como unidad de 
medida y todo el sistema de metrología. Hoy es usado como una extensión del concepto en muchas áreas 
tecnológicas y comerciales. 
 
La definición actual de este término, que no figura en el diccionario español, no está bien armonizada a 
nivel mundial. El Codex por ejemplo, no ha logrado consenso en una definición. 
 
Diversas organizaciones internacionales de la industria alimentaria: The Food Business Forum (CIES) y 
en particular en la Industria Frutícola como ser: Produce Marketing Association (PMA), Canadian 
Produce Marketing Association (CPMA), y otras, han tratado de establecer alianzas para concordar 
estándares y criterios técnicos a fin de evitar mayor confusión entre los distintos agentes del mercado 
internacional y buscando dar respuesta a las nuevas disposiciones que aparecen en los bloques de países 
desarrollados. 
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Este término y sus alcances involucran dos grandes áreas: 
 
–INOCUIDAD (Calidad de los productos y Salud de los consumidores)  
 
–SEGURIDAD (Prevención ante actos terroristas) 
 
Las fallas en Inocuidad (y de Calidad) están relacionadas con eventos involuntarios o fortuitos (falta de 
previsión, procesos fuera de control o mal diseñados, ignorancia, otros) y las menos de las veces se deben 
a acciones deliberadas. 
 
Por otra parte la Seguridad está relacionada con la prevención de acciones delictivas y sus fallas debido a 
la falta de control, vigilancia, inspección y otras. 
  
Definición de Trazabilidad 
“Capacidad para seguir la historia, la aplicación o la localización de todo aquello que está bajo 
consideración”. 
 
Al considerar un Producto, la trazabilidad está relacionada con: 
• Origen 
• Historia de su procesamiento 
• Distribución y localización del producto después de su entrega. (ISO 9000:2000) 
 
Es decir, la TRAZABILIDAD tiene dos componentes claves que son: 
• “Tracking” o “Localización” o “Traceforward” y 
•  El “Tracing” o “Traceback”. 
 
“Tracking” o “Localización” o “Traceforward” 
“Es la capacidad de registrar la identificación de cada unidad de un producto dentro de la instalación en 
que se encuentra en un determinado tiempo, los procesos recibidos, sus transformaciones posibles en 
nuevas unidades y su despacho al siguiente punto de la cadena debidamente identificado”. 
 
Involucra que:  
• Cada punto de la cadena le entrega el producto al siguiente punto mediante algún documento 

(registros, etiquetas, códigos) que lo describen totalmente. 
• Los tipos de registros normalmente utilizados son: Guías de despacho, Planillas de recepción de 

bodega o packing, Etiquetas (viñetas), Inventarios (existencias), Órdenes de embarque, Packing Lists, 
Archivos computacionales, Facturas, etc. 

• Es una herramienta básica para la logística y actividades vinculadas. 
• Tiene la característica de que es un trabajo de oficina (pasivo). 
• El Tracking (o “Localización”) es un elemento clave para hacer la Trazabilidad, cuando ésta se 

requiere. 
• Es indispensable contar con un “Tracking” muy completo si se presenta un hecho fortuito, intencional 

o de características terroristas. 
 
“Tracing” o “Traceback”  
“Es la capacidad de identificar la ocurrencia de un problema, o causa del retiro de una determinada 
unidad (o lote), de un producto en cualquier punto de la cadena, utilizando los datos de su proceso 
registrados en cada etapa de la cadena a partir del “Tracking” o Localización. 
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Es un proceso que tiene las siguientes características: 
• Partiendo del “tracking” es posible hacer el “tracing” (o “Trazado al origen del problema”). 
• Un buen “tracking” permite hacer un buen “tracing”. No al revés. 
• Los tipos de registros adicionales necesarios para hacer el Tracing, dependiendo del producto, son: 

Cuadernos de Campo o de Planta, Planillas de Control de Procesos (Aplicación de Agroquímicos, 
Monitoreo de temperaturas, Sanitizaciones, Fumigaciones o Gasificaciones, etc.,), Certificados de 
Análisis de Laboratorio, Planillas de Control de Calidad, etc. 

• La Trazabilidad es un trabajo técnico  (Activo). 
• Las Conclusiones u Opiniones si se requieren, están basadas en: Principios Científicos, Reglamentos, 

Normas, etc. 
 
Las publicaciones relevantes sobre la materia, vinculadas con la industria y analizadas por la Fundación 
para el Desarrollo Frutícola de Chile (FDF) incluyen: 
 
• Guía de Trazabilidad para Productos Frescos de EAN-UCC, (Hoy GS1) de Marzo 2001 

Este documento fue distribuido el año 2002 en prácticamente todos los países en que EAN Int’l tiene 
agencias. Es esencialmente una Guía de “Tracking” y Codificación empleando códigos de barra. Está 
armonizado con el UCC de USA  

 
• Guía de Buenas Prácticas de Codificación de Cajas y Pallets del PMA. (Dic. 2002) 

Este documento ha sido distribuido por PMA y no es mas que una adaptación del documento anterior 
referido sólo a Pallets y Cajas.  

 
• Reglamento 178/2002 UE 

(www.ue.org). Entró en vigencia el 1º de enero de 2005 
 
• Reglamento de etiquetado del País de Origen (USA) 

(En trámite) 
 
• Tracking and Tracing of  Food Products in Canadá.(2003)  

Es un documento técnico muy completo en que separa el tema de Trazabilidad de otros conexos como: 
Codificación, Tecnologías asociadas a manejo de datos, Sistemas de intercambio electrónico de datos, 
etc.. (www.cpma.ca/industry) 

 
• CPTTF (CPMA/PMA Traceability Task Force) “Traceability Best Practices Paper” (2004) 

Documento basado en el anterior y que refleja la posición de Norteamérica sobre el tema. 
Esencialmente se basa en el uso del Sistema de Códigos de Barra EAN-UCC.  

 
• EUREPGAP, General Regulations. (2003) 

Da una definición, señala la exigencia de tener un sistema de Trazabilidad pero no explicita los 
requisitos mínimos. 

 
• CIES, “Implementing traceability in the food supply chain” (March, 2004) 

Es una publicación breve, muy completa y que da las pautas en forma clara respecto a los aspectos 
claves y relevantes sobre Trazabilidad que esperan los retailers (www.ciesnet.com) . 
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Es importante conocer que los proveedores de software de gestión para plantaciones y packings de frutas 
se apoyan en la Trazabilidad como marketing de venta, siendo esto en varios casos inexacto. 
La exigencia del registro de los packings de frutas en el FDA está más bien ligada al tema de Tracking y 
Seguridad. Lo mismo ocurre con la regulación del aviso previo de 24 hrs., es decir tiene una relación 
indirecta con la Trazabilidad. 
 
Registros para el FDA (USA) 
 
• Registro de Instalaciones (Sección 305). 

Excluye Plantaciones y Packings dentro de la Plantación. 
 
• Notificación Previa (Sección 307) 

La hace el importador principalmente. 
 
• Establecimiento y Mantenimiento de Registros (Sección 306). 
 
• En El Salvador: Los que fabriquen, procesen, envasen, empaquen o almacenen alimentos destinados al 

consumo humano o animal en USA. 
 
• Los registros identifican el Producto (Nº Lote, Nº Pallet, etc.). 
  
• Los registros deben crearse en el momento en que tenga lugar la actividad (incluido el transporte) y se 

deben mantener en la misma instalación en donde se realizan las actividades. 
 
• Los registros de los productos perecederos no destinados a la transformación en alimentos no 

perecederos deben estar disponibles 1 AÑO a partir de la fecha que se creó el registro. 
 
• Los registros de los demás alimentos deben estar disponibles DOS AÑOS. 
 
• Los Transportistas deben tener registros de todos y cada uno de los alimentos transportados. 

 
• No existe un formato especial ni obligación de tenerlos en determinada manera. 
 
Estándar Básico de Trazabilidad 
 
Fruta Fresca 
Para importar fruta fresca al país, ésta debe cumplir las regulaciones fitosanitarias de los servicios 
especializados en los países de origen, se exige generalmente que se etiquete en la caja: 1. Cultivada y 
empacada por…“Grown and packed by: ….” O si es el caso 2. Cultivada por…. y empacada por…. 
“Grown by…. and packed by…”  
 
Será necesario seguir el requisito anterior como mínimo para la trazabilidad de los productos. Además 
debido a que hay que implementar Buenas Prácticas Agrícolas en las plantaciones, aun cuando 
inicialmente se comience con las prácticas mínimas en las plantaciones que serán proveedoras de las 
frutas. De esta manera posteriormente se podrán acreditar con Buenas Prácticas de Manufactura los 
productos procesados y tener los registros básicos de trazabilidad. 
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La Codificación es permitida y autorizada por USDA/APHIS. Hay proposiciones de emplear una 
codificación universal estandarizada (el Global Location Number de EAN-UCC, (hoy GS1) Las normas 
de calidad de USA y Europa, también tienen exigencias obligatorias en cuanto a la información que se 
debe poner en la etiqueta. 
 
Tecnologias Utilizadas  
Muchas empresas e instituciones han utilizado el tema de la Trazabilidad para desarrollar tecnologías que 
permitan: capturar, registrar, identificar, almacenar, administrar, etc. los productos. Esto en muchos casos 
genera confusión esencialmente por la falta de universalidad de los sistemas. 
 
Como tampoco existe a nivel mundial un criterio definido ni único, acerca de lo que “el mercado” o “la 
autoridad” exigen, definiremos nuestro estándar básico usando el sentido común (QUÉ HACER), y se 
proponen los aspectos relacionados (COMO HACER)  con instrumentos simplificados para aspectos tales 
como Codificación, Sistemas de manejo de datos, etc. 
 
Para desarrollar un modelo o estándar de Trazabilidad para los productos que elabore la planta 
procesadora objeto de este estudio, que sea aceptable por los mercados de destino identificados en el 
proyecto, será necesario adaptar (y simplificar) un modelo que sirva tanto para la alternativa de 
importación de frutas frescas desde la región centroamericana, como para la alternativa de 
implementación de plantas procesadoras primarias en los países de origen de la fruta así como para la 
planta central que se establezca en El Salvador.  
 
Las regulaciones de etiquetado de las normas fitosanitarias y de calidad prácticamente cubren las actuales 
necesidades de “tracking”. (El CÓMO se podría hacer incluso manualmente). 
 
Las reglamentaciones existentes de USA y la UE sólo regulan EL QUÉ. 
 
Empresas de servicios interesadas en otros negocios (Sistemas de Gestión) generan parte de la confusión 
que existe para lograr objetivos distintos a los de la Trazabilidad. Tener un estándar básico contribuiría a 
ordenar el tema y tomar mejores decisiones a nivel de empresas. 
  
La industria alimentaria de productos procesados utiliza desde hace tiempo los sistemas estandarizados de 
códigos de barra EAN y es posible que en los próximos años queden obsoletos.  
 
Tecnología RFID 
Es un dispositivo electrónico, diminuto (nanotecnología), que contiene una “memoria” para grabar datos 
y un código único (pre-grabado) a nivel mundial. Este dispositivo se adhiere al producto. 
 
La RFID (Radio Frecuency Identification) es una tecnología de identificación por radiofrecuencias. Se 
trata de un pequeño circuito, con una antena, que al recibir energía vía radio desde un emisor exterior 
responde con una señal, indicando su estado y posición. 
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Requiere de la existencia de una red de comunicación, similar a Internet inalámbrica (WI-FI), que permite 
registrar en su “memoria” los datos que se establezcan al pasar el producto por ciertos puntos pre-
establecidos. Asimismo permite transmitir a una base de datos el contenido del registro asociado a cada 
código único. 
 
Es decir, se puede ir construyendo el “tracking” del producto en forma automática e inequívoca, sin 
intervención humana. 
 
Aunque probablemente sea la tecnología a ser usada en un futuro próximo, todavía en Centroamérica no 
están dadas las condiciones para su implementación.  
 
En materia de RFID no hay nada definido aún a nivel de retailers, sólo planes piloto, pero la mayor razón 
que se visualiza para su uso son: la eliminación de las cajeras en el supermercado, optimizar la logística a 
todo nivel, disminución de mermas, 
 
Aunque RFID es ya una tecnología madura, su despegue en el mundo de la distribución está vinculado a 
la introducción del estándar de codificación EPC (código electrónico de producto), que permitirá rastrear 
y trazar el recorrido de los productos a medida que éstos viajen entre todos los socios de una cadena de 
suministro. 
 
La cadena alemana Metro, la norteamericana Wal Mart y el departamento de Defensa de los Estados 
Unidos han pedido a sus principales proveedores que comiencen a implementar microchips que utilicen 
esta tecnología para sus envíos. Por su parte, compañías como Gillete y Procter & Gamble están 
experimentando con el uso de sistemas RFID en almacenes para prevenir pequeños hurtos y monitorizar 
el inventario de sus estanterías. 
 
IDC (una firma global de inteligencia de mercado) calcula que la RFID moverá 1.300 millones de dólares 
en 2008. Por su parte, Gartner, Inc. (firma consultora en información y tecnología) estima que, en 2007, 
todas las empresas globales de transporte contarán con etiquetas RFID en el 100% de sus contenedores y 
que la mayor parte de los fabricantes lo instalarán en los pallet cargados que abandonen sus plantas. 

 
Propuesta para Implementar la Trazabilidad den el Proceso de 
Elaboración de Jugos, Pulpas y Concentrados 
 
Es necesario distinguir las etapas de: 
• producción y transporte de frutas  
• etapa de proceso y movimientos del producto procesado hasta el mercado final.  

 
Trazabilidad para la Materia Prima (Frutas)  
El requisito fundamental, para que los productos de la planta procesadora sean aceptados en los mercados 
objetivos (EEUU y EU), es cumplir las exigencias y certificaciones de calidad exigibles por dichos 
mercados, en consecuencia la premisa básica es que todas las etapas y movimientos estén registrados.   
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Anteriormente se hizo referencia a la necesidad de que los cultivadores de las frutas cumplan con los 
estándares mínimos de Buenas Prácticas Agrícolas (BPA), lo que obligará a la(s) empresa(s) 
propietaria(s) de la(s) planta(s) procesadora(s) a seleccionar cuidadosamente a los proveedores de cada 
país quienes deben tener condiciones gerenciales y técnicas adecuadas y estar dispuestos a seguir las 
disposiciones y protocolos necesarios para cumplir los estándares y requisitos mínimos de BPA. Por 
tratarse de un proceso de mejoramiento continuo, se debe comenzar con registros manuales simples y las 
diferentes acciones se deberán ir implementando de manera gradual. 
 
Se propone que los productores de frutas inicien el establecimiento de BPA con un modelo de protocolos 
y registros sencillos, que cumplan los principales aspectos involucrados en BPA, que en grandes líneas se 
refieren a inocuidad alimentaria, protección del medio ambiente y bienestar de los trabajadores. 
 
Al nivel de campo y debido a que es necesario implementar un proceso gradual, propio de las condiciones 
de cada propiedad y de las posibilidades de cada agricultor, se estima conveniente que la empresa 
procesadora acuerde caso por caso un calendario y las prácticas con que se iniciará el establecimiento de 
las BPA, así como una programación del progreso que se irá alcanzando en los años siguientes.  
 
Trazabilidad para la Industria Procesadora  
El nivel de requisitos de Buenas Prácticas de Manufactura (GMP), en líneas generales es semejante y 
compatible con protocolos como Hazard Analisis and Critical Control Points (HCCP) y con las normas 
europeas, pero en última instancia dependerá de la exigencia de los mercados de destino, en éste caso 
EEUU y la EU, el tipo de certificación que exigirán las autoridades sanitarias y los compradores. 
 
Se estima conveniente que la planta procesadora se diseñe, se construya y opere de acuerdo a las normas 
GMP, aceptadas tanto en EEUU, como en la EU. 
 
En todas las normativas existen normas muy explícitas a cumplir, que abarcan desde el tipo y 
características de construcción para las instalaciones, maquinarias, equipos, y los  procedimientos, 
controles y registros para la etapa de procesamiento, empaque, almacenamiento y transporte, los cuales 
deben ser cumplidos a cabalidad a fin de obtener productos inocuos y contar con los registros necesarios 
para garantizar los dos componentes de la trazabilidad, el tracking y el tracing.  
Detalles sobre éstas certificaciones y exigencias, se pueden obtener en http://www.cfsan.fda.gov para el 
caso de EEUU y en www.ue.org para la Unión Europea.   
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DETERMINACIÓN PRELIMINAR DE LAS 
CAPACIDADES DE PROCESAMIENTO, VOLÚMENES 
DE PRODUCCIÓN DE LA PLANTA, E INVERSIÓN 
NECESARIAS. 

 
Se han solicitado cotizaciones de diferentes fabricantes para contar con estimaciones de inversión para 
diferentes opciones de tamaño de planta, dado que se estima que es un negocio que tiene potencial para la 
instalación de más de una planta procesadora. 
 
Para el presente estudio de pre-factibilidad se ha elegido a efectos de cálculo, el tamaño de planta con una 
línea capaz de procesar 1 TM/ hora y otra de 5 TM/hora. 
 
Proceso y Rendimientos de Proceso de las Frutas  
Los rendimientos que se consignan a continuación corresponden a las frutas que entran al proceso en la 
fábrica, es decir el volumen neto que entra al proceso una vez que en recepción o en las mesas 
limpiadoras/clasificadoras se han desechado las frutas o las partes de ellas, que no cumplen con el 
estándar de calidad. Por lo cual es muy importante contar con un suministro que garantice buena calidad 
ya que las mermas por desecho antes de proceso pueden elevarse desde un 3% a un 5%, considerado 
normal, hasta cualquier cifra superior si es que el proveedor ha entregado mala calidad, lo que 
indudablemente tendría un costo financiero muy alto. 
 
Planta con capacidad de proceso de 1 TM/hora de fruta fresca 
Por cada turno de trabajo de 8 horas se requerirían 8 TM de fruta seleccionada, al agregar un desecho de 
5% el total requerido ascendería a 8.4 TM de fruta por turno de operación. 
 
Planta con capacidad de proceso de 5 TM/hora de fruta fresca 
Por cada turno de trabajo de 8 horas se requerirían 40 TM de fruta seleccionada, al sumarle un desecho de 
5% se requerirían en total 42 TM de fruta por turno de operación. 
 
Mango 
De fruta fresca a pulpa 55%. Producto final pulpa simple de 14 a 16 ºBrix. 
• El producto final se estima en 4.4 TM de pulpa por turno de operación. 
• El producto final se estima en 22 TM por turno de operación. 

 
Guayaba y Arrayán 
De fruta a pulpa 75%. Producto final pulpa simple de 8 a 9 ºBrix. 
• El producto final se estima en 6 TM por turno de operación. 
• El producto final se estima en 30 TM por turno de operación. 

 
Papaya 
De fruta a pulpa 78%. Producto final pulpa simple de 12 a 13 ºBrix. 
• El producto final se estima en 6.24 TM por turno de operación. 
• El producto final se estima en 31.2 TM por turno de trabajo. 



 
Maracuyá 
De fruta a jugo/pulpa simple 30%. Producto final jugo/pulpa simple de 14 a 15 ºBrix. 
• El producto final se estima en 2.4 TM por turno de trabajo. 
• El producto final se estima en 12  TM por turno de trabajo. 

 
El proceso normal en estos productos es: 
 

 1. Recepción de materia prima          Bodegaje refrigerado o Proceso 
 2. Selección 
 3. Lavado y enjuague 
 4. Desinfección 
 5. Despulpado y Refinado 
 6. Estandarizado 

7. Pasteurizado 
8. Enfriado, empacado, congelado o empaque aséptico 
9. Bodegaje congelado o temperatura ambiente 

 
Inversiones y Gastos de Operación  para Instalación de Planta 
Procesadora de Pulpa/Puré, Jugos  
 
Planta A - Capacidad de Proceso 1TM / hora  
Terreno: Mínimo 7,000 m2 de terreno, con acceso a energía eléctrica y agua potable de buena calidad, de 
preferencia en un lugar sobre 600 o 700 m.s.n.m. a fin de reducir el gasto de energía en bodegas 
refrigeradas y bodegas de congelado.  
 
Estimado Terreno               $30,000 
 
Instalaciones 
Conexiones eléctricas         $5,000 
Tanque agua          $1,500 
Tratamiento de residuos sólidos y líquidos      $60,000 
                      $66,500 
Construcciones 
Planta de proceso y oficinas    200 m2  a  US$  250    $50,000 
Patio y calles          $4,000 
Bodega materia prima, refrigerada (300 m3)    60 m2  a  US$  280   $16,800 
Equipo refrigeración (0 – 10 ºC)          $12,000 
Bodega congelados (300 m3)      60 m2 a  US$ 280   $16,800 
Equipo de frío para bodega congelados       $16,000 
                      $115,600 
Maquinarias y Equipos 
Máquina de lavado          $14,000 
Despulpadora          $16,000 
Refinadora           $8,000 
Pasteurizadora tubular, intercambiador calor de placas, congelador   $150,000 
Maquina para empaque          $39,000 
Equipamiento laboratorio         $15,000 
Mesas de trabajo, bandas transporte, depósitos, etc.        $2,500 
Vehículos           $20,000 
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                                                                                                                        $264,500 
   
Capital de operación 3 meses        $196,643 
 
Inversión inicial estimada (Año 0 y 3 meses año 1)     $705,743 
 
 
Flujo de Caja y Rentabilidad para Planta A -  
Capacidad de Proceso 1 TM/hora (US$) 
Rubro Año 0 Año 1 Año 2 Año 3 Año 4 Año 5 Año 6 Año 7 

Inversiones 476,600        

Costos 
operativos 32,500 786,572 786,572 786,572 786,572 786,572 786,572 786,572 

Ingresos  998,850 998,850 998,850 998,850 998,850 998,850 998,850 

Saldo Neto -509,100 212,278 212,278 212,278 212,278 212,278 212,278 212,278 

         

VAN         

504,471 -509,100 212,278 212,278 212,278 212,278 212,278 212,278 212,278 

         

TIR 37%        

 
 
Planta B - Capacidad de Proceso 5 TM/hora 
Terreno: Mínimo 14,000 m2 de terreno, con acceso a energía eléctrica y agua potable de buena calidad, 
de preferencia en un lugar sobre 600 o 700 m.s.n.m. a fin de reducir el gasto de energía en bodegas 
refrigeradas y aire acondicionado..  
 
Estimado Terreno               $60,000 
 
Instalaciones 
Conexión eléctrica         $6,500 
Tanque agua          $6,000 
Tratamiento de residuos sólidos y líquidos      $150,000 
                      $162,500 
Construcciones. 
Planta de proceso y oficinas    300 m2  a  US$  250    $75,000 
Patios y calles          $6,500 
Bodega materia prima, refrigerada (500m3) 100 m2  a   US$ 280   $28,000 
Equipo refrigeración (0 – 10 ºC)          $23,000 
Bodega producto final (500 m3)  100 m2   a  US$ 280    $28,000 
Equipo aire acondicionado bodega       $5,000 
                     $165,500 
Maquinarias Proceso 
Máquina de lavado         $25,000 
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Despulpadora                $35,000 
Refinadora          $8,000 
Pasteurizadora tubular, intercambiador calor de placas                        $280,000 
Maquina para empaque aséptico        $234,000 
Equipamiento laboratorio        $20,000 
Mesas de trabajo, bandas, depósitos, recipientes       $22,000  
Vehículos          $35,000 
Imprevistos          $50,000 
                                                                                                                        $674,000 
 
Capital de operación 3 meses        $881,594 
 
Inversión inicial estimada (Año 0 y 3 meses año 1)              $2,011,094 
 
 
Flujo de Caja y Rentabilidad para Planta B –  
Capacidad de Proceso 5 TM/hora (US$) 

 

Rubro Año 0 Año 1 Año 2 Año 3 Año 4 Año 5 

Inversiones 1,085,300      

Costos 
operativos 32,500 3,544,375 3,544,375 3,544,375 3,544,375 3,544,375 

Ingresos  4,994,250 4,994,250 4,994,250 4,994,250 4,994,250 

Saldo neto -1,117,800 1,449,875 1,449,875 1,449,875 1,449,875 1,449,875 

       

VAN       

4,707,135 -1,117,800 1,449,875 1,449,875 1,449,875 1,449,875 1,449,825 

       

TIR 128%      

Estudio de Prefactibilidad para una Planta de Jugo, Pulpas y Concentrados de Frutas Tropicales en El Salvador 
 

69



Anexo 1:  
World Trade in Processed 
Tropical Fruits        
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A. INTRODUCTION

Tropical fruit products are sold in a variety of processed or semi-processed forms, th e
following three product groups being the main ones: Canned fruit (“prepared or preserved”);
Fruit juices, juice concentrates and fruit pulp/purée; and Dried/dehydrated fruit. 

This paper will cover the most importan t tropical fruit, including the following: pineapple,
banana, passion fruit, mango, papaya and guava. Other less important tropical fruit will b e
covered, when relevant and to the extent inform ation is available, e.g. cherimoya/soursop, acerola
(Barbados cherry), pomegranate, lychee, rambutan, longan and  starfruit.

B. WORLD SUPPLY

With the exception of a few major items there are no statistics on world production o f
tropical fruit. However, according to the FAO Production Yearbook, total world crop of bananas
amounted to 54.5 million tons in 1995, fol lowed by mango with 19 million tons, pineapples (11.5
million tons) and papayas or pawpaws (5.2 million tons). Plantains (30.2 million tons) an d
avocados (two million tons) are not included in this paper. For the pu rpose of comparison it should
be noted that  the total world crop of oranges amounted to 58 million tons in 1995, and that o f
apples amounted to 49.7 million tons. 

The FAO statistics provide a breakdown by regions and countries for the above fruit, but
does not specify other tropical fruit. The figures include total production of fresh fruit, whethe r
used for fresh fruit consumption or animal feed, or processed into various products, includin g
those covered by this paper. No figures are given on the utilization of the fresh fruit production,
and there are no figures on global production of processed tropical fruit products.

C. WORLD TRADE AND MARKET SITUATION BY PRODUCT GROUP

CANNED TROPICAL FRUIT 

World trade

Pineapple is the most important canned tropical fruit, followed by tropical fruit cocktails
(tropical fruit salads), canned lychee, canned mango and canned papaya, and a few others. 

With total world imports of canned pineapple amounting to $617 million in 1995, it is not
only the biggest canned tropical fruit in world trade but also the largest item of any processe d
tropical fruit traded.  The United States is by far the biggest importer with $ 185 million in 1995,
corresponding to about 30% of total world trade, by value. Together the five biggest markets ,
including also Germany, Japan,  the United Kingdom  and the Netherlands accounted for 61.7%
of the total. See table 1. 

The major supplying countries are Thailand (by far the biggest with about 43% of tota l
world exports in 1995), followed by the Philippines, Kenya, Indonesia, Mala ysia and South Africa.
Singapore, the Netherlands, Germany and Belgi um are re-exporters only, though they account for
a substantial  share of world exports. See table 2.
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No figures exist for canned tropical fruit salads and other canned tropical fruit, thoug h
importers in some markets indicated that sales might correspo nd to about  5% of canned pineapple
sales.  However, this estimate seems to be too high in most  markets. Thailand appears to be by
far the largest supplier of most of these products.

Market characteristics

In most markets the retail sector absorbs between 50% and 75% of canned pineapple sales,
while catering and the food industry account for the balance. For canned pineapple the baker y
industry is a very important outlet. Tropical fruit sal ads and canned single fruit are sold mainly for
retail but also for catering (e.g. lychee).

Canned pineapple is sold in the following main forms: slices (mainly for retail), titbits ,
chunks, pieces and crushed (mainly for catering/industry). Tropical fruit cocktails usually contain
pineapple, papaya (red and/or yellow) , guava and banana in light syrup and/or passion fruit juice.
Some packs may include other fruit, e.g. rambutan, longans or mango. Traders in some markets
indicated a growing interest amongst consumers for tropical fruit cocktails.

It should  be noted that some non-tropical fruit salads also include pinea pple. Such products
are packed, for example in Greece; since Greece is  not producing pineapple, this fruit is imported,
usually in A 10 cans (3 kg) or bigger containers, for re-packing with other (non-tropical) fruit .
Similar products (e.g. peach/pear/grape/pineapple/cherry) are also imported  from South Africa.

Apart from pineapple, mango (mainly slices) is  probably the most im portant canned single
fruit  product, followed by lychee,  papaya, red or yellow (chunks or dice) and  guava (quarters,
halves or dice). Other tropical fruit include, rambutan, jack fruit, pitahaya (slices) and kumquat.
In France, for example, there is a growing market for canned coconut milk.

Other canned fruit include two-fruit products. A Thai producer, for example, export s
papaya/pineapple, pineapple/ mango and papaya/mango,  all packed 50/50. Rambutan stuffed with
pineapple is exported by Thailand and Viet Nam.

Distribution channels

In most markets the large retail organizations prefer to purchase canned pineapple direct,
either from the multinationals or other, often  smaller, producers in the producing countries, which
may pack supermarkets’ own labels. However, most retail organizations also obtain canne d
pineapple through intermediaries. The catering sector and the food industry are supplied by the
multinationals as well as specialized agents and importers.

Canned mango, papaya, guava, etc. are imported mainly by specialized importers, wh o
supply the retail trade, while very little is supplied to catering and industry.

A considerable amount of canned tropical fruit imported into the European Union, i n
particular the Netherlands, Belgium and G ermany,  is re-exported to other European markets; this
includes  a  considerable  trade  with  the  previous  communist  countries  in Central and Eastern
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Europe (economies in transition). In Asia, Sing apore is a very important trading centre for canned
pineapple and some other fruit.

. 
FRUIT JUICES, CONCENTRATES AND PULP/PUREE

World trade

In 1995, world imports in fruit juices and concentrates reached $ 5,748 million, havin g
fluctuated heavily in recent years, though it should be noted that world trade has  increased very
considerably  over the last two decades. By far the largest share of world trade in fruit juice s
consists of citrus juices (mainly orange) and temperate-zone fruit juices, e.g. apple juice, whereas
tropical fruit juices and concentrates accounted for the balance (about 5%). These figures do not
include trade in pulp/purée. 

Pineapple juice (mainly concentrate) is by far the most important tropical fruit juice. I n
1995, world imports amounted to $ 280 million, while they fluctuated enormously  since 199 0
and peaked at $ 383 million in 1991. The fluctuations were caused by great  variations in supply
rather than demand factors, though there has been a considerable increase in world trade i n
pineapple juice over the last decade. See table 3.

Imports into the five largest markets, i.e. the United States, the Netherlands, Italy, France
and Spain, amounted to $ 191 million in 1995 or 68% of world imports.The th ree largest producers
of pineapple juice/concentrate, Thailand, the Philippines and Kenya , together account for over half
of total world exports. Other important suppliers are Indonesia, Costa Rica, the United States and
South Africa.  Again it should be noted that world trade includes  a very large amount of re-exports
(mainly from the Netherlands). See table 4.

With the exception of pineapple, there are no reliable statistics on world trade in tropical
fruit juices, concentrates and pulp/purée. However, based on information from trade sources and
fragments of trade statistics, annual world trade in these products (excluding pineapple) can b e
estimated in the range of 175,000 to 200,000 to ns in single strength equivalent, valued at between
$175 and $225 million. The three most important tropi cal fruits, apart from pineapple, are banana,
passion fruit and mango. The major markets are the European Union and the United States.

Market characteristics

Though there is a certain trade in consumer-packed items, fruit juices, concentrates an d
pulp/purée are mainly traded internationally in bulk form and used as a raw material by various
industries. Though they vary with the fruit and market in question, a few end-uses are common
to most markets:

- The beverage industry is by far the biggest end-user of these products. It produces
juices, nectars, fruit juice drinks, multi-f ruit and multi-vitamin beverages, alcoholic
liqueurs, syrups, etc. 

- The dairy industry produces such items as yoghurt, yoghurt drinks, ice-cream ,
pudding desserts and sauces. In addition to fruit juices/concentrates and
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 pulp/purée, this industry also uses tropical frui t pieces, chunks, titbits, etc. in either
frozen or canned form.

- Other food industries produce a range of products, containing some tropical fruit,
such as bakery products, baby food, jams and confectionery. The baby foo d
industry is the largest end-user of banana purée.

Pineapple juice/concentrate - the largest item -  is mostly traded as a 60°Brix concentrate,
frozen or aseptically packed. The main suppliers are mentioned above.

Banana is sold mainly as a purée (20-22°Brix)  and as a concentrate (34°Brix); it i s
aseptically packed, canned or frozen. Main suppliers include Costa Rica, Ecuador, Brazil ,
Honduras, India, etc. Passion fruit is sold as juice (14-16°Brix) and mainly as a concentrat e
(50°Brix), preferably in frozen form because of quality reasons (aroma/flavour). Main suppliers
include Ecuador, Brazil, Peru and Kenya. Mango is sold as pulp (13-18°Brix) or concentrate (28-
32°Brix), mainly frozen and aseptically packed. Main suppliers include  India, Peru and Ecuador.
Guava is sold mainly as purée (8-11°Brix) and as a concentrate (20°Brix), frozen  but also i n
aseptic packs. Main suppliers include South Africa, Malaysia, India, etc. Papaya is sold as pulp
(9-10°Brix) and concentrate (21-25°Brix), in frozen form and aseptic packs. Main supplier s
include India, Peru, Brazil, etc.

Other tropical fruits, most of which are sold in fairly small quantities include: acerol a
(purée and concentrate), mainly from Brazil; cherimoya (pulp) from Venezuela, Brazil an d
Ecuador; guanabana/soursop (pulp) from Peru, Colombia and Venezuela; and lyche e
(concentrate), starfruit (concentrate) from Malaysia.

Distribution channels

Tropical fruit juices, concentrates and pulp are usually obtained through specialize d
importers, though big bottlers may buy some of their requirements direct. Importers with blending
facilities and compound houses supply raw material to end-users, for example blends to th e
beverage industry and yoghurt bases to the dairy industry.

The food and beverage industry is becoming more and more integrated acro ss the European
Union in terms of the manufacture, trade and distribution of fruit juices and similar products. Most
of the trade in fruit juice raw material with countries in Central and Eastern Europe is also done
through traders in the European Union. Like in the United St ates imports of tropical fruit juice raw
material is handled by a relatively small number of companies.

DRIED/DEHYDRATED TROPICAL FRUIT

World trade

As separate trade statistics on dried/dehydrated tropical fruit are not available, it i s
impossible to give a precise overview of world trade in this product group. However, roug h
estimates put total world trade  at  around 30,000-35,000 tons, valued at an estimated $ 65 million
(excluding coconut chips and dice). This constitutes only a small part (about 5%) of total world
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 trade  in all dried fruit, including tempera te-zone, subtropical and tropical. The major markets for
dried tropical fruit are the European Union (mainly Germany, France, the United Kingdom and
the Netherlands), the United States and Japan. 

Market characteristics

Consumers in the main markets have a long tradition of eating dried fruit (i.e. sun-dried)
and nuts, whether temperate-zone or subtropical,  e.g. dates and figs, sultanas, raisins and apricots.

Dehydrated (mainly hot-air dried) fruit, and tropical fruit in particular, fall into anothe r
category and offer, at least to some extent, additional end-uses. Though they vary somewhat with
the type of fruit in question, the main end-users described below form market segments common
to most markets.

- The dried fruit and nut industry is probably the larges t end-user of dried/dehydrated
           tropical fruit. It produces a wide range of products, the most popular being fruit and nut

mixes, though some tropical fruit are also sold in single-fruit packs, such as banana chips,
pineapple pieces or slices, and papaya pieces or spears.

- The breakfast cereal industry is believed to be the second largest end-user of 
dried/dehydrated tropical fruit, e.g. in müsli. Tropical fruit is used more for 

appearance (because of their strong colours) than for flavour.

- The confectionery industry uses dried/dehydrated tropical fruit in various products
like health bars, snack bars, müsli bars, fruit bars and chocolate bars, which ar e
often taken as a snack between meals.

- Several other food products may include some dried, dehydrated or even freeze -
dried  tropical fruit, e.g. bakery products, dairy products, baby food, rice packs ,
prepared dishes, instant desserts and fruit teas.

Bananas in various forms are the most sold item. While banana chips are  not a
dried/dehydrated product in the usual technical sense of the term, they are popular in all markets.
They are available in slices, wholes, strips, et c. The leading producer is the Philippines. Sun-dried
bananas are sold in whole fruit (fingers), slices and dice.  The main supplier is Ecuador; othe r
suppliers include the Philippines and Thailand. Dehydrated bananas (hot-air dried) in small dice,
granules, etc. are also sold, though in much smaller quantities.

Dehydrated pineapple (second largest item after banana)  is sold in a number of different
cuts (e.g. diced, in granules, tidbits, rings/slices). The colour should be light yellow or gold .
Thailand is by far the biggest exporter,  but supplies are also coming from the Philippines, South
Africa, Taiwan Province (China) and other areas.

Papayas are likewise sold in all markets; though the fruit is less well known amon g
consumers, it is appreciated by food manufacturers and packers. Dehydrated papaya is imported
diced, in  granules, chunks  and spears. The  colour should preferably be a natural red, which is
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supplied by Thailand. The lesser accepted white and other lighter colours ar e supplied by Thailand,
the Philippines and Taiwan Province (China). 

Mangoes in dehydrated form are little known by consumers and are sold in much smaller
quantities than the above fruit. However, end-users in several markets have indicated an interest
in buying more of this fruit if prices were lower. Mango prices are usually up to twice as high as
those for pineapple and papaya. The leading suppliers are Thailand, India and the Philippines ,
followed by Taiwan Province (China) and Malaysia. Dehydrated mango is imported in dice ,
granules, chunks, slices, spears, and as powder. The colour sho uld preferably be yellowish orange.

Other tropical fruits are sold in very small quantities, though packers and end-users are
interested in experimenting with new fruit, if a vailable. Dehydrated fruit in this category includes:

Guavas, kumquats, durian, starfruit, jack fruit,  guyabanos, longans, crystallized ginger and
stargooseberry.

Most importers and end-users often have their own, usually strict, specifications, whic h
suppliers have to meet. The buyer  will specify cut/style, moisture content, sugar content, whether
the product should be with or without SO2, etc. Pin eapple, for example, is usually offered in three
forms: regular sugar (75-85%), low sugar (50-65%) and no sugar (40% natural sugar content).

It should be noted that tropical fruit  is also offered by some producer s in freeze-dried form.
These products are of very high quality and are use d for special purposes, e.g. instant desserts and
müsli. Prices are high and the market is reported to be very small.

Distribution channels

Dried/ dehydrated  fruit traded in comparatively small quantities are normally obtaine d
through specialized agents or importers. For tropical fruit there are two main categories o f
intermediaries. The first are companies that specialize  in handling dried fruit and nuts. Most of the
trade goes through these companies. The second group comprises specialize d
importers/reprocessors of dehydrated vegetables. Both categories handle tropical fruit t o
complement their traditional range of products. The second category also purchases throug h
specialized agents and importers.

Packers of dried fruit and nuts of ten import direct, but most of them probably buy tropical
fruit through intermediaries because of the smaller quantities inv olved. Food manufacturers almost
always obtain their dehydrated tropical fru it through middlemen. The retail as well as the catering
sectors do not normally import dried/dehydrated tropical fruit direct.  Processed foodstuff s
containing tropical fruit and packs of dried fruit and nuts are usually supplied b y
manufacturers/packers of such products.

D. MARKET PROSPECTS

Canned tropical fruit

In general, the world market for canned tropical fruit suffers from the overall stagnation



7

in canned fruit sales, as consumers, and young consumers in particular, prefer to buy fresh fruit
or for certain end-uses even frozen fruit. However, canned pineapple is expected to remain th e
most important processed tropical fruit ite m for the foreseeable future. Both the United States and
the European Union markets for canned pineapple are expected to stabilize around their present
size, though considerable fluctuations wi ll continue, mainly as a result of supply conditions in the
major producing countries.

Other major markets are also expected to remain at least at their present size, while new
markets, for example, in Central and Eastern Europe,  are  more likely to offer growth possibilities.
However, the pineapple business  is not just a result of demand forces and the development will,
to a very large extent, depend on the supply situation in the major producing countries. 

There is a growing demand in several European markets for tropical fruit salads thanks to
a certain general interest in tropical products amongst consumers. Processors in developin g
countries also seem to be pushing this product more aggressively than in the past, as a means of
diversifying their exports. It helps them to better utilize their production capacity and keep their
unit costs down. As mentioned, two-fruit products, e.g. “Papaya/mango”, are increasingly being
introduced in major markets, which is likely to increase overall sales of these fruit, though from
a low level.

As shown above, the market for individually canned fruit (excluding pineapple) is small,
though a few products, e.g. canned mango, canned lychee and canned papaya, sell relatively well.
Again the growing interest in tropical products as such is likely to have a positive effect on future
sales.

Fruit juices, concentrates and pulp/purée

Though world trade in fruit juices (tropical and non-tropical) has fluctuated considerably,
in value terms, during recent years, most major markets have increased in volume terms during
the same period. In general, the world market for fruit juices is expected to show further growth
in the future, inter alia, because of a low per capita consumption in many markets and a growing
health consciousness in most markets.

Considering more specifically tropical fruit juices, concentrates and pulp/purée, trader s
generally expect sales of these products to grow at least at the same rate as the juice market as a
whole, and in some cases even more. Again the fr uit juice business and related food industries are
expected to benefit from the general interest in tropical fruit, including fresh produce, in mos t
markets.

The major markets in the European Union and the United Sta tes are expected to remain the
most important outlets for  tropical fruit juices, concentrates and  pulp/purée, whereas, for example,
Japan and the Republic of Korea are less interesting markets for this product group. On the other
hand there is a growing market in Singapore and some other markets in Asia and Latin America,
including some of the traditional exporting countries.
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Dried/dehydrated tropical fruit

As shown above, the dried/dehydrated tropical fruit trade is fairly sma ll compared with
the trade in the other processed tropical fruit products discussed here. However, it is an important
business for those exporters involved in it. Though dried banana and banana chips have bee n
known in major markets for a  long time, the market for dried/dehydrated fruit such as pineapple,
papaya and mango has developed only comparatively  recently, say within the last decade. Thanks
to heavy promotion by dried fruit and nut packers and food processors, e.g. müsli manufacturers,
imports of this product group reached  their current level fairly easily , but have not increased much
during the last three to four years.

Traders in Europe and the United States are generally of the opinion that  the market is more
or less stagnant, and that little growth can be expected in the near to medium term. One of th e
impeding factors is that the taste of dehydrated tropical fruit is an acquired one for mos t
consumers. Another factor is the high sugar content of dehydrated tropical fruit, which, to some
extent, is detrimental to its success as a health food. 

However, in the longer run, world trade in dehydrated tropical fruit may expand further.
This will depend on the world economic situation, on the emergence of new markets and, i n
particular, on innovative product development by producers of dehydrated fruit and the foo d
industries. It is interesting to note that some producers are actually experimenting with ne w
product forms, e.g. rehydratable fruit, products with longer shelf life, items with lower suga r
content, and new variations in product cuts. At the same time  food producers are introducing more
products with dehydrated fruit as an ingredient. It is a lso encouraging that exports are taking place
to non-traditional markets, e.g. China is importing dehydrated papaya and pineapple.  

Other processed tropical fruit products

In addition to the three major product groups, discussed above, there are several othe r
processed or semi-processed tropical fruit products.

There is, for example, a growing market for frozen  tropical fruit, e.g. pineapple, mango,
papaya and banana, in slices, pieces, chunks, tidbits, dice, cubes, etc., dependent on the fruit in
question (mainly IQF as opposed to block-frozen). These products are used as ingredients i n
bakery products, dairy products, baby food, fruit salads, etc.

Smaller (much smaller) export  markets exist for tropical jams, jellies, syrups, and other
retail-packed tropical fruit products, though such products are usually produced by domesti c
manufacturers, e.g. in Europe, from imported raw materials such as those mentioned above. 

Summary on prospects for processed tropical fruit

In summary it can be concluded that  total world trade in processed tropical fruit ha s
reached an estimated $ 1,250 million, an impressive figure by most standards, and its importance
is accentuated by the fact that it is supplied almost entirely by developing countries. Canne d
products are the most important category, in terms of total export value, with canned pineapple
accounting for over half of total sales in processed tropical fruit, followed by juices, concentrates
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and pulp/purée, which are mainly traded internationally in bulk form and used as raw material by
various industries. As shown, dried/dehydrated tropical fruit is tra ded in relatively small quantities.
Among these  major product categories, fruit juices, concentrates and pulp/purée appear to offer,
by far, the best prospects for a long-term increase in exports. 

E. MAJOR PROBLEM AREAS FOR EXPORTING DEVELOPING COUNTRIES

Problems related to the further development of the tropical fruit processing industr y
obviously vary considerably from country to country, depending on such factors as the genera l
stage of development of the country in question, the size of its fruit processing industry, it s
infrastructure, etc. Though the following major problem areas are known to be of particula r
relevance in the fruit juice industry, other forms of tropical fruit processing are likely to fac e
similar problems.

Agriculture and raw material supply

In many developing countries there is a major problem in relation to raw material supply.
In some cases, there is simply not enough fresh fruit available t o make a fruit juice industry viable.
In other cases, an increase in supply of raw material is strongly needed to expand existin g
production and exports of fruit juices, whereas in some countries the industry is dependent on only
one or two types of fruit for processing, usually resulting in a considerable and largely seasonal
overcapacity. The specific problems may include the following: low yields, unsuitabl e
types/varieties of fruit for processing, poor post-harvest handling, internal and externa l
transportation, etc. In most countries, government authorities and industry leaders are well aware
of the situation and are already undertaking corrective measures or planning to do so. However,
external assistance in this area would be welcome in several countries.     

Processing

Developing countries with modern and efficient fruit  processing plants generally seem to
face few major technical problems though it is likely that quality improvements could be made in
some cases. However, in many countries, plants are small, old-fashioned, inefficient and totally
inadequate for producing high quality fruit products.
 

It is also important to use the appropriate technology  bearing in mind the requirements of
the market.  For example, there is a general preference for frozen fruit juice raw material, an d
aseptic packs are accepted to a large extent, in particular for certain fruit. Canned products (hot-
packed), on the other hand, are generally of little interest to fruit juice bottlers and packers in the
major markets, due to handling and environmental problems, though cans are still used for some
products, e.g. banana purée.

 Export marketing

A major problem facing exporters in developing countries is the identification of marketing
opportunities for specific products. Not only is the choice of target market of paramoun t
importance, but the selection of the most profitable market segments and the best suite d
distribution channels are also crucial elements in designing an overall export strategy.
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There is often a lack of product and market diversification. Many developing countr y
exporters are dependent on one or two fruits. Too much dependence on a single export item i s
obviously always a serious problem, but for most fruit juices and in particular for a product like
passion fruit juice, the problem is accentuated by  very big price fluctuations over a fairly short
span of time, resulting in oversupply and low prices. Another problem, though smaller, is tha t
many developing countries export  their fruit juice to just one or a few major markets, usually  for
historical and/or geographical reasons. Typically a larger degree of market diversification would
be advantageous, though it must also  be stressed that a company's marketing activities should not
be spread too thinly over too many markets, in particular when export quantities are relativel y
small.

A serious problem in most developing countries is the lack of information on marke t
requirements, market trends and world market prices . It is hoped that the ITC market surveys on
fruit juices and the Market News Service (MNS) on bulk-packed fruit juices/ concentrates an d
pulp/purée have helped to fill this information gap. In addition,  a large number of othe r
publications, including market studies, trade journals, specialized news letters, etc., published by
public and private organizations, provide very useful information on market trends an d
requirements. It is likewise of great importance that exporters visit the major markets regularl y
to build up and maintain good contacts with importers and to follow market developments an d
trends direct.
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Lista de los países exportadores del producto seleccionado en 2005
Producto : 200980 jugo de las demas frutas o de legumbres u hortalizas

Fuente: Cálculos del CCI basados en estadísticas de COMTRADE

Exportadores

Total 
exportado en 

2005, en 
miles de US$

Cantidad 
exportada en 

2005
Unidad de 

medida

Valor de 
unidad 

(US$/unidad)

Crecimiento 
anual en 

valor entre 
2001-2005, 

%

Crecimiento 
anual en 
cantidad 

entre 2001-
2005, %

Crecimiento 
anual en 

valor entre 
2004-2005, 

%

Participación 
en las 

exportacione
s mundiales, 

%

Incluído en 
Comtrade en 

2005
Estimación 
Mundo 1,359,092 1,142,118 Toneladas 1190 16 7 16 100
Estados 
Unidos de 
América 155,788 217,129 Toneladas 717 12 20 26 11 Y 
Alemania 99,101 42,025 Toneladas 2,358 11 5 -1 7 Y 
Italia 91,569 74,576 Toneladas 1,228 13 1 -8 7 Y 

Países Bajos 
(Holanda) 91,023 27,588 Toneladas 3,299 12 -3 0 7
Polonia 86,494 32,100 Toneladas 2,695 24 23 16 6 Y 
Austria 78,411 30,987 Toneladas 2530 17 17 17 6 Y 
Tailandia 66,624 91,918 Toneladas 725 18 5 Y 
China 54,265 45,427 Toneladas 1,195 21 96 4 Y 
Chile 52,227 54,639 Toneladas 956 16 0 39 4
Ecuador 42,244 20,584 Toneladas 2,052 18 15 15 3 Y 
Sudafrica 36,918 31,505 Toneladas 1,172 48 26 107 3 Y 
Francia 31,325 15,775 Toneladas 1,986 20 17 -13 2 Y 
Canadá 27,549 15,493 Toneladas 1,778 40 35 15 2 Y 
Turquía 26,938 16,129 Toneladas 1670 49 27 87 2
Dinamarca 26,005 14,826 Toneladas 1,754 6 9 -2 2 Y 
Bélgica 25,094 12,145 Toneladas 2,066 27 24 32 2 Y 
Brasil 24,517 0 No medida 32 -10 2 Y 
Australia 23,737 13,790 Toneladas 1,721 11 6 34 2 Y 
España 22,383 22,875 Toneladas 978 25 18 48 2
México 21,219 28,200 Toneladas 752 13 -27 -11 2 Y 
Irán 
(República 
Islámica del) 19,676 13,264 Toneladas 1,483 31 168 1
Singapur 19,482 20,802 Toneladas 937 29 31 17 1 Y 
Argentina 16,278 22,981 Toneladas 708 -1 -3 27 1 Y 
Filipinas 15,088 27,203 Toneladas 555 1 Y 

http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=842&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=842&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=276&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=276&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=381&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=381&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=528&product=200980&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=528&reporter=%20&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=616&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=616&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=040&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=040&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=764&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=764&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=156&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=156&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=152&product=200980&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=152&reporter=%20&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=218&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=218&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=710&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=710&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=251&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=251&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=124&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=124&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=792&product=200980&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=792&reporter=%20&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=208&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=208&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=056&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=056&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=076&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=036&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=036&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=724&product=200980&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=724&reporter=%20&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=484&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=484&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=364&product=200980&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=702&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=032&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=608&product=200980&reporter=Y


Taiwan, 
Provincia de 
China 14,763 6,895 Toneladas 2,141 22 16 57 1 Y 
Hungría 13,380 4,816 Toneladas 2,778 39 21 85 1 Y 
Arabia 
Saudita 12,193 45,569 Toneladas 268 -69 1
Emiratos 
Árabes 
Unidos 10,033 20,159 Toneladas 498 33 40 -9 1
Azerbaiyán 9,628 24,868 Toneladas 387 95 95 23 1 Y 
Serbia y 
Montenegro 9,522 5,566 Toneladas 1,711 69 25 81 1
Costa Rica 9,374 7,387 Toneladas 1,269 32 30 7 1 Y 
Pakistán 7,480 13,005 Toneladas 575 71 1 Y 
Malasia 7,339 8,483 Toneladas 865 19 13 -4 1 Y 
India 6,728 12,776 Toneladas 527 -1 0
Nueva 
Zelandia 6,295 3,787 Toneladas 1,662 32 33 -4 0 Y 
Egipto 5,976 9,632 Toneladas 620 -8 -5 18 0
Reino Unido 5,844 1,748 Toneladas 3,343 3 -16 -19 0 Y 

Suiza y 
Liechtenstein 5,569 4,313 Toneladas 1,291 4 -7 -25 0 Y 
Colombia 5,421 5,684 Toneladas 954 29 31 -18 0 Y 
Irlanda 5,073 4,386 Toneladas 1,157 18 22 43 0 Y 
Ucrania 4,557 6,125 Toneladas 744 29 11 15 0 Y 
Eslovenia 4,211 1,173 Toneladas 3590 24 14 43 0 Y 
Samoa 3,897 1,572 Toneladas 2,479 131 123 98 0
República de 
Corea 3,819 3,682 Toneladas 1,037 22 40 16 0 Y 
Israel 3,650 2,713 Toneladas 1,345 0 -10 -29 0
Hong Kong 
(RAEC) 3,497 2,924 Toneladas 1,196 3 23 380 0 Y 
Polinesia 
Francesa 2,952 735 Toneladas 4,016 9 9 -15 0 Y 
Perú 2,900 2,057 Toneladas 1410 10 10 36 0
Federación 
de Rusia 2,728 1,347 Toneladas 2,025 30 -6 70 0 Y 
Guatemala 2,640 3,802 Toneladas 694 10 12 45 0
El Salvador 2,430 3,686 Toneladas 659 19 22 -11 0
Suecia 2,087 651 Toneladas 3,206 20 18 33 0 Y 
Panamá 2,030 3,659 Toneladas 555 145 165 4 0
Viet Nam 1,951 2,440 Toneladas 800 26 27 31 0

http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=490&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=490&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=348&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=348&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=682&product=200980&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=784&product=200980&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=031&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=E&selctry=031&reporter=Y&product=200980&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=891&product=200980&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=188&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=586&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=458&product=200980&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=E&selctry=699&product=200980&reporter=%20
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Indonesia 1,916 2,075 Toneladas 923 -12 -18 28 0 Y 
Rumania 1,591 1,092 Toneladas 1,457 81 37 30 0 Y 
Islas Cook 1,511 377 Toneladas 4,008 67 49 -25 0
República de 
Moldova 1,372 2,198 Toneladas 624 -21 -29 -18 0 Y 
Croacia 1,333 3,289 Toneladas 405 7 26 538 0 Y 
Macao 1,330 1,963 Toneladas 678 13 16 -2 0
Bulgaria 1,294 1,474 Toneladas 878 52 42 -48 0 Y 
Yemen 1,204 1,316 Toneladas 915 -26 0 Y 
Kuwait 1,203 1,610 Toneladas 747 -6 -6 -53 0
Líbano 1,150 1,905 Toneladas 604 11 10 -6 0
Portugal 1,052 832 Toneladas 1,264 28 25 14 0
Japón 810 153 Toneladas 5,294 -6 -16 10 0 Y 
Honduras 794 1,274 Toneladas 623 15 109 186 0
Tayikistán 769 3,104 Toneladas 248 -34 -36 -31 0
Kazajstán 639 901 Toneladas 709 42 37 36 0
Chipre 628 945 Toneladas 665 -6 -18 17 0 Y 
Bahrein 567 731 Toneladas 776 7 -2 41 0 Y 
Grecia 553 1,607 Toneladas 344 -49 -30 412 0 Y 
Jamaica 553 389 Toneladas 1,422 36 31 69 0
Georgia 534 637 Toneladas 838 119 104 63 0 Y 
Jordania 473 1,068 Toneladas 443 60 81 46 0 Y 
República 
Checa 431 315 Toneladas 1,368 -11 -50 0
Bosnia y 
Herzegovina 417 202 Toneladas 2,064 -19 0 Y 
Sri Lanka 340 306 Toneladas 1,111 9 10 22 0
Cuba 338 327 Toneladas 1,034 57 70 -10 0
República 
Dominicana 318 184 Toneladas 1,728 -12 -15 4 0
Fiji 259 50 Toneladas 5180 -7 1 -2 0
Malí 255 35 Toneladas 7,286 0
Armenia 248 224 Toneladas 1,107 57 30 -3 0 Y 
Tonga 234 127 Toneladas 1,843 -25 0
Finlandia 226 68 Toneladas 3,324 21 24 -18 0 Y 
Lituania 197 179 Toneladas 1,101 28 37 0
Omán 180 281 Toneladas 641 66 57 -85 0 Y 
Eslovaquia 164 0 Toneladas -50 413 0 Y 
Dominica 158 67 Toneladas 2,358 7 0 -33 0 Y 
Venezuela 135 155 Toneladas 871 -20 -20 -38 0
Kirguistán 134 418 Toneladas 321 -20 -17 738 0 Y 
Uzbekistán 124 310 Toneladas 400 -40 -39 -16 0
Tuvalu 118 187 Toneladas 631 0
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Nepal 111 122 Toneladas 910 1010 0
Kiribati 94 91 Toneladas 1,033 0
Belarús 88 114 Toneladas 772 6 -14 -83 0 Y 
Kenya 88 88 Toneladas 1000 98 149 -90 0
República 
Árabe Siria 85 153 Toneladas 556 50 0
Islandia 84 89 Toneladas 944 46 36 91 0 Y 
la ex 
República 
Yugoslavade 
Macedonia 81 57 Toneladas 1,421 -43 -61 238 0 Y 
Suazilandia 79 100 Toneladas 790 0
Antigua y 
Barbuda 67 37 Toneladas 1,811 0
Senegal 66 240 Toneladas 275 -31 -2 53 0 Y 
Eur. Otros 
Nep 66 75 Toneladas 880 -35 0
Camerún 54 143 Toneladas 378 0 Y 
Palau 52 52 Toneladas 1000 271 0
Camboya 50 61 Toneladas 820 0
Mongolia 49 30 Toneladas 1,633 2350 0 Y 
Uruguay 43 146 Toneladas 295 12 -77 0
Ghana 39 62 Toneladas 629 6 14 -61 0
Luxemburgo 34 23 Toneladas 1,478 51 61 62 0 Y 
Trinidad y 
Tobago 32 20 Toneladas 1600 9 6 33 0 Y 
Estonia 30 20 Toneladas 1500 -34 -47 -51 0 Y 
República 
Popular 
Democrática
de Corea 25 71 Toneladas 352 0
Albania 24 50 Toneladas 480 -36 -43 -92 0 Y 

Oceania Nep 21 5 Toneladas 4200 0
Bangladesh 20 51 Toneladas 392 -82 0
Myanmar 
(Birmania) 19 18 Toneladas 1,056 111 0
Qatar 18 12 Toneladas 1500 -61 38 0 Y 
Bahamas 18 5 Toneladas 3600 -39 0
Benin 15 10 Toneladas 1500 200 0 Y 
Túnez 15 36 Toneladas 417 25 0
Nueva 
Caledonia 14 10 Toneladas 1400 65 133 0 Y 
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Noruega 14 7 Toneladas 2000 -14 10 133 0
Barbados 13 11 Toneladas 1,182 225 0 Y 
Letonia 13 8 Toneladas 1,625 -59 -67 -7 0 Y 
Argelia 13 28 Toneladas 464 0
Andorra 11 21 Toneladas 524 0
Namibia 11 1 Toneladas 11000 0
Zimbabwe 10 20 Toneladas 500 -10 -16 0
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Anexo 3:  
Lista de los Países Importadores 
del Producto Seleccionado en 
2005  
Producto: 200980 Jugo de las 
demás Frutas o de Legumbres y 
Hortalizas 



Lista de los países importadores del producto seleccionado en 2005
Producto : 200980 jugo de las demas frutas o de legumbres u hortalizas

Fuente: Cálculos del CCI basados en estadísticas de COMTRADE

Importadores

Total 
importado en 

2005, en 
miles de US$

Cantidad 
importada en 

2005
Unidad de 

medida

Valor de 
unidad 

(US$/unidad)

Crecimiento 
anual en 

valor entre 
2001-2005, 

%

Crecimiento 
anual en 
cantidad 

entre 2001-
2005, %

Crecimiento 
anual en 

valor entre 
2004-2005, 

%

Participación 
en las 

importacione
s mundiales, 

%

Información 
sobre las 
medidas 

arancelarias
Estimación 
Mundo 1,337,633 0 No medida 16 49 15 100
Estados 
Unidos de 
América 215,989 354,387 Toneladas 609 23 12 34 16 BANA
Japón 152,353 56,281 Toneladas 2,707 17 12 55 11 BANA

Países Bajos 
(Holanda) 138,590 0 No medida 24 47 21 10 BANA
Alemania 130,373 70,770 Toneladas 1,842 9 0 -9 10 BANA
Reino Unido 95,624 2,731,132 Toneladas 35 29 254 28 7 BANA
Francia 60,568 41,400 Toneladas 1,463 18 11 7 5 BANA
Canadá 45,959 25,465 Toneladas 1,805 6 -3 46 3 BANA
Austria 45,701 29,688 Toneladas 1,539 19 17 6 3 BANA
Italia 37,879 21,138 Toneladas 1,792 21 14 -1 3 BANA
Bélgica 31,260 17,713 Toneladas 1,765 15 10 17 2 BANA
Federación 
de Rusia 22,519 39,308 Toneladas 573 5 -2 26 2 BANA
República de 
Corea 20,160 6,926 Toneladas 2,911 1 13 1 2 BANA
Australia 18,255 9,389 Toneladas 1,944 23 28 10 1 BANA
Dinamarca 17,953 11,392 Toneladas 1,576 10 13 -31 1 BANA
Hong Kong 
(RAEC) 15,971 8,332 Toneladas 1,917 17 11 77 1 BANA
Yemen 15,168 47,268 Toneladas 321 65 1 BANA

Suiza y 
Liechtenstein 14,762 4,038 Toneladas 3,656 12 2 -5 1 BANA
Irlanda 13,804 9,923 Toneladas 1,391 36 32 14 1 BANA
Polonia 10,175 3,590 Toneladas 2,834 24 -19 83 1 BANA
España 9,594 0 No medida 41 38 -17 1 BANA
Suecia 9,469 7,070 Toneladas 1,339 -1 -2 -10 1 BANA
Malasia 8,567 4,993 Toneladas 1,716 19 19 -4 1 BANA
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Singapur 8,357 8,613 Toneladas 970 -14 -16 -10 1 BANA
Omán 8,249 24,870 Toneladas 332 91 114 -8 1 BANA
Taiwan, 
Provincia de 
China 8,118 9,180 Toneladas 884 6 1 8 1 BANA
Nueva 
Zelandia 7,907 6,057 Toneladas 1,305 25 34 7 1 BANA
Albania 7,300 14,694 Toneladas 497 13 -2 2 1 BANA
Grecia 6,769 3,504 Toneladas 1,932 9 2 -21 1 BANA
Afganistán 6,132 10,995 Toneladas 558 -23 0
Costa Rica 5,780 8,331 Toneladas 694 17 25 15 0 BANA
Tailandia 5,737 5,614 Toneladas 1,022 16 0 BANA
Brasil 5,653 0 No medida -1 108 0 BANA
Finlandia 5,304 2,375 Toneladas 2,233 9 -1 -4 0 BANA
Arabia 
Saudita 4,700 3,822 Toneladas 1230 25 -7 38 0 BANA
Ucrania 4,600 4,062 Toneladas 1,132 38 25 27 0 BANA
China 4,298 3,314 Toneladas 1,297 21 -5 0 BANA
Israel 4,135 0 No medida 31 18 45 0 BANA
México 4,083 1,870 Toneladas 2,183 -6 -44 13 0 BANA
Sudafrica 4,002 2,288 Toneladas 1,749 40 51 -4 0 BANA
Camboya 3,758 7,174 Toneladas 524 14 0 BANA
Croacia 3,551 1,001 Toneladas 3,547 15 5 16 0 BANA
Bahrein 3,542 4,806 Toneladas 737 -13 -12 -43 0 BANA
Noruega 3,498 1,040 Toneladas 3,363 -6 3 11 0 BANA
República 
Checa 3,394 0 No medida 18 5 11 0 BANA
Hungría 3,384 2,147 Toneladas 1,576 27 17 -4 0 BANA
Qatar 3,298 2,225 Toneladas 1,482 -22 -28 -61 0 BANA
Luxemburgo 3,026 2,790 Toneladas 1,085 27 26 -5 0 BANA
Eslovenia 2,924 941 Toneladas 3,107 -3 2 13 0 BANA
Angola 2,729 0 No medida 30 3 30 0 BANA
Jamaica 2,433 0 No medida -1 -13 35 0 BANA
Belarús 2,300 2,703 Toneladas 851 0 -8 -50 0 BANA
Emiratos 
Árabes 
Unidos 2,299 2,886 Toneladas 797 -20 0 BANA
Bahamas 2,174 4,379 Toneladas 496 -19 -6 -28 0 BANA
Lituania 1,930 788 Toneladas 2,449 12 -8 -23 0 BANA
Kazajstán 1,895 2,748 Toneladas 690 36 15 13 0 BANA
Serbia y 
Montenegro 1,845 739 Toneladas 2,497 12 -15 -1 0 BANA
Cabo Verde 1,814 0 No medida 210 41 0 BANA
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Trinidad y 
Tobago 1,789 1,534 Toneladas 1,166 27 20 144 0 BANA
Indonesia 1,737 2,432 Toneladas 714 26 36 -4 0 BANA
Nicaragua 1,619 2,899 Toneladas 558 7 12 31 0 BANA
Azerbaiyán 1,577 3,473 Toneladas 454 50 59 -6 0 BANA
Venezuela 1,478 0 No medida -33 -42 66 0 BANA
República 
Dominicana 1,467 0 No medida -13 -29 29 0 BANA
Rumania 1,371 1,157 Toneladas 1,185 21 4 0 0 BANA
Filipinas 1,286 2,019 Toneladas 637 0 BANA
Bosnia y 
Herzegovina 1,281 1,602 Toneladas 800 -65 0 BANA
Estonia 1,273 1,255 Toneladas 1,014 21 7 -2 0 BANA
Kuwait 1,217 1,470 Toneladas 828 19 2 0 BANA
Brunei 
Darussalam 1,213 1,453 Toneladas 835 3 -2 -11 0 BANA
Islandia 1,100 561 Toneladas 1,961 31 6 57 0 BANA
Portugal 1,029 0 No medida 18 -77 0 BANA
Georgia 1,026 1,559 Toneladas 658 93 75 34 0 BANA
Senegal 1,024 2,740 Toneladas 374 38 50 15 0 BANA
República 
Democrática 
Popular Lao 965 1,924 Toneladas 502 0
Kirguistán 960 1,038 Toneladas 925 44 26 72 0 BANA
Islas 
Vírgenes 
Británicas 956 440 Toneladas 2,173 81 999 0
Armenia 942 1,214 Toneladas 776 49 54 12 0 BANA
Maldivas 939 1,032 Toneladas 910 7 1 -11 0 BANA
Bermudas 881 1,043 Toneladas 845 36 13 116 0 BANA
Bulgaria 874 1,318 Toneladas 663 24 14 23 0 BANA
Jordania 865 1,207 Toneladas 717 5 1 54 0 BANA
Antillas 
Holandesas 818 0 No medida 3 -4 8 0

Mozambique 813 658 Toneladas 1,236 0 BANA
India 808 1,066 Toneladas 758 57 8 0 BANA
Panamá 777 943 Toneladas 824 -27 -45 0 BANA
Turquía 741 684 Toneladas 1,083 40 147 0 BANA
Malta 690 732 Toneladas 943 53 152 120 0 BANA
Irán 
(República 
Islámica del) 658 472 Toneladas 1,394 79 5 0 BANA
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Letonia 649 551 Toneladas 1,178 -12 -14 -60 0 BANA
Colombia 634 348 Toneladas 1,822 0 4 -14 0 BANA
Somalia 622 655 Toneladas 950 0
República de 
Moldova 599 1,067 Toneladas 561 82 66 -12 0 BANA
Barbados 596 333 Toneladas 1790 13 20 18 0 BANA
Viet Nam 576 432 Toneladas 1,333 7 4 -26 0 BANA
Ghana 575 0 No medida 101 225 60 0 BANA
Djibouti 551 560 Toneladas 984 245 0 BANA
la ex 
República 
Yugoslavade 
Macedonia 546 250 Toneladas 2,184 -5 -36 257 0 BANA
Myanmar 
(Birmania) 534 702 Toneladas 761 -10 0 BANA
Mauricio 522 610 Toneladas 856 5 -5 -66 0 BANA
Chipre 515 209 Toneladas 2,464 2 -14 51 0 BANA
Eslovaquia 501 665 Toneladas 753 -7 -1 -28 0 BANA
Mongolia 494 659 Toneladas 750 29 0 BANA
Jamahiriya 
Arabe Libia 474 0 No medida 10 -6 0 BANA
Macao 431 307 Toneladas 1,404 41 37 91 0
Honduras 424 0 No medida 49 57 0 BANA
Ecuador 407 539 Toneladas 755 4 0 18 0 BANA
Haití 402 433 Toneladas 928 -8 -19 16 0
Zona franca 399 159 Toneladas 2,509 120 454 0
Argentina 387 188 Toneladas 2,059 -8 -8 -7 0 BANA
Iraq 360 914 Toneladas 394 120 311 34 0
El Salvador 346 414 Toneladas 836 18 50 0 BANA
Zambia 338 278 Toneladas 1,216 26 6 166 0 BANA
Kenya 331 398 Toneladas 832 13 35 -8 0 BANA
Pakistán 307 552 Toneladas 556 13 0 BANA
Suriname 304 0 No medida 34 35 50 0 BANA
Guatemala 301 446 Toneladas 675 40 -43 0 BANA
Belice 300 292 Toneladas 1,027 39 -11 -16 0 BANA
Cuba 298 0 No medida 3 72 0 BANA
Fiji 288 399 Toneladas 722 85 57 0
Saint Kitts y 
Nevis 284 559 Toneladas 508 55 115 71 0 BANA
Guyana 276 554 Toneladas 498 51 73 151 0 BANA
República 
Democrática 
del Congo 271 414 Toneladas 655 226 212 88 0 BANA
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Argelia 268 198 Toneladas 1,354 18 0 BANA
Polinesia 
Francesa 258 129 Toneladas 2000 9 5 37 0
Benin 253 578 Toneladas 438 14 9 -54 0 BANA
Mayotte 249 275 Toneladas 905 365 0 BANA
Camerún 239 378 Toneladas 632 0 BANA
Nueva 
Caledonia 231 102 Toneladas 2,265 51 50 28 0
Egipto 220 240 Toneladas 917 34 107 0 BANA
Islas Turks y 
Caicos 212 361 Toneladas 587 39 333 0
Túnez 210 64 Toneladas 3,281 57 106 0 BANA
Antigua y 
Barbuda 209 284 Toneladas 736 -2 -23 22 0 BANA
Chile 197 267 Toneladas 738 -8 29 0 BANA
Marruecos 163 61 Toneladas 2,672 262 711 0 BANA
Islas 
Caimanes 155 171 Toneladas 906 -13 -12 0
Nigeria 150 233 Toneladas 644 -49 -20 0 BANA
Líbano 148 177 Toneladas 836 -26 -65 0 BANA
Zimbabwe 146 206 Toneladas 709 -4 11 1 0 BANA
Groenlandia 145 62 Toneladas 2,339 50 21 -6 0
Uganda 143 189 Toneladas 757 53 65 186 0 BANA
Gabón 122 153 Toneladas 797 14 0 88 0 BANA
República 
Unida de 
Tanzanía 122 165 Toneladas 739 33 26 -38 0 BANA
Bangladesh 118 107 Toneladas 1,103 -42 -57 0 BANA
Anguila 115 145 Toneladas 793 64 80 0
Uzbekistán 104 31 Toneladas 3,355 -5 0 BANA
Sri Lanka 92 105 Toneladas 876 -13 -10 422 0 BANA
Nepal 92 33 Toneladas 2,788 21 0 BANA
Seychelles 90 40 Toneladas 2250 -8 -3 43 0 BANA
Mauritania 90 156 Toneladas 577 -12 0 BANA

Papua Nueva 
Guinea 79 180 Toneladas 439 48 -72 0 BANA
Congo 78 68 Toneladas 1,147 11 47 0 BANA
Islas Feroe 76 39 Toneladas 1,949 89 51 43 0
Côte d'Ivoire 
(Costa de 
Marfil) 76 140 Toneladas 543 27 11 0 BANA
Tokelau 74 81 Toneladas 914 957 0
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Micronesia 
(Estados 
Federados 
de) 68 64 Toneladas 1,063 0
Uruguay 68 0 No medida -39 65 100 0 BANA
Guinea 
Ecuatorial 66 262 Toneladas 252 0 BANA
Malí 64 84 Toneladas 762 26 3100 0 BANA
Granada 60 54 Toneladas 1,111 107 650 0
Togo 59 288 Toneladas 205 33 33 -52 0 BANA
Etiopía 58 61 Toneladas 951 36 39 -21 0 BANA
Palau 58 64 Toneladas 906 0
Tonga 58 62 Toneladas 935 139 -32 0
Islas Cook 57 33 Toneladas 1,727 95 77 533 0
Malawi 53 49 Toneladas 1,082 4 -14 -24 0 BANA
República 
Popular 
Democrática
de Corea 51 65 Toneladas 785 -81 0
Santa Lucía 50 43 Toneladas 1,163 0 -23 -55 0 BANA
Samoa 49 17 Toneladas 2,882 32 9 29 0
Islas 
Marianas del 
Norte 45 74 Toneladas 608 0
Chad 41 105 Toneladas 390 0 BANA

Turkmenistán 41 59 Toneladas 695 -20 -7 0 BANA
Paraguay 39 0 No medida -26 70 0 BANA
Bolivia 38 91 Toneladas 418 0 BANA
Eritrea 38 56 Toneladas 679 0
Dominica 37 15 Toneladas 2,467 20 -6 -36 0 BANA
Guinea-
Bissau 35 0 No medida 150 0 BANA
Sierra Leona 35 91 Toneladas 385 -31 -22 0
Kiribati 32 34 Toneladas 941 58 -8 0
Sudán 31 52 Toneladas 596 -21 0 BANA
Madagascar 30 44 Toneladas 682 -13 -14 3 0 BANA
Perú 30 62 Toneladas 484 -47 18 100 0 BANA
Guinea 28 91 Toneladas 308 500 0
Níger 27 71 Toneladas 380 -8 55 23 0 BANA
San Vicente 
y las 
Granadinas 26 25 Toneladas 1040 11 44 0 BANA
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Islas Wallis y 
Fortuna 26 22 Toneladas 1,182 16 160 0
Liberia 25 69 Toneladas 362 -30 0
Gambia 24 0 No medida -21 -53 0
República 
Centroafrican
a 19 35 Toneladas 543 0
Namibia 16 20 Toneladas 800 -11 24 433 0
Rancho de 
naves y 
aeronaves 16 5 Toneladas 3200 0 0
San Pedro y 
Miquelón 11 10 Toneladas 1100 9 -21 0

Santa Helena 10 7 Toneladas 1,429 20 -18 -38 0

Burkina Faso 10 11 Toneladas 909 -10 0 BANA
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ANEXO 4
PAISES DE LA UE-27 IMPORTADORES/EXPORTADORES  DEL PRODUCTO 
200980 JUGO DE LAS DEMÁS FRUTAS, O DE LEGUMBRES U HORTALIZAS.

AÑO 2005
IMPORTACION EXPORTACION

PAÍS Valor en US M Valor en US M DIFERENCIA POSICION
Alemania 130,373 99,101 31,272
Austria 45,701 78,411 -32,710 E
Bélgica 31,260 25,094 6,166
Bulgaria 874 1,294 -420 E
Chipre 515 628 -113 E
Dinamarca 17,953 26,005 -8,052 E
Eslovaquia 501 164 337
Eslovenia 2,924 4,211 -1,287 E
España 9,594 22,383 -12,789 E
Estonia 1,273 30 1,243
Finlandia 5,304 226 5,078
Francia 60,568 31,325 29,243
Grecia 6.769 553 -546 E
Hungría 3,384 13,380 -9,996 E
Irlanda 13,804 5,073 8,731
Italia 37,879 91,569 -53,690 E
Letonia 649 13 636
Lituania 1,930 197 1,733
Luxemburgo 3,026 34 2,992
Malta 690 0 690
Países Bajos 138,590 91,023 47,567
Polonia 10,175 84,494 -74,319 E
Portugal 1,029 1,052 -23 E
Reino Unido 95,624 5,844 89,780
Rep. Checa 3,394 431 2,963
Rumania 1,371 1,591 -220 E
Suecia 9,469 2,087 7,382
TOTAL 627,861 586,213 41,648

% MUNDO 46.94% 43.13%
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Lista de los países exportadores del producto seleccionado en 2005
Producto : 200799 las demas compotas, jaleas, mermeladas, pures y pastas de frutas

Fuente: Cálculos del CCI basados en estadísticas de COMTRADE

Exportadores

Total 
exportado en 

2005, en 
miles de US$

Cantidad 
exportada en 

2005
Unidad de 

medida

Valor de 
unidad 

(US$/unidad)

Crecimiento 
anual en 

valor entre 
2001-2005, 

%

Crecimiento 
anual en 
cantidad 

entre 2001-
2005, %

Crecimiento 
anual en 

valor entre 
2004-2005, 

%

Participación 
en las 

exportacione
s mundiales, 

%

Incluído en 
Comtrade en 

2005
Estimación 
Mundo 1,077,559 798,727 Toneladas 1,349 14 5 6 100
Francia 181,100 56,359 Toneladas 3,213 17 3 10 17 Y 
Bélgica 93,012 51,548 Toneladas 1,804 13 4 -9 9 Y 
Alemania 88,821 48,607 Toneladas 1,827 19 4 -13 8 Y 
Italia 76,794 42,657 Toneladas 1800 12 -8 19 7 Y 

Países Bajos 
(Holanda) 66,504 59,731 Toneladas 1,113 9 2 19 6
Dinamarca 59,063 32,217 Toneladas 1,833 16 5 -2 5 Y 
China 42,038 55,266 Toneladas 761 37 23 4 Y 
Costa Rica 39,017 87,837 Toneladas 444 -1 5 27 4 Y 
Estados 
Unidos de 
América 34,487 27,406 Toneladas 1,258 -2 -4 6 3 Y 
Chile 30,200 42,993 Toneladas 702 29 30 40 3
Polonia 26,188 18,471 Toneladas 1,418 11 6 -34 2 Y 
Reino Unido 24,414 8,506 Toneladas 2870 4 -2 5 2 Y 
Argentina 20,466 25,399 Toneladas 806 27 25 -11 2 Y 
Canadá 19,708 8,983 Toneladas 2,194 30 17 37 2 Y 
España 17,736 13,372 Toneladas 1,326 5 -2 -4 2
Turquía 17,482 5,373 Toneladas 3,254 21 -6 77 2
Grecia 16,526 16,742 Toneladas 987 13 6 10 2 Y 
México 16,370 17,403 Toneladas 941 20 15 -6 2 Y 
Austria 15,517 5,345 Toneladas 2,903 20 8 0 1 Y 

Suiza y 
Liechtenstein 14,816 4,654 Toneladas 3,183 4 -2 16 1 Y 
Nueva 
Zelandia 12,451 4,026 Toneladas 3,093 8 2 25 1 Y 
Filipinas 11,950 12,562 Toneladas 951 1 Y 
Polinesia 
Francesa 11,857 6,221 Toneladas 1,906 31 24 16 1 Y 
Australia 8,986 5,152 Toneladas 1,744 35 13 43 1 Y 
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Taiwan, 
Provincia de 
China 8,925 8,386 Toneladas 1,064 -4 -3 -15 1 Y 
Suecia 8,867 3,457 Toneladas 2,565 26 22 -15 1 Y 
Ecuador 7,342 16,440 Toneladas 447 22 20 41 1 Y 
India 7,164 8,410 Toneladas 852 12 9 27 1
Brasil 6,186 3,810 Toneladas 1,624 15 -2 26 1 Y 
Malasia 4,733 6,035 Toneladas 784 -3 -4 19 0 Y 
Egipto 4,475 3,868 Toneladas 1,157 11 6 -22 0
Letonia 4,384 2,580 Toneladas 1,699 61 61 26 0 Y 
Croacia 4,342 2,387 Toneladas 1,819 32 20 28 0 Y 
Bosnia y 
Herzegovina 4,303 3,903 Toneladas 1,102 13 0 Y 
República 
Checa 3,949 3,011 Toneladas 1,312 20 12 30 0
República de 
Moldova 3,741 9,256 Toneladas 404 36 50 43 0 Y 
Tailandia 3,699 3,042 Toneladas 1,216 59 0 Y 
Bulgaria 3,373 3,030 Toneladas 1,113 27 8 -11 0 Y 
Hungría 3,330 4,217 Toneladas 790 24 17 -7 0 Y
Colombia 3,146 5,292 Toneladas 594 27 62 19 0 Y 
Irán 
(República 
Islámica del) 3,135 7,527 Toneladas 417 33 7 94 0
República de 
Corea 2,712 1,310 Toneladas 2070 11 9 41 0 Y 
Ucrania 2,645 6,696 Toneladas 395 20 19 0 0 Y 
Sudafrica 2,455 2,735 Toneladas 898 0 -10 48 0 Y 
Omán 2,331 1,476 Toneladas 1,579 126 68 441 0 Y 
Uzbekistán 2,128 5,126 Toneladas 415 -1 -4 6 0
Singapur 2,118 1,205 Toneladas 1,758 0 6 -14 0 Y 
Federación 
de Rusia 2,082 2,213 Toneladas 941 25 20 67 0 Y 
Belarús 2,006 4,800 Toneladas 418 -15 -22 -41 0 Y 
Armenia 1,789 2,051 Toneladas 872 2 -8 695 0 Y 
Eslovenia 1,620 718 Toneladas 2,256 34 20 35 0 Y 
Israel 1,572 1,156 Toneladas 1360 27 10 -6 0
República 
Dominicana 1,500 1,283 Toneladas 1,169 -1 -3 -1 0
Hong Kong 
(RAEC) 1,445 756 Toneladas 1,911 9 9 3 0 Y 
Serbia y 
Montenegro 1,432 1,141 Toneladas 1,255 24 5 11 0
Portugal 1,425 554 Toneladas 2,572 9 0 -32 0
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República 
Árabe Siria 1,396 1,336 Toneladas 1,045 6 6 28 0
Japón 1,348 257 Toneladas 5,245 30 21 42 0 Y 
Zona franca 1,285 1,120 Toneladas 1,147 11 1660 0
Irlanda 1,278 379 Toneladas 3,372 -3 -12 -30 0 Y 
Rumania 1,261 1,116 Toneladas 1130 -2 -7 55 0 Y 
la ex 
República 
Yugoslavade 
Macedonia 1,105 2,383 Toneladas 464 192 200 -3 0 Y 
Finlandia 914 324 Toneladas 2,821 17 4 11 0 Y 
Pakistán 863 539 Toneladas 1,601 135 0 Y 
Emiratos 
Árabes 
Unidos 627 454 Toneladas 1,381 20 17 56 0
Luxemburgo 612 296 Toneladas 2,068 -19 -24 8 0 Y 
Líbano 603 312 Toneladas 1,933 10 4 7 0
Arabia 
Saudita 582 341 Toneladas 1,707 39 30 84 0
Eslovaquia 580 332 Toneladas 1,747 23 -1 -24 0 Y 
Indonesia 561 484 Toneladas 1,159 41 24 -62 0 Y 
Jordania 500 706 Toneladas 708 6 8 18 0 Y 
Lituania 483 711 Toneladas 679 59 36 58 0
Eur. Otros 
Nep 367 260 Toneladas 1,412 -64 0
Azerbaiyán 291 475 Toneladas 613 48 30 4 0 Y 
Kenya 270 104 Toneladas 2,596 64 37 13 0
Perú 268 241 Toneladas 1,112 -14 -24 -47 0
Sri Lanka 263 112 Toneladas 2,348 10 0 9 0
Viet Nam 227 206 Toneladas 1,102 73 -10 0
Fiji 213 240 Toneladas 888 9 26 12 0
Noruega 205 95 Toneladas 2,158 4 -7 -46 0
Trinidad y 
Tobago 187 74 Toneladas 2,527 -2 1 19 0 Y 
República 
Democrática 
Popular Lao 177 63 Toneladas 2810 43 40 16 0
Jamaica 159 70 Toneladas 2,271 0 -3 27 0
Suazilandia 94 14 Toneladas 6,714 16 3 -16 0
Malta 89 48 Toneladas 1,854 44 37 7 0 Y 
Uruguay 89 71 Toneladas 1,254 10 -36 0
Estonia 88 56 Toneladas 1,571 10 2 -58 0 Y 
Georgia 76 143 Toneladas 531 43 48 7 0 Y 
Honduras 75 142 Toneladas 528 109 -81 0
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Zimbabwe 69 51 Toneladas 1,353 -5 -13 -75 0
Kuwait 66 79 Toneladas 835 315 -49 0

Burkina Faso 54 17 Toneladas 3,176 2 11 54 0
Kirguistán 51 126 Toneladas 405 33 16 -38 0 Y 
Nicaragua 51 68 Toneladas 750 0 17 13 0 Y 
Cuba 31 27 Toneladas 1,148 15 0
Chipre 29 6 Toneladas 4,833 -7 -37 -74 0 Y 
Mauricio 28 23 Toneladas 1,217 41 21 100 0 Y 
Qatar 23 19 Toneladas 1,211 64 0 Y 
Marruecos 21 10 Toneladas 2100 -14 40 0
Túnez 21 10 Toneladas 2100 4 50 75 0
Barbados 20 5 Toneladas 4000 9 -4 25 0 Y 
Malí 19 18 Toneladas 1,056 0
Kazajstán 16 33 Toneladas 485 -23 700 0
Dominica 14 3 Toneladas 4,667 14 12 -39 0 Y 
Argelia 11 13 Toneladas 846 0
Jamahiriya 
Arabe Libia 11 5 Toneladas 2200 0
Nueva 
Caledonia 10 1 Toneladas 10000 20 0 43 0 Y 
Guyana 10 4 Toneladas 2500 0
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Lista de los países importadores del producto seleccionado en 2005

Producto : 200799 las demas compotas, jaleas, mermeladas, pures y pastas de frutas
Fuente: Cálculos del CCI basados en estadísticas de COMTRADE

Importadores

Total 
importado en 

2005, en 
miles de US$

Cantidad 
importada en 

2005
Unidad de 

medida

Valor de 
unidad 

(US$/unidad)

Crecimiento 
anual en 

valor entre 
2001-2005, 

%

Crecimiento 
anual en 
cantidad 

entre 2001-
2005, %

Crecimiento 
anual en 

valor entre 
2004-2005, 

%

Participación 
en las 

importacione
s mundiales, 

%

Información 
sobre las 
medidas 

arancelarias
Estimación 
Mundo 950,025 702,900 Toneladas 1,352 13 6 5 100
Estados 
Unidos de 
América 93,141 60,103 Toneladas 1550 14 12 28 10 BANA
Alemania 91,053 63,420 Toneladas 1,436 7 -2 -10 10 BANA
Francia 86,502 64,494 Toneladas 1,341 14 4 16 9 BANA

Países Bajos 
(Holanda) 81,237 94,829 Toneladas 857 11 6 10 9 BANA
Reino Unido 66,030 32,636 Toneladas 2,023 11 7 5 7 BANA
Federación 
de Rusia 64,497 94,829 Toneladas 680 27 21 -3 7 BANA
Italia 45,614 18,394 Toneladas 2480 22 2 15 5 BANA
Japón 40,594 15,643 Toneladas 2,595 9 8 6 4 BANA
Bélgica 34,476 15,956 Toneladas 2,161 7 0 9 4 BANA
Canadá 26,021 14,428 Toneladas 1,804 9 -1 1 3 BANA
Australia 22,907 11,351 Toneladas 2,018 25 16 -5 2 BANA
España 21,007 11,085 Toneladas 1,895 25 10 9 2 BANA
México 15,118 15,217 Toneladas 993 3 -19 -2 2 BANA
Suecia 15,106 9,453 Toneladas 1,598 9 2 -23 2 BANA
Hong Kong 
(RAEC) 10,762 4,802 Toneladas 2,241 9 7 9 1 BANA

Suiza y 
Liechtenstein 10,314 3,699 Toneladas 2,788 22 10 21 1 BANA
Austria 9,625 5,621 Toneladas 1,712 19 3 -7 1 BANA
Brasil 8,353 4,949 Toneladas 1,688 12 1 -9 1 BANA
Grecia 8,143 3,355 Toneladas 2,427 20 4 10 1 BANA
Singapur 7,968 4,843 Toneladas 1,645 5 5 1 1 BANA
Malasia 6,658 5,265 Toneladas 1,265 10 14 6 1 BANA
República 
Checa 6,306 4,041 Toneladas 1,561 14 5 -10 1 BANA
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Emiratos 
Árabes 
Unidos 5,745 3,635 Toneladas 1580 21 13 66 1 BANA
Eslovaquia 5,743 4,072 Toneladas 1410 36 27 31 1 BANA
Polonia 5,687 3,957 Toneladas 1,437 28 16 133 1 BANA
Portugal 5,683 2,678 Toneladas 2,122 9 -2 6 1 BANA
Ucrania 5,584 10,969 Toneladas 509 58 81 248 1 BANA
Israel 5,499 4,375 Toneladas 1,257 2 -1 -25 1 BANA
Luxemburgo 5,458 1,835 Toneladas 2,974 7 -4 -7 1 BANA
Finlandia 5,386 3,005 Toneladas 1,792 21 11 -4 1 BANA
Irlanda 5,232 2,290 Toneladas 2,285 7 -5 -6 1 BANA
Dinamarca 5,115 4,205 Toneladas 1,216 29 28 10 1 BANA
República de 
Corea 5,102 3,274 Toneladas 1,558 28 36 -22 1 BANA
Croacia 4,926 3,825 Toneladas 1,288 32 22 -4 1 BANA
Arabia 
Saudita 4,366 4,221 Toneladas 1,034 -3 -11 -42 0 BANA
Taiwan, 
Provincia de 
China 4,248 2,445 Toneladas 1,737 4 -1 23 0 BANA
Colombia 3,924 4,071 Toneladas 964 19 19 27 0 BANA
Noruega 3,398 1,813 Toneladas 1,874 61 63 -3 0 BANA
Ecuador 3,351 2,951 Toneladas 1,136 26 25 15 0 BANA
Nueva 
Zelandia 3,037 2,247 Toneladas 1,352 15 10 24 0 BANA
China 3,028 1,529 Toneladas 1980 27 -1 0 BANA
Kazajstán 2,944 4,179 Toneladas 704 66 39 146 0 BANA
Hungría 2,943 1,554 Toneladas 1,894 15 2 154 0 BANA
Rumania 2,906 2,230 Toneladas 1,303 37 30 72 0 BANA
Indonesia 2,832 1,733 Toneladas 1,634 42 30 40 0 BANA
Eslovenia 2,789 1,541 Toneladas 1810 18 6 38 0 BANA
Perú 2,624 3,162 Toneladas 830 49 49 129 0 BANA
Lituania 2,621 1,477 Toneladas 1,775 9 2 7 0 BANA
Turquía 2,494 2,003 Toneladas 1,245 37 237 0 BANA
Estonia 2,457 1,554 Toneladas 1,581 23 9 11 0 BANA
Serbia y 
Montenegro 2,445 3,771 Toneladas 648 74 108 -12 0 BANA
Tailandia 2,367 1,054 Toneladas 2,246 31 0 BANA
Belarús 2,283 2,113 Toneladas 1080 26 12 -90 0 BANA
Letonia 2,101 1,697 Toneladas 1,238 60 42 37 0 BANA
Venezuela 1,925 4,638 Toneladas 415 8 59 38 0 BANA
Costa Rica 1,830 1,978 Toneladas 925 -24 -21 122 0 BANA
Polinesia 
Francesa 1,726 755 Toneladas 2,286 11 3 -10 0
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Kuwait 1,676 1,115 Toneladas 1,503 5 6 1 0 BANA
Omán 1,622 1,986 Toneladas 817 8 15 32 0 BANA
Sudafrica 1,621 960 Toneladas 1,689 40 39 92 0 BANA
Nueva 
Caledonia 1,540 693 Toneladas 2,222 11 5 14 0
Jordania 1,500 1,474 Toneladas 1,018 5 6 27 0 BANA
Chile 1,477 2,068 Toneladas 714 -4 -8 -5 0 BANA
Filipinas 1,412 2,440 Toneladas 579 0 BANA
Argentina 1,407 2,442 Toneladas 576 0 3 93 0 BANA
Chipre 1,378 588 Toneladas 2,344 48 31 56 0 BANA
Bosnia y 
Herzegovina 1,304 796 Toneladas 1,638 73 0 BANA
Jamahiriya 
Arabe Libia 1,268 1,189 Toneladas 1,066 1 74 388 0 BANA
la ex 
República 
Yugoslavade 
Macedonia 1,247 1,272 Toneladas 980 21 5 -5 0 BANA
Honduras 1,234 918 Toneladas 1,344 -1 -18 126 0 BANA
Qatar 1,208 759 Toneladas 1,592 -2 -4 70 0 BANA
Mauricio 1,156 864 Toneladas 1,338 17 0 -4 0 BANA
Guatemala 1,014 1,448 Toneladas 700 -25 -19 -15 0 BANA
Bulgaria 942 737 Toneladas 1,278 14 -3 57 0 BANA
Islandia 926 313 Toneladas 2,958 14 3 30 0 BANA
El Salvador 906 836 Toneladas 1,084 -23 -24 23 0 BANA
Bahrein 900 644 Toneladas 1,398 15 26 15 0 BANA
Panamá 892 1,182 Toneladas 755 -5 6 -20 0 BANA
Macao 872 248 Toneladas 3,516 53 46 24 0
India 869 570 Toneladas 1,525 27 39 0 BANA
Angola 835 506 Toneladas 1650 -10 -27 85 0 BANA
Líbano 783 784 Toneladas 999 27 31 -1 0 BANA
Túnez 747 586 Toneladas 1,275 29 29 40 0 BANA
Uruguay 705 740 Toneladas 953 1 4 21 0 BANA
Jamaica 629 555 Toneladas 1,133 11 14 77 0 BANA
Viet Nam 587 470 Toneladas 1,249 7 20 11 0 BANA
Trinidad y 
Tobago 575 811 Toneladas 709 22 39 100 0 BANA
Argelia 572 664 Toneladas 861 20 53 0 BANA
Senegal 568 286 Toneladas 1,986 43 25 13 0 BANA
Malta 559 236 Toneladas 2,369 22 14 53 0 BANA
Barbados 531 311 Toneladas 1,707 14 10 64 0 BANA
Groenlandia 524 244 Toneladas 2,148 13 2 -7 0
Maldivas 510 257 Toneladas 1,984 2 -8 -9 0 BANA
Islas Feroe 460 276 Toneladas 1,667 19 9 0 0
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Mongolia 431 518 Toneladas 832 20 0 BANA
Brunei 
Darussalam 431 253 Toneladas 1,704 14 8 0 0 BANA
Paraguay 430 338 Toneladas 1,272 -4 -11 42 0 BANA
República 
Dominicana 425 558 Toneladas 762 -41 -42 418 0 BANA
Cuba 392 238 Toneladas 1,647 28 -11 55 0 BANA
Egipto 380 165 Toneladas 2,303 3 -16 62 0 BANA
Albania 356 383 Toneladas 930 25 30 24 0 BANA
Marruecos 354 93 Toneladas 3,806 19 5 6 0 BANA
Seychelles 350 80 Toneladas 4,375 122 185 0 BANA
Nicaragua 344 399 Toneladas 862 19 23 46 0 BANA
Bolivia 336 380 Toneladas 884 11 6 39 0 BANA
Yemen 333 488 Toneladas 682 75 0 BANA
Myanmar 
(Birmania) 328 70 Toneladas 4,686 -49 0 BANA
República 
Popular 
Democrática
de Corea 285 83 Toneladas 3,434 9 2 12 0
República de 
Moldova 271 451 Toneladas 601 40 38 61 0 BANA
Pakistán 267 149 Toneladas 1,792 -58 0 BANA
Irán 
(República 
Islámica del) 249 621 Toneladas 401 52 0 BANA
Bahamas 229 254 Toneladas 902 27 169 0 BANA
Iraq 229 288 Toneladas 795 445 0
Sri Lanka 228 177 Toneladas 1,288 16 55 0 BANA
Fiji 223 109 Toneladas 2,046 39 15 43 0
Kirguistán 221 126 Toneladas 1,754 64 56 163 0 BANA
Rancho de 
naves y 
aeronaves 213 78 Toneladas 2,731 62 752 0
Camerún 204 170 Toneladas 1200 0 BANA
Kenya 197 61 Toneladas 3230 17 -5 1059 0 BANA
Mauritania 179 178 Toneladas 1,006 5 -4 67 0 BANA
Camboya 165 205 Toneladas 805 36 0 BANA
Uganda 160 99 Toneladas 1,616 41 27 15 0 BANA
Azerbaiyán 150 146 Toneladas 1,027 4 -15 146 0 BANA
Bermudas 143 40 Toneladas 3,575 20 -4 170 0 BANA
Belice 141 54 Toneladas 2,611 26 81 0 BANA
Ghana 141 74 Toneladas 1,905 38 28 120 0 BANA
Mayotte 123 54 Toneladas 2,278 -10 0 BANA
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http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=408&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=498&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=498&reporter=Y&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2001&ntb_year=1995
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=586&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=586&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0600&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=1998&country_label=Pakist%e1n%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=364&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=364&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8000&gsp=null&t_year=2003&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=044&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=044&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2002&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=368&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=144&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=144&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=1994
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=242&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=417&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=I&selctry=417&reporter=Y&product=200799&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=417&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2002&ntb_year=1998&country_label=Kirguist%e1n%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=837&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=120&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=120&reporter=Y&product=200799&t_ntb=8002&gsp=Y&t_year=2005&ntb_year=1997
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=404&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=404&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=Y&t_year=2006&ntb_year=1993&country_label=Kenya%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=478&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=478&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0002&gsp=null&t_year=2001&ntb_year=null&country_label=Mauritania%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=116&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=I&selctry=116&reporter=%20&product=200799&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=116&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8000&gsp=Y&t_year=2005&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=800&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=800&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=1993&country_label=Uganda%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=031&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=I&selctry=031&reporter=Y&product=200799&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=031&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0600&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=null&country_label=Azerbaiy%e1n%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=060&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=060&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0600&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=null&country_label=Bermudas%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=084&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=084&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2003&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=288&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=288&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0002&gsp=null&t_year=2004&ntb_year=1995&country_label=Ghana%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=175&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=175&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=null&ntb_year=null&country_label=Mayotte


Gabón 120 54 Toneladas 2,222 16 -4 -15 0 BANA

Mozambique 116 75 Toneladas 1,547 0 BANA
Côte d'Ivoire 
(Costa de 
Marfil) 110 76 Toneladas 1,447 7 -6 -25 0 BANA
República 
Democrática 
Popular Lao 110 217 Toneladas 507 0
Antillas 
Holandesas 105 53 Toneladas 1,981 8 14 14 0
Georgia 104 77 Toneladas 1,351 79 51 13 0 BANA
Cabo Verde 104 64 Toneladas 1,625 19 0 -25 0 BANA
Malawi 99 55 Toneladas 1800 -11 -27 38 0 BANA
Gibraltar 96 17 Toneladas 5,647 73 29 66 0
República 
Árabe Siria 93 45 Toneladas 2,067 9 35 6 0
Zambia 89 45 Toneladas 1,978 1 -8 -42 0 BANA
Afganistán 86 73 Toneladas 1,178 0

Turkmenistán 85 83 Toneladas 1,024 115 70 0 BANA
Togo 80 69 Toneladas 1,159 43 30 -25 0 BANA

Papua Nueva 
Guinea 78 47 Toneladas 1660 26 23 32 0 BANA
Islas Cook 75 26 Toneladas 2,885 167 142 44 0
Uzbekistán 73 58 Toneladas 1,259 20 71 813 0 BANA
Andorra 66 19 Toneladas 3,474 15 6 -8 0
Congo 63 29 Toneladas 2,172 50 37 -29 0 BANA
Bangladesh 59 49 Toneladas 1,204 -22 -7 0 BANA
Nigeria 59 38 Toneladas 1,553 -21 -19 -16 0 BANA
Palestina 55 54 Toneladas 1,019 123 244 0
República 
Democrática 
del Congo 53 25 Toneladas 2120 -9 -8 -64 0 BANA

Burkina Faso 51 35 Toneladas 1,457 39 29 59 0 BANA
Etiopía 48 40 Toneladas 1200 -8 66 0 BANA
Madagascar 47 22 Toneladas 2,136 -7 -24 -20 0 BANA
Níger 46 33 Toneladas 1,394 -4 12 171 0 BANA
Islas 
Caimanes 44 23 Toneladas 1,913 22 193 0
Suriname 44 39 Toneladas 1,128 41 -14 0 BANA
Zimbabwe 41 28 Toneladas 1,464 58 39 46 0 BANA

http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=266&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=266&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=1994
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=508&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=508&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0600&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=1994&country_label=Mozambique%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=384&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=384&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=2001&country_label=C%f4te%20d%27Ivoire%20%28Costa%20de%20Marfil%29
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=418&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=530&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=268&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=268&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=1999&ntb_year=null&country_label=Georgia%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=132&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=132&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0600&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=null&country_label=Cabo%20Verde%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=454&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=454&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2001&ntb_year=1996&country_label=Malawi%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=292&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=760&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=894&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=894&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=1993
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=004&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=795&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=795&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2002&ntb_year=null&country_label=Turkmenist%e1n%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=768&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=768&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=null&country_label=Togo%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=598&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=598&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8000&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=1997
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=184&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=860&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=860&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2001&ntb_year=null&country_label=Uzbekist%e1n%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=020&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=I&selctry=020&reporter=%20&product=200799&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=178&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=178&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=050&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=050&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8000&gsp=null&t_year=2003&ntb_year=2000
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=566&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=566&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0002&gsp=Y&t_year=2002&ntb_year=2001&country_label=Nigeria%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=275&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=180&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=180&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8000&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=854&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=854&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=null&country_label=Burkina%20Faso%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=231&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=231&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2001&ntb_year=1995&country_label=Etiop%eda%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=450&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=450&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=1995
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=562&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=562&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=null&country_label=N%edger%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=136&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=740&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=740&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2001&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=716&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=716&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2001&ntb_year=1997&country_label=Zimbabwe%0d


Namibia 38 15 Toneladas 2,533 18 0 23 0 BANA
Tonga 34 13 Toneladas 2,615 54 26 -49 0
Haití 31 20 Toneladas 1550 30 675 0
Tayikistán 28 69 Toneladas 406 93 348 56 0 BANA
Santa Lucía 27 11 Toneladas 2,455 2 19 17 0 BANA
Dominica 25 13 Toneladas 1,923 58 63 9 0 BANA
Benin 24 22 Toneladas 1,091 -3 -1 33 0 BANA
Sudán 24 24 Toneladas 1000 -34 -80 0 BANA
Tokelau 22 7 Toneladas 3,143 340 0
Chad 20 14 Toneladas 1,429 25 27 -20 0 BANA
Islas Wallis y 
Fortuna 19 5 Toneladas 3800 65 34 90 0
Samoa 19 7 Toneladas 2,714 74 62 -32 0
Islas 
Salomon 18 6 Toneladas 3000 45 125 0
Kiribati 18 11 Toneladas 1,636 0
San Pedro y 
Miquelón 17 5 Toneladas 3400 12 -1 70 0
Sierra Leona 15 8 Toneladas 1,875 0
Djibouti 14 7 Toneladas 2000 -19 -5 -53 0 BANA
Malí 14 8 Toneladas 1750 -21 -20 -76 0 BANA

Santa Helena 12 4 Toneladas 3000 50 7 50 0
Eritrea 11 15 Toneladas 733 14 -81 0
Nepal 11 17 Toneladas 647 0 BANA
Armenia 10 5 Toneladas 2000 16 5 -9 0 BANA
Liberia 10 4 Toneladas 2500 -29 -66 0
Pitcairn 10 19 Toneladas 526 0
San Vicente 
y las 
Granadinas 10 3 Toneladas 3,333 36 34 67 0 BANA

http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=516&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=516&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=1999&country_label=Namibia
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=776&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=332&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=762&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=762&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2002&ntb_year=null&country_label=Tayikist%e1n%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=662&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=662&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2003&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=212&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=I&selctry=212&reporter=Y&product=200799&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=212&reporter=Y&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2003&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=204&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=204&reporter=Y&product=200799&t_ntb=0602&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=null&country_label=Benin%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=736&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=736&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=Y&t_year=2003&ntb_year=2001
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=772&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=148&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=148&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=1997
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=876&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=882&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/world_10d.htm?typetrade=I&selctry=882&reporter=%20&product=200799&cty_10d=1
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=090&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=296&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=666&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=694&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=262&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=262&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2002&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=466&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=466&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0600&gsp=null&t_year=2006&ntb_year=null&country_label=Mal%ed%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=654&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=232&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=524&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/tarif_line.htm?selctry=524&reporter=%20&product=200799&t_ntb=0600&gsp=null&t_year=2005&ntb_year=1998&country_label=Nepal%0d
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=051&product=200799&reporter=Y
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=051&reporter=Y&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2001&ntb_year=null
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=430&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=612&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/country_figure.htm?typetrade=I&selctry=670&product=200799&reporter=%20
http://www.trademap.net/itc1/es/product_tntb.htm?selctry=670&reporter=%20&product=200799&t_ntb=8002&gsp=null&t_year=2003&ntb_year=null
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Países de la UE-27 
Importadores/Exportadores del 
Producto 200799 las demás 
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ANEXO 7
PAISES DE LA UE-27 IMPORTADORES/EXPORTADORES  DEL PRODUCTO 200799
LAS DEMÁS COMPOTAS, JALEAS, MERMELADAS, PURES Y PASTAS DE FRUTAS

AÑO 2005
IMPORTACI EXPORTAC

PAÍS Valor en US Valor en US DIFERENCIA POSICION
Alemania 91,053 88,821 2,232
Austria 9,625 15,517 -5,892 E
Bélgica 34,476 93,012 -58,536 E
Bulgaria 942 3,373 -2,431 E
Chipre 1,378 29 1,349
Dinamarca 5,115 59,063 -53,948 E
Eslovaquia 5,743 580 5,163
Eslovenia 2,789 1,620 1,169
España 21,007 17,736 3,271
Estonia 2,457 88 2,369
Finlandia 5,386 914 4,472
Francia 86,502 181,100 -94,598 E
Grecia 8,143 16,526 -8,383 E
Hungría 2,943 3,330 -387 E
Irlanda 5,232 1,278 3,954
Italia 45,614 76,724 -31,110 E
Letonia 2,101 4,384 -2,283 E
Lituania 2,621 483 2,009
Luxemburgo 5,458 612 5,369
Malta 559 89 470
Países Bajos 81,237 66,504 14,733
Polonia 5,687 26,188 -20,501 E
Portugal 5,683 1,425 4,258
Reino Unido 66,030 24,414 41,616
Rep. Checa 6,306 3,949 2,357
Rumania 2,906 1,261 1,645 E
Suecia 15,106 8,867 6,239
TOTAL 522,099 697,887 -175,788

% MUNDO 54.96% 64.77%
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EU MARKET BRIEF 2005

Compiled for CBI by: 

ProFound, Advisers in Development
July 2005

The EU in brief 

The European Union (EU) is the current name for

the former European Community. Since 1 January

1995 the EU has consisted of 15 member states.

Ten new countries joined the EU in May 2004.

They are the Czech Republic, Estonia, the Slovak

Republic, Cyprus, Latvia, Lithuania, Malta,

Slovenia, Poland and Hungary. Negotiations are

in progress with a number of other candidate

member states.

The most important aspect of the process of 

unification (of the former EC countries) to affect

trade is the harmonisation of rules in the EU

countries. As the unification allows free 

movement of capital, goods, services and people,

the internal borders have been removed.

A precondition for this free movement is unifor-

mity in the rules and regulations concerning

locally produced or imported products. Although

the European Union is already a fact, not all 

regulations have yet been harmonised. Work is in

progress in the fields of environmental pollution,

health, safety, quality and education. For more

information about these topics, visit CBI’s

AccessGuide at http://www.cbi.nl/accessguide

On 1 January 1999, the Euro became the legal

currency within eleven EU member states: 

Austria, Belgium, Finland, France, Germany, Italy,

Ireland, Luxembourg, The Netherlands, Spain,

and Portugal. Greece became the 12th member

state to adopt the Euro on January 1, 2001.

Overview 25 EU countries, 2004

Fruit juices and 
concentrates

Population 456.3 million 

Area 3,976,372 km2

Density 116 people per km2

Languages 20 (excl. dialects)

GDP/capita € 22,300

Currencies €, GB£, DKr, SKr, PLN, 

EEK, CZK, HUF, SKK, LTL, 

LVL, SIT, CYP, MTL

Exchange rate 

(May 2005) € 1 = US$ 1.29 

 

http://europa.eu.int/comm/mediatheque/multimedia/select/
http://www.cbi.nl/accessguide
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Summary 

 
This CBI EU market brief aims to provide developing-country exporters of fruit juices and 
concentrates with product-specific and detailed market information related to gaining 
access to the EU markets. By focusing on the EU market for one product or sub-product 
group, the Market Briefs provide additional in-depth information, complementary to the 
more general information and data provided in CBI EU Market Surveys, which cover 
several product groups at the same time. The CBI EU Market Surveys ‘Preserved Fruit 
and Vegetables’ and ‘Organic Food Products’, both of which also cover fruit juices and 
concentrates, can be downloaded from http://www.cbi.nl  
 
Besides focusing on the overall EU fruit juice and concentrate markets, the following EU 
member countries are briefly highlighted: The Netherlands, Germany, France, Spain, 
Italy, the UK an Austria.  
 
This CBI market brief consists of the following parts:  

1. General product description  
2. Market description (consumption, production and trade in the EU)  
3. Distribution channels 
4. Prices and margins  
5. Market access requirements 
6. International business practice and sales promotion 
7. Interesting organisations and Internet sites 

 
The following highlights are, among others, discussed in this market brief: 
∞ In 2004 25.3 litres of fruit juice and nectar was consumed per person in the EU-15, 

representing a total consumption of 9.7 billion litres. Germany is the largest EU 
consumer of fruit juices, with a per capita consumption of more than 40 litres. 

∞ Frozen orange juice is the main fruit juice imported in the EU. The leading importers 
are The Netherlands (the first is mainly used for re-export) and Germany. Brazil is 
the main supplier of orange juice to the EU. 

∞ Due to increasing consumer concern for healthier lifestyle, the fruit juice market will 
continue to grow. 

∞ The best-known and most-consumed fruit juice is orange juice. Apple, pineapple and 
grapefruit are other fruit species, which form the basis for popular fruit juices. 

∞ Market opportunities in the EU for developing country exporters lie mostly in the 
production of tropical and subtropical products (exotics) which are hardly grown in 
Europe and in the production of organically grown products. 

∞ Besides the beverage industry (juices and soft drinks), the dairy industry also 
accounts for considerable volumes of fruit juices and concentrates. 

∞ There is increased competition within the European fruit juice market, resulting in 
new added-value products. 

∞ Although The Netherlands and Belgium are leading suppliers of fruit juice and 
concentrates, these products originates mainly in Brazil from where it is shipped to 
The Netherlands and Belgium and often re-exported to other EU destinations. 

∞ Quality is the primary aspect in meeting all legal and consumer requirements. This 
can be achieved through regulations such as HACCP, ISO9000 and VCS (Voluntary 
Control System).  

  
1 General product description 
 
Although the majority of imports by EU member countries consist of fruit juice 
concentrates, trade figures cannot be split up between fruit juice and fruit juice 
concentrate. Therefore, in the remaining part of the market brief, this product group will 
be referred to as fruit juices and concentrates. 
 

http://www.cbi.nl
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This market brief covers fruit juices and concentrates, which are classified under the 
following HS codes: 
 

HS code 2009 Fruit juices (incl. grape must) and vegetable juices, 

unfermented and not containing added spirit 
  

2009 11 frozen orange juice 
2009 12 / 19 unfrozen orange juice 
2009 21 / 29 grapefruit juice 
2009 31 / 39 juice of any other single citrus fruit 
2009 41 / 49 pineapple juice 
2009 50 tomato juice 
2009 61 / 69 grape juice (including grape must) 
2009 71 / 79 apple juice 
2009 80 juice of any other single fruit or vegetable 
2009 90 mixtures of juices 
  

 
According to EU Directive 2001/112/EC, fruit juice consists of juice without the addition 
of water. The fruit juice industry in particular uses (frozen) fruit concentrate. The 
directive also states that fruit nectar consists partly of fruit juice and partly of added 
water and sugar. The directive is incorporated in the legislation of all European countries.  
 
Some confusion exists about the host of nutritional terms used to describe different 
juices. Juice products can be distinguished as follows:  
 
∞ Fruit juice consists entirely of 'liquid fruit'. It contains neither colourings nor 

preservatives. It comes as direct juice and as fruit juice made with fruit juice 
concentrate. Direct juice is filtered as it is obtained from the fruit and bottled or 
stored for later bottling. In order to obtain concentrated fruit juice, in the country of 
origin, water is extracted from the fruit, in order to maintain the quality, to prolong 
shelf life, and diminish the transport and storage costs. The residue is fruit juice 
concentrate. In the country of destination, the juice is restored to its original 
properties by adding water up to the original juice strength. It contains 100 percent 
fruit. 

∞ Fruit nectar is primarily made from those types of fruit which contain particularly 
large or small amounts of fruit acid or a great deal of fruit pulp and are highly 
aromatic by nature. Such fruits must first be made potable with water and sugar. 
Nectar is produced, for example, from black currants, sour cherry, apricots, passion 
fruit and bananas. Nectar similarly contains neither colouring agents nor 
preservatives. Depending on the type of fruit concerned, nectar must contain 
between 25 percent and 50 percent fruit.  

∞ Fruit-flavoured drinks. Like lemonade and effervescent (fizzy) beverages, fruit-
flavoured still drinks are a refreshment or soft drink. They contain fruit juice for taste 
and drinking water, natural fruit flavours, sugar and possibly acid taste enhancers. 
The minimum fruit content, depending on the type of fruit, is around 6 to 30 percent. 
Fruit-flavoured drinks are also available in calorie-reduced versions. 

 
2 Market description 
 
2.1 Consumption, production and trade 

 
Consumption 

Sales of fruit juices/concentrates in the EU-15 reached 9.7 billion litres in 2004, 
increasing from 9.5 billion litres in 2001. Because consumers are increasingly concerned 
with healthier life styles and innovations in this market, the market for fruit juices 
increased considerably during the decade. However, due to a reduced consumer 
spending caused by the economic slowdown in the past few year, consumption has 
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slowed down. This is also observed in the EU per capita fruit juice consumption which 
decreased from 25.7 litres in 2003 to 25.3 litres in 2004. 
 
Substantial differences between markets exist within Europe. With a per capita 
consumption of 40.3 litres in 2004, Germany is the largest (orange) juice market in 
Europe followed by Finland (32.2 litres) and Austria (25.3 litres).  
 
Price fluctuations, competition from other non-alcoholic drinks and warm/cold weather 
affect the juice and nectar consumption. Nevertheless, the fruit juice and nectar 
consumption is characterised by a high per capita consumption in West-European 
countries (in particular Germany) and low, but strongly rising, consumption growth in 
southern European countries, particularly Greece, Portugal and Spain.  
 
Sales of fruit juice in the new EU member states have been growing substantially with 
the opening of these countries to imports and the increasing incomes. However, per 
capita consumption is still low at an estimated average of 13 litres per capita.  
 
Figure 2.1  Per capita consumption of fruit juices and nectars in the EU, 

2003-2004, litre per person 

Source: German Fruit Juice Industry Association (VdF) (2005) 
 
In most EU member states, the best-known and most-consumed fruit juice is orange 
juice. Apple, pineapple and grapefruit are other fruit species, which are the basis for 
popular fruit juices. Furthermore, the market for fruit juices is divided into juices for 
basic needs on the one hand and special needs (functional drinks, new flavours, fresh 
juice etc.) on the other. 
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 Figure 2.2  The most popular fruit juices in Germany and the UK,  

% of total consumption 

Source:  German Fruit Juice Industry Association (VdF) (2005) and  
  The 2003 Sucralose Soft Drinks Report (2005) 
 
Germany is also the largest market for organic fruit juices, accounting for 46% of sales in 
Europe, followed by France (16%) and the United Kingdom (12%) (source: Brazilian 
newspaper O Estado do Paraná,  17/9/2000).  
 
Production 

In the EU, only Spain and Italy produce notable amounts of orange juice concentrate. 
Compared to Brazil and the USA, which together account for 90 percent of global 
production, the production in Europe is small. Moreover, the fruit juice concentrate from 
Spain and Italy has a different kind of quality, which makes it more suitable for the soft 
beverages industry and less for the processing of fruit juice and nectar.  
 
Germany and Italy are the major EU producers of apple juice concentrate, producing 
some 70 thousand and 50 thousand tonnes respectively. The production of apple juice 
concentrate depends to a large extent on the apple harvest, which fluctuates 
considerably.  
 
The processing of fruit juices is concentrated mainly in Germany, which is not surprising 
since Germany has the highest per capita consumption of fruit juice and nectar in 
Europe. According to the Association of the German Fruit Juice Industry (VdF), in 2004, 
the German fruit juice industry consisted of 441 fruit juice producers, together producing 
4.6 billion litres of fruit juice/nectar and fruit juice drinks.  
 
Several fruit juice producers are also located in the United Kingdom and these supply 
substantial amounts of fruit juices. The main 100% fruit juice manufacturer in the UK is 
Tropicana. It has almost a 50% market share in the sector and is a fast growing grocery 
brand, due to the good performance of new multi-vitamin juices.  
 
The production of some product categories, for example orange juice concentrate and 
bananas, is overwhelmingly in the hands of (large) multinational companies. This means 
that developing country exporters should seek market segments in which small amounts 
of the product can be exported and in which developing country exporters are more 
easily able to compete. In this sense, market opportunities in the EU for developing 
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country exporters lie in the production of tropical and subtropical products (exotics) 
which are hardly grown in Europe and in the production of organically grown products. 
 
Besides the beverage industry, the dairy, jam and confectionery industries take up 
considerable volumes of fruit juices and concentrates. 
 
Imports 

While the total EU import value increased between 2002 and 2003 by almost 7 percent, 
between 2003 and 2004, the import value decreased by 10 percent, reaching  4.2 
billion in 2004. In terms of volume, total imports increased by a total 25 percent during 
the review period (2002-2004), amounting to 6.7 million tonnes.   
 
Table 2.1  Imports of fruit juices/concentrates by EU member countries,  

2002-2004 
 

         

 
Import values 

(in  million) 

Average 

annual 
change 

Import volumes 

(in thousand tonnes) 

Average 

annual 
change 

         

 2002 2003 2004 2002/04 2002 2003 2004 2002/04
         
         

Total EU-25 4,361 4,647 4,180 -2% 5,336 6,302 6,688 +12% 
Intra-EU 2,644 2,945 2,874 +4% 3,194 3,881 4,622 +20% 
Extra-EU 1,716 1,701 1,307 -12% 2,143 2,421 2,066 -1% 
         

Of which into:         
Germany 894 1,042 841 -1% 1,145 1,359 1,212 +4% 
The Netherlands 897 852 722 -10% 971 1,059 1,048 +4% 
France 581 634 575 0% 773 902 894 +8% 
United Kingdom 454 519 506 +6% 487 765 1,376 +69% 
Belgium 494 470 454 -4% 731 764 743 +1% 
Italy 190 209 197 +2% 273 303 285 +3% 
Austria 136 184 171 +14% 190 260 262 +19% 
Spain 141 150 147 +2% 160 176 174 +4% 
Denmark 97 93 90 -4% 113 115 113 0% 
Sweden 98 93 82 -8% 99 101 96 -2% 
Ireland 78 75 71 -5% 78 74 66 -8% 
Poland 62 56 61 0% 55 57 73 +16% 
Greece 43 50 55 +12% 45 117 59 +55% 
Finland 44 48 47 +3% 37 45 50 +15% 
Portugal 43 41 42 -1% 51 50 49 -2% 
Czech Republic 30 33 32 +2% 35 43 77 +52% 
Hungary 12 29 19 +50% 11 31 21 +72% 
Other 67 68 67 +1% 82 80 92 +6% 
         

Source: Eurostat (2005) 
 
Germany and The Netherlands were the leading importers of fruit juices/concentrates, 
together accounting for almost 40 percent of total value imported by EU member 
countries in 2004. Germany is the EU’s most important producer as well as consumer of 
fruit juices. The Netherlands port of Rotterdam is an important turnover point for fruit 
juice concentrate, explaining the country’s high share in total imports by EU member 
states (17% in value).  
 
As a consequence of the role of The Netherlands as a turnover point, it was also a major 
supplier of fruit juices/concentrates to the EU, accounting for 17 percent of the total 
supplied value in 2004. However, the majority of exports of fruit juices/concentrates 
from The Netherlands – as well as Belgium – are re-exports from Brazil.  
 
The new EU member state Poland is also increasingly becoming an important supplier to 
the other EU member states, accounting for 5 percent of total supplies in 2004.  
 



CBI EU Market Brief - Fruit Juices and Concentrates - July 2005 7

Table 2.2  Leading suppliers to the top-7 EU importers of fruit juices/ 

concentrates, 2004, imports in  1,000, share in % of import 

value 
 
Importing  

EU country:  

Import 

value: 

Leading suppliers in 2004: 

Germany 787,929 The Netherlands (28%), Poland (17%), Italy (10%), Belgium (6%) 

The Netherl. 485,365 Brazil (36%), Germany (17%), USA (8%), Thailand (6%), Cuba (4%) 

France 414,214 Spain (26%), Belgium (23%), The Netherl. (20%), Germany (17%) 

UK 383,054 Germany (26%), The Netherlands (19%), Belgium (15%), Spain (9%) 

Belgium 344,441 Brazil (55%), Germany (13%), France (12%), The Netherlands (6%) 

Italy 296,132 The Netherlands (26%), Germany (17%), Austria (15%), Spain (14%) 

Austria 197,291 Germany (22%), Poland (13%), The Netherlands (12%), Italy (11%) 
   

Total EU 4,180,361 The Netherl. (17%), Germany (15%), Brazil (14%), 

Belgium (8%), Spain (7%), Italy (6%) 

Source: Eurostat (2005) 
 

Unfrozen orange juice was the largest product within the group fruit juices and 
concentrates, accounting for 35 percent of the total imported value in 2004. Other 
important fruit juices and concentrates are apple juice (15%), frozen orange juice (12%), 
mixtures (8%) and pineapple juice. The imports of most of the products decreased 
between 2002 and 2003, but recovered in the subsequent period (2003-2004). Only 
pineapple juice (+18%) and grape juice (+16%) increased continuously during the 
review period (2002-2004). 
 
Figure 2.3 Imports of fruit juices/concentrates by EU member countries,  

by product group, 2002-2004,  million 

Source: Eurostat (2005) 
 
In 2004, almost 25 percent of the import share in value as well as volume originated in 
developing countries. Leading developing country suppliers of fruit juices/concentrates 
are Brazil, Thailand, Argentina, Cuba and Turkey. 
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Table 2.3  Leading developing country suppliers of fruit juices/ 

concentrates, 2004, supplies in  1,000, share in % of supply 

 
Product:  Imports 

from DCs 

Leading DC suppliers in 2004: 

   

frozen orange juice 27,420 Brazil (46%), Costa Rice (22%), Mexico (11%), Cuba (10%) 

unfrozen orange j. 584,069 Brazil (97%), Cuba (2%) 

grapefruit juice 30,654 Cuba (55%), South Africa (19%), Belize (11%), Argentina (6%) 

other citrus juice 26,506 Argentina (60%), Brazil (21%), Pakistan (5%), Mexico (5%) 

pineapple juice 152,478 Thailand (38%), Costa Rica (12%), Indonesia (10%), Philippines (9%) 

tomato juice 685 Turkey (95%), Moldova (2%), China (2%) 

grape juice 3,065 Argentina (65%), Turkey (29%), Chile (3%) 

apple juice 93,511 China (39%), Turkey (29%), Moldova (12%), Iran (7%), Croatia (5%) 

other juice 63,023 Ecuador (38%), Turkey (16%), Brazil (10%), Costa Rica (5%) 

mixtures 4,523 South Africa (23%), Brazil (21%), Thailand (15%), Turkey (13%) 
   

Total 985,933 Brazil (61%), Thailand (6%), China (4%), Turkey (4%), 

Cuba (3%), Costa Rica (3%) 

DC: developing countries 
Source: Eurostat (2005) 
 
Exports 

In 2004, total exports of fruit juices/concentrates amounted to almost  3.2 billion or 4.3 
million tonnes. Compared to the preceding year, total exports by EU member countries 
decreased by 10 percent in value and by 5 percent in volume. Germany – the leading EU 
fruit juice producer – was the leading exporter of fruit juices/concentrates. The largest 
part of the export (almost 90 percent) concerned intra-EU trade. 
 
Leading EU exporters and destinations of fruit juices and concentrates  

(share in EU value exports, 2004) 

EU exporters →  Germany (18%), Belgium (18%), The Netherlands (16%), Spain (11%), Italy (10%) 

Destinations →  Germany (24%), France (18%), UK (12%), The Netherlands (6%), Belgium (5%) 

 
2.2 Characteristics & prospects  

 
Fruit juice market 

Traditionally, the European juice industry is classified as a nationally oriented industry. 
However, the sector is increasingly becoming a continental business. The industry has 
recently been characterised by the following changes:   
∞ Consumer demand for juice is increasingly becoming polarised between fulfilling basic 

needs on the one hand and special needs on the other hand. While the dominance of 
private labels in the basic segment pushed B-brands out of the market, suppliers of 
A-brands were forced to add value to defend their position. Convenience, image, 
wellbeing and distinct flavour have emerged as essential selling points for beverage 
products.  

∞ Increased competition for space on retail shelves responds to consumer special 
needs. Freshly squeezed juices, breakfast drinks and NFC (Not From Concentrate) are 
gaining a foothold in most markets, but the battle for shelf space is intense. 

∞ Power structure in the supply chain changed because of the growing size of retailers. 
Retail chains will be looking for branded players who can stock retail shelves 
throughout the continent. Possibly, in the future, dominant retailers will directly 
interact with global concentrate suppliers. 
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∞ Emergence of international suppliers. There is a number of players in the EU who 
have the potential to become Pan-European branded suppliers. Companies like 
PepsiCo, Coca-Cola and Chiquita have also entered the juice market. 

 
It seems that, in the future, the European market leaves no room for smaller players. 
However, all over Europe a number of companies, for example niche players and some 
local heroes, have the potential to keep their head above water. 
 
Consumer demand  

The European market as a whole is much less mature than the US market measured by 
its annual per capita consumption. In contrast to the USA, sales of orange juice in Europe 
have grown substantially in recent years. Europe is likely to represent the principle 
source of world growth in orange juice demand in the near future. 
 
The positive image of fruit juices and nectars has been reflected for many years by the 
growing consumption. They are appreciated due to their naturalness and their wide range 
of vitamins. Furthermore, juices have no added sugar or artificial ingredients.  
Traditional flavours such as orange and apple are declining, while innovative variations, 
fruit combinations and colours such as "red fruits" continue to gain. Because exotic fresh 
fruits are on offer in most supermarkets and through trips abroad, modern consumers 
are more open towards new exotic juices and nectars. In particular, functional drinks, 
like juices and nectar with the addition of vitamins and calcium, are becoming more 
popular. Moreover, new (exotic) flavours and dual-flavours (orange/strawberry) have 
been introduced, spurring market growth continuously. 
 
Market segments 

The largest part of the product group is imported into the EU in concentrated form. The 
major end-users are:  
∞ Beverage industry. The beverage industry is the largest end-user of fruit juice 

concentrate. Fruit juice concentrate is reprocessed, by blenders and mixers, into fruit 
juice or nectar. The most important fruit juices in the EU are orange juice and apple 
juice, followed by pineapple juice and grapefruit juice.  

∞ Jam industry. The jam industry uses considerable amounts of fruit pulp to make jam 
products and marmalade. This industry hardly uses fresh fruit anymore. 

∞ Other food industries like confectionery, baby and infant food. 
 
Trends 

Since the major brands are looking at new ways to differentiate their products and to 
build consumer loyalty, the following are areas of growth on the EU fruit juice market: 
∞ Use of fruit aromas, developed through natural technologies, which provide a 

distinctive taste for the product. 
∞ Functional (or health-related) market with, for example, vitamin-enriched fruit juices.  
∞ Organic juice products, particularly chilled, are another segment that is likely to grow 

because of the increased health concerns of consumers. 
∞ The packaging technology has also contributed to increased consumption trough 

convenient designs, practical individual sizes and formats (carton cans), vending 
packs, ready-to-drinks, multi-packs, ambient long shelf life juices, chilled and others 
also helping to attract consumers. 

 
Another general trend in the food ingredients sector is that importers and food 
processors in the EU require extensive product documentation in order to guarantee food 
safety. This means that a product should include complete product specifications, 
instructions on how to store and to process, documentation on tracking and tracing, 
information on quality assurance (e.g. HACCP), or even ISO certification. An exporter 
capable of meeting these requirements will have an improved competitive position in the 
EU market for fruit juices/concentrates. 
 



CBI EU Market Brief - Fruit Juices and Concentrates - July 2005 10

 
 
3 Distribution channels 
 
As became clear from the earlier presented production and trade data, The Netherlands, 
Belgium and Germany are the main European juice trading countries. The main ports of 
arrival are: Rotterdam and Amsterdam (The Netherlands), Antwerp and Gent (Belgium 
and Hamburg (Germany).  
 
The distribution channel for fruit juices/concentrates, visible in figure 3.1, is relatively 
short. A more detailed diagram is provided in the CBI EU Market Survey ‘Preserved Fruit 
and Vegetables.’ 
 
Figure 3.1 Most common distribution channels for fruit juices/concentrates 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
There are few agents for juice, although they are involved in the juice trade throughout 
Europe (Amsterdam, Rotterdam and Antwerp serve as the gateways to Europe for 
Brazilian orange juice concentrate).  
 
The most interesting distribution channels for developing-country exporters go through 
compound houses or importers. Before a large share of the imports is re-exported, the 
concentrate is often processed by compound houses, which mix, pack and/or dilute the 
product into the basis for the manufacturing of a wide range of products. The four 
biggest compound houses or importers (DöhlerGroup http://www.doehler.com, SVZ 
http://www.svz.com, Cargill http://www.cargill.com and Hiwa http://www.hiwa.nl) and a 
part of the beverage industry are mostly supplied directly from the source or from tank 
storing farms. The compound houses supply their compounds in the first place to the 
beverage industry. The activities of agents/importers are generally limited to responding 
to spot purchases from stock and searching for products of a different nature or of a 
special quality. 
 
Some end-product manufacturers who need large quantities (on a regular basis) of 
ingredients purchase their ingredients directly from producers abroad, such as the 
beverage industry in the case of fruit juice and fruit juice concentrate.  
 
Another example is the jam industry, which buys substantial amounts of fruit pulp and 
frozen fruit directly from producers abroad. Leading importing manufacturers in EU 
countries are Unilever (http://www.unilever.com), Cadbury Schweppes 
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(http://www.cadburyschweppes.com, http://www.parmalat.com  and Danone 
(http://danone.com). Many end-product manufacturers use processing importers or 
agents, as they offer a reference point situated within their own country. 
 
4 Prices and margins 

 
4.1 Price developments 

 
World prices for juices are liable to fluctuate due to a variety of factors, including 
seasonality, crop damage due to weather or pests, and speculation on commodity 
exchanges. In the following table, price indications of a selection of fruit juices in June 
2005 are given.  
 
Table 4.1  Fruit juice/concentrate prices, June 2005, in US$/kg 
 
Fruit 

juice 

Origin Form  Pack Price US$/tonne 

Orange Brazil single strength 66 brix 1,100-1,150 FCA European Port 
Orange Brazil NFC - 525-575 FOT The Netherlands 
Orange Frorida NFC - 700 FOT The Netherlands 
Grapefruit South Africa concentrate 58 brix frozen  2,000-2,200 C&F Rotterdam 
Grapefruit Cuba concentrate 58 brix frozen 2,200-2,400 C&F Rotterdam 
Grapefruit Argentina concentrate frozen white 1,990-2,050 FCA Rotterdam 
Banana Costa Rica single strength 22 aseptic  480-500 FCA C&F Europe 
Banana Ecuador single strength 21-24 aseptic 430-440 FCA Rotterdam (duty free) 
Guava Brazil single strength 8-10 brix 600-610 FCA Rotterdam 
Guava Brazil concentrate 14-16 brix 730-760 FOB Santos 
Papaya India concentrate 25 aseptic 1,150-1,200 FOR Rotterdam 
Lemon Argentina concentrate frozen 650-700 C&F The Netherlands 
Pineapples Thailand concentrate 60 aseptic 1,200-1,325 C&F Rotterdam 
Pineapples Thailand concentrate 60 frozen 1,340-1,370 C&F Rotterdam 
Pineapples Indonesia concentrate 60 frozen 1,180-1,220 C&F Rotterdam 
Pineapples Brazil concentrate 60 frozen 1,200-1,220 FCA The Netherlands 
Pineapples Vietnam concentrate 60 frozen 1,140-1,150 FCA The Netherlands 
Pineapples Costa Rica NFC - 500-600 C&F The Netherlands 
Passion fruit Ecuador concentrate 50 brix 3,500-3,750 CIF Europe 
Mango India Alphonso puree 16 aseptic 1,250-1,325 C&F Rotterdam 
Mango India Totapuri puree 14 aseptic 720-750 FCA Rotterdam 
Mango India  Totapuri concentate 28 aseptic 900-950 C&F Rotterdam 
Mango Brazil single strength 17 frozen 800-820 C&F Rotterdam 
Mango Colombia concentrate 28 brix 1,030-1,070 FCA Rotterdam 
NFC: not from concentrate, FCA: free carrier, FOT: free on truck, FOB: free on board, 
C&F: cost and freight, CIF: cost, insurance & freight 
Source: ITC MNS, June 2005 
 
4.2 Sources of price information 
 
In general, exporters should receive regular information from a local agent.  
 
Below, we give you some sources of price information. MNS, Market News Service of ITC, 
publishes a quarterly report on bulk packed fruit juices in the European and USA 
markets. The juices covered include orange, grapefruit, pineapple, guava, lemon, 
banana, papaya, passion fruit, mango, guanabanae and acerola.  
 
Agribusiness online provides wholesale market reports for fresh fruits and vegetables in 
major world markets.  
 
 

http://www.cadburyschweppes.com
http://www.parmalat.com
http://danone.com
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Source of price information Internet-site 

The Public Ledger http://www.public-ledger.com  
Foodnews magazine http://www.agra-net.com  
Fruit Processing magazine http://www.fruit-processing.com  
World Bank, Commodity Price Data, Pink 
Sheets 

http://www.worldbank.org/prospects/pinks
heets.htm  

ITC Market News Service http://www.p-maps.org/mns  
FAO (Food and Agriculture Organization) http://www.fao.org  
Agribusiness online http://www.agribusinessonline.com/prices  
 
5 Market access requirements  

 
In CBI’s AccessGuide, you will find a complete overview and analysis of requirements 
that are applicable when exporting to the EU member states. You can find relevant 
information on standards, developments and market trends concerning environmental, 
consumer health and safety and social issues.  
 

 For more information, please refer to http://www.cbi.nl/accessguide. 
 
5.1 Legislative requirements 

 
When exporting fruit juice / concentrate to the European Union, the following legislative 
requirements are relevant: 
1) General Food Law 
2) Fruit Juice Directive 
 
Note that in contrast to the issues described in the following sections, these regulations 
are mandatory and an exporter must comply with these regulations in order to be 
allowed to sell the products on the European market. 
 
More information on these issues is also provided in Chapter 9 of the CBI EU Market 
Surveys ‘Preserved Fruit and Vegetables,’ and ‘Organic Food Products.’ 
 
General Food Law 

In 2002, regulation EC 178/2002 has been adopted, laying down the general principles 
and requirements of food legislation, establishing the European Food Safety Authority 
and laying down procedures in matters of food safety. The regulation is commonly known 
as the General Food Law, and also includes provisions on the traceability of food (art. 
18). The core aspects of the General Food Law have taken force in January 2005. 
For more information, please refer to AccessGuide or the following link: 
http://www.europa.eu.int/comm/food/index_en.html 
 
Fruit Juice Directive 

The purpose of Directive 2001/112/EC aims to harmonise rules on fruit juices across the 
European Union and to align them with general community legislation on foodstuffs, 
particularly legislation on labelling, colouring, sweeteners and other approved additives. 
 
As already mentioned, Directive 2001/112/EC specifies a definition of fruit juice and 
nectar. These definitions apply in all European countries. The Directive sets compositional 
and labelling requirements for five designated products namely: 
∞ Fruit juice 
∞ Fruit juice from concentrate 
∞ Concentrated fruit juice 
∞ Dehydrated / powdered fruit juice 
∞ Fruit nectar 

http://www.public-ledger.com
http://www.agra-net.com
http://www.fruit-processing.com
http://www.worldbank.org/prospects/pinks
http://www.p-maps.org/mns
http://www.fao.org
http://www.agribusinessonline.com/prices
http://www.cbi.nl/accessguide
http://www.europa.eu.int/comm/food/index_en.html
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Each of these products must meet the compositional standards laid down and may only 
be marketed under the correct designated name. Non-conforming products may not use 
these reserved names. In this way the consumer is guaranteed authenticity of product. 
The Directive also sets out specific rules for labelling each of the five products over and 
above the general rules for pre-packaged goods. 
 
Please refer to http://europa.eu.int/eur-lex/lex/en/index.htm  for the complete text of 
the Directive. 
 
5.2 Other market requirements 

 
Environmental, social, health and safety issues are becoming increasingly important on 
the EU market. Please refer to the CBI AccessGuide and the following CBI publications for 
more information on these issues: 
-  Exporting to the EU, Your guide to trade-related information, 2003 
- CBI EU Market Survey Preserved Fruit and Vegetables 
- CBI EU Market Survey Organic Food Products  
 
Management and control systems 

The need for good quality management is gaining increasing importance. The Hazard 
Analysis Critical Control Point (HACCP) system is applicable to companies that process, 
treat, pack, transport, distribute or trade foodstuffs. At present the legislation as laid 
down in Directive 93/43/EEC applies to producers within the EU, although European 
importers may in turn require it from their non-EU producers. In addition, as from 1 
January 2006, a new Regulation (EC) 852/2004 will come into force that will enforce the 
same requirements for food imported into the EU as for food produced within the EU. 
This means that HACCP will also be obligatory for developing country exporters dealing 
with EU member states. 
 
The International Organisation for Standardisation (ISO) developed the ISO 9000 series 
for quality management and assurance of the production process. The ISO 9000 
standards represent an international consensus on the essential features of a quality 
system. Producers who have obtained an ISO 9000 series certificate possess an 
important asset. It is a major selling point when doing business in the highly competitive 
EU market. For more information, please refer to http://www.iso.org or to the CBI 
AccessGuide. 
 
To minimise the risk of scandals, which other parts of the food industry have already 
experienced, the fruit juice industry has set up its own Voluntary Control System (VCS) 
for all stages their products go through during production and trade. It stretches from 
the fruit processor via cool storages and blending stations to the manufacturers of semi-
finished and finished goods and the traders, up to the retail shelves. This allows tracing 
not just the history of the products but also possible quality deviations back to their 
source where they can be eliminated. Although not obligatory, commitment to the VCS 
can be crucial in export business. Since January 2002, the EQCS (European Quality 
Control System) label has been used to show commitment to VCS. 
 
Useful Internet sites  
CBI’s AccessGuide http://www.cbi.nl/accessguide  
ISO http://iwww.iso.nl    
SGF (VCS) http://www.sgf.org/sgf/index0_en.html 
EQCS http://www.eqcs.org 
 
ILO and SA8000 

Just as every citizen of the world, employees should be respected according to basic 
human rights. In order to formulate the definition of employees’ rights, the ILO 
(international labour organisation) is the UN specialised agency which seeks the 

http://europa.eu.int/eur-lex/lex/en/index.htm
http://www.iso.org
http://www.cbi.nl/accessguide
http://iwww.iso.nl
http://www.sgf.org/sgf/index0_en.html
http://www.eqcs.org
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promotion of social justice and internationally recognized human and labour rights. The 
ILO has installed Conventions and Recommendations setting minimum standards of basic 
labour rights. The ILO Conventions deal with issues like: minimum wage, minimum age 
of workers, non-discrimination, freedom of labour organisation etc.  
 
SA8000 is one of the best-known voluntary global standards to ensure social 
accountability. SA8000 includes standards in the form of a “Code of Conduct” which 
defines what is considered social accountability, as well as requirements for a 
management system which ensures the implementation of these standards in business 
policy.  
 
For more information, also refer to: 

 ILO and SA8000: http://www.ilo.org  
 
ISO 14001 

The purpose of the ISO 14001 standard is to enable the international recognition of an 
individual company’s environmental management system. Although voluntary, customer 
pressure is resulting in the ISO 14001 environmental management standard becoming a 
de facto requirement for being able to compete in many regions of the global 
marketplace.  
 
For more information, also refer to: 

 ISO14001: http://www.iso.org  

 
Organic production  

EU standards for organic food production and labelling are laid down in regulation EEC 
2092/91. This regulation and subsequent amendments establish the main principles for 
organic production at farm level and the rules that must be followed for the processing, 
sale and import of organic products from third (non-EU) countries. For more information 
on organic production, please refer to the CBI EU Market Survey “Organic Food Products” 
or to http://www.cbi.nl/accessguide or http://www.skal.com 
 
Besides these standards, the end-users have their own specifications, which should be 
met by the suppliers. These specifications vary from demands concerning colour, correct 
and constant quality, to labelling, packaging, etc. Most of these specifications are the 
result of the stringent (health) regulations in European countries, but in some cases, are 
the result of higher quality demands set by the end-product processors rather than the 
government. Compliance with the quality standards demanded by the importer is 
essential, and failure to do so results in goods being refused or only accepted at 
considerably lower prices for further processing. Therefore, good communication with the 
trade partner is essential. 
 
5.3 Packaging, marking & labelling 

 
The general trend in Europe is towards facilitating re-use and recycling of packaging 
through incentives and disincentives, such as levies and taxes, and through mandatory 
or voluntary restraints. In Germany, for example, 20 percent of the fruit juice and nectar 
packaging is re-used (VdF 2005). 
 
In order to harmonise the different forms of legislation, the EU has issued a directive for 
packaging and packaging materials (Directive 94/62/EC) in which minimum standards 
are regulated.  
 
Exporters in developing countries targeting the European market have to be aware of 
regulations and requirements concerning consumer products and need to take 
appropriate measures, in order to become or remain well-matched trade partners for 
European businesses. Most of the time, packaging policy does not affect ‘foreign’ 

http://www.ilo.org
http://www.iso.org
http://www.cbi.nl/accessguide
http://www.skal.com
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manufacturers because importers will be held responsible for the packaging. However, 
sensible marketing requires considering the obligations of the importer. That means that 
packaging (transport packaging, surrounding packaging and sales packaging) materials 
should be limited and re-usable or recyclable. Otherwise, the importer will be confronted 
with additional costs, thus reducing the competitiveness of the exporter. 
 
Orange juice concentrate, the main import product, is usually shipped by tanker from 
Brazil, the main supplier to the EU. Within Europe, the concentrate is transported by road 
tanker from tank farms in The Netherlands and Belgium. The main ports in these two 
countries are respectively Rotterdam and Antwerp. The concentrate of orange juice is 
shipped in bulk vessels at –200 C under nitrogen (to exclude it from oxygen to avoid 
oxidation). Other concentrates are mainly packed in double polyethylene bags in 200 litre 
(or 266 kg) drums. Some of the larger firms, which used to accept simple capping of 
drums, nowadays require approved security seals.  
 
Aseptic drums of 200 litres are also used for fruit juice concentrate. Other forms of 
aseptic pack are used for certain tropical products, such as banana purée and mango 
pulp. Aseptic packed products are sterile items, packed and sealed into sterile packaging 
under sterile conditions, so that no subsequent heat treatment or refrigeration is needed 
to preserve them until the pack is opened. 
 
Tropical fruit pulp and purée is still in many cases hot-packed in metal cans of 3-5 kg, 
but most buyers prefer aseptic bulk packaging. New bulk-packaging technologies are 
being developed for liquid foodstuffs that are appropriate for the distribution of these 
product groups. The objective of the new technologies is to achieve economic handling, 
while maintaining product sterility. Examples are pallet-size, bag-in-box systems and 
flexi tanks. Products can also be packed deep-frozen in cartons of 20-25 kg or in drums 
of up to 200 litres. 
 
Labelling 

Importers and agents are usually in a position to provide details of the exact labelling 
requirements for bulk imports. Such labelling will require the specification of content, 
quantity, the Brix level (i.e. sugar content), the origin and final destination.   
 
The Directive on food labelling (2000/13/EC) applies to labelling requirements for fruit 
juices. Additionally, there are more specific requirements for fruit juices established in 
Directive 2001/112/EC.  For an overview of these requirements, please refer to CBI’s 
AccessGuide. 
 
Wood packaging material 

In case fruit juice and concentrate is packed in wood material, the requirement on wood 
packaging material will be applicable. The EU has set new phytosanitary measures for all 
wooden packaging material that is used with the import of goods into the EU from third 
countries. The background for this legislation is to protect the EU from the introduction of 
organisms harmful to plants and plant products via wood packaging material. 
 
The Directives require heat treatment or fumigation and marking of wooden packaging 
materials (including for example packing cases, boxes, crates, drums and similar 
packing, pallets, box pallets and other loader boards, pallet collars). 
 
CBI’s AccessGuide provides information on regulations concerning packaging methods, 
wood packaging and labelling  
 

 CBI AccessGuide: http://www.accessguide.nl  
 
 

http://www.accessguide.nl
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5.4 Tariffs and quota 

 
The common tariffs for the product groups falling under HS code 2009 are as high as 
10.5-40 percent while on top of this tariff there is a fixed amount in Euro per 100 kg. 
Please refer to the websites of the Netherlands Customs Service or the EU Export 
Helpdesk (see box below) for an up-to-date and detailed list of applicable import tariffs. 
 
Although fiscal borders between EU countries in theory were eliminated, as from 1 
January 1993 onwards, in practice, harmonisation of VAT (tax levied at consumer sales’ 
level) rates has not yet been achieved. Table 5.1 summarises the VAT rates applied in 
the different EU member states for fruit juices.  
 
Table 5.1   VAT rates (in %) applied to fruit juices in the EU, 

as per 1 June 2005 
 

      

Country VAT Country VAT Country VAT 
      
      

Austria 20% Greece 9% Poland 22% 
Belgium 21% Hungary 25% Portugal 5% 
Cyprus 15% Ireland 21% Slovakia 19% 
Czech Republic 5% Italy 20% Slovenia 8.5% 
Denmark 25% Lativa 18% Spain 7% 
Estonia 18% Lithuania 18% Sweden 12% 
Finland 17% Luxembourg 3% The Netherlands 6% 
France 5.5% Malta 18% United Kingdom 17.5% 
Germany 16%     
      

Source: European Commission (2005) 
 
Useful Internet Sites 
  

Netherlands Custom  http://www.douane.nl/taric-nl  
TARIC Database http://europa.eu.int/comm/taxation_customs/dds/en/tarhome.htm 
Exports Helpdesk http://export-help.cec.eu.int/ 
VAT rates http://europa.eu.int/comm/taxation_customs/taxation/vat/how_va

t_works/rates/index_en.htm  
  

 
6 International business practices and sales promotion  

 
International business practices  

The customary method of payment and conditions within the fruit juices/concentrates are 
comparable to other products in the food and fruit sector. Although payment by letter of 
credit (L/C) could be negotiated for first-time shipments, trade partners in the EU usually 
pay by ‘open account’. The exporter sends his invoice to the importer, who will (or will 
not) pay the invoice by bank transfer. The different payment methods and risks attached 
to them are extensively described in 'CBI’s Export Planner', which can be downloaded 
from http://www.cbi.nl  
 
Because fruit juices/concentrates are usually transported as bulked goods, the 
recommended mode of transport is ocean cargo. Standard 20 ft or 40 ft reefer containers 
are used. More information on packaging etc. can be found under 'prices & margins' and 
'market access requirements'. 
 

Delivery terms should be based on the INCOTERMS 2000 issued by the International 
Chamber of Commerce (ICC). For full details on the Incoterms, please check CBI’s Export 
Planner or visit the ICC’s website: http://www.iccwbo.org/index_incoterms.asp. Delivery 
terms in fruit juices/concentrates depend largely on the type of trade partners in the EU: 

http://www.douane.nl/taric-nl
http://europa.eu.int/comm/taxation_customs/dds/en/tarhome.htm
http://export-help.cec.eu.int/
http://europa.eu.int/comm/taxation_customs/taxation/vat/how_va
http://www.cbi.nl
http://www.iccwbo.org/index_incoterms.asp
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food-processing companies often demand Delivered Duty Paid (DDP) delivery, while 
importers usually require Free on Board (FOB) or Cost, Insurance, Freight (CIF) 
deliveries. Since The Netherlands is an important European importer of fruit 
juices/concentrates, the company HIWA, specialised in handling fruit juice concentrates, 
should be contacted for more information: http://www.hiwa.nl  
 

 For additional information on logistics, terms of payment and delivery, terms of trade 
and other relevant information, please refer to the CBI EU market survey ‘Preserved Fruit 

& Vegetables’. 
 
Sales promotion 

Trade fairs serve as an important promotional tool for targeting importers and producers. 
Relevant international trade fairs are: 
 
Trade fairs What? Where? When? More 

information 

Anuga Leading trade fair for world- 
wide food and beverage. 

Cologne, 
Germany 

Biennial,  8-12 
October 2005 

http://www.koeln
messe.de  

BioFach Organic and natural 
products. 

Nuremberg,  
Germany 

Annual, 16-19 
February 2006 

http://www.biofac
h.de  

Food & Drink 
Expo  

UK event for whole food & 
drink industry. 

Birmingham, 
United 
Kingdom 

Biennial,  
19-22 March 
2006 

http://www.fooda
nddrinkexpo.co.uk  

Health 
Ingredients 
Europe  

Health, functional and 
organic ingredients. 

Frankfurt, 
Germany 

Biennial,  
14-16 November 
2004 

http://www.hi-
events.com  

IFE International food and drink 
exhibition. 

London,  
UK 

Biennial, 2007 http://www.ife.co.
uk  

FI Europe  Food products, product 
development and quality.  

Paris,  
France 

Biennial, 29 
Nov-1 Dec 2005 

http://www.fi-
events.com  

Natural Products  
Europe 

Natural products.  London,  
UK 

Annual, 9-10 
April 2006 

http://www.natur
alproducts.co.uk/  

SANA  Natural products. Bologna,  
Italy 

Biennial,  
8-11 September 
2005 

http://www.sana.i
t  

SIAL Trade exhibition for the food 
industry. 

Paris,  
France 

Biennial, 22-26 
October 2006 

http://www.sial.fr  

 
For additional information on trade fair participation, please refer to CBI's interactive tool 
“Your Expo Coach,” CBI's manual "Your show master - a guide for selection, preparation 

and participation in trade fairs." and the CBI manual “Your image builder”. 
 
Trade journals serve as an important information source for obtaining up-to-date 
information on developments in your sector. The most relevant magazines for the fruit 
juices/concentrates sector are: 
 

Magazine More information 

Fruit Processing http://www.fruit-processing.com  
Fruit World International http://www.agropress.com  
International Food Ingredients http://www.ifi-online.com  
 

 Other methods of sales promotion include company brochures and product 
specifications, visits to potential trade partners in the EU, company stationery and 
promotion by Internet. For more information, please refer to the following CBI 
publications: 'Your Image Builder' and CBI EU market survey ‘Preserved Fruit & 

Vegetables’. 
 
 

http://www.hiwa.nl
http://www.koeln
http://www.biofac
http://www.fooda
http://www.hi-events
http://www.ife.co
http://www.fi-events
http://www.natur
http://www.sana.i
http://www.sial.fr
http://www.fruit-processing.com
http://www.agropress.com
http://www.ifi-online.com
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7 Interesting organisations and Internet sites 

 
Below, some useful general and product specific addresses are given other than those 
already mentioned in the previous text. For more interesting links, please also refer to 
the CBI EU Market Survey ‘Preserved Fruit and Vegetables’ and to Linkplaza on CBI’s 
website at http://www.cbi.nl  
 
Product-specific information Internet site 

ABECITRUS The Brazilian Association of Citrus 
Exporters 

http://www.abecitrus.com.br  

AIJN: Association of the Industry of Juices and 
Nectars from Fruit and Vegetables of the 
European Union  

http://www.aijn.org  

CIAA: Confederation of the Food and Drink 
Industries of the EU  

http://www.ciaa.be  

Food & Drink Federation http://www.fdf.org.uk  
OEITFL: European Association of Fruit and 
Vegetables Processing Industry  

http://www.oeitfl.org  

Processed Apple http://www.appleproducts.org  
SGF Schutzgemeinschaft der Fruchtsaft-
Industrie e.V. 

http://www.sgf.org  

Ultimate Citrus http://www.ultimatecitrus.com  
UNESDA Confederation of the Food and Drink 
Industry of the EU 

http://www.unesda-cisda.org  

VdF: German Fruit Juice Industry Association http://www.fruchtsaft.net  
VIGEF: Netherlands Association of Fruit and 
Vegetables Processing Industry  

http://www.vigef.nl  

 
Organisations related to the food sector in 

general 

Internet site 

IFU International Federation of Fruit Juice 
Producers 

http://www.ifu-fruitjuice.com  

Research and Information Centre on food 
ingredients and the food ingredients industry 

http://www.foodnavigator.com  

EUFIC European Food Information Council http://www.eufic.org  
Food Info Net http://www.foodinfonet.com  
Foreign Agricultural Service US Mission to the 
European Union 

http://www.useu.be/agri/Fruit-Veg.html   

 
Other organisations Internet site 

Codex Alimentarius http://www.codexalimentarius.net  
International Chamber of Commerce http://www.iccwbo.org  
European Normalisation Committee http://www.cenorm.be  
European Union On-line http://europa.eu.int  
Eurostat Statistics Database http://europa.eu.int/comm/eurostat  
International Trade Organisation http://www.intracen.org  

http://www.p-maps.org  
ISO http://www.iso.org  
Market access data base of the EU http://mkaccdb.eu.int  
WHO World Health Organization http://www.who.org  
WTO, technical barriers to trade http://www.wto.org/english/tratop_e/tbt

_e/tbt_e.htm  
 
 

http://www.cbi.nl
http://www.abecitrus.com.br
http://www.aijn.org
http://www.ciaa.be
http://www.fdf.org.uk
http://www.oeitfl.org
http://www.appleproducts.org
http://www.sgf.org
http://www.ultimatecitrus.com
http://www.unesda-cisda.org
http://www.fruchtsaft.net
http://www.vigef.nl
http://www.ifu-fruitjuice.com
http://www.foodnavigator.com
http://www.eufic.org
http://www.foodinfonet.com
http://www.useu.be/agri/Fruit-Veg.html
http://www.codexalimentarius.net
http://www.iccwbo.org
http://www.cenorm.be
http://europa.eu.int
http://europa.eu.int/comm/eurostat
http://www.intracen.org
http://www.p-maps.org
http://www.iso.org
http://mkaccdb.eu.int
http://www.who.org
http://www.wto.org/english/tratop_e/tbt
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DISCLAIMER CBI market information tools 

Although the content of its market information tools has been compiled with the greatest 
care, the Centre for the Promotion of Imports from developing countries (CBI) is not able 
to guarantee that the information provided is accurate and/or exhaustive, and cannot be 
held liable for claims pertaining to use of the information.  
 
In the case of the market publications, neither CBI nor the authors of the publications 
accept responsibility for the use which might be made of the information. Furthermore, 
the information shall not be construed as legal advice. Original documents should, 
therefore, always be consulted where appropriate. The information does not release the 
reader from the responsibility of complying with any relevant legislation, regulations, 
jurisdiction or changes/updates of same. 
 
In the case of the Internet tools, CBI aims at minimising disruption caused by technical 
errors. However, CBI cannot guarantee that its service will not be interrupted or 
otherwise affected by technical problems. CBI accepts no responsibility with regard to 
problems incurred as a result of using this site or any linked external sites. 
 
The information provided is aimed at assisting the CBI target group, i.e. exporters and 
business support organisations (BSOs) in developing countries. It may, therefore, not be 
used for re-sale, the provision of consultancy services, redistribution or the building of 
databases, on a commercial basis. For utilization of the CBI market information tools by 
the CBI target group on a non-commercial basis, the condition applies that CBI is 
referred to as the source of the information. All other use is prohibited, unless explicitly 
approved in writing by CBI. 
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