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REPORTE FINAL DE LA TAZA DE EXCELENCIA BOLIVIA 2007 
Jorge Valverde, Asesor de Taza de Excelencia, ARCo 

19 Diciembre 2007 

Después de un año de pausa, la competencia taza de excelencia se reanudo el año 2007 con 
una visión diferente a las realizadas en años anteriores. Esta nueva estrategia a la que  llamo “la 
visión Rosner”, comprendía en la creación de un comité organizador, donde las organizaciones 
mas representativas  del sector tendrían que tomar parte activa y protagónica; en la obtención de 
fondos adicionales de nuevos auspiciadores, no solo para darle la sostenibilidad a mediano plazo 
sino también para la ejecución del programa en el área que comprendía la provincia de Caranavi, 
la cual es una área “prohibida” para ejecución de cualquier programa de ARCo. Y todo esto sin 
descuidar la ejecución de la parte técnica del programa. La clave de esta nueva estrategia fue 
darle el rol protagónico a las organizaciones del sector,  de manera que el productor y las 
cooperativas pudieran empoderarse del programa. 
 
Las actividades más importantes para la ejecución de este programa fueron: 
 
a) La conformación de un Consejo Directivo El primer y el mas grande desafío fue la 
conformación de un consejo que sirva como el ente organizador. La parte difícil fue juntar a tres 
grupos (Fecafeb, Anproca y al sector llamado “Privado”, representado por Pedro Rodriguez) 
donde reinaba la desconfianza, primariamente hacia Pedro Rodriguez por la coyuntura política 
del país, y secundariamente entre ANPROCA y FECAFEB. Esta alianza se la pudo lograr 
buscando un balance entre las fuerzas, es decir, se le dio el rol protagónico a FECAFEB al 
nómbralo “ejecutor” o Organización líder, y se le dio la secretaria general a Amproca, donde su 
mayor responsabilidad era convocar a reuniones, y hacer actas. Pedro Rodriguez estaba 
satisfecho de solo ser aceptado gracias a su condición de productor. Cabe resaltar que dentro de 
la vida de este comité todas las decisiones fueron tomadas unánimemente, hubo negociaciones 
largas, pero siempre al final se llegaban a acuerdos. También es importante resaltar, que ambos 
ejecutivos de la FABCA, inicialmente Eduardo Palle y luego Lorenzo Hilari como también el 
Alcalde de Caranavi han brindado su total apoyo a este consejo y a la ejecución de esta Taza de 
Excelencia. 

El Consejo Directivo de la Taza de Excelencia se encuentra constituido por la Federación de 
Caficultores Exportadores de Bolivia (FECAFEB), la Asociación Nacional Productores de Café 
(ANPROCA) y Empresarios Cafetaleros (Specialty Coffees) cuyos representantes son: 

 

 

  

  

  

El CDTE se creo para cumplir los siguientes objetivos a corto plazo: 

• Consolidar la imagen del café de excelencia de Bolivia en el mercado internacional, y 
nichos de mercado de cafés exóticos, de origen y justo, a través de una alianza 
estratégica con The Alliance for Coffee Excellence Inc (ACE.), a través de Taza de 
Excelencia. 

NOMBRE ORGANIZACIÓN 
Sr. Justo Roque  
Secretario General        

ANPROCA 

Sr. Abednego Alipaz   ANPROCA 
Sr. Ángel Condori   FECAFEB 
Sr. Mario Pilco FECAFEB 
Sr. Pedro Rodríguez Empresarios Productores 
Sr. Mauricio Diez Medina  Empresarios Productores 



• Comprometer al productor cafetalero a mantener la calidad del café, a través de un 
programa de asistencia técnica.  

• Consolidar un grupo humano de catadores bolivianos debidamente capacitados. .  

Actualmente el CDTE tiene nueve meses de actividad tiempo en el cual se llego a consolidar la 
unión del sector cafetalero, uno de los grandes logros del CDTE y de la actividad propia de COE 
es la de sentar en una misma mesa a representantes de estos sectores anteriormente 
antagónicos, y poner todos los esfuerzos necesarios para llevar a delante la ejecución de la 
competencia. Demostrando a los compradores internacionales la unión del sector productor 
cafetalero de Bolivia. 

 
 
b) Apalancamiento de fondos Para que este proyecto tenga sostenibilidad y se pueda trabajar 
en el area de Caranavi, fue fundamental conseguir nuevos auspiciadores. La lista de co-
auspiciadores sigue: 
 

Id Descripcion Valor Usd Etapa

1 FIE s.a. 517,20               Promocion y capacitación

2 World Vision 461,43               Promocion y capacitación

3 Ayuda en Accion 1.739,40            Promocion y capacitación

4 PROCOIN 13.200,00          Promocion y capacitación

5 DED 900,00               Promocion y capacitación

6 Fonadal 4.089,00            Inscripción y Jurado Nacional

7 Vital 800,00               Preseleccion - J. Nacional

Total 21.707,03          

Fondos Co-financiados

 
 
Las cifras arriba descritas, solo reflejan montos tangibles, es importante recalcar que DED 
adicionalmente puso a disposición del Ejecutor dos vehículos durante dos meses del periodo de 
promoción y capacitación. 
 
Lastimosamente no se pudo conseguir otros donantes o montos mayores ya que comenzamos 
tarde en este proceso. 
 
c) Capacitación 
 
Como parte del proceso inicial de ejecución de Taza de Excelencia, se realizo la firma de un 
contrato de servicios con FECAFEB para realizar la Capacitación a productores de café de Altura 
de Los Yungas de La Paz, en cosecha y pos cosecha, promoción, bases y requisitos para la 
participación en la competencia de Taza de Excelencia 2007. 
 
El Proceso de capacitación se dividió en dos grandes zonas:  
 

• Zona 1: Palos Blancos, Coroico, Irupana, La Asunta, Chulumani, Apolo. Capacitación 
financiada por USAID a través del Proyecto ARCo. 

• Zona 2: Caranavi capacitación financiada por PROCOIN, DED, Ayuda en Acción y 
Visión Mundial. 

 
Este proceso de capacitación dirigido a productores cafetaleros obtuvo los siguientes resultados: 
 



 
 
 
Adicionalmente el proceso contó con una etapa de difusión de la competencia lo que llevo a 
llegar a 4000 productores indirectamente con afiches educativos sobre calidad de café. 
 
d) Inscripción 
 
La recepción de muestras se realizo en Caranavi y en la ciudad de La Paz, durante el periodo 
comprendido entre el 8 de agosto al 8 de septiembre:  
 

Resultados Inscripción 
Taza de Excelencia Bolivia 2007 

  

Descripción Cantidad 
Muestras inscritas 121 
Productores Inscritos 148 
Organizaciones, Asociaciones, Empresas 33 
Individuales 26 

 
Las muestras inscritas corresponden a las regiones de Caranavi, Sud Yungas, Nor Yungas, 
Palos Blancos, La Asunta, Apolo. 
 
e) Preselección – Bodega 
 
Con la participación de un Juez internacional designado por ACE para Bolivia, juntamente con un 
equipo de 15 catadores nacionales se procede a la primera selección de cafés que presenten un 
score de 82 puntos, una vez que se tienen los resultados verificados por SGS se procede a la 

Id Descripcion Cantidad
1. Zona 1
1.1 Productores Capacitados 631
1.2 Organizaciones, Asociaciones 8
1.3 Personal Técnico Local Capacitado 15
1.4 Talleres de Capacitación 18

2. Zona 2
2.1 Productores Capacitados 1484
2.2 Organizaciones, Asociaciones 25
2.3 Personal Técnico Local Capacitado 12
2.4 Talleres de Capacitación 69

3. Total
3.1 Productores Capacitados 2115
3.2 Organizaciones, Asociaciones 33
3.2 Personal Técnico Local Capacitado 27
3.4 Talleres de Capacitación 87

      Resultados Capacitacion
Taza de Excelencia Bolivia 2007



notificación a los productores ganadores y se consolidan los lotes en las Bodegas de Hansa en 
la ciudad del ALTO. 
 
De los 121 cafés inscritos fueron preseleccionados un total de 80 muestras de café, de las 
cuales se entregaron en Bodega un total de 63 lotes. 
 
 

 
 
 

Comparativo Bodega 
2004 - 2005 - 2007  

    

Descripción 2004 2005 2007 
Lotes en Bodega 60 47 63 
Qq de café Bodega 1581 1885 1848 

 
 

Grafico 2. Comparativo de Bodega
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f) Jurado Nacional e Internacional 
 
De los 63 lotes de café consolidados en Bodega 50 lotes lograron calificar la etapa de Jurado 
Nacional etapa que fue presidida por Silvio Leite como juez principal. 
 
La etapa de mayor importancia para la competencia Taza de Excelencia es la denominada 
Jurado Internacional, la cual contó con la participación de 24 catadores Internacionales y dos 

Descripcion Cantidad

Muestras Preseleccionadas 80

Lotes Consolidados 63

qq de café en Bodega 1848

Familias Beneficiadas directamente 87

        . Resultados Preselección - Bodega
Taza de Excelencia Bolivia 2007



catadores nacionales calificados como jueces internacionales, en esta etapa se llego a catar 50 
lotes de café.  
 
Dando como resultado final 26 lotes de café denominados Taza de Excelencia de los cuales 4 
alcanzaron un puntaje mayor a 90 puntos y reciben la denominación de presidenciales. 
 
 

 
  

 
 
 
g) Subasta Nacional 
 
El 29 de Octubre se realizo la subasta Nacional pública de los lotes que no clasificaron para la 
subasta Internacional de Taza de Excelencia en las instalaciones del Ceibo en El Alto. Con el 
objeto de hacer la subasta voluntaria, se dio el plazo hasta el Martes 23 a las 5 pm para retirar 
los lotes de los productores que no quisieran participar. Dos productores retiraron sus lotes 
dentro del plazo previsto. 
 
 Se registraron 5 postores quienes depositaron $us 500 como garantía de los lotes a postar, de 
lo cuales solo 4 participaron, 16 de los 19 cafés subastados encontraron postor, se generaron 
$62.424.12 en Ventas, donde $ 1.805, fueron las comisiones para el Consejo. Se ha obtenido un 
precio promedio de $1.73/lb. Donde el lote mas bajo se vendió a $1.65/lb y el mas alto a 
$1.85/lb. Estos precios comparados con lotes similares vendidos en el COE del 2005 a $1.30/lb 
significan un incremento del 33% en el precio. El 2005 se pago $ 0.20/lb mas que el precio NY 
de 1.10, este año se pago $0.39/lb por encima del precio NY  promedio del mes de Octubre de $ 
1.34/lb. 
 

Descripcion Cantidad

Lotes Ganadores 26

Organizaciones, Asociaciones, Empresas 21

Individuales 5

Nº Catadores Internacionales 24

USA 9

Europa 5

Japon 6

Taiwan 1

Canada 1

Latinoamerica (Guatemala y Colombia) 2

        Resultados Jurado Nacional
Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion 2004 2005 2007

Nº de ganadores 13 19 26

Organizaciones, Asociaciones, Empresas 7 10 21

Individuales 6 9 5

Nº de catadores internacionales 21 22 23

          Comparativo Jurado Internacional
2004 - 2005 - 2007 



h) Subasta Internacional 
 
La subasta internacional se llevo a cabo vía Internet el 15 de Noviembre, se acomodaron dos 
lugares para que el publico en general como la prensa pueda hacer el seguimiento respectivo. 
En las instalaciones del Capitolio en la ciudad de la Paz se armó un escenario, y en las 
instalaciones de la Cooperativa CELCAR en Caranavi se armo otra. Ambas instalaciones tenían 
conexiones al Internet de banda ancha, y paralelamente se mostraban imágenes de lo 
productores espectando el proceso. En el escenario de la ciudad de La Paz asistieron los 
invitados VIP, como los Embajadores de EUA, del Reino Unido, y de Republica de Alemania, 
director, sub director de USAID entre las autoridades mas importantes, como también una gran 
parte de los productores ganadores. En Caranavi asistieron autoridades locales, y más de cien 
productores. 
 

Los resultados fueron sorprendentes, por primera vez en la historia de Taza de Excelencia 2 
lotes sobrepasan los $20 por libra, como por primera ves 5 lotes sobrepasan los $10 por libra. El 
precio promedio llego a $7.31/lb solo superado por Guatemala este ano. Se recaudo $ 66,258.57 
para el Consejo. (ver tablas abajo) 
 
 

Cuadro: Subasta Internacional 
Descripción 2004 2005 2007 
Cantidad de Lotes 13 19 26 
Lotes presidenciales 90pts o mas 2 6 4 
Cantidad de sacos 346 352 395 
Libras de café en Oro 22,524.88 54,306.56 52,249.02 
Ventas 159,263.49 253,815.98 382,151.93 
Comisión Organizador 23,889.5235 38,072.397 66,258.57 
Precio Máximo USD/lb. 11.25 12.55 21.10 
Precio Mínimo USD/lb. 4.66 3 4.15 
Precio Promedio 7.07 4.67 7.31 
Numero de lotes encima $20/lb. 0 0 2 
Numero de lotes encima $10/lb. 3 1 5 
    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

      



Los resultados del proceso de ejecución de Taza de Excelencia se ven reflejados en las ventas 
totales alcanzadas, Directas e Indirectas. Indicadores que reflejan el éxito de Taza de Excelencia 
como actividad de consolidación de mercados para el sector cafetalero. 

Ventas Directas 

Resultado directo de las ventas logradas durante la Subasta Nacional (62,424.12 $US) y la 
Subasta Internacional (382,151.93 $US) por un total de ventas directas de 444,576.05 $US. 
(Cuatrocientos cuarenta y cuatro mil quinientos setenta y seis 05/100 Dólares Americanos). 

� Subasta Nacional  

 

 

 

 

 

 

� Subasta Internacional 

 

Ventas Indirectas 

Como resultado del proceso de taza de excelencia y la misma inercia generada por este proceso 
se realizan negocios indirectos ventas de café asociadas a Taza de Excelencia. 

� Bodega 

Durante el proceso de ejecución de Taza de Excelencia y en la etapa de embodegado de café se 
llego a tener en bodega un total de 63 lotes de café de competencia de los cuales 21 lotes no 
lograron ser vendidos a través de la Subasta Internacional o Subasta Nacional. Pero que fueron 

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 26

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 395

Libras de Café Oro 52.249,02       
Precio maximo usd/lbs 21,10

Precio minimo usd/lbs 4,15
Precio promedio usd/lbs 7,31

Total de Venta Usd 382.151,93     

Cuadro : Subasta Internacional

Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 16

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 273

Libras de Café Oro 36.111,35       
Precio maximo usd/lbs 1,85

Precio minimo usd/lbs 1,65

Precio promedio usd/lbs 1,72

Total de Venta Usd 62.424,12       

Cuadro: Subasta Nacional

Taza de Excelencia Bolivia 2007



vendidos a distintos compradores indirectamente como resultado de la competencia por lo cual 
se convierten en ventas indirectas del proceso de Taza de Excelencia.  

 

� Ventas Asociadas Inmediatas 

Una vez concluida la subasta internacional  y al recibir las ordenes de compra de los 
compradores, se procede a realizar el proceso de exportación, pero al tratarse de volúmenes tan 
pequeños y tomando en cuenta que un contenedor tiene capacidad de 250 sacos. Es que 
normalmente el comprador realiza pedidos de café adicionales, es decir se realiza un proceso de 
venta asociado a los lotes de Taza de Excelencia, lo que convierte a esta venta en un resultado 
indirecto de Taza de Excelencia.  

 

Hasta la fecha los compradores para el café asociado a ventas de Taza de Excelencia son 
Maruyama Coffee (Japon) y Volcafe Specialty (USA). 

� Ventas Asociadas proyectas 

Es muy prematuro aun establecer el monto de las ventas proyectadas, pero lo más probable es 
que los compradores en la subasta internacional establezcan una relación comercial directa con 
los productores a quienes se les compro el lote. Ese monto puede va a depender del precio de 
compra, pero asumiendo un precio de venta de $2/lb, este monto puede llegar a $ 259,000, ya 
que los 26 ganadores tienen 137 has en producción, con 129,500 libras de café en oro verde 

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 21

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 351

Libras de Café Oro 46,504.00

Precio maximo usd/lbs 3,10

Precio minimo usd/lbs 1,50
Precio promedio usd/lbs 1,67

Total de Venta Usd 78.025,05       

Cuadro : Ventas Indirectas Bodega

Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 6

Cantidad de Sacos de 70 Kgs 420

Libras de Café Oro 55.555,92       
Precio maximo usd/lbs 2,50

Precio minimo usd/lbs 1,6
Precio promedio usd/ bs 2,06

Total de Venta Usd* 114.391,18     

* Valor no definitivo

Cuadro : Ventas Indirectas Asociadas

Taza de Excelencia Bolivia 2007



lista para exportar. También existirán ventas asociadas de sus cooperativas, que aun es 
prematuro proyectar. 

La taza de Excelencia Bolivia 2007, genero $us 444,576.05 en ventas directas, $192,416.23 
computadas, y por computar $259,000, haciendo un total esperado de aproximadamente 
$895,000. 

El comité organizador recibirá cerca de $65,000 en comisiones para el próximo evento. 

Lecciones aprendidas 

• Durante la etapa de Jurado Internacional, teníamos demasiados “cocineros en al misma 
cocina”, el trabajo se convirtió complicado, es necesario mantener a una persona como 
el responsable durante todo el proceso. 

• El preparado de muestras debe comenzar por un equipo diferente apenas termine 
Jurado Nacional. 

• Las historias de las fincas ganadoras deberían comenzar a prepararse al final de Jurado 
Nacional. 

• Es necesario ser mas cuidadosos con los vehículos para el transporte de los jueces, 
como con la comida. 

 
Recomendaciones para el 2008.- 
 
Obtención de un mayor número de productores participantes.- Para ello se tiene que realizar el 
mayor esfuerzo en la entapa de promoción y capacitación, y hay que: 
 
 a) Comenzar la promoción el 1 ero de febrero como máximo 

b) Capacitar nuevos catadores que salgan de las mismas áreas productoras para que 
vuelvan con el mensaje. 
c) Realizar buenos programas radiales una vez al mes, y prepararlos en La Paz, por 
profesionales. 

 
Las muestras tienen que estar listas con sus respectivos fitosanitarios para el día de la 
ceremonia de entrega de premios, e incluir las muestras de los lotes para subasta Nacional. 
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2 World Vision 461,43               Promocion y capacitación

3 Ayuda en Accion 1.739,40            Promocion y capacitación

4 PROCOIN 13.200,00          Promocion y capacitación

5 DED 900,00               Promocion y capacitación

6 Fonadal 4.089,00            Inscripción y Jurado Nacional

7 Vital 800,00               Preseleccion - J. Nacional

Total 21.707,03          

Fondos Co-financiados

 
 
Las cifras arriba descritas, solo reflejan montos tangibles, es importante recalcar que DED 
adicionalmente puso a disposición del Ejecutor dos vehículos durante dos meses del periodo de 
promoción y capacitación. 
 
Lastimosamente no se pudo conseguir otros donantes o montos mayores ya que comenzamos 
tarde en este proceso. 
 
c) Capacitación 
 
Como parte del proceso inicial de ejecución de Taza de Excelencia, se realizo la firma de un 
contrato de servicios con FECAFEB para realizar la Capacitación a productores de café de Altura 
de Los Yungas de La Paz, en cosecha y pos cosecha, promoción, bases y requisitos para la 
participación en la competencia de Taza de Excelencia 2007. 
 
El Proceso de capacitación se dividió en dos grandes zonas:  
 

• Zona 1: Palos Blancos, Coroico, Irupana, La Asunta, Chulumani, Apolo. Capacitación 
financiada por USAID a través del Proyecto ARCo. 

• Zona 2: Caranavi capacitación financiada por PROCOIN, DED, Ayuda en Acción y 
Visión Mundial. 

 
Este proceso de capacitación dirigido a productores cafetaleros obtuvo los siguientes resultados: 
 



 
 
 
Adicionalmente el proceso contó con una etapa de difusión de la competencia lo que llevo a 
llegar a 4000 productores indirectamente con afiches educativos sobre calidad de café. 
 
d) Inscripción 
 
La recepción de muestras se realizo en Caranavi y en la ciudad de La Paz, durante el periodo 
comprendido entre el 8 de agosto al 8 de septiembre:  
 

Resultados Inscripción 
Taza de Excelencia Bolivia 2007 

  

Descripción Cantidad 
Muestras inscritas 121 
Productores Inscritos 148 
Organizaciones, Asociaciones, Empresas 33 
Individuales 26 

 
Las muestras inscritas corresponden a las regiones de Caranavi, Sud Yungas, Nor Yungas, 
Palos Blancos, La Asunta, Apolo. 
 
e) Preselección – Bodega 
 
Con la participación de un Juez internacional designado por ACE para Bolivia, juntamente con un 
equipo de 15 catadores nacionales se procede a la primera selección de cafés que presenten un 
score de 82 puntos, una vez que se tienen los resultados verificados por SGS se procede a la 

Id Descripcion Cantidad
1. Zona 1
1.1 Productores Capacitados 631
1.2 Organizaciones, Asociaciones 8
1.3 Personal Técnico Local Capacitado 15
1.4 Talleres de Capacitación 18

2. Zona 2
2.1 Productores Capacitados 1484
2.2 Organizaciones, Asociaciones 25
2.3 Personal Técnico Local Capacitado 12
2.4 Talleres de Capacitación 69

3. Total
3.1 Productores Capacitados 2115
3.2 Organizaciones, Asociaciones 33
3.2 Personal Técnico Local Capacitado 27
3.4 Talleres de Capacitación 87

      Resultados Capacitacion
Taza de Excelencia Bolivia 2007



notificación a los productores ganadores y se consolidan los lotes en las Bodegas de Hansa en 
la ciudad del ALTO. 
 
De los 121 cafés inscritos fueron preseleccionados un total de 80 muestras de café, de las 
cuales se entregaron en Bodega un total de 63 lotes. 
 
 

 
 
 

Comparativo Bodega 
2004 - 2005 - 2007  

    

Descripción 2004 2005 2007 
Lotes en Bodega 60 47 63 
Qq de café Bodega 1581 1885 1848 

 
 

Grafico 2. Comparativo de Bodega
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f) Jurado Nacional e Internacional 
 
De los 63 lotes de café consolidados en Bodega 50 lotes lograron calificar la etapa de Jurado 
Nacional etapa que fue presidida por Silvio Leite como juez principal. 
 
La etapa de mayor importancia para la competencia Taza de Excelencia es la denominada 
Jurado Internacional, la cual contó con la participación de 24 catadores Internacionales y dos 

Descripcion Cantidad

Muestras Preseleccionadas 80

Lotes Consolidados 63

qq de café en Bodega 1848

Familias Beneficiadas directamente 87

        . Resultados Preselección - Bodega
Taza de Excelencia Bolivia 2007



catadores nacionales calificados como jueces internacionales, en esta etapa se llego a catar 50 
lotes de café.  
 
Dando como resultado final 26 lotes de café denominados Taza de Excelencia de los cuales 4 
alcanzaron un puntaje mayor a 90 puntos y reciben la denominación de presidenciales. 
 
 

 
  

 
 
 
g) Subasta Nacional 
 
El 29 de Octubre se realizo la subasta Nacional pública de los lotes que no clasificaron para la 
subasta Internacional de Taza de Excelencia en las instalaciones del Ceibo en El Alto. Con el 
objeto de hacer la subasta voluntaria, se dio el plazo hasta el Martes 23 a las 5 pm para retirar 
los lotes de los productores que no quisieran participar. Dos productores retiraron sus lotes 
dentro del plazo previsto. 
 
 Se registraron 5 postores quienes depositaron $us 500 como garantía de los lotes a postar, de 
lo cuales solo 4 participaron, 16 de los 19 cafés subastados encontraron postor, se generaron 
$62.424.12 en Ventas, donde $ 1.805, fueron las comisiones para el Consejo. Se ha obtenido un 
precio promedio de $1.73/lb. Donde el lote mas bajo se vendió a $1.65/lb y el mas alto a 
$1.85/lb. Estos precios comparados con lotes similares vendidos en el COE del 2005 a $1.30/lb 
significan un incremento del 33% en el precio. El 2005 se pago $ 0.20/lb mas que el precio NY 
de 1.10, este año se pago $0.39/lb por encima del precio NY  promedio del mes de Octubre de $ 
1.34/lb. 
 

Descripcion Cantidad

Lotes Ganadores 26

Organizaciones, Asociaciones, Empresas 21

Individuales 5

Nº Catadores Internacionales 24

USA 9

Europa 5

Japon 6

Taiwan 1

Canada 1

Latinoamerica (Guatemala y Colombia) 2

        Resultados Jurado Nacional
Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion 2004 2005 2007

Nº de ganadores 13 19 26

Organizaciones, Asociaciones, Empresas 7 10 21

Individuales 6 9 5

Nº de catadores internacionales 21 22 23

          Comparativo Jurado Internacional
2004 - 2005 - 2007 



h) Subasta Internacional 
 
La subasta internacional se llevo a cabo vía Internet el 15 de Noviembre, se acomodaron dos 
lugares para que el publico en general como la prensa pueda hacer el seguimiento respectivo. 
En las instalaciones del Capitolio en la ciudad de la Paz se armó un escenario, y en las 
instalaciones de la Cooperativa CELCAR en Caranavi se armo otra. Ambas instalaciones tenían 
conexiones al Internet de banda ancha, y paralelamente se mostraban imágenes de lo 
productores espectando el proceso. En el escenario de la ciudad de La Paz asistieron los 
invitados VIP, como los Embajadores de EUA, del Reino Unido, y de Republica de Alemania, 
director, sub director de USAID entre las autoridades mas importantes, como también una gran 
parte de los productores ganadores. En Caranavi asistieron autoridades locales, y más de cien 
productores. 
 

Los resultados fueron sorprendentes, por primera vez en la historia de Taza de Excelencia 2 
lotes sobrepasan los $20 por libra, como por primera ves 5 lotes sobrepasan los $10 por libra. El 
precio promedio llego a $7.31/lb solo superado por Guatemala este ano. Se recaudo $ 66,258.57 
para el Consejo. (ver tablas abajo) 
 
 

Cuadro: Subasta Internacional 
Descripción 2004 2005 2007 
Cantidad de Lotes 13 19 26 
Lotes presidenciales 90pts o mas 2 6 4 
Cantidad de sacos 346 352 395 
Libras de café en Oro 22,524.88 54,306.56 52,249.02 
Ventas 159,263.49 253,815.98 382,151.93 
Comisión Organizador 23,889.5235 38,072.397 66,258.57 
Precio Máximo USD/lb. 11.25 12.55 21.10 
Precio Mínimo USD/lb. 4.66 3 4.15 
Precio Promedio 7.07 4.67 7.31 
Numero de lotes encima $20/lb. 0 0 2 
Numero de lotes encima $10/lb. 3 1 5 
    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

      



Los resultados del proceso de ejecución de Taza de Excelencia se ven reflejados en las ventas 
totales alcanzadas, Directas e Indirectas. Indicadores que reflejan el éxito de Taza de Excelencia 
como actividad de consolidación de mercados para el sector cafetalero. 

Ventas Directas 

Resultado directo de las ventas logradas durante la Subasta Nacional (62,424.12 $US) y la 
Subasta Internacional (382,151.93 $US) por un total de ventas directas de 444,576.05 $US. 
(Cuatrocientos cuarenta y cuatro mil quinientos setenta y seis 05/100 Dólares Americanos). 

� Subasta Nacional  

 

 

 

 

 

 

� Subasta Internacional 

 

Ventas Indirectas 

Como resultado del proceso de taza de excelencia y la misma inercia generada por este proceso 
se realizan negocios indirectos ventas de café asociadas a Taza de Excelencia. 

� Bodega 

Durante el proceso de ejecución de Taza de Excelencia y en la etapa de embodegado de café se 
llego a tener en bodega un total de 63 lotes de café de competencia de los cuales 21 lotes no 
lograron ser vendidos a través de la Subasta Internacional o Subasta Nacional. Pero que fueron 

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 26

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 395

Libras de Café Oro 52.249,02       
Precio maximo usd/lbs 21,10

Precio minimo usd/lbs 4,15
Precio promedio usd/lbs 7,31

Total de Venta Usd 382.151,93     

Cuadro : Subasta Internacional

Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 16

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 273

Libras de Café Oro 36.111,35       
Precio maximo usd/lbs 1,85

Precio minimo usd/lbs 1,65

Precio promedio usd/lbs 1,72

Total de Venta Usd 62.424,12       

Cuadro: Subasta Nacional

Taza de Excelencia Bolivia 2007



vendidos a distintos compradores indirectamente como resultado de la competencia por lo cual 
se convierten en ventas indirectas del proceso de Taza de Excelencia.  

 

� Ventas Asociadas Inmediatas 

Una vez concluida la subasta internacional  y al recibir las ordenes de compra de los 
compradores, se procede a realizar el proceso de exportación, pero al tratarse de volúmenes tan 
pequeños y tomando en cuenta que un contenedor tiene capacidad de 250 sacos. Es que 
normalmente el comprador realiza pedidos de café adicionales, es decir se realiza un proceso de 
venta asociado a los lotes de Taza de Excelencia, lo que convierte a esta venta en un resultado 
indirecto de Taza de Excelencia.  

 

Hasta la fecha los compradores para el café asociado a ventas de Taza de Excelencia son 
Maruyama Coffee (Japon) y Volcafe Specialty (USA). 

� Ventas Asociadas proyectas 

Es muy prematuro aun establecer el monto de las ventas proyectadas, pero lo más probable es 
que los compradores en la subasta internacional establezcan una relación comercial directa con 
los productores a quienes se les compro el lote. Ese monto puede va a depender del precio de 
compra, pero asumiendo un precio de venta de $2/lb, este monto puede llegar a $ 259,000, ya 
que los 26 ganadores tienen 137 has en producción, con 129,500 libras de café en oro verde 

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 21

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 351

Libras de Café Oro 46,504.00

Precio maximo usd/lbs 3,10

Precio minimo usd/lbs 1,50
Precio promedio usd/lbs 1,67

Total de Venta Usd 78.025,05       

Cuadro : Ventas Indirectas Bodega

Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 6

Cantidad de Sacos de 70 Kgs 420

Libras de Café Oro 55.555,92       
Precio maximo usd/lbs 2,50

Precio minimo usd/lbs 1,6
Precio promedio usd/ bs 2,06

Total de Venta Usd* 114.391,18     

* Valor no definitivo

Cuadro : Ventas Indirectas Asociadas

Taza de Excelencia Bolivia 2007



lista para exportar. También existirán ventas asociadas de sus cooperativas, que aun es 
prematuro proyectar. 

La taza de Excelencia Bolivia 2007, genero $us 444,576.05 en ventas directas, $192,416.23 
computadas, y por computar $259,000, haciendo un total esperado de aproximadamente 
$895,000. 

El comité organizador recibirá cerca de $65,000 en comisiones para el próximo evento. 

Lecciones aprendidas 

• Durante la etapa de Jurado Internacional, teníamos demasiados “cocineros en al misma 
cocina”, el trabajo se convirtió complicado, es necesario mantener a una persona como 
el responsable durante todo el proceso. 

• El preparado de muestras debe comenzar por un equipo diferente apenas termine 
Jurado Nacional. 

• Las historias de las fincas ganadoras deberían comenzar a prepararse al final de Jurado 
Nacional. 

• Es necesario ser mas cuidadosos con los vehículos para el transporte de los jueces, 
como con la comida. 

 
Recomendaciones para el 2008.- 
 
Obtención de un mayor número de productores participantes.- Para ello se tiene que realizar el 
mayor esfuerzo en la entapa de promoción y capacitación, y hay que: 
 
 a) Comenzar la promoción el 1 ero de febrero como máximo 

b) Capacitar nuevos catadores que salgan de las mismas áreas productoras para que 
vuelvan con el mensaje. 
c) Realizar buenos programas radiales una vez al mes, y prepararlos en La Paz, por 
profesionales. 

 
Las muestras tienen que estar listas con sus respectivos fitosanitarios para el día de la 
ceremonia de entrega de premios, e incluir las muestras de los lotes para subasta Nacional. 
 
 



 

19 de diciembre de 2007 
Esta publicación fue producida para ser revisada por el equipo del Objetivo Estratégico para el Desarrollo 
Integral de la Agencia de los Estados Unidos para el Desarrollo Internacional. El documento fue 
preparado por Chemonics International bajo el proyecto Actividad Rural Competitiva, contrato No. 511-C-
00-05-00050-00.  
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REPORTE FINAL DE LA TAZA DE EXCELENCIA BOLIVIA 2007 
Jorge Valverde, Asesor de Taza de Excelencia, ARCo 

19 Diciembre 2007 

Después de un año de pausa, la competencia taza de excelencia se reanudo el año 2007 con 
una visión diferente a las realizadas en años anteriores. Esta nueva estrategia a la que  llamo “la 
visión Rosner”, comprendía en la creación de un comité organizador, donde las organizaciones 
mas representativas  del sector tendrían que tomar parte activa y protagónica; en la obtención de 
fondos adicionales de nuevos auspiciadores, no solo para darle la sostenibilidad a mediano plazo 
sino también para la ejecución del programa en el área que comprendía la provincia de Caranavi, 
la cual es una área “prohibida” para ejecución de cualquier programa de ARCo. Y todo esto sin 
descuidar la ejecución de la parte técnica del programa. La clave de esta nueva estrategia fue 
darle el rol protagónico a las organizaciones del sector,  de manera que el productor y las 
cooperativas pudieran empoderarse del programa. 
 
Las actividades más importantes para la ejecución de este programa fueron: 
 
a) La conformación de un Consejo Directivo El primer y el mas grande desafío fue la 
conformación de un consejo que sirva como el ente organizador. La parte difícil fue juntar a tres 
grupos (Fecafeb, Anproca y al sector llamado “Privado”, representado por Pedro Rodriguez) 
donde reinaba la desconfianza, primariamente hacia Pedro Rodriguez por la coyuntura política 
del país, y secundariamente entre ANPROCA y FECAFEB. Esta alianza se la pudo lograr 
buscando un balance entre las fuerzas, es decir, se le dio el rol protagónico a FECAFEB al 
nómbralo “ejecutor” o Organización líder, y se le dio la secretaria general a Amproca, donde su 
mayor responsabilidad era convocar a reuniones, y hacer actas. Pedro Rodriguez estaba 
satisfecho de solo ser aceptado gracias a su condición de productor. Cabe resaltar que dentro de 
la vida de este comité todas las decisiones fueron tomadas unánimemente, hubo negociaciones 
largas, pero siempre al final se llegaban a acuerdos. También es importante resaltar, que ambos 
ejecutivos de la FABCA, inicialmente Eduardo Palle y luego Lorenzo Hilari como también el 
Alcalde de Caranavi han brindado su total apoyo a este consejo y a la ejecución de esta Taza de 
Excelencia. 

El Consejo Directivo de la Taza de Excelencia se encuentra constituido por la Federación de 
Caficultores Exportadores de Bolivia (FECAFEB), la Asociación Nacional Productores de Café 
(ANPROCA) y Empresarios Cafetaleros (Specialty Coffees) cuyos representantes son: 

 

 

  

  

  

El CDTE se creo para cumplir los siguientes objetivos a corto plazo: 

• Consolidar la imagen del café de excelencia de Bolivia en el mercado internacional, y 
nichos de mercado de cafés exóticos, de origen y justo, a través de una alianza 
estratégica con The Alliance for Coffee Excellence Inc (ACE.), a través de Taza de 
Excelencia. 

NOMBRE ORGANIZACIÓN 
Sr. Justo Roque  
Secretario General        

ANPROCA 

Sr. Abednego Alipaz   ANPROCA 
Sr. Ángel Condori   FECAFEB 
Sr. Mario Pilco FECAFEB 
Sr. Pedro Rodríguez Empresarios Productores 
Sr. Mauricio Diez Medina  Empresarios Productores 



• Comprometer al productor cafetalero a mantener la calidad del café, a través de un 
programa de asistencia técnica.  

• Consolidar un grupo humano de catadores bolivianos debidamente capacitados. .  

Actualmente el CDTE tiene nueve meses de actividad tiempo en el cual se llego a consolidar la 
unión del sector cafetalero, uno de los grandes logros del CDTE y de la actividad propia de COE 
es la de sentar en una misma mesa a representantes de estos sectores anteriormente 
antagónicos, y poner todos los esfuerzos necesarios para llevar a delante la ejecución de la 
competencia. Demostrando a los compradores internacionales la unión del sector productor 
cafetalero de Bolivia. 

 
 
b) Apalancamiento de fondos Para que este proyecto tenga sostenibilidad y se pueda trabajar 
en el area de Caranavi, fue fundamental conseguir nuevos auspiciadores. La lista de co-
auspiciadores sigue: 
 

Id Descripcion Valor Usd Etapa

1 FIE s.a. 517,20               Promocion y capacitación

2 World Vision 461,43               Promocion y capacitación

3 Ayuda en Accion 1.739,40            Promocion y capacitación

4 PROCOIN 13.200,00          Promocion y capacitación

5 DED 900,00               Promocion y capacitación

6 Fonadal 4.089,00            Inscripción y Jurado Nacional

7 Vital 800,00               Preseleccion - J. Nacional

Total 21.707,03          

Fondos Co-financiados

 
 
Las cifras arriba descritas, solo reflejan montos tangibles, es importante recalcar que DED 
adicionalmente puso a disposición del Ejecutor dos vehículos durante dos meses del periodo de 
promoción y capacitación. 
 
Lastimosamente no se pudo conseguir otros donantes o montos mayores ya que comenzamos 
tarde en este proceso. 
 
c) Capacitación 
 
Como parte del proceso inicial de ejecución de Taza de Excelencia, se realizo la firma de un 
contrato de servicios con FECAFEB para realizar la Capacitación a productores de café de Altura 
de Los Yungas de La Paz, en cosecha y pos cosecha, promoción, bases y requisitos para la 
participación en la competencia de Taza de Excelencia 2007. 
 
El Proceso de capacitación se dividió en dos grandes zonas:  
 

• Zona 1: Palos Blancos, Coroico, Irupana, La Asunta, Chulumani, Apolo. Capacitación 
financiada por USAID a través del Proyecto ARCo. 

• Zona 2: Caranavi capacitación financiada por PROCOIN, DED, Ayuda en Acción y 
Visión Mundial. 

 
Este proceso de capacitación dirigido a productores cafetaleros obtuvo los siguientes resultados: 
 



 
 
 
Adicionalmente el proceso contó con una etapa de difusión de la competencia lo que llevo a 
llegar a 4000 productores indirectamente con afiches educativos sobre calidad de café. 
 
d) Inscripción 
 
La recepción de muestras se realizo en Caranavi y en la ciudad de La Paz, durante el periodo 
comprendido entre el 8 de agosto al 8 de septiembre:  
 

Resultados Inscripción 
Taza de Excelencia Bolivia 2007 

  

Descripción Cantidad 
Muestras inscritas 121 
Productores Inscritos 148 
Organizaciones, Asociaciones, Empresas 33 
Individuales 26 

 
Las muestras inscritas corresponden a las regiones de Caranavi, Sud Yungas, Nor Yungas, 
Palos Blancos, La Asunta, Apolo. 
 
e) Preselección – Bodega 
 
Con la participación de un Juez internacional designado por ACE para Bolivia, juntamente con un 
equipo de 15 catadores nacionales se procede a la primera selección de cafés que presenten un 
score de 82 puntos, una vez que se tienen los resultados verificados por SGS se procede a la 

Id Descripcion Cantidad
1. Zona 1
1.1 Productores Capacitados 631
1.2 Organizaciones, Asociaciones 8
1.3 Personal Técnico Local Capacitado 15
1.4 Talleres de Capacitación 18

2. Zona 2
2.1 Productores Capacitados 1484
2.2 Organizaciones, Asociaciones 25
2.3 Personal Técnico Local Capacitado 12
2.4 Talleres de Capacitación 69

3. Total
3.1 Productores Capacitados 2115
3.2 Organizaciones, Asociaciones 33
3.2 Personal Técnico Local Capacitado 27
3.4 Talleres de Capacitación 87

      Resultados Capacitacion
Taza de Excelencia Bolivia 2007



notificación a los productores ganadores y se consolidan los lotes en las Bodegas de Hansa en 
la ciudad del ALTO. 
 
De los 121 cafés inscritos fueron preseleccionados un total de 80 muestras de café, de las 
cuales se entregaron en Bodega un total de 63 lotes. 
 
 

 
 
 

Comparativo Bodega 
2004 - 2005 - 2007  

    

Descripción 2004 2005 2007 
Lotes en Bodega 60 47 63 
Qq de café Bodega 1581 1885 1848 

 
 

Grafico 2. Comparativo de Bodega
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f) Jurado Nacional e Internacional 
 
De los 63 lotes de café consolidados en Bodega 50 lotes lograron calificar la etapa de Jurado 
Nacional etapa que fue presidida por Silvio Leite como juez principal. 
 
La etapa de mayor importancia para la competencia Taza de Excelencia es la denominada 
Jurado Internacional, la cual contó con la participación de 24 catadores Internacionales y dos 

Descripcion Cantidad

Muestras Preseleccionadas 80

Lotes Consolidados 63

qq de café en Bodega 1848

Familias Beneficiadas directamente 87

        . Resultados Preselección - Bodega
Taza de Excelencia Bolivia 2007



catadores nacionales calificados como jueces internacionales, en esta etapa se llego a catar 50 
lotes de café.  
 
Dando como resultado final 26 lotes de café denominados Taza de Excelencia de los cuales 4 
alcanzaron un puntaje mayor a 90 puntos y reciben la denominación de presidenciales. 
 
 

 
  

 
 
 
g) Subasta Nacional 
 
El 29 de Octubre se realizo la subasta Nacional pública de los lotes que no clasificaron para la 
subasta Internacional de Taza de Excelencia en las instalaciones del Ceibo en El Alto. Con el 
objeto de hacer la subasta voluntaria, se dio el plazo hasta el Martes 23 a las 5 pm para retirar 
los lotes de los productores que no quisieran participar. Dos productores retiraron sus lotes 
dentro del plazo previsto. 
 
 Se registraron 5 postores quienes depositaron $us 500 como garantía de los lotes a postar, de 
lo cuales solo 4 participaron, 16 de los 19 cafés subastados encontraron postor, se generaron 
$62.424.12 en Ventas, donde $ 1.805, fueron las comisiones para el Consejo. Se ha obtenido un 
precio promedio de $1.73/lb. Donde el lote mas bajo se vendió a $1.65/lb y el mas alto a 
$1.85/lb. Estos precios comparados con lotes similares vendidos en el COE del 2005 a $1.30/lb 
significan un incremento del 33% en el precio. El 2005 se pago $ 0.20/lb mas que el precio NY 
de 1.10, este año se pago $0.39/lb por encima del precio NY  promedio del mes de Octubre de $ 
1.34/lb. 
 

Descripcion Cantidad

Lotes Ganadores 26

Organizaciones, Asociaciones, Empresas 21

Individuales 5

Nº Catadores Internacionales 24

USA 9

Europa 5

Japon 6

Taiwan 1

Canada 1

Latinoamerica (Guatemala y Colombia) 2

        Resultados Jurado Nacional
Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion 2004 2005 2007

Nº de ganadores 13 19 26

Organizaciones, Asociaciones, Empresas 7 10 21

Individuales 6 9 5

Nº de catadores internacionales 21 22 23

          Comparativo Jurado Internacional
2004 - 2005 - 2007 



h) Subasta Internacional 
 
La subasta internacional se llevo a cabo vía Internet el 15 de Noviembre, se acomodaron dos 
lugares para que el publico en general como la prensa pueda hacer el seguimiento respectivo. 
En las instalaciones del Capitolio en la ciudad de la Paz se armó un escenario, y en las 
instalaciones de la Cooperativa CELCAR en Caranavi se armo otra. Ambas instalaciones tenían 
conexiones al Internet de banda ancha, y paralelamente se mostraban imágenes de lo 
productores espectando el proceso. En el escenario de la ciudad de La Paz asistieron los 
invitados VIP, como los Embajadores de EUA, del Reino Unido, y de Republica de Alemania, 
director, sub director de USAID entre las autoridades mas importantes, como también una gran 
parte de los productores ganadores. En Caranavi asistieron autoridades locales, y más de cien 
productores. 
 

Los resultados fueron sorprendentes, por primera vez en la historia de Taza de Excelencia 2 
lotes sobrepasan los $20 por libra, como por primera ves 5 lotes sobrepasan los $10 por libra. El 
precio promedio llego a $7.31/lb solo superado por Guatemala este ano. Se recaudo $ 66,258.57 
para el Consejo. (ver tablas abajo) 
 
 

Cuadro: Subasta Internacional 
Descripción 2004 2005 2007 
Cantidad de Lotes 13 19 26 
Lotes presidenciales 90pts o mas 2 6 4 
Cantidad de sacos 346 352 395 
Libras de café en Oro 22,524.88 54,306.56 52,249.02 
Ventas 159,263.49 253,815.98 382,151.93 
Comisión Organizador 23,889.5235 38,072.397 66,258.57 
Precio Máximo USD/lb. 11.25 12.55 21.10 
Precio Mínimo USD/lb. 4.66 3 4.15 
Precio Promedio 7.07 4.67 7.31 
Numero de lotes encima $20/lb. 0 0 2 
Numero de lotes encima $10/lb. 3 1 5 
    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

      



Los resultados del proceso de ejecución de Taza de Excelencia se ven reflejados en las ventas 
totales alcanzadas, Directas e Indirectas. Indicadores que reflejan el éxito de Taza de Excelencia 
como actividad de consolidación de mercados para el sector cafetalero. 

Ventas Directas 

Resultado directo de las ventas logradas durante la Subasta Nacional (62,424.12 $US) y la 
Subasta Internacional (382,151.93 $US) por un total de ventas directas de 444,576.05 $US. 
(Cuatrocientos cuarenta y cuatro mil quinientos setenta y seis 05/100 Dólares Americanos). 

� Subasta Nacional  

 

 

 

 

 

 

� Subasta Internacional 

 

Ventas Indirectas 

Como resultado del proceso de taza de excelencia y la misma inercia generada por este proceso 
se realizan negocios indirectos ventas de café asociadas a Taza de Excelencia. 

� Bodega 

Durante el proceso de ejecución de Taza de Excelencia y en la etapa de embodegado de café se 
llego a tener en bodega un total de 63 lotes de café de competencia de los cuales 21 lotes no 
lograron ser vendidos a través de la Subasta Internacional o Subasta Nacional. Pero que fueron 

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 26

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 395

Libras de Café Oro 52.249,02       
Precio maximo usd/lbs 21,10

Precio minimo usd/lbs 4,15
Precio promedio usd/lbs 7,31

Total de Venta Usd 382.151,93     

Cuadro : Subasta Internacional

Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 16

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 273

Libras de Café Oro 36.111,35       
Precio maximo usd/lbs 1,85

Precio minimo usd/lbs 1,65

Precio promedio usd/lbs 1,72

Total de Venta Usd 62.424,12       

Cuadro: Subasta Nacional

Taza de Excelencia Bolivia 2007



vendidos a distintos compradores indirectamente como resultado de la competencia por lo cual 
se convierten en ventas indirectas del proceso de Taza de Excelencia.  

 

� Ventas Asociadas Inmediatas 

Una vez concluida la subasta internacional  y al recibir las ordenes de compra de los 
compradores, se procede a realizar el proceso de exportación, pero al tratarse de volúmenes tan 
pequeños y tomando en cuenta que un contenedor tiene capacidad de 250 sacos. Es que 
normalmente el comprador realiza pedidos de café adicionales, es decir se realiza un proceso de 
venta asociado a los lotes de Taza de Excelencia, lo que convierte a esta venta en un resultado 
indirecto de Taza de Excelencia.  

 

Hasta la fecha los compradores para el café asociado a ventas de Taza de Excelencia son 
Maruyama Coffee (Japon) y Volcafe Specialty (USA). 

� Ventas Asociadas proyectas 

Es muy prematuro aun establecer el monto de las ventas proyectadas, pero lo más probable es 
que los compradores en la subasta internacional establezcan una relación comercial directa con 
los productores a quienes se les compro el lote. Ese monto puede va a depender del precio de 
compra, pero asumiendo un precio de venta de $2/lb, este monto puede llegar a $ 259,000, ya 
que los 26 ganadores tienen 137 has en producción, con 129,500 libras de café en oro verde 

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 21

Cantidad de Sacos de 60 Kgs 351

Libras de Café Oro 46,504.00

Precio maximo usd/lbs 3,10

Precio minimo usd/lbs 1,50
Precio promedio usd/lbs 1,67

Total de Venta Usd 78.025,05       

Cuadro : Ventas Indirectas Bodega

Taza de Excelencia Bolivia 2007

Descripcion Cantidad

Nº de lotes 6

Cantidad de Sacos de 70 Kgs 420

Libras de Café Oro 55.555,92       
Precio maximo usd/lbs 2,50

Precio minimo usd/lbs 1,6
Precio promedio usd/ bs 2,06

Total de Venta Usd* 114.391,18     

* Valor no definitivo

Cuadro : Ventas Indirectas Asociadas

Taza de Excelencia Bolivia 2007



�

lista para exportar. También existirán ventas asociadas de sus cooperativas, que aun es 
prematuro proyectar. 

La taza de Excelencia Bolivia 2007, genero $us 444,576.05 en ventas directas, $192,416.23 
computadas, y por computar $259,000, haciendo un total esperado de aproximadamente 
$895,000. 

El comité organizador recibirá cerca de $65,000 en comisiones para el próximo evento. 

Lecciones aprendidas 

• Durante la etapa de Jurado Internacional, teníamos demasiados “cocineros en al misma 
cocina”, el trabajo se convirtió complicado, es necesario mantener a una persona como 
el responsable durante todo el proceso. 

• El preparado de muestras debe comenzar por un equipo diferente apenas termine 
Jurado Nacional. 

• Las historias de las fincas ganadoras deberían comenzar a prepararse al final de Jurado 
Nacional. 

• Es necesario ser mas cuidadosos con los vehículos para el transporte de los jueces, 
como con la comida. 

 
Recomendaciones para el 2008.- 
 
Obtención de un mayor número de productores participantes.- Para ello se tiene que realizar el 
mayor esfuerzo en la entapa de promoción y capacitación, y hay que: 
 
 a) Comenzar la promoción el 1 ero de febrero como máximo 

b) Capacitar nuevos catadores que salgan de las mismas áreas productoras para que 
vuelvan con el mensaje. 
c) Realizar buenos programas radiales una vez al mes, y prepararlos en La Paz, por 
profesionales. 

 
Las muestras tienen que estar listas con sus respectivos fitosanitarios para el día de la 
ceremonia de entrega de premios, e incluir las muestras de los lotes para subasta Nacional. 
 
 


