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ANTECEDENTES: Desde 1997, pesquisadoresdo
Ministério da Agricultura e Desenvolvimento Rural
(MADER) e da Universidade Estatal de Michigan
(MSU) témtrabalhado paraavaliar (1) arentabilidade
financeira e econdmica do uso de tecnologia
melhorada, e (2) os custos e beneficios de
intervengbes paraaumentar arentabilidade reduzindo
0s custos de comercidizacdo de insumos e
melhorando a assi sténcia da extens&o.

Uma pesguisa ao nivel da machamba dos
participantes no programa de milho com ato uso de
insumos (semente melhorada e fertilizante) da
Direccdo Nacional de Extensdo Rural e Sassakawa-
Global 2000 (DNER/SG) foi iniciado em 1997 na
Provincia de Nampula (norte de Mocambique),
focalizando-se na época de producdo 1996/97. Na
campanha seguinte (1997/98), apesquisafoi alargada
paraincluir participantesno programade baixo uso de
insumos (sO praticas melhoradas) da DNER e
produtores que ndo participaram em nenhum dos dois
programas. Os rendimentos agrondmicos para estas
duas épocas estdo sumarizados na Tabela 1, e os
resultados da rentabilidade sdo apresentados na
Tabela 2.

Os resultados de 1996/97 e 1997/98 mostraram
possiveis aumentos significativos dos rendimentos
agronémicos com o uso de semente melhorada e
tecnologiadefertilizante. Contudo, dado o alto custo
de insumos e o relativo baixo preco do produto a
porta da machamba na atura da colheita, o aumento
de rendimento agronémico atingido pelamaioriados
participantes foi insuficiente para tornar a producéo
de milho melhorado com alto uso de insumos mais
rentédvel (na base de rendimento liquido por hectare)
do que a producdo de milho usando a tecnologia
tradicional debaixo uso deinsumos. Seosprodutores
fossem capazes de armazenar o milho e esperar pelo
periodo em gque houve um aumento acentuado de
pregos nas campanhas de comercializagdo 1996/97 e

1997/98 (Tabela 2), a rentabilidade aumentava. O
aumento acentuado de precos foi estimulado pelo
aumento impressionante de exportacbesdemilho para
0 paisvizinho do Malawi em 1996/97 € 1997/98. Os
precosem 1999 ndo aumentaram no periodo esperado,
Como aconteceu nas épocas anteriores, eosprodutores
néo foram capazesdeaumentar arentabilidadeatravés
do armazenamento para venda posterior. A
exportacdo de milho diminuiu substancialmente nas
épocas 1998/99 e 1999/2000 devido ao aumento da
producédo nacional no Malawi.

Durante os primeiros dois anos do estudo, o
rendimento agrondmico do milho era afectado
negativamente pelo atraso no fornecimento de
iNnsumos, assi sténcia inadequada da extensdo, e maus
sinais transmitidos aos produtores com relacéo a sua
obrigacdo de reembolsar o crédito de insumos dado
pelo programa DNER/SG . Na época 1998/99, num

* As opinides agui expressas sdo dainteira responsabilidade
dos autores e ndo reflectem necessariamente a posi¢éo oficial
do Ministério da Agricultura e Desenvolvimento Rural.

" Howard, Tschirley e Boughton séo investigadores do
Departamento de Economia AgrariadaMSU. Massingue e
Jeje sdo analistas na Direcgéo de Economia do MADER.
Serrano é Gestor do Programa para Africada CLUSA.

! Os métodos usados no estudo do MADER/MSU incluem a
corta e pesagem de culturas nas parcelinhas al eatoriamente
seleccionadas (crop cuts) para estimar o rendimento
agronomico e entrevistas com uma amostra de produtores para
recol her informag&o sobre o uso de mdo-de-obra e outros
insumos no processo de producdo. Visto que o objectivo do
estudo era de avaiar o desempenho e a rentabilidade do
programa de milho com insumos sob condig¢des tipicas do
agricultor, o nosso enfoque erainclusivo — a colecta de dados
de rendimento agronémico e insumos de todos 0s
participantes. Esta abordagem contrasta com amais
tradicional abordagem agrondmica na avaiagdo do
desempenho potencial datecnologia. Os agrénomos podem
preferir excluir resultados pobres das andlises no terreno se a
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esforgo para melhorar a implementacdo e a
sustentabilidade do programa, a DNER/SG comegou
acolaborar com a“ Cooperative League of the USA”
(CLUSA), que tem estado a trabahar para
desenvolver associagdes de produtores na Provincia
de Nampula desde 1996. Vinte e uma associagdes
assistidas pela CLUSA (envolvendo cerca de 300
produtores) participaram no programa de milho com
insumos da DNER/SG durante a época de producéo
1998/99. Com assisténcia da CLUSA, foram
desenvolvidos contratos de fornecimento de semente
mel horada e fertilizantes com companhias® do sector
privado e assinados por associagdes singulares.
Também foram assinados contratos de desempenho
com os servicos de extensdo. No fim da época, a
CLUSA gudou as associagdes (atraves de meta-
associagdes, grupos chamados “fora’) para negociar
contratos com compradores para a venda do milho
produzido no programa.

Durante a época 1998/99, pesquisadores do
MADR/MSU seguiram o progresso do programa do
milho melhorado em cinco associacfesassistidaspela
CLUSA localizadas em duas zonas agro-ecol dgicas
diferentes da Provincia de Nampula . O objectivo
desse estudo era de avaliar em que grau O
envolvimento das associacbes de produtores na
intensificacdo de milho afectaria os custos de
comercializagéo e a efectividade da extenséo. Este
relatorio preliminar sumariza as nossas observacoes
da época de producéo 1998/99 e parte da época de
comercializagdo 1999/00, baseado na andlise dos
dados de rendimento agronémico do milho e em
entrevistas informais a grupos de produtores das
associagOes participantes feitas em Marco e

(...segue)

gestdo da culturafalhar (ex., por causa do atraso na
distribuicdo de insumos, atraso na sementeira e sacha) porque
0S ensai0s ndo representam o verdadeiro teste da tecnologia.
Numa perspectiva socio-econdmica, o atraso na distribuicéo
de insumos, falha na aplicacéo datecnologia e incerteza do
tempo sdo tipicamente constrangimentos reais do ambiente do
agricultor onde a tecnologia melhorada deve se impor. N&o
considerando estes constrangimentos e os impactos que eles
podem ter nos rendimentos agrondémicos e rentabilidade pode
induzir aum erro na avaliacdo dos riscos da adopcéo da
tecnol ogia na perspectiva do produtor, e subestimar a
importancia do desenho de politicas e programas que possam
gjudar nareducdo dos custos de comercializacdo e diminuir os
riscos de tempo, gestéo e pregos.

’As companhias do sector privado envolvidas foram a
Agroquimicos para fornecer fertilizantes e SEMOC para
fornecer semente melhorada de milho.

Novembro de 1999. Na seccdo final discutimos
algumas conclusdes preliminares tiradas do largo
estudo de intensificacdo na producdo do milho feito
durante trés anos.

OBSERVACOES: Os resultados preliminares
indicam que em 1998/99 os rendimentos
agronémicos do milho com insumos foram
substancialmente mais altos do que os do milho
com insumos das épocas anteriores. Naregido 7
(Ribaue) em 1998/99, o rendimento do milho foi de
1.1-1.6 tons/ha mais alto do que o rendimento com
alto uso de insumos em 1996/97 e 1997/98. Na
regido 10 (Maema, uma zona agro-ecoldgica mais
favoravel para o milho) em 1998/99 os rendimentos
excederam os de 1997/98 em 1.1 ton/ha e foram
similares aos atingidos em 1996/97 (2.9 tongha)
(Tabela 1). Os produtores participantes e outros
observadores apontaram 0s seguintes factores como
tendo afectado o rendimento do milho em 1998/99 e
0s planos para a época 1999/2000.

As condigdes climaticas foram de certo modo
melhoresdoqueem 1997/98, maséimprovavel que
o0 aumento derendimento agronémico em 1998/99
sga inteiramente atribuido ao melhor estado do
tempo. A producdo demilhoem 1997/98foi afectada
pela seca em algumas areas e cheias em outras.
Houveram dois problemas durante a época 1998/99,
mas no geral as condi¢des foram melhores do que em
1997/98. Primeiro, a seca verificada duas semanas
logo depois da sementeira necessitou de uma re-
sementeira de muitos blocos de machambas — muitas
vezes numadensi dade abaixo darecomendadadevido
aescassez da semente melhorada do milho. A seguir
a seca inicial, houve uma distribui¢céo regular das
chuvas durante toda a época 1998/99. Segundo,
ataques de térmites durante a época af ectaram tanto a
densidade de plantas como o rendimento agronémi co.

Osprodutoresforam capazesde semear milhocom
alto uso de insumos a tempo. Fertilizantes e
semente melhoradachegaram namaioriadasvilasdas
associagOes bem antes do periodo da sementeira
devido a uma antecipada planificacéo facilitada pela
CLUSA, DNER, SG2000 e amaior cooperacdo entre
Agroquimicos, SEMOC e asassociagdes. Nasépocas
anterioresasementeiraatrasou 2-5 semanas por causa
da chegada tardia dos insumos. O sistema de
distribuicdo de insumos do sector privado em
M ocambique é muito fraco, com apenas um pegueno
grupo de distribuidores de insumos no pais.



O desempenho dos agentes de extensdo melhor ou
em 1998/99. No inicio da época de 1998/99, as
associacOes assistidas pela CLUSA assinaram um
acordo de assisténcia técnica a ser dada pela DNER.
A assisténcia técnica incluia a seleccdo dos solos
apropriados para o milho com insumos e
demonstracéo das técnicas de sementeira e aplicacdo
dofertilizante. A maioriadosextensionistassentiram
gue eram capazes de trabalhar com mais eficiéncia
com as associacdes, e as associagdes acharam que 0s
agentes de extensdo responderam as suas
necessidades. Algumas associagdes que ndo estavam
satisfeitas com o desempenho dos seus agentes de
extensdo reclamaram a DNER, que os substituiul.
Mesmo com melhor desempenho, os problemas
persistiram, i.e., adreaassi stida pelaextensdo é muito
larga, a falta de transporte é um grande
constrangimento, e os agentes de extensao requerem
umtreinamento adicional emaisassisténciaperiodica
dos técnicos mais especializados (backstopping).

A maioriadosmembrosdasassociagesjatinham
pago os seus créditos de insumos. Embora nas
épocas anteriores 0s participantes no programa de
insumos tenham assinado contratos de crédito de
insumoscomaDNER/SG, amaioriados participantes
de Nampula nunca foi exigida reembolso de crédito.
O pessoa da CLUSA tem trabalhado intensamente
paraajudar os membros das associagdes a entender o
mecanismo do contrato, as obrigacdes da SEMOC e
Agroquimicos para entregar 0S inNsuMos
atempadamente, e a correspondente obrigacdo de
reembolsar o crédito de insumos independentemente
do resultado da campanha. Até Novembro de 1999,
trés quartos das associacfes tinham pago 0s seus
empréstimos de insumos de milho em dinheiro. As
restantes associagoes re-negociaram com a SEMOC
e Agroquimicos paraextender adatade reembolso na
expectativa de que os precos de milho haviam de
subir nessa altura. Sob os termos de contrato, cada
produtor querecebeu aassi sténciadaextensdo pedida
tinha que armazenar 600 kgs de milho para vender
posteriormente. Uma delegacdo da companhia de
insumos e DNER visitaram cada associacéo para
verificar a quantidade do milho no armazém.

Os produtores em véarias associacdes queriam
reembolsar 0s seus empréstimos com 0s ganhos
provenientes da venda do algoddo. Estes planos
foram frustrados por causado grande atraso no inicio
da campanha de comercializacdo de algoddo de
1998/99. Normalmente a campanha de
comercializagdo comega em Julho, mas o algodéo

ainda ndo tinha sido recolhido em duas das trés
associagOes que produzem algoddo até meados de
Novembro 1999.

A alta taxa de reembolso é especiamente
significativa dado o desapontamento dos
produtorescom abaixalucratividadeda producgéao
do milho com insumos na época 1998/99. Os
produtores de Nampula expandiram as suas areas de
milho em 1998/99 em resposta a grande procura no
Malawi nas duas épocas anteriores. Os produtoresde
Nampula podem transportar milho para Maawi com
custos baixos usando a linha férrea que liga o porto
Mocambicano de Nacala com o sul do Malawi. A
procura de milho no Maawi diminuiu em 1998/99.

As colheitas de milho no Maawi foram boas, em
parte devido a distribuicdo gratuita de insumos de
milho e a boas precipitagbes. Enquanto nas duas
€pocas anteriores o prego do milho duplicou entre os
meses de Junho-Setembro periodo pés-colheita e
Dezembro-Janeiro, em 1998/99 os pregos de milho
diminuiram durante 0 mesmo periodo. O maior
comprador de produtos em Nampula, V&M/ICM,
pagou aos produtores 1000 mt’kg em Agosto-
Setembro e acumulou grandes stocks. Com muito
fraca demanda do Malawi, o preco baixou para 800
mt/kg em Novembro.

Embora os rendimentos agrondmicos do programade
milho com alto uso deinsumostenham aumentado em
1998/99, dado o baixo prego de milho, o reembolso do
crédito de insumos requeria 56-70% da receita bruta
total de milho dos produtores em Ribaué e 44-55%
dasreceitasbrutasem Maema. Asnossasandisesde
1997/98 revelaram que mesmo quando considerar se
s6 0 milho com alto uso de insumos produzido em
“condicBes Optimas’ --o0 maior tercil de rendimento
agrondmico da zona onde o0s insumos foram
distribuidos atempo (M onapo/Meconta) -- asreceitas
liquidas por hectare do milho com insumos excediam
as receitas liquidas do milho sem insumos s6 se 0s
produtores armazenassem o seu milho até Janeiro,
levando a vantagem da subida substancial de precos
naguele ano. Mesmo com subida substancia de
rendimentos agrondmicos conseguida pelos
produtores das associagdes em 1998/99, as andlises
preliminares sugerem que os ganhos liquidos por
hectare podiam ser altos para milho sem insumos do
gue paramilho com alto uso deinsumos até os precos
subirem para 1100-1200 mt/kg.

Embora so produtor es tenham manifestado o seu
desapontamento com asuarentabilidadeglobal, o



interesse pelo programa de milho com insumos
continua a crescer, especiamente em Malema
(Regido 10). Os produtores em varias associacoes,
guando perguntados porque queriam continuar com o
milho com insumos, afirmaram que o milho era
importante ndo s6 como cultura comercial mas
também para consumo familiar -- e eles estariam
dispostosapagar osinsumos de milho com os ganhos
de outras culturas comerciais. De facto, muitos
produtores das associagbes pagaram ou plangjam
pagar os insumos de milho com o dinheiro da venda
do algoddo. Esta estratégia permite-lhes reembol sar
a tempo o0s empréstimos de insumos de milho e
possibilita-lhes armazenar o milho para vender mais
tarde ou consumir. O Ultimo ponto pode ser muito
importante em alguns casos. antigas pesquisas do
MSU em Mocambique e outros lugares mostram que
muitos produtores do milho mais tarde viram
compradores no periodo em que normamente os
precos sdo altos.

Umapossivel explicacdo paraoapar enteparadoxo
(baixa rentabilidade/aumento de interesse pela
intensificacdo) € de que embora o milho com
insumos pode ndo ser sempre uma cultura
altamente comercial, o uso de semente melhorada
efertilizantes per miteaos produtoresproduzirem
a quantidade desgjada de milho usando menos
terraemao-de-obra, tanto para consumo familiar
assim como para o mercado. Com esta estratégia
maisterra e mao de obra estdo disponiveispara a
producéo de outr os produtos para o mer cado. Isto
tem sido muito importante em Maema, onde o
sistema de producéo de culturas de rendimento pelos
pequenos produtores tem se diversificado. Os
produtores tém experiéncia com o algodéo e tabaco e
estdo a comecgar a experimentar com feijdo boer e
oleaginosas. O aumento na procura de insumos de
milho vem dos novos participantes. Os actuais
participantes em Malema continuardo a produzir
milho com insumos, mas ndo parece estarem a
expandir significativamente as areas de cultivo de
milho.

Esteresultado realca aimportancia de analisar a
rentabilidade da cultura individual dentro do
contexto de sistema de producéo. Isto é essencial
para analisar a contribuicdo da cultura (a qua a
rentabilidade pode ser limitada se for vista sd nabase
comercial) na seguranca alimentar e rendimento
familiar tanto directamente como indirectamente. Os
produtores em Malema evidentemente que jaestdo a
ver a contribuicdo do milho intensivo neste largo

contexto. O uso de insumos no milho contribui
directamente para a seguranca alimentar familiar e
pode contribuir directamente para o rendimento
familiar através da sua comercializagd. Mesmo se
néo évendido, no entanto, 0 milho com insumos pode
dar uma importante contribuicdo indirecta no
rendimento total familiar libertando terra e méo-de -
obra (normalmente necessarias para a producéo de
alimentos basicos) para producdo adiciona de
culturas comerciais diferentes do milho.

LICOESEMERGENTES: A nossa discussdo com
produtores, extensionistas e pessoal da CLUSA
revelou o0 papel emergente das associagbes de
produtores e dos fora na Provinciade Nampulacomo
facilitadores/negociadores paraumagamade servicos
agricolas, incluindo a comercializagdo de insumos e
produtos, crédito e servicos de extensdo. As
associagoes de produtores e os foraestdo afacilitar a
expansdo do sector privado através da reducdo dos
custos de comercializagdo e outros custos de
transacdo. Por exemplo, grupos de produtores
reduzem os custos de fornecimento de insumos e
riscos através duma procura agregada de insumos,
facilitando a distribuicdo local de produtos e
garantindo o reembolso de crédito. A Sociedade
Algodoeira do Niassa (SAN) que operaem Malema
ao trabalhar com associacdes reduzia os custo de
comercializagdo do algoddo em cerca de 60%.
Durante a época 1998/99 254 associacles assistidas
pela CLUSA receberam crédito no valor de
aproximadamente 180.000 USD eminsumosagricolas
paraal godéo, tabaco, milho e girassol fornecido pelas
companhias agricolas, agroquimicas e vendedoras de
semente.

Ascompanhiasdeinsumosdo sector privado estdo
a responder a crescente procura pela tecnologia
agricola. A procuraestd a aumentar para a semente
mel horadadas culturascomerciaisexistenteseparaas
novas como algodao, feijdo boer, oleaginosas,
amendoim e feijdes. Durante a época 1998/99 a
Agroquimicos e a Agrivet (outro vendedor de
pesticida do sector privado que trabalha na regiéo)
financiaram ensaios nas machambas (on-farm) de
tecnologias (incluindo termiticidas, insecticidas de
algodao e herbicidas) com associagdes de produtores.
A seguir a estes ensaios, um numero de associagdes
estdo aplangar assinar contratos com companhias de
insumos para o fornecimento de agroquimicos.



Existem vantagens similares em termos de reducéo
dos custos para os comerciantes de produtos
trabal hando com as associacfes e fora.

Durante as trés épocas passadas as associacoes
serviram como agentesde comer cializagdo paraas
suas comunidades, comprando milho de
produtores individuais em representacdo dos
grossistas privados e armazenando para atingir
grandes quantidades. Novas oportunidades de
comercializacdo e producdo continuam a surgir (ex.,
producéo de girassol, gergelim, amendoim, feijoes e
feljdo boer) como desenvolvimento de confianca
mUtua entre associacfes de produtores e companhias
do sector privado. A sede da CLUSA em Nampula
serve como um simples ponto de contacto para o0s
comerciantesdo sector privado interessados. Deoutro
lado, a CLUSA pode disseminar rapidamente a
informacdo naregido através da rede dos lideres das
associacoes e dos fora.

AssociacOes de produtores e fora estdo a servir
também como pontos centraisefacilitadorespara
actividadesdas ONG’s. Naprovincia de Nampula,
a CARE e a Visio Mundia estdo a usar a
metodologiadaCL USA paradesenvolver associactes
nas aldeias onde eles trabalham. Estas ONG’s estéo
aincidir cada vez mais na gjuda ao sector privado a
ligar-se com os produtores rurais em vez de dar eles
proprios os servicos. Por exemplo, aVisao Mundial
eaCARE estéo acriar acapacidade do sector privado
vender pequenos pacotes de oleaginosas, prensas de
Oleo e sobressalentes em vez de fornecer
directamente. A Technoserve esta a trabahar
actualmente com investidores Mogambicanos
interessados em facilitar estabelecer prensas de 6leo
de larga escala na regido para (a) estimar a oferta
potencial e fontes de oleaginosas, (b) identificar
fornecedoresde equipamentos, e(c) facilitar contratos
de producéo de futuro entre as companhias e as
associagOes de produtores.

O aumento nas oportunidades agricolas esta a
Criar uma procura por servicos de extensdo mais
efectivos. Como resultado do contrato de
desempenho assinado pel asassociagbeseaDNER, os
produtores participantes no programa de milho com
insumos tém novas e claras expectativas dos agentes
de extensdo que servem as suas aldeias. Namaioria
dos casos ambos associagies e agentes de extensdo
reportaram que o contrato gudou a focalizar e
mel horar a assisténcia daextensdo parao milho. Nos
casos em que as associacies ndo estivessem

satisfeitas com 0 seu agente de extensdo, 0 processo
do contrato davapoder paraos produtoresreclamarem
ao supervisor da DNER e substituir por um novo
agente. Os produtores reconhecem que a DNER
opera sob severos constrangimentos em muitas areas.
Como resposta, um NOVO programa comegou para
treinar produtores representantes dosforaemtécnicas
basicas de agricultura através duma série de cursos a
serem oferecidos conjuntamente pela DNER e
organizagOesdoadoras. Estesrepresentantesdosfora
voltariam treinar os representantes das associagoes,
gue gudariam os agentes de extensdo da DNER a
assistir as suas adeias e compartilhariam informagéo
técnica com outros membros da associagao.

Um rapido desenvolvimento dos mercados de
exportacao paraomilhoeoutrasculturasécrucial
para o processo continuar para frente. Pesquisas
recentes mostraram que a onda de exportagoes
informais para o Malawi durante as épocas de
comercializacdo 1997/98 e 1998/99 aumentaram 0s
precos ao produtor em 15-21% nas Provincias de
Nampula e Zambézia. De igual importancia, esta
oportunidade de comércio trouxe muitoscomerciantes
com grande capital de operagéo no mercado do milho,
muitos deles pelaprimeiravez. A entrada deste tipo
de comerciantes aumenta a liquidez, promove
competicdo para pequenos comerciantes, e permite
aos produtores e associacbes de produtores
acumularemmilho e produzir com muitaconfiancano
mercado. Por outro lado, a falha de alguns destes
comerciantes para encontrar mercados de exportagéo
suficientes durante 0 ano de comercializagéo
1999/2000, e a sua decisdo de parar ou diminuir as
compras de milho, afectou severamente os planos de
venda do milho dos produtores. Sem dependéncia
pel o mercado de exportacao, o crescimento naprocura
de tecnologias melhoradas e servicos sera limitada
pel as necessidades de auto-suficiénciadamaioriados
pequenos produtores. O crescente comércio
transfronteirico de milho e outros produtos significa
gue é muito importante para doadores e governos
considerarem 0s possiveis impactos regionais assim
como nacionais de programas como a distribuic¢éo
gratuita de sementes e fertilizantes a pequenos
produtores no Malawi na época 1998/99.

PAPEL DE SG2000 E OUTROS PROGRAMAS
NO AUMENTO DA PRODUTIVIDADE
AGRICOLA: Sassakawa Global 2000 (SG) em
Mocambique tem jogado um papel “pivot”
introduzindo tecnol ogia melhorada de milho para os
pequenos produtores Mocgambicanos através dum



financiamento inicial do pacote tecnologico e no
desenho eimplementacdo do programade extensdo da
DNER para o0 milho melhorado. SG foi uma das
primeiras ONG’'s em Mocgambique a reconhecer a
importancia damotivagdo do envolvimento do sector
privado na distribui¢do de insumos agricolas.

Assim como a Provinciade Nampulaoutras &reas em
Mogambique sairam dafaseinicial de familiarizag&o
com novas tecnologias melhoradas, contudo, é
importante que SG e outros programas pilotos
similares também facam gjustamentos se eles estdo
para promover efectivamente o desenvolvimento da
agricultura.

Primeiro, é crucial que esfor ¢os de intensificacdo
sejam acompanhados no contexto de expandir os
mer cados domeésticos e regionais. As exportactes
regionais de milho mostraram aumentar
significativamente 0s precos ao produtor e
consequentemente a rentabilidade do pacote
DNER/SG. Além do efeito directo nos pregos, so o
mercado regional externo pode fornecer o nivel de
procura necesséria para absorver o crescimento da
producdo que pode vir dos esforgos sustentaveis de
intensificagdo por um longo periodo de tempo.

Programas de longo prazo apontados para a reducéo
doscustosdetransporte podem ter um impacto critico
tanto naintensificac&o assim como naregionalizacéo
do comércio de produtos através da reducdo dos
custos de insumos a porta da machamba e
aumentando o prego recebido pelos produtores na
venda dos seus produtos. Os custos de transporte
representam pelo menos um terco dos custos de
fertilizante a porta da machamba em Mogambique.
Exemplos de intervengdes chaves incluem o
melhoramento das estradas que ligam os centros de
producdo e os mercados e a rede ferroviaria, infra-
estruturas dos portos e mel horamentos| ogisticos para
reduzir os custos regionais de frete maritimo, e
aumento de capacidade e eficiéncia das frotas de
camioes.

Segundo, é importante assegurar que 0s pacotes
tecnologicos que vem sendo promovidos sao
financeiramente rentaveis do ponto de vista do
pequeno produtor e ndo expor os produtores a
altos niveis de risco. Os resultados do estudo da
MADER/MSU dos ultimos trés anos sugerem que o
pacote tecnolégico de milho melhorado que
actualmente tem sido promovido na Provincia de
Nampula (semente de polinizagéo aberta, 100 Kg/ha

12-24-12, 100 Kg/ha) € inadequado como primeira
ancoraparaacomerciaizagdo. O milho cominsumos
como cultura primaria de comercializacdo €
excessivamente arriscado porque os rendimentos
agrondémicos potenciais do pequeno produtor sdo
relativamente baixos comparados com areas
competitivas de producdo de milho nas altas altitudes
nas provinciasvizinhas e paises daregido, e 0s pregos
de milho s8o extremamente vol&teis a nivel mundial.
Embora o milho com insumos produzido unicamente
com proposito comercial segja excessivamente
arriscado para a maioria dos pequenos produtores,
pode ser umacomponente importante dum sistemade
culturas de rendimento diversificado no qual os
ganhosde cada culturade rendimento (como algodéo,
girassol, feijao boer) asseguram que o crédito pode ser
reembol sado.

Vérias estratégias alternativas sdo possiveis. Sera
necessario deixar asrecomendacdes Unicasa nivel
nacional de fertilizantes e avancar o mais rapido
possivel para recomendacdes geradas mais
especificamente para as necessidades do solo e
capacidades econOmicas dos produtores. As
analises econdmicas dos resultados dos ensaios de
fertilizantesdo INIA/DNER em Nampulaindicamque
arentabilidade pode melhorar consideravel mentecom
baixas taxas de fertilizante (particularmente P e K).
Umasegundaestratégiapodeser procurar pacotes
tecnol 6gicos que consistem em milho hibrido (com
alto rendimento potencial) e fertilizantes para
areasdealta altitude de Nampula e outr asr egides
de Mocambique. Terceiro, ONG’'s como a Visdo
Mundial eaCARE estdo atrabal har activamente com
o INIA e DNER para identificar pacotes
tecnoldgicosemer cadosparaculturasalter nativas
gue tém maior saldo do que o pacote de milho
intensivo.

Programas piloto como DNER/SG e outrostém como
objectivo de longo prazo aumentar a producéo
agricola através da adopcgdo de pacotes tecnol 6gicos
comercialmente vidveis. E importante assegurar
gueaimplementacao deestratégiasdecurto prazo
ndo comprometa os objectivos a longo prazo.
Durante o0s primeiros anos do estudo do
MADER/MSU o0 reembolso de crédito pelos
produtoresearmazenistasnao eraexigido pelaDNER
na Provinciade Nampula. As consequéncias decriar
uma cultura onde o reembolso do crédito ndo é
esperado so claras navizinha Zambia, onde anos de
esquemas de insumos subsidiados fizeram com que 0



estabelecimento dum sector comercial privado e
sistemade crédito viaveisfosse extremamente dificil.

A inclusdo de analises de custos e retornos como
parte técnica que acompanha o pacote também
pode ser importante para futuros programas
piloto. Os produtores precisam ter um entendimento
realistico dos potenciais ganhos e riscos de qualquer
nova tecnologia. Os participantes no programa de
milho com insumos da DNER/SG foram ditos que

podiam esperar rendimentos agronémicos de 5
toneladas por hectare e precos de 1500 mt/Kg em
Dezembro de 1999. As nossas analises indicam que
mesmo 0s bons produtores sd conseguiram 2,5-3
toneladas com a tecnologia melhorada sob
circunstancias normais, e os pregos de milho séo
extremamente voléteis. Criar expectativas néo
realisticas aos produtores a cerca dos rendimentos
agrondémicos e pregos pode lhes desencorgjar a
experimentar novas tecnologias no futuro.

Tabelal. OsRendimentos Agronomicosde Milho do Programa da DNER/SG

Ano Regido 7 -- Didtrito de. Ribaue | Reqido 8 -- Distritos de Monapo e Regido 10 -- Distrito de. Malema
Meconta
1
Milho de Milho de Né&o Milho de Milho de N&o Milho de Milho de N&o
adtousode baixo uso participant 1 atousode baixouso participant | atousode baixo uso participant
insumos de es insumos de es insumos de es
insumos insumos insumos
(préticas (préticas (préticas
melhor- melhor- melhor-
adas) adas) adas)
96/97% 0.8 24 2.9
(tons/ha)
n (16) (24) (22)
97/98° 1.3 13 1.1 2.7 2.0 1.7 1.9 2.0 1.2
(tons/ha)
n (34) (27) (21) (32) (34) (30) (13) (10) (7)
98/99° 2.4 11 3.0 16
(tons/ha) i
n (24) (13) | (20) (23)

Fonte: Calculado a partir dos dados de pesquisado MADER/MSU. n significatamanho de amostra.

Notas.

2 1996/97 Os dados foram recolhidos dos produtores individuais participantes no programa de milho com alto uso insumos da
DNER/SG . Osinsumos usados foram 100 Kg 12-24-12, 100 Kg de ureia e 30 Kg de semente melhorada (polinizacéo aberta) por

hectare.

® 1997/98 dados foram recol hidos de machambas individuais dos produtores: (a) participantes no programa de alto uso de insumos
da DNER/SG usando os mesmos acima (monocultura); (b) participantes no grupo de extenséo de milho sem insumos que foram
aconselhados sobre préticas culturais mas ndo usaram fertilizantes ou sementes melhoradas (monocultura ou consociagéo); e ()
machambas de produtores individuais que néo participaram em nenhum programa (monocultura ou consociag&o).

¢1998/99 dados col hidos de 80 machambas de membros de 5 associacfes de produtores assistidas pelaCLUSA. Dadosforam colhidos
(a) dasmachambas que usaram (primeiramente consoci agdo) semente mel horadaefertilizantedaDNER (quantidades estdo em cima);
e (b) machambas onde n&o se usaram insumos (primeiramente consoci ag&o).



Tabela 2. Sumario de Resultados do or camento do milho a nivel da machamba de 1996/97 e 1997/98

Regido 7 (Ribau€) JE Regido 8 (M onapo/M econta) _i Regido 10 (Malema)
PROGRAMA DE MILHO 1996/97 Milhocom  Milhocom  Néo I Milhocom  Milhocom  Nao I Milhocom  Milhocom  Néo
1 USD = 11,500 mt altousode  baixo uso partici- | altousode  baixo uso partici- | altouso baixo uso partici-
insumos deinsumos _ pantes 1 insumos __ deinsumos _ pantes _i_ insumos deinsumos  pantes
Rendimento do milho (tons/ha) 08 i 24 i 29
3. Retornos ao prego de Junho de 1997 i i
Prego ao produtor em Junho ($/Kg) 0,06 | 0.06 | 0.06
Receitaliquida ($/ha) -61,97 32,32 53,27
Retorno liquido a méo de obra familiar -0,73 0,48 0,6
($/Adulto Equivalente (AE)/ dia)
4. Retornos ao prego médio de Julho-
Dezembro | |
Prego médio de Julho-Dezembro ($/Kg) 0,073 | 0,068 | 0,073
Receitaliquida ($/ha) -62,15 29,53 72,2
Retornos liquidos a méo de obra familiar -0,73 0,44 0,81
($/AE/ dia) | |
5. Retornos a preco de Dezembro de 1997 | |
Precos de Dezembro ($/K Q) 0,12 | 0,098 | 012
Receitaliquida ($/ha) -32,41 i 80,74 i 188,95
Retornos liquidos a mé&o de obra familiar -0,38 11,21 1212
($/AE/ dia) i i
I 1
I 1
Regi&o 7 (Ribaug) i Regido 8 i Regi&o 10 (M alema)
I (Monapo/M econta) 4
PROGRAMA DE MILHO 1997/98 Milhocom  Milhocom  Néao i Milhocom  Milhocom  N&o | Milhocom  Milhocom  N&o
1USD = 12,000 mt altousode  baixouso partici- | altousode  baixo uso partici- | insumos baixo uso partici-
___insumos deinsumos _ pantes jinsumos ___ deinsumos __pantes 4 deinsumos _ pantes
Rendimento agronémico de milho (tongha) 1,3 13 11 127 2 1,7 | 19 2 1,2
6. Retornosa prego de Setembro de 1998 ! |
Pregg de Setgnbro ($/Kg) 0,09 0,09 0,09 | 0,09 0,09 0,09 | 0,09 0,09 0,09
Receita liquida ($/ha) -5,68 106,07 85,91 i 100,37 138,4 119,5 i 17,88 116,62 100,85
Retornos liquidos a mé&o de obra familiar -0,09 1,14 0,79 11,34 0,86 0,64 1 0,38 1,08 0,87
($/AE/ dia) _ _ ! _ ! L
7. Retornos a preco de Novembro de 1998 i T
Preco de Novembro($/kg) 0,14 0,14 0,14 i 0,13 0,13 0,13 i 0,14 0,14 0,14
Receita liquida ($/ha) 55,6 167,58 136,44 | 188,63 203,62 177,37 | 10381 207,34 158,86
Retorno a méo de obrafamiliar ($/AE/dia) 0,91 1,8 1,25 1 252 1,26 0,94 1221 1,92 1,37




