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AVANT PROWS SPECIAL 

Réimpressions conjointes ISRA-MSU 

En 1982, le corps professoral et le personnel du Département dfEconomie 

Agricole de Michigan State University (MSU) ont commencé la première phase 
d'un projet d'une durée prévue de dix à quinze ans de collaboration avec 

l'Institut Sénégalais de Recherches Agricoles (ISRA) afin de réorganiser et 

réorienter les programmes de recherche de ce dernier. Le Projet de 

Recherche et de Pl ani fication Agricole (Contrat No. 685-0223-C-00-1064-00) a 

été financé par l'Agence pour le Développement International des Etats-Unis 

(USAID), Dakar, Sénégal .* 
Dans le cadre de ce projet, MSU a supervisé les programmes de Master's 

of Science de 21 chercheurs de 1'ISRA suivis dans dix universités 

américaines, dans dix domaines différents, dont l'économie rurale, le génie 

rural, la pédologie, la zootechnie, la sociologie rural, la biométrie et 

l'informatique. Dix chercheurs de MSU ont été affectés à des postes de 

longue durée dans deux départements de 1 ' ISRA: le Département de Recherches 

sur les Systèmes de Production et le Transfert de Technologies en Milieu 

Rural (D/RSP) et 1 e Bureau d'Analyses Macro-Economiques (BAME). En 
col1 aboration avec les chercheurs de 1 'ISRA, ces chercheurs ont effectué des 

recherches sur la distribution des intrants agricoles, la commercialisation 

des céréales, la sécurité alimentaire, et les stratégies paysannes de 

production. Certains professeurs de MSU ont aussi conseillé des chercheurs 

juniors de 1 'ISRA sur leurs recherches dans les domaines de la traction 

animale, les systèmes d'élevage et les groupements de producteurs. 

D'autres professeurs des Départements dfEconomie Agricole, de 

Sociologie, de Zootechnie et du Collège de Médecine Vétérinaire de MSU ont 

été employés comme consultants de courte durée et comme conseillers 

scientifiques pour plusieurs programmes de recherche de 1 ' ISRA. 
Le projet a organisé plusieurs programmes de courte durée de formation 

au Sénégal sur la recherche sur les systémes de production, la recherche 
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agronomique en m i l i e u  paysan e t  l a  recherche su r  l ' é l e v a g e  en m i l i e u  

p a s t o r a l .  Le p r o j e t  a  aussi  a idé  à augmenter l ' u t i l i s a t i o n  de m ic ro -  

o rd ina teu rs  dans 1  a  recherche a g r i c o l e ,  amél i o r e r  1  e  n iveau d 'angl  a i  s  du 

personnel de 1'ISRA e t  é t a b l i r  un programme de documentat ion e t  de 

p u b l i c a t i o n  pour l e s  chercheurs du D/RSP e t  du BAME. 

Les r a p p o r t s  su r  l e s  recherches menées dans l e  cadre de ce p r o j e t  o n t  

é t é  p u b l i é s  seulement en f r a n ç a i s .  En conséquence, l e u r  d i f f u s i o n  a  é t é  

l i m i t é e  p r i nc ipa lemen t  à l ' A f r i q u e  de l ' o u e s t .  

A f i n  de d i f f u s e r  des r é s u l t a t s  p e r t i n e n t s  de recherche auprès d'un 

p u b l i c  i n t e r n a t i o n a l  p l u s  l a r g e ,  MSU e t  1'ISRA se sont  mis d 'accord en 1986 

pour p u b l i e r  des r a p p o r t s  sé lec t ionnés  à t i t r e  de ré impress ions  c o n j o i n t s  

ISRA-MSU de Documents en Développement I n t e r n a t i o n a l .  Ces r a p p o r t s  

f o u r n i s s e n t  des données e t  des analyses su r  des ques t ions  c r i t i q u e s  en 

développement r u r a l  qu i  son t  communes à 1  ' A f r i q u e  e t  au Tiers-monde. La 

p l u p a r t  de ces ré impress ions  de c e t t e  s é r i e  on é t é  éd i t ées  de manière 

p ro fess ionne l  1  e  pour am61 i o r e r  1  eur  c l  a r t é ;  1  es ca r tes ,  1  es graphiques e t  

l e s  tab leaux  o n t  é t é  r e f a i t s  se lon  un format  standard. Toutes l e s  

ré impress ions  d i s p o n i b l e s  f i g u r e n t  à l a  f i n  de ce r a p p o r t .  Les l e c t e u r s  

i n té ressés  p a r  l e s  s u j e t s  couver ts  dans ces r a p p o r t s  son t  i n v i t é s  à envoyer 

l e u r s  commentaires aux auteurs r e s p e c t i f s  des documents ou au Professeurs R. 

James Bingen ou E r i c  W. Crawford, Co-Directeurs,  P r o j e t  de Recherche 

A g r i c o l e  II, Département dfEconomie A g r i c o l e  (Department o f  A g r i c u l t u r a l  

Economics), Michigan S t a t e  U n i v e r s i t y ,  East Lansing, M I  48824-1039. 

Léopold S a r r  R. James Bingen/Er ic  W. Crawford 
D i  r e c t e u r  Co-Directeurs 
Département de Recherche sur  P r o j e t  de Recherche A g r i c o l e  II 

l e s  Systèmes Ag ra i res  e t  Department o f  A g r i c u l  t u r a l  
1  ' Economi e  A g r i  c o l  e  Economi CS 

I n s t i t u t  Sénégal a i s  de Michigan S t a t e  U n i v e r s i t y  
Recherches A g r i c o l e s  

*En décembre 1987 un nouveau c o n t r a t  (Con t ra t  No. 685-0957-C-00-8004- 
00) a  é t é  s igné pour c o n t i n u e r  jusqu'  à mi-1990 l e  programme MSU d'appui aux 
programmes e t  recherche e t  de fo rma t i on  en sciences soc ia les ,  agronomie, 
f o r e s t e r i e ,  e t  p l a n i f i c a t i o n  de 1  a  recherche. 
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NOTE DE L'AUTEUR 

Ce document e s t  l e  t r o i s i è m e  d'une s é r i e  de qua t re  documents q u i  

con t iennent  l e s  r é s u l t a t s  d'une étude menée par  l e  BAME su r  l a  

Commerci a l  i s a t i o n  des Céréales dans 1 e Fleuve: 

1) Le Marché Para1 161 e des Céréales dans 1 a Val 1 ée du Fleuve Sénégal . 
2 )  Le Marché O f f i c i e l  des Céréales dans 1 a Val 1 ée du Fleuve Sénégal . 
3)  L'Etude du BAME su r  l a  Commerc ia l isat ion des Céréales dans l e  

Fleuve: Méthodologie. 

4 )  L'Etude du BAME sur  l a  Commerc ia l isat ion des Céréales dans l e  

Fleuve: Concl us ions  e t  Impl i c a t i o n s .  

Chacun de ces qua t re  documents peut  ê t r e  1 u séparément. Cependant, i l s  

sont  complémentaires dans l a  mesure où i l s  d é c r i v e n t  des aspects d i f f é r e n t s  

d'un t r a v a i  1 de recherche g l o b a l  (concept ion de 1 a recherche, p r é s e n t a t i o n  

des r é s u l t a t s ,  analyse e t  d iscuss ions) .  Ensemble, i l s  c o n s t i t u e n t  une 

documentation complète sur  c e t t e  étude. 

v i i i  



ETUDE SUR LA COmERCIALISATION DES CEREALES DANS 
LA REGION W FLEUVE SENEML: HRHODOLOGIE 

H i c h a e l  hrri s 

OBJECTIFS W WCUMENT 

Depuis sa c r é a t i o n  en 1983, l e  Bureau d'Analyses Macro-Economiques 

(BAME) a  e n t r e p r i s  un programme de recherche g loba l  qu i ,  e n t r e  autres,  

s ' i n t é r e s s e  p l u s  pa r t i cu l i è remen t  à l a  commerc ia l i sa t ion  des p r o d u i t s  

a g r i c o l e s  au Sénégal. Ce programme de recherche comprend une composante 

majeure cons t i t uée  d'une s é r i e  de t r o i s  études rég iona les  sur  l e s  marchés 

céréa l  i e r s ,  menées simultanément dans 1  a  Val 1  ée du Fleuve Sénégal ( r é g i o n  

du Fleuve),  dans l e  Bassin A rach id ie r  e t  en Casamance. Les o b j e c t i f s  

gtinéraux de ces t r o i s  études sont de f a i r e  l a  l um iè re  sur  l ' o r g a n i s a t i o n  e t  

l e  fonctionnement ac tue l s  des marchés c é r é a l i e r s ;  d ' i d e n t i f i e r  l e s  

problèmes présents e t  f u tu res ;  e t  de f o u r n i r  des données u t i l e s  en vue de 

l 1é labo r .a t i on  des p o l i t i q u e s  f u t u r e s  de commerc ia l i sa t ion  des céréa les  

aussi  b i e n  au p lan  r t ig iona l  que n a t i o n a l .  

Le présent  document f a i t  p a r t i e  d'une s é r i e  de p u b l i c a t i o n s  des 

r é s u l t a t s  p r é l i m i n a i r e s  de 1'Etude sur  l a  Commercia l isat ion des Céréales 

dans l e  Fleuve qu i  e s t  l ' u n e  des t r o i s  rég ions  considérées. L 'étude sur  l a  

rég ion  du Fleuve couvre 1  a  p a r t i e  sénégalaise de 1  a  v a l l é e  du Fleuve sénégal 

depuis Sa in t -Lou is  jusqu'à K i d i r a  e t  comprenant l a  r é g i o n  a d m i n i s t r a t i v e  de 
Sa in t -Lou is  e t  l e  département de Bakel ( v o i r  c a r t e  en Annexe). La 

p u b l i c a t i o n  de ces r é s u l t a t s  permet l a  d i f f u s i o n  r a p i d e  des i n fo rma t ions  

d 'o rd re  général qu i  peuvent immédi atement s e r v i r  aux aux 

commerçants, aux a u t o r i t é s  admin i s t ra t i ves ,  aux décideurs,  aux chercheurs 

e t  à d 'au t res  ac teurs  du sous-secteur c é r é a l i e r s .  

A  1  a  d i f f é r e n c e  des aut res  document, 1  a  présente pub1 i c a t i o n  ne donne 

pas de r é s u l t a t s  de recherche. E l l e  d t i c r i  t p l u t ô t  l e  processus par  l eque l  

1'Etude sur  l a  Commercia l isat ion des Céréales au Fleuve a  é t é  

conceptual is t ie ,  p l a n i f i é e  e t  exticutée. A i n s i ,  l e s  o b j e c t i f s  de ce document 

sont,  e n t r e  autres,  de: 



1) Montrer comment 1'Etude sur la Commercialisation des Céréales au 

Fleuve a été conçue et  élaborée; 

2 )  Décrire le processus par lequel les enquêteurs ont été recrutés et 

encadrés ; 

3) Décrire les activités de collecte de données, notamment 

1 'él aboration du questionnaire, 1 a sélection des échantillons et 

les entretiens avec 1 es informants; 

4) Décrire l'analyse des données; et 

5) Préciser les moyens mis en oeuvre pour la bonne diffusion des 

résultats de la recherche. 

Par ailleurs, tous les questionnaires utilisés au cours des enquêtes 

menées en milieu paysan figurent dans le texte. 

Le contenu du présent document sera d'un intérêt certain pour deux 

catégories de lecteurs. D'abord, ceux qui voudraient savoir comment les 

résultats de la recherche (présentés pl us loin) ont été obtenus pourront y 

trouver une réponse à leur question. Une telle base méthodologique est 

importante, plus particulièrement dans le contexte sénégalais, puisque les 

résultats de la recherche sont, au Sénégal, souvent présentés avec un peu ou 

sans explication quant à leur provenance. D'autre part, ce document 

intéressera aussi ceux qui voudraient entreprendre des travaux de recherche 

similaires au Sénégal ou ailleurs. L'intention de l'auteur n'est pas 

exactement de proposer un guide détaillé de la recherche dans le domaine de 

1 a commercial isation, mais 1 a méthodologie de 1 'Etude sur 1 a 
Commercialisation des Céréales dans le Fleuve est ici documentée avec 

l'espoir que les futurs chercheurs pourraient, un tant soit peu, apprendre 

et tirer profit des expériences des autres. 

PLANIFICATION DE LA RECHERCHE 

Les origines de 1'Etude sur la Commercialisation des Céréales dans le 

Fleuve remontent à la fin de 1 'année 1983, date à laquelle le BAME a été 

créé au sein de 1 'ISRA, et une 1 iste de thèmes de recherche prioritaires 

établie. L'importance de la question céréalière dans le débat sur la 

politique alimentaire nationale explique la décision qui a été prise 

d'orienter une bonne partie des activités de recherche de 1'ISRA vers la 



filière des céréales, en mettant un accent particulier sur les questions 

relatives à la politique de commercialisation. Il a été envisagé une série 
de trois études coordonnées sur la commercialisation des céréales au niveau 

régional, avec l'espoir que les principales conclusions de ces études 

régionales pourraient permettre de dégager une analyse de la politique 

céréalière applicable au niveau national. Afin de s'assurer une certaine 

harmonie entre les diverses concl usions régionales permettant de les 

rassembler et/ou de les comparer, les chercheurs des trois régions se sont 

entendus sur un ensemble d'orientations générales de recherche. Par 

conséquent, i l  a été décidé d'un commun accord, que ces études régionales 

(1) feraient le point sur les aspects récents de la production et 
de la commercialisation ayant des incidences sur le système de 

commercial isation des céréales; (2) décriraient 1 'organisation et le 

fonctionnement du système actuel de commerci al i sat i on des céréales; (3) 
identifieraient 1 es secteurs de contre performance où 1 es pol i t i ques 

actuel les n'ont pas permis d'atteindre les objectifs définis; (4) 
proposeraient des réformes éventuelles de la politique céréalière permettant 

d'améliorer par la suite la performance du système de commercialisation des 

céréales; et (5) identifieraient les thèmes de recherche majeurs qui 

devront composer un programme continu de recherche. 

C'est en mars 1984 qu'a été amorcé à St-Louis le processus par lequel 

ces directions générales de recherche ont été concrètement traduites en plan 
de travail spécifique. 11 a été prévu des visites en vue de prendre contact 

avec 1 es organismes gouvernementaux (CPSP, CSA, MA, MCI) , 1 es organi smes 
parapublics (SAED, SONADIS) et les entreprises privées ainsi qu'avec 

quel ques personnes et entrepri ses privées (PEYRISSAC, MATFORCE, commerçants 

céréaliers) qui jouent un rôle dans la commercialisation des céréales dans 
1 a Val 1 ée du Fleuve Sénégal. Ces visites se sont révélées extrêmement 

utiles, parce qu'elles ont permis de mieux faire connaître le programme 

d'étude tout en facilitant l'accès à beaucoup de sources importantes 

d'information. 

D'avril A niai 1984, une revue bibliographique portant sur la filière 

céréal ière dans 1 a Vallée du Fleuve Sénégal, a été effectué. Des visites 

ont été faites auprès des sources immédiates d'information, par exemple le 



cen t re  de documentation de l f ISRA/St-Louis,  c e l u i  de lfOMVS/St-Louis, e t  

ce1 u i  de 1  'USAID/Dakar. 

Ces cent res  on t  f o u r n i  un c e r t a i n  nombre de documents b ien  u t i l e s ,  

cependant, dans 1  'ensemble, l e s  c o l  l e c t i o n s  é t a i e n t  incomplhtes, mal 

référencées e t  généralement assez non à j o u r .  Beaucoup de documents 

n ' é t a i e n t  t o u t  simplement pas d i spon ib les  au niveau de St -Lou is  e t  il a 

fa1 l u  fréquemment f a i r e  des voyages sur  Dakar. Los c o l l e c t i o n s  p r i vées  des 

ac teurs  de l a  f i l i è r e  c é r é a l i è r e  a i n s i  que des chercheurs o n t  c o n s t i t u é  une 

p l u s  r i c h e  source de documentation. Néanmoins il é t a i t  p l u t ô t  d i f f i c i l e  de 

l o c a l i s e r  e t  même d ' u t i l i s e r  l e s  p u b l i c a t i o n s  e t  rappor t s  o f f i c i e l s  du 

gouvernement; à niaintes occasions, il f a l l a i t  se munir de l e t t r e s  dûment 

signées du D i r e c t e u r  Genéral de I'ISRA, en s o l l i c i t a n t  l ' a u t o r i s a t i o n  de 

c o n s u l t e r  des documents o f f i c i e l s .  

Pendant que l a  revue b ib l i og raph ique  se p o u r s u i v a i t ,  une s é r i e  

d'enquêtes de reconnaissances o n t  é t é  en t rep r i ses  pour permet t re  au 

chercheur de se fam i l  i a r i s e r  avec l a  Va l l ée  du Fleuve Sénégal. Il a v a i t  é t é  

programmé une s é r i e  de tournées d'une journée pour l a  zone du De l ta ,  mais 

il a fa1 1  u  des déplacements de p l  us longue durée pour c o u v r i r  1  a  Moyenne e t  

l a  Haute Va l lée .  Des contac ts  i n fo rme ls  o n t  é t é  é t a b l i s  avec l e s  

représentants  des organismes p u b l i c s  e t  parapub l ics  en a c t i v i t é  dans l a  

rég ion .  Dans l e s  d iverses  zones de product ion,  des pér imèt res  i r r i g u é s  on t  

é t é  v i s i t é s  e t  l e s  paysans on t  é t é  i n t e r r o g é s  de manière in fo rmel  1  e  sur  

l e u r s  a c t i v i t é s  de product ion  e t  de commercia l isat ion.  Une v i n g t a i n e  de 

marchés on t  aussi  é t é  v i s i t é s  e n t r e  St -Lou is  e t  Bakel, e t  l e s  commerçants 

c é r é a l i e r s  (à  l a  f o i s  g ross i s tes  e t  d é t a i l l a n t s )  on t  é t é  i n t e r r o g é s  sur  l a  

base d'un ques t i onna i re  de pré-enquête des t i né  à générer des i n fo rma t ions  

de base sur  l e s  types de céréales t r a i t é s ,  l e s  quant i  t é s  achetées e t  

vendues, l e s  p r i x  d'achat e t  de vente, l e  f inancement, e t c .  ( v o i r  f i c h e  de 

Pré-Enquête dans l 'Annexe). 

Les enquêtes de reconnaissance on t  largement a idé  l e  chercheur à se 

f a m i l i a r i s e r  avec l a  rég ion  en général,  e t  l a  f i l i è r e  c é r é a l i è r e  en 

p a r t i c u l  l e r  e t  l u i  on t  aussi permis d ' é t a b l i r  des contac ts  avec l e s  ac teurs  

du marché. C e r t a i  ns aspects du système céréa l  i e r  d é c r i t s  dans des documents 

consu l tés  au cours de l a  revue b ib l i og raph ique  o n t  f a i t  l ' o b j e t  de 

d iscuss ions  sur  l e  t e r r a i n ,  e t  l e  chercheur a  pu a i n s i  se f a i r e  une idée 



précise des grandes questions liées à la politique céréalière. D'autre 

part, le temps passé à voyager d'un point à 1 'autre de la région est le fait 
de s'intégrer aux gens dans leur lieu de travail et en passant la nuit dans 

leurs villages sont autant de facteurs qui ont considérablement renforcé la 

crédibilité du chercheur. 

De juin A juillet 1984, un projet de document de travail intitulé "La 

Filière Céréalière dans la Vallée du Fleuve Sénégal" a été rédigé. Les 
objectifs de ce document étaient de regrouper les dorinées collectées dans 1 a 

revue bibliographique et les résultats des enquêtes de reconnaissance pour 

tenter de mieux cerner la filière céréalière, et de procéder au diagnostic 

de ses problèmes majeurs. La rédaction de ce document a permis de mettre de 

1 'ordre dans la masse d'informations collectées et a aidé à identifier les 

insuffisances dans la base de données. Elle représentait aussi la fin de 1 a 
première phase de planification de ce travail de recherche. 

Dans l'étape suivante, i l  s'agissait d'élaborer un plan de travail 
fonctionnel. Cela impl iquai t une planification des activités de collecte de 

données, l'établissement d'un calendrier de travail précis et détaillé et 

enfin l'élaboration d'une liste d'activités de support logistique. Les 

activités de collecte de données ont été définies sur la base des 

insuffisances notées au niveau de la base des données connues. La filière 

céréalière a été sous-divisée en activités verticalement liées (par exemple, 
1 a production, 1 a collecte, le transport, la transformation, le stockage, le 

financement, 1 a distri bution, 1 a consommation) et pour chacune de ces 
activités les questions suivantes ont été posées: 

1) Quels sont les objectives de la politique gouvernementale? 

2 )  Quels sont les problèmes essentiels 1 iés au choix d'une pol itique 

céréalière donnée. 

3 )  De quel les données faut-il disposer pour trouver les sol utions 

appropriées à ces problèmes. 

4) Dispose t-on déjà de ces données en question? 

5) Si les données ne sont pas encore disponibles, comment les 

collecter et auprès de quel le source. 

Après avoir enregistré les réponses à ces questions, i l  a été possible 
de distinguer les données déjà disponibles (par des sources de seconde main) 

des données qui devraient être directement collectées auprès des répondants 



(sources de première main) . Après a v o i r  évalué 1  ' importance r e l a t i v e  des 

d i ve rses  ca tégo r ies  de données e t  compte tenu des ressources d i s p o n i b l e s  

pour l a  recherche sur  l e  t e r r a i n ,  il a  é t é  décidé d ' e f f e c t u e r  l a  c o l l e c t e  

des données p r ima i res  dans t o u t  l e  c i r c u i t  du marché p a r a l l è l e ,  e t  auss i  au 

n iveau des organismes o f f i c i e l s  de d i s t r i b u t i o n  dans l a  mesure où aucun des 

deux n 'a  auparavant f a i t  l ' o b j e t  d 'études approfondies à ce s u j e t .  

Puisqu'au n iveau de l a  SAED il y  a v a i t  d é j à  des données secondai res assez 

f i a b l e s  su r  l e s  a c t i v i t é s  o f f i c i e l  l e s  de c o l l e c t e  e t  de t rans fo rma t i on ,  

aucune c o l l e c t e  de données p r i m a i r e  n 'a  é t é  prévue dans ce domaine. 

A  l a  mi -août  1984, deux enquêtes fo rme l l es  e t  un recensement o n t  é t é  

prévus: une enquête sur  l e s  d i s t r i b u t e u r s  de céréa les  dûment agréés; une 

enquête su r  l e s  c o l l e c t e u r s ,  l e s  t rans formateurs  e t  l e s  d i s t r i b u t e u r s  du 

marché p a r a l l è l e ;  e t  un recensement des déco r t i queu rs  de r i z  f onc t i onnan t  

au n iveau v i l l a g e o i s .  

Un c a l e n d r i e r  d ' a c t i v i t é s  d é t a i l l é  a  é t é  é t a b l i ,  un budget a r r ê t é  e t  

ces deux documents o n t  é t é  envoyés au D i r e c t e u r  du BAME pour  approbat ion.  

Il f a u d r a i t  f a i r e  remarquer que dans ce c a l e n d r i e r ,  r e l a t i v e m e n t  peu de 

temps a  é t é  accordé aux a c t i v i t é s  de c o l l e c t e  de données proprement d i t e ,  e t  

c e c i  dans l e  souci  de d i spose r  de suff isamment de temps pour  l ' ana l yse ,  l a  

r é d a c t i o n  des r a p p o r t s  e t  l a  d i f f u s i o n  des r é s u l t a t s .  Les d i x - h u i t  mois 

d 'é tude c o n s i s t a i e n t  f ina lement  en s i x  mois de p r é p a r a t i o n  e t  de 

p l a n i f i c a t i o n ,  s i x  mois de c o l l e c t e  de données e t  s i x  mois d 'analyse e t  de 

r d d a c t i o n  de rappo r t s .  

RECRUTEMENT, FORMATION ET ENCADREMENT DES ENQUETEURS 

Les enquêteurs en m i l i e u  paysan on t  é t é  r e c r u t é s  e t  formés au cours des 

mois d 'août  e t  de septembre 1984. En t a n t  qu'organisme p u b l i c ,  1'ISRA e s t  

tenu de r e c r u t e r  par  l e  canal de l ' I n s p e c t i o n  du T r a v a i l .  Ce t te  procédure 

peut  ê t r e  assez décourageante, dans l a  mesure où l e s  cand ida ts  é l i g i b l e s  au 

n iveau de l ' I n s p e c t i o n  du T r a v a i l  ne sont  pas tous  nécessairement 

compétents. Une v i s i t e  rendue à l ' I n s p e c t e u r  Régional du T r a v a i l  a  é t é  

1  'occasion pour exp l  i q u e r  à c e t t e  a u t o r i  t é  l e s  qua1 i f i c a t i o n s  requ ises ,  ce 

q u i  a  permis de procéder à une s é l e c t i o n  p r é l i m i n a i r e  des cand ida ts .  



La plupart des candidats chosis pour les six postes appartenaient à 

l'une des deux catégories suivantes: diplômés de l'enseignement secondaire 

(Bac ou DFEM) sans expérience, ou alors candidats sans diplôme, mais ayant 

une certaine expérience du travail. Bien que la réglementation de 1'ISRA 

exige que les enquêteurs disposent d'un diplôme, à l'époque, on pouvait 

déroger à cette condition pour les cas des enquêteurs engagés sur la base 

d'un contrat à durée déterminée. 

Vingt-cinq candidats ont été soumis à un test écrit destiné 

essentiellement à évaluer leur capacité à effectuer des opérations 

algébriques (voir Test de Présélection dans l'Annexe). En outre, tous les 

candidats ont subi une interview et répondu à des questions relatives à 

leurs origines, leur éducation et leur expérience du travail. On a essayé 

de voir si les candidats avaient individuellement des préjugés marqués à 

l'égard des différents acteurs du circuit céréalier, et surtout à l'égard 

des intermédiaires. Enfin, une seconde série d'interviews a été effectuée 

pour évaluer les aptitudes linguistiques des candidats. 

Sur la base du test écrit et des interviews, huit candidats ont été 

invités à suivre un programme de formation d'une durée de quatre jours aux 

frais de 1'ISRA. Le programme de formation a commencé avec une présentation 
de 1'ISRA en général, et du BAME en particulier, une description des 

objectifs visés par 1 'Etude sur la Commercialisation des Céréales dans le 

Fleuve, un débat sur 1 e rôle des intermédiaires du circuit céréal ièr, et des 

cours sur les techniques d'interview. 
Après plusieurs sessions, les candidats étaient soumis à des tests 

écrits pour déterminer leur capacité à assimiler et à comprendre les 

différents points abordés. Le reste de la période de formation a été 

consacrée à la pratique de l'interview. Des projets de questionnaires ont 
été étudiés dans le détail en classe jusqu'à ce que chaque candidat ait bien 

saisi la finalité de chaque question et ait été en mesure de la formuler de 
diverses manières. A tour de rôle, les candidats se sont interviewés sous 

les yeux des autres membres du groupe qui observaient et faisaient la 

critique des diverses interventions. Une fois les candidats bien 

fami 1 i ari sés au questionnaire, 1 a pratique des interviws a été effectuée 
sur le marché de St-Louis avec le concours de certains commerçants 

céréal iers qui avaient auparavant consenti à servir de sujets d'interview. 



Chacun des cand ida t s  a  é t é  s u i v i  e t  observé de p rès  pendant ces séances 

p r a t i q u e s .  

Au terme de ce programme de fo rmat ion ,  s i x  cand ida t s  o n t  é t é  

d é f i n i t i v e m e n t  c h o i s i s  e t  l e s  deux a u t r e s  dés ignés comme remplaçants  en cas 

de dés is tement  parmi ceux q u i  é t a i e n t  sé lec t i onnés .  Les c r i t è r e s  de 

s é l e c t i o n  t e n a i e n t  compte des performances s u r  l e s  t e s t s  de p r é s é l e c t i o n  e t  

l ' i n t e r v i e w  des performances en c l a s s e  e t  au cours des séances p r a t i q u e s  

d ' i n t e r v i e w  s u r  l e  t e r r a i n ,  des performances s u r  l e s  t e s t s  é c r i t s  e f f e c t u é s  

au cours  du programme de fo rmat ion ,  de l ' e x p é r i e n c e  a n t é r i e u r e ,  du n i veau  

s c o l a i r e  e t  des a p t i t u d e s  l i n g u s t i q u e s .  En ou t re ,  une é v a l u a t i o n  s u b j e c t i v e  

a  é t é  e f f e c t u é e  pour  dé te rm ine r  l a  p e r s o n n a l i t é  e t  l e  degré de m o t i v a t i o n  

de chaque cand ida t .  Un enquêteur  a  é t é  dés igné  pour  s u p e r v i s e r  l e s  au t res .  

A  l a  mi-septembre 1984, l e s  s i x  enquêteurs o n t  é t é  a f f e c t é s  à l e u r  

pos te  r e s p e c t i f  l e  l o n g  du f l e u v e :  S t -Lou is ,  Dagana, Podor, Aéré-Lao, Matam 

e t  Bakel ( v o i r  c a r t e  en Annexe). Dans l a  mesure où ces a f f e c t a t i o n s  é t a i e n t  

permanentes pour  l a  durée du c o n t r a t ,  chaque enquêteur a v a i t  pe rçu  une 

p r ime de déménagement en supplément de son s a l a i r e  normal.  

Les d o t a t i o n s  permet tan t  d ' e f f e c t e u r  l e  t r a v a i l  comprenaient pour  

chaque enquêteur  un c a r t a b l e ,  un c a r n e t  de bon, un c a r n e t  de no tes  pour  

cons igne r  l e s  remarques f a i t e s  s u r  l e  t e r r a i n ,  des s t y l o s ,  crayons, gommes, 

b o î t e s  de f i c h e s  e t  un j e u  de ques t i onna i re .  

Pendant l e s  q u a t r e  mois que l e s  s i x  p remiers  enquêteurs o n t  passé su r  

l e  t e r r a i n ,  i l s  o n t  reçu,  t o u t e s  l e s  deux semaines, l a  v i s i t e  du chercheur  

e t  du  supe rv i seu r .  Les v i s i t e s  de s u p e r v i s i o n  d u r a i e n t  e n v i r o n  une journée  

en temps normal, mais il a r r i v a i t  souvent que l e  chercheur  e t /ou  l ' e n q u ê t e u r  

a i e n t  eu à r e s t e r  p l u s i e u r s  j o u r s  s u r  l e  s i t e  dans l e s  cas où l ' e n q u ê t e u r  

a v a i t  beso in  d 'une a s s i  s tance spéc ia l e .  

Au cours  de chaque v i s i t e ,  l e s  q u e s t i o n n a i r e s  d é j à  complétés é t a i e n t  

soigneusement é t u d i é s  e t  l e s  p rogrès  r é a l i s é s  a i n s i  que l e s  a c t i v i t é s  

f u t u r e s  prévues longuement d i scu tées .  Le chercheur  e t  l ' e n c a d r e u r  o n t  tenu  

à r e n c o n t r e r  t o u s  l e s  répondants de l ' e n q u ê t e  e t  o n t  p r i s  p a r t  à a u t a n t  

d ' i n t e r v i e w s  que p o s s i b l e  dans l a  l i m i t e  du temps don t  i l s  d i s p o s a i e n t .  

En r é t r o s p e c t i v e ,  1  'on se rend  compte que l e  temps, l e s  e f f o r t s  e t  l e s  

f r a i s  consen t i s  pour  l a  s é l e c t i o n  e t  l a  f o r m a t i o n  des enquêteurs o n t  é t é  

b i e n  payants .  P u i s q u ' i l  n ' a  pas é t é  p o s s i b l e  d ' assu re r  l a  s u p e r v i s i o n  



permanente des enquêteurs, il é t a i t  essen t i e l  d 'assurer  que chaque enquêteur 

comprenne par fa i tement  l e s  o b j e c t i f s  de l ' é t u d e  e t  que chacun s o i t  

f a m i l i a r i s é  aux quest ionna i res .  Malgré l a  fo rmat ion  reçue, un ou deux 

enquêteurs o n t  eu à f a i r e  face  à des problèmes mineurs, mais ces problèmes 

o n t  é t é  perçus pendant l e s  v i s i t e s  d'encadrement e t  o n t  é t é  rapidement 

co r r i gés .  Dans un cas cependant, il a é t é  nécessai re d'envoyer 

temporairement l e  superv iseur  sur  un a u t r e  s i t e  pour q u ' i l  a i d e  un enquêteur 

qu i  a v a i t  des problèmes. 

L'expérience avec ce p e t i t  nombre d'enquêteurs a  montré q u ' i l  n 'y  a v a i t  

pas nécessairement une c o r r é l a t i o n  e n t r e  l e  n iveau d'études e t  l e s  

performances su r  l e  t e r r a i n .  En f a i t ,  l e s  enquêteurs diplômés se sont  

généralement montrés moins aptes à t r a v a i l l e r  avec des commerçants souvent 

i 1 l é t r é s  dont  i l s  se d i s t i n g u e n t  nettement par  l e u r s  h a b i t s  e t  l e u r  

comportenient . Les enquêteurs ayant eu une expér i  ence a n t é r i e u r e  on t  dans 

l 'ensemble l e  mieu réuss i ,  parce que dans l a  p l u p a r t  des cas, i l s  on t  

compris que l e s  qua1 i t é s  l e s  p l u s  importantes du bon enquêteur sont  1  a  

capac i té  à poser des qirest ions en termes b ien  p réc i s ,  e t  l a  capac i té  à 

i n t e r p r é t e r ,  l e  p l u s  exactement poss ib le ,  e t  de l a  façon l a  p l u s  o b j e c t i v e ,  

1  es réponses des in formants.  

ACTIVITES DE COLLECTE DES WNNEES SUR LE TERRAIN 

Les a c t i v i t é s  de c o l l e c t e  des données en m i l i e u  paysan é t a i e n t  

composées: (1) d'une enquête formel 1  e  sur  1  es commerçants céréa l  i e r s  

agréés; (2 )  d'un recensement complet des décor t iqueurs  de r i z  au n iveau 

v i l l a g e o i s  dans l a  rég ion  du Fleuve; ( 3 )  d'une enquête approfondie sur  un 

sous-échanti  11 on de décor t iqueurs ;  e t  (4)  d'une enquête i n fo rme l  l e  su r  l e s  

ac teurs  du marché p a r a l l è l e .  La programmation de tou tes  ces d i ve rses  

a c t i v i t é s  de c o l l e c t e  de données a  é t é  largement déterminée par  1  a  na tu re  

sa isonn ière  de l a  commerc ia l i sa t ion  des céréales.  A i n s i  donc, l a  

d i s t r i b u t i o n  des céréa les  importées a  é t é  é tud iée  d 'oc tobre  j a n v i e r ,  

pér iode à l a q u e l l e  presque tou tes  l e s  q u a n t i t é s  de céréa les  su r  l e  marché 

sont  importées; e t  1 a commercial i s a t i o n  des céréa les  p r o d u i t e s  au n iveau 

n a t i o n a l  a  é t é  é tud iée  de f é v r i e r  à a v r i l ,  compte tenu de l a  pér iode des 

r é c o l  t e s  de chaque 1  ocal  i t é .  



Chacun des ins t ruments  d'enquête u t i l i s é s  sur  l e  t e r r a i n  ( à  l ' e x c e p t i o n  

du ques t i onna i re  u t i l i s é  au cours des enquêtes de reconnaissance) a  é t é  

longuement e t  minutieusement é laboré,  p r é - t e s t é  e t  rév i sé .  Dans 1  a  p l u p a r t  

des cas, il a é t é  nécessai re d ' e f f e c t e u r  p l u s i e u r s  cyc les  de p r é - t e s t s  e t  de 

r é v i s i o n s  dans l a  mesure où ces p r é - t e s t s  donnaient à chaque f o i s  de 

nouve l les  réponses q u i  n ' é t a i e n t  pas prévues e t  i nc luses  dans l e s  l i s t e s  de 

réponses pré-codées. Cer ta ines  quest ions on t  semblé i n i n t e l l i g i b l e s  e t  on t  

dû ê t r e  reformulées,  a l o r s  que d 'au t res  on t  dû ê t r e  supprimées t o u t  

simplement parce que l e s  répondants ne p o i ~ v a i e n t  pas ou ne v o u l a i e n t  pas 

donner des résponses c r é d i b l e s .  

On ne s a u r a i t  t r o p  i n s i s t e r  sur  l ' impor tance  du grand nombre de p r é -  

t e s t s  auxquels l e s  quest ionna i res  on t  é t é  soumis. Il é t a i t  imposs ib le  de 

p r é v o i r  avec une c e r t i t u d e  absolue comment l e s  répondants r é a g i r a i e n t  à 

c e r t a i n e s  quest ions,  e t  c ' e s t  seulement en t r a v a i l l a n t  avec l ' i n s t r u m e n t  

d'enquête e t  dans l e s  c o n d i t i o n s  r é e l l e s  du t e r r a i n  qu'on pouva i t  e f f e c t u e r  

l e s  r é v i s i o n s  e t  réajustements nécessaires l e  p l  us souvent à f o r c e  de 

r é p é t i t i o n s  de l a  même opéra t ion .  Le p r é - t e s t  e x t e n s i f  a  aussi  é t é  d'une 

grande importance dans l a  mesure où il a donné aux enquêteurs l a  p o s s i b i l i t é  

de se f a m i l i a r i s e r  avec l ' i n s t r u m e n t  d'enquête e t  de m e t t r e  au p o i n t  des 

s t r a t é g i e s  suscep t i b les  de l e u r  permet t re  d ' o b t e n i r  1  ' i n f o r m a t i o n  

recherchée. Ce p o i n t  ne d e v r a i t  pas ê t r e  nég l i gé :  l ' enquê teu r  qu i ,  t r è s  

lentement,  cont inue son i n te rv iew ,  t e n t a n t  d i f f i c i l e m e n t  de l i r e  chaque 

quest ion  à haute v o i x  comme s ' i l  l a  v o y a i t  pour l a  première f o i s ,  a  v i t e  
f a i t  de dés in té resse r  l e  répondant. 

Enauête sur les Comnercants de Céréales Aqréés 

L'enquête su r  l e s  commerçants de céréa les  agréés s 'es t  e f fec tuée  en 

deux étapes. Au cours du premier  mois passé su r  l e  t e r r a i n ,  chaque 

enquêteur e s t  e n t r é  en contac t  avec au tant  de commerçants c é r é a l i è r s  locaux 

que poss ib le ,  e t  s u r t o u t  avec l e s  g r o s s i s t e s  e t  au t res  vendeurs de céréa les  

en grandes quan t i t és .  Ensuite, i l s  sont r e p a r t i s  l e s  r e t r o u v e r  pour l e s  

i n t e r v i e w e r  en u t i l i s a n t  l a  f i c h e  1. Le bu t  de c e t t e  première étape a  é t é  

i n t e r v i e w e r  de d isposer  d ' i n fo rma t ions  sur  l e s  nombres e t  types de 

commerçants de céréa les  en a c t i v i t é  dans l a  Va l l ée  du Fleuve Sénégal, e t  de 



dégager ensuite un cadre à partir duquel établir un échantillon pour les 

interviews de suivi. Plus de deux cents commerçants ont été contactés et 

interviewés au cours de cette première phase. 

La seconde phase de l'enquête sur les commerçants comprenait les 

interviews de suivi avec un échantillon de répondant. La sélection de 

1 'échantillon devant servir pour les interviews de suivi a été faite au 

début du mois d'octobre. Du fait que le questionnaire de base avait révélé 

une variabilité considérable des méthodes de travail des commerçants, i l  a 
été décidé d'inclure dans l'échantillon autant de répondants qu'on pouvait 

interviewer correctement dans les limites du temps imparti. Cela 

équivalait à environ 25 répondants par enquêteur. Du fait que les 

commerçants de gros jouissaient, à l'évidence, d'une grande influence dans 

le circuit, tous les grossistes contactés et interviewés ont été inclus dans 

l'échantillon final pour les interviews de suivi. En outre, un nombre 

suffisant de détaillants a été ajouté pour amener l'enquêteur sur chaque 

site à travailler sur la base du nombre-ci ble de 25 répondants. La 

sélection de ces détaillants s'est faite essentiellement en fonction de leur 

volonté nianifeste de participer à l'opération. Tout parti pris pouvait 

éventuellement résulter de cette procédure de sélection a été jugé 

préférable à ce1 ui qui aurait résul té d' interviews avec des répondants 

réticents. 

En octobre 1984 et janvier 1985, chaque répondant de l'échantillon 
final a été encore interviewé à deux reprises en util isant deux 
questionnaires supplémentaires (voir fiches 2 et 3). Au cours des 

interviews de suivi, un certain nombre de répondants ont été rayés de 

1 léchant i l  lon pour manque d'esprit de col 1 aboration, ou alors parce qu' ils 

n'étaient pas faciles joindre, qu'ils étaient à la retraite ou décédés. 

En conséquence, l'échantillon final comprenait 122 commerçants dont chacun a 

été interveiwé à trois reprises. Il semble que ce nombre comprend la 

presque total i té des commerçants de gros (grossistes et demi -grossistes) en 

activité dans la vallée du Fleuve Sénégal, ainsi qu'un échantillon 

représentatif des détaillants (voir tableau 1). 

Alors que chacun des sites était représenté dans des proportions 

sensiblement égales, 1 a répartition des types de commerçants variait d'un 

site à l'autre. Cette variation traduit les différences entre les 



TABLEAU 1 

C W W S I T I O N  DE L ' E C M I L L O N  DES COmERCAKTS DE CEREALES 

Demi - Detai  1  - 
S i  t e s  Grossistes Grossistes l a n t s  To ta l  Pourcentage 

Sa in t -Lou is  2 16 4 2 2 (18,o) 

Dagana O 5 13 28 (14,8) 

Podor 1 7 4 12 ( 998) 

Aéré- Lao O 3 17 20 (16,4) 

Matam 2 9 16 2 7 (22 , l )  

Ba ke l  2 1 2 O 23 (18,9) 

E c h a n t i l l o n  t o t a l  7 4 1 74 122 1 O0 

Pourcentage t o t a l  (5,7) (33,6) (6097)  (100) - - 



populations 1 ocal es de commerçants. Les grands marchés (c'est -à-dire 1 es 

villes de St-Louis et Matam) comptaient beaucoup plus de grossistes et de 

demi-grossistes que les petites villes et les villages (Aéré-Lao et Bakel) 

où l'on notait une prédominance des détaillants. 

Il est important de noter que la plupart des questions posées aux 
commerçants touchaient à des points sensibles. Afin d'évaluer les prix et 

les recettes pratiqués dans la commercialisation des céréales, i l  était 

nécessaire de disposer des documents comptables des commerçants. Ceci est 
considéré comme une intrusion dans la vie privée de 1 'individu dans la 

société sénégalaise, ce qui rend une bonne étude des activités commerciales 

fort difficiles à entreprendre. Ce qui complique davantage la situation est 

que le commerce des céréales en général, et du riz en particulier, est 

sévèrement réglementé par le gouvernement et des peines et amendes lourdes 

sont infl igées aux contrevenants (par exemple: défaut d'appl ication de 1 a 
structure officiel le des prix, activités commerciales sans 1 icence) . En 

conséquence, 1 a plupart des répondants ont monté beaucoup de réticence à 

divulguer des informations ayant trait à leurs activités de 

commercialisation de céréales de peur que ces informations ne tombent dans 

les oreilles d'un agent du contrôle économique. Beaucoup de commerçants ont 

évité de répondre à certaines questions et certains n'ont pas hésité à faire 
des déclarations manifestement mensongères. 

Dans le but d'éviter des attitudes de ce genre de la part des 
répondants, on a suggéré aux enquêteurs d'essayer de nouer des relations 

personnelles avec les répondants "à  problèmes," par exemple en leur rendant 

visite chez eux en dehors des heures de travail pour discuter avec eux dans 

un cadre plus détendu. Ce type de rapports sociaux informels qui occupe une 

place importante dans le tissu social sénégalais a permis de surmonter les 

craintes des commerçants qui soupçonnaient les enquêteurs d'être des agents 

du contrôle économique ou d'un autre organisme de contrôle. De ce fait, la 

qualité et la fiabilité des réponses se sont accrues. 



Recensement des Décortiaueurs de 
Riz au Niveau Villaqeois 

Au cours du mois de f é v r i e r  1985, un recensement complet des 

décor t iqueurs  de r i z  fonc t ionnant  dans l e s  v i l l a g e s  a  é t é  e f f e c t u é  sur  l a  

r i v e  gauche du Fleuve sénégal e n t r e  St -Lou is  e t  K i d i r a .  Tous l e s  v i l l a g e s  

s i t u é s  l e  long ou au vois inage des axes r o u t i e r s  p r i nc ipaux  o n t  é t é  v i s i t é s  

e t  il a é t é  demandé aux v i l l a g e o i s  d ' i nd ique r  l'emplacement des 

décor t iqueurs .  Dans l a  mesure où il n'y a v a i t  en permanence e t  pour l e s  

besoins du recensement qu'un seul véhicule,  quat re  des s i x  premiers 

enquêteurs o n t  é t é  congédiés au terme de l 'enquête  su r  l e s  commerçants e t  

l e s  a c t i v i t é s  de c o l l e c t e  de données sur  l e  t e r r a i n  qu i  s'en sont  s u i v i e s  

e t  qu i  o n t  é t é  e f fec tuées par  l e  chercheur e t  l e s  deux enquêteurs r e s t a n t s .  

En général ,  l e s  décor t iqueurs  de v i l l a g e  n 'on t  pas é t é  t r o p  d i f f i c i l e s  

à l o c a l s e r .  La p l u p a r t  des h a b i t a n t s  dans l e s  zones de product ion  de r i z  de 

l a  v a l l é e  du Fleuve sénégal savaient  où se t r o u v a i e n t  l e s  décor t iqueurs  l e s  

p l u s  proches, e t  beaucoup de personnes conna issa ien t  l 'emplacement exact  

d'une bonne douzaine de machines ou davantage. 

Par cont re ,  l e s  décor t iqueurs  mobi les n 'on t  pas é t é  f a c i l e s  à l o c a l i s e r  

e t  l e  même décor t iqueur  pouva i t  t o u t  à t o u r  se r e t r o u v e r  à p l u s i e u r s  

e n d r o i t s  d i f f é r e n t s ,  mais dans l 'ensemble, b ien  peu de décor t iqueurs  o n t  é t é  

omis dans l e  décompte. Un quest ionna i re  su r  l e  type de décor t iqueur ,  l e s  

propriétaires et le fonctionnement a été rempli pour chaque machine et ceci 

su r  l a  base d ' i n t e r v i e w s  avec l e  gérant  e t  l e  cas échéant, avec l e  

p r o p r i é t a i r e  ( v o i r  f i c h e  4 ) .  Les i n fo rma t ions  f o u r n i e s  n ' é t a i e n t  pas de 

na tu re  c o n f i d e n t i e l l e  e t  une i n t e r v i e w  pouva i t  se f a i r e  en une t r e n t a i n e  de 

minutes ou nioins. C ' é t a i t  l à  un p o i n t  impor tan t  dans l a  mesure où l e  

recensement a  é t é  e f f e c t u é  en p l e i n e  pér iode de moisson e t  l e s  opéra teurs  

des décor t iqueurs  d isposa ien t  donc de peu de temps pour répondre aux 

quest ions.  

Enauête sur les Décortiaueurs de 
Riz au Niveau Villaqeois 

Une f o i s  l e  rencensement des décor t iqueurs  de r i z  terminé, une enquête 

approfondie a  é t é  menée su r  un sous-échant i l lon  de décor t iqueurs .  Le b u t  



en é t a i t  de c o l l e c t e r  l e s  données nécessai res pour  é t a b l  ir des p r o t o t y p e s  de 

budgets de fonct ionnement,  a f i n  de dé te rminer  l a  r e n t a b i l i t é  de l ' a c h a t  e t  

de l a  mise en fonct ionnement d 'un déco r t i queu r  au n iveau des v i l l a g e s .  Le 

second o b j e c t i f  de l ' enquê te  c o n s i s t a i t  à é t a b l i r  des comparaisons e n t r e  

l e s  performances économiques e t  techniques des p e t i t s  déco r t i queu rs  e t  

c e l l e s  des grandes i n f r a s t r u c t u r e s  de décor t iquage i n d u s t r i e l  du sec teu r  

parapubl i c cé réa l  i e r .  

Il a é t é  déc idé de c h o i s i r  un é c h a n t i l l o n  de v i n g t - c i n q  déco r t i queu rs .  

Ce nombre a é t é  j ugé  c o r r e c t  pour pe rme t t re  d ' é t a b l i r  des mesures de 

performance s t a t i s t i q u e m e n t  s i g n i f i c a t i v e s ,  compte t enu  de 1 a s i m i l  i tude  des 

c a r a c t é r i s t i q u e s  de fonct ionnement notée pendant 1  e recensement. E t a n t  

donné que l e s  c o n t r a i n t e s  en temps e t  en ressources n ' on t  pas permis 

d ' i n c l u r e  dans 1 'é tude des déco r t i queu rs  de 1 a Moyenne e t  Haute Va l lée ,  1  a 

s é l e c t i o n  s ' e s t  donc uniquement f a i t e  au n iveau des machines i n s t a l l é e s  

dans l e  D e l t a .  Ce c h o i x  d é l i b é r é  des composantes de l ' é c h a n t i l l o n  a d û t  

i n t r o d u i r e  quelque p a r t i  p r i s  mais il e s t  peu probab le  que l e s  r é s u l t a t s  

s 'en s o i e n t  r e s s e n t i s  de manière conséquente, c a r  il a é t é  p o s s i b l e  de 

dé te rminer  l e  c o û t  des deux types  d ' a c t i v i t é  ( "déco r t i queu r  de v i l l a g e "  e t  

"déco r t i queu r  i n d u s t r i e l " )  rencont rés  dans t o u t e s  l e s  t r o i s  r é g i o n s  de l a  

Va l l ée .  Chaque déco r t i queu r  a é t é  v i s i t é  pa r  l ' é q u i p e  d 'enquêteurs 

(composée d'un chercheur  e t  de deux enquêteurs) e t  l e s  données su r  l e s  coû ts  

e t  l e s  r e c e t t e s  on t  é t é  c o l l e c t é e s  à l ' a i d e  d'un q u e s t i o n n a i r e  s tandard  
(voir fiche 5 ) .  En outre, les consommations de carburant ont été mesurées 

e t  l e s  é c h a n t i l l o n s  de paddy e t  de r i z  déco r t i qué  pesés pour  pe rme t t re  

d ' e f f e c t u e r  1  e c a l  c u l  du rendement ( r a p p o r t  i n t r a n t / e x t r a n t )  . E n f i n ,  des 

é c h a n t i l l o n s  de r i z  déco r t i qué  o n t  é t é  c o l l e c t é s  au n iveau de chaque s i t e  

pour  dé te rminer  u l  t é r i eu remen t  1 e pourcentage de b r i  su re  dans 1 e p r o d u i t  

f i n i .  Le recensement s ' e s t  dé rou lé  assez rapidement e t  sans t r o p  d 'accrocs.  

Cent quarante deux (142) déco r t i queu rs  o n t  é t é  l o c a l i s é e  e t  l ' enquê te  

e f f e c t u é e  à l e u r  n iveau en l ' espace d ' env i ron  t r o i s  semaines. 



Enciuête Informelle sur les Acteurs 
du Harché Para1 lèl e 

11 y a un groupe extrêmement important d'acteurs du marché céréalier 

qu'il a été difficile d'approcher directement: i l  s'agit des commerçants du 

marché para1 1 èl e des céréal es. 

De façon tout à fait typique, les commerçants du marché parallèle sont 

de petits opérateurs qui font du commerce sur une base saisonnière. Ils 

envahi ssent 1 e marché après 1 es récol tes quand ce1 1 es-ci sont abondantes, 
se déplacent d'un village à l'autre, achetant le paddy aux paysans tant 

qu'ils en disposent, et se retirent du circuit quand 1 a denrée se fait rare. 

Du fait que les activités du marché parallèle sont saisonnières par nature, 

et se font à temps partiel, i l  n'est pas toujours chose facile d'identifier 

les commerçants. En outre, le commerce du marché parallèle est 

techniquement i 1 1  égal , et c'est 1 a rai son pour 1 aquel 1 e peu de commerçants 
sont disposés à parler de leurs activités, et la plupart d'entre eux usent 

de faux fuyants pour éviter de se faire repérer. 

L'approche employée pour collecter les données du marché para1 lèle a 

consisté à prendre contact avec les corrimerçants de façon informelle au 

niveau des décortiqueurs de village, et de leur poser des questions 

informelles sur leurs activités commerciales. Il a été souvent impossible 
de travailler ouvertement avec un véritable questionnaire. Ainsi donc, i l  a 

fallu établir une liste des questions à poser à chaque répondant. Les 
questions portaient sur les mouvement des céréales (origines et 

destinations, quanti tés commercial isées) , les activités de 
commercial i sation impl iquées (1 a production, le transport, le financement, 

la monture, le vannage, la mise en sacs, la distribution), les données sur 

les coûts et les recettes (prix payés et/ou perçus pour les biens et les 

services), etc. Ces questions, ainsi que les informations fournies par les 
répondants, étaient consignées dans la mémoire des membres de l'équipe de 

recherche qui ne pouvaient pas prendre de note. Plus tard, ces réponses ont 

été enregistrées dans des carnets de note, une fois 1 'interview terminée. 

Outre 1 es commerçants eux-mêmes, d'autres acteurs du marché para1 lèle 

ont été interviewés suivant le même procédé: des paysans, des 

transporteurs, 1 es opérateurs des décortiqueurs, et 1 es consommateurs. Dans 



l'ensemble, vingt ou davantage de répondants de chacune de ces catégories 

ont été interrogés. Sur la base de ces interviews, i l  a été possible de 
faire une description des opérations et des transactions économiques qui 

constituent le circuit du marché parallèle. Alors que la procédure 

d'échantillonnage non systématique n'a pas permis de faire l'évaluation des 

coûts et recettes de commercialisation statistiquement significatifs (ce 

qui aurait nécessité un échantillon plus large, compte tenu de la grande 

variabilité des données), les évaluations auxquelles on a abouti reflétaient 

les transactions ayant lieu dans la région du Delta Central au cours des 

mois qui suivent les récol tes, au moment où le marché parallèle connaît son 

activité la plus intense. 

Ces estimations ont été d'une grande utilité aux décideurs sénégalais, 

parce qu'elles ont été dégagées des premières données empiriques collectées 

sur 1 e marché para1 1 èl e. 

ANALYSE DES DONNEES 

Tous les questionnaires utilisés pour les activités de collecte des 

données sur le terrain contenaient des questions pré-codées dont chacune 

était accompagnée d'une liste de réponses numériquement codées et d'une case 
sur la marge pour y niarquer le code de la réponse correcte. Les enquêteurs 

avaient reçu l'ordre de ne pas inscrire la réponse juste dans la case 
pendant le déroulement de l'interview. Ils avaient plutôt reçu 

1 'instruction d'encercler la réponse juste sur le terrain, et plus tard dans 

la soirée, de reprendre le questionnaire, passer en revue leur travail et 

inscrire les codes dans les cases. Ce procédé a considérablement allégé le 
travail des enquêteurs pendant l'interview proprement dite, et a facilité la 

lecture des inscriptions portées dans les cases. 

Au départ, i l  était prévu de transcrire directement le contenu des 
questionnaires sur un micro-ordinateur du Projet pour une analyse rapide 

sur le terrain même. Malheureusement, l'ordinateur destiné à St-Louis est 

arrivé avec du retard, de telle sorte qu'il a été décidé de mettre sous 

forme de tableaux et d'analyser manuel lement quelques unes des données à 

l'aide d'une calculatrice. Ce procédé a été suivi par l'analyse des données 

avec 1 a fiche 4 (recensement des décortiqueurs) , et avec la fiche 5 



(enquête su r  l e s  déco r t i queu rs ) .  Les données o n t  d 'abord é t é  t r a n s c r i t e s  

su r  de grandes f e u i l l e s  de pap ie r  (dimension pos te r )  e t  e n s u i t e  en reg i s t rées  

su r  1 a c a l c u l a t r i c e .  Puisque 1 es t a i  11 es des échant i  11 ons é t a i e n t  

r e l a t i v e m e n t  p e t i t e s  e t  l ' a n a l y s e  t o u t  à f a i t  é lémenta i re,  puisque 

c o n s i s t a n t  e s s e n t i e l  lement en s t a t i s t i q u e s  simples, l a  c a l c u l a t r i c e  à main a 

é t é  un ins t rument  t o u t  à f a i t  i nd iqué  pour ce genre d 'opéra t ions .  

L'enquête su r  l e s  commerçants de céréales,  quant à e l l e ,  a  f o u r n i  une 

grande q u a n t i t é  de données, e t  l ' o n  a cons ta té  par  conséquent qu'une 

t a b u l a t i o n  e t  une analyse manuel le é t a i e n t  peu ind iquées dans ce cas p r é c i s .  

En conséquence, l ' a u t o r i s a t i o n  a é t é  accordée d ' u t i l i s e r  un 

m ic ro -o rd ina teu r  IBM XT i n s t a l l é  à ltUSAID/Dakar, e t  l e  chercheur  a passé 

une semaine à Dakar pour e n r e g i s t r e r  quelques données de l ' enquê te  e t  

procéder à une analyse p r é l i m i n a i r e .  Le l o g i c i e l  s t a t i s t i q u e  Abtab a é t é  

u t i l i s é  pour c a l c u l e r  une gamme de données s t a t i s t i q u e s  d e s c r i p t i v e s .  

PRESENTATION DES RESULTATS 

Etant  donné que l ' u n  des o b j e c t i f s  v i s é s  pa r  l a  c r é a t i o n  du BAME a é t é  

de m e t t r e  su r  p i e d  au s e i n  de 1'ISRA une d i v i s i o n  capable d ' e f f e c t u e r  des 

t ravaux  de recherche pouvant s e r v i r  à 1 ' é l  abo ra t i on  des p o l  i t i q u e s  

a g r i c o l e s ,  beaucoup d ' e f f o r t s  o n t  é t é  déployés dans l e  b u t  de m e t t r e  au 

p o i n t  une s t r a t é g i e  pour l a  bonne d i f f u s i o n  des r é s u l t a t s  de 1 'é tude dans l e  
Fleuve à temps opportun e t  de manière p l u s  e f f i c a c e .  A c e t  e f f e t ,  il a 

f a l l u  é t a b l i r  une l i s t e  des p u b l i c a t i o n s  prévues au cours des d i ve rses  

phases du programme de recherche. 11 a f a l l u  aussi  d é f i n i r  l e s  a u t r e s  vo ies  

pa r  l e s q u e l l e s  ces r é s u l t a t s  de l a  recherche pouvaient  ê t r e  pub1 i é s ,  pa r  
exemple l e s  séminai res e t  d ' au t res  formes de rencon t res  i n fo rme l  l e s  de 

chercheurs. 

Une bonne p a r t i e  de ces t ravaux  de recherche a é t é  p u b l i é e  sous l a  

forme d'une s é r i e  de documents du BAME p l u t ô t  que sous forme d'un seul  

r a p p o r t  de recherche g loba l  ( v o i r  l i s t e  des p u b l i c a t i o n s  à l ' annexe) .  La 

formule c h o i s i e  o f f r a i t  deux avantages e s s e n t i e l s :  (1 )  l e s  documents 

séparés pouvaient  ê t r e  p u b l i é s  p l u s  rapidement, permet tan t  a i n s i  de 

s a t i s f a i r e  l e s  besoins des a u t o r i t é s  dans un d é l a i  beaucoup p l u s  c o u r t  e t  

p l u s  s a t i s f a i s a n t ;  e t  ( 2 )  ces documents séparés pouva ien t  t r a i t e r  de 



domaines distincts et précis et intéresser par là-même des groupes de 

1 ecteurs spécifiques. 

L'expérience a prouvé que cette stratégie s'est révélée fort payante. 
Les ébauches pré1 iminaires du premier document étaient déjà en circulation 

dès le mois de juin 1985, c'est-à-dire trois mois seulement après 

l'achèvement des activités de collecte de données sur le terrain, et la 

version finale du document est apparue en juillet. Les autres documents ont 

suivi peu après. Cette publication rapide a permis de fournir aux autorités 

et aux acteurs du marché céréalier les résultats bien avant le démarrage de 

la campagne de commercialisation suivante, ce qui a fortement accru 

l'utilité de ces résultats en rapport avec les besoins des instances de 

déci si on. 

Les résultats des recherche ont aussi été diffusés oralement à la fois 

à 1 'occasion de réunions formel les avec les représentants des ministères et 
organisations internationales concernés. On ne saurait trop marquer 

l'importance de cette diffusion informelle des résultats. Pendant la durée 

des activités sur le terrain, des contacts ont été établis avec un certain 

nombre d'autorités administratives, de représentants d'organismes de 

développement, d'intérêts privés et d'autres figures-clés de la fil ière 

céréalière. Au fur et à mesure que les résultats des travaux de recherche 

se précisaient, on a essayé d'en discuter avec ces diverses personnalités 

pour recueil 1 ir leurs avis et suggestions. Les discussions informel 1 es qui 
souvent étaient beaucoup plus franches que les rencontres formelles dans le 

cadre des circuits officiels, ont permis d'affiner l'interprétation des 

résultats tout en permettant aux acteurs du marché céréalier de disposer 

d'informations pertinences et utiles. 

Il y a eu d'autres discussions formelles des résultats de ces activités 

de recherche, notamment avec le personnel du Bureau de l'Agriculture (DAO) 

de l1USAID/Dakar et à l'occasion d'une rencontre avec les représentants d'un 

certain nombre de mi ni stères parmi 1 es pl us concernés par 1 'él aboration, 

l'exécution et l'application de la politique agricole et alimentaire du 

Sénégal. Cette rencontre et les communications auxquelles elle a donné lieu 

ont été 1 argement couvertes par Le Sol ei 1, 1 e quotidien national de 1 a 

République du Sénégal, qui a publié une synthèse des principales conclusions 

auxquel 1 es ces travaux ont abouti . 



Parmi les autres publications devant résulter de 1'Etude sur la 

Commercialisation des Céréales dans le Fleuve, i l  y a une thèse de Ph.D. et 

un certain nombre d'articles devant paraître dans des revues scientifiques. 



APPENDICES 
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MAURITANIE 

Touba - Mbeck6 

Diourbel 

1 La Vallée du Fleuve Sénégal 



1 - Supposons que les doses d'engrais recamnenddes par 24 SAED sur WI hectare de 
r i z  soient de 150 kg d'urée e t  125 kg de NPK - Combien d'urde e t  de NPK doit 
hpandre WI paysan sur son chmp de 0,47 hectare ? 

2 - Un paysan dont te chmps mesure 78 m de long e t  67 m de Zurge a obtenu icns 

production de r i z  de 950 kg e t  a mis 77 kg d'urée e t  69 kg de NPK - 
1 */ 24 superficie du chmps 

ZO/ que2 rendement d 2 'hectare a-t-it obtenu 

3*/ quelles doses d ' d e  e t  de NPK d 2 'hectare a - t i l  dpandu sur 

son champs. 

3 - Pace d h hausse des plris des engrrzis distribuès pcrr tcr SAED, qusltes sont 
tes  rdactwns prévisibles des paysans 

jus t i f iez  votre rdponse. Limitez votre rdponse à 6 lignes au mczzirmmi. 

4 - ün c m e r ~ a n t  achete 6 t m s  de r i z  t i n p o r t d  de tcr Caisse de Pdrdquathri e t  

de 24 Stabilisation des P r k  (CEP) d 125.000 F CFA 24 tonne. Il  page 

50 O00 F CFA pour transporter te S z  d Podor oii i l  vend te S z  à 7.250 C'FA 

l e  sac de 50 kg - @el est son profit  t o ta l  e t  hi tous tes calculs 

que vous avez u t i l i sds .  

6 - Un payscn récolte 10 sacs de SZ de 100 kg chacun - I l  peut soi t  t s s  vendre 

hddiatement  d 24 SAEû à 60 P CFA te kg ou tes stocker. Dons te cas où i l  

met son r i z  en stockage pendant s u  mois i t  sa i t  que te pri;t du paddy va 

passer à 80 CFA/kg. 

I l  sai t  d g a h e n t  que pendant tes 6 mois de stockage i t  va pe&s 20 X de 
s a  paddy du fa i t  des insectes. Doit i t  vendre hédia tement  son S z  ou te 
mettre en stockage e t  ne procdder d 24 vente que dans 6 mois s ' i l  veut 

obtenir un profit mazimat . 
6 - Un paysan récolte 1 670. kg de p d y  dont 640 sont con+mnés par sa fcmil&, 

46 kg sont domds ccatnne contributions, 235 kg sont envoyds d son f i h  à 

Dakar. lie restant est  mis d côtd pour vendreJvant de tes vendre, te paysan 

les fai t  décortiquer au moulin v i  llageois (rendement de 56 kg de r i z  pour 

100 kg de paddy) pour quelte opératwn i l  paye 6 X en ~ t u r e .  IR r i z  obtenu 

est  vendu à 125 F CFA te k i lo  au m c h d  e t  les  f ra is  de transport 8 'd lévent d 

125 F CFA les 50 kg. Avec l'argent, l e  paysan rembourse 18.854 FCFA d ta SAED 
- .  

pour les intrants e t  services reçus. Donnez 24 quantité de p d y  disponibte 

pour vendre, 24 quantitg de r i z  obtenu, le  coiit de ddcor t iqdr  e t  de t m -  

porter le  r i z  e t  le  revenu net de la vente du r i z .  



FICHE 'DE PRESNLUETE 8 I ~ ~ T E & ~ E D I A I R E  
--o.------ O - - -  

L a c d i s e t i o n  du canrnerce ( v i l l a g e ,  d b p r r t e m e n t )  

E t h n i e  du coirunewmt 8 8 Age r 

Typo d 1  i n t a m b d i a i r a  ( g r o s s i s t e ,  d e m i - g r o s s i s t e ,  d b t d l l m t ,  e t c . .  -1. 

f iayens  d e  t r a v e i l  r 

P r o d u i t s  c o m n i s r r i i d i s é s  

G u s n t i t a  commcirc id isCe p a r  
rmainr 

AchatCo 05 

Ache tée  Wi 7 

A c h e t b s  p a x  Lin i ' n t e n o é d i a i r e  ? 

P r i x  a c t u e l  d u s c h a t  

Hoyen d a  t r e n s p o r t  ( p r i x )  

l y p e  d e  t z m ~ f a n n e t i o n  ( p r i x )  

S t a c k i  où 7 

M a y m s  d e  s t o c k a g e  

P a r t e s  

Vendu où ? 

Vendu 4u-d ? 

Vendu h ui ? 

P r i x  o f f i c i e l  

P r i x  o c t u e l  d e  v e n t s  

P l u s  h s u t  p r i x  . ( d e r n i e r  
f 2  mai's) - (Dete)  

P l u s  b a s  p r i x  ( d e r n i e r  1 2  mois)  

Comment e s t  c e  We l e  p r i x  d e  

v e n t s  e s t  d t a b l i  ? 

P r i x  s u r  l e  m e n h h  - p r i x  

o f f i c i e l  ? 

P  e r f o i s ,  voulez-vous . s h e t e r  
l e  p r o d u i t ,  mais on n e  l e  t r o u -  
v e  p a e  ? Uuels  moia ? 

P a r f o i s ,  voulez-vous vendra  10 

p r o d u i t ,  mais on n e  t r o u v a  p a s  

d l  a c h e t e u r s  ? bels mois  ? 



Fiche de Pre-enquete--Suite 

Est-ce que vous wpruntsz  

de  1 ' arpent  ? 

A l a  bmciue ? 

Aux a u t r e s  cMunsrçente 7 

A vos p a r e n t s  7 

Domnu Quand c a u i w m t  ? 

Devenu cmerç:.mt comment 7 

D wtres p e u v e n t i l a  devenir  

c o m m e q m t s  ? 

P o u r ~ u o i / p o u ~ q u o i  p a s  7 

Combien d ' i n t c m € d i a i r e s  dens 

ce  m a c h 6  7 

S o n t - i l s  p a r e n t é s  7 

Ethnies  p r à n c i p d a s  g 

Hommes 7 favasa  7 

Vos a u t = e s  a o u n e s  de revenu : 

k u e l  est l e  p i u s  grand p r o b i b i  

riul vous  gêne 1s t r a v a i l  7 



F i che  1 

I J S T I T U T  S l ; iZGALAIS  98 RZC;i'EiiCiI2S AGRICOLES f I S d A  ) 

ail,'i'LAY 3 ' A i U L Y X  ij;lC,?I)-ZCOiJB;IODZS f 9R El 

1. E;?@êtzxr 2. Date 

3. Villag?/VilLe B. DE;7a*z;rent 

5.  Nom da cmnei*$?.a;it 

6. Age 7. Seze 8. &Sin=e 

-- - 

9. @sZ ty2e de can;re:-çant 42zs vous ? 

IO. Quelle am&? &tes vous &vertu caïr?ierçant 7 

I l .  S t s s  vois camewant & ckrdalss exckzsivanaiit ? (O-i i l  ( ; m a )  

k s  c~.;;idales 2t  l ss  autrss podu i t s  ? (en taAmes dc chifi'--.es d 'c:faires) 

3) d d m i ~ s a i ; t e s  e) di tai2ki i t . s  (sa- boutiques) 

C )  i.ad3asii73 SOdADXS 

11(. D'aprLs vousi qiak sowt Les t ro i s  idi lr idus  k s  2 2 s  Cj;yortattts dans c i i a ~ ~ e  
caf2;oi-Le de c a n a e ~ ~ o t r t  ? Donnez Leurs mns 

g )  mats 

:il bZ.2 - 
i) f=iire. de bW 

j) pidot? 

k 1 (a~achidn)  



Fiche 1--Sui t e  

i 1 an ce qui cowene  votre 1 i ! 1 dernier achat : I I 
1 1s.  Qut &ait le foi i~ais3ewJ 

1 2 7. Lieu d tq>pmvisiOimnext 1 1 1 I l I I l 

i i 1 19. ûàataace d t i c i  fkn) 1 i I I i 
1 (oui) (mit) 1 foui) fiait) foui)  frw;?) 

I 

1 ce qui conceme votre i 
I de.mi&*e vent2 : 1 

23. Eees vcius propd ta i re  dd'u;z trhAàcule pou;* t lunsprta? k s  cdrEales 3 
TJ?S à9 véliù3~le 

Da5e d 'acquisit G ~ I  : 

24. Lntzs vow pmpGtai;le d'une &coI.tiqiiuse ou d tu t  t'wili;a ? 

Tjpe de nioc7iiiie : ~:h*quz 
Da% d'acp-hitiorz : 

25. Possedez vous un ,mjasin u t i t i s s  pou;. te stockagz des c2riiales 7 

Pgp2 de mgasin : Cqaoitli : 

k t e  d'acquiaitio;~ : 

CItiltsJ esclwi-*nent p o x 3  Les cérdales ? 

25. ZeS  Wu6 i:tsc;rit au r d g i s t ~ e  ds CCO.TZei*CB ? (oui) ( W Z )  

Pd2e de pexàs : 

27. Stzs mts wi cannzt.1ça:at &e ? foui)  (;ion) 

23. c'tes ww un quo ta ta i .~  de ràz  ? foui)  frwiz) 

;.Io'nt& du Quoi's 

20. Qu2ZLes rront w u  dezz sources de revnnu les plus GnpoAz7is ii pa-t te 



Fiche  2 

I N S T I T U T  SENECALAIS  DE RECHERCHES AGRICOLE3 ( I S G )  
BUREAU D'ANALYSES MACRO-ECONCCICUES 

ETUDE SUR LA COMIERCIALISATION DES CE4EALES ( F L E W E )  

1. CODE DE LA F I C H E  

3 ,  VILL.XCE/VILLE 

4. DATE DE L'ENQUETE 

5. NOM DU C O M R C A N T  

6. E T H N I E  DU COmlERCAM 

1 = o u o l l o f  
2 = peulh 
3 = toucou leur  
4 = maure 

8. SEAZ DU COt.C.IE2CANT 

1 = mascul in  

3. TYPE DE COMiJE3CÂNT 

5 = soninké 
6 = bambara 
7 = l i b a n a i s  
9 = a u t r e  ( p r é c i s e z :  1 

2 = f e n i n i n  

1 = g r o s s i s t e  
2 = demi-gross is te  
3 = d e t a i l l a n t  bcut iquier .  
4 = d e t a i 1 l a . t  i t i n e r a n t / m b u l a n t  
5 = magasin SCNAiIIS 
6 = commerçant i t i n c r $ t  (bana-bana) 
9 = a u t r e  ( p r é c i s e z :  1 

10. QUOTATAIRE DE R I Z ?  

1 = o u i  2 = non 

11. MONTANT DU QUOTA ( t o m e s / n o i s )  

12 .  IMPORTANCE DES CEFEALES DAXS VOS AFFAIRES 

1 = vendeur de c é r é a l e s  exclusivement 
2 = vendeur d ' a u t r e s  marchandises,  mais l e s  c e r é a l e s  

t o u j o u r s  t r é s  importantes  
3 = vendeur d ' a u t r e s  marchandises;  l e s  c é r é a l e s  ncanmoins 

assez  impor tan tes  
4 = vendeiir s u r t o u t  d ' a u t r e s  marchandises;  l e s  c é r é a l e s  

peu importantes  

13. A C T I V I T E S  A PART LE COM:.ERCE 

1 = a g r i c u l t u r e  
2 = t r a n s p o r t  
3 = 
9 = a u t r e  ( p r e c i s e z :  1 



14. DISTRIBUTION SAISONNIERE DES ACHATS (ESTIMEZ VOS ACHATS MENSUELS ET VOS PRIX D'ACHAT): 

MOYENNE MENSUELLE (kg) : 

-. 

MA 1 
( a p r e s  r e c o l t e  d e  mais 

- 

CEnEALE 

MIL SOUNA 

SORGHO ROUGE 

SORGt10 BLANC 

RIZ PADLIY 

RIZ BLAflC LOC:,L 

RIZ BLANC SAED 

R J Z  DLANC IHP. 

MAIS 

e t  d e  s o r g h o  

A c h a t s  

m e l y g l s  B 

I u TOTALE I 

- 

d e  c r u e )  

P r i x  dAchat  
(CFk/kg) 

JANVIER 
( a p r e s  r e c o l t e  d e  

AOUT 
( s o u d u r e  - a v a n t  l a  

- w 

r i z  

A c h a t s  
m e ~ e j l a  

e 

r e c o l t e  

A c h a t s  
m e l ~ u c j i s  

P. 

OCTOBRE 
( a p r e s  recolte de s o u n a  

d ' h i v e r n a g e )  

P r i x  d A c h a t  
(CFA/kg) 

d e  s o u n a )  

P r i x  d k c h a t  
( CFl/kg) 

e t  d e  s o r g h o  

A c h a t s  
mensuc ln  

F) - 

p l u v i a l )  

P r i x  d A c h e t  
(CFA/*g) 



15. SOURCES D'APPROVISIONNEMENT NORMALEMENT UTILISEES 

Foi~rnisseiirs: 

1 = lui même (propre exploitation) 
2 = paysan(s1 
3 = cominerçant itinerant 
4 = grossiste 
5 = demi-grossiste 
S = SOIJADIS 
7 = CPSF 
8 = CAA 
9 = autre (prCcisez: 1 

- 
CEREALE 

MIL SOUX:, 

SOltCHO ROUGE 

SORGIi0 BLANC 

RIZ PADDY 

RIZ SLLNC LOCAL 

RI2 BLArlC SIED 

Situettons des.fournisseure: 

1 = meme ville 
2 = même dcpnrtement 
3 a Saint Louis 
4 = Dakar 
5 = Tambacounda 
6 = Kaolack 
7 = Sine Saloum 
8 c 
9 autre (précisez: 1 

PREMIER 
FOURIII SSEUR 

RIZ aLhIlC IPIPORTE 

ClAlS 

L 

SITUATION DU 
FOURNISSEUR 

-- 

DISTANCE 
D'ICI 
(km) 

FOURNISSEUR 
SECONDAIRE 

--- 

SITUATION DU 
FOURNISSEUR 

---- 

DISTANCE 
D'ICI 
(km) 



F i c h e  2--Sui  t e  

;Li. E T E S  VCUS PROPRIETAIXE D ' K i  CA;IIC)N OU D'UNE CA:IIONETTZ U T I L I S E  POUR LE 

L E  TRANSPORT DES CEREALEs? n 
1 = oui  2 = non 

1 = camion ( p l u s  de 5 tonnes) 
2 = camion ( 5  t o ~ e s  où moins de 5 tonnes) 
3 = camionette 
4 = charette  
5 = autre (prec i sez :  1 
6 = ne loue pas de transport 

13. CHAQUE M O I S ,  A PEU P R E S  COXaIEN DE F O I S  PAYEZ VOUS UN TRAIJSPORTEUR POUR 

TRANSPORTER D E S  CZREALES? 

.9. TRANSPORTEZ VOUS VOS CEFlEALES S E P A R E E S ,  OU MELAKGZES AVEC D'AUTRES - 
1 = separées 
2 = mélangées avec d'autres  marchandises 
3 = tous l e s  deux 

20. PENDANT QUELS MOIS  PEUT-IL  ET% D I F F I C I L E  A T R O W E R  DU TRANSTORT? In 
01 = janviér  07 = j u i l l e t  13 = toujours 
02 = f é v r i é r  08 = août 14 = jamais 
03 = mars 09 = septembre 
04 = a v r i l  10 = octobre 
05 = mai 11 = novembre 
06 = ju in  12 = décembre 

21. EN C E  Q U I  CONCEilNL LA DELYIESE F O I S  QUE VOUS AVEZ PAYE UN TRANSPORTEUR, 

DOIPIEZ L E S  INFOR!~lATIONS S U I V E J T E S  : 

p ~ l x / K G  
O R i G I I E  E T  

D E S T I N A T I O N  

- - - - - - -  

CERZALES 
TRANSPORTEES 

1 .  - - - - - - -  
CI 
L .  - - - - - - -  
3. 

QUANTITES 
(EN K G )  

1 .  - - - - - -  
2. - - - - - -  
3 .  

QUA:lTICE 
TOTALE 

P R I X  GLOBALE 
D'J TRArISPORT 



F i che  2--Suite 

22. EST-CE Q U ' I L  V C ü S  H R I V E  D'Eh!-CRUNTER D E  L ' A R G E N T  POUR F I N A N C E R  
D E S  RCHtITS DE C E R E A S E S ?  

1 = janiais 
2 = une f o i s  par  an 
3 = une f o i s  t o u s  i e s  s i x  mois 
4 = une f o i s  t o u s  l e s  t r o i s  mois 
5 = une f o i s  par mois 
6 = deux f o i s  par  mois 
7 = une f o i s  pa r  semaine 
8 = 2-3 f o i s  pa r  semaine 
9 = presque t o u s  l e s  j o u r s  

27. A Q U I  L ' A V E Z  V C U S  Ei4?RUiRL? 

1 = un p a r e n t  commerrant 
2 = un p a r e n t  non-connerçant 
3 = un a u t r e  conmer$ant (non-parent) 
4 = l a  banque 
5 = a u t r e  ( p r k c i s e z :  1 

1 = un jour  
2 = 2-3 j o u r s  
3 = une semaine 
4 = deux semaines 
5 = un mois 
6 = t r o i s  mois 
7 1 s i x  mois 
8 = p l u s  de s i x  n c i s  
9 = tres v a r i a b l è  ( n e  p e u t  pas  p r é c i s e r )  

25. F E P A Y E Z  VOUS L A  SOI*UE E X A ~ C T E ,  OU EST-CE Q U ' I L  FAUT A J O t l T E R  UN PE'J  - 1 1 
D ' ARGENT? 

1 = l a  somme exacte  
2 = il f a u t  a j o u t e r  ur. peu d ' a r g e n t  
7 = t r é s  v z r i a b l è  ( n e  peu t  pas  p r é c i s e r )  

26. EST-CE Q U ' I L  VOUS ARFlIVL D ' A C X T E 2  D E S  C E R E A L E S  A C R E D I T  ( C ' E S T - A - D I E  
D E  E S  R E C E V O I R  S A X S  AVOIR P A Y E ) ?  

1 = j a n a i s  
2 = moins d 'une  f o i s  s u r  d i x  a c h a t s  
3 = une f o i s  nllr  c i n q  a c h a t s  
4 = une f o i s  s u r  t r o i s  a c h a t s  
5 = une f o i s  s u r  deux a c h a t s  
6 = Beux f o i s  s u r  t r o i s  a c h a t s  
7 = presque t o u s  l e s  a c h a t s  
& = t o u j o u r s  



F iche  2--Sui t e  

-- 
, . A Q'JI  LES AVEZ V31:S A C : l T ï l  i? C R E 3 I i 7  

1 = p a y s a n ( s )  
2 = commerçant i t i n e r a n t  (bana-bana) 
3 = un commerçant dans c e t t e  v i l l e  
4 = un commerçant dans une a ü t r r  v i l l e  
9 = a u t r e  ( p r é c i s e z :  1 

23. QUELLES CEREALES ACHETEZ VOUS A CRZDIT?  

1 = m i l  souna 
2 = sorgho. rouge 
3 = s o r ~ h o  b l a n c  
4 = r i z  paddy 

5 = r i z  b l a n c  l o c a l  
C = r i z  b l a n c  SE.EG 
7 = r i z  b l a n c  imparti 
8 = mais 

E S T  LE DELAI 

1 = un j o u r  
2 = 2-3 j o u r s  
3 = une semaine 
4 = deux semaines 
5 = un mois 
6 = t r o i s  c o i s  
7 = s i x  mois 
e = p l u s  de  s i x  mois 
9 = t r é s  v a r i a b l e  ( n e  p e u t  p a s  p r e c i s e r )  

30. EST-CZ QUE LE P R I X  A C R F D I T  E S T  LE EIE QUE LE P P X  AU,COWTAPlT? 

1 = merne p r i x  
2 = p r i x  2 c r e d i t  p l u s  h a u t  que l e  p r i x  au c o m p t h t  
3 = p r i x  à c r e d i t  p l u s  b a s  que l e  p r i x  au  comptant 

31. EST-CE Q U ' I L  VCUS ARRIVE DE VEhDRZ DES C E X A L Z S  A CXLDIT ( C ' E S T - A - D I X  

DE L E S  CEDER A Ut1 AC:iETELiR.AVANT DE RECEVOIR PAIEPiEXT)? 

1 = jamais 
2 = moins d ' u n e  f o i s  s u r  d i x  v e n t e s  
3 = une f o i s  s u r  c i n q  v e n r e s  
4 = une f o i s  sur t r o i s  v e n t e s  
5 = une f o i s  s u r  deux v e n t e s  
6 = deux f o i s  s ü r  t r o i s  v e n t e s  
7 = presque t o u t e s  l e s  v e n t e s  
S. = t o u j o u r s  

32. A Q U I  LES AVEZ VOUS VZN3U R CREDIT? 

1 = consommateurs 
2 = commerçants d e t a i l l o n t s  ( b o u t i q u i e r s )  
3 = c o m e r ç a n t s  d e t a i l l a n t s  (arnbul?.ïïts) 
4 = commerçants demi-grossistes 
9 = a u t r e  ( p r é c i s e z :  1 
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QUELLES CEREALES VEIIDEZ VOUS A C R E D I ï ?  

1 = m i l  souna 
2 = sorgho Fo-dgr 
3 = sorgho b l m c  
4 = r i z  paddy 

5 = r i z  b lanc  l o c a l  
6 = r i z  b lanc  SACC 
7 = r i z  b lanc  importé 
3 = mais 

33.  QUEL KST LE DELAI  M Y E N  AVANT W'O:.I VOUS = P A I E ?  

1 = un j o u r  
2 = 2-3 j o u r s  
3 = une semaine 
4 = deux semaines 
5 = un mois 
6 = t r o i s  a o l s  
7 = s i x  mois 
G = p l u s  de s i x   ois 
9 = t r é s  v a r i a b l e  (ne  peu: pas  p r é c i s e r )  

AU CCXPTANT? 1 1 - 
1 = memeppkix 
2 = pri:: de ven te  à c r d t i t  p l u s  h a u t  que l e  p r i x  de  v e n t e  au comptant 
3 = p r i x  de  ven te  à c r é d i t  p l u s  bai que l e  p r i x  de  v e n t e  au comptant 

36. EST-CE Q U ' I L  VOUS Al7LriIVE DE PAYE2 L E  DECORTIGUAGE D E S  C E E A L E S  AVANT DE 

L E S  REVENDRE? 

1 = o u i  2 = non 

37. POÜR Ç'JELLSS CLRCALES AVEZ VCUB PAYE LE DCCORTIQUAGE AVANT DE L E S  - 

1 = m i l  souna 
2 = sorghc rouge 
3 = sorgho b lanc  
4 = riz paddy 

38. EST-CE Q U ' I L  VOUS ARRIVE DE PAYER LA MOUTURE D S S  CERZALES AVAST DE L E S  

X V E I : D 2 F 7  

1 = o u i  2 = rion 
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39. P C 5 Z  QUELLES C E F ~ X J ~ L Z S  AVEZ VOUS PAYE LA MCUTURE AVAIZ DE LES REVENDRE? 1 1 - 
1 = mil souns l ' 7  
2 = sorgho rouge 
3 = sofgho blanc 
4 = mais 
9 = autre (précisez: 1 

20. OU STOCKEZ VCUS VOS CEPZALES? 

1 = en plein air 
2 = dans un coin du nagasin/lieu de vente 
3 = dans une chambre vide b coté 
4 = dans un magasin de stockage L part 
5 = dans un grénicr 
9 = autre (prEcisez: ) 

41. QUELLES QUANTITES DES CE.XALES S ' J I V A N E S  RESTENT ACTUELLE:-ElCC EIJ STOCK: 

CIIL SOUNA = M K G  

SORGHO ROUGE = m [ K G  

SORGHO BLANC = 1 m [ K c  

R I Z  PADEY 

EiIz BLANC LOCAL = m ( K G  

R I Z  BLANC SASD 

R I Z  BLANC IW9RTZ = m 1 . a  

12. GUELLE E S T  LA D U Z E  MOEIJFZ DE STOCKAGE DES CERÈALES? 

1 = un jour 
2 = quelques jours 
3 = une semaine 
4 = deu.< semaines 
5 = un mois 
C = trois mois 
7 = six mis 
8 = ?lus de six mois 
3 = trés variable (ne peut pas préciser) 

OaSSii ' J t ITIONS SUI: LA V;,RIABILITE ( P A R  E:<Ei.lPLE, SLLOfJ L E S  CCREALES) : 
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65, EPI C S  CU; C3IiCZI'd:E LE STOCi<.ICX, QCELLZS SOPlT L E S  CAUSES D i 3  PERTES 

L L S  PLUS IMPORTANTES? 

1 = eau ( p l u i e ;  
2 = i n s e c t e s  
3 = 78tS 

C = deter iorat ion  
5 = b é t a i l  
6 = . v o l  
7 = incendie  
8 = autre (préc i sez :  1 

9 = pas  Je  per tes  de stockage 

44. C3?.iBI2N DE V I S I E S  RECE'Y-Z VOUS ?:ORGLE:.ZKT CHAGUE h iOIS  C E S  AGENTS 

DU COFiTilûLE ECONOXICüE? 

45. EST-CE QU'  I L  ARRIVE QUZ L'AGEPIT VOUS WICB Ui\Z G.ZiwTÈ? 

1 = jamais 
2 = t r é s  rarement 
3 = de temps en ter,ips 
4 = souvent 
5 = presque toujours 
6 = toujours 

EST-CE Q U ' I L  ARilI'E QUE VOUS VOUS A W I G E Z  AVEC L'AGENT PCUR Z J I T E R  

UNE M E i I D E ?  

1 = jamais 
2 = t r é s  rarement 
3 = de temps en tenps 
4 = souvent 
5 = presque toujours 
6 = toujours 

47. QUELLE E S T  LA S O X E  1di7YZ?C-L CU5 VOUS VERSEZ C;iAgUE MOIS  Am AGENTS 

DU CONTROLE 'ECCYOUIQCIE ( Y  CO!-?RIS L E S  M B P Z E S  E T  E S  XRLV~NGE:ZATS)? 



F iche  3 

INSTITUT SENEGALAIS DE RECHERCHES AGRICOLES (ISRA) 

BUREAU D ' ANALYSES MACRO-ECONO:*lIQLIES 

ETüDE SUR LA CO~iMERCIALISATION DES CEREALES (FLEUVE) 

1. CODE DE LA FICHE 

2. ENQUEEUR 

3. VILLAGE/VILLE 

4. DATE DE L'ENQUETE 

5. NOM DU COCIMERCANT 

A. SOURCES D1APPROV1SIONNEf4ENT 

LISTE DE FACTEURS Q U I  JOUENT SUR LE CHOIX D'WJ FOüiU4ISSEUR DE CEREALES: 

1 = qualité du produit 
2 = quantité normalement disponible du produit 
3 = prix d'achat du produit 
4 = temps mis B la livraison 
5 = possibilité d'acheter B crédit 
6 = disponibilité de transport 
7 = disponibilité d'autres céréales au même fournisseur 
8 = disponibilité d'autres marchandises (non-céréales) 
9 = connaissance personelle du fournisseur 

6. CLASSEZ CES FACTEURS PAR ORDRE DIIMPORTAI.ICE Q U ' I L S  JOUENT SüR VOTRE CHOIX 

D'UN FOtlRNISSEUR DE CEREALES: 
m 

plus important 1. . - 
2. U 

moins important 9. II 
QUELS AUTRES FACTEURS JOUENT SUR LE CHOIX D'UN FOURNISSEUR DE CEREALES ? 
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B .  QUALITES DE R I Z  

7. QUELLES QUALITES DE R I Z  AVEZ VOUS VENDUES PENDANT L'ANNEE PASSEE ? 

1 = Siam ( b r i s u r e s )  
2 = SAED (mélange) 
3 = SAED ( b r i s u r e s )  
4 = r i z  l oca l e  
5 = Pakis tan  

6 = Americain 
7 = Europeen 
8 = Burmani 
9 = au t r e  ( 1 
O = ne s a i s  pas 

ô. QUELLES QUALITES SONT PREFEREES PAR LES CONSOI-UUTEUFS ? 

1 = Siam ( b r i s u r e s )  
2 = SAED (melange) 
3 = SAED ( b r i s u r e s ) '  
4 = r i z  l oca l e  
5 r Pakis tan  

6 P Americain 
7 = Europeen 
8 = Burmani 
9 = au t r e  ( 1 
O = ne s a i s  pas 

9. QUELLES QUALITES NE SONT PAS AGTEES PAR LES CONSObWTEURS ? 

1 = Siam ( b r i s u r e s )  6 = Americain 

II 
2 = SMD (mélange) 7 = Europeen 
3 = SAED ( b r i s u r e s )  8 = Burmani 

n 
4 = r i z  l o c a l e  9 = a u t r e  ( 1 
5 = Pakis tan  O = ne s a i t  pas 

II 

10. QUELLES CARACTERISTIQUES D'üTiE QUALITE DE R I Z  SONT LES PLUS IWORTANTES n 
POUR VOS CLIENTS ? II 

1 = p r i x  au  d é t a i l  
2 = dimensions des g r a i n s  ( e n t i e r s / b r i s é s )  
3 = couleur  
4 = odeur 
5 = gout  
6 P absorp t ion  d 'eau où d ' h u i l e  
7 = t r a d i t i o n e l l e  pour un p l a t  spec i f ique  
8 = a u t r e  ( 1 
9 = ne s a i s  pas 

11. TOUTES LES QUALITES SONT-ELLES VENDUES AU PIEXE PRIX ? 

1 = oui  2 = non 

12. SI  TOUTES LES QUALITES NE SONT PAS VEtOUES AU MEME PRIX, LESQUELLES 

SONT N0RMALEI:ENT VENDLES : 

A )  A ü X  PRIX PLUS ELEVES ? II B) AUX PRIX BAS ? II 
1 = Siam ( b r i s u r e s )  
2 = SAED (melange) 
3 = SAED ( b r i s u r e s )  
4 = r i z  l oca l e  
5 = Pakis tan  

6 = Americain 
7 = Europeen 
8 = Sunnani 
9 = a u t r e  ( 1 
O = ne sais pas 
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F A I T E S  VOUS Ut4 EFFORT S P E C I A L  POUR ASSURER QU'OS t E  VOUS ATPROVISIONNE 

Ql l lAVEC DES QUALITES PREFEREES,  OU LPD QCALITES QUE L'ON VOUS FOl lRnIT a 
1 = j e  f a i s  un e f f o r t  spec ia l  pour obténir  l e s  q u a l i t e s  preferées 
2 = l e s  qua l i t é s  que l ' o n  me fourn i t  me sont &gales  

C.  VXRIFICATICN DES T W i S A C T I O N S  

P E S E Z  VOUS L E S  SACS, DE CEREXLES AVAii? DE E S  ACHETER ? 

1 = j e  pese toujours l e s  sacs  de céréales  avant de l e s  acheter  
2 = j e  pese parfois  l e s  sacs  de céreales  avant de l e s  acheter  
3 o j e  pese jamais l e s  sacs  de céréales  avant de l e s  acheter  

15. P E S E Z  VOUS L Z S  SACS DE C E E A L E S  AVANT 3 E  LES VEZDRS EN GROS ? IX 
1 = j e  pese toujours l e s  sacs  de c i r é a l e s  avant de l e s  vendre en gros 
2 = j e  pese parfois  l e s  sacs  de céréales  avant de l e s  vendre en gros 
3 = j e  pese jamais l e s  sacs  de ceréales  avant de l e s  vendre en gros 

16. VEi( IF1LZ VOUS PSRSONELLEiGRT CHAçUE QUAliTITX 38 CEREALES AVANT DE LES II 
-1 = j e  v e r i f i e  toujours chaque quant i té  de cé réa les  avant de l e s  acheter  
2 = j e  v e r i f i e  parfois  chaque quanti té de c é d a l e s  avant de l e s  acheter  
3 = j e  v e r i f i e  jamais chaque quant i té  de cé réa les  avant de l e s  acheter  

17. S I  VOUS V E R I F I E Z  LES C E X A L E S  AVAIPT DE LES ACHETER, CELA VSUS OBLIGE-T-IL 

A F A I X  UN DEPLACEi4EPiT, OU P O W E Z  VOUS F A I R E  LA VERIFICATIOt4  QUAND LE 

PRODUIT E S T  LIVZE A VOTXE MACXSIIi ? 17 
1 = j e  f a i s  toujours l e  déplacement moi-même 
2 = s o i t  j e  f a i s  l e  déplacement moi-même, s o i t  j 8 e n v o i s  un ad jo in t ,  

mais j e  verif ' ie  toujours avec un deplacement 
3 = j e  f a i s  l e  déplacement, parfois  j ' envois  un a d j o i n t ,  e t  

parfois  j e  ne v e r i f i e  que lorsque l e  produit  e s t  l i v r é  
4 = j e  ne f a i s  pas de déplacement; j e  v e r i f i e  i c i  lorsque l e  produit 

e s t  l i v r é  

12. S I  VOUS OU VOTIiE ADJOINT F A I T E S  LE DEPLACEIXHT, POURQUOI LA VERIFICATION 

EST-ELLE NECESSAIRE ? 

1 = pour v é r i f i ~ r  l a  q u a l i t é  du produit 
17 

f = pour v é r i f i e r  l a  quant i té  du produit  
3 = au t re  ( 1 



SOURCES D'APPnOVISIOKNEMENT 

7 

FOURNISSEUR 

- 

QUELS SONT LES AVhliTAGES DE S'APPROVISIONER 
A CE FOURfiISSEUR? 

- - 

QUELS SONT LES ItlCOllVEllIENTB DE S'APPROVISIONER 
A CE FOURliISSEUR? 

h 
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D. FOX-IATION DES P R I X  

13. PGURQUOI LES P R I X  DES CEREALES PSLNE:.!T-ILS AUGIZENTER DANS LE KARCHE ? 

20. POURQUOI L E S  P R I X  DES C E R Z A U S  PZWEiJT-ILS D I M I t N E R  DANS L& LIARCHE ? 

21. EST-CE QUE L E . P R I X  AU DETAIL DU il12 PEUT S'ELEVER AU DESSUS DU P R I X  O F F I C I E L  ? 

P0uRQUOI ? 

22. EST-CZ QUE LE P R I X  AU DETAIL Di) R I Z  PEUT TObDER AU DESSOUS DU P R I X  O F F I C I E L  ? 

POURQUOI ? 

23. QUI OU QUOI A LE PLUS D'IIIPORTAPICE PO-VR INFLUE~JCER LE P n I x  DU RIZ ? 

24. Q U I  OU QUOI A LE PLUS D81:.iPORTAîiCE P O 3 2  IPIFLUELICPR LE P R I X  DL' ;4ïL SOUNA 7 

23. QUELS SONT LES P a I X  O F F I C I S L S  DU R I Z  DANSI CE iIARC!E AUJ'OUXI'HUI ? 

A )  PRIX EN GROS 
8)  P R I X  ER DEhII-CROS 
C )  PRIX AU DETAIL 

26. EST-CZ QUE LA DISTRIBUTIOl l  DE L ' A I D E  ALIMENTAIRE ( L E S  DOllS) JOUE SUR LE P R I X  

DES CEREALES DANS LE !.!ARCHE ? EXPLIQUEZ. 
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S .  RELÂTIOIIS ENTRE L E S  COi.YiEFICÂFITS 

27. EST-C': QUE L E S  COFCtERCANTS DE C E E X L E S  DAMS CETTE V I L L E  S E  R E U N I S S E N T  
r 

POUR DISCUTER L E S  A F F A I R E S  ? 

1 = o u i  2 = non 

C O b B I E B  DE F O I S  PAR k O I S ,  A PEU P X S  ? D I  
28. QUELQUES L'Ils D ' E N T R E  EUX SOIIT- ILS  P L U S  I N F L U E N T S  QUE D ' A U T R E S  7 

EX?LIQüF.Z. 

29. EST-CE QIIE TOUS L E S  COMI-ERCANTS DE C E X Â L E S  SON? HONNZTES, OU EST-CE 

Q U ' I L  Y EN A A Q U I  ON FE PEUT P A S  F A I X  COr.TIAh'CE ? 

1 = t o u s  l e s  commerçants s o n t  h ô m e t e s  
2 = il y en a  que lques  uns seulement h q u i  on ne p e u t  pas  f a i r e  c o n f i a n c e  
3 = il y en a  beaucoup b q u i  on ne p e u t  pas  f a i r e  c o n f i a n c e  

30. AVEZ VOUS D E S  L I E N S  DE PAREZEIITE A'JEC D 'AUTRES COMMERCANTS DA3S C E T T E  

V I L L E  ? 

1 = j ' a i  des  l i e n s  d e  pa ren té  avec t o u s  l e s  a u t r e s  commerçants 
2 = j ' a i  des  l i e n s  de  pa ren té  avec quelques  a u t r e s  commerçants 
3 = j e  n ' a i  p a s  d é s  l i e n s  de  p a r e n t é  avec  d ' a u t r e s  commerc,an+s 

31. PENSEZ VOUS Q U ' I L  Y A MOIl iS 3Z RISQCIFS Er4 TRAVAILLANT AVEC D E S  

COPTbtERCANTÇ DE LA EEXE E T H N I E  ? 

1 = plus  de  r i s q u e s  
2 = aucune d i f f e r e n c e  
3 = moins de r i s q u e s  

32. DANS CETTE V I L L E ,  EST-CE QUE N ' I X P O S T E  Q U I  PEUT DEVENIR CO&UERCAtIT 

DO CEREALES,  OU EST-CE Q U ' I L  FAUT L ' A P P U I  D'Ur4 COIGERCANT Q U I  E S T  

D W A  B I E N  CONNU ? 

l . =  n ' impor te  q u i  p e u t  deven i r  commerçant 
2 = il f a u t  l ' a p p u i  d ' u n  commerçar.t q u i  e s t  d é j a  b i e n  connu 

33. EST-CE QUE L E S  COi@:ERCANTS DE CEREALES S E  BATTENT ENTRE EUX ( P A R  

EXEl.!PLE, EN CASSAIIT L E S  P 2 I X ) ,  OU EST-CE Q U ' I L S  S E  REUPIISSENT 

AMICALEXENT POUR RESOUDRE LEURS PROBLEhIES ? 

T-T - 

1 = t o u s  l e s  commerçants f o n t  l a  concurrence ( i l s  s e  b a t t e n t )  
2 3 beaucoup de commerçants f o n t  l a  concur rence ,  mais p a s  t o u s  
3 = quelques  uns  seulement  f o n t  la  concurrence 
4 = l e s  commerçants dans  c e t t e  v i l l e  r e s o u d r e n t  l e u r s  problemes 

amicalement 
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F. REGLEMENTATIOK 

34. QUELLES SONT VOS SOUilCES D'INFORMATION SUR L E S  R E C L E X N T S  O F F I C I E L S  

CONCERIJAFIT LA C O I . C . I E R C I A L I S A T I 0 ~  DES CEREALES ? 

1 = journal 5 = l e  contrble  econonique 
n 

2 = radio 6 = l a  préfecture 
3 = chambre de commerce 7 = parents 

n 
4 = l e s  autres  commerçants 8 = autre ( 1 

35. QUEL E S T  L E  ROLE DU GOüVERNEiENT El4 C% Q U I  CONCERNE LA RFCLEXEIf fATION DU 

COIGERCE D E S  C E F E A L E S  ? 

36. LA REGLEf~lENTATION DU GOLIVERNEi.ENT EST-ELLE NECESSAIRE ? 

1 = oui  2 - non 

37. Ç U ' E S T  CE Q U I  S E  P A S S E R A I T  S ' I L  N ' Y  A V A I T  P A S  DE REGLELENTS ? 

38. A VOTRE A V I S ,  QUE DEVRAIT T A I R E  LE GOUVERNEI~EiiT POUR M L I G R E R  L E S  C O N D I T I O N S  

DE TRAVAIL DANS LE COIIl4ERCE D E S  C E E A L E S  ? 
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INSTITUT SENEGALAIS DE RECHERCHES AGRICOLES 

W E A U  D'ANALYSES MACRO-ECONOMIQUES 

ETUDE SUR LA COMMERCIALISATION DES CEREALES (FLEUVE) 

RECENSEI4EIENT DES DECORTIQUEUSES VILLACEOISZS 

1. CODE DE LA FICHE 

2. VILLAGE (DEPARTEMENT) 

1 = Haute VallCe 2 = Moyenne VallCe 3 = Delta 

3. PROPRIETAIRE 

1 - RCsident 2 = Non-résident 3 = Association 

4. MODE D ' ACQüïSITION 
II 

1 - Achat 2 = Don II 
5. DATE D' INSTALLATION AGE EN MOIS 

6. M Q U E  

1 = Cylindre fer 2 t Rouleaux caoutchouc 3 = Meules emeri 

7. OPERATIONS 1 = Décortiquage 2 1 Décortiquage/moulinage II 
8. BLANCHISSEUR ? 

1 = Oui/fonctiome 2 = ûui/ne fonctionne pas 3 E Non n 
7 

9. SOURCE D'ENERGIE 
n 

1 = Gas oil 2 = Electricité 3 = Manuel 4 = .qu'se L! 
10. CAPACITE ( KG/HEURE ) 

11. HEURES DE TRAVAIL PAR JOUR 

1 = 1-3 heures 2 = 4-5 heures 3 6 6 4  heures 4 = & heures - n 
12. JOüRS DE TRAVAIL PAR S E W h T  

1 1 1-2 jours 2 6 3-5 jours 3 = 6-7 jours 

13. HOIS DE TRAVAIL PAR AN 

14. QUAiCTITL DE PADDY DECORTIiLTE PAR JOUR (8 HZURES) (EN XG) 

15. TARIF POUR DECORTIQ~ER 1 KG DE PADDY COMPTAIJT ( CFA/KG ) 

ESPECZ ( X )  

16. DATE DEBUT DES OPERATIONS (CAMPAGNE au/as) (UOIS/ANNEE) 

17. DATE PREWE FIN DES OPERATIOriS (CAMPAGNE 64 /85 )  (MOIS/ANNEE) 

18. MOIS DE TRAVAIL PREWS 

19. PONCTlONNEMENT ACTUEL 1 t Ponctionne 2 6 En panne 

20. CLIENTELE 

1 = Paysans 2 = Bana-bana 3 = Paysans et bana-bana 
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INSTITUT SENEGALAIS DE RECHERCHES AGRICOLES 

BUREAU D'ANALYSES KACRO-ECONOMIQUES 

E N D E  SUR LA COMMERCIALISATION DES CEREALES (FLEUVE) 

OPERATIONS DES DECORTIQUEUSES VILLAGEOISES 

VILLAGE DATE DE L'ENQVETE 

PROPRIETAIRE 

A. INVESTISSEMENT 

DATE ACHETEE AGE EN MOIS 1 1 1 1 

ACHETEE : 1 = Neuve 2 = Occasion 3 = Don L! 
MARQUE MOTEüR 

DATE ACHETE AGE EH MOIS. 

AcHETz : 1 = Neuf 2 = Occasion 3 = Don D 
PRIX PAYS DECORTIQUEUSE CFA 

PRIX PAYE h\OTEüR CFA 

PRIX TOTAL CFA 

B. EMPLACEMENT 

INSTALLATION: 1 = Permanent 2 - Temporaire  obile le) 

SITUATION DE LA MACHINE: 1 = En plein air 
2 = Sous un abris 
3 = Dans une chambre a cet€ 
4 = Dans une -chambre a part 

COUT TOTAL DE L'INSTALLATION (Précisez les matériaux au verso) CFA 

VIE PREVUE DE L'INSTALLATION (En mois) MOIS 

LOYER MENSUEL DE L'INSTALLATION (Si l'installation e s t  louée) CFA 

OUTILS FOURNIS AVEC LA MACHINE? 1 = oui 2 = Non D 
SI NON, VALEUR APPROXIMATIVE DES OUTILS (PrCcise~ EU vcrS0) CFA 
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C. OPERATIONS 

NOMBRE DE SACS TRAVAILLE PAR JOUR ( T r a v a i l  a p l e i n  temps)  

NOMBRE DE SACS TRAVAILLE PAR MOIS ( T r a v a i l  a p l e i n  temps)  

HEURES DE TRAVAIL PAR JOUR ( T r a v a i l  a p l e i n  t e m p s )  

HEURES DE TRAVAIL PAR MOIS ( T r a v a i l  a p l e i n  t e m p s )  

aECETTES MOYENNES D'UNE JOURNEE ( T r a v a i l  a p l e i n  t emps )  

RECETTES MOYENNES D 'UN MOIS ( T r a v a i l  a p l e i n  t e m p s )  

(SAC ne 80 xc) : wnass ]-CFA Noii-xEnaws 

TARIF (KG DE Pmm): E m i L l s  I [ c F A  NON-amREs 

REPARTITIOK DES RECETTES: % POUR - 
% POUR - 
X POUR - 

D .  FONCTIONNEMENT 

MIN D'OEWRE 

Fonction Jours de travail/mois Salaire 

CARBURANT 
1 = G a s o i l  2 = Essence  3 = C o u r a n t  

Consommation:  Q u a n t i t é  [ m l )  Durée ( m i n u t e s  ) = ml/heure  

( 1 )  m l  e n  m i n u t e s  = ml/ i ieure  - 
(2) m l  en m i n u t e s  c - ml/heure  



F iche  5- -Su i te  

LUBRIFIANTS 

Consommation de Huile Prix de Huile 

P Consommation pa r  heure = Cout/heure 1 1 1 1 1 

Consommation de Graisse Pr ix  de Graisse 

= Consommation par heure = Cout/heure 

PIECES DETACHEES 

Piece 

1. Tamis d 'o r ig ine  

2. Tamis a r t i s a n a l e  

3. Lame i n t e r i e u r e  

4. Lame ex té r i eu re  

5 .  Pi lon 

Quan t i t é  Paddy 

FrCquence de 
remplacement 

P r ix  Unitaire Cout bensuel  

COUT MENSUEL DES PIECES DETACliEES: 

E. RENDEMENT 

Ouantité Riz Blanc 

TAUX DE RENDEMENT MOYEN 

Taw de Rendement 

X 

X 



BAME 

CPSP 

C SA 

1  SRA 

MA 

MC 1  

OMV S  

SAED 

SONADI S  

USA 1  D 
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LISTE DES ACRONYMES 

- Bureau d'Analyses Macro-Economiques. 

- Caisse de Péréquat ion e t  de S t a b i l i s a t i o n  des P r i x .  

- Commissariat A 1  a  Sécu r i t é  A l  imenta i  r e .  

- I n s t i t u t  Sénégal a i s  de Recherches Ag r i co les .  

- M in i  s t è r e  de 1  ' A g r i c u l t u r e .  

- M i n i s t è r e  du Commerce I n t é r i e u r .  

- Organ isa t ion  pour 1  a  Mise en Va leur  du Fleuve Sénégal . 
- Soc ié té  d'Aménagement e t  d ' E x p l o i t a t i o n  des Ter res  du 

Del t a .  

- Soc ié té  Na t i ona le  de D i s t r i b u t i o n .  

- Un i ted  Sta tes  Agency f o r  I n t e r n a t i o n a l  Development. 
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