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I. SOMMAIRE
 

Vingt cinq (25) jours durant de travail au total dont deux (02)
 
jours de preparation, dix sept (17) jours sur terrain, et six (06)
 
jours de redaction et de finalisation de rapport (du 22 novembre du
 
08 ddcemtre 1990), une equipe mixte TechnoServe-PROCAR a conduit au
 
Petit Kasai une dtude de base pour 1'implantation d'un marche rural
 
pilote au Petit Kasai.
 

La partie du Projet 102 PROCAR comprenait deux (02) Ingenieurs
 
Agro-economiste & l'occurence Messieurs KILEK Gerd et NTENANI MAKOLA
 
respectivement Chef de Division de la Commercilisation et
 
transformation, et Chef de Division de la Recherche et Information.
 

Du c6te de TechnoServe, on notait la presence de Messsieurs
 
EBAKA EBONGO NGWA ET MAMINGI MFUNDU LUMBU, respectivement Directeur
 
du Programme et Consultant/Conseiller des Projets de TechnoServe.
 

L'etude a reuni des informations sur le milieu, la structure
 
appelee a gerer le marche, l'organisation actuelle des affaires des
 
operateurs economiques du Petit Kasai, les prix des produits
 
agricoles et des biens manufacturds, les statistiques de production
 
et de population, les effets directs et indirects de l'augmentation
 
de la production et des prix, l'opinion des beneficiaires sur le
 
marche., la rentabilite de ce dernier, la nature actuelle et future
 
des entrep6ts des produits agricoles et des biens manufactures et
 
evidemment les besoins en transport des biens et des personnes des
 
villages vers le Petit Kasait, Kinshasa et vice et versa.
 

Bien que le Petit Kasai soit situe en dehors de l'aire du
 
Projet 102 PROCAR, la situation socio-,iconomique du milieu est tres
 
favorable au ddveloppement non seulement du marchd permanent, mais &
 
la constitution d'une etape capitale dans le circuit d'evacuation
 
des produits agricoles du Centre Agricole de Lusekele, une
 
organisation non gouvernementale assistee par le Projet 102 PROCAR.
 
Le Petit Kasai est situe sur la nationale Kinshasa-Kikwit, A 75 Kms
 
de Kikwit et A 80 Kms du Centre Agricole de Lusekele.
 

Nous avons relevd certaines contraintes qui risquent de freirer
 
le developpement du marchd. Parmi lesquelles, nous citerons
 

- le manque de moyen d'evacuation des produits agricoles; 

- l'inexistence d'une structure capable d'assurer la 
coordination des efforts de developpement; 

- l'absence d'une Cooperation d'Epargne et de Credit pour le 
crddit et la sdcurite des fonds; 

- le niveau tr~s bas d'organisation individuelle des 
operateurs economiques; 

- l'absence d'un moulin & manioc et a mais pour alleger le 
travail des femmes obligees a piler le manioc au mortier; 

- la difficultd d'approvisionnement en eau potable. 
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II. CONCLUSION ET RECOMMANDATIONS
 

a) CONCLUSION
 

La crdation d'un marchd rural au niveau du Petit Kasai aura des
 
effets d'entrainement evidents aussi bien sur le plan social
 
qu'economique pour la population du Petit Kasai et celle du Centre
 
Agricole de Lusekele et des villages environnants.
 

La situation econcmique du Petit Kasai pourra changer suite au
 
volume eleve des produits agricoles & entreposer dans les dep6ts,
 
aux prix plus intdressants pratiques sur le marche et A l'intdrdt
 
que pourraient accorder las opdrateurs economiques du Pelt Kasai.
 
Cette intense activite entrainera des nouveaux investissements, un
 
besoin de communication avec l'extdrieur (Kikwit, Lusekele,
 
Kinshasa, Bulungu et autres Centres de la R~gion de Bandundu) plus
 
accru et une organisation administrative et financiere du Centre.
 

b) RECOMMANDATIONS
 

Les recommandations ont trait aux structures ou organes de
 
gestion du marche et aux hommes appeles A animer ces organes ainsi
 
qu'aux moyens necessaires pour assurer un bon fonctionnement du
 
marche de Petit Kasai.
 

1) Gestion du marche
 

- Organiser un Comitd de gestion pour gerer ce marchd;
 

- Envisager une gestion du type priv6 ou mixte tenue par le 
Comitd de gestion et le Chef de collectivitd de Mosango qui 
d~lgue son pouvoir & un Percepteur des taxes; 

- Elaborer un Rdglement d'Ordre Interieur definissant les 
relations entre les membres du Comite de gestion, les 
utiliateurs du marche, les tiers, les transporteurs, etc... 

- Rechercher l'autofinancement du marche par l'inventaire de 
toutes les sources financieres disponibles; 

- Adopter, suivant l'volution des activites du marche une 
comptabilite analytique en fonction des Centres de profit; 

- Mettre en pla-.e un syt~me de gestion prevoyant des 
procedures et des documents administratifs et comptables; 

- Prdvoir une avance des fonds de la part du PROCAR pour 
l'installation des dtalages que le Comite des gestions 
remboursera plus tard; 

- Installer un Secretariat dirige par un Secretaire-Comptable 
assistd d'un Caissier, d'un Percepteur, de deux Sentinelles 
et d'un ou deux Balayeurs; 
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Construire un local ou installer un container (PROCAR) qui

abritera le Secretariat et la phonie (bureaux);
 

Engager un Organisme ou un Consultant qui encadrera le
 
Comitd dans tous les aspects de la gestion du marche.
 

2. 	 Evacuation des produits agricoles et approvisionnement en biens
 
manufacturds
 

- Demander au Centre Agricole de Lusekele de mettre son 
camion a la disposition du Petit Kasai pour evacuer les 
produits; 

- rechercher des transporteurs au niveau de Bulungu, de 
Kikwit et de Kinshasa; 

- aider le Comite & acheter un camion A credit pour 
l'vacuation des produits des marchds vers le Petit Kasai; 

- dlaborer un mod~le des contrats & signer avec les 
transporteurs avant l'utilisation de leurs camions; 

- Mettre & la disposition du Comite de gestion du marche un 
camion pour permettre l'evacuation des produits,
l'entreposage et leur vente au Petit Kasai; 

- Vendre autant que possible, les produits evacuds sur place 
aux entrep6ts du ntarche et non & Kinshasa; 

- Installer une radio phonie au marche afin d'assurer des 
contacts rdguliers et suivis avec Lusekele, Kikwit et 
Kinshasa, pour la recherche des clients institutionnels, 
des prix des produits, des commandes des biens 
manufactu'rds, etc... 

- Vendre indistinctement les produits agricoles tant aux 
clients individuels qu'aux clients institutionnels. 

- Identifier les importateurs et des grossistes & Kinshasa 
pour l'approvisionnement du Petit Kasai en biens 
manufactures de premieres necessites a bas prix; 

- Crer un magasin de gros au marche du Petit Kasai oi les 
biens manufactures seront vendus avx prix relativement bas.
 

3 Syst~me de stockage des produits
 

- Amdnager un syst~me de ventilation & l'intdrieur des
 
containers;
 

Proceder aux essais de stockage des produits agricoles dans
 
les containers tout en variant les quantit6s et le temps
 
d'entreposage;
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Amdnager l'actuel hangar du marchd en deux ddp6ts separds
 
par un mur en prdvoyant un systbme de ventilation;
 

Elaborer un module de contrats A signer par les paysans des
 
villages environnants du Petit Kasai qui accepteraient de
 
garder les produits non dvacues dans leurs maisons;
 

Elaborer un mod~le de contrat qui sera signe par les
 
operateurs dconomiques utilisateurs des containers, des
 
dtalages, du parking et des espaces fibres du marchd;
 

Rentabiliser les containers, les etalages, les espaces
 
libres du marchd grace & un systeme qui obligerait les
 
opdrateurs economiques "par colis" A transiter les produits
 
agricoles par les entrep6ts du Petit Kasai et A utiliser
 
souvent les infrastructures modernes du marche du Petit
 
Kasai.
 

4. Organisation socio-economique du marchd
 

- Renforcer ou faciliter l'approvisionnement du Centre de 
santd de la place en m~dicaments de premiere ndcessite; 

Sensibiliser (PROCAR) pour trouver un moulin a manioc et A
 
mais afin de faciliter le travail des femmes;
 

Sensibiliser (PROCAR) pour trouver un groupe electrog~ne
 
pour l'utilisation de la radio phonie, des congdlateurs
 
pour la vente des vivres frais;
 

Contacter la Coop4rative Centrale d'Epargne et de Crddit en
 
vue d'installer une succursale au marchd du Petit Kasai
 
pour la sdcurite de fonds des operateurs dconomiques "par
 
colis" et d'autres d~positeurs.
 

Contacter certaines societes petrolieres en vue d'installer
 
une station service d'entretien, reparation et de vente de
 
carburant et des lubrifiants;
 

Installer un service de surveillance et de discipline pour
 
prevenir des abus eventuels des usagers du marche du Petit
 
Kasai.
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III. GENERALITES
 

3.1 Historique du Petit Kasai
 

Le Petit Kasai, situd a 75 Kms de Kikwit est un Centre Commercial
 
qui s'est cree lors de 1'ouverture de la route nationale Kinshasa -

Kikwit en 1976.
 

Au fil des temps, ce Centre s'est developpe a c6te du village

Kasai et la croisee de quatre (04) Collectivites reparties entre les
 
Zones de Bulungu et de Masi-Manimba. Il s'agit des Collectivites de
 
Mosango (siege du marche), de Kwenge, de Nko et de Liniungu.
 

Aujourd'hui le Centre du Petit Kasai a une population evalude A
 
pres de 1.500 habitants dont 505 habitants pour le Centre et 646
 
hibitants pour le village Kasai. Cette popultation est assez jeune.
 
La moyenne d'age est inferieure A 30 ans. Cette population se compose
 
des gens venus de tous les coins de la Region de Bandundu et de
 
Kinshasa.
 

Le Petit kiasai possede deja des structures de base & son
 
developpement. En effet, il y a deux (02) ecoles primaires, un centre
 
de sante de l'Etat, des boutiques, une buvette, deux h6tels, un servic
 
de auado et de vente de carburant et lubrifiants, des restaurants, un
 
petit marche permanent, etc...
 

Quoique situe en dehors de l'aire d'action du PROCAR, le Petit
 
Kasai est appeld & jouer un r6le important dans le developpement du
 
Centre Agricole de Lusekele, un organisme non gouvernemental assiste
 
par PROCAR.
 

Le Centre Agricole de Lusekele possede un camion ISUZU de huit
 
(08) tonnes que le Centre du Petit Kasai pourrait utiliser pour
 
l'evacuation des produits agricoles.
 

L'etape du Petit Kasai dans le circuit de commercialisation des
 
produits agricoles du Centre Agricole de Lusekele est determinante.
 
Les entrep6ts du Petit Kasai auront le r6le de transit avant
 
l'ecoulement des produits agricoles vers Kinshasa.
 

Les entrep6ts du Petit Kasai serviront aussi de transit aux biens
 
manufactures avant leur distribution dans des villages autour du Petit
 
Kasai et de Lusekele.
 

La situation socio-economique favorable du Petit Kasai ainsi que

la volontd de desenclaver le Centre Agricole de Lusekele ont pousse
 
PROCAR & creer un marche rural permanent pour la vente et
 
l'entreprosage des produits agricoles et des biens manufactures. Ce
 
marche est appele & s'inserer dans le calendrier des autres marches de
 
la Region. Ii contribuera, nous l'esperons, au developpement de la
 
Rdgion toute entiere.
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3.2. L'objet de 1'6tude
 

Afin de mieux cerner la situation Socio-economique du Petit
 
Kasai et pour prdvoir des structures futures de base au
 
d~veloppement du milieu, la Socidtd PRAGMA pour des raisons de
 
collaboration avec les Organismes non gouvernementaux locaux a
 
sollicitd l'assistance de TechnoServe-Zaire spdcialise en gestion
 
des Petites et Moyennes Entreprises pour mener cette etude de base.
 

Pour la rdalisation de cette etude, PRAGMA a associe & l'dquipe

de TechnoServe, deux (02) Ingenieurs Agro-economistes du PROCAR.
 

II s'agit de Messieurs KILEK Gerd et NTETANI MAKOLA,
 
respectivement Chef de Division de la Commercialisation et
 
Transformation et Chef de Division de la Recherche et Information.
 

Dix-sept (17) jours durant de terrain, l'quipe mixte de PROCAR
 
et TechnoServe s'est attelee & reunir une foule de renseignements

circonscrits dans les limites des termes de reference definis A cet
 
effet par PRAGMA.
 

Ii fallait 6tudier la structure appelee a gerer le marchd du
 
Petit Kasai. Le statut juridique de cette structure devait 6tre
 
evoqud et prdcise, les ressources humaines et materielles
 
disponibles sur place devaient dtre identifiees, la capacite

d'organisation des operateurs dconomiques devait 6tre identifide, et
 
evaluee pour prdciser les insuffisances & combler.
 

3.3 Mdthologie du travail
 

Arrivde au Petit Kasai, la ddldgation mixte PROCAR-TechnoServe
 
a pris contact avec le Pr6sident du Comitd provisoire du marchd et
 
le Chef du Centre au Chef foncier. Avec eux 1'6quipe a arrdte une
 
strat~gie de travail, stratdgie qui consistait A visiter le Petit
 
Kasai, le site oi sont construits les entrep6ts, de parler avec les
 
commergants du Petit Kasai, de visiter quelques marches aux environs
 
du Petit Kasai, de rencontrer le Chef de Collectivite de Mosango et
 
l'Animateur de la mgme Collectivitd chargd des marchds ruraux
 
d'dvaluer la capacite d'organisation des operateurs economiques &
 
l'aide d'un questionnaire dlabore A cet effet, de prendre contact
 
avec le Centre Agricole de Lusekele et avec les transporteurs de
 
Bulungu.
 

Nous nous sommes intdressds & l'ancienne structure et A
 
1'organisation du marchd, son Comitd, ou fonctionnement de celui-ci,
 
de l'organisation juridique du Comitd, aux sources de revenu du
 
marchd.
 

Une Assemblde Gdndrale constituante etait convoquee afin de
 
confirmer le Comitd du marchd provisoire et de 1'installer
 
officiellement.
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IV. - ROLE ET ORGANISATION DU COMITE DE GESTION
 

Le souci de PROCAR et calui de TechnoServce est d'assurer
 
l'aprbs PROCAR dans la gestion des infrastructures qui seront mises
 
en place au Petit Kasai.
 

La premi~re idee qui a germd dans les tdtes des initiateurs de
 
ce marchd est celle de crder une organisation non gouvernementale en
 
l'occurence une Cooperative pour gerer ledit marche.
 

Cette approche etait difficile & realiser d'autant plus que les
 
investissements rdalisds par PROCAR sur place reviennent a toute la
 
communautd locale. Ii est de mnme du marche qui ne peut pas avoir
 
une autre status que celui du marche de l'Etat.
 

Alors, nous avons pense a un marche classique comme tout autre 
marchd de l'Etat, seule la gestion serait privee et confide au 
Comite et ou la Collectivite qui ddieguerait un Agent en la personne 
du Percepteur.
 

Le Comitd du marche comprend dix huit (18) membres dont les
 
fonctions et noms rearis ci-dessous:
 

- President KINGOLO TAKUTANA 
- Vice-Prdsident : MUNGULU MALJ, 
- Secretaire : LEMBA KILERI 
- Secretaire Adjoint : KILERI BOSCO 
- Gdrant : NZOBO NGOMA 
- Tresorier : TAKILA SOTA 
- Trdsorier Adjoint : PAMBI 

- Conseillers : MUWANGI MBUNBU 
MWABA NDEKE KINDONGO 

: MAVOKA 
MANDUNGU 

: KILERI MATABISI 
C.A.L. 
MANGAYA 

: KEMBO 

- Vrificateurs : C.A.L. 
NGOYI 
MUSINDONDO
 

Le Comitd du Marchd ci.-dessus est dtfinitif. Ii dtait formd
 
apr~s une Assemblde Gdndrale constituante et tient compte de la
 
reprdsentation des activitds commerciales exercees par les
 
operateurs dconomiques du Petit Kasai.
 

L'Assemblde Gdnerale des operateurs economiques qui s'est tenue
 
le 02 Decembre 1990 a ectimd qu'avant 1'inauguration du marchd du
 
Petit Kasai, le Comite du marchd redige le Reglement d'Ordre
 
Intdrieur. Celui-ci va preciser les attributions des membres du
 
Comitd, le systdme de gestion & mettre en place, la description du
 
marche avec les diffdrentes activites A y mener, les taxes & prevoir
 
et les diffrents organes de gestion du marchd.
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Le Reglement d'Ordre Intdrieur limite le pouvoir de chaque
 
personne dans le Comite, trace les directives, determine les regles
 
et les sanctions, oriente la gestion et sert de guide au Comite du
 
marche.
 

Le Rdglement d'Ordre Interieur comprendra quatre (04) chapitres
 

importants A savoir :
 

a) 	 l'organisation du marche;
 

b) 	le Comitd du marche;
 

c) 	la gestion financiere, matdrielle, administrative et du
 
personnel;
 

d) 	 l'utilisation des camions des tiers (CAL & autres
 
transporteurs) pour approvisionner le dep6t et l'evacuation
 
des produits agricoles.
 

Le Comitd du marche procedera A l1'engagement du personnel
 
appele & gerer le marche quotidienrement. Ii s'agit d'engager un
 
Gerant (Secretaire-comptable), une Caissiere, un Percepteur, deux
 
Sentinnelles et trois Balayeurs.
 

Le Comite du marche identifiera les sources de financement et
 
les diverses taxes & faire appliquer au marche. Le marche doit
 
s'autofinancer. Les taxes sont de deux ordres :
 

-	 la taxe de la Collectivite payee par chaque vendeur est de 
Z. 100.00 par detaillant et par marche;
 

-	 la taxe de balance qui varie de Z. 200 a 300 par acheteur.
 

Le Comitd pouria faire payer ses services pour la recherche des
 
transporteurs. Ii se fera payer en demandant un pourcentage sur la
 
location des camions par les operateurs economiques ou une
 
commission sur les recettes encaissees par le camion lors du sejour
 
de ce dernier au Petit Kasai. Tout ce]a sera prevu dans les
 
protocoles d'accord A signer entre le Comite du marche et les
 
transporteurs.
 

Ii restera alors a mettre en place un systeme de gestion du
 
marche qui prevoit les diffdrentes procedures et les documents A
 
utiliser. . s'agit des documents administratifs et comptables. Ii
 
faudra ddcrire le syst~me depuis l'achat des produits agricoles
 
jusqu'& 1'coulement vers les Centres de consommation en passant par
 
l'entrepoEage du Petit Kasai. Les biens manufactures achetes pres
 
des fournisseurs dans les grands Centres suivent le m~me circuit de
 
distribution aupres des paysans en passant par les entrep6ts du
 
Petit Kasai.
 

Chaque operateur economique est tenu d'avoir un registre de
 
commerce ou une licence d'achat qui colite Z. 5.000,00 par an.
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V. CAPACITE D'ORGANISATION ET DE GESTION DES OPERATEURS ECONOMIQUES
 

Pour mieux saisir 1'organisation et la gestion des affaires des
 
operateurs economiques du Petit Kasai, une enqu~te a ete initiee sur
 
place. Les opdrateurs economiques ont ete classsifies en huit (08)
 
groupes ou categories sccio-professionnels.
 

Ii s'agit de :
 

1. 	des restaurateurs;
 
2. 	des boutiquiers;
 
3. 	ceux qui vendent des produits agricoles;
 
4. 	des artisans (poterie, panarie);
 
5. 	ceux qui vendent les produits de consommation courante
 

(farine de manioc, chikwangues, poisson de iner, viande,
 
etc...);
 

6. 	ceux qui exercent les fonctions liberales (quado, vente du
 
carburant et des lubrifiants);
 

7. 	ddtenteurs des buvettes;
 
8. 	transporteurs.
 

Deux (02) personnes etaient choisies par categorie. Ces deux
 
(02) personnes ont ete interrogdes sur base d'un questionnaire

rdsume sur une fiche d'identification (voir annexe 01). Bien que

1'6chantillon soit petit (14 personnes touchees sur 65 operateurs

dconomiques), cette enqu~te nous a permis de nous faire une idee
 
reelle sur l'organisation et les preoccupations des operateurs
 
dconomiques du Petit Kasai.
 

Ii ressort de cette enqudte que les operateurs economiques du
 
Petit Kasai ne tiennent pas une comptabilite reelle avec la tenue
 
des comptes. Ii y a certes presence des cahiers ou des papiers

volants oa ils ecrivent les depenses et les recettes sans souci de
 
planification ou de savoir d'oi elles viennent et la elles vont.
 

Ils 	travaillent seuls sans association avec d'autres personnes

(apport des capitaux). Ce sont des operateurs economiques qui
 
gerent des affaires familiales avec leurs epouses, enfants, cousins,
 
etc...
 

Les emballages (sacs vides) sont insuffisants pour ne pas dire
 
qu'ils ianquent au Petit Kasai.
 

T! manque de moyens de deplacement pour i'evacuation des 
produits agricoles un seul transporteur est present au Petit Kasai 
et g~re un vieux vehicule BEDFORD de 04 tonnes. Ceci explique que
les operateurs dconomiques sont & la merci des transporteurs
occasionnels qui passent au Petit Kasai pour 1'evacuation de leurs
 
produits agricoles et leur approvisionnement en bien manufactures de
 
premiere necessite.
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Le moyen d' ge des operateurs economiques "par colis" du Petit
 
Kasai est inferieuL & 30 ans. Ils sont tres jeune en majeur
 
partie. Ils gardent 'importantes sommes d'argent dans leurs
 
maisons sans sdcuritS aucune.
 

Nous nous sommes rendus compte par ce sondage de la masse
 
d'argent qui circule au Petit Kasai. Il y a de ces operateurs
 
economiques qui approchent un chiffre d'affaires de plus de
 
Z20.000.000 par mois. Li chiffre d'affaires le plus bas, est
 
d'environ Z. 15.000 par mois (Annexe 01).
 

Nous 	avons aussi remarque chez ces operateurs economiques un
 
besoir d'assistance en gestion. C'est le cas de Monsieur KINGOLO,
 
l'actuel President du Comite du marche et l'un de plus ancien des
 
operateurs economiques de la place, Ii dispose de plusieurs
 
activites commerciales: buvette, h6tel A 15 chanbres, dep6t de
 
boisson, dep6t des produits agricoles. Un service de quado et de
 
vente de carburant et des lubrifiants. Un restaurant et son
 
activitd principale est l'achat et la vente des produits agricoles.
 
Une telle diversite d'activitds implique un syst~me efficace de
 
gestion, l'utilisation d'une comptabilitd analytique par Centre de
 
profit correspondant aux activite.s commerciales. Ii lui faudrait
 
une bonne administration structuree qui ferait appel a une
 
rdpartition et une ddcentralisatioi des fonctions detenues parfois
 
par une seule personne.
 

Tous les operateurs economiques ont souhaitd que leur Centre du
 
Petit Kasai soit dote d'un moulin & manioc pour alleger le travail
 
des femmes qui, pour le moment, pilent le manioc & l'aide des
 
mortiers.
 

Leurs projets d'avenir et leurs souhaits ont ete enregistres.
 
Tous veulent voir leurs affaires prosperer m~me parfois sans savoir
 
comment, mais du moins la volontd est unanime d'aller vers l'avant.
 
Ils veulent changer le visage actuel du Petit Kasai. L'annexe Al,
 
contient les differentes fiches remplies pour les quelques
 
operateurs econiomiques contactds. Ii est de mdme de l'annexe 02 qui
 
reprend la liste des opdrateurs economiques identifies par PROCAR.
 

VI. 	 ROLE DU CENTRE AGRICOLE DE LUSEKELE DANS LA GESTION ET
 
L'ORGANISATION DU MARCHE DU PETIT KASAI
 

L'initiative de nreer un marche au Petit Kasai tient du souci
 
de PROCAR de d~senclaver le Centre Agricole de Lusekele.
 

L'acquisition par le Centre Agricole de Lusekele d'un camion
 
ISUZU de 08 tonnes pour l'vacuation des produits agricoles des
 
villages environnants est venue davantage renforcer cette initiative.
 

Pour rentabiliser ce camion, l'idee au debut etait de limiter
 
les distances a parcourir. I a ete demontre que ce camion est plus
 
rentable en livrant les produits agricoles au Petit Kasai plut6t
 
qu'I& Kinshasa, malgre les recettes apparentes qu'il pourrait
 
ra.liser.
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Eu egard & ce qui precede, nous estimons que le C¢,,cre Agr>-'le

de Lusekele a un r6le important a jouer au sein du Comite du marche
 
du Petit Kasai. Ce r6le a etd dvoque lors de l'Assembl.e Gdndrale
 
constituante des opprateurs economiques qui s'est tenue au Petit
 
Kasai le 02 d6cenbre 1990. L'expdrience du Centre Agricole de
 
Lusekle dans la gestion du camion et dans l' vacuation des produits

agricoles pourrait servir aux membres du Comite du marche du Petit
 
Kasai.
 

Le Centre Agricole de Lusekle a aussi interdt pour lui-mme a
 
dtre au sein du Comite du marchd, car il devra entreposer les
 
produits agricoles achetes et evacues dans son rayon d'action vers
 
le Petit Kasai. Ii aura aussi & approvisionner les villages 5ituds
 
dans son aire d'action en biens manufacturds de premiere necessite
 
qui seraient stockds dans les entrep6ts au Petit Kasai. Ceci
 
implique 1'installation au Petit Kasai d'un ddp6t des biens
 
manufacturds oii les prix seraient inferieurs A ceux pratiques dans
 
l'aire du Centre Agricole de Lusekele.
 

L'Assemblee Generale constituante a estime que le Centre
 
Agrico.e de Lusekele soit doublement represente au sein du Comite,
 
comme Conseiller et comme Commissaire aux comptes (verificateur).
 
Le Centre Agricole dp Lusekele dispose en effet des comp~tences pour

suivre la gestion f..nanciere du march4 au Petit Kasai.
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VII. PRIX, QUANTITE DES PRODUITS AGRICOLES ET DES BIENS MANUFACTURES
 
DANS L'AIRE D'ACTION DU PETIT KASAI
 

Devant le marasme economique que connalt actuellement le Zaire,
 
fixer un prix d'achat ou de vente d'un produit devient aleatcire.
 
Si ceci est vrai dans les Centres urbains, il l'est au plus haut
 
niveau dans l'arriere pays.
 

Les prix des produits agricoles au Petit Kasai varient tres
 
fort et sont en fonction des prix des biens manufactures de premiere
 
ndcessitd pour les paysans. Selon les renseignements fournis par
 
1'Pnimateur de la Collectivite de Mosango et le Secretaire de
 
Collectivite de Luniungu, le tableau 01 reumerait les prix en
 
vigueur dans les diffdrents marchds autour du Petit Kasai.
 

Un sac de manioc est vendu, au niveau des villages/marches &
 
plus ou moins Z. 6.000.
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Tableau 01: Prix de certaii,3 produits agricoles dan t'aire du Petit Kasai
 
recueitlis au mois de Novebre 199C
 

............................ .......................
 

No. PRODUITS UNITE DE POIDS
 
VENTE UNITAIRES PRIX UNITAIRES
 

31 lnioc/Coseetres 	 - Sac 70 Kgs Z. 30 A 100/Kilo 
- Panier 10 Kgs A 15 Kgs Z. 1.000 A 1.500/Panier 
- Bassin 35 Kgs Z.3.000 A 3.500/Bassin 

02 Aafs - Sac 60 Kgs Z. 130 h 140/1.ilo 
03 Arachides - Sac 50 Kgs Z. 9.000 A 18.000/sac 
04 Riz Paddy - Sac 100 Kgs Z. 10.000/sac 
05 Patmiste - Sac 61 Kgs Z. 1.230 30/Kito 
06 Noix de paime Caisse Z. 400/caisse 
07 Huite de palme BouteiLte de 

75 ck Z. 200/bout.
 

08 Courge Sac 40 Kgs Z. 200 6 350/Kito
 
09 Cafd Robusta Sac 60 Kgs Z. 50/ito
 
10 Patate douce Sac 120 Kgs Z. 50/Kilo
 
11 Poivre 	 Bassin 03 Kgs Z. 100/verre
 

Z. 400/Kito 
12 Banana de table 02 r~ginf.s 20 Kgs Z. 50/moyen 
13 Banane plantain 01 r6gime 10 Kgs Z. 100/banane
 
14 Igname Panier 05 Kge Z. 50/penier
 
15 Ldgumes Kilo Z. 200/Kito
 
16 Tabac Kilo Z. 300/KiLo
 
17 Vpandjou Kilo Z. 80/Kito
 
................................................................
 

Rdfdrences: 
- Animateur de Cottectivit6 de M4osango 

- Secrdtaire de ta CoLtectivit6 de Luniungu 
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Au niveau du Petit Kasai, un sac de manioc est vendu au dep6t A
 
Z 10.000 a 11.000. Les frais d'entreposage d'un sac de manioc
 
s'eldvent a Z. 100 par sac. Tandis que le transport d'un sac de
 
manioc des warch~s ou villages environnants au Petit Kasai est en
 
fonction de la distance & parcourir. Ils varient entre Z. 500 A 800
 
par sac transport6.
 

Le transport des passagers des marches au Petit Kasai et vice
 
et versa est en fonction aussi de la distance qui separe le marche
 
du Petit Kasai. Ii varie de Z. 1000 a 4.000
 

Au niveau de Kinshasa, un sac de cossettes de manioc se vend A
 
plus au moins Z. 30.000,00 (Annexe 7). Ce prix varie suivant la
 
saison (durant la saison des pluies les prix sont A la hausse),
 
pendant les premieres heures de la jiurnee, les prix sont & la
 
hausse, les (prix) diminuent & la fin de la journee; l'abondance
 
peut varier de vente du sac correspond aux frais payes aux agents
 
des Affaires Economiques, de l'Environnement, de l'Ordre durant le
 
rarcours du Petit Kasai & Kinshasa. Tous ces frais entrent dans le
 
calcul du prix de revient, du sac de cossettes de manioc randu
 
Kinshasa.
 

Bref, il est plus bendfique pour les operateurs economiques
 
"par colis" de vendre leurs produits au Petit Kasai plut6t qu'&
 
Kinshasa pour plusieurs raisons A savoir
 

01. 	 1'economie du temps;
 
02. 	 La rotation du stock vendu;
 
03. 	 l'etat defectueux de la route Petit Kasai-Kinshasa;
 
04. 	 la longue distance & parcourir pour vendre les produits
 

(plus ou moins 900 Kms A + R);
 
05. 	 Les conditions atmospheriques pouvant entrainer la
 

deterioration des proudits (pourriture par exemple);
 
06. 	 les pannes et les accidents eventuels (risques de passer
 

plusieurs jours de route);
 
07. 	 les tracasseries administratives;
 
08. 	 la variation des prix sur les marches de Kinshasa;
 
09. 	 le cots eleve de transport par sac et par passager;
 
10. 	 les frais de sejour a Kinshasa
 
11. 	 les risques de vol.
 

Tout cel& n'avantage pas l'operateur economique "par colis" qui
 
doit aller vendre ses produits a Kinshasa; d'ofi l'utilisation
 
avantageuse du marchd du Petit Kasai pour ecouler les produits
 
agricoles.
 

S'il est avantageux, pour les opdrateurs economiques "par
 
colis" de vendre leurs produits agricoles au Petit Kasai, (Annexe
 
07) il est par contre desavantageux de s'approvisionner en biens
 
manufactures au Petit Kasai. Les prix eleves des biens manufactures
 
au Petit Kasai impliquent 1'installation d'un magasin de gros.
 

Les operateurs econom^ques vont A Kinshasa pour, entre autres,
 
s'approvisionner en biens manufacturds de premibre necessitd.
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Le transport d'un sac de manioc du Petit Kasai & Kinshasa au
 
moment de cette etude codte Z. 9.000 A 10.000.
 

Les biens manufactures sont vendus en gdndral au niveau des
 
marchds du Petit Kasai par des commergants autres que ceux qui acheten
 
habituellement les produits agricoles.
 

Le niveau des prix des bien manufactures varie tres peu dans les
 
marches autour du Petit Kasai compares & ceux pratiques au Centre Mrme
 
du Petit Kasai. Le tableau 02 relve les prix de quelques biens
 
manufacturds de premiere necessite que la population achete le plus
 
couramment.
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Ces prix sont A titre indicatif car its Ituctuent souvent.
 

TabLeau 02: 	 Prix des biens mnuufecturn en vigueur dans Lee march s du 
Petit Kasav receuittis au mois de Novebre 1990 

No. BIENS MANUFACTURES 


......................................................... 


01 Verre de set 


02 Savon mongange 


03 Savon 	te coq 

04 Sardine Anny 


05 Putchard petit format 


06 PuLchard grand format 


07 Bolte de tomate SaLsa 


08 Paquet 	Anmbessade 

09 Bougie 


10 Verre de sucre 


11 Boite d'aLtumette 


12 1 Litre ck-gasoiL 


13 1 titre de SAE 40 


14 AiguilLe A tisser 


15 Lait BtALe Hotlandaise PF 

16 Sachet 	do Lait Appoto 

17 Lait NestL6 


18 Pague pour femmes 


19 Bic bLeu 


20 BouteiI te p6troLe 

PETIT KASAI 


(Zaires) 


200,00 


250,00 


1.000,00 


1.000,00 


1.000,00 


2.000,00 


400,00 


1.000,00 


150,00 


250,00 


100,00 


1.500,00 


3.000,00 


10,00 


6.000,00 


300,00 


600,00 


7.500,00 


150,00 


1.000,00 

MOYENNES DES 	PRIX
 

DANS LES MARCHES DES
 
ENVIRONS OU PETIT KASAI
 

(Zaires)
 
.......................
 

200,0
 

300,00
 

1.000,00
 

1.000,00
 

1,000,00
 

2,200,00
 

500,00
 

1.000,00
 

150,00
 

300,00
 

100,00
 

1.500,00
 

3.000,00
 

30,00
 

7.000,00
 

350,00
 

700,00
 

8.000,00
 

150,00
 

1.000,00 
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Les prix de ces biens manufactures varient si fort que les
 
operateurs economiques ont de la peine A renouveler regulierement
 
leurs stocks. Nous avons remarque lors de notre sejour au Petit
 
Kasai que certaines boutiques avaient dej& ferme parce que leurs
 
proprietaires n'arrivaient plus & se rdapprovisionner. Prenons par

exemple une boite de tomate qui cofite Z. 400 & 500 dans l'aire du
 
Petit Kasai, alors qu'& Kinshasa, la m~me boite se vend dej& a Z.
 
600 - 700. Comment un commergant du Petit Kasai dans ce cas
 
arriverait-il & renouveler entibrement son stock. Ii sera
 
certainement bloque un jour, & moins qu'il y ait un flux exterieur
 
d'argent.
 

VIII.BESOINS DE TRASPORT DU PETIT KASAI POUR L'EVACUATION DES
 
PRODUITS AGRICOLES
 

Les operateurs economiques du Petit Kasai eprouvent d'enorme
 
difficultes pour se deplacer vers les villages et les marches pour
 
l'achat des produits agricoles ou la vente des biens manufactures de
 
premiere necessite. Ils sont obliges de laisser trainer des sacs de
 
manioc achetes dans des marches durant une semaine, deux ou voir
 
m~me trois semaines sans securite apparente de ces produits aux
 
villages surtout contre la pourriture ou les attaques d'insectes.
 
Le manioc de cette saison-ci des pluies ne seche pas toujours bien.
 
Mdme si les proudits agricoles arrivaient au Petit Kasai, il n'est
 
toujours pas faciles pour les operateurs economiques de trouver un
 
camion disponsible pour les evacuer sur Kinshasa, la plupart des
 
camions qui y arrivent etant toujours charges.
 

C'est dans cette situation d'incertitude que les operateurs

dconomiques du Petit Kasai evoluent sans espoir du lendemain.
 

Ainsi parmi leurs priorites, le camion vient en premiere

position. PROCAR devra les securiser en ce qui concerne le moyen
 
sur d'dvacuation de leurs produits agricols.
 

Durant les periodes de grande production, le Petit Kasai arrive
 
& dvacuer 3.000 sacs de manioc soit 30 camions par mois transportant
 
chacun 100 sacs par voyage. Mais il n'y a pas que le manioc qui est
 
commercialise comme produits agricoles au Petit Kasai; il y a tant
 
d'autres produits. Nous citerons par exemple les arachides, le
 
mais, le cafe, le riz paddy, les palmistes. les courges, la banane
 
Gros Michel et Plantain, etc... (Annexe 03, 04 & 05).
 

Faute de moyens de transport, le Centre du Petit Kasai est voue
 
& vdgdter si pas A disparaitre. Aujourd'hui, ce Centre vit grace
 
aux services d'un vieux vehicule BEDFORD soigneusement entretenu par
 
un Mdcanicien chevronnd qui est sur place. Mais pendant combien de
 
temps ce vehicule tiendra-t-il le coup?
 

Suivant l'Annexe 06 du calendrier des marches, la plus longue

distance & parcourir par les operateurs dconomiques se situe & 54
 
Kms du Petit Kasai, au marchd de Kialu dans la Collectivitd de
 
Luniangu.
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----------------------------------------------------------------------------

----------------------------------------------------------------------------

---------------------------------------------------------------------------

Avec ce vieux vdhicule BELFORD present au Petit Kasai, les opdrateur
 
dconomiques s'organisent tant bien que mal et cotisent pour l'achat du gasoi
 
dont la quantite est determinee en fonction de la distance & parcourir et d
 
la consommation du vdhicule au Kilometre. La facture du carburant es
 
partagee au prorata de nombre d'operateurs economiques utilisateurs d
 
vehicule ce jour-l&.
 

Les commergants supportent le coat du carburant, mais aussi leurs ticket
 
personnels et celui de leurs colis. Le tableau 03 donne une idee sur 1
 
tarification appliquee par Monsieur SUZA, proprietaire du vehicule BEDFORD.
 

Tableau 03: 	 Tarification pour le transport des biens et des personnes
 
dans l'aire du Petit Kasai, valable au mois de Novembre 1990
 

No LOCALITE DISTANCE TICKET/PER- TICKET/SAC
 
SONNE MANIOC
 

01 Kwaya 20 Kms Z. 2.500,00 Z. 500,00
 
02 Kipuala 35 Kms Z. 3.500,00 Z 1.000,00
 
03 Kiyanzi 25 Kms Z. 3.000,00 Z 500,00
 
04 Mukunzi 25 Kms Z. 2.500,00 Z 500,00
 
05 Zaba 50 Kms Z 4.000,00 Z 500,00
 
06 Musengi 30 Kms Z 2.500,00 Z 500,00
 
07 Kialu 54 Kms Z 3.500,00 Z 500,00
 
08 Zanga 22 Kms Z 2.000,00 Z 500,00
 
09 Mpunza 07 Kms Z 1.000,00 Z 400,00
 
10 Mikongo 13 Kms Z 1.500,00 Z 400,00
 

N.B.: 1) Selon Monsieur SUZA, la tarrification ci-dessis est en 
en fonction de la distance a parcourir et de 1'etat de 
la route 

2) Nous n'avons repris ici que quelques marches souvent frdquentds 
par le vehicule de Monsieur SUZA. 

3) Les distances mentionndes dans le tableau ci-dessus feront 
1'objet de vdrification. 

4) Les tarifs repris ci-dessus sont indicatifs et varient en 
fonction du coat du carburant. 
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IX. CAPACITE DE PRODUCTION DES VILLAGES AUTOUR DU PETIT KASAI
 

Une chose est vraie, qu'aucune personne n'est autorisde &
 
acheter les produits agricoles en dehors des jours des marches.
 
Cette reglementation protege la population contre les abus des
 
acheteurs qui tentent d'acheter les produits agricoles aux prix non
 
autorises par la loi.
 

De plus, l'Animateur responsable des marches, car il y en a un
 
par Collectivite, & le devoir d'evaluer a chaque marche la
 
production commercialisee par produit. Les achats clandestins ne
 
lui facilitent pas cette t~che.
 

Enfin, les paysans ont une opportunite le jour du marche de
 
s'acheter aupres des commergants des biens manufactures de premiere

necessite : du savon, du petrole, des boites d'allumette, du sel de
 
cuisine, etc...
 

Nous esperons qu'en reprenant ici la production commercialisde
 
par marche, nous donnons une idee approximative du niveau et de la
 
qualite de la production agricole dans le rayon d'action du Petit
 
Kasai du moins en ce qui concerne les Collectivites de Mosango et de
 
Luniungu (Annexes 03, 04 & 05).
 

Les operateurs economiques du Petit Kasai exploitent au total
 
36 jours des marches dont 24 sont dans l'aire du Petit Kasai et 12
 
autres en dehors du rayon d'action du Petit Kasai (Annexe 06). En
 
fait, il n'y a pas que 18 marches, mais comme ils se tiennent deux
 
fois par mois, les 18 marches x 02 font 36 dont 16 ont lieu la
 
premiere et la troisieme semaines du mois et 20 marches qui se
 
tiennent la deuxieme et la quatrieme semaines du mois (Annexe 06).
 

Si nous estimons A 70 sacs de manioc, la moyenne de production

commercialisee par marche, le Petit Kasai aurait A evacuer par mois
 
2.500 sacs de manioc (70 sacs x 36) soit 176.400 Kgs de manioc A
 
raison de 70 Kgs par sac de manioc-cossettes de poids moyen.
 

70 sacs par marchd constituent une production moyenne, car il y
 
a de ces marches comme celui de Zaba (Annexe 06) ofu la production
 
atteint facilement 600 sacs par marche.
 

Selon les statistiques fournies par l'Animateur KIBUILA de la
 
Collectivite de Mosango, la production agricole commercialisee dans
 
les diffdrents marches de sa juridiction est presentee dans le
 
tableau 04 ci-dessous. Le tableau 04 explique le moment ou les
 
produits agricoles sont disponibles durant l'annee, en quelle

quantite et que faut-il faire pour assurer leur evacuation vers le
 
Petit Kasai. Ce tableau permet aussi de prevoir des fonds A
 
mobiliser et a quel moment pour l'achat et l'evacuation des produits
 
agricoles vers Kinshasa.
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Tableau 04: Production commerciatis6e et rythrr, d'6vacuation des produits par 

produits par mois 

PRODUCTION COMMER- RYTHNE D'EVACUATION 

CIALISEE OBSERVATIONS 

No. PRODUITS PERIODE DE UNITE TONNAGE NBRE 

DISPONIBILITE ANNUELLE MENSU- CONDI- UTILE DE 

ELLE TIONE- SACS DU VOYA-

MENT CAMION GES 

01 Manioc/ 

Cosette Toute L'anne 1B/410 T. 1.534 T. 70kg 21.914 07 T. 219 Pour t'6vacuation 
du manioc vers 

02 Arachides Mars A Aojt 331,77 55,3 50kg 1.186 07 T. 09 Kinshasa, on peut 

recourir A de ca­

03 Mais Mars A Juit 134,18 27 60kg 450 07 T. 04 mions remorques qui 

04 Courge Mars h D6c 86,2 8,6 40kg 215 07 T. 01 

reviennent presquh' 

vide de Kikwit et 

qui peuvent transpor­

05 Caf6 Juit A Oct 26,1 6,5 60kg 109 07 T. 01 ter plus de 15 tomes 

h la fois. 

06 Huite Toute 

de pate L'are 172,5 14,4 220kg 65 07 T. 01 

07 Paddy Mars A Oct 121,3 17,3 100kg 173 07 T. 
.......................................................................................................
 

N.B.: - Ce tableau ne contient que La production des marchhs de La CoLLectivi;6 de Mosango. La 

production appartenant aux 08 marchhs situhs en dehors de L'aire du Petit kasa" nest pas 

concernhe dans ce tableau. 

- Les renseignements ci-dessus ont 6t recueiitis au mois de Nove'abre 1990. 
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X. 
 LES EFFETS DU MARCHE DU PETIT KASAI EN FONCTION DE
 
L'AUGMENTATION DE LA QUANTITE DES PRODUITS AGRICOLES ET DES PRIX
 

L'augmentation de la quantite des produits agricoles va
 
entrainer une extension des infrastructures existantes (entrep6t,

etag~res, etc...) qui seront beaucoup sollicitdes pour l'er.treposage

des produits agricoles achetes. Ii en sera de xrme des moyens

d'ecoulement vers les Centres urbains qui seront accrus et leur
 
capacite augmentee.
 

Le Comite du marche sera oblige d'interesser non seulement le

Centre Agricole de Lusekele et les transporteurs des Bulunju, mais
 
egalement les transporteurs des Centres urbains 
(Kikwit et Kinshasa)
 
pour assurer l'evacuation des produits agricoles des villages vers
 
le Petit Kasai et du Petit Kasai vers Kinshasa ou Kikwit.
 

Les prix eleves des produits agricoles vont obliger les
 
operateurs economiques du Petit Kasai a recourir au credit, soit sur
 
place au cas ouA une Cooperative d'Epargne et de Credit y serait dej&

installee ou ailleurs dans des Banques ou autres Institutions
 
Financieres.
 

D'autres operateurs economiques seront capables de se
 
construire des chambres froides pour des vivres frais, des h6tels un
 
peu plus decents, des coins recretifs, une station service
 
d'entretien et reparation et de vente de carburant et lubrifiants,
 
etc...
 

La population elle, suite aux prix interessants auxquels les
 
commergants achetent ses produits agricoles vendra davantage aux
 
operateurs economiques. Son revenu sera ameliore et elle saura
 
facilement s'acheter des biens manufactures de premiere necessite.
 
La disponibilite des camions pour l'evacuation facile des produits

agricoles de villages vers le Petit Kasai et Kinshasa va entrainer
 
un flux d'argent, un mouvement des personnes et des biens favorables
 
au developpement non pas seulement du Petit Kasai, du Centre
 
Agricole de Lusekele, mais aussi des villages.
 

XI. LA PARTICIPATION LOCALE
 

La question de la participation locale rejoint le point 08 des
 
termes de reference sur la perception du marche du Petit Kasai par

les differents beneficiaires de la place.
 

Nous avons constate que la population a tendance & considerer
 
ce marche comme celui des Americains, du PROCAR. Cette perception

vient du fait qu'on n'explique pas assez le bien fonde de ce
 
marche. La population doit comprendre que ce marche lui
 
ippartient. Elle a droit a s'y intdresser, a donner de suggestions
 
pour son amenagement ou meme a participer a l'installation des
 
infrastructures qui sont prevues. 
 C'est de cette fagon seulement
 
que le marchd pourra se d~velopper et sera entretenu par les
 
ayant-droits.
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Tout ce que PROCAR a 1'intention de realiser au Petit Kasai
 
devrait faire 1'objet de discussion, de concertation entre PROCAR et
 
le Comite du marche ou m~me de debat au niveau de tous les
 
operateurs economiques de la place.
 

C'est un aspect important qu'il ne faudrait pas negliger pour

la bonne marche des activitds du marche, pour la survie mnme du
 
marchd et pour la releve du PROCAR au Petit Kasai.
 

XII. 	AUTOFINANCEMENT DU MARCHE DU PETIT KASAI
 

Nous nous sommes interessees a la rentabilite du marche du
 
Petit Kasai.
 

Nous avons en effet, essaye d'evaluer les sources de recettes
 
et des depenses potentielles pour un bon fonctionnement du march6.
 

A) 	Recettes
 

Les recettes prdvues sont les suivantes:
 

a) Location des containers
 

1. 	Dep6t de boisson Z 10.000 par an
 
2. 	Dep6t des produits agricoles Z 10.000 par an
 
3. 	Dep6t des biens manufactures Z 10.000 par an
 
4. D~p6t d'autres produits Z 10.000 par an
 

b) Location des etalages
 

1. 	Etalage Z 3.000 par etaiage/an
 
2. 	Espace pour "par colis: a fixer
 

plus tard en fonction de la
 
superficie occupee Z
 

c) 	Frais d'entreposage
 

Dans les containers Z. 100 par sac dont Z. 50 par sac pour le
 
Comite du marche et Z. 50 pour le Responsable du dep6t.
 

d) 	Taxes
 

1. 	Z. 200 & Z 300 par acheteurs (taxe de balance)
 

2. 	Taxe pour le parking des vehicules (a fixer plus tard)
 

3. Taxe pour messages phoniques (& fixer plus tard)
 

B) Ddpenses
 

Les depenses du marche concernent les points ci-aprbs:
 

1. 	charge du personnel:
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a) Salaires :
 

- 02 Sentinettes
 

- 01 Secrdtaires-comptabLes
 
- 01 Caissibre
 

- 01 Percepteur des tc-xes qui travaiLtera avec ceLui
 

de La Cottectivit6 Mosango; 
- 03 Batayeurs
 

b) Charqes diverses:
 

2. Fournitures du bureau 
3. Autres fournitures conscmm6es
 

4. Investissements (meubtes, bureau, 6tagbres, 07 
diables, une phonie, 	brosse, 10 rateaux, 01
 

coffre-fort, 01 machine & 6crire, 02 brouettes, 01 
calcuLatrice, etc),
 

Pour ce qui est des investissements, le Ccmit6 du marchd 
souhaite que PROCAR fasse une avance des fonds. It est prit h 
retmourser cette avance au moment opportun (h charge au march6). 

Ainsi, ta proposition du budget 6tabord par te, Comit6 du march6 
avec t'assistance de L'6quipe mixte TechnoServe - PROCAR se pr6sente 
de La manibre suivante: 

Budget annueL du march6 du Petit Kasai 

A) 	 Les recettes 

No 	 MONTANT DUREE TOTAL 
L 1 B E L L E 	 UNITAIRE DUREE NOMBRE RECETTES 

(Zaires) (Zaires) 
...............................................................................
 

01 	 Location d'6tatages 3.000 01 ann6e 131 6talages 393.000
 

02 	 Location de containers 10.000 01 annde 07 contain. 70.000
 

03 	 Taxes par sac soit 
640 sacs/containers 50 01x12mois 04 contain. 1.536.000
 

04 	 Taxes containers 
comme dp6t bois. 10.000 O1xl2mois 01 contain. 120.000 

05 	 Taxes/divers 10.000 O1xl2mois 01 contain. 120.000 

07 	 Taxes ddtaittants 50% 
de recettes totaLes 	 1.179.000
 

Total des recettes
 

annueesI I s 	 3.538.500 
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B) Les d6ienses 

.......................................... 
... ................................
 

MONTANT MONTANT TOTAL
 

No L 1 B E L L E NOBRE MENSUEL MENSUEL ANNUEL 
(Zaires) (Zaires) (Zaires)
 

..... .= ...................................................................
 

01 Charges du personnel: 

a) Salaires: 

- Sentinelte 02 7.000 14.000 16R.000 

- Secrdtaire-comPtabLe 01 20 000 20.000 240.000 

- Caissi~re 01 15.000 15.000 188.000 
- Percepteur 01 5.000 5.000 60.000 

- Batayeur 03 4.000 4.000 144.000 

............................................................ 

Sous-totat 
 792.000
 
.............................................................................
 

b) Charges diverses (25% de sat.) - 198.000 
02 Fournitures de bureau (forfait) - 120.000
 

03 Autres fournitures consommes - 198.000 
04 Investissements divers (mat6riet) PM PM PM PM 

05 !rmpr~vus (15%) 163.800 

.. . . . . . . . . . . . . ..... . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Sous-total 
 679.800
 

•-............................................................................
 

Total des d6penses 
 1.471.800
 

C. Le R6suttaht d'exploitation:
 

C'est ta diffdrence entre Las recettes et LeasdL-nses (A-B): 
Z3.538.550- Z. 1.471.800 = Z. 2.067.500
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Cet eyemple nous a permis de conclure quoique hAtivement que le
 
marche du Petit Kasai peut s'autofinancer. Certes, toutes les
 
depenses .t les recettes ne sont peut 6tre pas reprise ici, mais ce
 
budget ncus donne quand mdme une indication sur le fonctionnement
 
futur du 	marchd du Petit Kasai. Nous verrons plus tard que le
 
Comitd du marchd pourrait encore realiser des benefices relativement
 
eleves si PROCAR mettait a na disposition un vehicule ou si le
 
marche utilisait le camion de Lusekele ou d'un autre transporteur
 
pour l'evacuation et la commercialisation des produits agricoles.
 

XIII. 	 LE CIRCUIT DE COMMERCIALISATION DES PRODUITS AGRICOLES ET
 
DES BIENS MANUFACTURES
 

La commercialisation des produits agricoles et des biens
 
manufactures au Petit Kasai suit un circuit que nous pensons decrire
 
sommairement dans ce chapitre.
 

Mais avant de le faire, il est bon de rappeler au lecteur que
 
la commercialisation des produits agricoles et des biens
 
manufactures implique la maitrise de certains elments du marche par

celui qui est interesse par cette activitie. Ii fera alors ce que
 
nous appelons l'tude du marche.
 

Ce chapitre renferme les rubriques ci-apres:
 

a) l'6tude du marche; 

b) le syst~lne d'achat des produits agricoles; 

c) le systeme d'approvisionnement en biens manufactures; 

d) le systeme d'evacuation pratique dans l'aire d'action du 
Petit Kasai 

c) le systeme de stockage des produits agricoles au petit 
Kasai. 

13.1. L'etude du marche
 

Elle consiste A identifier et & maitriser tous les elements du
 
marche d'un produit donne.
 

Et comme il s'agit des produits agricoles du Petit Kasai,
 

l'etude aura & se pencher sur:
 

- le prix d'achat des produits agricoles;
 

- la production potentielle & commercialiser;
 

- les unitds d'achat;
 

- les emballages (sacs vides) et autres fournitures
 
consommdes (fil, aiguille, etc...);
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le systeme d'achat;
 

les zones d'achat;
 

le mode d'evacuation des produits;
 

l'tat des routes et des ponts;
 

le calendrier agricole;
 

le calendrier des marches s'il en existe;
 

la concurrence locale;
 

les transporteurs & identifier, les conditions de location
 
des vehicules;
 

l'existence ou non des entrep6ts, leur nature et leur etat;
 

les conditions de location des entrep6ts;
 

la disponibilitd et le codt de la main-d'oeuvre au niveau
 
du village, du Petit Kasai;
 

le systeme de vente des produits au niveau des Centres de
 
consommation;
 

la vente est-elle au comptant ou A credit?
 

Y-a-t-il une difference des prix entre la vente dans le
 
camion, par terre et au dep6t? Laquelle? 

A qui vendre? : - clients individuels; 
- clients institutionnels; 
- avantages & inconvenients de chacune des 

categories 

Quelle sont les sources d'approvisionnement en biens
 
manufactures;
 

Quels sont les prix de gros compares & ceux de detail des
 
biens manufactures?
 

Conditions d'achat en gros des biens manufactures;
 

Les prix de detail des biens manufactures au niveau
 
d'approvisionnement et de vente (Petit Kasai, villages,
 
marchds locaux);
 

Sources de financement;
 

Conditions d'octroi de credit.
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Toutes ces informations et tant d'autres encore non reprises

ici aident A planifier des decisions & prendre pour mieux organiser

la commercialisation des produits.
 

13.2. Le syst~me d'achat des produits agricoles au Petit Kasai
 

La tenue d'un marche au Petit Kasai constitue une grande

ceremonie qui commence par des chants entonnes par l'Animateur de la
 
Collectivite charge des marchds.
 

L'animation a trait aux champs qui conseillent la population &
 
produire davantage, & biea preparer les cossettes de manioc 
(le

respect du temps de rouissage), A bien nourrir les enfants, & ne pas

vendre toute la production, A penser aux jours de famine, & bien
 
utiliser l'argent qu'on reqoit aprOs la vente des produits

agricoles. C'est formidable.
 

Ensui'e, l'Animateur ouvre le marche et les acheteurs peuvent
 
commencer l'achat des cossettes de manioc et d'autres produits.

Mais n'achetent que les operateurs economiques en regle avec la
 
loi. Ceux qui n'ont pas de licence d'achat ou de registre de
 
commerce sont refuses d'acheter les produits agricoles. Les autres
 
achetent aprbs avoir payd Z. 200.00 a Z. 300.00 de droit de balance.
 

Les achats se font avec la balance. Mais comment? Alors que

l'acheteur fait sembler de manoeuvrer sa balance et donner un prix &
 
la vendeuse, celi-ci a les yeux braques sur son panier ou son

bassin. Elle ne 
regarde pas la balance. Quand elle remarque que le
 
prIx d'achat ne correspond pas A la quantite du produit, elle refuse
 
de prendre l'argent, reprend son panier qu'elle se dispute avec
 
l'acheteur qui se moque parfois d'elle. 
on la voit se diriaer chez
 
un second et puis un troisieme acheteur jusqu'& ce que le prix

offert lui soit favorable. Ii y a un peu de manigance dans la fagon

d'acheter les produits aupres des femmes. 
Nous nous sommes demandes
 
gii finalement gagne dans cette transaction des cossettes de
 
manioc. Evidemment tout le monde gagne de sa fagon. Mais
 
l'acheteur "par colis" gagne plus. 
Ii gagne sur la femme qui est
 
analphabete et qui ne comprend pas la balance. 
 Ii gagne aussi sur
 
le commergant qui l'a delegue pour acheter ses produits. 
 Car le sac
 
de manioc, au lieu de cotter Z. 7.000,00 ou 8.000,00, il comte par

suite de la manigance de l'acheteur Z. 5.600,00 A Z. 6.000,00.

Ainsi, l'acheteur a Z. 1.400,00 a Z. 2.000,00 & son profit par sac.
 
Ii peut facilement sortir du marchd avec Z. 20.000,00 a Z. 40.000,00

de profit & son compte suivant le nombre de sacs achetes.
 

A chaque fois qu'il achete, il deverse le panier de manioc sur
 
des sacs vides ou sur bache dtendue par terre. A la fin du marche,

chaque acheteur charge les produits achetes dans des sacs. Et
 
l'Animateur du marchd passe alors pour recolter les statistiques de
 
production.
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Souvent un vehicule stationne attend les commergants pour

l'1vacuation des produits achetes vers le Petit Kasai. 
A defaut,

les commergants sont obliges d'entreposer les produits sur place

dans une maison d'un paysan Gu dans un entrep6t quand il y en
 
existe. Ii y a au total 22 marches sur 24 situes dans le rayon du
 
Petit Kasai (voir annexe 06) qui exigent l'evacuation des produits

achetds parca qu'dtant enclaves, les autres marches (02: Kibengi et
 
Gobari) sont sur la nationale et les produits peuvent dtre dvacues
 
directement sur Kinshasa.
 

Ii y a une particularitd A souligner pour ces marches
 
precites. En effet, ces marches se tiennent toujours dans les
 
apr~s-midi. Les raisons & cela sont nombreuses. Nous retiendrons
 
entre autres les longues distances que parcourent souvent A pied les
 
vendeurs pour arriver au marche; il 
en est de mgme des commergants

qui frequentent ces marches, ils viennent pour la plupart du Petit
 
Kasai A bord d'un vieux camion BEDFORD de quatre (04) tonnes.
 

13.3 Le systeme d'approvisionnement en biens manufactures
 

Aujourd'hui, les operateurs dconomiques du Petit Kasai
 
s'approvisionnent en biens manufactures de premibre ndcessitd &
 
Kinshasa ou a Kikwit dans des magasins de gros, en detail et au
 
grand marche.
 

Du fait que la plupart de ces biens sont achetes en detail,

ceci a pour consdquence que les biens manufactures sont vendus & des
 
prix eleves aux marches. Une politique qui consisterait A installer
 
un magasin de gros au Petit Kasai abaisserait les prix de vente de
 
ces biens manufactures dans le rayon d'action du Petit Kasai.
 

Le Comitd de marche pourrait prendre contact par exemple avec
 
MARSAVCO ou d'autres grossistes ou importateurs pour que ces
 
derniers ouvrent des magasins de gros au Petit Kasai ou qu'un ou
 
deux commer9ants soient presentes aupres de ces grossistes pour leur
 
servir de Representants. L'etude du marche pourrait dej& identifier
 
ces grossistes avant de signer un protocole de collaboration entre
 
le Comite du marchd, le commergant et les importateurs ou grossistes.
 

13.4 Le systeme d'evacuation des produits agricoles au Petit
 
Kasai
 

Au Petit Kasai, les operateurs economiques utilisent un vieux
 
vehicule BEDFORD de 04 tonnes pour evacuer leurs produits agricoles
 
et pour se rendre dans les differents marches de l'aire du Petit
 
Kasai.
 

Mais ce vdhicule n'arrive pas dans tous les marches du rayon

d'action du Petit Kasai. Certains operateurs economiques vont
 
jusqu'I& Kinshasa s'entendre avec des transporteurs. Les vdhicules
 
de ces derniers arrivent au Petit Kasai et entrent & l'intdrieur
 
pour ramasser les produits. Dans ce cas-ci, les produits evacues ne
 
feront plus l'objet d'un entreposage au Petit Kasai. Ils sont
 
dvacues directement sur Kinshasa.
 

28
 



Ii y a aussi des occasions des vdhicules, quoique rares, qui

passent & vide au Petit Kasai. Il se presente dans ce cas deux (02)

alternatives: soit que le vdhicule charge des produits se trouvant
 
au ddp6t ou soit qu'il se rende dans les villages pour evacuer les
 
produits qui trainent dans les differents marches de l'aire du Petit
 
Kasai. Mais tout ddpend du premier operateur economique qui aborde
 
le Chauffeur. Ii arrive que deux opdrateurs economiques se

disputent le m~me vdhicule. Et c'est souvent le plus offrant qui

l'emporte.
 

C'est vraiment curieux et regrettable de voir des commergants

"par colis" qui font des semaines entieres au Petit Kasai pour

attendre seulement une occasion de fortune de vehicule pour evacuer
 
leurs produits bloquds dans des villages.
 

Ii faudrait arriver & la situation d'etablir un relais au Petit
 
Kasai. C'est-&-dire des vdhicules qui ne feraient que sortir des

produits agricoles des villages au Petit Kasai. 
 Tandis que d'autres
 
prendraient les produits du Petit Kasai vers les Centres de
 
consommation notamment Kinshasa.
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13.5 	 Le systbiwe d'entreposage des prodults auricoLes au Petit 
Kasai 

Nous avons dit pLus haut q.ue 22 march6s sur 24 du Petit Kasai 

exigent L'6vacmtion des produits agricoLes perce qJ'6tant encLav6s; La 

situation des df6pts dens L'aire du Petit Kasai a 6t6 ,voqu6e lors de 

notre s~jour dar ce mitieu. Les dp6ts, pour La pi part sont 

construfta en motriaux tocaux et donc peu durabLes. ILs sont r6partis 
darw te rayon d'acton du Petit Kasai de La mani~re suivante: 

...................... ................................................ °..... ...
 

No L I E U No. DEPOT PROPRIETAIRE MARCHE 
... ............................................................ °............... 

01 Petit Kasai 02 - Mr. KINGOLO Gobari & Canp Butungu 
MMr. KINZALA 

02 	 Caup Pompi 03 - MASUA HOpitat de Kosango 

- TLI4AKA 

HOPITAL DE MOSAN/Gn 

03 	 Centre Muluna 03 - OZIA KisaLa 
- BOJLAJ4E 

- DJANGO 

04 Koshi 01 - Koshi Koshi 

05 Tumikia 02 - Chez Les Pires Mission CathoLtiqe 

- Chez Les Sceurs Tunikia 

06 Kwaya 01 - BADJOKO Kwaya 

07 Kfsambe 02 - MUPEPE & CHARLES Kisaybe 
- MENGI 

(Cfr. Animateur KIBUILA de La CoLectivit6 MOSANGO) 

Ces dpts pr6disposent tes produits agricoLes ermagasin s aux attaques 
d'linsectes, fux pourritures et aux intenperies. Car 'eau peut entrer dans ces 

dep6ts, Les toitures dtant en paitLe. 

Le syst(ne d'entreposage pr6conis6 par PROCAR est certes nettement meitLeur 6
 

ceLui pratiqu6 aujourd'hui au Petit KasaT.
 

D'abord parce qua Les entrep6ts sont en duir, ensuite ptus s6curisants et enfin 

Les produits seront A L'abri d'intemperie et des pr6dateurs. 
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Cependant, les containers, quoique mis sous un hangar, peuvent

entrainer la depreciation de la qualite des produits agricoles
 
entreposes. Ceci se justifie par l'absence de ventilation A
 
l'intdrieur des containers. Ii faudrait creer cette ventilation et
 
proceder & des essais en fonction du temps de stockage et de la
 
quantitd & stocker. Ce n'est qu'apres ces essais qu'on pourrait
 
generaliser l'utilisation des containers. Un inconvenient d'ordre
 
pratique & l'usage des containers pour le stockage des produits
 
agricoles a trait a la difficulte de deplacer des sacs stockes.
 

Ceci arrive quand un container est utilise par plusieurs
 
personnes. La personne qui a mis la premiere ses produits dans le
 
containers peut avoir la premiere occasion a trouver un transport
 
pour evacuer ses produits vers Kinshasa. Ses produits qui se
 
trouvent au fond du container seront difficilement evacues. Tous
 
ces aspects du probleme feront l'objet des etudes, le marche du
 
Petit Kasai etant un marche experimental.
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Annexe 15.1
 

TERMES DE REFERENCE
 
ETUDE DE BASE POUR LE MARCHE RURAL
 

SITE: PETIT KASAI
 

I. INTRODUCTION
 

a ete
La presente etude est une continuation du travail qui 

(CAL) par la Societe
realise au Centre Agricole de Lusekele 


TECHNOSERVE (TNS).
 

Elle vise & reunir un ensemble d'informatiors utiles pour la
 

mise au point d'un marche-ddp6t au Petit Kasai qui sera gere
 

par un comite de gestion composd des operateurs economiques
 

locaux au sein duquel le CAL pourra &tre membre.
 

I. TERMES DE REFERENCE
 

1. 	 Definir le r6le et l'organisation du comite de gestion;
 

2. 	 Evaluer la capacite d'organisation et de gestion des
 

operateurs dconomiques du Petit Kasai;
 

Ddfinir le r6le que CAL en tant que ONG participant dans
3. 

cette partie de l'aire du Projet pourra jouer;
 

4. 	 Collecter les prix, la quantite et les types de produits
 

agricoles et de biens manufactures pratiques au Petit
 

Kasai, CAL, dans les villages autour du Petit Kasai, en
 

comparaison avec Kikwit et Kinshasa;
 

Evaluer les besoins de transport pour l'evacuation et la
5. 

vers 	le Petit
commercialisation des produits agricoles 


Kasai et d-autres villages environnants, y compris ceux
 

du CAL;
 

6. 	 Evaluer la capacite de production au niveau des villages
 

autour de Petit Kasai pouvant influencer la periodicite
 

de la tenue du marche de Petit Kasai;
 

sur l'augmentation de
7. 	 Estimer les effets de Petit Kasai 

des produits agricoles
la quantite et sur les prix 


vendus, & savoir:
 

a) 	 Les articles pour lesquels les vendeurs depensent
 

leur revenu emanent-ils de la vente au Petit Kasai?
 

b) 	 La masse de revenu est-elle destinee & l'achat des
 

produits alimentaires ou autres produits?
 

C) 	 Cet achat differe-t-il selon le sexe?
 

Petit sont-ils
d) 	 Les produits vendus au Kasai 


nutritifs (proteines, calories)?
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Les produits et les prix sont-ils augmentes A causee) 

de Petit Kasai?
 

8. 	 Evaluer la perception de Petit Kasai par les differents
 

bdndficiaires du Petit Kasai (vendeurs, acheteurs, agents
 

du gouvernement, etc...);
 

recurrentes pour la
9. 	 Ddterminer les besoins des charges 

gestion et la maintenance des activites commerciales de
 

Petit Kasai.
 

III. 	DUREE DE L'ETUDE DE BASE
 

La duree de cette etude sera de vingt cinq (25) jours, soit
 

deux (2) jours de preparation, dix sept (17) jours sur le
 

terrain et six (6) jours pour la prdparation du rapport.
 

IV. 	COMPOSITION DE LEOUIPE DE BASE
 

Ce sera une etude conjointe conduite par une dquipe de TNS (2)
 

avec la possibilite de s'adjoindre quelques unitds
 

supplmentaires du PROCAR, en cas de besoin.
 

V. 	 RAPPORT
 

remis au PROCAR aprbs le
Le brouillon du rapport sera 

est di au PROCAR
"debriefing" & Kikwit. Le rapport final 


enddans les 10 jours apres 1'6tude.
 

VI. 	 BUDGET
 

Le payement pour cette consultation sera effectue par le
 

budget de l'Assistance technique de la societe contractante 

PRAGMA converti en mounaie locale (zaires) au taux off iciel du 

j our. 

VII. 	SUPPORT LOGISTIQUE
 

PROCAR mettra & la disposition de l'equipe, pour cette dtude,
 

un moyen de transport de Kikwit sur le terrain.
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Annexe 15.2
 

FICHES D'IDENTIFICATION DES OPERATEURS ECONOMIQUES
 

CONTACTES AU PETIT KASAI
 

KINGOLO
 
MITUNGU REMY
 
MANGUNZA MBAYA
 
KIBONGO FATI
 
BOLOKO
 
MAVOKA
 
ABUBA MBADIKO
 
KEMBO KUZAMA KUMBI
 
SUZA EMMANUEL
 
KAFUTI WANDO
 
MANGAYA MUKOKO
 
KINDONGO
 
PAMBI
 
MAKASA MANISA
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FICHE D'IDENTIFICATION NO 01
 

01. NOM & POST-NOM 


02 COMPOSITION FAMILIALE 


03 ACE 


04 NIVEAU D'INSTRUCTION 


05 NATURE DES ACTIVITES 


: KINGOLO
 

: Marie a 03 femmes et Pere de 22
 
enfants dont 12 gargons et 10
 
filles
 

Ne a Lusanga, le 15/09/1940. Ii
 
est menuisier de formation. II
 
est devenu commergant en 1969
 

: (Saioir lire et ecrire) oui, 06
 
ans primaires
 

- gestion dep6t de boisson
 
- restaurateur
 
- gestiun d'un h6tel A 15
 

chambres
 
- gestion d'un dep6t de manioc
 
- coinercialisation du manioc
 

activite principale
 
- gestion d'une station service
 
quado
 

- (depanage)
 
- vente de boisson en detail
 

(Buvette)
 

06. A-t-il une petit administration:
 

- Structure 


Comptabilit: 


- Chiffre d'affaires 

- Personnel 

Ets. avec differents services et
 
des responsables & leur tAte.
 
Il y a un debut d'organisation
 

- cahiers des recettes et des
 
depenses
 

- il a l'habitude de cl6turer
 
ses comptes par Centres de
 
profit
 

: - Z. 800.00 & 1.500.00/mois pour
 
le Petit Kasai
 

- Z. 1.000.000/mois pour le
 
dep6t de boisson de Kinshasa
 

: - nombre 08 
- fonctions: 
Receptionniste et son adjoint, 
un Quado et son adjoint, un 
vendeur de biere & la buvette, 
un vendeur au dep6t boisson et 
son adjoint, un responsable du 
ddp6t manioc 
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- niveau d'etudes: 
minimum 6eme primaire et
 
maximum 2eme annee C.O.
 

- composition familiale: 
3 employes sont mariees 

salaire mensuel 
varie de Z. 5.000 
20.000 
le Quado est paye en 
fonction du chiffre 
d'affaires. Ii regoit 
10% des recettes 
realisees. 

- charges du personnel 
plus au mois Z. 
50.000/mois 

Avoirs - materiel roulant : ndant 

immobilises :
 
2 maisons en dur dont
 
une A Kinshasa
 

-	 autres biens: 
- un h6tel de 15 chambres 

au P.K. en materiaux 
semi-durables 

- un ddp6t des produits
 
agricoles en materiaux
 
locaux
 

-	 un restaurant en mat.
 
locaux
 

- 200 casiers Skol
 
- 300 casiers Primus
 
- 1 groupe electrique de 3
 

KVA
 

07. 	Date d'installation au Petit Kasai: 1982
 

08. 	Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres
 
personnes? II travaille suel, mais il regoit de la boisson
 
& credit en partie de I'UNIBRA et da la BRALIMA.
 

09. 	Poste occupe au sein du Comite: President
 

10. 	Projets d'avenir: - extension de 1'h6tel
 
- acquisition d'un grand groupe de 7 KVA
 

et plus
 
- achat d'un moulin a manioc et mais
 
- achat d'un video
 
-	 installation magasin de gros en biens
 

manufactures
 
- achat d'un petit vehicule (pick-up)
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11. Souhait: - gestion de deux containers
 
- installer un bar au lieu du marche
 
- se former en gestion pour renforcer sa capacite
 

d'organisation des affaires
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FICHE D'IDENTIFICATION NO. 02
 

01. NOM & POST-NOM : 	MITUNGU REMY
 

02. COMPOSITION FAMILIALE : 	Celibataire
 

03. AGE 	 Nd & Mosango, le 01/01/1967
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION (Savoir lire et ecrire)
 
oui, 06 ans Post-primaires
 
Humainites Bio-Chimie
 

05. NATURE DES ACTIVITES 	 - vente cigarettes en
 
detail et
 
- autres biens manufactures
 

06. 	 A-t-il une petite administration
 
- Structure : seul (Ets)
 
- Comptabilite : Non
 
- Chiffre d'affaires : Z. 10.000 A 15.000/mois
 

nombre
 
fonctions
 
niveau d'etudes
 
compositi.on familiale
 
salaire mensue.
 

- Avoirs : 	materiel roulant : neant 
immobilises :1 
maison au P.Kl 
autres biens : neant 

07. 	 Date d'installation au Petit Kasai: 1990
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes?
 
Ii travaille seul
 

09. 	 Poste occupe au sein du Comite : Neant
 

10. 	 Projets d'avenir : il voudrait reprendre ses dtudes
 

11. 	 Souhait : - de l'eau 
- de l'dlectricite 
- la construction des maisons d'habitation de credit 
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 03
 

01. NOM ET POST-NOM : 	MANGUNZA MBAYA
 

02. COMPOSITION FAMILIALE : 	Celibataire
 

03. AGE : 	23 ans
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION Savoir lire et ecricre)
 
oui, 06 ans Post-primaire
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES Achat et vente gasoil et
 
lubrifiant
 

06. 	 A-t-il une petite administration :
 
- Structure : seul (Ets.)
 
- Comptabilite 
 : non
 
- chiffre d'affaires : en moyenne 1 fdt gasoil + 5
 

litres lubrifiant/mois
 
- Personnel : nombre
 

fonctions
 
niveau d'etudes
 
composition familiale
 
salaire mensuel
 

- Avoirs : materiel roulant : neant 
immobilises : 1 
maison au P.Kl 

: autres biens : radio + 
T.V.
 

07. Date d'installation au Petit Kasai: 	 1989
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes?
 
II travaille seul
 

09. 	 Poste occupd au sein du Comite : Ndant
 

10. 	 Prcjets d'avenir : accroitre ses activitds
 
vente des biens de premire ndcessitd
 

11. 	 Souhait : - rentabiliser les affaires 
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 04
 

01. NOM ET POST-NOM : 	K'BONGO FATI
 

02. COMPOSITION FAMILIALE : 	Cdlibataire
 

03. AGE : 	21 ans
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION Savoir lire et ecricre)
 
oui, 01 an C.O.
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES Vente des cruches, vases,
 
etc...
 

06. 	 A-t-il une petite administration
 
- Structure : seul (Ets.)
 
- Comptabilite : neant
 
-	 chiffre d'affaires : 3 & 4 cruches/mois, soit Z.
 

600 -

Z. 1.000/mois
 

- Personnel : 	nombre
 
fonctions
 
niveau d'etudes
 
composition familiale
 
salaire mensuel
 

- Avoirs : 	materiel roulant : neant 
immobilises : neant 
autres biens : elevage 

07. Date d'installation au Petit Kasai: 	 1989
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes?
 
Ii travaille seul
 

09. 	 Poste occupe au sein du Comite : Neant
 

10. 	 Projets d'avenir : rentrer aux etudes & Kisia (Ecole mecanique)
 

11. Souhait : - initiative amorcee par 	PROCAR est & encourager. 
Qu'on nous construise des abris pouvant nous
 
prot~ger contre les intemperies
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 05
 

01. NOM ET POST-NOM : 	BOLOKO
 

02. COMPOSITION FAMILIALE : 	Celibataire
 

03. AGE : 	Nd A Mukilu, le 20 juin 1967
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION Savoir lire et ecricre)

oui, 06 ans Post-primaires
 
Humanites Bio-chimie
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES Vente poissons de mer
 
vente bien manufactures
 

06. 	 A-t-il une petite administration :
 
- Structure 
 : Ets.
 
- Comptabilite : 1 cahier de depenses et de
 

recettes
 
- chiffre d'affaires : 100.000/mois
 
- Personnel 
 : nombre
 

fonctions
 
niveau d'etudes
 

: composition familiale
 
salaire mensuel
 

- Avoirs : materiel roulant : 01 velo 
immobilises : ndant 

: autres biens : 01 radio 

07. 	 Date d'installation au Petit Kasai: 1982
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes?
 
associe a un autre pour la vente de poissons de mer
 

09. 	 Poste occupe au sein du Comite : Neant
 

10. 	 Projets d'avenir : rentrer aux etudes
 
se marier
 
installer une boutique
 

11. 	 Souhait : - construction d'une chambre froide ou alimentation 
- magasin de gros de biens manufactures 
- eau 
- moulin 
- courant (electricite)
 
- un bon endroit pour vendre les produits (etalage)
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 06
 

01. 	 NOM ET POST-NOM : MAVOKA
 

02. 	 COMPOSITION FAMILIALE : 09 Enfants avec 3 femmes
 

03. 	 AGE : Ne A Luniungu-Biti en 1945
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION (Savoir lire et ecricre) oui,
 
06 ans primaires
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES : Vente produits phamarceutiques
 
ferme (elevage boeufs 03,
 
moutons 06, chevres 12, poules
 
13
 

achat produits agricoles (manioc)
 

06. 	 A-t-il une petite administration :
 
- Structure 
 : Ets.
 
- Comptabilite : Ndant
 
- chiffre d'affaires : 1.000.000/mois
 
- Personnel 
 : nombre
 

: fonctions
 
: niveau d'dtudes
 
: compositionm familiale
 
: salaire mensuel : Z. 6.000/mois
 
et
 

Z. 4.000/mois
 

- Avoirs : materiel roulant: 01 vespa 
: immobilises : maison 

semi-durale 
autres biens 01 radio­

cassette 
tourne-disque 
2 lampes col. 

07. 	 Date d'installation au Petit Kasai: 1980
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes?
 
seul
 

09. 	 Poste occupd au sein du Comite : conseiller
 

10. 	 Projets d'avenir : sollicite 01 container pour aider les
 
commergants de Bulungu & entreposer leurs divers produits

ir3tallation d'une pharmarcie au P.K. construction d'une maison
 
d'habitation au P.K.
 

11. 	 Souhait: credit pour renforcer ses activites moyen de 
transport pour l'evacuation des produits agricoles des villages 
au P.K. et du P.K. a Kinshasa assurer la securite de l'argent 
dans une COOFEC 
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 06
 

01. 	 NOM ET POST-NOM : MAVOKA
 

02. 	 COMPOSITION FAMILIALE : 09 Enfants avec 3 femmes
 

03. 	 AGE : Nd & Luniungu-Biti en 1945
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION (Savoir lire et ecricre) oui,
 
06 ans primaires
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES : Vente produits phamarceutiques
 
ferme (elevage boeufs 03,
 
moutons 06, chevres 12, poules
 
13
 

achat produits agricoles (manioc)
 

06. 	 A-t-il une petite administration :
 
- Structure 
 : Ets.
 
- Comptabilitd 	 : Ndant
 
- chiffre d'affaires : 1.000.000/mois
 
- Personnel 
 : nombre
 

: fonctions
 
: niveau d'etudes
 
: compositionm familiale
 
: salaire mensuel : Z. 6.000/mois
 
et
 

Z. 4.000/mois
 

- Avoirs : materiel roulant: 01 vdspa 
: immobilises : maison 

semi-durale 
autres biens 01 radio­

cassette 
tourne-disque 
2 lampes col. 

07. 	 Date d'installation au Petit Kasai: 1980
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes?
 
seul
 

09. Poste occupd au sein du Comite : 	conseiller
 

10. 	 Projets d'avenir : sollicite 01 container pour aider les
 
commergants de Bulungu & entreposer leurs divers produits
 
instdllation d'une pharmarcie au P.K. construction d'une maison
 
d'habitation au P.K.
 

11. 	 Souhait: credit pour renforcer ses activitds moyen de
 
transport pour l' vacuation des produits agricoles des villages
 
au P.K. et du P.K. & Kinshasa assurer la sdcurite de l'argent
 
dans une COOFEC
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 07
 

01. NOM ET POST-NOM : 	ABULA MBADIKO
 

02. COMPOSITION FAMILIALE : 	04 Enfants
 

03. AGE : 	34 ans
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION (Savoir lire et ecricre) oui, 06 ans
 
post-primaires (agronomie)
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES exploitation d'une buvette +
 
restaurant + station quado
 

06. A-t-il une petite administration
 

- Structure : 	Chef d'exploitation encadrant 3 
gargons et 2 filles 

- Comptabilite : Fiche de stock, cahier caisse, 3 
facturiers 

- Chiffre d'affaires : 05 casiers/jour (Skol-Primus) 
- Personnel : nombre : 04
 

fonctions : Serviteurs -

Balayeurs
 

niveau d'etudes
 
composition familiale
 
salaire mensuel : Z. 6.000/mois et
 

Z. 8.000/mois
 

- Avoirs : 	materiel roulant : Ndant 
immobilise : Neant 
autres biens : machine quado 

terrain vide
 

07. Date d'installation au Petit Kasai: 	 1983
 

08. Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes? seul
 

09. Poste occupe au sein du Comitd 	: Conseiller
 

10. 	 Projets d'avenir : - pharmarcie 
- mini dispensaire au P.K. 

11. 	 Souhait dep6t pharmaceutique au P.K. vue que nous devons
 
faire souvent le trajet P.K. - Mosango pour nous
 
soigner
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 08
 

01. NOM ET POST-NOM : 	KEMBO KUBAMA KUIBI
 

02. COMPOSITION FAMILIALE : 	03 Enfants + 1 marie & Kinshasa
 

03. AGE : 	Ne en 1946
 

04. NIVEAU D'INSTRUCTION 	 (Savoir lire et ecricre) non
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES : gestion d'un restaurant
 
achat et vente de manioc
 

06. A-t-il une petite administration
 

- Structure 
 : Neant
 
- Comptabilite : Ndant
 
- Chiffre d'affaires : Z 5.000 a 10.000 par mois
 
- Personnel 
 : 	nombre
 

fonctions Serviteurs -

Balayeurs
 

niveau d'dtudes : 2eme C.0.
 
composition familiale: Celibataire
 
salaire mensuel Z. 3.000/mois
 

- Avoirs : 	materiel roulant 1 velo 
immobilises 1 maison a Kinshas 
autres biens : neant 

07. Date d'installation au Petit Kasai: 1987
 

08. Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes? seul
 

09. Poste occupe au sein du Comite 	: ndant
 

10. Projets d'avenir : - construction d'une maison en dur 
- supporter les etudes de ses enfants 
- machine a coudre 

11. Souhait: 	 - un moulin a manioc et a mais au P.K. 
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 09
 

01. NOM ET POST-NOM : 	SUZA Emmanuel
 

02. COMPOSITION FAMILIALE : 	07 Enfants
 

03. 	 AGE 
 : Ne a Bagata, le 04/01/1944
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION (Savoir lire et ecricre) 6eme Modern
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES transporteur
 
mecanicien experimente
 

06. 	 A-t-il une petite administration :
 

- Structure 
 : Neant
 
- Comptabilite 
 : Neant
 
- Chiffre d'affaires : Z 80.000 /mois
 
- Personnel : nombre : 01
 

fonctions : boy chauffeur
 
niveau d'etudes : 2eme C.O.
 
composition familiale: Marie et pere
 
de 2 enfants
 
salaire mensuel : il mange chez son
 
patron
 

- Avoirs : materiel roulant : 1 camion BEDFORD d 
04 tonnes 

immobilises : 1 maison A Bilili 
en dur 

autres biens : 1 groupe de 5 KVA 

07. 	 Date d'installation au Petit Kasai: 1990
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes? seul
 

09. Poste occupe au sein 	du Comite : neant
 

10. 	 Projets d'avenir : monter un garage sur place
 

11. 	 Souhait: - renforcer la collaboration entre operateur 
economique et le comite du marche (dans une 
organisation de coordination des operations 
de tout le monde). 

N.B. 	Ii est le seul transporteur de la place qui assure l'dvacuation des
 
produits agricoles (manioc + huile de palme) et autres produits agricoles
 
des villages vers le Petit Kasai.
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 10
 

01. NOM ET POST-NOM 	 : KAFUTI WENDO
 

02. COMPOSITION FAMILIALE 	 : 02 Enfants et mariee (femme)
 

03. AGE 	 : Nee en 1952
 

04. NIVEAU D'INSTRUCTION 	 (Savoir lire et ecricre) Neant
 

05. NATURE DES ACTIVITES 	 : vente de chikwanges
 

06. A-t-il une petite administration :
 

- Structure : neant
 
- Comptabilite : neant
 
- Chiffre d'affaires : Z 1.000/mois
 
- Personnel 
 : 	nombre
 

fonctions
 
niveau d'etudes
 
composition familiale:
 
salaire mensuel
 

- Avoirs : 	materiel roulant
 
immobilises
 
autres biens
 

07. Date d'installation au Petit Kasai: 1988
 

08. Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes? seule
 

09. Poste occupe au sein du Comite 	: neant
 

10. Projets d'avenir : - supporter 	les frais scolaires de ses enfants 

11. Souhait:
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 11
 

01. NOM ET POST-NOM : 	MANGAYA MUKOKO
 

02. COMPOSITION FAMILIALE : 	05 Enfants et marie
 

03. 	 AGE 
 : Nd au Petit Kasai, en 1951
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION (Savoir lire et ecricre) Etudes
 
primaires
 

05. 	 NATURE DES ACTIVITES Achat et vente des bdtes (boeufs),
 
Boucher
 

36. 	 A-t-il une petite administration :
 

- Structure 
 : Neant
 
- Comptabilite : Cahier de depenses et de recettes
 
-
 Chiffre d'affaires : Z 500.000/mois
 
- Personnel 
 : nombre 	 : 02 porteurs/voyag
 

fonctions
 
niveau d'etudes
 
composition familiale:
 

: salaire mensuel : 	3.000/voyage
 

- Avoirs : materiel roulant
 
immobilises : 01 maison pas en
 

dur
 
autres biens : radio
 

oeufs (elevage)
 
04 porcs
 
03 etangs
 

07. 	 Date d'installation au Petit Kasai: 1961
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes? associe A
 
une personne
 

09. 	 Poste occupe au sein du Comite : conseiller
 

10. 	 Projets d'avenir : - construction d'une maison en dur 
- installation d'une boutique 
- intensifier l'elevage de gros betail et des poissons 

(pisciculture)
 

11. 	 Souhait: - installation d'une COOPEC 
- installation de la REGIDESO 
- installation d'une chambre froide
 
- installation d'un moulin
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 12
 

01. NOM ET POST-NOM 	 : MWANA NDEKE KILUNU
 

02. COMPOSITION FAMILIALE 	 : 03 Enfants
 

33. AGE 
 : 	Nd a Kikwit, le 04 decembre 1958
 

)4. NIVEAU D'INSTRUCTION 	 (Savoir lire et ecricre) 04 ans P.P.
 

05. NATURE DES ACTIVITES 	 : depositaire B.A.T. & Tab-Zaire
 

06. A-t-il une petite administration
 

- Structure 
 : Neant
 
- Comptabilite : 	fiches de stocks, journal de caisse,
 

facturier
 
- Chiffre d'affaires : Z 21.000.000/mois a 24.000.000
 
- Personnel 
 : 	nombre 05 vendeurs + 02
 

aides vendeurs
 
fonctions
 
niveau d'etudes
 

: 	composition familiale: 2 vendeurs
 
maries
 
salaire mensuel: 25.000/mois vendeurs
 
Z. 	20.000/mois aides vendeurs
 

- Avoirs : 	materiel roulant : 01 Land Rover 
immobilises : 4 maisons dont 3 A 
Kikwit et 02 au Petit Kasai 
autres biens : equipement maison, 

frigo
 
appareils electric
 

07. Date d'installation au Petit Kasai: 1986
 

08. Travaille-t-il seul ov en association avec d'autres personnes? seule
 

09. Poste occupe au sein du Comitd 	: Conseiller
 

10. 	 Projets d'avenir : - 4 maisons a Kikwit 
- 2 maisons & Kinshasa 
- 2 camions A Masi-Manimba 

11. Souhait: 	 - courant et eau 
- location d'un container 
- moulin & manioc et & mais 
- moyen de transport pour l'evacuation des produits 
agricole
 

- credit en especes et en nature (Motos)
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 13
 

)1. NOM ET POST-NOM 	 : PAMPI
 

)2. COMPOSITION FAMILIALE 
 : Marie sans enfant
 

)3. AGE 
 : Ne a Kinshasa, le 09 Fevrier 	1956
 

14. NIVEAU D'INSTRUCTION 
 (Savoir lire et ecricre) 03 ans
 
graduat en economie CIDEP (dipl6me)


15. NATURE DES ACTIVITES 	 : 
achat et vente manioc
 

d~tenteur buvette & boutique
 

6. A-t-il une petite administration :
 

- Structure 
 : Ets.
 
- Comptabilite 
 : Neant
 
-
 Chiffre d'affaires : 	Z 30.000/jour pour la boutique
 

Z 1.000.000/mois pour produits ag.
 

- Personnel nombre
 

fonctions
 
niveau d'dtudes
 
composition familiale:
 
salaire mensuel
 

- Avoirs : materiel roulant :
 
: immobilises : 	un terrain vide
 

pour une parcelle

autres biens : TV, 	recbaud
 

07. Date d'installation au Petit Kasai: 
 1982
 

08. Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes? 
 seule
 

09. Poste occupe au sein du Comite : Neant
 

10. 	 Projets d'avenir : - construction d'une maison & Kinshasa 
- amenager la parcelle de Kinshasa du feu son pere en 
buvette 

- acquisition d'une moto et d'un petit vehicule 

11. Souhait 	 - accepte donner une participation locale quelconque
lui sollicite
 

- installation d'une Cooperative d'Epargne et Crddit 
- moyen de deplacement pour aider A evacuer les 
produits des villages au P.K. et du P.K. & Kinshasa 
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FICHE D'IDENTIFICATION No. 14
 

01. 	 NOM ET POST-NOM : MAKASA MANISA
 

02. 	 COMPOSITION FAMILIALE : 05 enfants
 

03. 	 AGE : Nee en 1965
 

04. 	 NIVEAU D'INSTRUCTION (Savoir lire et ecricre) lire sans
 
difficulte mais pas ecrire
 

D5. 	 NATURE DES ACTIVITES : vente farine de manioc
 

36. 	 A-t-il une petite administration
 

- Structure 
 : Ets.
 
- Comptabilite 
 : Ndant
 
- Chiffre d'affaires : Z 2.500/mois
 
- Personnel 
 : 	nombre
 

fonctions
 
niveau d'etudes
 

: 	composition familiale:
 
salaire mensuel
 

- Avoirs : materiel roulant : 
immobilises : ustencils de 

cuisine 
autres biens 

07. Date d'installation au Petit Kasai: 	 1988
 

08. 	 Travaille-t-il seul ou en association avec d'autres personnes? seule
 

09. 	 Poste occupe au sein du Comite : Neant
 

10. Projets d'avenir : - diversifier les 	activites, elle veut embrasser la 
commercialisation des biens de premiere necessite
 
(sel, petrole et savon)
 

11. 	 Souhait: tr~s contente de 1'initiative prise pour la
 
construction du marche rural du Petit Kasai
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-------------------------------------------------------------------------------

-------------------------------------------------------------------------------

Annexe 15.3
 

LISTE DES OPERATEURS ECONOMIQUES DU PETIT KASAI
 

No. NOMS ET POST-NOMS 
 No NOMS ET POST-NOMS
 

01 KISANZALA MBAUNGU 
02 MUWANGI NESTOR 
03 NZOBO NGOMA 
04 FUANDA NGOIE 
05 LLSINGU NUKOMBO 
06 MUKWATI JEAN 
07 MUNDALA NDALA 
08 KIZUNGA NDALA 
09 KINDONGO MARTIN 
10 NKULU 
11 PAMPI WILLY 
12 MBADIKO ABOUBA 
13 MBUATA MANDONDO 
14 MANGAYI 
15 MILONGA 
16 NZUDI 
17 KIKOKO 
18 MISUKU 
19 MUYAYA 
20 DYANGO 
21 MADIMUENE 
22 MAFLO 
23 SOTHA TAKILA 
24 KILEBI MATABISI 
25 MUNANDI NORRO 
26 KILEBI BOSCO 
27 MUSUAKU 
28 TULENSI DOLLY 
29 MANZA 
30 MUNDELE 
31 LUVINGILA 
32 AWOWO 
33 KATOTO 
34 PUNGI 
35 MAFITONGO 
36 NZOLE 
37 KAZIALA 
38 NDABI 
39 MAYIKANI 

40 MADANG NZOBO 
41 MADANG MUWANGI 
42 MADANG MUKAUTI 
43 NGUABANA 
44 MUSI BUATUNDU 
45 SAM 
46 KIDIONI 
47 MOBESI 
48 MUNIANGA 
49 MADANG KATUPANGI 
50 KAYALA CELESTIN 
51 KIBUA VISA 
52 KASONGO 
53 SEBA 
54 AZANGA 
55 MEME 
56 MANGUALA ATULA 
57 MUSEPELE 
58 MANDALA 
59 MUKUANGA 
60 MUNGIDI MUDINGOBO 
61 MANUNGU GASTON 
62 KASONGO 
63 KISANTU KIBALA 
64 FERDINAND 
65 MATONDA 
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Annexe 15.4
 

PRODUCTION COIMERCIALISEE POUR LA COLLECTIVITE DE MOSANGO, 1989
 

(EN TONNES
 

.-.-....-....-..-....-... .................................................................................
 

ARA- PAL- BANA- BANA- RIZ VOAND- TGNA- PATATE HA- HUILE
 
PERIODE MANIOC CHIDE HAIS COURGE MISTE NE NE PADDY JOU IE DOUCE RI- DE POIVRE
 

G.M. PLAN. COTS PALME
 
............................-............................................ 
 ...... 

Jan 400,000 90 300 100 60.000 70.000 30 60,000 05 10 3,000 

Fev 670.000 - - 105 20 80 15.000 100.000 20 58,000 02 07 5,000 

Mars 330.000 115 90.000 15 120 23 70 3.000 75.000 08 35.000 06 11 2,000 

Avrit 260.000 80 60.000 83 2r0 15 30 4.000 38.000 10 40.000 07 15 3,000 

Mai 350.000 30 20.000 01 205 17 25 1.000 18.000 03 13.000 02 07 0,040
 

Juin 3.600.000 15 3.000 07 100 19 38 18.000 3.000 35 22.000 06 11 0,020 

Juil 1.400.000 02 2,000 09 110 230 21 23,000 6,000 15 17,000 - 10 0,020 

Aoit 830.000 330 17,000 10 25 210 17 2,000 " 03 40,000 - 30 0,130 

Sep 3.300.000 03 2,000 08 35 37 13 3,000 2,000 02 35 0,010 

Oct 8.100.000 13 7,000 16 40 40 16 4,000 3,000 05 - 01 20 -

Nov 3.600.000 - 13 60 47 14 - 02 03 17 2,000 

Dec 570.000 0 01 78 360 11 0,030 0,025 03 0,400 . 35 5,000
 

............................................................I
....-...........................................
 

TotaL 121.110.000 580 201.020 83 1.238 1.198 435 133.030 315.025 134 249.900 34 276 20.220
 
............................................................................................................
 

Cfr. Animateur de la CoLLectivit6 de Mosango.
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Annexe 15.5
 

PRODUCTION COMMERCIALISEE POUR LA COLLECTIVITE DE MOSANGO, 1990
 

(EN TONNES
 

......................-..........-.......................................-.....................................................
 

ARA- PAL- BANA- BANAjE RIZ VOAND PATATE HARI- HUILE 

PERIODE MANIOC CHIDE MAIS COURGE MISTE CAFE NE PLAN- PADDY JOU IGNAME DOUCE COTS DE POIVRE 

G.M. TIN PALME 

................................................................................................. .............................. 

Jan 128,000 - 1,120 69,960 0,307 0,350 - - 13,000 

Fev 512,000 - 2,240 161,760 0,217 0,242 - - - 0,215 

Mars 915,000 9,450 3,233 3,720 249,660 0,414 0,600 0,620 0,620 0,250 

0,131 0,327Avrit 1,263,500 13,010 6,529 4,360 145,960 0,345 n,520 ­

13,791 2,327
Mai 1,385,300 24,360 16,847 7,720 364,560 4,645 4,220 10,700 


Juin 1,615,650 25,460 20,747 11,240 364,599 0,102 7,325 6,660 24,570 - 2,900 14,779 6.927 

JuiL 1,460,000 1,300 2,000 8,000 130,000 3,000 220,000 18,000 15,000 3,000 4,000 20,000 13,000 ­

- 17,000 0.600 3,000 11,000 0.016AoQt 2,600,000 2,000 - 6,000 40,000 2,000 150,000 

2,000 - - 1,000 30,000 0.017Sep 3,500,000 - 15,000 37,00C 6,000 20,000 15,000 

0,060 - - . 2,000 15,000 -Oct 30,000 19,000 60,000 15,000 30,000 13,000 

Nov 2,300,000 01,000 65,000 - 27,000 11,000 - - 3,000 - 60,000 0.015 

- -Dec ­
...........................................................................................-.....................................
 

TotaL 15,710,700 75,530 49,360 89,400 1,688,499 26,102 460,253 69,400 69,930 3,222 7,500 58,352 3,000 142,000 10,094
 

................................................................................................ 
............................
 

Cfr. Animateur de La CoLlectivit6 de Mosango.
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Annexe 15.6
 

STATISTIOUES DE PRODUCTION AGRICOLE DE POPULATION, DE SUPERFICIES
 

ENCLAVEES DE LA COLLECTIVITE DE LINIUNGU JUSCUE NOVEMBRE 1990
 

EFFECTIFS PRODUCTION SUPERFICIE SUPERFICIE RENDEMENT PROOUCTION 

No CULTURE D'HcIMES ADUL- COMMERCIALI- ENCLAVEE MOYENNE DU MOYEN TOTAL 

TES & VALIDES SEE (Ha) CULTIVATEUR (Ha) (en tonnes) 

2 3 * (+) 4 5 5 7 
......................................................... 
 ................................................ 
 .. 

01 MaYs 11.804 16 6.235 52 700 4.676 

02 Riz Paddy 131 2 6 4 631 3 

03 Manioc 17.312 17.144 13.365 77 15.473 25.801 

04 Patate douce 1.223 14 27 2 10.135 275 

05 Igname 919 21 15 2 9.211 100 

06 Banane Ptantain 1.293 96 12 1 10.554 135 

07 Banane Gros Michet 1.773 123 57 3 3.551 200 

08 Caf6 Robusta 1.594 45 381 11 545 208 

09 Arachides 12.687 26 5.856 46 721 422 

10 Voardjou 556 11 26 4 606 16 

11 Courge 11.256 15 5.314 47 694 3.687 

12 Tabac 1.287 4 26 2 202 5 

13 Poivre 2.412 14 89 3 214 19 

14 Lgunes 1.250 6 17 1 201 5 

15 Soja 71 3 4 609 2 

16 Nidb6 467 1 11 2 671 8 

17 Noix patmistes 194 - - -

18 Huite de patme 546 - -

19 Patmistes - 610 

Cfr. - Secr6taire de Cottectivitd de Luniungu 
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Annexe 15.7
 

CALENDRIER DES MARCHES DU PETIT KASAI
 

PROOUCTiON JOUR DE TE" PERIODICITE DISTANCE PRODUITS 

TOTALE COM- NUE DES DE TENU DES DU PETIT COMMERICA- COLLECTI- ZONES 

No M A R C H E MERCIALISEE MARCHES MARCHES KASAI USES PAR VITES 

NOMBRE DE (Kms) 

SAC MANIOC 
...................................... ...................... ..... ...........................................
 

01 Kikongo 200 Lundi l6re & 26me 13 Manioc Kwenge Bulungu
 

semaine 

02 Kimbinga 400 Lundi is 45 Manioc Luniungu BuLungu 

03 Kiatu 400 Mardi 54 Manioc Luniungu Bulungu 

04 Gobari 330 Mercredi 05 Manioc Mosango Masi-Mani. 

05 Kiwutu 400 Jeudi 25 Manioc Ko BuLungu 

06 Musenge 300 Jeudi " 30 Manioc Kwenge Butuigu 

07 Zaba 600 Vendredi N 51 Manioc Luniungu Butungu 

Patmistes,
 

MaYs, Ara­

chides et
 

courge
 

08 Kibengi 200 08 Manioc Mosango Masi-Mani
 

09 Kisata 450 Samedi " 45 Manioc Mosango Masi-Mani.
 

10 Bitangu 300 Lundi " 21 Manioc Kwenge Masi-Mani.
 

11 Nguta 300 Lundi 2&me & 46me 32 Manioc et Mosango Masi-Mni.
 

semaine Patmistes 

12 Centre Kipuata 400 Mardi s 35 Manioc, Luniungu BuLungu 

patmistes,
 

caf6, bana­

ne plantin
 

ma s
 

13 Npunza 150 Mardi 10 Manioc, Luniungu Butungu
 

banane plan.
 

14 Cap Poapi 200 Mardi " 30 Manioc Mosango Masi-Hani.
 

15 Camp Butungu 100 Mercredi " 02 Manioc Luniwgu Butungu 

16 Kiyanzi 300 Mercredi " 25 Manioc Mosango Masi-Mani. 

17 Koshi 350 Jeudi I 14 Manioc Mosango Masi-Mani. 

18 Muyoko 400 Jeudi " 40 Manioc Nko Butungu 

19 Mukinzi 300 Vendredi " 23 Manioc Luniungu BuLungu 

patmistes, 
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Annexe 15.8
 

TABLEAU CoMPARATIF SUR LA VENTE DES COSSETTES DE MANIOS 
AU PETIT KASAI ET A KINSHASA
 

. ................ .°..................................................................... 	 .................
 

PRIX D'ACHAT FRAIS
 

DESTINATION D'UN SAC AU -------------------------------- PRIX DE BENEFICE OBSERVATIONS
 

VILLAGE TRANSPORT ENTREPOSAGE DIVERS VENTE
 

(Zaires) (Zaires) (Zaires) (Zaires) (Zaires) (Zaires)
 
..... °........... .............................. 	 ............. ..............................................
 

Petit 3,000.00 2.500,00 100,00 50,00 10.000,00 4.350,00 	On peut rdui­
re ces frais 
de transport en 

achetant non 
Loin du P.K. 

Kinshasa 3,000.00 10.000,00 10.500,00 30.000,00 7.500,00
 

sur Le v6­
hicute 

N.B.: 1. Les prix repris dans te tabLeau ci-dessus sont vatabtes pour ta date du 11 D~cewxbe 19r.0 

2. Les frais divers concernant te pourboire remis aux agents de L'Ordre sur ta route et h Kinshasa 
et aux taxes per~ues par Les Agents des Affaires dconomiques et de L'Environnement. 
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