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RESUME ANALYTIQUE

Le présenc rappurt réalisé & la demande de 1'USAID/Nlamey constitue
une évaluation rapide du syscéme de commercialisation du niébé au Niger
rentrant dans le cadre du Projec sur les stratégies d'amélioration de la
commercialisation agricole (AMIS, d'aprés le sigle anglais). I1 vise a
apporcer une vue d’ensemble sur l'organisation et le fonccionnement du marcheé
et A cerner les contraintes et les possibilités des systemes que l'on y
trouve. Un objectif premier de la présente étude est d'analyser les
policiques commerciales, réglementaires et financldres ainsi que leur impact
sur la performancs du marché, surtout sous 1'angle des exporctations. La
premiare étape de l'étude & écé effectuce en mal/juin 1988 et la deuxiéme en
novembre/décembre 1988. Les travaux sur le terrain se sont déroulés au Niger
et das visites ont été faites au Nigéria et au Bénin pour y étudier les
filiéres de commercialisation du niébé nigérien.

_Wmnmwmm

Expansion de la production du niébé. Le nlébé renrésentce
pratiquement 90% de la superficie consacrée aux cultures commerciales au’
Niger et du point de vue superficie cultivée totale, i1 se range immédia~
tement apréa le mil. Etant donné que seule une psetite proportion de cette
~ulturs est consommée par lss exploitants agricoles et que les exportations
dépassent les deux tisrs de la production, le niébé joue un rdle de plus en
plus dominant dans 1’économie rurale et le sacteur des exportations agricoles
du Niger. Depuis les années 60 et la début das années 70, les e.nloitants
agricoles ont tendance a abandonnsr la culture des arachides au profit de la
production de niébé. De 1960 A 1986, la superficie ot la production de niéhd
se sont accrues respectivement A des taux moyens de 5,38 et 7,4t par an. En
revanche, de 1960 a 1988, la superficie et la production d’'arachides ont
diminué & raison de -5,1% et -8% par an.

De faibles niveauz da conscmmation du niébé au Niger. On estime
que la consommation du niébé¢ au Niger est {nférieure 2 40.000 tonnes, soit
uniquement une moyenne da 16 pourcent de la production totale de 1976 a 1987,
La consommation par habitant est estimée & 3 kilos par an dans les zones
urbaines, 7 kilos dans les zones rurales et 6,2 kilos pour le pays dans son
ensemble. Los campagnes visant A promouvoir les avantages nutritifs du niebé
n'ont par remporfé un grand succds parce qu’il faut longtemps pour changer
les habitudes alimentaires, que le niébé est considéré avant tout comme une
culture commerciale et d’'exportation et qua sou prix est plus élevé par
rapport aux autres cultures vivridres.

L’'importance ainime du niébé dans le régime alimentaire et sz
petite part dans les dépenses totales das ménages indiquent une faible
élasticlté-prix de la demande. En outre, las modes de consommation urbains
et ruraux indiquent qu’une corrélation négative pourrait exister encre la
consommation du niébé et le niveau de revenu. Cas résultats nous permettent
de dire que la demarde nationale pour cette culture n’augmentera probablement
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pas de maniére notable dans un avenir proche et que les exportacions devront
continuer a assumer un rdls vical dans le marché du niébé au Niger. De
meilleures techniques de stockage et de transformation du niébé peuvent
toutefois limiter les pertes pendant le stockage, diminuer la main-d’oceuvre
nécessaire pour les opérations de trrusformation, améliorer la qualité du

niébé et augmenter la consommacion.

Exportations du niébé au Nigéria: Prédominance du commercs
officieux. De 1976 a 1987, lcs exportations du niébé se sont élevées en
moyenne a plus de 160.000 tonnes, soit environ 69 pourcent da la production
totale (en tenant compte de 15% pour les semences et les pertes, cela nous
laisse 16% pour la consommation locale). La Société Nigérienne de 1l'Arachide
(SONARA), organisme parapublic qui détenait, de 1976 4 1984, le monopole des
exportations de nisdbé, écoule actuellement moins de 12 pourcent du tocal
estimé des exportations. Le gros des exportations du niébé se fait par la
filiédre officieuse dont les activités ne sont pas ddclarées. L‘'ampleur de
ce commerce &8st surtout due 4 la proximité de la frontisre nigérianne pour
les exploitants agricoles. Autrement, ils devraient se rendre auprés des
reprédsentants de la douane qui sont souvent loin de leur village, ce qui
entrainerait des couts de transport et autres couts plus élevés. La
participation au commerce officiel est également entravée par les réglemanta-
tions ondreuses et les coits dlevés des transactions.

De nombreux négociants relativemsnt importants qui avaient
participé activement au marché d'’exportation du niébé ont cessé toute
activité aprés 1976, moment ol a été instauré le monopole de la SONARA. Seul
un nombre limité de grands négociants politiquoment influants ont pu obtenir
les autorisations d’exporter de la part des représentants officiels locaux.
Si les exportations de niébé ont été libéralisdes en 1984, on n’a par contre
pas cherché A informer le grand public de cet état de choses. Au moment des
travaux sur le terrain de la premidre étape, de nombreux exploitants et
négociants ne savaient pas qu’ils pouvaient libremsnt exporter. Par
conséquent, la SONARA a continué de détenir un monopole de_fait sur le
sacteur formel. Toutefois ces derniers mois, le Ceritre national du Commerce
extérieur (CNCE) du ministére du Cocrmerce a publié, conjointement avec les
différentes chambres de Commerce dans les régions, les mesures publiques
prises récemment pour libéraliser le marché du niébé. On s’'est rendu compte
au moment de la geconde étape de l'étude que les négociants et les ex-
ploitants agricoles étaient plus au courant du fait qu’ils pouvaient exporter
ou commercialiser librement le niébé.

Demande du niébé au Nigéria. Las estimations sur 1l’'élasticicé-
revenu de la dsmands au Nigéria indiquent qus le niébé a le plus faible
élasticité par rapport au revenu parmi les principaux produits alimentaires.
En maintenant constantes des variables telles qus les prix et les préférences
et golts, les projections indiquent que la consommation de niéhé augmentera
probablamant d’un peu plus de trois pourcent par an, rythme légérement
supérieur aux prévisions de la croissance démographique. Ces estimations
vont 4 l’encontre de la couviction triés répandue au Niger sslon laquelle le
marché du Nigéria offre des possibilités illimitées pour les exportateurs de
niébé du Niger. Il n’en reste pas moins qu’il pourrait y aveir une expansion
plus importants Je is consommation de niébé au Nigéria (1) si les prix du
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niébé balssent par rapport aux autres produits alimencaires et (2) si lesg
progrés cechniques au niveau du stockage et de la transformation permectcent
de diminuer les pertes et les besoins en main-d’'oceuvre, et d'améliorer la
capacité de stockage et la qualité du niébé et (3) si les consommateurs
connaissent mieux la valeur nutricive da ce produit.

Mdme si la demande de niébé au Nigéria ne progresse qu’a raison
de 3-4% par an, tous les autres facteurs restant constants, {1l pourraic y
avoir dés 1992 ec de maniére plus marquée en 1997 un déficit dans la
consommation de niébé si la production ne s’accroit pas au Nigéria et si elle
s'accrolt modérément au Niger. Les possibilités d’exportation pour le Niger
dépendront en grande partie de la mesure dans laquelle la production va
s’'accroitre au Nigéria. A défaut d’'investissement du Gouvernement nigérian
dans les travaux de recherche et de vulgarisation pour le niébé et d'un
meilleur syscéme de discribution des facteurs de production, les incitations
au niveau des prix joueront un rdle capital dans le court terme. La
dépréciation de la naira par rapport au CFA forcera les producteurs nigériens
a augmenter leur productivité, 4 faire baisser les couts de produccion
unitaires, et les agents de la commercialisation a collecter, stocker,
transporter et dchanger le produit de maniére aussi rentable que possible.
Les responsables nigériens peuvent stimuler les exportations par le biais de
travaux de recherche, de vulgarisation et de mesures au niveau de politiques
qui visent & augmenter la productivité au niveau de 1'exploitation agricole.
et A diminuer les couts de la commercialisation.

Résultats Jo )'écude ot implications du point de vue politiques

Un des principaux résultats auxquels est arrivé 1’éctude est que
les taxes d'exportation, les restrictions au niveau de la patente et la
réglementation régissant les importations au Nigéria renchérissent le prix
de la commercialisation du niébé et freinent l'entrée sur le marché et la
compétitivité, surtout dans le secteur formsl. Diminuer les coits de la
participation dans le secteur formel st éliminer les barriéres a l'entrée
augmenterait probablement la participation au secteur formel. Un des
désavantages de la participation dans le secteur formel pour les négociants
nigériens est qu’'il faut utiliser les établissements financiers du secteur
formel et par conséquent - effectusr les transactions au taux de change
officiel qui est surévalud (naira au CFA). En outra, le Gouvernement
nigérian ne permet qu’d deux organisations d’importer, leur conférant ainsi
un important pouvoir sur le marché.

Supprimer la taxe & 1’exportation. Une des principales conclusions
auxquelles étaient arrivé l'étude de la premidre étape est que les coits de
la taxe d'exportation (20 CFA/kg.) pour le niébé dépassent de loin ses
avantages. Les revenus fiscaux provenant dss exportations de niébé ont
atteint en moyenne moins de 400 millions de CFA par an, soit environ 0,6
pourcent des recettes fiscales totales du Gouvernement du Niger. Ces
béndfices limités sont insignifiants si on les compare & tous les colts que
la taxe fait encourir aux producteurs et aux négociants et au fait qu'on
diminue ainsi la compétitivité du Niger sur le marché nigérian.



La taxe a l'exportation a rencl.‘ri les couts du niébé tanc sur les
marchés officlels qua paralliéles. En février 1988, on estimait que la taxe
représentait 20 pourcent du total des coits de commercialisation pour les
négociants qui exportent de Zinder a Kano. Les coits de commercialisation
encourus par les négoclants officieux étaient également plus élevés avec que
sans la taxe, la différence étant égale (en principe) aux dépenses nécessai-
res pour ne pas avoir 4 payer la taxe, L& suppression de¢ la taxe a
l’exporcation en octobre 1988 constitue une étape extrémement importante pour
renforcer la compétitivité du Niger sur le marché du niébé au Nigéria. La
participaction au commerce du niébé en esc grandement facilitée, les
négoclancts peuvent vendre des quantités plus importantes et réaliser des
économies d’'échelle. La suppression de la taxe a4 l'exportation devrait
également aider le Niger A maintenir sa part de marché sur le marché du niébé
au Nigéria. Bien que le Niger soit un des fournisseurs les plus importants,
i1 doit tenir compte des prix sur le marché nigérian. Par conséquent, il est
impéracif de diminuer les codts de la commercialisation si l‘on veut
maintenir la compétitivité au Nigéria, surtout si l'on tient compte du faic
que la dévaluation de la Naira a fait monter les prix du niébé libellés dans
cette monnaie, ce qui risque de diminuer la rentabilité de la production et
de la commercialisation du niébé au Niger. Si les codts de commercialisation
du niébé au Niger diminuent, les producteurs nigérians chercheront moins a
trouver des produits de substitution des importations pour le niébé. On
pourra maintenir la part que détient le Niger sur le marché du niébé au
Nigéria.

Il convient de lousr le Gouvernement du Niger pour avoir supprimé
la taxe d'exportation. Cette réforme de politique est conforme a4 1la
stratégie de ddveloppement A lony terme Iu Gouvernement qui vise A supprimer
les imperfections du marché et A promouvoir les exportetions pour lesquelles
le Niger dispose d’'un avantaga comparatif. Toutefois, la suppression de la
taxe 4 1'exportation s'avére dtre une condition nécessaire mais non
suffisante pour promouvoir ’la” production et les exportations du niébé
nigérien.

Autres réformes ds politique et de réglementation. Las mesures
qui facilitent la participation au commerce du niébé et renforcent la
concurrence sont tout particulidrement importantes. Demander la permission
d’exporter la niébé par la voie officielle reldve d’un processus long et cher
qui favorise les négociants urbains, édugqués et généralement de taille
importante. La procédurs se préte également A un certain opportunisme de la
part des fonctiornaires qui doivent approuver les permissions d’exporter.
En plus, pour pouvoir participer aux exportations officislles, il faut
acheter une patents qui est assez chére (483.000 CFA), ce qui décourage les
petits ou moyens nédgociants et les ezmpiéche de devenir des participants
légitimes et officlels at partant das exportatsurs de plein droit.

la productivitéd du nidbé. INRAM/ICRISAT cherche &
produire des veridétés anéliordes ds niébé qui résistent mieux & 1l’action des
insectes et ont des rendements plus élevés. En diminuant les pertes dans les
champs et aprés la moisson duss & l’action des insectes at en augmentant les
rendements, on pourra augmentsr la quanctité de niébé commercialisable et
faire diminuer les prix sur les marchés nigérians, ceteris paribug, rendant
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le niébé nigérien plus compécicif au Nigéria. La mise au point de meilleures
pratiques culturales et agronomiques reléve d’'une hauce priorice si 1’'on veut
améliorer la productivité au niveau de l'exploication agricole. Lors de la
sélection des cultivars, il convient de préter une plus grande actention aux
gouts et préférencas du consommateur. Etant Jonné que le Nigéris est le
principal marché pour le nidbé nigérien, il serait bon de faire des études
de marchdé au Nigéria. Peut-étra qu'IITA pourraic apporter une assiscance a

ce niveau.

Approvisionnement en facteurs da production. A part les ex-
ploitants qui vivent dans les villages frontaliers et qui ont accés aux
engrais bon marché du Nigéria, de nombreux exploitants agricoles au Niger
n'‘ont pas les moyens pour acheter 1l’ensembls des facteurs de production
améliorés. Une petite proportion d'exploitants utilise la traction animale.
Il est intéressant de noter que lss calculs de 1'INRAN/ICRISAT sur la
viabilité économique de 1l'utilisation de variétés améliorées de niébe.
d'engrais et d’'insecticides part de 1'hypothése qua les exploitants agricoles
utilisent la traction animale, ce qui ne semble gudre &tre le cas. En plus,
les organismes publics chargés de distribuer les facteurs de production,
essentiellement la Centrale d’approvisionnement (CA) ont eu de médiocres
résulracs dans les années 80 et on est en train de débaccre de leur rdle.
Avant tout, il faut savoir si le Gouvernement du Niger accepte de dépendre
de facteurs de production nigérians bon marché et subventionnés. Etant donné
la proximité entre la plupart des zones da production du niébé et le Nigéria
et la perméabilité de la frontidre, 11 est nécessaire que les politiques et
programmes du Gouvernamsant nigérion en matiére d’'appravisionnement des
facteurs de production tiennent compce des réalités (actueclles et futures)
qui existent da 1'autre cété de la frontiere. Las programme de subvention de
facteurs de production comportant des couts et des prix élevés ne semble pas
atre une stratdégie viable dans le long terme s'1l existe des facteurs de
production moins chers et disponibles au Nigéris. Une quastlon importante
qui ne reléave pas de la portée du présent rapport ast de voir si les facteurs
de production nigérians sont ctrés répandus au Niger. 'a réponse peuct étre
trouvée en faisant des enquétes auprés des ménages et marchés locaux dans
certaines zones de production du niébé. Dans le court terms, 1l est
souhaitable da reformuler les programmes et politiques de distribution des
facteurs ds production- du Gouvernement du Niger. I1 est posaible qu’fil
faille zonsulter le Gouvernement du Nigéria pour améliorer la coordination
de l'approvisionnement en facteurs de production entre le Niger et le
Nigéria.

~ransformaticn améliorée du niébé. La transformation du niébé est
un domaine ol tras peu de recherches ont été effectudes et qui est encore
assez mal compris au Niger. L’'Université du Nigéria & Nsukka, conjointement
avec le programmse de soutien 4 la recherche (CRSP) de 1'USAID pour les
haricots et le niébé, ont effectué das recherches appliquées pendant plus de
cinq ans sur la transformation du niébé au sud du Nigéria. L’inscallation
de décortiqueuses a trés bien réussi dans plusieurs villages. Le niébé
décortiqué mécaniquement a étéd goaté et jugé acceptable par les consonm-
mateurs. Il reste A savoir si ces technologies peuvent dtre adaptées au
Niger. Les recherches effectudes dans le cadre d'AMIS sur le traitement des
céréales secondairss au Sénégal ont indiqué que la plupart des décortiqueuses
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mécaniques, surtout celles instailées dans las zones rurales, sont rrop
grandes et sous-urilisées pour que les antrepreneurs puissant récupérer les
coits de 1'investissement ou méme dans de nombreux cas payer pour las places
de rechange en cas de panne. Pour que la transformation mécanique soic
économiquement viable, il faut une capacité {umporcante, des taux d’ucilisa.
tion élevée, des pidces de rechange, des services de réparation et réseaux
de distribution, il faut en outre que le consommateur soit prét et an mesure
de payer pour la transformavion mécanique et qu'il y ait une demande locale
suffisante pour les produits transformés. Financer una recherche sur les
modes et les préférences de consommation du niébé ainsi que les méthodes et
couts actuels de la transformation permettrait & 1'USAID et au Gouvernsment
du Niger d’'évaluer la viabilité du traitement industriel.

D'autres aspects influencent également la viabilité économique de
la transformation industrielle, notamment les taxes d’importation sur le
matériel de transformacion, les pidces de rachange, l’essence et les outils
utilisés pour la fabrication locale des unités de transformation. La taxe
4 la valeur ajoutée sur les unités fabriquées localement peut également faire
gzimper les prix d'achat du matériel a des niveaux prohibicifs.

Dans le long terme, une des maniéres dont on peut faire progresser
le commerce du niébé serait de faire baisser, grdce a4 de meilleures
opérations de transformation, les colts de commercialisation pour les.
produits exportds en diminuant les frals de transport du niébé vars les
marchés distants de la cdte du Nigéria. Il couvisnt de faire des recherches
complémentaires sur la durée de conservation du niébé décortiqué mécanique-
ment et du nidbé cooplet ainsi que du conditionnement pour déterminer si le
trznsport du niébé transformé sur de longues distunces est techniquement
faisable, économiquenent viable et acceptable pour les acheteurs nigérians.

La promotion du développement du sous secteur du niébé dans le
long terme exigera des réformes de policiques soigneusemont agencies, des
innovatiors institutionnelles et des expériences et essais technologiques.

o
keimectent une participation plug libge

! . L'étude des méthodes et du
fonctionnement actusl des organisations de distribution des facteurs de
production du Gouvernsment du. Niger ainsi que de leurs programmes relive
également d’une haute peioritdé... Une telle évaluation permsttra de définir
un rdle plus réaliste et plus productif pour ces organisacions.

Au fur et A mesure qus le Gouvernement du Niger continue a
libéraliser le marché du niébé grace A des réformes réglementaires, le
Gouvernement et 1'USAID devraient songer & financer des recherches appliquées
couplémentaires sur la commercislisation, le stockage, la transforzation et
la consommation du niébé. Ces travsux de recherche pourraient et devraient
4tre entrepris conjointement avec les programmes an cours de 1’ INRAN/ICRISAT,
INRAN/IFPRI, le Programme de développement du secteur agricole (ASDG).
L'USAID pourrait également financer des innovations du systéne de commer-
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clalisacion telles que la transformation industrielle du niébé. De ctalles
innovations permettralent d'augmenter la consoumation de niébé au Niger,
relanceraient le marché des exportitions du niébé et rendraient ce produit
plus compéticif sur los marchés nigérians grice i une diminuticn des couts

de transporc.
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1. INTRODUCTION

1.1 Doundes générales

La présente évaluation rapide de la commercialisation du niébé a
été préparée pour l'USAID/Niamey par Abt Associates dans le cadre du Projet
des stratéglies d’'amélioration de la commercialisation agricole (AMIS). Les
travaux ont été effectudés eri deux étapes au Niger, au Nigéria et zu Bénin
par une dquipe de deux économistes agricoles. La premidre étapas s'est
déroulée du 27 avril au 2 juin 1988 ot la deuxiéme du 27 novembre au 21
décembre 1988 pendant la campagne de commercialisation. Pendant la deuriéme
étape, ua technologue alimenraire s’est joint a 1'équipe pour étudier les
activités de transformation du niébé. Le présent rapport Iintégre les
résultats des deux dtapes,

Pendant la premidre étape, 1l’équipe de l'étude a passé cing
semaines A étudier le systéme de commercialisation du niébé dapuis les zones
de production au Niger jusqu’aux destinations des exportations au Bénin et
dans le Nord du Nigéria. Pendant la preniére semaine do l’édtude, on a pris
des contacts avec les représentants officiels du Niger et les responsables
de plusieurs projets de développement et on a également étudié les documents
et statisciques pertinents pour l’étude. Pendant la deuxiémes semaine, 7n 2
aménagé des intervievs avec les producteurs, les coopératives, les négoci ints
et leés représentants locaux dans les départements de Maradi et Zinder. (.crs
de deux visites séparées & Cotonou et dans le nord du Nigéria, on a écudié
les systémes de commercialisation au Bénin l/et au Nigéria, surtout les
aspects qui s’appliquent au marché d’exportation du niébé du Niger. Lors de
la deuxiéme étape, des visites de suivi ont 4té faites & Niamey, Maradi,
Zinder et dans le nord du Nigéria. Quatre jours ont également été passés i
Lagos et Ibadan. L’étude de suivi a permis de faire une analyse com-
plémentaira du systéme de coumercialisation du niébé au Niger et au Nigéria
ains{ que des contraintes et possibilités pour 1’expansion des exportations
vers les principales zones de consounntion dans le Nigdria du Nord et A
Lagos.

La Mission USAID & Niamey a retenu, aux fins d'étvde, le niébé a
cause de son importance dans l'économie rurale: du Niger et dang le secteur
des exportations agricoles. Ls secteur agricole représente 50 pourcent du
produit intérieur brut et emploie 90 pourcent ds la population. Les terres
arables au Niger ne représentent que trois pourcent de la superficie totale.
La région du Sud qui bédnéficie ds pluies plus abondantes et qui est plus
densément peuplde regroupe l'essentiel de l'élevage et pratiquement toute la
production agricole. Selon les statistiques officielles du Gouvernement du

L/Les résultats pour Bénin qui étaient négatifs en ce qui concerne l¢
poranciel du marché pour le niébé nigérien sornt donnés en Annexe 1 et dans
le rapport de la premiére étape,

da nidbé au Nigex: Rapport de premiére étapa, Projec AMIS, juin 1983.
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Niger, le niébé occupe plus de 90 pourcent des terres consacrées aux cultures
commerciales et son {mportance par rapport a la superficls cultivée ctocale
vient tout de suite aprés celle du mil. Selon les estimations, les
cxportations dépassent les deux tiers de la production, par conséquent le
niébé joue un réle de plus en plus dominant dans l'économie rurala et le

secteur des exportations au Niger.

1.2 Objectifs et orientation de 1 étuds

La description des taches préparée par 1'USAID/Niger prévoit u.e
étude de reconnaissance rapide de la commercialisation du niébé au Niger
davant comporter une analyse de l'impact économique des politiques réglemen-
taires et financiéres du Gouvernement sur les exportations du niébé et une
évaluation du potentiel de commercialisation du niébé dans deux pays voisins:
la Nigéria et le Bénin. L'étude se consacre donc aux questicas de commer-
cialisation. La section sur la production ne traite pas en détail des
aspects techniques de la culture du niébé, elle n’examine pas non plus le
rdle du niébé dans les syscémes d’'exploitation agricole. Par contre, on a
ajouté une section sur les possibilités de transformation du niébé nigérien,
sujet qui mérite une étuds complémentaire.

Il convient de noter qu‘une des principales questions dont tralcaic.
le rapport de l'étape I, achevé en juin 1988, étajt la taxe d’'exportacion et
ses répercussions sur l’exportation du niébé. En octobre 1988, le Gouverne-
ment du Niger supprimait cette taxe. Les enquites faites dans le cadre du
rapport final de la deuxiéme étape ont indiqué qus d'autres charges at
réglenentations constituaient encore das obstacles & la libre parcticipacion
des petits négociants au secteur structuré. Le présent rapport traite de ces
questions. L’argumentation qui & valu la suppression de la taxe & 1'exporca-
tion est donnée en Annexe G.

1.3 Méthodologis

La présente étucs s’est inspirée de la méthodolcgle d’'évaluation
rapide d'AMIS. L’'évaluation rapide peut dtre définic comme une vue
d'ensenble de l’organisation et du fonctionnement d'un systéme ds commer-
cialisation pour un produit donné, visant A identifier les principales
limites ot possibilités dudit systime tenant compte des contraintes du point
de vue temps et ressources. Il s’agit d’une méthods efficace par rapport au
codmei 1l'on veut obtenir des informacions sur les systémes de commercislisa-
tion des articles de base pouvant dtre utilisées pour améliorer l'efficacicé
du systéme oG profives.desspoosibilités  inexploitées ou sous exploitées.
L'évaluation rapide permet égalediiit d’identifier las lacunes de connaissance
et les domsines ol une recherche appliquée pourrait s’avérer extrémement
rentable.

L’évaluation rapide est surtout intéressante lorsque les données
analytiques disponibles sont limitées puisque 1l’autre solution consisteraic
A faire de longues et onéreuses collectes ds donndes. Tel était le cas dans
la sous secteur du niébé au Niger. Il n’existait que peu de dormnées
corcrites pour décrire une activité économique sussi importante et Aynamique
et on n’'ézait pas sdr de la fiabilité des données dont on disposait. Pour
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arviver a une compréhension globale du syscéme de commerciallisacion du niebé,
1'équipe chargée de 1'évaluation rapide a commencé par avoir des interviews
avec des personnes qui connaissent bien ce systéme. On a congu des
questionnaires informelles pour les négociants et producteurs de niébé. Des

coples de ces questionnsires sont jointes en Annexe J.

Pendant les travaux sur le terrain, effectués en deux dtapes,
1'équipe de 1’évaluaction rapide a fait des interviews avec des questionnaires
auprés de quatre coopératives, quarante négociants et vingt exploitancs
agricoles. On a également observé les activicés de commercialisacion a
toutes les écapes de la chaine de commercialisation. On s’est rendu dans le
Nord et le Sud du Nigéria et au Bénin pour collecter des dounées coam-
plémentaires A4 celles obtenues au Niger.

1.4 Organisation du rapport

Le rapport est organisé en quatre parties plus les annexes.
Suivant l'introduction donnée dans la présente section, la deuxiéme partie
passe en revue les divers aspscts du syscdme de la commercialisation du niébé
au Niger. La ctroisiéme partie traite de la commercialisation et de la
consommation du niébé au Nigéria, principal débouché pour le niébé nigérien.
Des recommandations pour des travaux de recherche futurs sont présentédes dans:
la quatridme partie. Las annexes présentent des données complémentaires sur.
la production, les prix et la valeur nutricive du niébé.



2. LE SYSTEME LI COMMERCIALISATION DU NIEBE AU NIGER

2.1 Caractéristiques du nlébé

2.1.1 Valeux putxitive

Suite A son adaptabilité écologique, le niébé est un des légumes
alimencaires les plus importants en Afrique de 1’'Ouest. [l joue un réle
extrémement important pour l’état nutritionnel de la population de cette
région (Cf. Annexe D). Les graines sont une source importante de protéines,
de calories et de vitamines. C'est surtout les protéines qui sont {mportan-
tas. Le niébé a une teneur en protéines deux a trois fois plus importante
que les céréales de base et contient un acide aminé qui compléte la procéine
céréaliare. En effet, le niébé sst riche en lysine, acide aminé essentiel
qui manque dans la plupart das céréales, alors que les céréalas contiennent
un léger excédent d’'acides aminés sulfuriques qui sont limités dans les
légunes.. Le niébé est également riche en thiamine, riboflavine et acide
nicotinique. C’est un aliment trés énergétique & cause de sa teneur en
glucides. Le niébéd contient moins d’'élémants antinutricifs courants dans
les légumes que les autres nspéces. Cela a été contisté par des recherches
qui ont indiqué que les rats ont une croissance lente lorsqu’ils consomment.
du niébd cru mais meurent en l’'espace d'une & deux semaines si on leur donne
des haricots crus ou des hari~ots de lima. A part la lecitine labile a la
chaleur et les inhibiteurs d’'enzymes, les protéines ot fécules du niébé ne
sont pas bien digérédes sous forme crue mais peuvent 4tre plus facilement
absorbées lorsqu’ils sont cuics.

Contrairement & 1. plupart des pays de l'Afrique de 1'Ouest ou le
niébé est tréds prisé par la populaction, au Niger il s'agit surtout d'une
culture commerciale. Bien qu’il ne soit pas vraiment important comme produict
vivrier, il existe néanmoins une variété de recettes de niébé. Il est
utilisé sous forme réhydratée, consommé frais ou cuit. La fane est utilisée
comme fourrage pendant la saison séchs.

2.1.2 Varidtds de niébd

Les' variétés locales les plus répanduer au Niger sont: le
danchisns, haricot blane avec des points noirs; 1'glaka, haricot de taille
moyenne et couleur chocolat; le dun-illa, haricot grard et blanc;le dantiada,
haricot blanc de taille moyenns; et le bartatahi, haricot rouge de grande
taille.

Le danchisns, est de maturité précoce et a un bon rendement mais
c'est une variécé moins prisée & cause de son godt amer. Le dan-illa est
préférée A cause de son godt plus sucré (et est donc plus facile & commer-
cialiser) et la fane sert au fourrage.

Les noms locaux pour le niébé dans certains pays de 1'Afrique de
1'Ouest sont donnés en Annexe E.



2.1.3 Prépsxation & la maison

Las graines séchdes sont consommies surtout de deux manidres. On
les fait tremper dans l'eau lorsqu’on veut les réhydrater et les faire cuire.
Certains consommateurs préférent un haricot da couleur claire sans poincs
noirs. Aprés las avoir faic tremper, on les décortique a la main et on
enléve les graines du cotylédon. Les graines avec ou sans tégument sont
bouillies et mangées i part ou avec du riz et du manioc. Souvent elles sont
préparées avec de l'huile d’'arachides, du beurre ou du lait ainsi que des
épicas locales.

On a fait également de la farine avec le niébé. La farine sert a
faire le wanan waké, pain de niébé populaire & 1'Est du Niger surtout pendant
le mois du Ramadin. La pdte de niébé est cuite a4 la vapeur et assaisonnée
avec une sauce locale (dan waké). On peut y ajouter des onions hdchés et des
éplces pour faire des galettes frites (kdkdéna). On peut acheter les kékéna
chez les petits vendeurs dans la rue (cf. discussion ci-apres).

Les graines fraiches et {mmatures sont parfols mangéee comme
légumes, surtout dans leg zones rurales. Ces graines sont bouillies
(doungouri fouloulantd), ou écrasées et mélangdes avec du sel, du poivre et

de la paAte d'arachides (doungouri kadawa). Les jeunss pousses et les
feuilli s tendres sont parfois bouillies et mangées comme légumes verts avec

le couscous de mil, plat de base.

Ce qui reste de la plante aust séché au soleil et utilisé comme
fane pendant la saison séche, surtout dans las zones rurales ou urbaines tras
peuplées. Les bottes de fane séchée de niébé se vendent facilement dans les
marchés urbains.

2.1.4 DPossibilitéc da transformscicn

On ne paut pas parler da transformaticn industrielle du niébé au
Niger. A un moment donné, l’'usine de la Société de transformation du mil
(SOTRAMIL) A Zinder a essayé de fabriquer de la farine de niébé pour le
marché. Selon le Dirsctaur de la société, le produit ne s'est pas vendu car
11 écait fabriqué avec des graines non décortiquées et ne répondait pas aux
fonctions su gouts das produits alimentairea. Il convient de noter que les
esseis de la compagnie pour fabriquer de la farine de mil fermenté pour la
production du toah ont également échoué, ld aussi apparemment en raison de
le mauvaise qualité du produic. Le mil était trop fermentéd et prenait une
couleur foncée lorsqu’on la séchait. Ls fait que le Niger ne dispose pas de
compétences de transformacion alimentaire (il n’'y a pas de départements de
sciences alimentaires, éducation ménagére ou nutrition a 1'Université)
constitue une importante contrainte pour le développement d’'une industriae de
transformacion alimentairu dans le pays, quel que soit le produit. L'INRAN
a une séction de technologie alimentaire mais qui ne traite paus 4u niébé pour
le moment.

Contrairemsnt & la transformation industrielle, la transformation
commerciale & petits échelle du niébé constitus une activité importante dans
les bourgs et villages. Ls produit de loin le plus courant est la pata de
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niébé frite appelée akara dans le Sud du Nigéria, kosaf dans les régions au
Nord du Nigéria et du Niger 2t kékéna & 1'Ouest du Niger. Ce produit est
surtout fabriqué par des femmes qui le vendent aux passancs sur la place du
marché st dang les rues. C’'est également un plat de base pour la famille des
vendeuses. On prépare le prnduit en (1) faisant tremper le niébé séché et
en enlevant l'anveloppe solt a la main solt en l’écrasant dans un mortier,
(2) puls on concasse les coCylédons hydratés dans un mortier, A la main ou
mécaniquement jusgu’'a obtenir une pdte solide. OUn dilue cacte pdte dans ce
l’eau, on la fait monter et on l’assaisonne et (4) on la faic frire dans de
l1'huile chaude. Généralement ce produit est vendu et consommé tout de suite
aprés la culsson. Il est traes apprécié au moment du pecit déjeuner ou le
goucer surtouc pour les enfants d’'Age scolaire.

2.2 Analyse de la production
2.2.1 Réle du niébé dans 1'agriculture du diger

Ls Niger a surtout une culture pluvials. Mais les périmétres
irriguds ont été étandus & plus de 10.000 mille hectares dans les années 80.
Malgré le fait qu’une superficie plus grande a été plantde pendant les dix
derniéres années, seulement trois pour cent de la superficie totale des
terres est cultivée. Las cultures y compris le niébé se concentrant dans le
Sud du pays, tel qu‘on peut le voir sur la carce de la figure 1. La
production de niébé s’'accommode bien du climat sec et des sols sablsux et
terres grasses qu’'on trouve au Sud du Niger. Le nidbé est une culture
{ntercalaire avec le mil ou le sorgho, principaies cultures vivridres du
Niger, encore que les producteurs ds niébé au Niger se rendent de plus en
compte que des rendements plus élevés peuvent étre obtenus en pratiquant la
monoculture.

Le niébé est surtout une culture comserciale, environ dix a quinze
pourcent de la production sont gardés’ pour l& consommation familiale.
Certains exploitants indiquent que, s’'ils en avaient 1’occasion, ils
vendraient toute la culture. La fane de niébé est un dérivé important qui
sert de fourrage pendant la saison séche. Dans le département de Niamey, omn
estime que les bdnéfices de la vente de fane dépassent ceux réalisés par les
ventes des haricots du niébé.

Ces dernidres anndes, le rie¢bé a remplacéd les arachides (et dans
une moindra mesure le coton) comme principsle culture comasrciale dsvenant
une importante source de racsttes pour les exploitants agricoles. Tel qu’on
peut le voir sur le tablesu 1, la procuction de nidbé a commencé & dépasser
celle des arachides dds 1975. De 1961 & 1965, les superficies plantées de
niébé n’onc jamais surpassé de plus de cinquante pouvcent la superficie des
arachides. En 1983, la superficie plantée en niébé était plus de cinq fols
calle des arachides. Des donnies plus détalllées sur ces tendances sont
présentées en Annexe F.
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Tableau 1

(milliers de tonnes)

1960 1963 1979 1313 1280 1983 1386
Niébé 43.685 47.320 75.710 218.500 268.735 115.332 292.935

Arachides 150.313 278.060 203.460 41.700 126.125 8.478 N.C.

Source: Rapports annuels statistiques agricoles, années 1960-1985.
République du Niger, Ministére de l’'Agriculture, Direction des
études, de la programmation et des statistiques.

Le renversement de la situation en ce qui concarne les arachides
et le niébé en tant que cultures vivridres se constate -urtout dans le
département de Maradi qui représentait par le passé plus de cinquante
pourcent de la production totale d’'arsichides. En 1988, la production
d'arachides avait diminué & 2.431 tonnes alors qu’ells atteignait en moyenne
plus de 100.000 tonnes fin des anndes 60. (Cf. Annaxe C pour les super-
ficies, rendements at.production des principales cultures dans le département
de Maradi de 1968 a 1986). Par contre, la production de niébé a bénéficié
de la demanda accrue d'exportations au Nigéria et du reachérissement des prix
du niébé par rapport aux prix du mil ces derniéree anndes. Si l'on prend les
prix au détail annuels moyens non pondérés pour Niamey, le rapport du prix
niébé/mil est passé de 1,22 pour la période 1961-71 & 1,54 pour 1972-83.

Plusieurs facteurs sont & la base de ce changement. Du cdté de
1l’offre, une pluviosité moins importante depuis les anndes 50 a probablement
encouragé les exploitants a planter:-de plus grandes superficies de niébé
puisque cette culturs résiste mieux & la sécheresse. Du cdté de la demande,
les coidts mondiaux de l’arachida et de l’'huils d'arachids ont généralement
baissé depuis les années £0. La Niger, pays n’ayant pas accés A la mer et
confronté A des colts de transport trée élevés, est davenu de moins en moins
concurrentiel sur le marché mondial des graines oléagineuses. En méme temps,
la population du Nigérie voisin a grimpé tout au long des anndes 60 a un
rychme annuel estimé & 2,5% entre 1963 et 1930 et A& 3,38 de 1980 a 1985
atteignant un nivecu de 99,7 millions d'habitznts en 1985 (Rapport de
développement dans le monds, 1987). Le revemu par habitant a également
augmenté 4 un taux annuel moyen de 2,2% entre 1963 et 1983. L'accroissement
démographique et les augmentations de revenus au Nigéria ont et continueront
& élargir les possibilités de commercialisatiom pour le niébé nigérien. En
comparaison, le marché nigérien aves 7,23 millions d’'habitants offre un
potantiel d’expansion moindre pour la conscamation de niébé. 2/

2/Les recensement du gouvernement en 1988 indiquaic 7,25 millions d'habi-
tants donZz 6,139 millions (soit 84,7%) en zones rurales et 1,11 aillion
(15,3%) an zones urbaines.
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Figure 1

Carte montrant les zones de production du niébé au Niger
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2.2.2 Production du niébé

Les statistiques officielles du Gouveriement du Niger présentées
sur le tableau 2 indiquent que le niébé occupe le deuxidme rang du point de
vue superficie cultivée, Venant juste aprés le mil. Le niébé occupe
également la troisieéme position du point de vue production totale aprés le
mil et le sorgho. Depuis 1975, la production totale de niébé s’est élevée
en moyenne & plus de 250.000 tonnes pendant les annéas ou il pleuvait assez,
chutant & moins e 200.000 pendant les années o la pluviosité était moindre
ou inégale. Bien que la production de niébé ait plus que triplé pendant les
années 70, atteignant la barre des 304.000 tonnes en 1979, la production a
par contre stagné fendant les années 80 a4 l’exception d'une année record en
1988 ot la récolte atteignait 343.000 tonnes. (C£. Annexe A pour la
production totale de niébé au Niger, 1960-1987).

Tableau 2
S ‘e
Mil Nidbé Sorgha
Q00 rende- 000 rende- Q00 rends-
000ha tomnes wenta 000ha <tonnes ments  000ha tomnes ments
1980 3.072 1.363 333  1.105 269 243 768 368 475
1981 3.038 1.314 432  1.198 282 235 982 322 328
1982 3.084 1.293 419  1.428 282 197 1.135 359 316
1983 3.136 1.298 419 _ 1.609 271 168 1.107 355 321
1984 3.026 - 771 255 _ 1.513 195 129 1.098 236 215
1985 3.169 1.450 458 1.566 115 73 1.142 329 288
1986 3.239 1.383 427  1.591 293 184 1.109 360 325

Source: Rapports annusls statistiquas agriccles, 1986 et autres années.

Les départements de Maradi, Zinder, Dosso cc Niamey représentent
plus des trois quarts de la production totale de nisbé. Ls tableau 3 indique
la production par département avec les pourcentages de la production totale
au Niger pour chaque département de 1980 & 1987. Les chiffres indiquent une
trés forte augmenrtation dans la production & Dosso en 1986/87 surpassant la
production A Zinder. Lss données de la production publides par le Ministare
de 1l'Agriculture varient grandement d’une ammée A 1’autre et ne sont pas
fiables & cause do la petite taille des échantillons, des données qui
manquent et des multiples erreurs au niveau des comptes rendus. Il y a
certaines anomaliss dans les donndes. Pourquoi, par exeaple, la production
de niébé diminue-t-elle aussi fortement en 1985/86 A& Dosso, Maradi, Niamey
et Tahoua? La pluviométrie a augmenté de 1984 & 1988 dans toutes les régions
concernées, sauf Tahoua, ne nous donnant donc aucune indication. La division
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statistique du ministére de l'Agriculture n'a pu donner aucune raison, a part
une erreur d'échantillonnage. La mécthodologie utilisée pour estimer 1las
surfaces cultivées et les rendements par hectare tend i surestimer les
niveaux de production car les agents choisissent souvent les exploitants
agricoles situés pras des grandes villes et des grandes routes, introduisant
ainsi un biais important au niveau de l'échantillonnage. L‘'USDA/ERS indique
que les chiffres sur la superficie et la production céréalisre au Niger sont
surestimés et ne s'accordent pas avec les autres données officielles sur la
production céréalisre signalées par les pays sahéliens. La superficie et la
production du niébé risquent également d’dtre surestimdes.

Souvent, on mesurs les champs sans compas et sans matres et on
n'arrive donc qu’'a des estimations trés approximatives des surfaces plantées.
En fait, lorsque le degré d'erreur est extrapolé au niveau régional ou
national, {1l peut devenir trés important. En plus, les chiffres sur les
superficies plantées, le rendement et la production au niveau national sont
obtenus en extrapolant les données de l'dchantillon utilisant les données
démographiques. Il n'y a pas eu de recensement national au Niger depuis
1’ Indépendance en 1960 et par conséquent les dounnées sur le nombre d'habi-
tants et la taille des exploitations agricoles sont sujettes & caucion.

Tel que nous l'avons déja noté, les superficies ainsi que 1la
production de niébé ont stagné ces dernidres anndes. Toutefols, il convient
de remarquer que les premidres estimations de la production de 1988 laissent
a4 penser que la récolte sera tras importants. La stagnation pendant les
années 80 pourrait étre imputable A divers facteurs, y compris le ralentisse-
ment de la demande pour le niébé nigérien au Nigdria. Les recettes
pétrolidres ont fortement diminué & la fin des années 70 et au début des
années 80). La dévaluation de la naira a rendu le niébé nigérien plus cher
en monnaie locale par rapport aux autras aliments de base produits locale-
ment. Du coté de l'cffre au début des années 80, il n’'y avait pratiquement
plus moyen de substituer les cultures. C'ast & dire que les exploitants
agricoles ne pouvaient plus prendre des terres consacrées A d’autres cultures
surtout les cérédales et las arachides, ot les planter en niébé. Cela
implique que la plupart des exploitants agricoles ont probablement un déficic
céréalier et qu’'ils cherchent A produirs sutant que possible leurs propres
céréales pour assurer ls sécurité alimentaire du ménage.

Il n'entre pas dans la portée de la présente étude de faire une
analyse de la prise de décisions, des problimes de sécuritd alimentaire et
des besoins en liquidités des ménages en zones rurales mais il est important
de se pencher sur l’interaction de ces facteurs si l’on veut savoir ce qui
incite 1l’exploitant A produire et quelle est la réponse au niveau de l'offre.
De ce point de vuo, les exploitants sont également linmités car les terres
arables sont de plus en plus rares et on n’'utilise que peu la ctraztion
animale. Las asutres factsurs qui ont eu des répercussions négatives sur la
production de niéh4 étaient le monopols de la SONARA (1975 & 1984) et
1l'incapacité du secteur informel sous-financé d’'exporter des voluusss plus
importants.
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Tableau 3

Produccion de nidbé pax déparceaent
1980-1987

Répaztement 1980 1381 1982 1243 1384 1943 198§
ACADEZ
Production, T . v .. .. .- .o 113
% de la produccion -- .- .- .- .- .. .-
tocale au Niger *
Q1EFA
Production, T 2.800 1.838 6.313 4,013 782 $.540 11.35¢4
%t du total 1 .- 2 9 3 4 4
DOS3Q
Production, T 35.050 45,738 20.898% 34.530 44.260 18.05% 99.3352
% du total 13 16 7 13 23 16 Ja
MARADL
froduction, T 106.470 131.773 92.607 73.400 61.352 5.827*% 39.060
% du ctoral 40 47 3] 27 il 6 13
NIAMEX
‘Production, T 37.290 49.710 47.030 40.77% 26,678 8.073 42.300
Vv du total 14 18 17 13 13 7 14
TAHOUA
Production, T 17.910 22.183 64.907 64,253 32.776 10.790 25.708
% du total 7 8 23 26 T 17 9 9
ZINDER
Produceion, T 69.219% 30.37¢ 69.9i0 $4.374 30.995 66.047 74,611
% du total 26 11 13 20 16 57 25
TOLAL (TOUS LES
DEPARTIMENTS) 268.735 281.617 281.744 271.349 196.843 115.332 292.935
Source: Rappotta annuala statistigusa sgriceles. 20, sif., tels qu'interprécéds par l'équipe.

* Possible erreur d4d’'enzegistressnt. -

11



2.2.3 sSyatémes de production: principales caractérisciques et contraintes

La production actuelle de niébé est un systéme demandant beaucoup
de terres caractérisé par de faibles rendements largement imputables au fait
que l'on n'utilise que le minimum d’'engrais et d'insecticides nécassaires,
des variétés de semences non améliorées, un espacementc aléatoire entre les
plantes at de faibles densités de planctations.

Cénéralement le niébé est planté aprés le mil et le sorgho comme
culture intercalaire et quelquefois (moins fréquemment) avec le manioc et le
mais. On produit de plus en plus de niébé pendant la saison séche dans les
plaines des bas-fonds et les périmétres irrigués. Les plances en saison
séche sont moins vulnérables aux actaques des insectes et maladies. La
culture se fait surtout manuellement avec une houe A la main, la dabg et
1l'hiler, pour arracher les mauvaises herbes. La traction animale est rare.

Les besoins dlevés en main-d‘oeuvre pour la plantacion, le
désherbage et la récolte demandent que l'on recrute des journaliers. Les
exploitants ont indiqué qu’il leur fallait recruter des journaliers agricoles
quelquefois pendant dix jours au moment de la plantation, du désherbage et
de la moisson. Une partle des recettes provenant de la production de niébé
sert i payer cette main-d’'oeuvre pendant les époques de pointe. La récolce
peut prendre jusqu'd onze jours pour un champ typique de 1 4 5 hectares. Une'
fois que les gousses sont récoltées, on lie le reste de la plante qui est
vendus comme fane pour le fourrage des animaux pendant la longus et dure
saison séche.

Le caractdre pluvieux extrémement varisble d’'une année a 1'autre
et l'irrégularité des pluies sont des factsurs déterminants rendant la
production du niébé -- et ds toutes les cultures en sec dans la zomne
sahélienne -- une entreprise comportant de grands risques. La mise au point
de variétés qui résistent a la sécheresse a permis de diminuer les risques
pour les exploitants agricoles.

Pendant les deux étapes de l'étude, on a interviewé vingt
producteurs de niébd. Les exploitants interviewés avaient une trés bonne
expérience au niveau de la culture de niébé, en général ils le cultivaient
depuis plus de dix ans. Tous les sxploitants interviewés ont exprimé le
désir d'augmenter la production. Les producteurs interviewés cultivaient
entre un A& quatre hectares de niété avec des rendaments se situant dans une
fourchette allant de 125 & 267 kgs. par hectare et une moyenne de 188 kgs.
par hectares. . o L aeduaae .

Le tableau 4 résume les principales caractéristiques des syctémes
de culturs.
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Takbieau &4

Caractéristiques des systémes actuels de production de niébé (anndes §0)

Production totale moyemns: 248.000 tonnes (moyennc dans les années
80)
115.000 » 343,000 fourchette

Dates de plantation: Saison des pluiles: apras le mil ec le
sorgho

Saison séche: février

Culture intercalaire: Avec mil, sorgho et (rarement) umsis,+
manioc, mais de nombreux producteurs de
niébé cultivent de plus en plus le niébé
tout seul.

Superficie cultivée: 1,43 millions d’'hectares (moyenne des
années 80); second rang aprés le mil.

Rendements: 182 kgs./ha (moyenne des années 80);
fourchette = 74-243 kgs./ha

Principales zones de production: 1. Zinder
2. Maradi
3. Dosso
4. Niamey (surtout culture fourragére)
5. Tahoua

Stockage: Minime car les producteurs dans 1'ensemble

vendent Iimmédiatement aprés la moisson
pour répondre aux besoins de liquidité de
la famille.

Utilisation des recettss du niébé: surtout pour acheter des céréales mais
aussi des habits; les recettes servent
également & payer la main-d’oeuvre.

Source: Rapporta annuels statistiques agricoles, et enquite de 1'évaluacion

rapids.
Cultuzes intarcaisitves st monoculturs

Comme nous 1’avons déjd indiqué, le niébé a traditionnellement écé
associé avec le mil ou le sorgho. L’'exploitant agricole pense que la culture
intercalaive diminue les risques. S{ uns culture ou partie du champ ne
regoit pas assex de pluies ou subit les attaques des insectes ou maladies,
peut-dtre qu’une autre partie du champ sera épargnée. En plus, il pense
qu’en associant le niébé & d'autres cultures on utilisec au maximum les terres
et la main-d’'oeuvre nécessaire pour préparer le sol. Le mil et le sorgho
bénéficient également des fixations d'azote réalisées par le niébé.
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Des études 3}/ ont indiqué que la culture {ntercalaire est relativement
avantageuse du point de vue optimum de bénéfices et diminutions de risques
lorsqu’on utilise des pratiques traditionnelles c’est & dire varidtés non
améliorées et quantités minimpum d'engrais et d'insecticides. Mais les
exploitants agricoles tentent de plus en plus la monoculture du niébé. Plus
d'un tiers des exploitants agricoles interviewés cultivaient uniquemenc le
niébé a cause des meilleurs rendements obtenus.

utilisation des facteurs de production

La faible utilisation de facteurs de production tels que les
semences améliorédes, les engrals, les insecticides, les pescicides et le
matériel agricole est due en partie au manque d'organisaticn du systéme
d'approvisionnement. Depuis la fermeture, au début des anndes 80, de la
Caisse nationale de Crédit agricole (CNCA) les exploitants agricoles n’ont
pas accés i des crédits pour les facteurs de production agricola. On ne saic
pas tras bien ce qu'adviendra de la Centrale d'approvisionnement (CA),
organisme parapublic chargé actusllement de 1’importacion et de la distribu-
tion des facteurs de production agricole aux fins de vente sur l’'ensesmble du
pays. Diverses possibilités sont a l’'étuds, on envisage de demander 4 la CA
d'approvisionner uniquement les périméctres irrigués ou de lul demander de ne.
s’'occupar qus des facteurs de production donnés par les bailleurs de fonds.
On a sérieusement envisagé de transférer la CA A 1'Union nationale des
coopératives (UNC) mais cela n’améliorerait pas la distribucion puisque 1/UNC
n'a ni les fonds ni l'expertise pour s’occuper d‘un systéme national de
distribution des facteurs de production. La SONARA, organisze parapublic qui
détenait le monopole deé la commercialisation et l’exportation du niébé
jusqu’au milieu des années 80, n’'a jamais fourni des semances améliorées, des
engrais, des insecticides ou d’autres facteurs de production aux expleitants.

La distribution de facteurs de production dans le parapublic au
Niger est fortement entravés du fait qus l’on trouve des factsurs de
production peu chers dans l«s zones frontaliéres du Nigéria. Tarnt que ces
facteurs de production subventionnés seront disponibles au Niger, les efforts
du Gouverneme¢nt nigérien pour fournir des produits analogues ne seront ni
économiques ni utiles.

Semencea

Ces vingt dernidres anndes la plupart des travaux de recherche
pour les scmences ont été effectuds par 1'Institut international de
1'agriculture trepicale (IITA) et l'Inscitut international de recherche sur
les cultures des zones ttovicales semi-arides (ICRISAT). Ces travaux se sont
consacrés aux variétés de niébé & fort rendsment résistant 4 la sécheresse
et aux insectes. Lss travaux d'IITA se sont surtout penchés sur la collecte,
1'évaluation et l'entrecien de plasna germatif et la sélection de variétés
résiscantes aux insectes. Récemmeut, 1'IITA a cherché A mettre au point des
plants améliorés avec une maturation précoce et la qualité de grain désirée.

3/David W. Norman, An Economic Suvvey of Three Villagea in Zaxis Pxovince,
Samaru Misc. Paper No. 37, Ahmadou Bello University, Zaria, Nigeria, 1972.
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Les variécés résistantes aux maladies et a fort rendement mises
au point par 1'IITA dens les années 70 ont des gousses lisses ec des graines
brunes, elles ne sont pas acceptées par les exploirants agricoles qui
préfarent les grandss graines blanches avec un testa rugueux. 4/

Dans les années 80, 1'IITA conjointement avec 1'INRAN, l'Inscitut
national de recherchss agricoles du Niger, a développé des variécés a

maturation précoce (60 jours). Ces variétés ont un bon potentiel de
rendement et résisrent tien aux insectes et maladies. On est en ctrain
d'introduire ces variétés auprés des exploitants agricoles. L'une des

variécés (TVX-3236) testée Ao 1'IITA et 1'ICRISAT répond aux critéres sus-

mencionnés. Mais les feuilles sont perdues au moment de la maturicé. Par

conséquent on n’a pas de fourrage pour les animaux, aspect qui déplait aux
exploitancs agricoles locaux.

Le TN88-63 est une variété de 70 jours qui s'accommode d’'une
pluviosité de 300 a 400 millimetres. Sile est souvent critiquée car elle ne
donne pas beaucoup de fane st son gout laisse & désirer. Le TN36-54 est une
variécé de 70 jours pour les régions avec une pluviosité de <00 a 500
millimatras et le TN4-62 est une variété de 90 jours recommandée pour les
régions avec une pluviosité annuelle de 400 & 500 milliméecres. Le TN98-63,
varidté rampante de 90 a 150 jours n’est recommandée que dans les régions
bénéficiant de pluies plus abondantus. Le CB-5, introduit 4 grands échelle
au Niger en 1987-88, s’'est soldé par un échec car cette variécé mise au puint
en Californie ne résiste pas & la sécheressa et s’'est avérée étre extrimement’
vulnérable aux parasites et insectes (cf. R. J. Bingen af al., 1988, pour une
discussion de l’expérience du CB-5 au Sénégal).

Le TNS78 ast une des nouvellos variétés qui sont testécs actuelle-
ment par ICRISAT, ce sont des haricots rouges qui ont beaucoup de fane si
toutefois les exploitants agricoles suivent les techniques de production
recommandées du point de vue densité culturale, espacement des plants, dosage
adéquat des engrais et insecticides. Les exploitants agricoles aiment bien
le TNS78 car, selon eux, il résiste mieux aux insectes pendant le stockage.
Les variétés développées récemment et mises & la disposition des axploitants
agricoles au Niger ne se sont pas encore avérées supérieures aux variétés
locales, & l’sxception du TN578 dans certaines zones de production.

Engzals

Ls niébé comme beaucoup d’autres plantes légumineuses est fixateur
d’azots. Mais il demande également beaucoup de phosphore et de potasse.
Etant donné qus les sols nigériens ne renferment pas une quantité importante
de ces minéraux, i1 est nécessaire de fertiliser les sols pour avoir de bons
rendements. On estime qu’il faut appliquer 30 A 40 kilogrammes da phosphore

4/Le testa est la cosse externe ou le tégument de la grainse.
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(P202) et 25 A4 30 kilogrammes de potassium (K20) par hectare pour une bonne
croissance. 3/

Environ un tiers des exploitants agricoles interviewés a ticre
informel pendant 1'évaluation rapide ont dit qu’ils n’ucilisaient pas
d'engrals pour le niébé. Parmi ceux qui appliquent des engrais, les taux
vont de 30 & 200 kilogrammes par hectarc, soit une utilisation moyenne
d’environ 50 kilogrammes. Les engrals les plus couramment utllisés sont le
phosphore et le superphosphate qui est acheté auprés de la CA, 1'URC, les
coopératives, les banques d'engrais et les négociants locaux. La volume
d'engrals vendu par la CA a baissé suite au renchérissement des prix entrainé
par la diminution ou la suppression dos subventions gouvernementales. Les
exploicants se sont plaints du codf élevé de cet engrzis non-subvencionné
(les prix cités se situent entze 35 et 65 CFA/kg.). Les villages dlioignés
des principaux centres ont signalé des prix plus élevés.

Il semble qus les ventes d’engrais bon marché et subventionnés
{mportés du Nigéria par les négcclants privés aient augmenté en 1988. Au
moment de l’'étude, ces engrais revenaient 4 14 &4 16 Naira par sac de 50
kilogrammes (14 A 16 CFA/kg.), mais les sxploitants agricoles nous ont faic
savoir qu'ils étaient uniqusment disponibles dans les régi.ns frontalisres.
Les engrais vendus par les coopératives c¢nt sensiblement augmenté méme si
les exploitants préférent acheter au Nigéria ou aupréds des négoclants privés
qui vendent das engrais bon marché du Nigéria. £n effet les coopératives
imposent une marge bénéficiaire de 15 CFA par kg. Ls Tableau 5 indique
certains prix d’enzrais en vigueur au amcment de l'anquéte.

Tableau 35
Prix des engrais 4
Maradi et Zindaxr, zai 198%
Source Brix pac kx, (en CFA)C
Crédit (UNC) 60
Négociants privés 45-63
CA 35
Obtenus au Nigéria 14-16

® Prix cités par les producteurs de niébé dans zix villages des d‘pircomcncs
du Maradi et Zinder.

3/ B. B. Singh, et al., Ganaral Guide for Cowpea Cultivation and Jeed
Production, IITA, n’est pas daté.


http:kilogramm.es

Insecticides et autres facteurs de productiocn

Le niébé est tout particuliérement vulnérable aux attaques des
insectes qui peuvent faire diminuer jusqu'a 80 pourcent les rendements. La
plante est vulnérable de 1'engemencement & la molisson jusqu'au stock-ge.
Les insectes les plus courants sont les pucerons (aphis), les thrips et les
bruchidés. Le plant peut également atre infecté par d'autres maladies
bactérislles, virales et par des champignons. On recommande de traiter le
plant avec des insecticides au mouent de l'apparition des fleurs et du
tégument.

Les exploitants agricoles considérent que le manque de produics
chimiques constitue une contrainte importante au niveau de la production de
nidbé. Ils font remarquer qu’'ils n’utilisent que de petites quantités
d'insecticides et de fungicides outrs ceux fournis par le Programme de
pulvérisation du service agricoles, services qul soit ne sont pas donnés au
bon moment soit ne sont pas suffisants. Certains producteurs achatent les
{nsecticides au Nigéria a raison de 16 CFA par kilogramme, mais la majoricté
d'entre eux se plaint de ce que les insecticides ne sont pas assez dis-
poriiblas.

La fane est utilisée comme fourrage pour les animaux. Elle est
{mportante pour l’embouche bovine dans la région de Niamey, elle est aussi
utilisée pour nourrir les petits ruminants dans les zones urbaines. On
transporte la fane i dos de chameau ds la ferme jusqu’'a Niamey dans un rayon
de soixante kilométres. Un chameau peut porter jusqu’a 70 & 80 bottes de
fane. (Ces bottes ont environ quinza décimétres par six décimécres, mais
elles sont trés différentes du point da vue volume et poids). La personne
qui conduit le chameau fait généralement un voyage par jour pendant la saison
sache. Pendant la saison des pluies, la fane est rare et la plupart des
vendsurs de fane travaillent comme ouvriers agricoles pendant cette époque.
Le prix d’achat ds la fane varie allant ds 128 francs CFA par botte aprés la
moisson & 500 francs CFA pendant la saison das pluies. Los marchands gagnent
géaéralement une marge de 25 & 100 francs CFA par botte, marge la plus élevée
étant cbtenus pendant la saison des pluias (mai-septenbre).

Dans les zones de production du niébé qui entourent Niamey, le
niébé est cultivé plus pour la fane que pour le haricot en lui-méme. Dans
les grandes zones ds production du ‘reste d&u pays, la fane n’est pas une
culture commurciale. La plupart des exploitants agricoles ne vendent pas la
fane mais l’utilise pour. slimenter leurs animaux. Certains laissent la fane
dans lesz champs pour que les animaux puissent brouter ce quli permet non
seulement de nourrir les bétes mais aussi de donner des engrais organiques
au sol.

Contraintes pessnt sur la producticn

Les principales contraintes qui freinent 1'expansion de la
production du niébé ont écé traitées ci-dessus et psuvent dtre récapitulées
comme suit:
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l. vulnérabilicé des plants de niébé aux insectes et maladies:
2. manque de variétés améliorées et appropriées aux conditions

locales;
3. manque de disporibilité des facteurs de production modernes

dans les zones éloignées du Nigéria;

4, forts besoins en main-d’'oeuvre pendant la haute saison;

5. défaut de suivre les pratiques culturales recommandées
(densicé correcte et bon espacement des plantes); et

6. absence de bonnes techniques de stockage (cf. Section 2.7.2).

2.2.4 Adoption de rouvelles techniquss

Les chercheurs et les agents de vulgarisation maintiennent que les
exploitants agricoles sersient préts A adopter de nouvelles techniques et
pratiques culcturales améliorées si on leur démontrait que celles-ci sonc
efficaces par rapport au codt dans leurs fermes. S{ les exploicants sont
sars qu'il y a un marché pour le niébdé, ils seraient probablement précs a
invescir davantage dans les facteurs de production (et peut-dtre la traction
animale) si ces pratiques leur rapportaient des recettes positives nattes.

Les technologies améliorées pour la production de niébé sont en
train d'dtre testées au Niger par 1'INRAN (Division de la recherchs des
systémes agricoles), ie Projet de soutien de la production agricole financé
par 1'USAID (APS d’'aprés le sigle anglais) et 1'ICRISAT. Les essais dans
les exploitations agricoles sont faits par 1’'ICRISAT et le Projet APS. Les
résulcats de ce dernier indiquant que les exploitants obtiennent de meilleurs
rendemencs économiques lorsque le niébé est planté de manidre intercalaire
avec la mil. On observe un rendement élevé pour la momoculture du niébé
lorsque les nouvelles variétés sont plantdes (INS78), qu'on applique les
doses racommandées d’'engrais et de traitement d’insecticides et qu’on procéde
4 un bon espacement et densité des plants. L’'ICRISAT est e train de faire
des cests avec des rotations de deux ans. Pendant la premisre année, on
plante une variété améliorée de niébé (TVX-3236) en appliquant les dosas
recommandées d engrais et d’'insecticides et en utilisant les pratiques
améliorées et plus grandes densité du plant; le mil est planté pendant la
deuxidme annde.

Normalement le mil devrait bénéficier de 1’azote laissé par la
culture de niébé précédents. Avec de bons soins, on psut arriver a des
rendements de niébé qui se situent dans la fourchette de 600 & 1.000 kg./ha.
(Les rendements dans la station de recherche se situent a 1,0 a 1,5 tonnes
par hectare). Les essais de 1'ICRISAT ne sont rentables que 3i 1l'opn fait

appel A la traction animale (Souligné par AMIS). §/

§/Communication personnelle, Dr.R. Bonny N’tare, spécialiste des variécés
de niébé, IITA/ICRISAT.
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2.2.5 Ucilisacion des recettes du niébé

Le niébé est une importante source de rece:ztes pour les exploitants
agricoles du Niger. Pour nombreu.n d'entrs eux, le niébé et l'élevage sont
les principales sources de liquidicés. Les autres revenus sont cirés des
salaires agricoles, la vente de bois et d’eau, et les eavols de fonds des
membres de la famille qui travaillent dans les zones urbaines. Le niébé
permet également de répondre au besoin céréalier des ménages dans les zones
rurales. Pendant les bonnes anndes de production de céréales, on peut
utiliser les recectas du niébé pour acheter du bécail, acheter des vétements
et d’'autres articles de "luxe"”, payer les impdts et les mariages et
cérémonies soclales.

D’aprés la plupart des informations, la majorité de la production
de niébé est vendus. Les exploitants gardent ce qu’il faut pour les
prochaines plantations et une petite partie, quelquefois rien du tout, est
réservée 4 la consommation familiale.

On ne sait pas dans quelle mesure les recettes de niébé sont
réinvesties dans l’'agriculture. Cetta question devrait faire l'objet d’'une
étude complémsntaire. Il est probable que la plupart des achats des facteurs,
de production agricoles et chimiques sont financés grdce aux ventes de niébé
méme si l'ucilisation d’'équipement agricole amélioré, notamment la traction
animale, les engrais et les pesticides est limitée. Si ley rendements et les
ventes de niébé augmentent, les exploitants agricoles pourront acheter
davantage et de meilleurs facteurs de production agricole. Mais cela dépand
également du mods de dépenses et de la préférence d’'investissement de
l’exploitant agricole. D’autres besoins peuvent 4tre plus prioritaires.

2.3 Analyse de la demsnds
2.3.1 Consommation pationals

Contrairement 2 la production 6t aux prix, on ne dispose pratique-
ment pas de données sur la consommation de niébé au Niger. 7/ On utilise
généralement deux méthodes pour estimer la consommation nationale. On peut
l’obtenir en soustrayant les exportations de la production et en prévuyant
un certain pourcentage pour les semences et los pertes au niveau da la
manutention. Mais cette méthods n"a pas pu dctre utilisée puisqu’on ne
disposait pas de données quantitatives sur les exportations (cf. section
sulvante). Une autre possibilité consiste a extrapoler les rdésultats des
enquétes aupréds das ménages. Mais on n’'a pu trouver qus trois de ces
enquétes. Les deux premidres couvrent la ville de Niamey et la troisiame le

1/Encore que variable, la consommation de légumes est généralement plus
élevée s Afrique que dans les pays irndustrialisés. Une compilation
extensive de 97 enqudtes dans 50 régions africaines en 1964 constatait que
la consommation était de 0 &4 10 grammes par jour pour 25 pourcent de la
population, 10 A 50 grammes par jour pour 50 pourcent, 50 & 150 grammes par
jour pour 23 pourcent et plus de 150 grammes par jour pour 2 pourcent.
(Akroyd et Doughty, 1964).
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département de Diffa. Les informations qualitatives recueillies indiquent
que les enquétes de Niamey étaient assez représentatives des zones urbaines
mais que la consommation de niébé a Diffa n'est pas représentative des modes
de consommation que 1‘on observe couramment chez les habitants des zones
rurales. Par conséquent, les caractérisciques de consommation dans les zones
rurales ont 4té étudiées de zaniére qualitative A partir des {nterviews que
l'on a eues avec un nombre limité d'exploitanvs agricoles, de femmes et de
personnes qui connaissaient bien la gituation dans les départements ds
Zinder, Maradi, Dosso et Niamey. Les résultats de ces enquétes sont
récapitulés sur le Tableau 6.

2.3.2 Modes de consommation

En se fondant sur les estimations sus-mentionnées et les observa-
tions de l'équipe, mais sans 7u'on puisse les déctayer par des données
déraillécs sur les dépensss alimencaires et les revenus par groupe écono-
mique, on peut dire que la consommation de niébé au Niger esc probablement
caractérisde pur une faible demands, une faible elasticité par rapport aux
prix et une faible elasticité-revenu de la demande.

Faibls demande

La consommation de niébé (6,2 kg par habitant) ne représente méme
pas 3% de la consommation céréalisre estimés dans la fourchette des 200 a 240.
kg. par habitant. La demands de niébé esc faible aussi bien dans les zones
rurales qu'urbaines. La consommation dans les zones rurales ou la demands
est plus élevée est estimée & seulement 158 de la production. Suite aux prix
élevés du niébé par rapport aux autres cultures vivriéres, situation
provenant d'une demande élevée dans les pays voisins, les exploitants ont
tendance & vendre la plupart de la moisson pour répondre & leurs besoins de
liquidités. La mil, le sorgho et le mais seront consommés avant le nilébse,
car les céréales secondaires sont généralsment une source de calories
neilleur marché pour les familles des zones rurales. Etant donné les faibles
niveaux de revenus au Niger, il est fort probable qua de nombreux ménages
ruraux produisent le niébé pour proficter de 1’'arbitrage favorable niébé/céré-
ales.

Las zones urbaines ne représentent que 7% de la consommation de
niébé au Niger. Cala montre aussi bien la faible consommation par habitant
(moins de la moitié que celle des zones rurales) qus le faible niveau
d’urbanisation au Niger. Le riz et le ail sont les céréales préférdes de la
plupart des citadins.

Face au faible niveau de consommation du niébé, le Gouvernement
du Niger par le biais de 1’Association des femmes nigériennes (AFN) a décidé
d’organiser des concours alimentaires et des canpagnes de sensibilisacion sur
1'ensenble du pays pour une plus grande utilisazion de niébé. Ces campagnes
visent également A expliquer les roles fonctiornels de la fécule et des
protéines du niébé et la manidre dont il peut améliorer 1l'écat nutricionnel.
Toutsfols on ne peut gudre s’attendre A ce qua ces efforts solent couronnés
de succes car il est difficile de changer les modes de consommation, en plus
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le niébé est surtout cor .3ré comme étant une culture commercliale et son

prix est plus élevé par © .ort aux autres cultures vivriares.
Tableau 6
Rurale @ Urbaina @ Total
Production (000 tonnes)a 240
Population (000)b 6.139 1.111 7.250
Consommation -n tant que - - : 15 1,2 16,2

% de la production totale ¢

Consommation par 7 k| 6,2
habitant (kg./annéde) d

Quantité consommée (000 tonnes) e 43 3.3 46,3

% de la consommation totale 93 7 100

a

b

Moyenne pour la période 1980-1987, calculée a partir des données des
Rapports annuels des statisciqueg, Miniscére de 1’Agriculturs, Niamey.
Calculée & partir des données du Rapport de ddveloppement dans le monde,
Banque mondiale, 1986.

Pour les zones rurales: enquéte actuelle.

Pour les zones urbaines: population urbaine x consomeation par habitant
de 3 kg. de 1’ v
Niamey, Mariama Gamatié, juin 1987. On a également estimé la consomma-
tion par habitant & Niamey a 0,059 kg./semaine soit 3 kg./année dans une
enqudte effectude par La Instituto Italg Africeno en juillet-aout 1988.
L'enquéta se fondait sur les modes de consommation de 776 familles
pendant la période d’une semaine (Source: communication personnelle,
Vincenzo Capuco, Inscituto Italo Africano).

Pour les zones rurales: 15% de la production totale divisée par la
population rurale.

158 et 1,2% de la prcduction toctales respectivement pour les =zones
rurales et urbaines.

Falble ¢lasticité par rapport su prix et élssticitd-revepu de la demande

négacive

L'édlasticicé-prin de la demande pour les aliments au Niger est

estimde & 0,7. §/ Cette élasticité esc probablement plus faible pour le
niébé écant donné le peu d'importance qu'il décient dans les régimes
alimentaires locaux et la faible part dans les dépenses totales des ménages.
Les comparaisons entre les modes de conscmmation urbains et ruraux indiquent

&/

Scurce: SEDES, Epnqudte budget de consommation au Niger, 1962.
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également que la consommation de niébé pourrait entretenir une corrélation
négative avec le niveau de revenus. Le niébé est considéré comme un bien
inférieur 3/ et sa faible élasticité par rapport au prix suggire que la
demande nationale pour cette culture n'augmentera probabloment pas de maniare
importants dans un avenir proche. 10/ Ce résultat indique que les exporta-
tions doivent continuer & jouer un rdle vital dans le marché du niébé au

Niger,
2.3.3 Exporcations

Les estimations des exportations de niébé au Niger sont données
en détail sur le Tableau 7. Depuis 1976, les exporcations annuelles totales
se sont élevées an moyenne & 164.000 tonnes représentant plus de deux tiers
de la production totals. Il est intéressant de noter que la Société
nigérienne de 1'arachide (SONARA), organisme parapublique qui a détenu le
monopoie de l'exportation du niébdé au Niger de 1975 A 1984, a commercialise
en moyenne moins de 12 pourcent des exportation totales telles qu'estimées
pour la période 1976 a 1987. En 1980 et 1981, seulement un pourcent de la
production totale de niébé a été écoulé par la SONARA.

Pratiquement 90 pourcent du commerce de niébé n’est pas officielle-
ment enszgisctré suite aux fausses factures et a4 la contrebands. La
contrebande ust facilitéa par des frontiéres trés longues st "perméables":
avec les pays voisins surtout le Nigéria, principale destination des
exportations de niébé du Niger. Le commerce officieux est également favorisé
par le fait que beaucoup d'expleitants agricoles habitent prés de la
frontiére nigérianne et que 3’ils devaient signaler les exportations aux
autoritéds de la dousne qui sont souvent situées loin de leurs villages, ils
auraient 2 faire face & des coits de transport et de transaction beaucoup
plus élevés.

Les rapports officiels indiquent que le Nigéria est le seul
ioportateur du niébé nigérien. Le traveil de terrain réalisé par 1’équipe
de l’'étude au Niger, dans le Nord du Nigéria et & Cotonou au Bénin indique
que les exportations officieuses sont également acheminées presque uniquement
vers le Nigéria. Le marché du niébé au Nigéria est traité dans la troisiéme

2/ Un bien est noraal ou inZférieur i-rsque som 2lasticité par rapport au
revenu est positive ou négative.

10/ Il convient de relever cependant qua l’'infériorité ou la normalité et
par conséquent l’elasticité per rapport au revenu varient selon les groupes
de revenus. Ls niébd peut dtre inférieur pour une famille situde dans un
groups particulier de revenus. Il peut étre un bien normal pour un autre
groupe de revenus. En plus, la classificacti.. de biens comme inférieurs ou
normaux dépend du rapport de prix. Situé i un certain rapport de prix, un
bien peut avoir une elasticité-revenu trés différente de celle & un autre
rapport de prix. Par conséquent, il faut se rappeler que l'inférioriteé et
la normalité ne sont pas des qualités inhérentes du bien en lui-méme,
puisque l’'elasticité par rapport au revenu dépend des modes de préference
des consommateurs, du rapport de prix et ds la fourchette de revenus.
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partie du présent rapport. La taxe d'exportation sur le niébé du Niger en
vigueur jusqu’d octobre 1988 a eu une forte incidence sur le marche
d'exportations. Une analyse de ce sujet apparait en Annexe G. L’'Annexe I
présente une analyse du marché du niébé au Bénin.

Tableau 7

Exportation de niébé du Niger, 1976 3 1987
{estimacions, milliers de tomnes)

Export.
Export. Export. offi-
Produc- offl- Congom- Totales cleuses
Année tion a cielles b mation ¢ (estimat.) d (estimat.) e
1976 216 19 35 149 130
1977 207 49 13 143 94
1978 271 4 44 186 182
1979 304 19 49 209 190
1980 266 49 43 183 134
1981 278 T 190 186
1982 272 4 44 187 183
1983 271 18 44 186 11
1984 198 12 32 134 122
1985 118 0 19 79 79
1986 293 £} 47 202 171
1987 209 37 34 144 107
Moyerne 239 19 39 164 145

a Ministére de l'agriculture et de l'environnement, Rapport annuel des
stacisciques agricoles, 1987.

b Information donnde par le Ministire du Commerce, Département du Commerce
extérieur. Ces chiffres représentent surtout les exportations de la SONARA.

c 16,2 pourcent de la production totale (cf. Tableau 6)

d Production totale moins 15 pourcent pour les semences et les pertes moins
la consommation.

e Exportations totales moins exportations officielles.
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2.4 Apalyse des prix

Les prix jouent un réle important dans ie développement agricole
puisqu’ils signalent aux oxploitants quand les reiidements bruts au niveau de
la production sont susceptibles d'dtre les plus élevés et quand la période
de stockage est la plus profitable pour les négociants. La présente section
se psnche sur le comportement et les tendances des pri:: pour le niebé au
Niger, utilisant les données limicées dont on disposait (surtout une série
de prix au détail de Niamey. On a ctenté dans la mesure du nossible de
comparer le caractére saisonnier des prix du niébé au Niger et celui au
Nigéria puisque ce pays compte un marché qui sembls trés bien intégré avec
les zones de production et les marchés de collecte et de redistribution du
niébé au Niger=.

2.4.1 Changements dans leg prix réels et rolatifa

De 1970-72 a4 1981-83, les prix au détail du niébé. en termes réels,
ont augmenté de 45,1% 4 Niamey. Il s’agissait d’un accroissement bien plus
important que pour le mil (14,4%), davantage comparable au sorgho (42,7%).
(CE£. Annexe B pour les données de prix ratenues sur le niébé du Niger).

Da 1961 A& 1972, les prix du niébé au détail, en valeur nominale,:
A Niamey, ont été en moyenne supérieurs de 228 &u prix du mil; de 1973 a
1983, i{ls écaient supérieurs de 548; et de 1984 & 1987, de 1lll8 en moyenne.
Cette tendance 2 la hausse dans les prix relatifs est essantiellement due A
la demands accrue pour le niébé nigdrien au Nigéria et A 1l'offre limitde sur
les marchés locaux du Niger. De 1961 & 1986, les superficies et la
production de niébé se sont accrues plus rapidement que les superficies et
la production de mil. Par conséquent, la courbe de l’'offre du niébé a grimpé
plus rapidement que la courbe de l'offre du mil pour la méme période. La
courbe de la demande du niébé semble avoir grimpé plus rapidement que la
courbe de l'offre, dd essentiellement au renchérissement de la demande au
Nigéria, ce qui a fait grimper le prix du niébé par rapport au prix du mil.

2.4.2 Relation entre les prix du nidbé officiels et du marché

Berg compare les prix d’'achat officiels du niébé, tels que décrétés
par le Gouvernement du Niger de 1970 & 1984, aux prix estimés sur le marché
libre (cf. Berg 1986). De 1975 & 1984, les prix officiels représentaient les
prix offerts par la SONARA. Aprés 1984, les prix du niébé ont commencé a
dtre décterminés par le marché bien que la SONARA ait continué & offrir un
prix & la production fixe pour toute la durée de la campagne. Las prix a la
production sur le marché libre sont calculés comme représentant 658 du prix
a'. décail & Niamey. Exprimés en pourcentage des prix estimés sur le marché
libre, les prix officiels ont varié passant d’un niveau faible de 36% en 1580
"a un niveau élevé de 89% en 1970. La pourcentags moyen était de 648%. Etant
donné la disparité entre les prix officials et les prix du marché, il n’esc
gudre surprenant que la SONARA n’ait pu obtenir que 348 des exportations
totales de niébé méme pendant ses mailleures anndes. Paradoxalement, les
niveaux d’'exportation les plus élevés de la SONARA, 49.000 tonnes en 1977 et
1980, se situent pendant les années ou le rapport entre le prix officiel ec

24



le prix du marché écaic la moins favorable (43% et 36%). Berg n'offre aucune
explicacion de cette anomalie.

2.4.3 Caractére saisonnier des prix du niéké au Niger et ay Nigérias

Les prix des cultures vivridres suivent générilement un mode
saisonnier, chutant juste aprés la moisson et grimpanc progressivement
jusqu’a la prochaine moisson. Dans les régions semi-arides de l’'Afrique de
1'Ouest ou les périméctres jrrigués sont rares eC ou une petite saison de
pluies est suivie d'une longue saison séche, on pourrait s’attendre a4 un mode
saisonnier trés prononcé. Le niébé suit un mode saisonnier, les prix sont
les plus faibles en novembre et décembre, juste apréds la moisson et les plus
élevés pendant les mois de la soudure, de juillet & septembre, jusce avant
la prochaine moisson.

En utilisant les routines des "saisons" du logiciel MSTAT, nous
avons obtenu l’'indice saisonnier pour les prix du niébé au décail a Niamey,
tel qu’indiqué sur le Tableau 8 et porté sur le graphe de la Figure 2. 11/
L'indice est calculé en utilisant la cechnique rapport-a-moyenne mobile
fondée sur des données sur les prix au détail mensuels de 25 années. La
campagne est définie de novembre a4 octobre. L’'indice indique, en moyenne,
les mois ou les prix du niébé sont les plus élevés et les plus fz!bles.
L'’indice est calculé de maniére 4 ce que la somme des indices des prix
mensuels soit égale & 1.200 (12 mois x 100).

Etant donné que 1l’indice saisonnier uctilise des moyennes mobiles
pour calculer les indices mensuels, il est important de souligner que les
prix fluctuent énormément d‘une année & 1’'autre. L'ampleur de cettes
fluctuation est donnée pour certains mois par l’erreur type corrigée.
L'erreur type corrigée représente un intervalle cde confiance pour les
chiffres de l’indice de chaque mois. La fourchette des prix, exprimie en
termes d’'indice saisonnier, est representée graphiquement sur la Figure 3.
Pour illustrer le concept d’une fourchecte de prix, 1l'indice mensuel an aout
esc de 119,1, suggérant quse les prix du niébé sont supérieurs de 19,1% a la
moyenne de tous les mois de la campagne. Mais l’indice saisonnier de 31l%
indique que la valeur (prix) pour aodt peut varier dans une limite de 31l%.
Le prix pour esodt s2 site 4 plus ou moins 31% da 22 valeur moyenne pendant
7 des 10 anndes.

1l/ MSTAT est un logiciel pour la conception, la gesticn et l’analyse des
travaux expérimentaux en recherchs agronomique qui contient des programes
sur les colts-avantages et caractirs saisonnier des prix. MSTAT a été nis
au point par 1’'Université de 1l'Stat de Michigan, conjointement avec
1’Université agricole de la Norviégs.
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Tableau 8

Grand Indice saisonnier
oL=1%) 4
les prix au décall du nidbé, Niamey

Indicw Erreur Indice Erreur IS Is

Salsonnier Type Saisonnier Type + -
Mois Movepne Corrigée EIC  EIC
Jan 82,92 12,48 83,31 12,60 95,91 70,71
Fev 88,13 15,07 88,55 15,21 103,76 73,13
Mar 88,00 11,65 88,41 11,76 100,17 76,66
Avr 98,86 14,32 99,33 14,45 113,78 84,87
Mai 101,49 18,68 101.97 18,86 120,83 83,12
Juin 112,82 17,98 113,135 18,15 131,50 95,20
Juil 121,54 23,136 122,11 23,58 145,70 98,53
Aout 118 57 30,68 119,13 30,97 150,11 88,16
Sep 114,29 25,32 114,84 25,56 140,40' 89,28
Oct 99,09 17,97 99,56 18,14 117,70 81,42
Nov 84,21 13,36 84,61 13,49 98,09 71,12
Dée 84,43 13,47 84,83 13,60 98,42 71,23

Plue 1'indice saisonnier est élevé, plus les prix fluctuent pour
un mois donné. Cela est particulidrement important pour les négociants de
niébé qui doivent décider quand il faut stocker en prévision du comportement
saisonnier des prix. Si les modes saisonniers de prix sont trés variables,
les négociants qui n’aiment pas trop prendre des risques ne se baseront pas
sur le comportement des prix moyens. Si le risque d’encourir des pertes
pendant une annéde donnée sont trop élevés, les négociants ne chercheront pas
a stocker le niébé pendant de longues périodes. Généralement, les pertes
élevédes du niébé pendant le stockage et la disponibilité irrégulisére de
produics phytosanitaires tendent i accentuor les risques de stockags entre
les saisons.

Tel qu’'indiqué sur la Figure 2, les prix du niébé sont généralement
élevés A Niamey de juin & septembre et commencent a chuter en juillet-aout.
Il y a une nette tendance saisonnidre, plus accentude que pour les prix du
niébé dans 1'Etat d’'Ogun au Sud-Ouest du Nigéria (cf. Tableau 9). Las prix
du niébé sont faibles da novembre 4 janvier et ristent faibles jusqu’a mars.
Les faibles prix saisonniers pendant les cing mnois qui suivent la moisson
indiquent que les exploitanss agricolas ou las négociants stockent le niébé
pendant de courtes périodes (3 4 4 mois) et vendsnt les stocks. Les pertes
de stockage ne sont pas trop élevés pendant les mois frais de la saison siche
aprés la moisson. En avril, les prix du niébé accusent une nette tendance
A la hausse (en moyenne); cela correspond probablement a une nette baisse au
niveau des ventes des exploitants agricoles et peut-dtre des négociants qui
vendent leurs stocks.
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Graphique de 1’indice saisonnier
pour
les prix au détail du niébé i Niamey
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FIGURE 3 FLUCTUATIONS DES PRIX LIEES
A L'INDICE SAISONNIER POUR LES PRIX AU
DETAIL DU NIEBE A NIAMEY
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La saison séche et chaude commence fin février début mars au Niger, ce qui
aggrave les problémes de stockage. En avril, {1 est pratiquement certain
que tous les excédents commerciaux du niébé du Niger ont écé expédiés sur

les marchés urbains ou exportés au Nigéria.

En utilisant une technique comparable pour calculer le caractére
saisonnier des prix du niébé, Durojaiyhe et Alhonsu (1988) indique que le
caractére saisonn‘er est moins prononcé dans l’'Etat d'Ogun au Sud-Ouest du
Nigéria. Cela semble appuyer indirectement les conclusions de l'aévaluation
rapide selon laquelle le niébé n’'est généralement pas stocké pendant plusg de
quelques mois au Niger (mals exporté en grandes quantités au Nigéria). Ces
exportations a grande échelle tendent i accentuer le caractare saisonnier du
prix du niébé sur le marché du Niger. En revanche, le Sud-Ouest du Nigéria
semble racevoir un flux assez régulier de niébé du Nord et du Centre du
Nigéria ainsi que de pays exportateurs tels que le Niger, le Cameroun et le
Tchad. 12/ Lo niébé semble jouer un rdle plus important dans les régimes
alimencaires des habitants du Sud du Nigéria que pour les régimes sahéliens,
encore que cette constatation doive étre appuyée par une recherche plus
empirique. Il se pourrait également, et les interviews informelles avec les
négociants nigérians semble le confirmer, que des quantités lmportantes de
niébé nigérian solent importées, stockées commercialemsnt au Nigéria ec
écoulées sur le marché lorsque les prix augmentent. Le stockage commercial
a tendance a niveler les augmentations saisonniéres de prix au Nigéria,’
contrairement au Niger ou i1 ne semble pas que les négociants privés stockent
pendant longtemps. ‘

Les dates de la moisson du nidbé au Nigéria constituent également
un facteur qui régularise le caractére saiszonnier des prix du niébé dans le
Sud du Nigéria. Les deux principales variétés sont des cultures précoces
appelées Danzafi ou Wyshiki qui sont récolcées en aolt-septembre et la
culture principale appelée Farir Wake (Hausa pour 1l’'haricot) récoltée en
novembra-décembre comme au Niger. Une troisiéme variété moins importante,
3a Baba Sata, culctivée sur les Fadamas, arrive sur le marché en janvier et
en mal. 13/ Le fait qu’il y a trois récoltes de niébé au Nigéria nivele
probablement la tendance saisonniére des prix sur les grands marchés du
Nigéria. Tel qu’indiqué sur le Tableau 9, l’indice des prix ne dépasse pas
un niveau de 110 compard & 122 2 Niamey. Etant donné que la demande de niébé
est faible au Niger, il est peu probable qu’il y ait renversement des rdles
entrs le Niger et le Nigéria pendant les périodes de 1'année suivant la
moisson de niébé secondaize au Nigéria. La faible demande de niébé dans les
villes du Niger, le faible pouvoir d’achat des consommateurs ruraux dans ce
pays et les coits de transport élevés n'encouragent pas les flux inverses.

12/ Il est passible que le Nigéria regoive également du niébé du Bénin ec
du Burkina Faso encore que n’éyant pas de poids pour appuyar cela.

13/ Eadamag sont des rives du fleuve qui sont restées humides pour
permectre certaines cultures psndant la saison séche quand le fleuve
racule.
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I1 est toutefols nécessaire d’'écayer cette hypothése avec des faits empiri.

ques.
Tableau 9
Etat d'Ogun, Nigéria
(1979-84)
Niébé
du Niamey Niébé Niébé
Moia (1961-83) Louge/RIVG blanc
Indica EIC Indica E1 Indice EX

Octobre 99,6 (18,1) 96 (9 96 (5)

Novembre 84,6 (13,5) 88 (4) 92 (4)

Décembre 84,8 (13,6) 90 @)) 88 (8)

Janvier 83,3 (12,6) 86 (3) 88 (4)

Février 88,5 (15,2) 94 (9) 92 (8)

Mars 88,4 (11,8) 94 . (9 .96 (11)

Avril 99,3 (14,5) 102 (8) 98 (8)

Mai 102,0 (18,9) 108. o (s) 104 (9)

Juin 113,46 (18,2) 106 (5) 104 (5)

Juillet 122,1 (23,6) 106 (5) 110 (0)

Aolt 119,1 (31,0) 110 (0) 110 (7N

Septenbre 114,8 (25,6) 108 (8) 110 (10)

Notes: 1. L’indice est construit de maniére t,co‘dup la moyenne annuelle

de 1961 & 1985 soit égale & 100.
2. ETC = erreur type corrigée. ET = erreur type.

Sources: Indice de Niamey: Calculé & partir des donndes de la Direction
des Etudes, de la Programmation et des Statistiques du Minisceére
de l’Agriculture de la République du Niger. Rappoxts annuels degs
atacistiguss sgricoles, différeuntas anndes.
Indices du Nigéria: signalé dans "Market Integration and Seasonal
Prices of Staple Fcodstuffs: A Case Study of Ogun State, Nigeria”
de Bamidele 0. Durojaiye et Jobn 0. Y. Aihonsu, Bolictique
Alizentsire, novesmbre 1988

2.4.4 Mmmmmw

En mettant & jour l‘analyse faite par Berg en 1986, il est évident

que 1’'ampleur du changement dans les prix courants du niébé sntre la moisson
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et la soudure varie grandement d’une année a4 l'autre, Le prix de la moisson
est calculée comme une moyenne de trois mois allant d’octobre A décembre et
le prix de la goyudyre est une moyenne de trois mois allant de juin A aonit de
1'année suivante. Les changements en pourcentage de la moisson & la soudure
pour 26 années (1961762 - 1986/87) sont donnés ci-aprés sur le Tableau 10.

Tableau 10
Appleur du changement ep pourcencage dans les prix dy nidbé,
Co =
changement en pourcentage Nombre d'anndes
100s 4
+50-99% 6
+25-469% 6
+0-24% 5
< 0% 5
Changement moyen en pourcentage 48,4
Changement moyen en pourcentage écart cype' 52,7
Coefficient de variation du changement en pourcentage? 1,1

! L'écart type est la mesure absolue d’écart par rapport A la moyenne.

Le coefficient de variation est une mesure relative de variation égale
A l'écart type divisé par la moyenne.

Comparant l’'ampleur des changements de prix de la moisson i la
soudura (1961/62 a 1983/84) pour plusieurs cultures de base, Berg indique
que le changement moyen en pourcentage est le plus grand pour le niébé (49%),
suivi du mil (38%), du sorgho (30%) et 1. plus petit pour le riz (7%). Le
niébé compte également le plus grand nombre d’'années de changement négatif,
tel qu’indiqué dans la catégorie inférieure a 0%. Cela suggére que le
stockage a4 long terme du niébé (huit mois) comporte des risques. Pendant 5
des 26 années, les prix d’achat, en valeur nominale, payés par les négociants
écalent plus élevés que les prix d’achat, en valeur nominale, qu’'ils ont
regus huit mois plus tard (changement en pourceatage négatif). Pendant 5 des
26 anndes, les prix de vente en valeur nominale étaient moins de 25% des prix
d’achat, en valeur nominale. Pendant ces anndées, les codts et les pertes
élevées de stockage poux le niébé entrainent probablement des rendements nets
négatifs pour les négociants. Pendant 16 des 26 annédes, les rendements du
stockage se sont classés dans une fourchette allanc de légérement positive
a trés positive. Au Niger ol les capitaux sont rares, il n’est pas
surprenant que des négociants de niébé ne tienrint pas & stocker pendant les
campagnes lorsque la probsbilité de faire des peices, en valeur nominale, est
de 0,38 (4 savoir pondant 10 des 26 années). Si l‘on tient compts en plus
de l’'inflacion d’une campagne A& l'autre, le stockage a long terme devient
encore moins attirant.
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2.4.5 Goutlys et rendempents estindés du stockage du nigbé

Le Tableau 8 et la Figure 2 indiquent que les prix du niébé
augmentent en moyenne de 46,6% entrs janvier, lorsque les prix sont au niveau
saisonnier la plus faible, et juillet, lorsque les prix acteignent leur
maximum., Le ratio 1,47 des prix pré-moisson & post moisson est inférieur a
1,6 (ce qui signifie que les prix augmentent de 60% par campagne), seuil au
dela duquel on considére que les écarts des prix sont élevés. 14/

Dans un marché compécicif et efficace, le renchérissement des prix
d'une campagne a l'autre est égal aux couts de stockage. S’'agissant de:

1. taux d'intérdt ou le cout d’opportunité des liquidités qui
sont sous formes de produits stockés;

2. pertes de stockage, y compris les couts liés au rétrécissement
du volume et la détérioration de la qualité pendant le
stockags;

3. couts riécessaires pour mettre en place et entretenir ou louer

les locaux matériels pour le stockage;
4. rendements normaux pour gestion et main-d’oeuvre; et

5. risquas lorsque le prix par exemple peut chuter et qu’il faut
vendre le produit en dessous de sa valeur au moment du
stockage plus les couts réels du stockage.

Le Tableau 11 indique les coits da stockage pour huit mois dans
le cadre de diverses combinaisons de partes de stockage et taux d'{intérac
(plus d’autres couts de stockage qui peuvent étre ajoutés au taux d'intéréc
mensuel). L’examen de ce tableau révéle que l'accroissement das prix du
niébé au Niger est tout A fait raisonnable. Par exemple, cet accroissement
est conforme aux taux d’'intérét mensuel d‘'un pourcent (moyenne utilisée ces
dernidres années au Niger pour les entreprises privées nationales), aux cing
A dix pourcent pour les pertes ds stockage et aux trois pourcent mensuels
prévus pour la location des aménagements, aux codts de la lutte phytosani-
taire, au rendemsnt normal de la gestion et au risque assumé. En d'autres
termes, la marge des prix correspond aux pertes de stockage s’'élevant i
environ 15 pourcent, 4 un taux d’intérét mensusl de un pourcent 6t A& d’autres
colts de stockage de deux pourcent par mois.

14/ Voir Timmer, et al., Eoad Policy Analvsis, Baltimore: Johns Hopkins

University Fress, 1983. Les auteurs donnent l'exsmple d'un grand décart de

prix pour les prix de mals au Ghana. Voir Southworth et al. (1979) pour de
plus amples décails.
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Tableau 11

Godt de stockage (escimations) pour huit moig
pour divers taux d'incérdt et pertes de scockage

Perte de stockage (pourcentage)
Taux c’intérét par

mois 30 20 15 5 Aucun
0 30 20 15 5 0
1 54 35 27 14 8
2 67 46 38 23 17
3 81 58 49 33 27
4 96 71 61 b4 37
S 111 85 74 56 46
6 128 99 88 68 59
Notes: 1. Les colts de stockage dans le tableau sont des pourcentages

de la valeur & l’achat des quantités laissées pour la vente
4 la fin des huit mois.

2. Les calculs supposent que les intéréts sont calculéds
annuellement.

Source: V. Roy Southworth, "Food Crop Marketing in Atebubu Districec,
Ghana,” Ph.D. dissertation, Standford University, .98l. Dans Peter
Timmer, W. P. Falcon et S. R.Pearson, Foond Policy Analvsis.
Baltimore: The Johns Hopkins University Press, 1983, voir pp. 174-
176,

Une autre maniére d’exsminer les rendements éventusls du stockage
du niébé est de se pencher sur les changements en valeur nominale entre le
mois de vente et le mois ol le niébé est stocks ainsi que le taux d’incéréc
effectif lorsqu’on stocka le niébé acheté au début de la campagne (novembre)
et vendu A partir de ces stocks pendant les mois restancs de la campagne
(décembre-octobre). Vu que les donnédes mensuelles sur 1l’indice des prix a
la consommation pour Niamey n’ézaient pas disponibles pour servir de
déflateur, nous avons étudié les rendements du stockage en valeur nominale.

Les statistiques récapitulatives sur les changements dans les prix
courants pendant la campagne et les taux d’'intérét des rendements sont
indiqués sur les Tableaux 12 et 13. Vu que l'irdice des prix mensusls esc
en moyenne plus élevé en juillet, l’ampleur e la différence au niveau des
prix courants du début de la campagne est plus élevée qus pour les autres
mois. Le taux d’'intérét du rendement est également plus élevé quand le niébé
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stocké est vendu en juillet. Il convient de noter que ce calcul ne tient pas
compte des couts et pertes nets du stockage. En moyenne, on assiste i un
accroissement important au niveau des prix courants et des taux d’'intérét des
rendements en avril, juin et juillet, c’est a dire lorsque le niébé est vendu
apras 5, 7 et 8 mois de stockage. Les rendements bruts du stockage baissent
aprés juillet, huic mols aprés le débuc de la campagne (novembre).
Seulement, on assis=s 4 des pertes de stockage importantes lorsqu’on stocke
le niébé pendant cinq a4 huit mois, ce qui diminue nettement les rendements
nets.

Etant donné que les changements des prix courants sont négatifs
de novembre, le mois que nous avons défini comm¢ marquant le début de la
campagne, jusqu'a décembrs, qu'ils ne sont que légérement posicifis de
novembrs a janvier, et qu’ils sont négatifs et positifs (pour le méme nombre
d'années) de novembre i février, le meilleur choix économique consiste a
acheter le niébé en décembre-février plutdt que tout de suite apres la
moisson. L’inconvénient possible A ce niveau est que la qualité du niébé sur
le marché a pu se détériorer depuis la moisson et que donc les négoclants qui
achétent le niébé, disons en janvier ou février, pourrailent se retrouver avec
un produit infecté et de médiocre qualité qui ne se gardera pas bien, ce qui
aura pour résultat des pertes de stockage dlevées. Il est évident qus la
question du stockage demande de meilleures données empiriques et une analyse.
plus rigoureuse avant que l'on ne puisse arriver A des conrclusions défini-
tives. Cependant les données sur les prix au dértail & Niamey suggérent que
le stockage peut d4tre assez rentable pour les ndgociants nigériens qui
peuvent immobiliser des capitaux pendant assc¢z longtemps (5 & 8 mois), qui
or.. accés aux produits phytosanitaires et qui sont préts A prendre certains
risques sur la marché du niébé au Niger. Parallélement, il est imporcant de
souligner que le stockage du niébdé entraine d’importants risques suite a la
fluctuation trés importante des prix d’une année A 1l’autre, tel qu’on peut
le voir au niveau des importantes erreurs types corrigdes.

2.5 Qrganisation du systime

Le marché du niébé au Niger comprend toute une série d’intervenants
dont les productaurs, les négociants locaux et/ou les commissionnaires, les
grossistes et/ou les exportatours, les coopératives, l’organisacion de
commercialisation parapublique la SONARA, les organismes stockeurs, les
détaillants et les consommateurs. Les quatre filidres de commercialisation
du niébé sont la £filidre commerciale locale, la filiére commerciale interns,
la filiére de la SONARA et la filidre privée (en majeure partie officieuse)

(Figure 4).

La production de niédd est écoulée par le biais de la filidre
locale sur les marchés villageois d'abord par les producteurs aux marchands
locaux puis aux consommateurs. Le niébé est écoulé par le biais de la
filidre interne par das commissionnaires aux grossistes qui vendent i des
détaillants ou d'autrcs grossistes dans les zones urbaines (surtout Niamey)
aux fins de consommation interne. Le niébé est vendu A& travers la filidre
de la SONARA par les coopératives qui ont un rdle d’agent de la SONARA ou par
les commissionnaires qui collactent le produit dans les villages pour les
grossisces qui, 4 leur tour, ont un rdle d'organisme
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ANNEE

Moyenne
E.T.*
Faible
Elevé
Grimps

Chute

Moyene
E.T.
Faible
Elevé
Grimpe

Chute

Note:

Note:

E.T.

Tableau 12
CHANGEMENTS DE PRIX POUR LE STOCKAGE DU NIEBE CRU

POUR LES PRIX DE NIEBE AU DETAIL A NIAMEY
(d prix courants en CFA)

NOV  DEC JAN FEV  MAR AVR MAI JUIN JUIL AUG SEP oCT
Statistiques de 1961 a 1985

0,0 -1,5 1,6 7,0 10,1 21,9 25,5 36,9 55,0 41,5 42,9 23,1
6,0 12,1 11,9 20,1 22,4 37,464 45,7 58,8 91,6 60,6 67,6 34,2
0,0 -41,0 -18,0 -17,0 -21,0 -13,0 -7,0 -12,0 -7.0 -8,0 -20,0 -31,0
0,0 22,0 39,0 67,0 67,0 124,0 183,0 189,0 303,0 207,0 241,0 111,0
¢o,0 1,0 11,0 12,0 14,0 18,0 20,0 21,0 21,0 21,0 21,0 18,0

¢,0 11,0 11,0 12,0 8,0 5,0 3,0 2,0 3,0 3,0 3,0 .4,0
Statistiques pour les 5 derniéres anndes

0,0 -6,5 16,2 20,0 3%,8 70,8 81,0 117,8 195,8 121,4 131,0 56,6
0,0 28,7 45,8 57,8 80,9 149,6 174,6 243,1 408,7 243,8 269,9 115,9
0,0 -41,0 5,0 -17,0 -14,0 -13,0 -7,0 -12,0 22,0 -8,0 -2,0 -31,0
0,0 14,0 39,0 67,0 67,0 124,0 183,0 189,0 303,0 207,0 241,0 1l1,0
0,0 3,0 5,0 3,0 4,0 4,0 4,0 4,0 5,0 4,0 4,0 4,0
0,0 13,0 0,0 2,0 1,0 1,0 1,0 1,0 0,0 1,0 1,0 1,0
La série commence en janvior 1961 et représsnte une campagne allant de novembre 196
octobre 1962,

Les catégories "Grimpe® et "Chute” indiquent le nombre d’anndes pendant l’'analyse ou
prix courants out grimpé ou chuté & partir de novembre, défini comme le début de

campagne, jusqu’au mois en question.

Erreur type

LN 4




ANNEE

Moyenne
E.T.
Faible
Elevé
Grimpe
Chute

Moyenne
E.T.
Faible
Elevé
Grimpe

Chute
Note:

Note:

Tableau 1)
Taux d’{nctérét du rendement du stockage
pour
les prix du niébé au détail, Niamey

Nov DEC JAN FEV MAR AR MAI JUIN JUIL AOUT SEP oCT
Statisciques pour 1961 - 1969

0.0 1,8 2,7 11,1 12,3 27,2 30,3 51,3 67,5 61,9 55,2 31,5
0,0 17,5 21,8 28,3 26,6 32,4 32,6 56,7 71,6 70,1 57,6 42,7
0.0 -29,2 .29,2 -28,6 -26,2 -10,7 -14,3 -28,6 -12,3 -6,3  -35,1 .23))
O.b 36,7 71,4 78,6 64,3 96,0 126,2 207,1 243,7 280,0 180,7 132,90
0,0 11,0 11,0 12,0 14,0 18,0 20,0 21,0 21,0 21,0 21,0 18,0
0,0 11,0 11,0 12,9 8,0 3.0 }.0 2,0 3.0 3,0 J,o 4,0

Stacistiques pour les 3 dernidres anndes péur le tableau ci-dessus

0,0 -1,9 9,7 16,1 24,0 46,4 52,7 78,3 128,4 81,0 89,1 18,3
0,0 39,3 33,1 68,2 70,0 90,8 95,6 151,1 227,4 174,5 160,58 103,0
0,0 -156,9 2,3 -7,6 -6,2 -3,8 3,1 -5,6 10,3 -3,8 <0,9 -14,35
0,0 11,8 20,0 34,4 52,1 82,1 126,2 158,8 263,7 173,9 180,7 93,3
0,0 3,0 3,0 30 4,0 4,00 4,0 4,0 35,0 4,0 4,0 4,0
0,0 3,0 0,0 2;0 1,0 1,0 1,0 1,0 9,0 1,0 1,0 1,9
La série cormence en janvier 1961 et représents une campagne allant da novembhre 1961
octobre 1962,

Las catégorias *Grisgé* it *thuce* indiquent le nombre d’'années pendant 1l'analysa ou le

prix courants ont grimpé ou chuté a partir de novembre, défini comme le débuc de L
campagne, jusqu’au mois en questiorn. :
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stockeur pour la SONARA. Puis la SONARA exporte le niébé au Nigéria. [,
filisere la plus importante du point de vue volume est la filiare d’'exporta-
tion privée qui comprend les négociants privés du petit secteur formel ec du
bien plus large secteur informal. Dans ce dernier cas, les producteurs
vendent le niébé soit directement, soit par le blais de commissionnaires, aux
grossistes exportateurs, généralement en petictes quancités. Ces grossis-
tes/exportateurs peuvent étre du Niger ou du Nigéria. Ce sont eux qui
arrangent les exportations du niébé au Nigéria. La filiére de la SONARA est
probablement la principale filiére de commercialisation officielle qui permet
aux grossistes/exportateurs du Niger ou aux grossistes/importateurs du
Nigéria d'exporter le niébé mais la vaste majorité des exportations passent
par la filisre officieusa.

2.5.1 Eroducteurs

Les producteurs représentent les participants les plus nombreux

au sous-secteur du niébé, nombreux exploitants agricoles cherchent a
commercialiser 1l'’essentiel, aon l'intégralité, de leur production. Ceux
que nous avons interviewé ver ..ent aux coopératives, aux négociants locaux,

4 la SONARA et aux femmes ..cales qui utilisent le niébé pour faire les
gallettes qu‘elles vendent localement. Les producteurs dans les petites
villes prés de la frontidre du Nigéria vendent aux négociants nigérians qui
viennent sur les marchés locaux. Certains producteurs transportent le niébé.
jusqu’aux marchés locaux avec des petites charrettes tirées par des 4nes ou
transportent le niébé sur leur tdte si les quantités ne sont pas trop
importantes. '

2.5.2 Intormddiaires des villages: marchands/commissionnaires locaux

Les marchands iocaux habjtent pendant toute l'année dans les zones
de production et achétent en petites quantités auprés des exploitancs
agricoles de leur propre village ou régions avoisinantes. Dans certains cas,
la récolte est achetée en espéces ou en nature bien avant la moisson. Le
niébé acheté est vendu sur les marchés ruraux & des détaillants ou & d’autres
intermédiaires. Certains négociants vendent directement aux consommateurs
soit dans leur maison soit derriére un étal sur la place du marché local.

Etant donné qu’ils connaissent bien la région et les producteurs,
les grossistes importants ou les importatours nigérians font également appel
aux négociants locaux et leur demandent de collecter le niébé dans les
villages et les macchés locaux. Lorsqu’ils travaillent comme collecteurs,
les négociants touchent un prix fixe (500 france CFA/sac pour un sac de 9.000
francs CFA en décembre 1988).

2.5.3 Grossistes/exportaceuras

C'est par la £ilidre de commercialisation du grossiste/exportateur
que transite la vaste majorité des exportations du Niger au Nigéria. Ces
négociants aclidtent le niébé soit directement auprés des producteurs soit par
le biais des collecteurs villageois (commissionnaires ou négociants locaux).
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Ils doivent prendre a leur charge ctous les couts lies a4 la collacte du
produit tels que les transports, la main-d’oeuvre et l’achat des sacs. Le
grossiste/exportateur doit également fournir tous les crédics nécessaires
pour exporter le niébé du Niger a4 Kano, y compris la collecte, le chargement,
le transport et le déchargement. S'ils participent au marché formel, ils
devront payer tous les lmpdéts, patentes et autres dépenses telles que les
taxes sur la route et "cadesux". La majorité des grossistes/exportateurs
écoule la produit par le biais du marché informel et par conséquent ne paye
pas de taxes ou de patentas. Il leur reste toutefois a payer les taxes sur
la route et les cadeaux. Il faut également tenir compte des frais ec
amendes si leurs biens sont confisqués par les autorités douaniéres.

Dans certains cas, les importateurs nigérians se déplacent au Niger
pour acheter le niébé en grande quantité auprés des grossistes a Zinder ou
Maradi ou en pestites quantités directemant sur les marchés villageois. Mais
étant donné qu'il faut une licence a 1l'exportation ou une autorisation
spéciale pour exporter le niébé et que cell: - ci{ ne peut acre donnée qu’aux
ressortissants nigériens, les importateurs = deviennent propridtaires du
produit que lorsqu’ils ont traversé la fronz.ere du Niger.

Au rang des grossistes/exportateurs, on trouve les grands,
commercants de Maradi et de Zinder qui ont de l'influence politique et qui
ont recu l'autorisation du préfet pour exporter le niébé pendant la période’
du monopole de la SONARA. Ces grands commercants ont également pu prendre
des "arrangements" avec les autorités concernées pour ne pas payer ou ne
payer qu'une somne insignifiante de la taxe & 1’exportation. Il semble qus
ces grands commergants politiquement influents aient fait des bénéfices
oligopolistiquss et il n’'est gudre surprenant qu’ils tiennent a ce que soit
maintenue la taxe a4 l'exportation qui constitus un obstacle & l'entrée
d'autres éventusls grossistes/exportataurs sur le marché, lesquels ne
possédent pas les capitaux suffisants pour financer les exportations de nidbé
en grandes quantités. Lss négociants, petits et intermédiaires, ont surtout
un probléme au niveau de 1’'investissement initial. La suppression de la taxe
a l'exportation davrait permettre & ces négoclants de participer davantage
au marché et de diminuer les marges réalisées par les grands exportateurs.
En plus, le coit annuel élevé lié & 1’'obtention d’une patente (483.000 francs
CFA = 1.610$) constitue une autre bar.iére 4 l’'entrée des négociants petics
et intermédiaires sur le marché.

Le secteur informel, par l'intermédiaire duquel est exportée la
grande majorité du niébé du Niger, n’écouls qu’'en petites quantités. Le
niébé traverse la fronciare a dos d'dne, de chamesu ou est transporté sur les
tétes. La secteur informel comprend des négociants du Niger et du Nigéria.

Laes grossistes/exportateurs du Niger achétent des produits
agricoles tels que le mil, ls sorgho, le mais, leé manioc et le cassava au
Nigéria et les revendent au Niger. Grdce A cela, les négociants évitent de
rapporter des Naira au Niger ol cette monnaie n'a pas beaucoup de valeur.
Les biens du Nigéria vendus au Nigsc semblent ét:e source de bénéfices
importants.
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2.5.4 GCrossisces

Les grossistes du Niger achétent localement de grandes quantités
de niébé et le vandent aux détaillants et autres grossistes. Les grossistes
qui habitent généralement dans les centres urbains du Niger tels que Maradi,
Zinder ou Niamey stockent souvent le niébé pendant quacre i six mois, avec
tous les couts et risques que cela comporte. Pour évicer d’'immobiliser tous
leurs capitaux dans les stocks de niébé, les négociants s’occupent d’autres
produics qui ont une rotation rapide. Certains se spécialisent dans le
niébé, mais la plupart des grossistes écoulent d'auctres produits tels que le
mil, le sorgho et le mais.

2.5.5 Coopératives

L'Union nationale de coopératives (UNC), auparavant 1'Union
nationale de crédic et de la coopération (UNCC) a été crédée en 1962 avec pour
mandat d’apporter un soutien administratif aux coopératives. Une coopéracive
comprend jusqu’'a dix Groupements mutualistes villageois (GM). Les délégués
das coopératives forment l'Union locale de coopératives (ULC). Tout en haut
de la sctructure hiérarchique des coopératives, on trouve l’'Union sous-
régionale de coopératives (USRC), l’'Union régionale de coopératives (URC).
Les agents de terrain de 1'UNC doivent suivre les octrois de crédit, les
livraisons des facteurs de production et les activités de commerclalisacion
des coopératives.

Les coopératives ont l'autorisation de collecter le niébé en tant
que commissionnaires pcur la SONARA. Outre les contraintes crganisa-
tionnelles, socio-culturulles et institutionnelles, le manque de fonds de
roulement a sériesusement limité l'activité des coopératives. Afin d’encoura-
ger les banques commerciales a4 prendre comme clients les coopéracives,
1'USAID a déposé un fonds de garantie 4 la Banque Intsrnationale pour
1’Afrique Occidentale (BIAO) pour les dons accordés aux coopératives qui
parcicipent au projet. Dans le cadre du programms da développement du
secteur agricole, la National Cooperative Business Association (CLUSA) étaic
chargé de définir les montants et échéances des préts et de sélectionner les
coopératives bénéficiaires. Malheureusement, pratiquement aucune coopérative
au Niger n’'a le statut juridique nécessaire pour demander des préts bancaires
ni les fonds nécessaires pour garantir le prét.

Les préts ont surtout servi 4 financer les campagnes de commer-
cialisation des céréales, bien que pendant la campagne 1988-89, trente deux
coopératives de la CLUSA dans les départements de Maradi et Zinder aient
obtenu den préts s’'élevant au total A 13 millions de CFA pour acheter et
cormercialiser plus de 9.000 tonnes de niébé. Récemment, les responsables
des coopératives ont rencontré les grossistes nigérians i Kano dans l’espoir
de négocier des contrats avec les nigérians en 1989. Une fois le prét
bancaire obtanu, les crédits sont déboursés aux GM proportionnelleament aux
quantités que chacun peut fournir. Les prix sont d‘'abord négociés avec les
acheteurs et fixés a4 un niveau qui permet aux coopératives de réaliser un
bénéfice. Ces bénéfices servent a acheter des facteurs de production ou a
ouvrir un magasin de coopératives ou encore sont déposés & une banque locale
pour use utilisation ultérieurs.
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Méme si la participation des coopératives au commerce du niébé n’'a
été que peu importants, li/ il est possible qu‘elles puissent jouer un role
plus {mportant et apporter des débouchés 4 leurs membres. Las contraintes
qui freinent leur participation sont, entre autres: (1) la vulnérabilicé des
coopératives & cause des achats et paioments irréguliers de la SONARA, leur
principal client et (2) le fait qu’elles ne peuvent pas organiser leurs
propres programmes d’'exportations ou méme explorer des débouchés a 1'excé-
rieur de leur zone immédiate A cause du manque d’'équipement (par exemple,
camions et aménagements de stockage) et expertise commerciale. On peut
également se demander si les coopératives seront en mesure de continuer leurs
activités de commercialisation une fois que le programme de fonds de garantie
de 1'USAID sera cermins.

2.5.6 SONARA

Depuis 1975, la SONARA, organisme parapublique, détient un monopole
légal sur toutes les activités secondaires de commercialisaction et d'exporta-
tion du niébé. La SONARA ne fournit ni facteurs de production (semences,
engrais, insecticides) ni services de vulgarisation pour les producteurs de
niébé. En 1984, le marché du niébé a été libéralisé, permettant théorique-
ment aux négoclants privés et aux coopératives d’'exporter le niébé. En dépic
de la libéralisation du marché, la SONARA continue de dominer le marché
d'exportation officielle. Comme par le passé, les coopératives et les
organismes stockeurs autorisés A collecter le niébé pour le compte de la
SONARA continuent & jouer un rdle prépondérant. Las coopératives et les
organismes stockeurs achétent le niébé A un prix fixe chez le producteur et
collectent la production pour la SONARA, service pour lequel ils touchent une
commission de 250 CFA par sac.

2.5.7 Dézaillants

Lss détaillants, que l’on trouve généralement derridre des écals
sur les places du marché, vendent le niébé par giva, mesure locale qui
correspond & 2,5 kilogrammes. Ls marché au détail est caractérisé par toute
unne gamme de participants car les fonds pour participer ne sont pas
importants et que souvent il n'y a pas d'autres possibilicés de travail.
Etant donné que les détaillants ne gardent pas des volumes importants de
niébé et qu’ils écoulent rapidement leurs stocks, leurs risques ne sont pas
trés grands.

2.6 Infrastuctine du systime

Les marchés périodiquas (généralement hebdomadaires) au Niger sont
les principaux centres d’activités économiques, surtout dans les petites
villes et les zones rurales. On estime qu’il y a environ 2.500 marchés

15/ Seulement 14.000 tonnes ou quatre pourcent de la production totale de
niébé ont été écoulés par les coopératives en 1988, c’est A dire de la
récolte de 1987 (Source: CLUSA/Niamey).
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périodiques au Niger ou les exploitants peuvent apporter leurs prodults pour
les vendre et acheter d'autres biens.

2.6.1 e _systéne de Cransport

Le Niger est un pays relativement plat qui ne comprend pas de
grandes barriéres physiques. Le réseau roucier se concentre tout au long de
la frontidére du Sud ou habite la majorité de la population et ou se dérouls
la grande partie de l'activité économique. Il y a environ 7.000 km de routes
revétues, routes en terre et chemins ruraux au Niger. Les routes revidtues
s’étendent sur plus de 2.500 kms et constituent des liens importants enctre
les principales zones de production et les centres de commerce.

Le systéme de transport se base essentiellement sur une indusctrie
de camionnage active et diversifide. L& Société nationale des ctransports
nigériens (SNTN) compte environ 500 camions dont la moitié s’'occupent du
transport des marchandises. L'autre moitié est aux wmains de négoclancts
privés et de petits camionneurs. Les zones rurales sont desservies par les
taxi-brousse et les petits camions, mais certaines parties sont inaccessibles
pendant la saison des pluies. Les importateurs nigérians jouent un rédle
{mportant dans le systéme de transport des marchandises au Niger. Etant
donné que les importations de niébé sont limitées aux importateurs autorisés
et que les camionneurs nigérians ont éctabli de bons contacts avec les
autorités de la douane au Nigéria, le niébé est transporté presque uniquement
dans ce pays par des camions nigérians. Une bonne partie est également
transportde & pied ou avec des animaux puisque c’est de caotte maniére que les
exploitants agricoles et les petits commergants évitent de payer la patente
et avant octobre 1988 la taxe A 1'exportation.

2.6.2 Andnageaments de stockags

La plupart des chercheurs faisant des travaux sur le niébé au Niger
que 1l’'équipe do l'évaluation rapide a interviewés ont été d’'accord pour dire
que le stockige constituait uns des principales entraves au niveau de la
production et du systéme ds commercialisation du niébé. Les insectes
conscituent le probléme le plus important. En plus, les pois de maturicion
précoce qui sont récoltés avant la fin de la saison des pluies moisissent
souvent. Les insectes commencent 4 faire des dégAts dans les champs et
continuent pendant le stockage car ils scnt transportés avec le niébé dans
les arénagements de stockage. Le niébé nécessaires pour la consommation
familiale, les semences et les ventes pour des liquidités en saison siche
est stocké au niveau de 1l'exploitation. Les quantités gardées varient
grandement. L'exploitant qui a besoin de liquidités au moment de la moisson
vend souvent la récolte entiidre. D’autres peuvent garder des volumes &llant
de dix pourcent 4 la production entisre pour attendre que les prix grimpent
avant la prochaine saison des pluies.

Les méthodes de stockage dans les villages sont traditionnelles
ou modernas et changent selon que le village fait partie d’une coopérative
ou que les différents exploitants ont les moyens. On peut voir les
aménagements de stockage modernes A partir des routes. Ils sont situds & coté
des villages ou plus loin (jusqu’a 50 kms). Ce sont des bdtiments en bécton
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ou l'on stocke les sacs de niébé écossé. Des ctablettes de phostoxine
(phosphure d'aluminium, fumigantc extrémement toxique) sont souvent utilisges
a4 raison d'une tabletts par sac pour 20 tia de semences (50 kgs) (20
tablettes par tonne). Aux Etats-Unis, on recommande 60 a4 180 tablettas par
1.000 bushels (2 a 7 tablettes par tonne). On n'est pas certain que les
tablettes ont la méme tallle, mails cela pourrait étre le cas d’aprés un
détaillant américain que 1’'on a consulté. D'autres insecticides synthétiques
y compris l’orthine (mélange 4 base d’'organosphosphore avec une toxicicé
relativement faible) peuvent égalemenc étre mélangés aux semences de niébeé
dans le sac.

A l'autre extréme, le stockage traditionnel du niébé consisce a
placer les gousses dans des silos faits en pissé ec A mettre autour des neen
ou gonda . Ces plantes contiennent un produit qui repousse les insectes. On
peut également passer les gousses 4 l'eau. On ne sait pas trés bien comment
fonctionne cette derniére méthode pour se débarasser des insectes.
Probablement qus (a) l’eau noie les insectes, (b) que cela fait moisir les
gousses et que la chaleur ou le métabolisme toxique fait fulr les insectes
ou (c) que le tégument devient plus dur a4 cause de la moisissure ca qui
décourage les insectes. On ne connait pas les relations entre une graine
plus dure comporte et les infescations par les insectes.

Il esc difficile d’'évaluer l'ordre de grandsur des pe:tes de niébé
pendant le stockage. Les fermiers dans les villages qui stockent les
semences de maniére traditionnelle prétendsnt qu’il n’y a pas de grands perte
encors que certains ont cité des pertes s’'élevant jusqu’a 100 pourcent. Les
semences de niébé examinées pendant la présenta enquéte n'indiquaient que
peu de dommages causés par les insectes mais c'était tout de suite aprés la
moisson. Il est probable que si 1l’'on utilise des produits chimiques pour
repousser ou tuer les insectes (qu’'ils soient naturels ou synthétiques) et
si 1l’'on construit des aménagements améliorés en béton ou méme en argile
plucdt qu'en pissé, i1 y aura moins de pertes.

Les négociants de niébé qui scockent les semences pendant assez
longtemps utilisent des techniques de désinfectation relativement modermes.
Une usine assez importante de transformation de mil et de sorgho A& Zinder
(SOTRAMIL) participait par le passé au commerce du niébé. Le personnel de
l’usine a indiqué qu’'ils mettaient des bougies dans les ouvertures des silos
pour repousser et tuer les insectes. C'était probablement avant que la
phostoxine ou d’autres insecticides ne soient disponibles. Aux Etats-Unis,
la phostoxine coute 0,108 par tablette au détail et la dose recommandée est
de 60 & 180 tablettes pour 1.000 boisssaux de céréales, ce qui représente une
fourchette de 0,223 A 0,66$ par tonne. Las dépenses sont probsblement plus
élevées au Niger A4 cause du codt d’importation et du taux plus élevé
d'application, mais le codt reste faible comparé A la valeur de la culture.

Les travaux de recherche pour améliorer le stockage sont de naturc
diverse aussi bien au Niger qus pour le reste de l'Afrique de 1'Ouest. Il
y & de nombreuses années de cela, on a fait venir des neem de l’Inde dont
les feuilles sont utilisées pour le stockage du niébé, tel que nous 1l'avons
déja mentionné. On est également en train d’'évaluer les moyens pratiques
pour extraire l'huile de pegm des feuilles et méme le principe actif de
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l'huile. Il semble qua le peem n'est pas trés toxique pour les humains
puisqu’on l'utilise pour faire du dencifrice. On s’'est également rendu
compte qu’en induisant la gousse du niébé avec d'autres huiles (par exempls,

1'arachide) on arrivait & repousser les insectes. Il s’'agic la aussi d'une
méthode qui est recommandée (Pereira, 1983). Les recherches effectudes au
Sénégal sur l'ucilisation de tonneaux en acier et d’autres récipients
hermétiquement fermés ont indiqué que les insectes mouraient rapidumentc a

cause du manque d’'oxygéne dans de telles circonscances. Bien sir {1 faut

faire attention a ne pas les laisser rentrer lorsqu’on ouvre les récipients.

On peut également désinfecter grdce & la chaleur en utilisant des appareils

qul capcent l'énergie sclaire. Ces moyens semblent tout particuliérement

prometteurs (Nakayama et al., 1983). On est en train d’écudier l’application
de ces techniques au niébd dans le cadre du programme CRSP au Cameroun
(Murdock et al., 1988) et au Burkina Faso. Des recherclies sont entreprises

A 1'IITA, a4 1'ICRISAT et dans le cadre d’autres programmes nationaux du méme

domaine pour renforcer la résistance du niébé aux insectes. On ne sait pas

vraiment comment fonctionne ce mécanisme de résistance mais c’est probable-

ment grdce 4 une meilleure inhibation au trypsine ou en induisant du tannin
sur les gousses. Il est imporcant de noter que ces changements ne compro-

mettront probablement pas la qualicé nucritionnelle du produit. Le ctannin
n’aura pas de répercussion sur la consommation si la gousss est enlevée avant
la consommation mais il en restera probablement un peu si l’'on cuit le légumcf
entier. Les inhibiteurs d'enzymes ont un bon profil en acide aminé (force
teneur en acide aminé sulfurique) et deviennent comestibles lorsqu’ils sont
cuits A haute température,

2.6.3 Informations sur le marchéd

Le flux d’'informations sur les prix est facilité par les mouvements
fréquents des camions entre les grands centres coomerciaux au Niger et dans
le nord du Nigéria. Dans les zones rurales prés du Nigéria, ce sont les
petits marchands qui traversent constamment la frontiére qui apportent ces
informations. Au Nigéria, les prix du niébé sont annoncés périodiquement en
Hausa 4 la radio nigérianne, encore que cette source d'informations soit
moins importante. Dans les zones rurales qui ne sont pas situées prés de la
frontiére, le manque d’'informations sur les prix et les conditions du marché
reste un important probléme.

Les nmarchands interviewés connaissaient bien les prix aussi bien
pour l’'ensemble du Niger qua pour le Nigéria. Par excmple, & Maradi, Zinder
et dans les autres grands centres commaerciaux du Niger on connaissait les
prix journaliers de Kano avec juste deux ou quatre heures d’'écart, ce qui
correspond au temps qu’il faut pour se déplacer des grands centres du Niger
A Kano. Pour lss petits marchands, l’'information passe par le bilais d’'autres
marchands ou transportateurs qui traversent constamment la frontiére. Les
marchands plus importants regoivent réguliséremcnt des informations sur le
prix par contacts téléphoniques. Mails les producteurs sont moins bien
informés sur les prix du niébé. Cela se vérifie particuliérement dans les
villages qui sont situés 2 une certaine distance des grandes villas ou des
routes principales.
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Le Gouvernement du Niger prévoit de diffuser toutes les semaines
A la radio (Hausa, Djerma et Peuhl) les informations sur les prix de marché
au niveau de l'arrondissement. Le systéme sera financé dans le cadre du
Programme pour le développement du secteur agricole de 1'USAID. On avaic mis
sur pied des systémes de collecta de données pour les prix du bécail et des
produits agricoles dans le cadre du Projet d’'édlevage intégré et du Programme
pour le développement du secteur agricole, tous deux financés par 1'USAID.
S'ils disposent de plus d'informations sur les prix du niébé, les exploitants
agricoles se sentiront pour prendre des décisions en ce qui concerne le
stockage ou la vents.

2.6.4 Crédic

Les établissements de crédit du secteur formel au Niger ont subi
une grave rdcession depuis le début des années 80, La part de crédic
disponible pour le secteur non gouvernemental a fortement diminué et une
grande partis du crédit bancaire pour les institutions gouvernementales a
été octroyée A des entreprises publiques ou parapubliques et non au secteur
privé. Par conséquent, le crédit {nformel joue un réls bien plus important
que le crédit inscitutionnel pour faciliter les échanges et le transfert des
articles agricoles du producteur jusqu’au consommateur.

Lexr nédgociants jouent un réle dominant dans le flux des crédics
{nformels aussi bien dans les zones rurales qu’'urbaines. Etant donné qu’'ils.
ont de bonnaes gara.ties sous forme d’'avoirs et de stocks de marchandisss, les
grossistes importants obtiennent la plupart de leur crédit aupras des
banques. Ces crédits sont transformés en préts A& court terme tout au long
de la filidre de commercialisation. Dans les zones urbaines, les grossiscas
consignent d’'importants stocks de marchandises A crédit aux marchands plus
petits qui, A leur tour, deviennent la principale source de crédit pour les
détaillants urbains. Les liquidités introduites au niveau du grossisce
filtrent jusqu’au village par le biais dss marchands ruraux et collecteurs
locaux.

La famille, les amis et les voisins son: une source de crédit
encore plus importants que les négociants et las marchands. Ces emprunts
informels se font surtout pour les cultures vivriéres. Les transactions en
nature coutent moins cher et permettent de faire circuler plus facilement les
excédents temporaires dont dispose 1l’économie rurale. Toutefois, les préts
en liquidités sont également importants et, en tant que principale culture
commerciale, le niébé fait l’'objet de pratiquement toutes ces transactions.

2.7 Réglemsntation publique et soutien da 1'Etat
2.7.1  Role da la SOHARA

En 1975, le Gouvernement du Niger décrétait un monopole de la
commercialisation pour le secteur du niébé. La responsabilicté était confisde
4 un organisme parapublique, SONARA. Ce monopole a été supprimé en 1984,
bien que la SONARA continue A participer aux activités de commercialisation.
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Aprés sa création en 1962, la SONARA a commencd par s'occuper de
la commerclalisation des arachides. Mais au début des années 70, la
production et Les exportations d’'arachide ont chuté et en 1975, le niébé estc
davenu la principale culture d'exportation. Méme si la SONARA détenait un
monopole légal sur les exportations de niébé de 1975 & 1984, la part qu'elle
a pris aux exportations étaic petite. En effec, la plupart des exportations
passalt par le secteur informel suite aux faibles prix offerts par la SONARA.
De 1976 a4 1983, ls prix en vigueur sur le marché libre était pratiquement le

double du prix officiel donné par la SONARA. 1§/

La SONARA était chargée de la commercialisation "secondaire” du
niébé, achetant auprés des organismes stockeurs et des coopératives qui
avaient l'autorisation de collecter le niébé dans les zones rurales. La
SONARA tout simplement n’avait pas les compétences nécessaires pour collecter
la récolte et dépendalt donc de ces agents qui touchaient une commission en
contrepartie de leurs services.

Contrairement a d’'autres organismes parapublics qui participent
au secteur agricole, tels que la Compagnie francaise de développemant des
textiles (CFDT) qui s’occupe du coton, la SONARA n'apportait ni conseils
techniques, ni semences, ni facteurs de production ou crédit pour les
producteurs. Par conséquent, il n’est pas surprenant de noter que la
productior du niébé a scagné depuis la créacion du monopole de la SONARA.

En 1984, le Gc. arnmement du Niger supprimait le monopole de la
SONARA (Statut No. 050 MCT/DCI/MDR) et permettait aux négociants privés et
aux coopératives d’'exporter librsment le niébé. Mais cet état de choses n'a
pas été assez proclamé sur 1'’ensenble du pays. Ce n'est que récemment que
nombreux marchands et négociants se sont rendus coampte qu’ils pouvalent
demander une patente d’exportation. L’exportation officielle de niébé est
encore dominée pour la plupart par ds grands négociants politiquement
influents qui avaient pu obtenir 1'autorisacion du préfet d'exporter au
Nigéria pendant les anndes du monopole de la SONARA. Ces autorisations
d’'exportations étaient excrémement difficiles A obtenir et n'availent écé
données qu'd quelques grands commercants politiquement influents situéds
surtout dans les départements de Zinder et Maradi. De nombreux commer¢ants
de taille intermédiaire qui avaient participé activement aux exportations de
niébé avalent cessé de le faire & cause du monopole de la SONARA, de la taxe
¢'exportation et du colt ¢levé lié¢ a 1’obtencion de la patente (cf. section
2.7.3).

2.7.2 La_taxa d'exper;acion

La taxe d’exportation pour le niébé qui avait eu un effet dissuasif
sur les exportations par 1l'intermédiaire du secteur formel a été abolie en
octobre 1988, suite partiellement au résultat de la premidrs étape de la
présente étude. Avant d'dtre supprimée, la taxe d’exportation qui s’'élevaic
a 20 CFA/kg. soit 2.000 CFA par sac de 100 kilogrammes constituait une

16/ Regis Mitjavile, Diagnoatic de la SONARA, Etude IDA/OSEM, décembre
1983.
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barriére a l'entrée ou a la ré-entrée des petits ec moyens marchands sur le
marché d'exportation du niébé, lesquels n'avaient pas les ressources
financiéres nécessaires. La plupart des grands négociants politiquement
influents qui avaient regu une autorisation spéciale du préfet pour exporter
pendant les années du monopole de la SONARA n’avaient pas payé l'incégralice
de la taxe. Tls s’'étaient plutdt "arrangés" pour payer moins (par exemple,
5 CFA/kg.) ou rien du tout. Par conséquent la taxe a 1l'exportation
arrangeait bien les grands commergants puisqu’elle empéchait les autres de
participer, ce qui aurait augmenté la compétitivicé et diminué leur marge
béneficiaire (bénéfices oligopolistiques). Une analyse des conséquences de
la taxe d'’exportation sur le marché du niébé est donnée en Annexe G.

2.7.3 Procédures fiscales et administratives

Il existe de nombreuses procédures fiscales et administratives
(processus long et coiteux) avant de pouvoir obtenir une patente.

Les rapports récents de David Wilcock (juillet 1987), Andy Cook
(1988), William Grant g3 al. (janvier 1988) et Roger Poulin ef al, (février
1388) décrivent en détails les procédures officielles nécessaires pour
obtenir 1'autorisation d’exporter. La Figure 5 présente les étapes et
procédures par lesquelles doivent passer les commercants pour pouvoir
exporter légalement le niébé du Niger. Il s’agit d’une adaptation des
tableaux présentés dans les rapports de Wilcock et Cook qui incorporent les
données collectées pendant la premiére et la deuxidme étape de l'étude sur
le niébé.

Ls coldt total pour qu’un. négooiant puisse participer au marché
d’exportziion officiel du niébé est prohibicif. Il fauz verser a titre
préliminaire 483.000 CFA avant le paiement de 7.500 CFA pour une patente d’'un
mois ou 3.000 CFA pour une autorisation spéciale unique accordée par le
préfet. Peu de commsrcants disposent de telles socmas. Méme s’'il a écé
simplifié ces derniéres anndes, le processus prend encore de temps. 17/ Si
l'on se place du point de vue du commercant, on' peut se demander si sa
participation n’est pas découragée compte tenu des nombreux contrdles qui
sont appliqués.

Contrairement au secteur formel, les exportations par le biais du
secteur informel ne comportent que peu de couts ou effets dissuasifs. Bien
qu’il soit toujours possible de se voir confisquer la marchandise par les
autorités de la douane, le risque est en fait minime. Etant donné les
limites budgétaires et physiques auxquelles doivent faire face le service
des douanes, il est impossible d’'effectusr des contrdles stricts. On a
également noté (Grant et al., janvier 1988) quas les douaniers eux-mémes ne
faisaient pas vraiment la différence entre les secteurs formel et informel.
Il faut également faire une distinction entre les bureaux de douans situés
dans les grandes villes et ceux qui se trouvent prés de la frontiére. Le
secteur formel exportes par le biais des bureaux régionaux ou sous-régionaux

17/ Auparavant, toutes les autnvisations devaient dtre obtenues A Niamey
et non pas dans les préfectures.
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situés dans les grandes villes puisqu’'il faut présenter les permis et autres
documents. Le secteur informel exporte par l’'intermédiaire des pecics postes
frontaliers ou les procédures ne sont pas strictes. Selon la réglementacion,
ces postes froncaliers ne peuvent laisser passer sans patente que des
marchandises d’une valeur inférieure a4 500.000 CFA, mais dans les faits, des
chargements de 30 tonnes de niébé (d’'une valeur pouvant aller jusqu’a §
millions de CFA) passent sans problémes. Les négociants signalent que le
montant des cadeaux est le méma que l‘on utilise la filiére informelle ou
formelle. Par consdquent, il semblerait que les négoclants ne sont guére
encouragés a exporter par la filiadre formelle.
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3. LE MARCHE DU NIGERIA POUR LE NIEBE DU NIGER

3.1 Introduction

Le Nigéria avec une population estimée A environ 100 millions
d'habicants en 1985 est le principal débouché pour les exportations de niébé
du Niger. Bien que le Nigéria ait produit en moyenne 660.000 tonnes de niébé
par an de 1982 a 1987, 1l'importante demande dans le Sud du pays absorbe
aisément toutes les exportations de niébé du Niger. Le Nigéria a une
production excédentaire pour de nombreuses cultures dont le mais, le mil et
le sorgho, mais le Niger a un avantage au niveau de la production de niébé
4 cause de son climat plus sec et de ses sols plus sableux.

Ces derniéres années, le Nigéria a investi davantage dans
l'agriculture. La baisse des recettes en devises étrangéres suite a
l'effondrement des cours mondiaux du pétrole a valu que l'on s’intéresse a
nouveau a l'agriculture et que l'on cherche & arriver a 1'autosuffisance
alimentaire pour moins dépendre d'importations onéreuses. C'est la raison
pour laquelle le Gouvernement a interdit 1l’importation de certains articles
agricoles, dont 1le niébé, afin de stimuler 1la production nationale.
Toutefois, des licences d'importation spéciales pour le niébé ont été
accordées & deux entreprises: NAMCO et OSCUDA.

La dévaluation de la Naira en 1986 et les dévaluations qui ont
suivi ont augmenté le cout des biens importés en monnaie locale. Etant donné
le manque de devises étrangéres pour les hommes d’affaires nigérians, on a
mis en place un systéme de troc pour le commerce du nieébé. Les négociants
nigérians expénient les céréales et biens manufacturés au Niger comme
paiement pour le niébé du Niger. Les exportateurs du Niger échangent
également le niébé pour des céréales et des biens manufacturés qu'ils
importent au Niger et vendent pour des CFA. De cette maniere, ils n’ont pas
besoin de devoir échanger des sommes importantes en Nairas. En ce qui
concerne le troc, les termes de l'échange céréales/niébé ou biens manufac-
turés/niébé deviennent des déterminants plus importants que le taux de
change.

Les grands négociants du secteur formel ou des entreprises comme
la SONARA, qui exportent et sont payés en monnaie forte au taux de change
officiel par le biais de lettres de crédit internationales, sont en fait
pénalisés lorsqu’ils utilisent la filiére officielle ou les transactions se
font & un taux de change officiel surévalué. Sur le marché informel, les
biens sont achetés et vendus au taux de change paralléle qui est plus
avantageux pour l’acheteur nigérien des biens nigérians. 18/ Par contre, la
NAMCO et 1'OSCUDA ont tout avantage a utiliser la filiére formelle, les
lettres de crédit bancaire et le taux de change officiel qui leur donnent
plus de CFA pour le Naira que le marché parallele,

18/ Par exemple, en décembre 1988, .u taux de change paralléle, 40 CFA =
1 Naira; au marché de change officiel 55 CFA = 1 Naira.
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La vaste majorité des importations du niébé au Nigéria proviennent
du Niger encore que l’on ne dispose pas de statistiques i ce propos. Bien
que 1l'on pense que de petites quantités de niébé viennent du Cameroun et du
Tchad, cela n'a pas pu étre vérifié sur les marchés de Kano ou de Lagos.
Les négociants interviewés ne s’occupalent que du niébé du Niger. Les
importations du Cameroun et du Tchad sont probablement acheminées vers des
villes telles que Maiduguri et Mubi dans le Nord-Est du Nigéria.

3.2 Production de niébé su Nigéria

Bien que le niébé soit cultivé dans pratiquement chaque état du
Nigéria, les principales zones de production se situent dans le Nord, surtout
dans les Etats de Kano, Sokoto, Kaduna, et Bauchi, ou le climat plus sec
convient mieux 4 cette culture. (Cf. Figure 6 pour les principales zones de
production). Comme au Niger, le niébé est une culture intercalaire. Dans
le Nord du Nigéria, le niébé détient la troisieéme place du point de vue
production totale aprés le mil et le sorgho. Les rendements sont faibles,
s'élevant en moyenne a moins de 200 kgs par hectare. La production de niébé
au Nigéria s'éléve en moyenne a environ 650.000 tonnes par an tel qu’indique
le Tableau 14 (1982 a 1987).

La campagne de production du niébé dans le Nord du Nigéria est la
méme qu'au Niger. Le niébé est également cultivé pendant la salson séche
sur des périmétres irrigués par les services ruraux du fleuve Sokoto-Rima,
dans 1’'Etat de Kano, mais cela n’englobe qu'une petite partie de 1la
production totale de niébé.

Il y a des variétés spéclales suivant les régions du Nigéria. Le
grand haricot rouge vient de Maiduguri et le haricot blanc du Cameroun.

Les données sur les prix au détail mensuels indiquées sur le
Tableau 15 montrent les faibles prix typiques auxquels on a assisté pendant
la période de post-moisson de janvier i mars 1987. Les prix nettement plus
élevés enregistrés en 1988 sont probablement dus a4 la rareté relative du
niébé suite & la baisse de production au Niger (plus de 80.000 tonnes en 1987
par rapport 4 1986) et aux faibles niveaux d’exportation au Nig¢ria qui s‘en
sont suivis.

3.3 Prix du niébg

Des données incomplétes sur les prix au détail mensuels sont
indiquées sur les Tableaux 15 et 16 pour 1987-88. Les prix signalés sont
une moyenne non pondérée des prix du niébé rouge et blanc. Les préférences
des consommateurs varient d‘une ville & l'autre dans le Sud. Les consom-
mateurs de Lagos préférent le grand haricot rouge qui vient de Maiduguri dans
le Nord du Nigéria. Les haricots -lancs sont plus prisés dans les Etats de
1'Est ot la consommation du niébé est la plus importante.
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Figure 6

Carte montrant les zones de production du niébé au Nigéria
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Tableau 14

1982-1987

(tonnes)
1982 616.000
1983 664.000
1984 447.000
1985 611.000
1986 732.000
1987 887.000
Moyenne de six ans 659.500

Source: Banque centrale du Nigéria. Rapport annuel =t Relevé de comptes,
1984 et 1987.

Le Tableau 17 présente des prix comparatifs du niébé au niveau de
l'exploitation agricole au Niger et sur les marchés urbains de Zinder, Kano
et Lagos. L’équipe de 1l'évaluation rapide n’a pas pu obtenir des données
chronologiques mensuelles de plusieurs années pour Kano et d'autres centres
nigérians et, par conséquent, les conclusions sur les tendances saisonniéres
ne peuvent qu’'étre préliminaires. Selon les grossistes du niébé a Kano et
telles que le suggérent les données sur les prix de 1988, 1l semble que le
niébé du Niger n'’est compétitif sur le marché a Kano (Nigéria) qu’a partir
de février ou mars. En décembre 1988, 1l'écart de prix entre Zinder (90
CFA/kg) et Kano (120 CFA/kg) était trop petit pour que les commercgants
couvrent leurs frais, sans méme parler de faire un bénéfice, en exportant le
niébé du Niger au Nigéria. Par conséquent, les négociants achetent et
stockent le niébé (au Niger et A Kano) jusqu’a ce que les prix grimpent plus
tard pendant la campagne.

3.4 Le gsystéme de commercialisation

Le niébé au Nigéria circule du Nord au Sud. Kano est la capitale
du commerce et sert de point de collecte pour le niébé du Niger et de
certains endroits du Nord du Nigéria. La Figure 7 présente la filiére de
commercialisation dominante pour les exportations de niébé du Niger. Le
niébé est importé du Niger a Kano et Kaduna par des importateurs ou par des
importateurs/grossistes qui le revendent a des grossistes dans le Nord,
surtout a4 Kano et Sokoto) ou habitent les commissionnaires des importants
grossistes du Sud. Les commissionnaires négocient les achats de niébé pour
leurs patrons dans le Sud. Puis, le niébé est transporté dans des villes du
Sud, telles que Lagos, Onitsha, Ibadan, et Osogbo ou il est vendu d’abord aux
détaillants, puis aux consommateurs.
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janvier
février
mars
avril
mal
juln
julllet
aout
septembre -
octobre
novembre
décembre

Tableau 15

Prix menguels au détgil du niébé 3 Kapmo, 1987-88
(en_CFA/kg)

1987 1988
82 136
84 157%*
90 179%

100 175%

102 180%*

107

120 226

132

112

109

109 213

111 120

* Les chiffres se fondent sur des données incomplétes d’une enquéte.

Source:

Note:

Janvier
Mai

Juillet
Octobre

Autorité de développement agricole et rural de 1'Etat de Kano,
Département de la planification et du développement communautaire,
1987-88. Données d'enquéte mal et décembre 1988.

Les prix au détail de Kano étaient payés en Nairas. Les prix en
Nairas ont été convertis en CFA au taux de change paralléle en
vigueur pendant chaque mois.

Tableau 16
Moyenne des prix mensuels au détail pour le niébé A Lagos en 1987 et 1988
(en _CFA/kg)
1987 1988
160 192
-- 198 (blanc)
228 (rouge)
160
161
225

Décembre

Note:

Source:

Les prix sont une moyenne pour toutes les variétés, y compris le
haricot rouge et blanc sauf pour mai 1988.

Les prix au détail a Kano ont été payés en Nairas. Les prix en
Nairas ont été convertis en CFA au taux de change paralléle en
vigueur pendant chaque mois.

Mission de 1'USAID/Lagos, Nigéria, et le journal Concord, 13 mai
1988, Lagos.
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Tableau 17

du bé au niv ! t a
et au ano et A {¢)
(en_ FCFA/kg)
Déc/87 Jan/88 Mei/88 Déc/88
Exploitation agricole 60 -- -- 90
Zinder?® -- 180 150 90
KanoP 111 136¢ 180 120
Lagos® 278 238 225 (blanc) 164
(rouge)

a Les prix cités sont les prix en gros
b Lzs prix cités dont des prix au détail
¢ Fondés sur des données d’'enquéte partielle.
Note: Les prix sont une moyenne pour toutes les variétés sauf A Lagos

en mai 1988. Les prix au détail a Kano ont été payés en Nairas.
Les prix en Nairas ont été convertis en CFA au taux de change
paralléle en vigueur pendant chaque mois. )

Sources: Autorité de développement agricole et rural de l'Etat de Kano,
Etat de Kano, Nigéria; Mission de 1’'USAID, Lagos, Nigéria; Rapport
annuel de la Banque centrale de Wigéria, 1987 et données d’enquéte
mai, décembre 1988,

3.4.1 Importateurs/grogsistes

Seules les grandes entreprises ont l’autorisation d’importer du
niébé du Niger: NAMCO et OSCUDA, toutes les ceux établies a Kaduna (NAMCO
a également des bureaux a Kano). 19/ L'importateur/grossiste importe le
niébé du Niger, puis le vend aux autres grossistes i Kano, point central de
la collecte par ol passe la vaste majorité du niébé du Niger avant d'étre
acheminé vers le Sud.

Les arrangements de transport sont pris soit par 1l’exportateur au
Niger soit par les grossistes de Kano qui se sont arrangés pour acheter le
niébé par 1l'intermédiaire de la NAMCO ou de 1'OSCUDA. Dans ce dernier cas,
les importations de niébé ne passent pas physiquement par les mains des
rrands importateurs, bien que tous les formulaires et autorisations
«'importation soient en leur nom.

19/ On nous a informé qu’une troisiéme autorisation d’importer a été
accordée pour le niébé, mais nous n’avons pas été en mesure d'obtenir des
informations spécifiques.
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La NAMCO achéte également le niébé auprés de la SONARA et vend
réguliérement a dix grossistes situés a4 Kano. La NAMCO aussi bien que la
SONARA n'ont pas voulu fournir des données a 1l’équipe de 1'évaluation
rapide.

3.4.2 Grossistes (Nord du Nigéria)

Les grossistes & Kano et Sokoto achétent le riébé auprés des
grandes maisons d’importation qui ont des dépéts A Kano ou alors ils se

rendent au Niger et arrangent eux-mémes les transports. De nombreux
grossistes achétent plus de 2.000 tonnes de niébé au Niger par an. La
concurrence est trés serrée parmi ce grand nombre de grossistes. Avant

l'imposition de restrictions sur les importations, de hombreux grossistes se
déplagaient au Niger pour acheter le niébé et 1’'importer au Nigéria.

A Kano, les grands négociants se trouvent sur le marché en gros,
a Dawano, situé a 9 km du centre de la ville. Les négoclants rencontrent les
commissionnaires dans des entrepdts en pissé avec des toits en téle ondulée
ou ils négocient les ventes de niébé pour les grossistes du Sud. En général,
le niébé n'est pas stocké plus de deux a trois mois & Kano car les autorités
publiques sont extrémement strictes en ce qui concerne le stockage de
produits alimentaires. Les grossistes payent une taxe publique en Nairas (50
CFA) pour chaque sac vendu, taxe qui est recouvrée par les agents publics qui
se trouvent sur le marché.

3.4.3 Commissionnaires

Les commissionnaires qui vivent A Kano négocient les ventes entre
les grossistes dans le Nord et le Sud. Chaque commissionnaire représente
plusieurs grossistes du Sud du Nigéria. Le commerce se fait généralement par
ethnies, les agents Ibo représentent les négociants Ibo et les agents Yoruba
représentent les négociants Yoruba. Les négociants du Sud se senteat plus
4 l'aise lorsqu’ils traitent avec un commissionnaire qui parle leur propre
langue. L'appartenance A une méme ethnie fait qu’'il existe une plus grande
confiance et moins d'abus, ce qui diminue les couts de la transaction. Il
existe une étroite relation entre le commissionnaire et le négociant du Sud,
en fait, c’est une relation patron/client (maigida). L'agent touche 2 & 4
Nairas par sac pour avoir négocié les prix et facilité la transaction.

3.4.4 Grossistes (Nigéria du Sud)

De nombreux grossistes dans le Sud du Nigéria se déplacent dans
le Nord a Kano, Maiduguri et Gadem pour acheter le niébé. Toutes les
négociations de prix se font par le biais de représentants dans le Nord qui
sont des commissionnaires. Les coits de transport et frais connexes (cf.
Annexe H) sont 4 la charge des grossistes. Ces derniers vendent le niébé aux
détaillants ou a4 d'autres grossistes dans le Sud.
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3.4.5 Détaillants

Les détaillants dans le Sud vendent le niébé par tija (récipients
de 2,5 kg) ou par petits sacs de 16 kg dans des marchés ouverts ou des
boutiques qui vendent toute sorte de vroduits alimentaires et autres.

Figure 7
Filjére distrjibution co N
pour le niébé du Niger

Niger
/
Y
Importateurs/grossistes
Nord: < ‘
Kano Grossistes
v
\ Commissionnaires
/
Grossistes dans les villes du Sud
Sud: *
Villes J Détaillants
nigériennes
du Sud
Consommateurs
\
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3.5 Utilisation du niébé

De nombreux livres parlent de la longue tradition du niébé au
Nigéria. Un des premiers comptes-rendus de la cuisine locale de niébé en
Afrique de 1'Ouest, en général, et au Nigéria, en particulier, remonte
jusqu'a 1937, 20/ Iso ozube ou "le plat du chasseur" est fait avec du niébé-

mais assaisonné avec de l'huile et du poivre et mis dans des gourdes. Ce
repas consistant permet de nourrir les chasseurs et les soldats et peut se
garder pendant pratiquement un an. Dans la tribu Borgou, un plat des

fermiers est le kauwa, épaisse pate de niébé qui a la réputation de remplir
l’estomac de 1'aube jusqu’au crépuscule.

Le niébé est utilisé de diverses maniéres lors des cérémonies.
Les plats de niébé sont servis lors des rites chrétiens, les mariages, les
déceés, les fétes anniversaires et les autres fétes religieuses locales. Dans
la tribu des Hausa, le wasa-wasa ou anberuwa, pdte de niébé cuite a 1la
vapeur, est un plat spécial qui s’impose pratiquement lors d'un mariage.
Dans la tribu Yoruba, l‘akara, pate de niébé, est frite pendaat deux jours
consécutifs & partir de la veillée d'un mort. Le deuxiéme jour, le son des
tambours accompagne la distribution de 1’akara parmi les personnes en deuil.
Les tambours et le repas s'arrétent le troisieme jour pour annoncer que le
décédé a été enterré. Vingt-et-un jours aprés l'enterrement, des galettes
d'akara sont distribuées pour appeler les anciens et partager les biens du
défunt. Aprés 40 jours de deuil, on prépare 1'akara et nombreux autres plats
qu’on partage entre les membres de la famille pendant une féte destinée a
libérer les femmes du défunt qui, autrement, ne peuvent pas étre puri-

fiées. 21/ 22/

Les catholiques s’abstiennent de manger de la viande le Vendredi

Saint et préparent un plat de niébé appelé frejon. Les Hindous et les
Adventistes du septiéme jour, qui ne mangent pas des aliments avec du sang,
consomment du niébé pour compléter leur régime en protéines. I1 est

également courant de voir les musulmans au Nigéria distribuer de 1l'akara aux
pauvres les vendredis. Enfin, le niébé est jugé étre sacré parmi les tribus
Yoruba et Hausa et est utilisé lors des sacrifices faits pour appaiser les
dieux et éloigner les mauvais esprits.

20/ J.M. Dalziel, The Useful Plants of West Tropical Africa. Crown Agents
for Overseas Governments and Administratives, Londres, Angleterre, 1937.

21/ Carol E. Williams, "Cowpea Processing and Utilization." Food Crops
Utilization and Nutrition Course, IITA, 17-20 Juin 1988, pages 11-12.

22/ 1bid., page 13 et Carol E. Williams, "A Preliminary Study of Consumer
Preferences in the Choice of Cowpeas - Western and Kwara States Head-
quarters and Areas of Nigeria". Département de l'économie et de la
vulgarisation agricole, Université d’'Ibadan, Ibadan, Nigéria, juin 1974,

p/o.
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On utilise souvent le niéké pour des raisons médicales chez les
Ibos et quelques Hausas. Par exemple, le niébé est mélangé avec de l'huile
pour traiter les infections de la peau. De la méme maniére, dans les zones
rurales, les médecins prescrivent quelquefois du niébé comme remeéde pour les
enfants atteints de marasme.

On mange de nombreux plats de niébé tout au long de l'année. Méme
s'll sert & se remplir l'estomac, le niébé est un aliment complémentaire des
féculents et on l'appelle le repas du pauvre parce qu’il est trés riche en
protéines. Une enquéte effectuée 4 Kwara et dans les Etats de 1'Ouest du
Nigéria indique que chaque famille mange du niébé au moins une fois par
semaine. Pratiquement un tiers des répondants ont signalé qu'ils mangeaient
du niébé plusieurs fois par semaine et un quart mangeait du niébé au moins
une fois par jour. Quand on leur a demandé quel était leur moment préféré,
de nombreux répondants ont indiqué deux repas ol ils aimaient manger du
niébé. Plus de 40% préféraient le niébé au moment du déjeuner, environ un
tiers aimait en manger au petit déjeuner et 18% le préférait pour le
diner. 23/ Dans la région de Nsuka & 1’'Est du Nigéria, les achats de niébé
varient allant de 170 a 775 grammes par semaine et la consommation allait
d'une fois par semaine (12% des ménages) a trois fois par samaine (35%) ou

plus (23%). 24/

Outre l'aliment traditionnel A base de niébé pour les adultes, on
souligne de plus en plus l'importance des aliments de sevrage faits avec des
mélanges de niébé, de céréales et autres produits alimentaires autochtones.
Dans la région de Nsuka, une enquéte récente 25/ a indiqué que 64% des méres
donnaient du niébé A leurs enfants 4gés de 7 & 12 mois et 33% a leurs enfants
dgés de 0 4 7 mois. A Onitsha, 67% utilisaient le niébé pour les aliments
de sevrage. 26/ Une autre étude 27/ a permis de constater que le niébé

23/ 1bid., page 76.

24/ J. King, D.O. Nnangelugo, H. Ene Oborg et Pl Ngoddy, "Household
Consumption Profile of Cowpea (Vigna Unguiculata) among Low-Income Families

in Nigeria". Ecol, Food Nuty,, 1988, 17:271-287.

25/ A.C. Uwaegbute et D.0. Nnanyelugo, "Nutritive Value and Biological
Evaluation of Processed Cowpea Diets Compared with Local Weaning Foods in

Nigeria." Nuty, Rep, Int,, 1987, 36:119-129.

26/ H.N. Ene-Obong. "Maker Index, Consumption Pattern and Contribution
of Cowpea/Legumes to the Nutrient Intakes of Selected Communities in
Nsukka."” Thése de maitrise, Université de Nigéria, Nsukka, 1984,
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apportait 30 a 36% des protéines pour les enfants 4gés de 30 meiz a4 3 ans
dans la région d'Osegera. C'est la raison pour laquelle on effectue des
études sur les aliments de sevrage a base de niébé dans les grandes
universités du Nigéria. 28/ Dans le cadre de ces recherches, on étudie des
mélanges avec des compositions d’ingrédients connus, on étudie les pré-
cuissons partielles ou complétes et on évalue les effets des compositions et
du traitement sur la qualité nutritionnelle en faisant des essals chimiques,
avec des animaux ou des étres humains.

Le niébé est généralement égréné avant la préparation. 29/ On
utilise deux ou trols méthodes pour égréner le niébé:

(1) Laver, faire tremper et enlever l’enveloppe: on utilise wune
calebasse pour faire tremper le niébé. Si elles sent bien
trempées, les gousses peuvent étre enlevées a la main sinon il faut
écraser la peau dans un mortier avant de la tremper dans 1l'eau pour
qu'elles se détachent;

(2) Ecraser le niébé et souffler pour faire partir 1l'enveloppe; et

(3) Une combinaison des deux méthodes qui signifie qu'on fait tremper
les graines détachées et qu’on fait nager a la surface les gousses
qui restent. Avec certaines variétés de niébé, 11 faut faire
tremper aprés avoir soufflé pour que toutes les gousses s'en
aillent. 30/

Le niébé est consommé de diverses maniéres au Nigéria. Il est
rarement mangé tout seul. Le niébé est mangé avec du riz et d'autres

27/ 1.D. Akinyela et A. Adesina, "Infant Food Preparations from Cowpea,
Coconut and Soybean." J., Food Technol,, 1986, 21:711-715.

28/ Par exemple, A.C. Uwaegbute et D.O. Nnanyelugo, Op.cit., I.0.
Akinyele et A. Adesina, op.cit,, et N.R. Nzomiww et I.C. Obizoba, "Nutri-
tional Responses of Rats Fed Mixtures of Plant and Animal Protein,"
Trop.Sci., 1986, 26:101-119.

29/ Certaines études de laboratoire ont indiqué qu’en enlevant la gousse
on améliore la qualité du point de vue protéines des cotylédons cuits et du
bouillon (Ricardo Bressani, "Nutritive Value of Cowpea," en Cowpea Re-
search, Production and Utilization, mis en page par S.R. Singh et K.O.
Rachie, John Wiley and Sons Ltd., 1985, page 356).

30/ Carol E. Williams, "A Preliminary Study...", Op.cit., page 39 et F.E.

Dorlo, C.E. Williams et L. Zooka. Cowpeas: Home Preparation and Use in
West Africa, International Development Research Center, Ottawa, Canada,

1976, pages 20-24.
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céréales, 31/ cdans des soupes ou ragoits ou en tant qu’aliment populaire du

petit déjeuner pendant les fétes (akara et moin-moin) (cf. Annexe D-6 pour
une liste de certains plats et leurs principaux ingrédients). I1 faut

décortiquer le niébé pour de nombreux plats traditionnels. Tel que nous
l'avons déja décrit, ce processus est lent et demande une main-d’oeuvre
importante. On juge que cela diminue la consommation de niébé dans une
société ou les femmes sont déja surchargées avec des responsabilités
traditionnelles et d’autres plus récentes. Le besoin d'étudier ce probléme
a été a l'origine d’'un projet CRSP financé par 1'USAID sur les haricots et
le niébé, réalisé a 1'Université de Georgie et l'Université de Nigéria a
Nsukka. Ce projet a permis d’élaborer et de mettre en pratique une technique
villageoise pour produire une farine facile & utiliser a partir du niébé.
Le but ultime de ces travaux et d'autres recherches effectudes au Nigéria
est d'augmenter la consommation de niébé parmi des populations relativement
mal nourries en cherchant a diminuer le temps et la main-d’oeuvre nécessaires
pour préparer les aliments A base de niébé.

Les variétés utilisées dépendent de la région géographique et du
groupe ethnique. Par exemple, il n'y a que trois grandes variétés couramment
consommées & Maiduguri dans le Nord-Est, mais plus de 15 & Ibadan dans le
Sud-Ouest. 32/ Le choix des variétés pour la préparation alimentaire est
dicté par le temps ou il faut les faire tremper, la facilité d’'égrenage, le
temps de cuisson, le gout, la texture et la couleur. Le niébé est retenu
pour certains plats a4 cause de sa qualité a lier les liquides, A absorber
l’eau, a étre concassé rapidement, A cause de sa texture gélatineuse, son
apparence et son gout,

Méme si up certain nombre de plats sont préparés avec de la farine
fraiche de niébé, surtout pour les cérémonies, la plupart des ménages ne
préparent pas de farine. Les enquétes indiquent que la farine de niébé est
difficile a faire, que les produits faits avec la farine ont un goat
différent de ceux faits avec le produit frais et qu’une partie de l'effet
glutineux de la pate est perdue lorsque le niébé est en poudre. 33/
Récemment, les travaux du projet CRSP haricot/niébé, réalisés a 1'Universiteé
de Georgie et 1'Université du Nigéria x Nsuka sont venus & bout d’un certain
nombre de ces problémes. On a mic au point une technique pour produire
économiquement de bons plats de niébé. Cette technique a été évaluée et mise

31/ Les études nutritionnelles ont démontré que l’'acide aminé du niébé est
complémentaire de celui des autres céréales. Les expériences en labora-
toire ont indiqué que la qualité des protéines est synergiquement améliorée
dans les mélanges niébé-céréales a cause de la lysine contribuée par le
niébé et la méthionine contribuée par les céréales (Ricardo Bressani,

op.cit,, page 354.)
32/ F.E. Doulo, et al., op.cit,, pages 17-18.

33/ . i Williams, "A Preliminary Study...", op.cit., pages 30-38.
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en pratique au niveau des villages (prés de Nsukka dans 1’'Etat d’'Anambra et
prés d’'Owerry dans l'Etat d'Imo) et au niveau industriel (usines de Lasabi,
Lagos). On mouille le niébé pour arriver a une teneur en humidité d'environ
25%, puis on le séche immédiatement pour dégager les gousses. Les gousses
sont enlevées par contact abrasif, puis elles sont aspirées. Un marteau est
utilisé pour le dernier concassage qui donne un produit assez grossier. Le
principal probléme rencontré au niveau de cette technique (fin aolt 1988)
est le prix élevé du niébé dans le Sud du Nigéria (5.000-6.000 Nairas par
tonne) .

3.6 Demande de niéhé

Les tableaux ci-aprés présentent les estimations de l'élasticité
de certains aliments choisis par rapport au revenu (Tableau 18) et les
dépenses de ces articles en tant que pourcentage des dépenses totales et
pourcentage des dépenses alimentaires dans certaines régions du Nigéria
(Tableau 19). Les dépenses des consommateurs pour le niébé représentent une
petite proportion des dépenses totales ainsi que des dépenses alimentaires
(0,6-1,2 pourcent et 1,1-2,8 pourcent respectivement). Les estimations sur
l1'élasticité par rapport au revenu indiquent que la demande d’aliments est
relativement peu élastique et que la demande pour le niébé est la moins.
élastique parmi les principaux produits alimentaires. Le coefficient de
revenu négatif pour Sokoto indique que le niébé peut y étre considéré comme
un produit alimentaire inférieur. Mais le coefficient n'est pas statisti-
quement différent de zéro; par conséquent, ce résultat est peu concluant,

Tableau 18

Estimation des élasticités-revenu

des principaux produits alimentaires au Nigéria

Article/iieu Sokoto Jos gz;;ig Ibadan Enugu Hoxenne1
Niébé -0,30 0,21 0,33 0,15 - 0,23
Riz? . 0,15 0,14 0,85 0,47 0,42 0,41
Viande3 0,27 0,29 0,93 0,53 0,70 0,54
Tous les 0,26 0,34 0,39 0,71 0,60 0,46

aliments
1 Suite 4 1'insignifiance statistique du coefficient, Sokoto est exclu
de la moyenne du niébé,

Tous les céréales pour Ibadan et Enugu.

Protéine animale pour Ibadan et Enugu.

Source: N.0.0. Ejiga, "Economic Analysis of Storage, Distribution and
Consumption of Cowpeas in Northern Nigeria." Thése inédite de
doctorat d'Etat, Université de Cornell, aout 1976, Tableau 14.11,
page 352.
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Tableau 19

Dépenses est e our cert s produ alimentaire

en tant que pourcentage des dépenses totales et des

dépenses alimentaires totales au Nigéria

Kaduna et
Article/lieu Sokoto Jog Zaria Province de Zaria

Niébé 1,0 1,2 0,6 1,2
Riz 15,1 3,7 4,2 2,4
Viande et poisson 8,1 11,9 10,9 6,0
Tous les aliments 26,3 52,6 52,4 45,4
Pourcentage des dépenseg alimentaires
Niébé 2,8 2,3 1,1 2,6
Riz 57,4 7,0 8,0 5,3
Viande et poisson 10,8 22,6 20,8 13,2

Source: N.0.0. Ejiga, "Economic Analysis of Storage, Distribution and

Consumption of Cowpeas in Northern Nigeria." Thése inédite de
doctarat d’'Etat, Université Cornell, aoGt 1977, Tableau 14.10,
page 351,

3.7 Consommation de niébé projetée au Nigéria

Le Nigéria, qui compte une population quinze fois plus grande que
celle du Niger et qui est plus urbanisée, est le principal marché pour le
niébé du Niger. Cette situation ne changera probablement pas dans les années
a venir. Projeter la croissance de la consommation de niébé au Nigéria
reléve d'une tache ardue surtout avec les données limitées dont on dispose.
Les taux de croissance dépendront de plusieurs variables importantes: les
taux d'accroissement démographique dans les zones urbaines rurales et dans
l'ensemble, le taux de croissance des revenus réels par habitant, 1la
composition et la distribution des revenus par groupes socio-économiques et
groupes de revenus, les rapports entre les prix relatifs des principaux
aliments (niébé, céréales, racines tubéreuses et peut-étre viande rouge),
les changements au niveau des goats et préférences des consommateurs, le
succés des campagnes promotionnelles et nutritionnelles, la disponibilité
d'un traitement mécanique & cout plus faible et (de qualité plus élevée),
les changements dans les prix du pétrole et des coits de transport,
l'expansion de 1l'urbanisation et la nécessité économique, les aspects
pratiques par exemple, la consommation "des aliments de la rue" le matin et
4 midi et d'autres facteurs possibles.
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Au risque de se tromper, nous prévoyons les taux de croissance de
la consommation du niébé, du riz et de la viande a partir du taux de
croissance démographique projetée par la Banque mondiale, de trois différents
taux de croissance des revenus et des estimations de 1’'Ejiga sur l'elasticité
de la demande pour les aliments de base (cf. Tableau 20). La simple formule
suivante est utilisée pour les calculs: taux de croissance de la consomma-
tion pour l'article i = taux de la creissance de la population + (élasticité
revenu-demande de l’article i* taux de croissance de revenus par habitant).
Le taux de croissance de la population (3,4%) est une projection de la Banque
mondiale pour la période 1985-2000. On utilise trois taux de croissance
annuelle moyenne des revenus par habitant: 2,2% correspond au taux auquel
on assiste de 1965 a 1985, 1,0% et -1,0%. Les élasticités par rapport aux
dépenses d'Ejiga calculées en 1977 en utilisant des données d’une enquéte
effectuée auprés des ménages mi-1970 et d’enquétes sur les marchés agricoles
faites auparavant remplacent les élasticités par rapport aux revenus, Il est
important de noter que les estimations d'Ejiga sont obtenues a partir de
données qui représentent une période de prospérité accrue dans 1’'économie
nigérianne. Les élasticités par rapport aux dépenses calculées & partir de
données représentatives collectées mi ou fin 1980 ou de données chronolo-
giques avec des observations pendant les années 80 pourraient aboutir A des
estimations trés différentes.

Tableau 20

Taux de croissance projetée de la consommation

de certains aliments au Nigéria

Taux de croissance annuelle en supposant (a)
une croissance des revenus par habitant de

Article 2.2% 1,0% -1,08
Niebe 3,9 3,6 3,2
Riz 4,3 3,8 3,0
Viande 4,6 3,9 2,9
a. Calculé comme: croissance de la population + élesticité du revenu*

croissance des revenus réels par habitant.

Source: Banque mondiale, Rapport de développement dans le monde, 1987,
Les chiffres sur 1'élasticité des revenus proviennent du Tableau
17 (Ejiga, 1977).
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Tel qu’indiqué sur le Tableau 20, les taux de croissance projetée
de la consommation du niébé, du riz et de la viande au Nigéria sont fonctjion
de la croissance des revenus par habitant. En supposant des taux de
croissance positifs au niveau des revenus qui entrainent des taux de
croissance plus élevés pour les articles qui ont une plus forte élasticité
par rapport aux revenus, le riz et la viande. Ua taux de croissance négatif
des revenus par habitant entrainerait un taux de croissance plus élevé pour
le niébé, article pour lejuel 1z demande est la moins élastique. Malgré
1’importance des taux de croissance des revenus par habitant sur les taux de
croissance de la consommation d'um article agricole, le principal déterminant
de la croissance de la consommation est le taux de croissance démographique.
Les seuls cas 7u cela ne se vérifierait pas est pour les prcduits qul ont une
demande extrémement élastique ou inélastique par rapport aux revenus.

Des conclusions anecdotiques de 1'évaluation rapide suggérent que
de nombreux consommateurs, probablement des ménages a faibles revenus,
substituent le niébé a la viande comme source de protéines. Dans la mesure
ou cela est exac:, c’'est di en partie au fait que les revenus réels par
habitant stagnent ou déclinent a 1l'intérieur de tout un groupe de con-
sommateurs a faibles revenus. L'autre facteur déterminant peut se situer au
niveau des prix qui sont plus favorables pour le niébé. La viande rouge est
depuis toujour- :ne bonne mesure de l'inflation en Afrique de 1'Ouest et du-
Centre et augm...:: souvent en termes réels dans le temps. En revanche, la
production de niébé s’est accrue au Nigéria et au Niger depuis le début des
années 70 ce qui modére l’accroissement des prix du niébé en termes réels.
En outre, la production du niébé est bonne pendant les années séches lorsque
les troupzaux diminuent suite aux ventes forcées ou a la mortalité. Méme si
le premier effet d'une liquidation d’un troupeau est la baisse de prix de la
viande, il s’agit la d’un phénoméne qui ne dure pas longtemps. Les prix qui
étalent descendus 4 un minimum regrimpent vite puisque les gardiens de
troupeaux et les fermiers cherchent A reconstituer leurs troupeaux.

I1 ne nous est pas possible dans le présent document d’affirmer
si oui ou non le niébé remplace la viande dans le régime alimentaire que ce
soit au Nigéria ou au Niger. On pourrait y arriver empiriquement en
collectant des données représentatives détaillées (sur les revenus, dépenses
pour différents types d’aliments et consommation alimentaire) dans les zones
urbaines et rurales pendant deux ans ou plus. A la connaissance dG'AMIS, il
n'y a pas de recherches de ce type qui soient en train d'étre effectudes au
Nigéria. Mails IFPRI est en train de faire Jas enquétes détaillées au niveau
des exploitations agricoles au Niger qui pourraient dégager des estimations
empiriques sur les élasticités prix-revenus de la demande.

Aux titres d'observation finale, nous notons que les consommateurs
les plus pauvres dans las villes et les villages de 1'Afrique de 1'OQuest
chercheront tout naturellement a satisfaire leurs besoins nutritionnels
minimum en produisant ou en achetant la source de calories la moins chére.
Dans la mesure ol les consommateurs cherchent a4 répondre aux besoins de
protéines dans le régime alimentaire, ils peuvent avoir tendance & acheter
du niébé ou d’'autres légumes 4 la place de la viande (viande rouge, poisson,
poulet) si (1) les céréales ne permettent pas de répondre aux besoins de
protéines et (2) les protéines végétales sont moins chéres que les protéines
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animales. Les questions d'acides aminés et complémentarité peuvent également
jouer un réle (du point de vue de l'expérience personnelle du consommateur
plutdét qu’en fonction des connaissances scientifiques sur ce sujet).

3.8 Prévisions des déficits de consommation de niébé au Nigéria et

possibilités d'exportation pour_le niébé nigérien

Les possibilités pour les exportateurs de niébé du Niger dépendront
de la croissance prévue de la demande de niébé au Nigéria. D'autres facteurs
importants qui influencent le potentiel d'exportation du Niger sont le
potentiel de production de niébé au Niger les excédents disponiblas pour les
exportations au Nigéria, les niveaux de consommation du niébé au Niger, les
exportations de niébé des pays de 1’Afrique de 1'Ouest qui sont des
fournisseurs concurrents au Nigéria et la production de niébé au Nigéria.
Suite aux limitations de données, ncus n’avons pu faire qu’une estimation
grossiere du potentiel d'exportation pour le Niger.

Les hypothéses qui sous-tendent la projection du déficit d'importa-
tion du niébé au Nigéria en 1992 et 1997, indiquées sur le Tableau 21, sont
telles que suit:

1. La production de niébé au Niger (1) en 1992 et 1997 est estimée comme
une extrapolation linéaire de 1987 utilisant comme base la moyenne
quinquennale 1983-1987 et l'extrapolant de 1987. On suppose un taux
de croissance cumulatif de 1%, correspondant au taux de croissance de
la production du niébé pour la période 1975-1988 au Niger.

2. Comme pour le Tableau 7, nous supposons que les exportations de niébé
du Niger (2) représentent 68,8% de la production de niébé pour 1’année
de base (100% moins 15% pour les semences et 16,2% pour la consommation
nationale). Pour 1992 et 1997, les exportations de niébé sont calculées
comme étant la production moins 15% pour les semences et les prévisions
de consommation. La consommation est projetée en supposant un tiux de
croissance démographique de 3%, un taux de croisscnce des revenus par
habitant de 1%, une élasticité-revenu de la demande de 0,23 (la ménme que
pour le Nigéria), et aucun changement au niveau des prix relatifs des
produits de base.

3. On suppose que la production de niébé au Nigéria (3) restera constante
sur la pérlode des dix ans; les taux de croissance historique étaient
négatifs pendant les périodes 1975-87 et 1980-87. Il est bien évident
que la croissance de la production pourrait étre positive grice aux
améliorations technologiques, les changements dans les prix de niébé par
rapport aux autres produits et une dévaluation continue de la Naira par
rapport au CFA, ce qui ferait grimper le prix du niébé importé et
stimulerait la production nationale.

4, L’approvisionnement de niébé interne au Nigéria (4) est estimé comme
étant 85% de la production nationale (soustrayant 15% pour les
semences).
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Table 21

Deficit projete de la consommstion de niebe au Nigeria

(tous les chiffres en milliers de tonnes)

< - Nigeria  —-eem e ... >
Production Exportations Productior  Approv. Importations Offre Dispouible Consommation Deficit de (Par rapport
Niger Riger Proprs Totiie pour Consomm. Projetee Consommation a 1987)
Projete
(1) (2) (3) (4) (5) (o) (7) (8) (9)
Moyenne Quinquennale, 216.7 149.1 668.2 568.0 180.4 748.4 636.1 636.1 0.0
1983-87
Taux de Croissznce Hist.
1975-1987 (88) 1.02 -2.22 3.62
1980-1987 (88) -1.22 -1.02
Projections pour 1992
Supposant Croissance 227.8 152.5 668.2 568.0 192.1 760.1 646.1 759.2 123.1 ;
de la Prod. Hist.
En Utrilisant les 343.0 250.5 887.0 754.0 290.1 1044.0 887.4 759.2 -128.3
Niveaux Racords
Projections pour 1997
Supposant Croissance 239.4 164.7 668.2 568.0 214.9 782.8 665.4 906.0 240.6
de la Prod. Hist.
En Utilisant les 343.0 236.0 668.2 568.0 286.2 854.1 726.0 906.0 180.0

Niveaux Records

Sources : Donnses sur la production provenant des ministsres de 1'agriculture du Niger et du Nigeria.

Note : Le taux de croissance de la consommation de niebe est un taux de croisa

-~

ance projete, qui suppose un taux de croissance de la

population de 3,6X par an, un taux de croissance des revenus de 1% par habitant, et uns elasticite revenu-demance pour le niebe

de 0,23.



5. Les importations du Nigéria (5) sont la somme des importations estimées
du Niger, du Bénin et du Cameroun. Les exportations du Niger sont
calculées comme étant la production totale moins 15% pour les semences
et la consommation estimée. Les exportations du Bénin sont calculées
comme étant 10% de la production projetée (qui s’accroit A un rythme de
3,4% par an, taux de croissance de la production contastée pendant la
période 1976-87). Les exportations du Cameroun sont calculées comme
étant 20% de la production projetée (qui s'accroit A un rythme de 5% par
an, taux de croissance de la production légeérement inférieure aux 6,4%
constaté pendant la période 1972-81)

6. L'offre totale du Nigéria (6) est la somme de 1'approvisionnement propre
du Nigéria et des importationms.

7. Cela nous donne une estimation de l'offre disponible pour la consomma-
tion au Nigéria (7) en supposant 15% de pertes de stockage.

8. La consommation de niébé au Nigéria (8) est projetée a partir de la
base de 1983-1987 de 636.100 tonnes, en supposant 4 partir de la base
de 1987 que la consommation s’accroit & un rythme de 3,6% par année.
Les hypothéses & la base de ce calcul sont les mémes que celles
utilisées dans la section 3.7.

9. Le déficit de la consommation prévu au Nigéria (9), par rapport a 1987,
est calculé comme étant la consommation prévue (8) moins 1'’approvi-
sionnement disponible (7). Les chiffres positifs indiquent un déficit
de la consommation et les chiffres négatifs un excédent.

Nous prévoyons un déficit de la consommation de niébé pour 1992
et 1997 dans le cadre de deux scénarios: 1) la production de niébé au Niger
et au Nigéria augmente au rythme de 1975-88, c’est & dire l% par an pour le
Niger et 0% pour le Nigéria; 2) on suppose que la production de niébé va
atteindre les niveaux records du Niger (1988) et du Nigéria (1987) en 1992
et 1997, Ces calculs supposent que les prix relatifs, la technologie,
l'efficacité des systémes de fourniture des facteurs de production et des
goits et préférences restent constants. Malgré ces hypothéses restrictives
et le fait qu’on utilise des données historiques pour les extrapolations
linéaires de la production et de la consommation de niébé, les résultats sont
de bons indicateurs.

Si la production de niébé augmente au Niger juste dans les mémes
proportions que de 1975 a4 1988, c’est a dire 1% par an, et si la production
au Nigéria reste la méme, on assistera 4 un impor.»nt déficit de la
consommation au Nigéria en 1992 et 1997 (113.100 et 240.600 tonnes respec-
tivement). Si la production de niébé en 1992 et 1997 atteint les niveaux
des meilleures années de production au Niger (1988) et au Nigéria (1987), on
assistera A un déficit de la consommation extrémement négatif cn 1992 et un
déficit de la consommation moyennement négatif en 1997. C’est a dire que le
niébé sera excédentaire pour les deux années, ce qui a un effet déprimant sur
les prix et l'intérét a exporter au Niger.
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Si la technologie et l'efficacité des systémes d’approvisionne-
ment en facteurs de production reste constantes, on assistera probablement
au premier scénario, c'est 4 dire en toute vraisemblance A& un déficit de la
consommation par rapport a 1987. Cela fera grimper les prix du niébé au
Nigéria, facteur qui est & l'avantage du Niger si la dévaluation continue de
la Naira fait monter les prix du niébé du Niger, ceteris paribus, en monnaie
du Nigéria. Les exportateurs du Niger suivent probablement les prix du
marché en dépit de la nature soi-disante oligopolistique du commerce formel
du niébé. Le Niger n’est probablement pas en position d’'influencer les prix
de niébé au Nigéria méme si les exportations du Niger représentaient
pratiquement 30% des excédents écoulés pendant la période 1983-87 (en
supposant que 50% du niébé cultivé au Nigéria soit commercialisé).

L’ampleur éventuelle du déficit de la consommation de niébé au
Nigéria souligne 1'’importance de la sensibilité de 1l'offre. Le Niger a
augmenté régulilrement la production de niébé depuis les années 60 en lui
consacrant de plus grandes superficies. On ne sait pas s'ii est possible
d'intensifier davantage en prenant sur les terres et ressources consacrées
4 d'autres céréales ou a d'autres cultures. Le potentiel d’expansion des
zones cultivées en niébé pourrait étre assez limité car les producteurs
cherchent a4 satisfaire une partie de leurs besoins céréaliers avec leur
propre production, que la densité de la population est plus importante et
que les terres arables dans le sud du Niger sont de plus en plus cultivées.
Le Niger devra de toute évidence intensifier 1la production, wutiliser
davantage de facteurs de production et de meilleures pratiques agronomiques
si 1'offre doit étre plus importante.

Le Niger occupera une meilleure position pour répondre aux
possibilités d’expansion de marché au Nigéria s'il améliore la technologie
de production du niébé et 1’accessibilité des producteurs aux semences,
pesticides et engrais. On souligne ici 1’importance des travaux de recherche
effectués actuellement sur la mise au point de cultivars, de meilleures
pratiques agronumiques et de 1l'utilisation de la traction animale. Cela nous
montre également qu’il faudrait consacrer des moyens de recherche a
1'améliortion du stockage ou ont lieu des pertes importantes non quantifiées.
Finalement, les systémes de distribution des facteurs de production devront
étre bien plus efficaces qu’'ils ne le sont actuellement si 1l’on veut qu’il
y ait un accés plus opportun et plus important aux engrais et pesticides,.
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4. RECOMMANDATIONS

Un _plan d’action présenté a 1'USAID/Niger pour promouvoir le développement
du_sous-secteur du niébé,

Les mesures de 1'USAID visant A renforcer le sous-secteur du niébé
au Niger doivent étre coordonnées et se dérouler selon une certaine séquence
si 1'on veut qu’elles apportent la réussite escomptée. Le plan d’action est
axé sur quatre activités reliées entre elles: réforme des politiques;
recherches appliquées en matiére de commercialisation, transformation et
consommation; intégration des recherches post-moisson dans les programmes
visant 4 mettre au point des variétés améliorées de niébé et innovations dans
le systéme de commercialisation.

4.1 Réforme de politiqueg

Les réformes au niveau de la réglementation et des politiques
constituent des mesures hautement prioritaires pour promouvoir le sous-
secteur du niébé au Niger et les exportations de niébé au Nigéria. Le
Gouvernement du Niger doit continuer a supprimer les barriéres qui entravent
la participation au commerce du niébé et aux exportations de niébé du Niger
afin d'encourager un systeme de commercialisation aussi compétitif, efficace
et progressif que possible. En méme temps que l’on continue a procéder A des
réformes et a simplifier la réglementation, le Gouvernement du Niger et
1'USAID devraient envisager de suivre 1'impact de ces réformes sur la
participation dans le systéme de commercialisaticn, les flux de commer-
cialisation, les volumes et coits et les prix du niébé aux différents niveaux
du systéme de commercialisation. Il convient également d'entreprendre des
recherches appliquées complémentaires si 1‘on veut mieux comprendre les modes
et préférences de consommation du niébé ainsi que les méthodes et colts
actuels de la transformation. Ces recherches appiiquées pourraient dégager
des données utiles du point de vue politiques permettant d’étayer le
processus de libéralisation de 1la commercialisation, de concevoir et de
suivre les innovations au niveau de la transformation et des campagnes
promotionnelles du niébé,

4.1.1 Suppression de la taxe d'exportation

La principale recommandation i laquelle était arrivée la premieére
étape de l'étude sur la commercialisation du niébé était la suppression de
la taxe d'exportation pour le riébé. On avait fait remarquer qu’en éliminant
cette taxe on stimulerait la concurrence puisque davantage de négociants
pourraient participer au marché officiel, et partant on diminuerait les
bénéfices importants réalisés par les quelques négociants qui interviennent
dans le secteur formel, surtout pendant certaines époques de l'année. Lla
suppression de la taxe permettrait également aux négociants officieux de
réaliser des transactions plus efficaces et de plus grande envergure. La
hausse probable dans les exportations officielles compenserait les pertes
relativement modiques des recettes tirées de la taxe a 1l’exportation puisque
l’on stimulerait une plus grande activité économique soumise 4 ure imposition
directe. En outre, la suppression de la taxe tendrait a rendrz le niébé du
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Niger plus compétitif sur les marchés nigérians et partant renforcerait
1’avantage comparatif du Niger. Cela est particuliérement important si on
se place dans 1l'optique des dévaluations successives de la Naira ces

derniéres années.

Etant donné que la taxe d’exportation a été supprimée par le
Gouvernement du Niger en octobre 1988, il convient a présent que le
Gouvernement se concentre sur les autres réformes de politique et de
réglementation en vue de libéraliser encore davantage le commerce du niébé.

4.1.2 béra du c d’

Du point de vue politique, la priorité numéro un est d'encourager
la compétitivité et la libre participation a la commercialisation du niébé
au Niger. Une des maniéres d’'y arriver est de permettre a4 tout un chacun
d’'exporter du niébé. Il convient d'éliminer les procédures nécessaires pour
obtenir 1'autorisation d'exporter ou du moins de les simplifier autant que
possible. Il convient de supprimer ou de diminuer trés nettement la natente
qui s’éléve a 483,000 CFa.

La stratégie de développement A long terme du Niger cherche a
supprimer les imperfections du marché et a adopter des réformes de politiques:
qui encouragent les exportations pour lesquelles le pays dispose d’'un
avantage comparatif. La suppression du monopole de la SONARA sur les
exportations de niébé constituait un pas en cette direction mais on n'a pas
fait tous les efforts nécessaires pour mettre tout le monde au courant. De
nombreux exploitants agricoles et négociants n'étaient soit pas au courant
de la décision ou, s’'ils l'étaient, ne pensaient pas que c'était vrai. Cette
situation a commencé a changer fin 1988 lorsque le Centre Nigérien du
Commerce Extérieur (CNCE) et les chambres régionales de commerce ont fait
connaitre au public les derniéres mesures du Gouvernement visant a libéra-
liser 1l& commercialisation du niébé. En mars 1987, une autre étape
importarte était franchie avec la décentralisation d’une lmportante partie
du proc:ssus nécessaire pour obtenir 1'autorisation officielle d’exporter.
On a également supprimé 1'autorisation préalable qui était requise pour tous
les commercants qui désiraient commencer des actirités commercigles. Enfin,
l’'abolition de la taxe d'exportation en octobre 1988 constituait 1’élément
pivot qui ouvrait la porte a une plus grande participation dans le secteur
formel des exportations.

En dépit de ces réformes, l’obtention des documents nécessaires
pour exporter le niébé reste un processus cher et long, ce qui décourage
beaucoup de négociants, a part les plus aisés, de participer au secteur
formel. On pourrait davantage faire progresser les choses en (1) allégeant
le contrdle sur le mouvement des biens entre les zones de production au Niger
et les centres de consommation dans le Nord du Nigéria et (2) en facilitant
les procédures chéres et longues pour obtenir la patente ou alors en les
éliminant complétement. On devrait diminuer le montant de -a patente,
surtout pour le petit négociant, et éliminer les cotisations devant &tre
versées au CNUT (qui actuellement doivent étre payées annuellement a Niamey)
ainsi que l'achat de licences d'expurtation auprés de la préfecture ou des
burzaux régionaux du Ministére du Commerce. L'instauration de ces licences
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n'a pas réussi a contréler le flot des biens sous restriction ni d’ailleurs
les volumes exportés. En diminuant sensiblement le montant de la patente,
les recettes générales du Gouvernement du Niger vont probablement augmenter
puisque davantage de négoclants vont participer au secteur formel.

Le systéme de réglementation actuel décourage la concurrence et
encourage les revenus illicites. Supprimer ou simplifier la réglementation
des couts permettrait de diminuer les coats de commercialisation et
renforcerait la compétitivité du niébé du Niger sur los marchés du Nigéria.
Une plus grande concurrence encouragerait également les exportateurs a
innover A certains niveaux du systéme de commercialisation pour diminuer les
couts (transport, stockage et peut-étre transformation).

4.1.3 Négociations commerciales bilatérales avec le Nigéria

Actuellement, seules deux grandes entreprises nigériannes
détiennent le droit exclusif d’importer le niébé du Niger. Des négociations
bilatérales a haut niveau permettraient peut-étre de desserrer cette
restriction et de renforcer le pouvoir de négociation des marchands nigériens
puisque le marché serait ouvert i des intervenants plus divers. Supprimer
cette restriction permettrait également de diminuer les couts de commer-
cialisation des exportations dans le secteur informel puisqu’il n'y aurait
plus de risques de confiscation ou besoin de verser de l'argent aux
responsables de la douane au Nigéria.

4.2 Recherche appliquée en matidre de commercialisation et consomma-

tion du niébé

Une évaluation rapide et efficace est un moyen utile pour
identifier les lacunes de connaissances et les questions au niveau des
politiques et de la recherche, pour évaluer la qualité et la filabilité des
sources de données disponibles et pour proposer des domaines ou les futures
recherches appliquées peuvent s'avérer fructueuses (cf. Holtzman et al.,
1988). Une évaluation rapide ne peut pas se pencher en détail sur toutes
les questions qu’il faudrait étudier. La présente évaluation rapide s'est
consacrée aux contraintes au niveau des politiques et réglementations et 1'on
espére qu’'elle a permis de démontrer les impacts adverses de la taxe a
l'exportation du niébé et partant a encouragé le Gouvernement du Niger a
supprimer la taxe. Une recherche complémentaire sur la consommation du niébé
et les questions de manutention et de transformation aprés la moisson
pourrait également, dans un plus long terme, avoir un impact positif.

Les recherches appliquées dans le sous-secteur du niébé devraient
étre effectuées selon une certaine séquence. Les derniéres étapes dépendront
de la réusssite que 1'USAID aura rencontrée dans ces efforts visant a
encourager les réformes de politique et de réglementation. Au départ, la
recherche pourrait viser A acquérir une meilleure connaissance de deux ou
Plusieurs marchés urbains du niébé (et des département avoisinants) dans les
réglons ou il existe une importante production de niébé. Maradi et Zinder
sont de bons endroits A cet égard a4 cause de leur large population, de leur
commerce dynamique, des liens commerciaux qu’ils entretiennent avec le
Nigéria et la proximité des grandes zones de production du nigbé.
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4.2.1 Collecte de données commerciales

Une évaluation rapide ne peut pas se substituer A& une collecte et
analyse de données continues sur les prix du niébé aux différents points de
la chaine de commercialisation, les coits de commercialisation, la direction
et l’ampleur des flux commerciaux et la production et la consommation du
niébé au Niger. Dans le cadre d'AMIS, on recommande de mettre en place un
systéme de collecte et d’'analyse de données sur les prix (et les quantités
écoulées) a Maradi et Zinder (et peut-étre dans plusieurs villages avoisi-
nants dans les zones de production). Ce systéme serait axé sur quelques
articles agricoles stratégiques. S'’'agissant notamment du niébé, du mil, du
sorgho, de 1'arachide, de la viande de boeuf et des petits ruminants et peut-
étre de la fane de niébé (et de 1l'arachide). Ces activités pourraient
s'inscrire dans le cadre du Programme de développement du secteur agricole
ou étre entiérement indépendantes. La conception du systéme d’analyse et de
collecte des données s’inspirait des legons du Projet de bétail intégré et
du Programme de développement du secteur agricole (ASDG, d'aprés le sigle
anglais). Le systéme de collecte et d’analyse de données sur les prix
pourrait étre géré par un service public (unité d’un département du Ministére
de 1l'Agriculture) ou par un bureau privé.. Si l'on met en place de bonnes
relations entre les grossistes et les exportateurs‘de niébé, des données sur
les prix et le volume d'exportations pourralent étre indirectement collectées
pour le marché au Nigéria. Il est évident que les exportations signalées ne
représenteraient qu’une partie du volume.total, mals probablement une- partie
importante, puisque les grands négoctants 'sont situés a Maradi et Zinder.
Si la base de sondage pour les négociants de niébé est bien choisie, les
résultats de 1l'enquéte pourraient peut-étre &tre . extrapolds au niveau
régional.

4.2.2 Suivre legs pratiques des négociants de niébé

Au fur et a mesure que le Gouvernement du Niger commence a
libéraslser le commerce du niébé, il serait bon de suivre pendant au moins
une campagne, les opérations, les volumes échangés, les prix d’achat et de
vente, les méthodes et couts de stockage ainsi que les coGts de commer-
cialisation et les marges bénéficiaires pour un petit échantillon de
grossistes établis A Maradi et Zinder. Dauns le contexte de 1’Afrique de
1'Ouest, il est difficile d'obtenir des informations de nature délicate sur
les colits et rendements lors d’une premiére (ou méme seconde ou troisiéme)
interview. I1 faut adopter une stratégie de collecte de 1'information
prudente et par étapes pour pouvoir mettre sur pied un systéme de suivi,
Lors des premiéres interviews, on peut gagner la confiaace des négociants si
l'on évite les sujets délicats et si on leur permet d'exprimer la maniére
dont ils pergoivent les problémes, les contraintes et les possibilités.

Il est important de noter que les négociants qui écoulent le niébé
s'occupent également d'autres produits agricoles et non agricoles. Par
conséquent, les travaux de recherches appliquées doivent se faire pour toute
la gamme de ces activités commerciales. Catte recherche permettra de mieux
comprendre la maniére dont le négociant pergolit les possibilités et quels
sont, d'apres lui, les produits agricoles qui ont le meilleur rendement
pendant les différentes campagnes. La maniére dont le négociant pergoit les
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contraintes est également d'importance critique, surtout si celles-ci se
rapportent aux barriéres politiques et réglementaires et aux coits monétaires
et commerciaux qu’elles entrainent.

Il est important de voir dans quelle mesure la participation et
le niveau de participation vont augmenter suite A la suppression de la taxe
d'exportation et a l'allégement des barriéres ainsi que la réduction des
couts associés a4 la participation dans le commerce formel. Il est possible
que l’on envisage de maniére trop optimiste le niveau de participation et de
volume des échanges. Les réformes de politiques et de réglementation sont
de toute évidence nécessaires mais ne suffisent peut-étre pas pour augmenter
les exportations de niébé du Niger. Eu plus, on surestime peut-étre les
avantages liés 4 la participation & un secteur formel. Si cette partici-
pation signifie qu’il faut transférer les fonds par le biais de systémes
bancaires formels au taux de change Naire/CFA qui est surévalué, cela
représente un net désavantage pour les exportateurs du Niger.

4.2.3 Enquéte sur la trangformation du niébé

On pourrait répondre 4 un certain nombre de questions importantes
en étudiant toutes les méthodes de transformation passées et actuelles du
niébé a Maradi et Zinder (méthodes nouvelles et mécaniques). Est-ce que les
décortiqueuses et pileurs sont utilisés pour le niébé aussi bien que pour le
mil, le sorgho et l'arachide? Si tel est le cas, quelle est la capacité par
mois/saison, qui apporte le niébé devant étre transformé, comment utilise-t-
on le produit transformé (consommation familiale, préparation de produits
destinés A4 la vente) et combien faut-il payer pour le décortiquage et
concassage? Est-ce que les femmes dans les zones rurales ou urbaines
transforment manuellement le niébé pour le vendre a d’autres ménages ou aux
vendeurs dans la rue? Dans tel cas, quelles sont les quantités qu’'elles
transforment et combien demandent-elles? Est ce que les consommateurs de
niébé préférent les produits transformés manuellement ou mécaniquement?

Dans le cadre de cette activité, il faudrait également suivre,
pendant plusieurs mois jusqu‘’a une année, les opérations d’'un petit
échantillon de préparateurs et de vendeurs de produits de niébé transformés
a4 Maradi et Zinder. GraAce A des interviews approfondies chaque mois, on
pourrait collecter des données sur le volume d’achat de niébé transformé et
non transformé, les fournisseurs, les prix payés, les ventes, les prix regus,
les lieux de vente, les recettes, les colits et autres variables importantes.

4.2.4 Enquéte sur la consommation auprés des uénages en zoneg urbaines

Dans le cadre du projet AMIS, on recommande également de faire des
interviews périodiques auprés d'un échantillon représentatif (pas forcément
un échantillon aléatoire) de ménages urbains a Maradi et Zinder pour
collecter des données sur les modes et préférences de consommation.
L'Instituto Italo-Africano est en train d'effectuer des enquétes sur les
budgets et dépenses des ménages A Niamey qui comprend une collecte de données
sur la consommation du niébé. Dans le cadre d'un projet de recherches de
1'INRAN/IFPRI, on recueille également des données sur les transactions des
ménages ruraux concernant les cultures de base et le bétail dans le
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département de Tillabery. On pourrait mettre en place des activités
anaiogues de collecte de données, peut-étre moins élaborées, a Maradi et
Zinder qui se trouvent dans les principales zones de production du niébé et
qui sont des centres commerciaux dynamiques. On pourra compléter plus tard
la collecte sur les données de consommation par des mini tests de marché pour
certains produits choisis de niébé, du moment que les réformes de politiques
ont pu étre négociées et qu’on a cherché a innover certains aspects de la
transformation.

4.2.5 Recherches complémentajres concernant la prise de décisfons de

e oita tie d co ation du
niébé

Une recherche complémentaire sur les prises de décisions des
exploitants concernant la production et la commercialisation du niébé se
justifie étant donné le réle central que Joue le niébé dans 1l'éconvmie rurale
du Niger. En tant que principale et souvent seule culture commerciale, le
niébé est une importante source de revenus ruraux et contribue au financement
des activités agricoles et nen agricoles.

value

I1 convient d'effectuer une rechercherbasée sur des enquétes aupras
des exploitants agricoles pour déterminer dans quelle mesure les exploitants .
sont sensibles au changement des prix du niébé et, de maniére plus générale,
pour comprendre comment l’exploitant répartit les ressources s’'il lui faut
choisir entre les activitds agricoles et non~agricoles. On a besoin
d’'informations complémentaires sur les prises de décisions des exploitants
concernant la commercialisation, le stockage et la consommation du niébé.
Dans le cadre du projet INRAN/IFPRI sus-mentionné, on effectue des enquétes
auprés des exploitants agricoles dans les villages du département de
Tillabery qui dégageront de nouvelles informations importantes du point de
vue microéconomique pour 1’'Ouest du Niger. Ce type de recherches fondées sur
des enquétes pourrait &tre étendu plus tard A d’autres parties du Niger.

4.3

De nouvelles technologies de production du niébé sont en train
d'étre testées par ICRISAT, INRAN et le Projet de soutien & la production
agricole. Il convient d’évaluer ces nouvelles technologies pour voir si
elles sont économiyuement rentables pour les exploitants agricoles.
L’évaluation des ensembles de techniques agricoles effectuée par 1'USAID/
Niger en 1983 devrait é&tre mise a Jour pour pouvoir estimer les couts et
rendements de la production du niébé, y compris les coiuts de la main-d’oeuvre
recrutée qui représentent une rubrique de cofits importante pendant la haute
saison et qui n'’avaient pas été intégrés aux analyses de 1983 et a celles
effectuées auparavant. L‘étude de 1983 concluait sur le fait que 1’adoption
partielle ou intégrale de 1’'ensemble de techniques améliorées pour le niébé
était économiquement profitable pour 1l'exploitant agricole. Mais wune
hypothése importante de ces analyses était qu’on n'avait pas besoin de
recruter de main-d‘oceuvre. Les interviews informelles que l’'on a eues avec
les exploitants agricoles pendant la présente évaluation rapide semblent
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indiquer qu‘il s'agit 1a d’une hypothése peu réaliste; les exploitants
agricoles doivent recruter de la main-d’oeuvre pendant la haute saison.

En plus, 1l convient d'évaluer la viabilité économique des
ensembles améliorés avec et sans la traction animale. L‘'INRAN/ICRISAT a mis
au point et testé des variétés qui réussissent dans les exploitations ou l’on
fait appel a la traction animale. Etant donné que la plupart des ménages
ruraux dans le Niger n’'utilisent pas la traction animale, les nouvelles
variétés de niébé devront étre économiquement viables dans des systemes de
production avec des faucilles et pour les cas ou les variétés seront
disséminées rapidement.

4.4 Intégration des recherches post-moisson aux activités continues

visant 4 mettre au point des variétés améliorées de niébé

I1 convient d'intégrer la recherche post-moisson aux activités
continues visant a mettre au point des variétés améliorées de niébé au Niger.
Les scientifiques qui participent a4 la sélection et a la production des
variétés (INRAN/ICRISAT et ailleurs) réalisent l'importance du stockage, de
la transformation et des qualités alimentaires des cultivars et dans certains
cas cherchent a tenir compte de ces facteurs lorsqu’ils - ttent au point de
nouvelles variétés. Mais ces efforts semblent étre plutdét informels et
qualitatifs comparés a la rigueur de leurs études agronomiques. I1 est
évident qu’‘on ne peut s’attendre A ce que les agronomes effectuent des
recherches en sciences alimentaires, c’est pour cela que la collaboration est
nécessaire. Etant donné l'expérience limitée au Niger en ce domaine, on
pourrait faire appel a des scientifiques des pays voisins (surtout le
Nigéria) ou des Etats-Unis.

Le Niger n'a pas de base de recherches, par exemple, des scienti-
fiques, des laboratoires et des bibliothéques pour améliorer le stockage et
la transformation du niébé et promouvoir la consommation de ce produit.
L'USAID pourrait envisager de financer ne serait-ce qu’un modeste programme
de techniques alimentaires, a 1'Université du Niger ou conjointement avec le
programme de 1’INRAN/ICRISAT, sur la variété, l'agronomie et la diffusion du
niébé.

4.5 Innovations dans le systéme de commercialisation

Le systéeme de commercialisation actuel, surtout la filiére
formelle, semble peu compétitif et peu progressif. L'entrée sur le marché
d'exportation formelle a été limitée a un petit groupe de négociants
disposant de capitaux et de contacts politiques. Ces négociants n'ont pas
intérét a innover au niveau de la commercialisation ou de la transformation.
Les budgets des négociants de niébé présentés en Annexe H indiquent des
possibilités de rendement net assez élevés pendant certaines époques de
l’année (février-mars). La suppression des taxes d'exportation et des
barriéres a l'entrée va probablement encourager des innovations visant a
réduire les couts.

Une des innovations possibles pour diminuer les couts de la
commercialisation serait de transformer le niébé au Niger avant de 1'expor-
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ter. Cela permettrait de diminuer les couts de transport d’environ 10 & 20%,
en supposant 10 & 20% de pertes pendant la décortication. Etant donné que
les coits de transport tiennent une place importante dans les coats de
commercialisation des pays africains, 34/ particuliérement pour le commerce
du Sahel aux cotes qui se fait sur de longues distances, cela permettrait de
faire des économies importantes et d’'augmenter également la compétitivité du
niébé du Niger sur le marché du Nigéria.

Il est important de noter que le traitement du niébé avant

l’exportation pourrait également signifier coits supplémentaires wour la

commercialisation du niébé nigérien au Nigéria si:

1. le Nigéria impose une taxe sur l'importation de produits trans-
formés.
2. le conditionnement et les sacs nécessaires pour expédier le niébé

sur les marchés d'exportation s'avérent trop chers.

3. le niébé transformé ne se conserve pas longtemps et que par
conséquent les pertes sont importantes.

4. les ccits de transformation au Niger sont éluvés a cause du manque
de capacité, des colits de fonctionnement élevés des unités de
transformation ou des pertes importantes pendant la transformation.

Si on réussit A instaurer les réformes de politiques signalées aux
points %4.1.2 et 4.1.3, 1'USAID/Niger pourrait envisager d'apporter une
assistance pour les expériences de transformation du niébé, de préférence
par le biais d’entrepreneurs privés. On pourrait faire un premier essai en
investissant dans des machines de décortication et de concassage du niébé
dans les zones urbaines situées prés des zones de production du niébé.
Situer les usines de transformation dans les zones urbaines aurait deux
avantages malgré les colits de transport et de manutention nécessaires pour
transporter le niébé des points de collecte ruraux aux villes. Premiérament,
les machines de transformation pourraient étre alimentées par 1l'électricité,
ce qui éviterait d'avoir des moteurs a diesel qui sont plus chers a
entretenir et a réparer,. Deuxiémement, une grande partvie des produits
transformés, surtout au départ, pourrait étre vendue aux ménages urbains et
aux vendeurs de produits alimentaires. Les machines pourraient transformer
le niébé en farine de niébé qui est vendue sur le marché urbain local ou mise
en sacs et expédiée sur les marchés nigérians. On pourrait suivre de pres
les coits et rendements de plusieurs unités pilotes et voir également si le
niébé transformé mécaniquement est bien accepté sur les marchés urbains.
Inciter les grossistes a4 investir dans des unités de transformation est une
maniére d’'encourager une meilleure intégration verticale et une meilleure

34/ Voir Ahmed, Raisuddin et Narendra Rustagi, "Marketing and Price
Incentives in African and Asian Countries: A Comparison", dans Elz, Dieter

(editeur), Agricultural Marketipg Strategy and Pricing Policy, a World Bank
Symposium, 1987,
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coordination verticale dans le sous-secteur du niébé. Les entrepreneurs
nigérians pourraient également étre une source importante de capitaux.

L’expérierce du CRSP pour les haricots et le niébé réalisée
conjointement avec l'Université de 'igéria & Ncukka dans le sud du Nigéria
pourrait servir de modéle pour introauire la transformation mécanique au
Niger. Les technologues alimentaires américains a 1'Université de Georgie
et les techonologies alimentaires nigérians 4 Nsukka pourraient apporter une
assistance pour mettre en place les unités de transformation et pourraient
venir périodiquement suivre les progrés. Un svstéme de données pour le suivi
économique pourrait étre congu et mis en oeuvre par AMIS. L’on pourrait
demarder A des scientifiques de 1'Université Nationale Nigérianne et de
1'INRAN/ICRISAT de participer & toutes les étapes de la recherche, de la
conception et du suivi de cette expérience. On pourrait instalier au minimum
deux unitis de transformation A Maradi et Zinder. §'il faut suivre les prix
du niébé, les flux écoulés, l'acceptabilité et la compétitivité des produits
de niébé transformés du Niger au Nigeria, on pourrait demander a des
chercheurs nigérians de collaborer, par exemple, des rersones de 1'Université
Ahmadu Bello a Zaria.

Dans le cadre d'un autre essai, on pourrait également évaluer le
potentiel de 1l'usine SOTRAMIL A Zinder pour voir si elle peut nroduire du

kosaji et pour examiner s’il existe un marché local pour ce produit., Les
enquétes ont indiqué qu’il y avait de bons débouchés au Nigéria. Les

difficultés qu’a rencontrées cet:e usine pour produire des farines de
céréales acceptables pour des aliments traditionrels et, peut-étre de style
occidental, indiquent que des recherches devraient étre faites au niveau de
la microbiologie, de la chimie at de la méthode industrielle lién a ces
produits, Un exemple est la possible utilisation du TN 88-63 pour la
production de farine de niébé. Cette variété est vendue A rabais & cause de
fa petite taille, de ses points sombres, de sa texture et de son gout
méciccre mais un processus industriel permettrait peut-étre de venir a bout
de ces inconvénients du point de vue manutuntion et gout. Etant donné qu‘on
utilise différentes tailles de mil pour faire le toah et d'autres plats, on
pourrait également étudier s’'il est possible d‘utiliser des tailles de
parcicules différentes de niébé pour faire le moin-moin, 1’zkara et d'aurres
produits. (Cela pourrait faire partie de la recherche du CRSP sur les
haricuts et le niébé). Outre l'expertise technicue, il est possible que les
hommes d'affaires (par exemple, Dr. Lapido de Lasabi Mills) du Sud du Nigéria
ol la population et la demande de niébé sont importantes soient intéressés
4 investir dans un tel équipement avec 1'idée d'exporter le produit dans
leurs régions.

4.6 Renforcer la capacité institutionnelle locale

Dans le wmoyen a long terme, 1'USAID/Niger devrait envisager de
renforcer la capacité de recherche lucale en matiére de commercialisation,
transformation et consommation du niébé. Cette capacité n'a pas toujours
tesoin de résider dans le secteur public, comme cela a été le cas par le
prasse dans de nombreux pays africains. Des groupes ou bureaux d'analyse et
de recherche privés peuvent étre tout aussi qualifiés pour effectuer certains
types de rechevches appliquées, avec un minimum de démarches et lenteurs
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bureaucratiques. 35/ En outre, il pourrait étre plus facile pour les
chercheurs privés de faire de bonnes recherches appliquées dans le Nord du
Nigéria. Probablement que la meilleure solution serait de faire appel aussi
bian aux institutions publiques que privées. Les institutions publiques ou
internationales qui devraient et pourraient participer sont le Miristére de

l’Agriculture, 1'INRAN, 1'ICRISAT et 1l'Université nationale. Elles
détiennent un avantage comparatif pour les recherches sur la production et
l'offre. Les institutions et projets extérieurs tels que le Programme

conjoint de soutien & la recherche (CRSP) et AMIS pourraient apporter un
soutien technique et consulvatif dans les domaines de la transformation et
de la commercialisation du niébé, effectuant par exemple des recherches
complémentaires du cété de la demande. Il ne fait aucun doute que les
technologues et les économistes spécialisés en commercialisation agricole
doivent travailler en relation étroite avec les spécialistes de la sélection
des plants, les agronomes et les économistes de la aroduction si 1l'on veut
promouvoir le développement du sous-secteur du niébé.

4.7 Conclusion

Il est important de souligner que les réformes de politique et de

réglemertation doivent étre effectuées avant que 1'on puisse investir des
ressources importantes dans les innovations de la commercialisation telles
que les projets pilotes de transformation du niébé. On recommande a

1'USAID/Niger d'encourager le Gouvernement du Niger 4 éliminer les bsrriéres
qui freinent encore la libre participation au commerce formel du niébé. La
suppression ou la diminution du montant annuel de la patente permettrait de
réduire les couts de commercialisation dans la filiére formelle et inciterait
a une plus grande participation. I1 est également important que le
Gouvernement du Niger négocie avec le Gouvernenent du Nigéria une partici-
pation plus importante de ce pays au commerce de niébé. Limiter le droit
d'importer le niébé du Niger i deux organisations nigériannes ne stimule
guére la compétitivité et les innovations dans les sous-secteur du niébé.

Au fur et A mesure que l'on procéde aux réformes de politique et
4 la simplication des réglementations, il serait bon que le Gouvernement du
Niger et 1’'USAID suivent les changements au niveau de l’organisation, du
fonctionnement, des volumes, des colts et prix liés au commerce du niébé pour
s’assurer que la libéralisation permet effectivement un systéme de commer-
cialisation plus compétitif et plus efficace. Peut-étre est-il également
possible d'augmenter la consommation de niébé au Niger. Pour cela, 11 faut
effectuer des recherches appliquées complémentaires sur les modes de
consommation du niébé et les méthodes et coits de transformation. Finale-
ment, les recherches en matiére de traitement mécanique du niébé, meilleures
méthodes de stockage et acceptation du consommateur face aux différents

35/ En tant qu’exemple, le projet AMIS travaille en relation étroite avec
un burcau d’'études privé au Népal chargé de concevoir et de mettre en
oeuvre un programme de recherches appliquées sur la commercialisation des
produits de base agricoles de forte valeur que l'’on trouve sur les collines
du Népal.
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produits alimentaires a4 base de niébé pourraient s’avérer extrémement
rentables dans le moyen a long terme.
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ANNEXE A

SUPERFICIE, RENDEMENT ET PRODUCTION DE NIEBE AU NIGER, 1960-1968



Année

<960
L3614
-362
2363
1964
1965
1966
1967
1968
1969
197G
971
<972
1973
1974
1975
1976
1977
1978
1979
1980
1981
1982
1983
1984
1985
1986
1487
1988

Superficie
(en hectares)

363,800
204,700
%54,000
482,000
423,100
432,200
605,000
669,950
738,490
1,067,980
995, .00
999,600
920,530
822,800
918,720
819,300
837,200
726,300
952,400
944,700
1,105.100
1,197,632
1,427,948
1,608,535
1,512,799
1,566,199
1,590,541

Tableau A-1
SUPERFICIE, RENDEMENT ET PRODUCTION DE NIEBE AU NIGER, 1960-1988

1 Chiffres sur le rendement ont été arrondis au kilogramme pres.

Source:

Rendement (1)
‘en kgs/ha)

220

LR |

- niw

125
13l
L4l
109
112
Li5
107

93

74

31
156
124
§AA
260
2358
284
285
322
243
235
235
169
129

74

Production
(en 000 toures)

43,535
45,-30
57,330
643,30.
39,450
47,320
47,333
77,91
18,160
99,5678
75,7.0
31,240
263,365
.01,398
132,450
218,500
216,000
206,830
27" 490
n3,ra0
268,755
281,517
281,744
271,349
194,343
115,332
292,315
209,900
343,000(asz)

République du Niger, Ministére de 1’Agriculture, Rapports annuels

des statistiques agricoles, plusieurs tommes.
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Tableau A-2

PRODUCTION DU NIEBE DANS CERTAINS PAYS DE L'AFRIQUE DE L'OUEST
1972-1987

(en milliers de tonnes)

| |- e |- |mememnen e |mermmmee e fommenmmemnemeee |- [-=mmeemm e !
| | Afrique Afrique de 1'Ouest | Xigeria ] Kiger | Cameroun | Burkina Faso | Senegal ] Benin |
An | Mondial | eeeeee e I e I - I - I I - P I
| | T %wMond T %Mond. | T SAfr0. | T %Afr0. | T SAfPO. | T %AfrO. | T XAfr0. | T %Afro0. |
R I [ | [-- |----ene- o RS |
1972 | 10i9.0 | 93.0 92%  768.0 75% | 560.0 3% | 144.0 19% | 56.6 x| 3.0 55| 11.0 15| 24.2 3 |
1973 | 931.0 | 855.0 92%  704.0 76% | 550.0 788 | 92.0 13% | 63.3 9% | 43.9 6% | 16.0 3| 19.4 3% |
1974 | 1116.0 | 1038.0  93%  852.0 76% | 650.0 76% | 133.0 165 | 68.7 8y | 42.2 5% | 23.0 3% | 13.5 2% |
1975 | 1395.0 | 1317.0  94% 1149.0 82% | 850.0 788 | 219.0 19 | 75.0 7% | 50.7 4% | 21.0 2| - —
1976 | 1421.0 | 1330.0  94% 1167.0 82% | 880.0 75% | 216.0 19% | 80.0 7% | 44.4 4% | 16.0 18| 23.3 2 |
1977 | 1256.0 | 1183.0  94% 1031.0 825 | 750.0 73% | 207.0 208 | 85.0 8% | 50.3 5% | 12.0 18| 25.2 2% |
1978 | 138 | 1268.0  93% 1148.0 83% | 800.0 708 | 271.0 2% | 90.0 8% | 51.8 55| 3.0 15| 38.4 3 |
1979 | 1453.0 | 1367.0  94%  1256.0 86% | 830.0 66% | 303.0 248 | 95.0 8% | 95.0 8% | 14.0 18| 37.1 3% |
1980 | 1427.0 | 1350.0 95¢ 1234.0 86% | 850.0 69% | 260.0 21y | 98.0 8| 95.0 8% | 14.0 1 | 28.4 A |
1981 | 1445.0 | 1367.0 95%y  1243.0 86% | 850.0 68% | 27..0 25 | 9.5 8% | 95.0 8% | 17.0 18| 27.8 2 |
1982 | o= | ea- — - -—- | 616.0 --- | 2817 R — ] - -] 2.7 -] 29.1 —
1983 | - | --- ——— --- --- | 664.0 --- | 271.3 -~ --- — | --- --- | 12.6 ---] 28.6 |
1984 | - ] - . -a- --—- | s47.0 --- | 194.8 e ——- | e-- --- | 14.0 -] 142.4 -
1985 | .- .. . ame --- | 611.0 -—- ] 115.3 | --- — ] - | 15.8 -] 39. -
1986 |  --- | --- —— - --- | 7132.0 -—-- | 292.9 el — ] .- -~ | ©5.9 --- | 40.4 -
1987 | --- | --- - --- --- | 887.0 --- ] 209.0 el el B --- | 54.3 --- ] 34.9 -—-
| I |

Sources: Niebe et Voandzou: Une Perspective pour le Developpement du Commerce
Regional :n Afrique de 1'Ouest, Centre du Commerce International,
22 Octobre 1982.

Donnees de 1932-87: Banque Centrale du Nigeria, Ministere de 1'Agriculture, Republiique du Niger;
Hinistere du Developpement Rural, Republique du Senegai; Institut natiocnal de la statistique
et de I'analyse economique, Benin.
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DONNEES CHOISIES SUR LES PRIX DU NIEBE AU NIGER
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Tableau B-1
Statistiques Recapitulatives sur les Prix du Niebe, 1961-1985

(tous les prix en FCFA par kilogramme z moins que note autrement)

Commcencmmccrccc e ———— Prix du Niebe ~ -~cccmcmmmmaao. > Commmmmm Comparaisons de Prix Mil/Niebe cww—eeo- >
|
An i Prix Prix Prix Changemt. Indice des Prix Prix | Prix Prix Prix Prix Prix Prix

| Courant Officiel Officiel de Prix Prix a ia Niebe Comsrant | Cecurant Courant Constant Constant Relatif Relacif

| Detail, au en X du de la Congommat. Daeflate 1987 | du Mil, Sorgho, Mil Sorgho par par

| Hiamsy Product. Prix du Moisson a 1975~100 | Niamay Niamey 1987 1987 Rapport Rspport

] Marche 1la Soudura { au Mil au Sorgho

| | e
1961 | 26 § 21 1.24
1962 | 27 50 | 19 1.42
1963 | 24 29 | 17 18 1.41 1.33
1964 | 18 15 | 16 16 1.13 1.13
1965 | 20 57 57 35 | 17 16 1.18 1.25
1966 | 34 157 | 33 30 l1.03 1.13
1967 | 25 -7 | zl 21 1.19 1.19
1968 | 19 -3 | 16 15 1.19 1.27
1969 | 28 133 i 33 24 0.85 1.17
1970 | 29 20 38 69 42 108 | 25 23 93 89 1.16 1.26
1971 | 45 20 89 79 72 63 161 | 28 26 100 96 1.61 1.73
1972 | 60 25 71 15 79 76 196 | 32 30 105 101 1.88 2.00
1973 | 72 40 58 56 89 81 209 51 46 148 137 1.41 1.57
1974 | 90 40 59 44 92 98 252 | 40 41 112 119 2.25 2.20
1975 | 74 40 77 4 100 74 191 | 38 40 98 106 1.95 1.85
1976 | 64 30 79 -7 124 52 133 | 51 54 106 116 1.25 1.19
1977 | 82 30 69 1 152 54 139 | 64 67 109 117 1.28 1.22
1978 | 123 45 43 68 168 73 189 | 90 86 138 136 1.37 1.43
1979 | 102 45 68 -4 180 57 146 | 92 92 132 136 1.11 1.11
1980 | 124 45 64 36 198 63 162 |} 97 89 126 120 1.28 1.39
1981 | 246 90 36 187 247 100 257 | 178 157 186 169 1.38 1.57
1982 | 246 85 59 33 273 90 232 | 167 152 158 148 1.47 1.62
1983 | 203 90 62 -4 266 76 197 | 113 96 110 96 1.80 2.11
1984 | 26F 120 59 133 288 92 238 | 184 165
1985 | 305 95 285 107 276 | 166 150
1986 | 210 8 276 70 196 |} 74 69
1987 | 147 46 258 57 147 | 63 63
1988 | 194 256 76 196 | 91 92

NHotes : Les prix au duotail a Niamey sont laes moyennes annuelles non-ponderees.

3 Les prix dt marche sont calcules a partir de la moyenne desz prix au detail de Niamey perdant la campagne (Septembre-Aout).

Sources

On suppose qie les prix au detail de Niamey refletent una marge de 65X par rapport Au prix de l'exploitation agricole.

Les changements des prix de la moisson a la soudure sont calcules comme
pour 1'annse precedente a la moyeana pour les moia de juin a aout pour 1'annce indigquee.

Les prix annusls moyens du niabe sont calcuiles a partir de seulement huit mois de donnees pour ckacune des annees 1987 et

.

t Rapports de Berg Associates; Ministere du Plan.

le rario de la moyenne pour les mois d’octobre a decembre

1988.
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Figure B-1

Les Prix Reels au Detail pour le Niebe
et le Mil a Niamey, 1970—1988

FCFA/Kilogramme

300

50 +
0 L | L ! i L L1 1 1 L 1 1 1 L ! 1
1970 1974 1978 1982 1986

Prix du Niebe —— Prix du Mil

Les prix reels sont exprimes en prix
constants de 12887.
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Prix au Detail Mensuels du Niebe, Niamey, 1961-1988

Tableau B-2

JAN FEV MAR AVR MAL JUIN JULL AQUT
1961 20 20 20 22 32 36 30 27
1962 17 18 20 22 41 38 36 34
1963 22 27 s 23 24 28 26 27
1964 18 16 15 21 18 19 24 19
1963 14 14 14 17 19 19 28 25
1966 28 24 24 24 23 40 56 76
1967 22 20 21 25 24 20 27 33
1968 23 19 15 20 22 24 19 22
1969 24 25 23 21 24 43 40 31
1970 22 24 29 25 31 28 a5 35
1971 25 36 41 49 27 56 LY 50
1972 56 71 51 60 58 60 62 73
1973 53 56 58 64 71 97 76 72
1974 54 &4 68 96 85 76 91 168
1875 52 98 62 98 72 78 95 62
1976 53 61 71 75 71 63 50 56
1977 62 74 59 76 78 80 82 15
1978 88 90 109 104 159 148 167 122
1979 82 96 96 101 100 113 114 114
1980 106 117 113 114 122 130 133 157
1981 141 158 181 211 193 308 409 326
1982 235 208 211 212 218 279 336 300
1983 2186 197 21?7 245 237 201 235 205
1984 150 172 200 264 322 320 448 320
1985 234 2062 262 319 326 378 448 353
1986 224 225 225 157 237 286 265 243
1987 119 120 100 135 127 170 184 191
1983 194 217 213 221 232

SEP OoCT NOV DEC HOYENNE
27 31 24 17 26
35 18 20 25 27
29 2] 15 18 24
20 i6 15 15 18
28 21 20 26 20
24 34 28 24 34
a5 23 20 24 25
19 17 14 18 19
33 23 26 22 28
a3 34 25 25 29
41 63 56 50 45
67 56 58 43 60
86 91 60 82 72

167 116 57 54 90
74 63 57 61 74
37 85 80 20 6&

133 80 93 87 82

139 153 100 100 123

103 109 95 104 102

125 112 119 133 124

334 230 225 23¢& 246

280 263 213 193 246

211 182 145 142 203

386 213 195 137 266

341 292 243 202 175

183 133 125 118 z21Q

178 147

205 141 130 194

Source: Republique du Niger, ministaere de l’Agriculture, Rapports annuels dea statistiques agricoles, divers volumes.



Tableau B-3

PRIX HEBDOMADAIRES DU MARCHE (NIAMEY) POUR LE MAIS,
LE MIL ET LE NIEBE, AVRIL-NOVEMBRE 1988

(CFA/Kg.)
------------- R ARttt et et EEEETROEEsy PO
| | | white | Red |
Week of | Maize | Millet | Cowpeas | Cowpeas |
------------- ) Feey PO
17 April | 90 | 87 | 190 | 208 |
24 Apri? | 89 | 88 | 184 | 196 |
Mo. Mean | 30 | 83 | 187 | 200 |
------------- e SR SN [
0l May | 98 | 95 | 221 | “ve |
08 May | 99 | 9 | 221 | “a=
1S My | 100 | 9 | 220 | 24 |
22 May | 9 | 94 | 213 | 215 |
29 May | 9% | % | 207 | 216 |
Mo. Mean | 98 | 93 | 216 | 218 |
------------- Rt [ETERSE TR IO PR
05 June | 9% | 93 | 206 | 220 |
12 June | 97 | 97 | 206 | 223 |
19 June | 97 | % | 220 | 220 |
26 June | 107 96 | 182 | -ee |
Mo. Hean | 99 | 96 | 204 | 221 |
------------- |+eeremmannn| s e Ee—
03 wly | 109 | 9 | 190 | 220 |
10 ly | 108 | 103 | 200 | 225 |
17 wly | 120 | 107 | 207 | 233 |
24 Wly | 123 | 109 | 21 | 2 |
A Wy | 121 | 109 | 238 | 238 |
Mo. Mean | 116 | 105 | 211 | 230 |
oeee| -] ! RE—
07 August | 121 | 110 | 217 | 239 |
14 August | 119 | 110 | 21 | 237 |
21 August | 120 | 110 | 225 | 237 |
28 August | 119 | 108 | 240 | 237 |
Mo. Mean | 120 | 110 | 226 | 238 |
------------- el LSRR DN PSS
04 September | 114 | 103 | 238 | 238 |
11 Septesber | 10 | 92 | 0 | 235 |
18 September | == | == - | == |
25 Septemder | 95 | 89 | 130 | 150 |
Mo. Mesn | 106 | 95 | 202 | 208 |
------------- ey Eo— |+=snnennne]
02 October | 92 | 76 | 134 | 152 |
09 October | 92 | " | 125 | 159 |
16 Octobar | 88 | 5 | 138 | 147 |
23 October | 84 | /L 140 | 140 |
30 October | 81 | 68 | 134 | 136 |
Mo. Mern | 87 | 713 | 134 | 147 |
------------- R EECESEEEEN DRSS IR
06 Novesber | 7 64 | 130 | 130 |
13 Novesber | 5 | 63 | 130 | 130 |
Mo, Mean | 6 | 64 | 130 | 130 |

Direction des Statistiques Agricules et de I'Environnement

92



Figure B-2

PRIX HEBDOMADAIRES DU MARCHE (NIAMEY) POUR LE MAIS,
LE MIL ET LE NIEBE, AVRIL-NOVEMBRE 1988

JFA/kg
250
200 -
150
100
-
50
O L { 1 L 1 1 |
Apr.  May Jun. Jul. Aug. Sep. Oct. Nov.
= Maisg —+ Ml
—¥—  Niébé blanc -5~ Niébé rouge

Source: Republique du Niger, Mlinistere
de I'Agriculture et de I'Environnement -

93



ANNEXE C

SUPERFICIES, RENDEMENTS ET PRODUCTICN DES PRINCIPALES CULTURES
DANS LE DEPARTEMENT DE MARADI, 1960-1988



Tableau C-1

Superficies, rendements et production des principales cultures dans le departemenc de Maradi, 1960-1988

AN t SUPERPICIE (HA) t RENDEMENT (KG./HA.) t PRODUCTION (TONNES)

1968 : 292000 : 165250 : 116500 : 152000 : 427 : 330 : 53 : 644 : 124825 : 54612 : 6212 : 97900
1969 : 296900 : 152000 : 134500 : 164000 : 599 : 357 : 102 : 705 : 177705 : 54300 : 13700 : 115600
970 : 264500 : 173600 : 121900 : 155000 : 479 : 211 : 99 : Y : 126775 : 36652 : 12092 : 111200
1971 : 282000 : 155400 : 131200 : 177750 ; 479 : 512 : 86 : 678 : 135150 : 79610 : 11220 : 120585
1972 : 297000 : 147000 : 143000 : 176500 : 343 : 243 ; 156 : 531 : 101900 : 35720 : 22280 : 93700
1973 : 316642 : 139571 : 150357 : 169000 : 302 : 213 ; 83 : 169 : 95650 : 29784 : 12479 : 28634
1974 : 355300 : 162200 : 152300 : 178000 : 435 : 314 : 188 : 536 : 154700 : 50900 : 28700 : 95400
1975 : 268900 : 264600 : 149900 : 207600 : 295 : 282 : 337 : 146 : 79209 : 74500 : 50500 : 30400
1976 : 364075 : 182690 : 117769 : 48857 : 622 : 404 : 414 : 506 : 226301 : 73795 : 48706 : 24718
1977 : 401642 : 199400 : 151200 : 51975 : 532 : 421 : 291 : 4717 : 213719 : 83880 : 44037 : 24768
1978 : 451200 : 244300 : 213700 : 81500 : 497 : 370 : ils : 514 : 224220 : 90480 : 68020 : 41915
1979 : 514900 : 234300 : 219800 : 73100 : 468 : 350 : 322 : 556 : 241180 : 81895 : 70875 : 40640
1980 : 580300 : 237700 : 304800 : 84600 : 523 : 33l : 336 : 625 : 303418 : 78675 : 102347 : 52892
1981 : 612730 : 412140 : 425232 : 982290 : 432 : 196 : 310 : 527 : 264970 : 80800 : 131773 : 51844
1982 : 632690 : 408840 : 340442 : 84178 : 424 : 218 : 272 : 418 : 268234 : 89227 : 92607 : 35218
1983 : 659429 : 409225 : 362486 : 77343 : 405 : 209 : 202 : 383 : 267205 : 35320 : 73403 : 29661
1984 : 632313 : 403723 : 358533 : 65107 : 272 : 151 : 171 : 185 : 172264 : 61071 : 61353 : 12054
1985 : 643451 : 419582 : 368206 : 8716 : 479 : 197 : 19 : 109 : 308236 : 82581 : 6827 : 952
1986 : 661127 : 360661 : 377900 : 30312 : 442 : 221 : 103 : 276 : 292428 : 79623 : 39060 : 8366
1987 : 666276 : 430283 : 476352 : 91649 : 302 : 216 : 118 : 211 : 201407 : 93148 : 56126 : 19349
1988 : 812353 : 523301 : 336007 : 38634 : 480 : 323 : 109 : 41 : 390103 : 174124 : 57418 : 2431

Source: Republiqus du Niger, departement de l'agriculturs, departement de Maradi.
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ANNEXE D

VALEUR NUTRITIVE DU NIEBE
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Teblesu D.1

Valeur nutritive des feuilles du niébé, des gousses et des graines mires

(Portion de 100 gm.)

“20 Calories | Protéine |Lipides| (0 CA P Fe B Carotine | Thimmine | Riboflavine | Niscine | o jde mlq-
PARTIE 4 9 9 g9 =g g ag =g ag 8g =g ay
Feuitle crue 85.0 4 a7 .3 8.3 256 63 5.7 2,4 .20 BY) 2. 56
FFeuille séchée 12.6 277 22,6 3.2 54.6 1556 [ 348 12,0 27.0 - -- --- 8o
Feuille cuite 89,3 -—- 3.3 - - 132 42 4.6 6.53 IS
Gousse crue 86,0 44 3.3 3 9.5 65 65 1,0 .96 .15 .14 1.2 33
Gousse cuite 89.5 34 2,6 83 7.0 55 49 .7 .84 .09 .09 .8 1
Graine crue 10.5 343 22,8 1.5 61,7 14| a2 5.8 .02 1,05 .21 2.2 --
Graine cuite 80.0 138 0.3 5.1 13.8 17 95 1.3 .01 .16 .04 .4 --

Source:

H,C. Binttenbender, ¢t, al,



Tebleau D.Z

Valeur nutritive du niébé et d’sutres aliments

Acide_ Acide
. Nico-  Ascorr
Vitamine Ribo. . ico Asco
Protéine Lipides glucides A Thiamine flavine tiNique pigue
Lo, {mg. tmg tmg ting
Cals 1008 (%) 1) () 100g)y 1003g) 100 ¢ twdg) 100g)
Niébs 340 220 1.5 60 20 U 90 .15 20 V]
mit
I In 5 03 76 0 1S 0.07 U3 0
Mals
96% 362 95 40 72 ¢ 030 013 1.5 0
Riz
354 8.0 {.5 77 0 0.25 0.08 20 0
Farine de
sorgho 353 10.0 0 0 040 010 3.0 0
Farine de
cassava 153 0.7 0.2 37 0 0.07 0.03 07 30
§lrame 104 2.0 02 24 0 010 003 04 10
Bambarra
frais
367 18.0 6.0 60 0 0.30 0.10 2.0 0
Arachide
579 27.0 45.0 17 0 0.90 0.15 170 0
Soybean 182 350 18.0 20 0 1.10 0.30 20 U
Poisson .
73 170 0s V] 0 0.0S 0.10 2.5 V]
202 19.0 14.0 0 0 0.10 020 0 0
Oeufs
158 13.0 15 0.8 1000 0.12 0.3s 0.1 0

Source: B.S. Platt. Tables of Representative Values of Foods
Commonly Used in Tropical Countries. Medical Research Corps
Special Report 302, 1962. cité dans F.E. Devlo, C.E. Williams
sad L. Zoaka. Cowpeas: Home Preparation and Use in Wast
Africa. International Developmant Research Centre, Ottawa,
Canada, 1976.
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Tablea 0.3
Contenu nutritif de huit cultivars de niébé

Nutritifs fourchette Moyenne
Protéine (2 100 g) 241 =254 48 =048
Extract d'éther (5,100 g) 1.1 - 30 1.9 =0.62
Fibres crus (g 100 g) 50 -69 6 =064
Cendres (g 100 g} 34 -1219 36 =0.17
Glucides (/100 g) | 60.8 ~66.4 63.6
fhimmin®  (mo.100 g) o 0.41-0.99 0.74 2022
Riboflavine  (mg 100 g) 0.29- 0.76 0.42 = 0.14
acide nicotinique (mg 100 g) 21532 S81 =026
Source: R. Brissani, '"Nutritive Value of Cnumesed'". [

Cowpes Research, Production and Utilization, annoté par g g,
Singh and K.0. Rachie. John Wiley and Sons Lza., LY8).




Tableau D.4

Teneur en acides aminés du niébé - (mg/g N)

Fourchette de

Acide aninés huit cultivars Moyenne

Arginine 433-572 S00

Histidine 169-236 213
Isoleucine 305-333 8
Leucine 434-543 484
Lysine 167497 486
Methionine 74 82 79
Cystine 26~ 38 ki
Phenvlalanine 251-290 263
Tvrosine 113-137 124
Threonine 242-381 251
Tryptophan 58- 82 68
Valine 252-368 314

Source: R. Briesani, "Nutritive Value of Cowneas". Dans Covpea
Research, Production and Utilization, gymoté par 9.R. Singh and
K.0. Rachie. John Wiley and Sons Ltd., 1v8d.
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Tableau 0.5

Effets complémentaires ce le protéine du nithé
par rapport au mels et sorgho

Régime (g) Mals Sorgho
Gain de . Gain de .
potce ‘qﬁ?szf°“‘ poids eff?::;?té
Céréales Niébé (2) protéines (& protéines
0 0 54 .22 2 0.97
4 6.1 - - 33 [.43
63.0 91 — —_ 40 .48
53.9 12.2 —_ — 2 131
45.0 15.0 102 1.84 43 1.55
36.0 18.2 - —_ 33 | 40
21.0 213 104 .82 — —
18.0 233 — — 34 137
0 00 78 1.41 25 113

Source: R. Brissani, "Nutritive Value of Cowpeas". Dans Cowpea
Research, Production and Utilization, ammoté par S.R. Singh and
K.O. Rachie. John Wiley and Soms Ltd., 19Y5>.




Tebleau 0.6

Plats pc.-iluires faits avec du niébé et ingrédients

(Nigerian) Name Ingrediants

8080 (Boiled Cowpea with Garit®)
ROASTED CORN & COWPEA PORR!DGE (with Shrimp)
RICE AND COWPEAS

COWPEA & PLANTAIN POTTAGE (with Smoked Fish)

DAN WAKE (Cowpea Dumplings)

GBEGIRI (Smoked Fish and Cowpea Soup with Tomatoes)
FREJON (Cowpea and Coconut Custard)

CCHPCA FLOUR SOUP (with Smoked Flsh and Tomatoes)

COWPEA SOUP WITH BEEF & OKRA
COWPEA STEW WITH FRIED PLANTAIN  (with Smoked Fish, Shrimp and Tomatoes)

EWA-IBEJI (Beans for Twins with Crayfish)

COWPEA WITH PUMPKIN

COWPEAS WITH GUINEA CORN (with Groundnut Paste)

EGWA HIKAJE (Cowpeas with Pepper Sauce)

ADALU {Cowpeas and Maize, with Smoked Fish or Craytish)
EGWA 1BALA (Cowpeas wsith Corn Flour -- Gari may be supstituted)
080 EGWA (Smoked Fish and Cowpea Soup)

EPEZA SOUP (Cowpea Flour Soup with Spinach)

CHARODOKUN BLAU (Sorrel and Cowpea Soup, with S=oked Fish and Daudawa*®)
AWUJE (Cowpea Soup with Smoked Fish)

AKARA, KOSAI, AKLA, etc, (Fried Cowpea Balls)

AWON (Fried Cowpea Bals with Okra)

KENGHE (Large Akara Fried in Palm 0il)

SEKE-SIN, KOOSE (Fried Cowpea Cakes with Green Onions)

EXURU (Stearzu Cowpea Paste)

MOIN-MOIN, OLE-LE, TABANI (Stemed Cakes, with Tomato, Fish or Craytfish)

JOGI (Staemed Cakes with Toasted Melon Seed)

1 KOKO (Steamed Cakes with Smoked Fish or Shrimp)

APAPA (Stramed Cakes with Bitter Pepper)

OwOwo {Co~n, Cowpeas and Groundnuts, with Coconut)

AYiBLI (Covneas and Maize)

ROASTED COWPEAS

ADAY|, LEKI, PAAF (Cowpea Puree Baby Food)

APRAPRANSA (Paimnut and Cowpea Puree, with Smoked Fish, Crawtish and Tom)
COWPEA KAXKRO (Fried Plantain and Cowpea Cakes)

COWPEA OF AM {Baked Cowpea and Plantain Loaf)

PALM SOUP WITH COWPEAS (with Beet, Fish, Shrimp, Tomatoes)

NKONTOMMERE STEW WITH COWPEAS (Smoked¢ and Salted Fish, Tomatoes)
OKARA SOUP WITH COWPEA LEAVES (with Meat, Fish, Shrimp)

COMPEA GARIFOT) (with Gari, Eggs and Shrimp)

COWPEA STEW WITH EGG

AYIKPLE WITH SHRIMP {with Roasted Cornmeal, Shrimp, Tomatoes)
YAKAYAKE FROM COWPEAS (Whipped Steamed Paste)

*GARI: Gelatinized Cassava; *® DAUDAWA: Locust Bean Cakes.

Source: Adapté de F.E. Devio, C.E, Williams and L. Zoaka. Cowpeas: Home Preparation ang use
in West Atrica. International Research Center, Ottawa, Canada, 1976.
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Tebleau D.7

Veleur nutritive de 100 grammes de certains plats de niébé

Kcalories Protein calories NDpCaizs
(%)
Bobo 185 1713 7.2
Roasted corn and cowper porridge 251 108 53
Rice and cowpeas 254 96 so
Cowpea and plantain pottage 175 229 8.1
Dan wake 140 26.6 813
Gbegiri 131 299 8.2
Frejon 198 14.§ 6.5
Cowpea flour soup 89 36 21
Cowpea stew with fried plantain 277 256 83
Akara (kosai. akla, or accara) 619 8 42
Cowpeas with Guinea com 185 17.5 73
Cowpea cutlets 420 14.3 6.5
Moin-mown (ole-le, alele. or tabani) 193 191 1.6
Cowpea crepes 344 1.5 0.9
Eggs in cowpea blankets 403 208 79
Cowpea croquettes 367 12,4 59
Cowpea apin 428 8.9 4.6
Cowpea sandwich spread 495 258 83
Cowpea cocktail tidbits 743 234 8.1
Cowpea tea cake 364 8.6 4.4
Cowpea pie 328 15.2 6.7
Ekuru 180 26 83
Cowpea ofam 219 58 3.2
Cowpea kakro 210 8.6 44
Aprapransa 218 20.2 78
Adayi (leki or paaf) 194 26 8.3

4NDpCalX - Net Dieta:y Protein/Calories I.

Calculé par le

Food Research Institute, Accra, Chana, 1975.

Source: F.E. Devlo, C.B. Williams and L. Zoaka. Cowpeas:
Home Preparation and Use in West Afriza. International

Research Center, Ottawa, Canada, 1976,
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ANNEXE E

NOMS LOCAUX EN AFRIQUE DE L’OUEST
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Tableau E-1

Noms locaux du niébé en Afrique de L’QOuest

Country Tribe Local name
Cameroon Bafo
Balong Kon
Bakossi
Bakwin
Bota
Mbonge Kondi
Bakundu
Balonda
Batanga
Benin Djedji Aiku vovo (small red}
Atku wéwé (small white)
Aiku wagbé lafo (small red marbled
with black)
Doi ku (small black)
Gambia Mandingo Soso
Ghana Twi Adua
Ewe Ayi
Bemoba Too
Mampruss Tipielega
Ga and Krobo Yo
Dagomba and FraFra Tuya
Gurunshi Saau
French Sudan Bambara Soso
(Mali. Upper Volta, Songha Durni
Niger)
Nigeria Hausa Wake
Nupe Ezo
Fulani Nyebbe
Kanuri Ngalo
Gban Azz0
Katab Dijok
Tivi Alev, Arebe
Shuwa arab Lubia
Bagarmi Mongo
Yoruba Ewa
Ibo Akedi
Efik Akoti
Senegal Wololf Niebé
Malinke Niebé
Sérére 0-Gnaou
Sierra Leone Yalunka Seneni
Togo Tschaudjo Kedesche and Sona
Basan Kadje
Kabure Tombing
Konkomba Isanje
fource: Adapté de FP.E. Devloe, C.2. Williams and L.

Zoaka. Cowpeas:

Home Preparation and Use in West Africa.

International Research Center, Ottawa, Canada, 1976.
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ANNEXE F

COMPARAISON DE LA PRODUCTION DE L'ARACHIDE ET CELLE DU NIEBE
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Tableau F-~1

Statistiques Recapitulatives du Niebe et des Arachides au Niger, 1960-1988

An | Superf. Prod. Rendemt. | Exportations Consomm. Exportations Exportations | Superf. Prod. Rendemt.
| Niebe Niebe Niebe | Officielles Niebe Totales Officieuses | Arach. Arach. Arach.
| | Niebe Estimee Niebe Niebe |
| I |

Unites -> | '000 Ha 000 T Kg/Ha | 000 T '000 T 000 T '000 T | *000 Ba '000 T Kg/Ba
---------- | ------ | Ee g -- -

1960 | 363.8 43.69 120 | | 321.4 150.5 468

1961 | 404.7 45.49 112 ] | 348.9 151.8 435

1962 | 454.0 57.35 126 | | 330.9 205.4 621

1963 | 482.0 63.00 131 |} | 318.5 220.3 692

1964 | 423.1 59.45 141 | i 292.9 194.4 664

1965 | 432.2 47.32 109 | | 341.4 276.5 810

1966 | 605.0 67.60 112 | | 355.4 311.9 878

1967 | 670.0 77.01 115 | | 356.7 298.3 836

1968 | 738.5 78.76 107 | | 432.0 252.4 584

1969 |} 1068.0 99.68 93 | ] 319.8 206.9 647

1970 | 995.1 75.71 76 | | 357.5 204.6 572

1971 | 999.6 91.24 91 | | 394.2 256.5 651

1972 | 920.5 143.97 156 | i 418.0 260.2 622

1973 | 822.8 102.00 124 | | 363.8 77.1 212

1974 | 9i8.7 132.45 144 | | 256.0 129.1 504

1975 | 839.3 218.50 260 | | 319.7 41.7 130

1976 | 837.2 216.00 258 | 19 a5 149 130 | 164.2 79.2 482

1977 | 726.3 206.83 285 | 49 33 143 94 | 174.3 82.3 472

1978 | 952.4 271.49 285 | 4 44 186 182 | 210.2 96.8 461

1979 | 944.7 303.78 322 | 19 49 209 190 | 144.9 88.5 611

1980 | 1105.1 268.76 243 | 49 43 183 134 | 189.6 126.1 665

1981 | 1197.6 281.62 235 | 4 &4 190 186 | 218.4 96.0 440

1982 | 1427.9 281.74 197 | 4 44 187 183 | 190.4 77.5 407

1983 | 1608.5 271.35 169 | 15 44 186 171 | 167.6 75.0 447

1984 | 1512.8 194.84 129 | 12 32 134 122 | 142.7 30.3 212

1985 | 1566.2 115.33 74 | 0 19 79 79 | 29.8 8.5 285

1986 | 1590.5 292.94 184 | 31 47 202 171 | 118.2 54.5 461

1987 | 209.00 | 37 34 144 107 | 158.9 40.2 253

1988 | 343.00 | ] 78.3 13.5 172

Sources : Divers, y compris les rappor:s du ministere de 1'Agriculture et les etudes de consultation de Elliot Berg Associates.

.. Note : La consommation et les axportations officieuses de niebe sont des estimations. Cf section 2.3.3
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Figure F-2

Production de Niebe et de 1'Arachide
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ANNEXE G

LA TAXE A L'FXPORTATION

La présente section se concentre sur la taxe & l’exportation en
essayant de voir quelle est son incidence sur les aspects économiques du
niébé au Niger. Une représentation graphique est utilisée pour quantifier
l'incidence de la taxe sur le commerce officicl et le commerce officieux.

Incidence sur le commerce officiel

L'impact de la taxe A l'exportation sur le commerce officiel du niébé
est illustré sur la Figure G-1. ES représente les exportations ou 1'offre
excédentaire et ED représente les exportations ou la demande étrangére. Q¥
et P* sont les quantités et prix d'équilibre en l'absence de la taxe. 1/
L'imiosition de la taxe a l'’exportation enfonce un coin entre les prix a la
production et les prix 4 la consommation, faisant chuter les prix a la
production & Pp et faisant augmenter les prix sur les marchés étrangers a
PF. Lla différence entre Pp et Pf est égale a la taxe unitaire.

Incidence positive

Mobilisation de recettes: les recettes publiques sont représentées
par la zone a + b. Ces recettes sont égales 4 la taxe par unité, T
fois Qt, ou les quantités exportées aprés l'imposition de la taxe.

Revenus tirés des consommateurs étrangers: une partie de ces revenus
(zone a) sont tirés des consommateurs étrangers. Zone a est une
fonction de 1l'élasticité-exportation de la demande ou de la réponse
des consommateurs étrangers & l'augmentation du prix, suite a la taxe
d'exportation.

Incidence négative

Exportations diminuées: exportations sont diminuées d'un montant
égal a Q*-Qt.

Baisse de la production: Si l'on ne tient pas compte des semences et
des pertes de stockage, la production est égale a la consommation
locale plus les exportations. Une diminution des exportations serait
accompagnée ceteris parjbus d‘une diminution de la production. La
perte totale pour les producteurs est égal a la zone b + c, dont la
zone b est une contribution aux recettes publiques et la zone ¢ une
perte créée par la réduction du volume des exportations.

1/ Cette représentation simplifiée suppose que la taxe d'exportation est
le seul cout de transaction séparant 1'offre et la demande.
L'inclusion d'autres couts ne changerait pas le résultat final.
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Figure G-1
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Baisse de revenus pour les commergants: Bien que les pertes
encourues par les commergants ne sont pas indiquées sur le cdiagramme,
elles peuvent étre facilement calculées comme étant le montant de
diminution des exportations suite a la taxe fols les recettes nettes
par unité tirées des exportations du niébé.

Incid: © : sur le commerce officieux

L'analyse du commerce d’exportation par le biais des filiéres
officieuses a des effets analogues sur les exportations, la production et le
revenu des commercants. Ces effets sont illustrés sur la Figure G-2.

A l'instar de la Figure G-1, ED et ES sont respectivement la demande
et l'offre des exportations. Les divers couts et risques associés au
commerce illégal font déplacer ES vers ES'. Ce déplacement augmente le prix
du niébé nigérien de P’ a Pu dans les pays importateurs. L'augmentation du
prix diminue le volume d'exportations de Q* a Qu. L'incidence d'une
diminution des exportations pour les producteurs et les commergants est
analogue a celles décrites sur la Figure 5.

Avantages de 1a taxe a 1l'’exportation

La taxe sur l'exportation du niébé a deux gros objectifs: mobiliser
des revenus thez les consommateurs étrangers et augmenter les recettes. Ces
deux objectifs sont examinés ci-apres.

Taxer les consommateurs étrangers: Les consommateurs étrangers
partagent généralement le poids de la taxe a 1’exportation. Leur
part est déterminée par la maniére dont ils rénvondent aux changements
des prix du produit importé. Les données disponibles n’ont pas
permis d'estimer l'élasticité-prix de la demande du niébé au Nigéria,
principal débouché des exportations du Niger. Toutefois, les preuves
qualitatives indiquent que cette demande est élastique par rapport au
prix. Fondés sur ces faits, les revenus tirés des consommateurs
Nigérians sont probablement insignifiants.

Augmenter les recettes: Les recettes mobiliszées par la taxe sont
égales a la taxe par unité fois les quantités exportées. Tel
qu’indiqué dans le Tableau G-1, les recettes tirées des exportations
du niébé s'élévent en moyenne 4 environ 380 millions de CFA entre
1982 et 1987. La taxe sur les exportations de niébé constitue la
pPrincipale source (65%) des recettes publiques tirées des taxes sur
les exportations agro-pastorales.

Couts de la taxe a l’exportation

La taxe augmente le coit du commerce du niébé indiféremment du fait
que le produit soit exporté par des filiéres légales ou officieuses.
La part que joue la taxe & l'exportation dans la hausse des coits du
commerce officiel est trés appréciable. Tel qu’expliqué, la taxe
d'exportation si elle est payée peut aller jusqu’a 53% du total des
dépenses commerciales.
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Les dépenses de commercialisation encourues par les marchands
officieux sont plus élevées avec que sans la taxe. La différence
indique le cout d'évasion de la taxe. En effet, des transactions
commerciales que volontairement on ne veut pas déclarer aux douanes
est une activité souvent associée avec des paiements illicites
(établir des fausses factures). La contrebande est sujette a des
graves amende: y compris la confiscation des marchandises. En outre,
conduire de petites quantités de niébé le long des pistes pour ne pas
étre découvart est plus cher et prend plus de temps que de charger la
marchandise sur un camion et de traverser la frontiére sur des routes
bitumées.

Des colts commerciaux plus élevés entrainent une hausse des prix du
niébé sur les marchés étrangers. Des prix plus élevés diminuent la
compétitivité et partant le volume des exportations. L’ampleur de ce
déclin risque d’étre important suite a la forte élasticité-prix de la
demande au Nigéria. Cet effet se fera encore plus ressentir dans le
long terme. Les prix élevés des exportations du Niger stimuleront la
production du niébé au Nigéria. Une production étrangére accrue
entrainera dans le temps une érosion supplémentaire des exportations
du Niger.

La taxe A l'exportation peut également constituer un obstacle aux
économies d’échelle dans le commerce. Tel qu’expliqué au Chapitre
II, ce sont les marchands officieux qui s'occupent de la plupart des
exportations du niébé. Le commerce effectué par des filiéres
illégales réduit probablement 1’échelle des transactions
individuelles et empéche que soient prises des initiatives
d’exportation plus efficaces. Le commerce a sa capacité optimale est
également limité par l’incapacité des marchands illégaux d'utiliser
des lettres de crédit avec des grands importateurs nigérians ou de
disposer de crédit pour financer des transactions illégales.

Une marge bénéficiaire plus importante t‘rée d'opérations a grande
échelle entrainerait wune concurrence . us serrée ontre les
commergants et une meilleure efficacité co...zciale. Une plus grande
efficacité commerciale combinée a une plus rorte demande résultant de

la hausse des exportations entrainerait des augmentations de prix

pour les exploitants agricoles. Un changement des prix relatifs
aménerait les principaux producteurs a affecter une partie plus
grande de leurs ressources A la production du niébé. Les terres

marginales seraient A nouveau consacrées a la production, de
nouvelles terres seraient aménagées et l'on utiliserait des pratiques
culturales plus intensives et améliorées.

Les colQts non-économiques de la taxe 4 l'exportation sont également
€levés. e cas du niébé au Niger montre que les excédents doivent
étre écoulés, légalement si c'est possible, illégalement si c'’est
nécessaire. L'on a ainsi eu recours a une solution dangereuse faute
de mieux. En encourageant les gens 4 enfreindre la loi et en créant
des occasions de corruption, la solution de commerce officieuse a
peut étre causé de lourdes pertes non économiques.
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Tableau G-1

Recettes fiscales des exportaiions du niébé

Exportations du niébé a/ 19.000 tonnes
Taux d’'imposition 20 cfa/kg
Recettes fiscales des exportations du niébé 380 millions cfa
Recettes fiscales des produits agro-pastoraux b/ 583 millions cfa

Taxes du niébé exprimées en % de la taxe
des produits agro-pastoraux 65%

Total recettes fiscales publiques ¢/ 61.720 millions cfa

Taxes du niébé en tant que % des recettes

fiscales totales 0,6%
a/ Du Tableau 7.
b/ Moyennie pour 1982-1987. Du Tableau 3 dans Analysis of the Impact of

Export Taxes on the Export of Agpropastoral Products, Roger Poulin,
et. al., DAI, février 1988.

c/ Recettes publiques moyennes, 1982-1987. Calculées de Poulin, op cit.
Conclusions

I1 existe une forte argumentation en faveur de la suppression de la
taxe sur l’exportation du niébé au Niger. Etant donné les conditions de la
demande au Nigéria, l'on ne peut espérer que de modestes revenus des
consommateurs dans ce pays étranger. Les recettes mobilisées par la taxe a
l'exportation sont modestes. Qui plus est, la suppression de la taxe a
l'exportation entrainerait un accroiscement sensible des exportations
officielles et, par conséquent, davantage d'activités économiques soumises a
une imposition directe. Ce processus permettrait dans le long terme de
compenser les recettes perdues par suite de la suppression de la taxe.

La taxe & l’exportation a dans une certaine mesure contribué a fermer
le marché d'exportation au Bénin et a diminuer la compétitivité des

exportations nigériennes au Nigéria. Supprimer la taxe & l'exportation
pourrait amorcer une expansion des exportations du niébé dans le court
terme. Cette expansion serait plus accentuée dans le long terme. La

suppression de la taxe renverserait le mouvement qui pousse actuellement les
exploitants agricoles du Nigéria a augmenter leur production et renforcerait
la prééminence du Niger sur le marché.
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L'abolition de la taxe A l'exportation pourrait bien encourager les
marchands officieux a4 mener des transactions plus efficaces et a plus grande
échelle. Des économies d’échelle combinées & une plus forte demande suite a
la croissance des exportations encouragerait la production locale et
1’adoption de meilleures pratiques culturales.

Et surtout, la suppression de la taxe découragerait les gens a
enfreindre la loi puisqu’il n'y aurait plus intérét a entreprendre des
activités illégales pour trouver des revenus. La stratégie de développement a
long terme du Niger cherche de plus en plus a supprimer les imperfections du
marché et a adopter des réformes politiques pour promouvoir les exportations
correspondant & l'avantage comparatif du pays. La suppression de la taxe a
l'exportation serait un pas vers la réalisation de ce but.
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COUTS ET RENDEMENTS REPRESENTATIFS DE L'‘'EXPORTATION
DU NIEBE NIGERIEN AU NTGERIA



ANNEXE H

Colts et rendements représentatifs de l’exportation
du niébé nigérien au Nigéria

Pendant les interviews informelles avec les grossistes du Niger
et du Nigéria, 1'équipe de 1'évaluation rapide a recueilli des données sur
les colGts et rendements pour pouvoir faire des budgets représentatifs
concernant l'exportation du niébé du Niger. Etant donné que 1'échantillon
interviewé était petit, les résultats sont forcément préliminaires.

On présente quatre budgets pour les grossistes du Niger et du
Nigéria. Les deux premiers ensembles de budgets (H-1 et H-2) indiquent les
colts et rendements représentatifs pour les grossistes du Niger qui expédient
du niébé de Zinder a Kano, marché de collecte et de redistribution important
au Nigéria en février 1988, moment ou était encore pergu la taxe a 1’exporta-
tion. On présente les budgets avec et sans la taxe & l’exportation. Dans
le cas ou il n'y a pas de taxe & l'exportation, on substitue une "taxe
statistique" de 3s. Le troisieme budget (H-3) présente les colts et
rendements pour les grossistes du Niger qui envoient du niébé de Zinder a
Kano en décembre 1988, moment ol la taxe a l’exportation n’existait plus.
Finalement, le quatriéme budget (H-4) représernte les expéditions du niébé de
Kano a Lagos, marché important dans le Sud du Nigéria.

Les hypothéses 4 la base de l'établissement des budgets sont les
suivants:

0. Tous les colts et rendements sont libellés en CFA. Les couts
et recettes en Naira ont été convertis en CFA au taux de
change officieux du Naira au CFA en vigueur au moment indiqué
sur chaque budget.

1. Les couts sont indiqués par sac de 100 kilogrammes. Trois
cent sacs constituent un chargement de camion de 30 tonnes,
expédition classiqua pour les exportations.

2. Les colts de transport comprennent les "cadeaux" qu'il faut
payer pour passer les points de contréle.

3. La taxe d’'arrondissement est payée au moment et sur les lieux
d’achat au Niger. Une taxe des collectivités locales est payée
4 Kano pour les expéditions vers les marchés du Sud au
Nigéria.

4, La taxe municipale est payée a4 Zinder lorsque le niébé est
revendu ou exporté.
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5. Les "autres coits" comprennent les colits pour remplir les
sacs qui ne sont pas tout a fait remplis, les colts pour garer
les camions a Kano, et les couts pour les gardiens. Les
grossistes a Kano indiquent que les sacs de niébé venant du
Niger ne sont pas tout & fait remplis et que les marchands
doivent les remplir avant de les revendre.

6. Dans les budgets qui supposent que les négociants du Niger
exportent le niébé a Kano, les coits de stockage ne figurent
pas. On suppose que les négociants du Niger exportent le
niébé juste aprés de 1l'avoir acheté au Niger, transférant
rapidement le niébé aux négociants nigérians sans encourir les
couts de stockage au Niger. Les couts de stockage sont inclus
dans le budger fait pour un négociant nigérian.

7. Les charges financiéres ou le colt d'opporturité des capitaux
ne sont pas compris dans les budgets. On suppose que les
fonds de roulement ne sont investis que pendant de courtes
périodes. Les charges financiéres ne feraient que baisser
marginalement les rendements nets.

8. Les rendements nets sont des rendements pour la main-d’oeuvre,
la gestion et les capitaux du négociant. Pour avoir un
rendement net pour les capitaux (fonds de roulement) investis
dans le niébé, il serait nécessaire d'estimer et de calculer
le rendement net pour la main-d’oeuvre et la gestion,

Les budgets indiquent d'abord que les rendements nets (26,1% des
recettes brutes) liés & 1'exportation de niébé étaient plus élevés en février
1988 pour les négociants nigériens qui avaient pu éviter de payer la taxe a
1'exportation (cf. Budget H-2). La taxe d’exportation de 2.000 CFA par sac
pesait lourdement pour les exportateurs nigériens qui devaient payer la taxe
puisque leurs rendements nets étaient de 1’ordre de 9,5% des recettes brutes
(cf. Budget H-1). Le budget de décembre 1988 (H-3) indique des rendements
nets plus faibles pour les exportateurs nigériens (7,3% des recettes brutes)
que ceux estimés pour février 1988. Cela peut probablement étre mieux
expliqué en raison de la forte concurrence sur les maiches du Niger et du
Nigéria tout de suite aprés la récolte de niébé. Les grossistes/exportateurs
du Niger signalent que les rendements nets sont en général plus élevés
pendant la période février/mars de chaque campagne de commercialisation que
pendant la période qui suit immédiatement la moisson (novembre/décembre).
I1 faut davantage de données sur les coits et rendements des négociants pour
établir cela empiriquement.

Les marges nettes sur 1l'expédition de niébé de Kano a Lagos (cf.
Budget H-4) représentent 11,2% des recettes brutes par expédition. Cette
marge ne semble pas exagérée mais pourrait diminuer suite A une concurrence
plus serrée.
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Tableau H-1

Colits et rendements pour une expédition de 300 sacs de niébé

de Zinder a Kano,

en payant toutes les taxes

Article
1. Prix d’achat
2. Prix des sacs
3. Main-d'oeuvre pour
manutention et collecte
4, Commission pour les
agents de collecte
5. Couts de transport du

village a Zinder

Taxe d'arrondissement
Taxe municipale

Taxe d'exportation
Transport Zinder-Kano
0. Autres couts

= O o ~d O

Total colts

Recettes

Rendements nets

Marge nette

Taxe d'exportation en %
des dépenses de
commercialisation
(articles 2-7; 9-10)

(février 1988)

(sac de 100 kg/CFA)

6.000
400

100

250

350
50

50
2.000
500
250

9.950

11.000
1.050
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Total

Coluts et rendements

(par expédition)

1.800.000
120.000

30.000
75.000

105.000
15.000
15.000

600.000

150.000
75.000

2.985.000
3.300.000
315.000
9,5%

50,6%



Tableau H-2

CoGits et rendements pour une expédition de 300 sacs de niébé

de Zinder A Kano, sans paver la taxe & 1l'exportation
(février 1988)

Total
Colits et rendements
(par expédition)

Article

Colt/prix unitaire
(sac de 100 kg/CFA)

1, Prix d'achat 6.000 1.800,000
2. Prix des sacs 400 120.000
3. Main-d’'oeuvre pour

manutention et collecte 100 30.000
4, Commission pour les

agents de collecte 250 75.000
5. Colits de transport du

village & Zinder 350 105.000
6. Taxe d’arrondissement 50 15.000
7. Texe municipale 50 15.000
8. Taxe statistique 180 54,000
9. Transport Zinder-Kano 500 150.000
10. Autres colts 250 75.000
Total colts 8.130 2.439,000
Recettes 11.000 3.300.000
Rendements nets 2.870 861.000
Marge nette 26,1%
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Tableau H-3

Colts et rendements pour une expédition de 300 sacs de niébé

de Zinder a Kano, sans payer la taxe d’'exportation
(décembre 1988)

Total
Article Cott/prix unitaire Colts et rendements
(sac de 100 kg/CFa) (par expédition)

1. Prix d’achat 9.000 2.700.000
2, Prix des sacs 400 120.000
3. Main-d’'oeuvre pour

manutention et collecte 100 30.000
4, Commission pour les

agents de collecte 250 75.000
5. Colits de transport du

village & Zinder 350 105.000
6. Taxe d'arrondissement 50 15.000
7. Taxe municipale 50 15.000
8. Taxe statistique 180 54.000
9. Transport Zinder-Kano 500 150.000
10. Autres coits 250 75.000
Total cotts 11.130 3.339.000
Recettes 12.000 3.600.000
Rendements nets 870 261.000
Marge nette 7,3%
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Tableau H-4

Colits et rendements pour une expédition de 300 sacs de niébé

de Kano au lLagos
(décemprer 1988)

Total
Article Cout/prix unitaire Colts et rendements
(sac de 100 kg/CFA) (par expédition)
1. Prix d'achat 12.000 3.600.000
2. Taxe des collectivités locales 50 15.000
3. Coits de stockage 1.500 450.000
4, Main-d'oeuvre pour
manutention et collecte 200 60.000
5. Commission pour les
agents de collecte 100 30.000
6. Transport 600 180.000
7. Autres couts (a) 200 60.000
Total couts 14.650 4.395.000
Recettes 16.500 4.950.000
Rendements nets 1.850 555.000
Marge nette 11,2%
Note: Tous les prix et colts sont exprimés en CFA. Ce budget est préparé

pour un négociant nigérian qui paye et est payé en Naira. Le taux d'échange
utilisé en décembre 1988 est & 1 Naira = 25 CFA.
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ANNEZXE I

LE MARCHE DU NIEBE AU BENIN

Les termes de référence de la présente étude stipulent entre autres
un examen du marché du niébé au Bénin. L‘on pensait en effet que celui-ci
pouvait constituer un important débeuché pour le nigbé de Niger. Tel que
nous le verrons dans les sections suivantes, les restrictions commerciales
imposées par le Bénin ont fortement limité le commerce avec lec Niger et, de
toute maniere, la demande pour des importations de niébé est limitee.

Production de niébé

Les principales cultures vivriéres du Bénin sont le mais, le manioc,

l'igname et le millet. La production du niébé se situe aux environs de
35.000 tonnes en 1987 et a atteint en moyenne 39.000 tonnes ces quatre
derniéres années, A l'exception de 1987, ou le régime pluvial était

inférieur 4 la moyenne dans les régions du nord, les rendements se sont
accrus pour passer de 400 & 500 kg par hectare ces derniéres années (Tableau
15).

Le niébé est produit dans les provinces de Borgou et Atacora (cf.
carte sur la Figure 8) une fois par année, pendant la saison des pluies qui
se situe entre mai et octobre. Tel qu’'indiqué sur le Tableau 16, les
provinces du sud fournissent le gros de la production de niébé. Les
exploitants agricoles de ces provinces ont deux récoltes, 1'une pendant la
longue saison des pluies entre avril et juillet, et 1’autre pendant la
petite saison des pluies qui a lieu entre octobre et novembre. Les pénuries
se situent surtout pendant les périodes d’avril A4 mal et d'aout a octobre.
La liste des prix de détail mensuels présentée sur le Tableau 17 reflére ces
conditions de l'offre. Pendant ces périodes, les prix de niébé au Niger
sont environ la moitié de ceux en vigueur a Cotonou.

Consommation de niébé

Les résultats d'une étude sur la consommation réalisée par 1'Inslitut
national des Analyses statistiques et économiques n'étaient pas encore
disponibles au moment de la présente évaluation rapide. Les modes de
consommation, selon des observateurs bien renseignés, indiquent que 1la
consommation de niébé par habitant au Bénin est bien plus élevée dans les
zones urbaines que dans les zones rurales. C'est 1la le contraire de la
situation au Niger,

L'on trouve trois grandes variétés de niébé: rouge, noir et blanc.
La demande urbaine la p’us forte concerne la variété blanche. Non seulement .
cette variété a meilleure gout et prend moins longtemps A cuire mais elle
sert également 4 faire les Ata, beignet local trés populaire.



Figure I-1

Figure 8: CARTE MONTRANT LES ZONES DE PRODUCTION DU NIEBE AU BENIN

}[ h // |

T ~ !

p \ l

, N T

- \ T
~_— Y '

;\ anville e

Pama

-
! Tmaanaou\

: UPPER VOLTA

— /
Lamt-hn'\l

Bassan ‘
\4’ )

Y,

TOGO

\
4

/ Keiama

/

Shaki

I
"NIGERIA

1

llonin

A

Ogbemosho ’
[

\
\

/

Benin

“rert3t Tty Il

Brovince soungary

S L

®  Naz-y niocyp
o Penvince capita
Iy 2ac
— 3:22
2 K LYY
sTrey

Sase 503203 1278




Tableau I-1

Niébé au Bénin: surface, rendement et production., 1980-1987

1987 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987

Surface (000 ha) 02 68 72 74 80 78 81 87
Rendement (kg/ha) 458 409 404 387 530 501 499 401
Production

(000 tonnes) 285 28 29 285 425 39 40 35
Source: Données fournies par 1'Institut national de la statistique et de

1l'analyse économique, Cotonou, Bénin.

Tableau I-2

Production de niébé au Bénin par région et province

Région ou province Pourcentage de la production totale
Nord 35,4
Borgou 21,0
Antacora 14,4
Sud 64,6
Zou 27,7
Mono 13,1
Atlantique 5,1
Oueme 18,7
Source: Données fournies par 1'Institut national de la statistique et de

1’analyse économique, Cotonou, Bénin.
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Tableau I-3

Prix de détail mensuels du niébé a/

4 Cotonou, 1986-1988

(cfa/kg) b/
1986 1987 1988
Janvier 257 184 237
Février 250 198 237
Mars 224 237 237
Avril 263 258 253
Mai 263 263 263
Juin NC 174
Juillet NC 184
Aolt 274 219
Septembre 263 211
Octobre 263 211
Novembre 237 158
Décembre 211 145
NC = non-connu
a. Ces prix sont pour la variété "blanche", la plus courante sur les
marchés du Niger.
b. Les prix indiqués ont été convertis sur la base par kg a partir de la

mesure standard "tohoungola" qui équivaut a 0,95 kg.

Source: Direction de 1'homologation des prix, ministére du Commerce, de
l'artisanat et du tourisme, Cotonou, Bénin.

Le systéme de commercialisation

La chaine de commercialisation du niébé est dominée par les femmes. Tel
que montré sur le schéma ci-dessus, les excédents sont acheminés des zones
rurales vers les centres urbains locaux par les petits ramasseurs et sont
ensuite expédiés vers les grandes villes. Ces quantités sont stockées par
les grossistes importants et revendues aux détaillants, un ou plusieurs sacs a
la fois, par 1l'intermédiaire des commissionnaires. Dans les marchés au
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détail, le niébé est vendu au tchoungolos ou 0,95 kg. Cotonou et Porto-
Novo avec respectivement 37% et 30% de la population urbaine totale du pays
représentent les deux principaux marchés du niébé.

Exploitant agricole --------cemcmmamannai.. > Détaillant rural

Ramasseur

Grossiste

Commissionnaire

Détaillant urbain

Incidence des interventions de 1’Etat sur le commerce du niébé

.

Jusqu’en 1986, les exportations de niébé a partir du Bénin étaient
interdites par la loi pour des questions de sécurité alimentaire. Depuis
1986, une taxe d'exportation de 14% est en vigueur. En outre, les
exportateurs doivent demander une licence avant chaque transaction, laquelle
est rejetée dans la plupart des cas.

En 1981, 1982 et 1983 les importations se sont élevées respectivement a
54, 62 et 322 tonnes. Ces quantités étaient des variétés non locales.
d'haricots plus gros importés en petits colis de la France, de 1’Angleterre,
de 1'Espagne, de la Céte d'Ivoire et des Etats-Unis. Bien que les données
pour 1984-1987 ne soient pas encore disponibles, rien ne laisse penser que
les importations ont sensiblement augmenté ces quatre années, surtout apres
1986, moment ou a été instaurée une taxe prohibitive sur les importations du
niébé.

Tel qu’indiqué dans le tableau ci-aprés, il existe trois différentes
taxes sur les importations du niébé: une taxe a4 1'importation, une taxe &
la consommation locale et une taxe d'expertise. Traduites en termes de
pourcentage et prenant les prix de mai 1988 au Niger comme exemple, ces
taxes représentaient plus de 63% du prix d'achat. Il n'est guére surprenant
dans ces conditions que les importations de niébé des pays avoisinants ont
pratiquement été inexistants pendant ces trois derniéres années. Les
données obtenues des services de douane montrent que seulement 295 kilos de
niébé ont été importés de ces pays depuis janvier 1986. Ces quantités ont
été importées du Nigéria (285 kg) et du Togo (10 kg) .
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Tableau I-4

Taxes sur les importations du niébé au Bénin

Taxe Taux_ou montant
Prix & 1'importation 150 CFA/kg
Taxe 4 1l’'importation 13% de la valeur
Taxe & la consommation locale 75 CFA/kg
Taxe d'expertise 50 CFA/tonne
Total 94 CFA/kg
en & du prix d'achat 63%

Pendant les trois différentes visites effectuées au marché de gros de
Dan_Tokpa & Cotonou, on n’'a trouvé que six sacs de 100 kg de niébé nigérien.
Le propriétaire n'était pas disponible pour un entretien mais le
commissionnaire nous a révélé que ces quantités avaient traversé la
frontiére Niger-Bénin par des filiéres officieuses jusqu’a Malenville ou
elles ont été expédiées vers Cotonou. )

Il n'est guére surprenant de ne pas trouver du niébé nigérien &
Cotonou. Les Tableaux I-5 et 6 indiquent que le commerce du Niébé entre le
Niger et le Bénin, que ce soit par des filiéres officielles ou officieuses,
n'est pas une entreprise lucrative. L’étude du Tableau I-5 montre que les
exportateurs qui s'’engagent dans le commerce légal du niébé entre Niamey et
Cotonou subjraient au contraire des pertes importantes. Les pertes
s'éleveraient & environ 70.000 CFA par tonne, soit plus de 2 millions de CFA
pcur un chargement par camion de 30 tonnes.

Le commerce officieux ou clandestin est une autre solation qui se
Présente aux importateurs. Toutefois, les marchands qui utilisent les
filiéres officieuses une fois qu'ils arrivent avec le produit au Bénin
rentreraient juste dans leurs frais ou ne feraient qu’un tout petit profit
(Tableau I-6). Cette situation est due au fait qu’'il faut verser divers
"cadeaux" pour passer les nombreux points de contréle lorsqu’on ne paye pas
les taxes & l'importation et autres taxes. Il s'agit de noter que la taxe &
l'exportation au Niger est le facteur qui gouverne la solution du commerce
officieux. Supprimer la taxe entrainerait un profit net d’environ 2.100 CFA
par tonne exportée, soit 10% du total des couts. Cette marge bénéficiaire
est égal en gros & la taxe A l’exportation elle-méme.
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Tableau I-5

Colits et recettes pour une expédition de sacs de 100 kg de niébé

de Niamev 4 Cotonou par

les filiéres officielles au Bénin

Colt unitaire Coit total
(cfa) (cfa)

Cotts
Prix d'achat 15.000
Chargement 50
Transport 18.920 cfa/tonne 1.812
Taxe & 1'exportation (Niger) 20 cfa/kg 2.000
Taxe & 1’'importation (Bénin) 13% de la valeur 1.950
"Taxe a la consommtion locale" (Bénin) 75 cfa/kg 7.500
"Taxe d'expertise" (Bénin) 50 cfa/tonne 5
Déchargement et chargement a la

station de chemin de fer 300
Transport de la station de chemin de fer

au marché de gros de Dan Tokpa 60
Déchargment 150
Total: colts 28.835
Prix de vente 22.000
Recettes nettes (pertes) (6.835)
Taxe d'exportation exprimé en % des dépenses de

commercialisation 15%
Source: Présente étude: données collectées en mai 1988,

I1 est important de noter que méme si l'on assume un libre échange, le
marché du niébé au Bénin n'offre qu'un potentiel limité aux exportateurs du

Niger. Le Bénin est un petit pays comptant moins de 4 millions d'habitants,

un PNB peu élevé par habitant (moins que 300 dollars) et un faible niveau
d'urbanisation. En outre, la production locale du niébé est relativement

importante et en essor.
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Tableau I-6

Coiits et recettes pour une expédition de sacs de 100 kg de niébé

de Niamey 4 Cotonou par les filiéres officieuses au Bénin

% de la marge

Article
sac

Cout unitaire du

sac_de 100 kg

(

Coiits

Prix d'achat
15.000
Chargement
Transport
1.700

Taxe & 1'exportation (Niger)
2.000

Divers L/
3.000
Déchargement
150

Total: colts
21.900

Recettes

Prix de vente
22.000
Recettes nettes
Recettes nettes sans la
taxe 4 1l'exportation
2.100
Taxe & 1l’exportation exprimée
en % des dépenses commerciales
29%

cfa)

17.000/tonne a/

20 kg

Total

cominerciale

24,6
29

43,5

de 100 kg
(cfa)

50

100

a/ Les prix demandés par les transporteurs privés sont plus faibles que
ceux de 1'Organisation commune du Bénin et du Niger, OCBN (cf.

Tableau I-5).

b Représente les cadeaux pour passer les points de contrdéle au Bénin
P cadeaux p P P
quand les taxes A& l'importation et les autres taxes ne sont pas

payées,

Source: Présente étude: données collectées en mai 1988,
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La quasi absence d'échanges entre le Niger et le Bénin s'explique par

les coGts de commercialisation élevés illustrés ci-dessus. Les taxes
prohibitives imposées sur les importations de niébé viennent en téte parmi
ces couts. Néanmoins, un commerce supplémentaire pourrait se faire si la

taxe A l'exportation du Niger était supprimée. Le fait que cette taxe n'a
généré aucune recette A la frontiere Niger-Bénin pendant de nombreuses
années apporte un argument en plus en faveur de sa suppression.
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ANNEXE J

QUESTIONNAIRES INFORMELS:
NEGOCIANTS ET PRODUCTEURS DE NIEBE
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Date;
Village:

Région:

l.
2.

J.1: GUIDE D'ENTRETIEN: COMMERGANTS

'Depuis combien d'années €tes-vous dans le commerce du niébé?

Nom du Commergant:

Ethnie:

Catégorie de commerce (grossiste, exportateur, détaillant, collecteur, ou autres
intermédiaires):

Quels sont les autres produits dont vous traitez?

Quantités achetées pendant les deux derniéres campagnes de commercialisation du
niébé:

a. Quantités achetées en 1588

Quantité Période Prix (par Kg) Lieu d'achat

£ W N

b.  Quantités achetées en 1987

Quantité Période Prix (par Kg) Lieu d'achat
l [ ]

£ W N

c.  Comment déterminez-vous la quantité 3 acheter?
d.  Pourquoi avez-vous acheté plus (moins) de niébé en 19882

Enumerez les frais d'achat (y compris transport, taxes, manutention,
etc.):
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10.

L1,

12,

13.

Quantités vendues pendant les deux dernierés campagnes de commercialisation de

niébé:

a. Quantités vendues en 1988

Quantité Mois Prix (en Kg) Lieu de vente

Acheteur
(Nigerien ou
Nigerian)

L.
2.
3.
4,
5.
6.

b.  Quantités vendues en 1987

Quantité Mois Prix (en Kg) Lieu de vente

Acheteur
(Nigerien ou
Nigerian)

L.
2.
3.
4.
bR
6.

Enumerez tous les frais de vente (y compris transport, taxes, manutention,

etc.):

Enumerez, s'il y a lieu, les problémes d'écoulement du niébé:

Indiquez le(s) mois pendant le(s) quel(s) il est facile d'écouler le niébé:

Indiquez le(s) mois pendant le(s) quel(s) il est difficile d'écouler le niébé:

Comment déterminez-vous votre prix d'achat?

en fonction du prix courant

en fonction de la variété ou de la qualité
en fonction du prix anticipé

autres

onown
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14, Quelles variétés achetez-vous?  Enumerez-les. (en francais et en hausa).
Pourquoi?

Prix d'achat

15. Quelle est la variété la plus facile d écouler?:

Au Niger

Au Nigeria

16. Quelle est la variété la plus difficile 3 écouler?:

Au Niger
Au Nigeria

17. Comptez-vous augmenter la qualité de niéb& que vous achetez? Si non,
pourquoi?

18. Connaissez vous d'autres marchés, au Niger ou au Nigeria, oli vous pourriez vendre
du niébé?

Si oui, fréquentez-vous ces marchés?

oui

non

Si non, pourquoi pas?

19. Comment vous informez-vous sur les prix?

— par l'intermédiaire d'autres commergants
-- par téléphone

— par radio

— autres (preciser)

20. Quelles sont les contraintes majeures dan le marché du niébé?

manque de debouchés

prix pas assez elevés

probléme de transport
taxe a l'exportation

licence d'exportation

environnement politique

qualité du produit

autres (precisez)




21,

22,

STOCKAGE

Stockez vous du niébé?

a.
b.  Si oui, pendant combien de temps? / / semaines
/ / mois
c.  Sinon, pourquoi?
d. Comment décidez-vous entre stocker ou vendre tout de suite?
e.  Evaluez vos pertes de stockage: %
EXPORTATION
a.  Exportez-vous du niébé au Nigeria? / / oui
/ / non
b.  Sinon,
l.  Pourquoi?
2.  Dans le temps avez-vous exporté du niébé? / / oui
/ / non
3. Si oui, pourquoi avez-vous cessé de le faire?
€. Quelles sont les conditions d remplir avant de pouvoir exporter?
d.  Sila taxe 3 l'exportation était &liminée, exporteriez-vous du niéb&?
/ / oui
/ / non
Pourquoi?
e.  Pensez-vous que la patente décourage l'exportation formelle du
niebe? / / oui
/ / non
Pourquoi?
f.  Estimez-vous que la SONARA doit continuer de jouer un rle important dans

le commerce de niébé?

~ap
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g  Quelles sont les contraintes d une augmentation de l'exportotion du niébé?
Au Niger:

Au Nigeria:

h.  Enumerez les frais d'exportation (y compris transport, taxes, manutention,
etc.).
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Date:
Village:

Région:

l.
2.
3.
4.

5

J.2: GUIDE D'ENTRETIEN: PRODUCTEURS

Nom du Producteur:

Ethnie:

Superficie cultivée en niébé en 1988: I 1_1y1_1 1_]

Superficie cultivée en niébé en 1987: I_11_1s1_1 1_1

Superficie totale en 1988 (en ha.): I_11_1y1_1 1_J
Superficie totale en 1987 (en ha.): I_11_1y1_1 1/

Cultivez-vous du niébé en culture pure

Ou en association

a. Pourqoui?

b. Si vous cultivez en association, énumerez ’lef cultures associées et leur
importance (en pourcentage) par rapport au niebe

Semences:

a.  Quelle(s) variété(s) de semences utilisez-vous? (donnez le nom en francais et
en langue locale):

b.  Pourquoi? (Par exemple, quelle variété est résistante 3 la sécheresse, ou
donne beaucoup de graines ou feuilles).

»

c. Quelle est la provenance de cette variété:

d.  Est—ce vous &tes satisfait de cette variété? Si non, pourquoi?
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8.  Indiquez l'utilisation des engrais et insecticides:

TYPE QUANTITE PROVENANCE PRIX
l.
2.
3.
9.  Utilisation de la récolte en 1988: quant. consommée /__/_/ [ sacs

quant. gardée semences /__/_/ /[ sacs
quant. donnée /_/ / |/ sacs
quant. vendue /_/_/ /[ sacs
(N.B. Indiquez le poids des sacs)
10. Que faites-vous avec les feuilles de niébé?
utilisation familiale
donné aux animaux

commercialisation

11, Comptez-vous augmenter votre production du niébé? oui
non

Pourquoi?

12, CONTRAINTES: Quelles sont les contraintes majeures a la production du niébé?
Précisez-les en ordre décroissant:

| = manque d'eau contrainte ## 1 /_/
2 = manque de terrain

3 = probléme d'écoulement des produits contrainte ## 2 /__/
4 = manque de main d'ceuvre contrainte ##3/__/

5 = attaques des cultures

6 = manque d'engrais

7 = problémes de prix

8 = autres problémes (3 preciser)

COMMERCIALISATION

13. A qui vendez-vous votre niébé?
villageois
commergants locaux
coopérative

commergants de
autres




14,

15,

l6.

17.
18.

l9.

20.

21,

Prix

Période Prix de Vente

Vente #1
Vente {42
Vente /3
Vente 4
Vente ##5

Qu'est-ce que vous pensez des prix obtenus?
trop bas

suffisants

assez élevés

Si vous vendez tout votre niébé immédiatement aprés la récolte, pourquoi ne
vendez-en vous pas une partie quand les prix sont plus intéressant?

besoins financiaux

problémes de stockage

autre (3 expliquer)

Quel est le lieu de vente?

Quels sont les termes de vente?
comptant
crédit

troc

pour service rendu

autre

A votre avis, quel est la marché le plus important pour le niébé?

Pourquoi?

Comment vous informez-vous sur les prix?

Qu'est-ce que la culture de niébé vous a permis de réaliser? ("sous-entendu™ que
faites-vous des revenus de niébé)?

13&



22. Vendez-vous les fanes de niébé? oui
non
Si oui, d qui? A quelle période? et & quel prix?
23. Avez-vous des problémes d'€coulement du niebé?
Si oui, precisez-les:
pas de débouchés
difficulté de transport
prix insuffisant
autres (3 préciser)
24, Voudriez-vous produire d'avantage du niéb&? Pourquoi?
25. Avez-vous l'habitude de stocker le niébé? oui
non
Si oui, indiquer l'endroit et la période:
26.  Quels sont les problémes de stockage rencontrés? (insectes, pourriture, rats, autres
animaux, vol, autres)
27. Evaluez-vous les colits de stockage y compris les
pertes:
TRANSPORT
28. Transportez-vous le niébé au marché vous méme? oui
non
29. Pensez-vous que la SONARA (ou le gouvernement) peut aider les producteurs 3

écouler leurs produits? Comment?
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ANNEXE K

LISTE DES PERSONNES CONTACTEES

NIAMEY

M. Madou Mahamadou Ministre du commerce, de l'industrie et de
l'artisanat

M. Maliki Barhoumi Directeur du commerce intérieur, Ministére du
commerce

Mme. Gamatié Fati Directrice du commerce extérieur, Ministére du
commerce

M. Idrissa Seydou Centre Nigérien du commerce extérieur, Chambre
de commerce

M. Doldo Directeur DEPSA, Ministére de l'agriculture

M. Philippe Singelos DEPSA, Ministére de l'agriculture

Mme. Abdou Christiane Inspectrice principale, Direction générale de la
douane

M. Balla Goga Directeur régional, Inspection régionale de la
douane, Départements de Niamey et Dosso

M. Sourghia Directeur général, SONARA

Dr. R. Bonny N'Tare ICRISAT
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PERSONNEL ET CONTRACTANTS DE L'USAID

Mr. Michae!l Kerst
Mr. Jim Goggin
Dr. Frank Martin
M. Hararou Djibo

Dr. Henri Josserand

Mr. C. Franklin Casey
Mr. James Gray

M. Papa Sene

Dr. Mick O'Neill

Mr. John Mullenax
Mr. John Lamers

MARADI DEPARTMENT

M. Ousseini Mahamane Rabiou
M. Malam Morounga Adambé
M. Hamadé Adama

M. Bechir Amadou

M. Hassan Garba
M. Yazi Goro

M. Ibrahim Garba
M. Chaibou Lawaly
M. Ibrahim Amadou
M. Francois Kofi

M. Soumaila

Special Projects Officer, GDO
Agricultural Economist, ADQ
Economist, USAID

Program Assist., Program Office

Director, Agricultural Sector Development Gr
University of Michigan/CRED

University of Michigan/CRED
University of Michigan/CRED
Project Director, CLUSA

Niamey Productivity Project (DAI)
Proje."t Director, ASP

Agronomist, ASP (IFDC)

Secrétaire général, Préfecture (May 1988)
Secrétaire général, Préfecture (Dec. 1988)
Directeur adjoint, Service de l'agriculture

Chef du programme semencier, Service de
l'agriculture

Chef de Service, Antenne Commerce 3 Maradi
Directeur régional de la SONARA

Directeur, URC

Chef d'antenne 3 Maradi, Chambre de Commer
Agent/CLUSA, Dankeri

Directeur régional de la douane (May 1985)

Directeur régional de la douane (Dec. 1988)



ZINDER DEPARTMENT
M. Amadou Amidou Maiga

M. Bawa Gaoh Asscumane

M. Aboubacar H. Siddo

Mme. Mamane Karimata
M. Gani Rabiou
El Hadji Ibra Galadimi

Cowpea Wholesale Merchants

NIGERIA
Sokoto

Mr. Yahaya Abdulkarim

Mr. Adamou Warra

Mr. Murtala O. Raji
El Hadji A.J. Bako

Mr. Udi Abdulahi

Mr. Shehu Guiya

El Hadji Gandi

Mr. Aboubakar Owarayo
Mr. Shehu Mohammed
El Hadji Abou Namatta
Zaria

Dr. George Abalu

Kaduna
Mr. Brooke C. Holmes

Secretaire général, Préfecture

Chef de service de la production agricole, Service de
l'agriculture

Chef de service départemental du commerce de
'industrie et de l'artisanat

Directrice adjointe, Antenne de commerce 3 Zinder
Chef d'antenne a Zinder, Chambre de cummerce

Président national de 1"Union nationale des
cooperatives

Perm. Secretary, Sokoto State Min. of Agric.

Chief, Planning and Monitoring Office, Sokoto State,
Ministry of Agriculture

Perm. Secretary, Sokoto State Min. of Commerce

Chief Commercial Officer, Sokoto State Ministry of
Commerce

Dept. Chief, Commercial Officer, Sokoto State
Ministry of Commerce

Cowpea wholesaler, Sokoto Market
Cowpea wholesaler

Local Government Council
Manager, A.A. Keri, Ltd.

Cowpea wholesaler

Chairman, Dept. of Ag' .cultural Economics, Ahmadu
Bello University

U.S. Consul General
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Kano

Mr. El Hadji Hirna Amadou
Mr. Moussa Karfe

Mr. Mohammed Muktar
Mr. Gambo Diggol

Mr. Laudu L. Sulaiman

Mr. Hamza Ahmed

Mr. Abdoulahi Harouna

El Hadji Sabo

Assist. to El Hadji Leko
Mr. Musa Okeni

El Hadji S.K. Adelabo
 Lagos

Dr. Frank Masson

Mr. Gerald Cashion

Mr. Henry D. Merrill
Mr. Thomas Pomeroy
El Hadji E.A. Ben Ahmed
Ibadan

Dr. B.B. Singh

Mr. H.J. W. Mutsaers
Prof. Ibi Ajayi

Dr. Carol E. Williams

Consul of the Government of Niger

Commercial Agent, SONORA

Commissioner, Kano State Ministry of Agric.
Chief Agricultural Officer

Perm. Secretary, Sokoto State Min. of Commerce
Director, NAMCO Nigeria Ltd.

Chief, Export Promotion, Kano State Ministry of
Commerce

Commission Agent, Dawano Market
Cowpea wholesaler, Dawano Market
Cowpea wholesaler, Dawano Market

Commission Agent, Dawano Market

Economist, ILO, Lagos

USAID Deputy Director

USAID Affairs Officer
Agricultural Attache, U.S. Embassy

Personnel Assist., NAMCO Nigeria Ltd.

Grain Legume Breeder, International Institute of
Tropical Agriculture, [ITA

. Agronomist, lITA

Chairman, Dept. of Econcmics, Univ. of Ibadan

Professor, Dept. of Food Technology, University of
Ibadan
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BENIN (COTONOU)
Embassy of Niger

Nigerien Ambassador to Benin j
Mr. Ousmane Goumandakoye Attache administratif

USAID-Cotonou/U.S. Embassy
Ms. Pam Fabian

Ministére du commerce, de I'artisanat et du tourisme

Mr. Robert Akindé Directeur du Commerce Extérieur
Mr. Agbémaor A. Claude Directeur du Commerce Intérieur
Mme. Leontine Mensah Direction de I'homologation des prix

Ministére du plan et de la statistique

Mr. Emmanuel Amoussou Directeur général de l'institut national de la
statistique et de l'analyse économique (INSAE)

Mr. Pierre Babalola Directeur des statistiques générales d I'INSAE

Ministére du développement rural et de l'action coopérative

Mr. Anatoel Cakpo Sogbohossou Directeur de la recherche et de la statistique
Direction des douanes

Mr. Dominique Houngninou Directeur adjoint

Mr. Kiki guilandri Directeur de la comptabilité et de la statistique

Chambre de commerce et d'industrie

Mr. Agossa Deffodji Polycarpe Secrétaire général

Mr. Acapoci Jean Apiti Assistance technique

Mr. Houngbedji Protais Office commercial, Centre Béninois du Commerce
Exterieur

Mr. D'Almeida Ayi Directeur

Organisation commune Bénin/Niger des chemins de fer et des transports
Mr. Da-Silva L.S. Martin Directeur de l'exploitation et du trafic direct
Groupe des sociétés commerciales agro-industrielles, SOGAGRIKO

Mr. Yacouba Adam Fassassi Directeur général
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Société Catraille et Fils, Import-Export

Mr. Michel Megnissou Catraille Président directeur général
Société Achabi Trading Company, Import-Export

Mr. Chabi Kao Pascal Président directeur général
Société Bolarossa, Import-Export

Mr. Samuel Dossou Directeur général

Various traders in the Dan Tokpa wholesale market in Cotonou.



