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1. INTRODUCTION: QUESTIONS POLITIQUES SUR LE SORGHO
 

Ce document pr~sente de nouvelles informations recueillie- par

le SESA sur le sous-secteur du sorgho, qui peuvent Ptre utilis~e! 

pour d~gager une meilleure comprhension du proc~ssus politique 

de cette denr~e. Duelques problrmes reli~s aux questions 

politiques du sorgho comprennent: 

A. Les stocks de scurite alimentaire. Qui produit et 

qui Lonsomme le sorgho, et comment seraienL-ils affectts 
par une r~duction de Ia production? Un stock de s~curitO 

alimentaire du sorgho, pourrait-il am~liorer la situation 

en cas d' , e r~duction de 1a production? 

E. La sp~cialisetion r~giona]e de la production. Quelles 

regions et quelles cat-;gories d'agriculteurs produisent 
ur, surplus de scgho? Quelles r~sgions et quels 

agriculteur.F ach4te,-t du sorgho? Quelles sont les 
contraintes de pror'ucLion des producteurs de sorghu et 
des consommateurs rurauw, ° 

C. La Etahi ite du na,ch6 de scirgho. Ouelles fonctions 
sont actuellement u,.cut~es par le .ecteur pri'v/ en 

dplagart JE. i.7rgho de- producteurs -juX Lonsommateurs? 

Est-ce que 1texpansion de .a production se maintient au 
niveau de la croissance de Ia population? Est-ce que la 

production varie 6rtcr-rnmnent d'urie ann6- 6 une autre? 

D. La p'.l Itique "es pr i, du scrgho. Que] P7.t Ie 
comportement urbair, et rural des orix du sorgho? Est
cE qtie !e!; chaigents des priv annuels correspondent 
au,: d~plaLiements de l'ofre et de la denande? Est-ce 
que les agricu.tours consid.rent les niveauw des pri'! 
comme une contrainte t 1'expansi on de leur prjduction ? 
Duel r3le Je prograrnme du maintien des pri': j.oue-t-il? 

Duels sont los p-t-blsmps ott les contraintes pour 
r-6aliser Or, pr.)gra0TrC de s. utien des pri.:' Oui
 
b~n&4i,_ier.,it dLU _curie-,-, des- pri..?
 

Cette confer~ncs.-0bats est congue pour pr.senter d

nouvelles informations dispcnibles pour aider - r~pondr. A 

quelques-unes de ces questions. Ce travail de recherche ne r~poL 

pas i toutes los queStion!s scule,_ ci-dessus. Les r~ponses 

dpendent non sEul rmeint des faitre MsiS aLIsi des d4,perses 
prioritaireK du gottvernemertL et des objectifs politiques. Le 

feed-bac[ des7 participant= de I., con46rence sur cette inormatiot 

sEra Ltile pour le SESA pour d'une part, zonsidrer dos anal-yses 

complmenrtaire-, eL d'aut-e pairt concevci' des n_-uvclles .tudes. 



2. ACHATS ET VENTES NATIONAUX DU SORGHO EN MILIEU RURAL;MOUVEMENTS INTERNATIONAUX DU SORGHO. 

Une qrande partie du sorqho achett dans les march.rs ruraux auRwanda est irnDort6e; une grande par-tie du sC.rqho i'roduit auRwanda West pas a.hein6e sur le marcht. 

TABLEAU I
Statistiques de dubase soqho darts le Rtanda rural. 
(186 ann6e agricole 

TOTAL 1986
 
(TONNES
 

PRODUCTION NATIONALE: 
 158.90]
 

ACHATS NATIONAUX:
 
GRAIN SEC: 
 65,834
GRAIN GERME: 
 4.11'
 
FARINE: 
 1,552


ACHATS TOTAUX: 
 71,499
 

VENTES NATIONALES: 
GRAIN SEC: 
 330 4
 
GRAIN GERME: 
 655
 
FARINE: 
 0
 

VENTES TOTALES: 
 33,739
 

CADEAUX DONNES NA[IONAUX: 
GRAIN .EC: 
 2,835 
GPAIN GEPME: IBQ 
FARINE: 111 

CADEAUX DONNES TOTAUX: 
 3,135
 

CADEAUX RECUS NATIONAUX:
 
GRAIN SEC: 
 3.417 
GRAIN GERME: 
 113
 
FARINE: 289 

CADEAUX RECUS TOTAUX: 
 3,819
 

Source; Estimations par le Service des Enqu.tes et

Statistiques Agricoles, 

des 
Rwanda. 

Note; Les facteurs de conversion des grains secs engrains qermds et en 
farine de so-gho (techniquement duscrghlo mGaul) sont suppose§s Ftre d'l par rapport 6 1. 
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Les calculs suivants sont d~riv~s des chiff-es donn~s dans
 
le Tableau 1:
 

A. Le pourcentage du sorgho 6coul6 au marcht (les ventes
 
divise_ par la production) = 21,2%
 

9. guantit6 du sorgho utilis& en milieu rural 'Ia productiron
 
moins les cadeaux donns momins le5 vente5 plus lee achats plus
 
les cadeaux requs) = 197.345 tonnes.
 

C. Uuantit6 du Eorgho utili=O en ilieu rural par t~te
 
IQuantit6 du Sorqho utiliS!. en milieu rural!5.800.O00) = 34 kilos 
par tgte annuellement. 

D. Importations ruralee nettes (Achats + Cadeaux Pegus -
Ventes - Cadeau- donn's) = 38.464 tcnnes. 

E. Le pourcentage de lPutilistion rurale proveriant des 
importations (importation rural nette!utilisation rurale, = 19.5% 

F. Pourcentage du sorgho import-§ vendu dans lee m3rch s rurauX 
(importation rurale rnette/(achats ruraux + cadeau' regus) = 507% 

Avant cette recherche, il 6tait gn~ralement accept6 que le
 
Rwanda 6tait pratiquement auto-_uffi-ant en -o-gho. Lees
 
statistiques officielles sur -. lee exportations
les importations ot 
montraient moins de 5000 tcnnes (total) de srrgho impo-,-t_ pour 
1985 et 1966. Lee estimations du Tableau I nous montrent que les 
m'nag_ s ruraux du RP.ande ach~tent et regoi vent :omme cadeau
38.464 tonnes au-.dels de la quantitds qu'ils ve'.denit et dolnnent 
comme cadeaux. Cela veut dire que de l'utilisation dud.5% 
sorgho rural en l416 provenaierit de l'importaticn du _orghc 
surtout d'importation non-officiel]e. (Pre'annt en ctempte 
qu'aucune difference n'eut lieu dan- lee changements de la 
position des stocs; il n'y a aucune indication que cela Eut 
lieu). 1996 a 6tA consid~r.e comme ayant une annie agricole 
normale voir m~me bonne. Dori lee importations do Sorgho doivent 
se trouver eniror, ou au-dessus des 19% presque t-Lus les ans. 
SuPposons que les r~gions ur'baines importent plus de sorgho pa.r 
t~te que les r~gions rul-ales, les irnportations natiornales de
 
scrgho sont probablement mgme plus 6lev~es ]a plupart de! nn@es 
que les 19% de l'jtilisation nationale. Ces importations sont 
n~cessaires pour satisfaire lee besoins des populations rurales. 

Plus de 50% du sorgho vendu dane= les marchts ruraux en 1986 
6tait impo6t. Lee pri:Y et l dijspvnibilitt alimentai-e dans lee 
pays qui fournissent l sorgl'o au Pmanda doi.qent avoir des 
influences importantes sur Is priv aU Pwanda. 

Le pourcentage du corgho coulO sur le marcht ne. refl~te pas
 

ius ventes de la bi re. La produrtion et la vente de bil rs e!t 
une activit6 tr~s importante gn~ratrice de revenue; 181. des 
mnages ruraux ont vendu de la bitre de sorgho en I986. Le sorgho 
est un important ingredient de la b3ire de banane. Des quertit's 
de sorgho produites individuellminent qui vent dane le ,,erite de 
bitre sont incornnues. Si lee ventes de sorgho sous forme de bibre 
pouvaient Ptre quantifi-4s le pourcentage de sorgho OcLul sur les 



marchts par les agr-iculteurs serait pr obablement plus Ole,,k que 

20% 

La Figure 1 rIous mnitre Que Ies Ilivaux nat icrau,. de's ach'at : 

des acgricuIteurs exctsdent Ies venLes rurales nationales oour to_, 

Ies moi s de I'enu~te -au+ -3o.tt 19E36. 

Figure I 

6000 

ACHATS ET VENTES MENSUELS 
DE SORGHO EN MILIEU RURAL 

AU RWANDA 
NOV. 1986 A JUIN 1987 

T000 -

6000 

°IN \ 
,/000 \ I \ /\

000 I°°\b.\--/ \ 
0
 

1000-


W-A 
v "As ADV NOV rmy

N Ow 


et ae4
 

St.atistiues Agricoles, Minisore de 1'griculture. de
 

l'Elevage et des F~rets, Rwanda.
 

Source: Estimations par le Service des Enquites 
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Piqure 2 

PRODUCTION MENSUELLE DE SORGI-10 
AU RWANDA 

ANNEE AGRICOLE 1986 
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Source: Estimations par 
le Service des Enqutes et des
 

Statistiques Aqrij'oles, Mirlistore de !'Agriculture. de 
1 'Elevage vL des Frets, Rwanda. 

Fiqure 3 

PRIX MOYEN MENSUEL SORGHO
MILIEU RURAL ECHELON NATIONAL 

ACHATS ET VENTES 
Novenmbre 1,985 - Juin 1987 
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Source: Estimations par le Service des Enquites et des 
Statistiques A4gricoles, 
Ministare de I'Agriculture. de
 
I 'Elevage et des Frets, Rwanda. 
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FIGURE 4 
PRODUCTION RURALE DE SORGHO PAR TETE 

PAR PREFECTURE 
ANNEE AGRICOLE 1986 

TARAM 

IfR
 

1 52 KG/TETE
 

i111J46 KG/TETE
 

RJ,428-.35 KG/TETE
 

[I 3- 10 KG/TETE
 

SOURCE: SERVICE DES ENQUETES ET DES STATISTIQUES AGRICOLES 
NOTE: I.'ESTIMATION DE LAPRODUCTION PAR TETE EST OBTENUE COMMESUIT: L'ESTIMATION DE LA PRODUCTION DANS LA PREFECTURE ESTDIVISFE PAR L ESTIMATION DU NOMBRE DE PERSONNES VIVANT EN

MILIEU RURAL DANS LA PREFECTURE. 



FIGURE 5 
COMPARAISON DU NIVEAUX DES ACHATS PAR 

RAPPORT ALIX VENTES DU SORGHO.
 
ECHELON PREFECTORAL.
 
ANNEE AGRICOLE 1986
 

BU1IARLM 

I VENTES PLUS QUE 3 FOIS PLUS GRANDE Q'ACHATS 

W 

VENTES PLUS OU MOINS EGALE AUX ACHATS 
(( 16% DIFFERENCE) 

ACHATS 2 A 4 015 PLUS GRAND QL1E VENT'ES 

ACHATS I I A 85 FOIS PLUS GRAND QUE VENTES 

SOURCE: SERVICE DES ENQUETES El DES STATISTIQUES AGRICOLES 



FIGLIRE 6 
POLIRCEN'IAGE DES MENAGES RLIRAUX VENDEURS NETS 

ANNIE AGiRIULI.E 1986 

1 40-46,%DES EXPL. 

lJ]]30%-31% DES EXPL. 
40Z3-4%)F. EXPL.S2-22% DES S XP. 

SOURCE: SERVICE DES ENQUETES ET DES STATISTIQUES AGRICOLES 
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FIGURE 7
POURCENTAGE DES EXPI.OITATIONS AYANT 

RECOLTE DU SORGHO 
ANNEE AGRiCOLE 1986 

I* 92%-g8% DESEP. 

I 0%-87% DES EXPL. 

S55%-73% DES EXPL. 

L-5%- 7%DES EXPL. 

SOURCE: SERVICE DES ENQUET ES ET DES STATISTIQUES AGRICOLES 
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3. 	RELATIONS ENTRE LES NIVEAUX DES PRIX ET DE LA PRODUCTION
 
AGRICOLES.
 

Le niveau des prix de sorqho est influenc6 par les variations
 
saisonni~res de production - les prix sont au plus bas au moment
 
de la r~colte; les niveaux d'achats d'OPROPVIA en 1986 Wont oas
 
amen6 le niveau des Prix agricole jusqu'au minimum officiel.
 

La Figure 2 illustre que le sorgho est r~colt6 tous les mois
 
de l'ann~e sauf en novembre, mais ]a grande majorit6 du sorgho
 
est r~colt6 entre juin et aoGt.
 

La Figure 3 montre les prix au niveau des exploitations
 
comme 6tant au plus bas pendant la p~riode de r~colte juin 
juillet - aoGt. Faisant parti du programme 1986 de la fixation
 
des prix planchers, OPROVIA a acquis environ 4000 tonnes de 
sorgho (au prix moyen de 23.5 Frw/kq) en juillet et en aoGt. Le 
prix moyen requ par les agriculteurs vendant leur sorgho en 
juillet et en aoGt otait bien au-dessous du minimum officiel de 
22 FRW/kilo. Quelles sont les implications de cette :ombinaison 
bes importations significatives avec ces informatiris pour des 
programmes dont les objectifs sont de monter les prix A travers
 
des achats oara-6tatiques?
 

4. 	DISTRIBUTION GEOGRAPHIQUE DE LA PRODUCTION ET DU MARKETING DU
 
SORGHO.
 

La prefecture de Kiqali a la production la plus 6Iev~e par tIte
 
au Rwarda, et c'est la seule prefezture qui exporte une ouantitO
 
significative de sorgho.
 

Les figures 4. 5, 6, et 7 nous montrent comment la
 
production et ]a commercialisation du sorgho (en grains) sont
 
distribu~s dans les r6gions du Rwanda. Kigali a la production la
 
plus 6lev~e par t~te et est !a seule pr~fecture ot la population
 
vend sensiblement plus de sorgho qu'elle en ach~te (bien qu'on
 
trouve dans chaque prefecture quelques cultivateurs ayant du
 
surplus). Donc Kigali est la seule prefecture o6 des r~gions
 
rurales profiteraient de l'Lventualit6 d'une augmentation des
 
prix agricoles du sorgho.
 

Dans aucune prefecture le pourcentage des exploitations
 
ayant un surplus d~passe 46% (voir figure 6). Le pourcentage des
 
familles qui sont vendeurs nets dans une pr@fecture suit de pros
 
la position nette de la prOfecture den transactions du sorgho.
 

Une comparaiscn de la figure 7 avec la figure 5 montre que 
la r~lation entre le pourcentage des m~nages r~coltant le sorgho, 
et la position nette de la prefecture en transactions existe. 
mais qu'elle est faible. Le pourcentage des mMnages r~coltant le 
sorgho A l'ouest du pays est bas, Et l'ouest est 6galement la 
r~gion out les achats du sorgho sont beaucoup plus 6lv's que los 
ventes; mais & Gikongoro pratiquement tous lsS m6nages cultivent 
le sorgho et la prefecture est une grande importatrice du sorgho. 
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5. LE NOMBRE D'EXPLOITATIONS AGRICOLES ACHETEURS NETS DE SURGHO
 

ET D'I-lPRICOT.
 

Une majorit6 d'expjcitations5 2-gic~les ach&Lent du sorgho. Une 

majorit~ d'e-,ploitations aqriroltes- acbtste des~ harirots. Les
 
dlusorgho ont tendarice A
expr~qtatiqfls agricoles cgui achttent 

acheter des haric~ts. et r -rnLment.UcL 


i nrJ i oe quz; r Iu- dr 677Y 2ps m~naaes rUr auxLe Table au 2 
l]es i np-rtat jorns de Eorctho.ach~tert dlU !-nraho. Pa',,&ue 

en aidant -- stabiliser les orim PCUr 125jouerit unlr imc, rtant 
achseteL'rE dle srh 

lJrle politiq1u df: rri-. planchers. si celle-ci r~ussit 0' 
LI-i rP Mal aLt" eXplit1 5 cota'vt-nr
aUgmenter 1es pr i ,' f er aitLrI 

des agrilultCetrsqu'elle ne les aiderait car plus des deUX tiers 
sont des acheteujrs nets d,- sorgtio. donc: is rc"3wteraiflnt plug Pour 

leur sorgho.
 

1nli que cine I es '.end'5 urs HE: bi 4-re de sLor'ghO toritLe Tabi eal 2 
de so-rcho rccmrercil ir ,re!ponsabl Cs po2r une graride t:il-nti tt 

auE-si bi en dans ILcs ?chat.s que dans 1es 'ertes du sorght-3. La 

dLI strgho qni e!:-t acheft dcns lei: rLtqioens rurales duiplupart 
Rwanda irait an" families cqui accoasplissent des activit E dle 

en tant que source de rev'enu E.n dehors detransfor-matiern de Li ~re 
pour les fabr-ici-ntsI'exoiDoitation agr.icole. Une p~erte dle reveru 

possible si les prix Liu si.rgFho:de bi~rp serpit Line 6ventualit6 
augmeiitai ent.
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Tableau 2
 

Ventes totales nettes (cadraux exclus) du sorgho (grains secs),
 

du sorgho germ. et de )a farine de s~rgho
 
par categories de m~nages.
 
Novembre 25 - Octobre 86
 

(les nombres n~gatifs sont ]eu ach~ts)
 

CATEGORIE DE 

MENAGE: 


VENDEURS NETS DU SCRGHG:
 

MENAGES gUI ONT VENDU 
DU SORGHO ET DE LA BIERE 

MENAGES 991 ONT VENDU DL 
SORGHO E NON DE LA BIEPE
 
N60 KG VENDU 

30-5Q KG VENDU 

'30 KG VENDU 


PAS DE TRANSACTIONS 	NETTES: 


ACHETEURS NETS DU SOPGHO:
 

MENAGES DUL ONJT ACHETE DU 
SOPGHO ET 9UI WONT PAS 
VENDUJ DE LA IERE 
(30 KG ACHETE 

30-50 KG ACHETE 

N60 KG ACIAETE 


MENAGES QUI ONT ACHETE DU
 

SORGHO ET YENDU LA BIERE 


Sourze; Estimations par 


Agricoles, Minist~re de 

Pwanda.
 

% NOIIBRE TONNES X DES SUPEPFICIE
 

D'EXPL. D'EXPL. VETTE VENTES MOYENNE
 
VENDUES PAR EXPL.
 

PAR CLASSE (HA)
 

4.5. 4940? 5507 19.9% 1.6 

6.2% 62476 19473 70.2% 1.9
 
3.4% 36916 1497 5.4% |.A
 

9.4% 103399 1234 4.4. 1.1
 

Q.0% Q9035 	 1.0
 

34.5% 378334 -492 -7.5 0.9
 

lO.4% 113743 -4966 -7.67 1.2
 

9.2% 101264 -12295 -19.7% 1.4
 

1.4
13.4% 146515 -42710 -65.2 


Is Servire des Enqu~tes et des Statistieues
 

l'Aqriculture, de I'Elevage et des FBrets,
 

de la bire. mais n'avait pas de
Note: Q,i% des minages ont vendu 

nettes de sorgho, Pour simplifier le Tableau, ces m6nages


transactions 

vendaient pas


4taient mis dans )a 	mime catfoorie qje les m~nages qui ne 


n'avaient pas de tranbactionE nettes de sorgho.
de la bikre, et qui 
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Tableau
 
secs par la clisse des


der ventes d'haricots
hoyennes nettes 

transactio's nettes du soh
 

(cadeau. eYcluS)
 

CATEGORIE DE 


tENAGE: 


VENDEURS NETS DU SORGHO:
 

MENAGES QUI ONT VENDU
 
DU SORGHO ET DE 


MENAGES 9UI g?4T 


SORGHO ET NON DE 


)60 KG UENDU 

30-59 YG VENDU 


VS UENDU
V30 

LA BIEPE 


VENDU DU
 
LA Bl1RE 

PAS DE TRA SAiIIj0IS NETTES: 


DU SORGHO:
ACHETEURS NE'S 

DUI ONT ACHE E DU 

SOROHO ET PU! N'ONT PAS 

VENDU DE LA BIE9E 
30 KG ACHETE 


30-5Q KG ACHETE 


60 KG ACHETE 


MENAUES 


MENAGES gU! LNT ACHETE DU 
SORGHD ET VENDUE LA BIERE 

RWANDA (MOYEINME DE TOUTES 
1 


LES CATEGDRIES
 

Source; EstimatiOns par 


Agricoles, Ministire de 


Rwanda.
 

Moyenne nette des ventes
 

D'EXPL d'haricots 
sec par mtnage
 
(KG
 

10
4.5%. 


6.27 104 
-33
3.47 

-21
9. 4% 

-45
7.07 


74.5% -51
 
-- - A7
 

-47
 

9.2/ -51
 
10.4. 


13.4% -52 

0 
100.0

des Statistinues
le Service des Enou~tes et 

des v;vets,
l'Elevage et
1'Agriculture, de 


la bire, mais n'avait pas de
 
mOnages ont vendu de
Note: 0,6% des ces mtnages


orghc. Pour simpifior le Tableau, 

transactions n~ttes du nui ne tendaient pas
minages


mis dans la i me Lat6gorie que les 

4taient 
 transaLtilns netttes de sorgho.
 
de la bire, et qui n'avaient pas de 
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Tableau 4 
Moyenne des ventes nettes du surgho par classe des 

transa~ct ons, nettes d'haricots sec. 
(cadLuauE excius) 

TPANSflCTIONS NETTES %. MOVENNE DES VENTES NETTES VL 
EN HARICcITS D'EXPL 
 SORGHO PAR MENAGIE
 
EFFECTUEES PAR (G
 
L'EXPLOITATIatj
 

160 KG VEN4DI 77. 19')
 
30-5? KG YENDU 4%. 25
 
(J0 KG YENDU 11. _10
 

PAS DE TRANS-
ACTIONS NETTES 5% -49 

(30 KG ACHETE 24% -42
 
30-59 KG ACHETE 10% -41
 
.160 KC. ACHEIE 31% -85
 

MOYENNE 1007. -34 
(TOUTES CLASSES) 

Source; Estimaticns par Is Service des Enqu~tes et des Statictiques 
. ]r lcf? s, Ilinjttre dE !'Agricultu' 2, de !'Elevage et desFrts
 

Q.'Vand a.
 

Note, 0,6% Jes m~nages ont vendu de )a bik~e, mai s n avai t pas de 
tr -'Sattions nettes de 5orgho. Pour simplifier le 'Tableau, ces mnaget
6taient mis daiis la -hme cat~~qorie que les mfnages qui ne vendajent pas
de l a bikiE, et qui n' avajenit pas de tranlsacti crs nettes de soryfic. 

Le~z Table3uI: 3_ et 4 relient les informantions sur le Lco-gho
avec: ce cqui a Lst pr.5,cdcmrnent troULV6 pour le5 haric~ots (,!oir 
pubi icatior:s SETA Pr o.'enant. d'une cfznf6-e-nce sur les har: ':otu en 
mai ]?B7). Des ZamilIeE qui sont des pptiie -vendeurs net: d'une 
-je ces deux dF,-rft-c ont tendance 6 Ftre dT Petits eRheteUrs; 
d'autres denr~es. 

Les fagnil1es cqui sent les a-'1eteurs; nets dunE denr~s ont 
terdanc~e A FLre 1cm. acheteurs Jj !'aji. '-- cenr~e. Les grands
aE~eteUr-s d'harj cotE- ont tendancm &~Ftrp' de grnds aicheteurs de 
sorgho. et -vic2 vef:rsa. En tart quC- grLoujpeS. I e5 fair.ilIi m, qui orIt. 
achet.6 moir's de 7r KS de sorLgho ont achet.4 51 Kq d'haricc'ts sec. 
Ces iami11 .es, qui sent probiiblement 1mm rjlu= d~nsu'nies, d~pencJent
r&lus du march6 pour leur-s raricotE- que pour leur sor'gho. 

Le rabl ecu 5 (ci -dessous) 11011 montre qL19 Ceu': qui ont 
achet - le plus ds, sorgho 6taient soit impliq.uO; dans la 
transforrnati rn du sorghe POUr le vendre soum (crme de L'i trf. soi t 
prorijaient tr~'s pvu die sorgho sur 1'cv.pleitation. Les families 
qui avaitent des acthats nets de Sorqho de pl us die 60 Kg. ont 
obtenu 77% du sorgho quj'ils ont utilis6 A travere des -3chats; et 
dies cardeau-. LtF5 faffilies qui ont achet6 30 6 59 Vg die sc'rqti 

http:impliq.uO
http:iami11.es


(rt) en 1986 ont obtenu & peu prbs la moitiO de leur sorgho par
 

des transferts. Clairement, ces deux groupes seraient aussi
 

durement atteints per les augmentations de prix du sorgho.
 

Tableau 5 

Total de la disponibilitL& pAr ttte de prai-s sees dF 

sor-gho. de sorgho germin., et de arinie de sorgho par 

caL~gories de transactions nettes des m~nages. 
NOV. '85 - OCT. '86 

% VG DE KG DE KG DE KCAL/CPp
CATEGORIE DE 

MENAGE: D'EXPL SORGHO SORGHO SOPGHO PRODUITE
 

PRODUIT TRANS- DISPD- PITETE
 
P/TETE FERE NIBLE P/iAN
 

P/TETE P/TETE
 

VENDEURS NETS DU SORGH:
 

MENAGES QUI ONT VENDU
 

DU SORGHO ET
 

DE LA BIERE 4.5% 102 24 78 1212
 

MENAGES VUI ONT VENDU
 

DU SORGHO ET NON DE LA
 
BIERE
 
'60 KG VENDDU 6.2. 113 55 58 1407
 

I:59 KG VENIDU 3.4% 74 I| 63 1033
 

'70 KG VENDU 9.4% 40 3 37 994
 

PAS DE TRANSACTIONS
 

NETTES 9.0% -0 739
21 21 


ACHETEURS NETS DU SORGHO:
 

MENAGES QUI ONT
 
ACHETE DU SORGHO ET
 

QUI 'I'ONT PAS VEN4DU
 

DE LA BIERE
 

'30 KG ACHETE 34.5% 12 -4 16 
 634
 
22 771
30-59 KG ACHETE 8.4% 12 -10 

35 781
60 KG ACHETE 9.2% 8 -27 


tENAGES GUI ONT 
ACHETE DU S0RGH0 ET 

VENDU DE LA BIERE 13.4% 32 -54 86 830 

RWANDA 100.0% 30 -7 37 809
 

Source: Esticf..i: par le 3ervice des EnquItes et dt! Statiffiques Agricoles, Hinistire de 

1'AgrFLulture, . lI'Elenege et detFirsti, Rwandt, 

Note.: Les transferto .o~prennent les ventes, 1esca'eaux donns, le cadeaux rapun it es achati. 

Len siMenCiH $ont considirles corne une partie de la disponibilitt du 5orcho. Note: 0,6% des onace! 

pnt vendu de le bilre, tai! n'avait pas Oe transactions nettis de sorgh7. Pour sibplifier le Teblau, 

Ee! minages #taenit ei!dens ]a elee catlgorie que lesednages quine vendaien V= dE ]abilre, et 

quln'avaient pa! de transacionE nettes de Soghc, Tlte: ]e' ayennee do i lules !ont 

extrapollec du niveau de valiur des mdnages parteta.
 



b. 	NOMBRE D'EYPLOITATIONS AGRICOLES QU] SOlT DES VENDEURS NETS DE 

SORGHO ET D'HARICOTS. 

Une petite minoritd de familles d'exploitants aqricoles produit 

la 	plupart de U'excident de sorqho et d'ha-icots 6ci:ul~e sur le
 

merch6. De qr'-s iendeurs nets de sorqho ont tendance A "tre de 

gros vendeurs nets d'haricots.
 

Le Tableau 2 nous mcntre iuc relati'vemerlt peJ d,? m6nases 

sont der: vendeurs nets de sorghr (un total de 2311. 1 .2% des 

mnnaoes rurau. comritent pour plus d'r 71"1 des 'entes netfss. Par 

copsc6quent. un petit pourcentacie seulement des e-ploitant_ qui 

sont vendeur, de sorghS, (ceuv qui vendent 1-a plus grosse 

quantit6) demeurerait pcur recevoir dec avantages substantie s 

d'un tel programme de fi ,aticrt des pri-,. 

Les Tabises.' 3 et 4 sJ!mDntrent ou'il e!, t essEntiel que Is 

m ime grrupe de familles Qui est responsable pour la pluoart de 

l'exc6dent net d'haricot- et de scr ohu) 6coulis cur le marchi: lee 

familles qUi ont vendu plus de 60 kilc s de l'unie cnu I'aut e 

denr ee. 

7. 	LE BIEN ETRE RELATIF DES ACHETEUPS DE SORGHO COMPARE AUX
 

VENDEURS DE SORGHO.
 

Les ,endeurs de sorho apparaissent plus A ]'aise gue les 

acheteurs de sor'gho, en termes de production, de kilucalories, et 

des avoirs fonciers. 

Les Tableaux 2 et 5 nc.0us donnent aussi d'impcrtantes 
dan, le=indications sur le bien Ftre relatif des Fr-milles 

diff~rentes catgories de transactions. Le Tableau 2 indini'_e que 

la taille moyenne de l'e-ploitation agricnle de cTu,' qui ont 

vEndu le plis de scrgho 4tait plus 6le%,6 que lee autres groupes. 

La terre est probablement. un des plus importants facteurs de
 

production et de commercialisation du sorgho. La superficie de
 

r~le significatifl'sxploitatiu'n agricolE joue par cornseqlent un 

pour d-terminer la positio.n nette des mnages. 11 est peu 
uine trts grandsprobable que l'augmenttion des pr: ; inciterait 

de sorgho sans des r. du:tiortsproduction suppl mentaire 
auX autres culture,concommitantes dans 1a supe-iCiE a1lou'e 

importantes. 

nous montre que jes gros vendeurs produisentLe Tableau 5 
arinuElle pa- tzte que n'importeplus de kilocalories sr une base 

de
quel autre groupe. Pl est clair que ce groupe risaue ceu 


Le 	 Tableau 5 nous indiquesubir Lin deficit alimentaire chronique. 

nets de sorgho
aussi que saris e'ception, des groupes de ,endeur-

t~te que le= groupe-
grains secs produisent plus de calories per 

d'acheteur nets de sorgho grains secs. 

produisent le moins de ijlotalorjies per tgteLee groupes qui 
sont ceux qui ont auss la plus petite superficiE dipsconibla: des 

moins de 30 kg (net) et celles qui n'ontfamilles qui ont achet6 

ni achet ni vendu (net). Ces deu' groupes !plus de 42% des 

m~nages ruraux) avaient aussi Ia plus petite quartit6 de sorgho 
desdisponibla sur ine eyploitaticn agricole de r'imrporte lequel 


I



groupes. Cela pourrait irdicuer soit A) lls s'intressent tr~s
 
peu au sor-ghD OI A ses sOLIs-produits b cause de leur milieu
 
socio-6cologique, B) lis sent trop pauvres 
pour pouvoir acheter 
du sorgho pour amfliorer leur r~gime C) Ils .irferent acheter le 
sorgho sous +orme de bi~re. L'hvpothtse A) est soutenue par le 
(ait que plus de 50% des m6nages dans ceo deux groupes (14.7% de 
!a population rurale.' ne cultivent pas du sorgho. L'hypcthtse B) 
est Ogalement soutenue parce que les m~nages peu deavec 

transactions en sorgho qui ne cultivent pas le sorgho ont
 
tendance a ,-)colter moiies de 1 'ilocalories pa' tste par an que leE 
m~nages dane les mames deux categories qui cultivent le sorgho
 
(pas montr6 datns un tableau). 

8. SOURCES DE REVENUS ET SOURCES DE DEPENSES. 

Les e-:ploitations aqricole- q.i ont oeu de transactions de -orahc. 
semblent d6penser [a plu ; orese oroortigr de leur revenu en
 
nourriture; ce nime aroune est tr~.s dpendant du uaf6 et du thO
 
comme source de revenu familial.
 

Chaque cE-IlUle des Tableau:, 6 et 7 indirlue 1e pourcent ags 
de Dersonnes appartenant une cat.gc-rie particulitre qui se
 
r@ftre A un, article de revenu ou de d~pense le olus important
 
pour eux, et non pas le pourcentage du revenu total ddpen5r 
 ou
 
requ par catt-gorie pour un article. Notons aussi que la vente de
 
bitre comme source de re'enu comprend la bi~re de banane. 

Le Tableau 6 indique que les exploitations agric-1e5 qui
n'ont pes de trans-acti-r,= nette- de so'gho et Les eploitations 
agricoles qui Lft achet4 mcine deC 3JEi-! ilos de sorghs d~pendent 
lourdement des cultures indust-ie~les (pe-inci'palment le cafA), de
 
I a main d'oeuvre, t de la bi re pour leur rev:!u. Est-ce 
possible que ces familles scient les plus pauvres? Des
 
recherches futures pourraienL eyaminer cette questior importante. 

Le Tableau? 7 rous r. vtlp ue l'aimentation 4tait 
fr~quemment inetionr@s comme ]'article de d~pesrie Is plus 
important par les familles dans toutes los catmgorEes de 
transactions, et que les ;ailles qui ont peuf de transactions 
mentionnent le plus souvent la d~pense alimentaire. Ainsi, le
 
Tableau 7 tend A confirmer l'hyoochse formul6e lors de la 
discussion pr~c6dente que des families avec peu de transactions
 
apparaissent danrs ure pire situation concernant I]our capacit t de 
produire suffisamment de ncurriture, mais is est -cisible que
certains m~nages de ces groups- ont opt6 de -p spiscialiser er' 
certaines cultures (commercialis4.es) afir' d'acquirir le Douvoir 
d'achat n~csssaire pour I'obtention des prc.Juits vivriers. 
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Tableau 6
 
SOURCE OE REVENU LA PLUS IMPORTANTE
 

SELON LA OUANTITE DE VENTE NETTE DE SORGHO EFFECTUE PAR L'EXPLOIIATION
 

SOURCE DE REVENUE VENIE >60 KS 30-59 KS (30 KG PAS DE (30 KE 30-59 KG 60 KG ACHETE
 
DE SORGHO SORGHO SOROH TRANS- SORSHO SORSHO SODGHO SOPOHO TOTAL
 

SORSHO VENDU VENDU VENDU ACTIONS ACHETE ACHETE ACHETE BIERE
 
ET VENDU
 

PIERE
 

VENTE DEDIERr 46.0 73.9t 40,3% 46.6% 24.7% 36.27 17.2% 33,5% 31.1% 36.1%
 
VENIE VIVRIERS 31.2% 43.41 25.0% 16.5Z 11.71 9.2' 18.5t 16.K. 22.3% 17.2%
 

CULTURE INDUSTRIELLE 2.17 10,9% 2.8% 13.5% 24.51 20.5% 17.71 16,6% 13.11 16.7%
 

4.0. CHEZ AUTRE EIPL. 3.7% 2.2! 6.% 1.3% 13.6X 18.2y 12.61 13.2t 6.B" 12.',
 
TRAVAIL AU FROJET 2.41 3.92 2.0% 1.7% 1.5% 4.t 2.1t 
RALAIRE .'% 6.1% 2.2% 2.6! 2.5x 5.6% 2.8%
 

VENTE ELEVAGE 1.1% .8% 5.0% 1,% 2.9% 1.3% 1.7% 2,4 1.31
 

TRAVAIL ARTISNAL ,.5% 2.6% B.3% 1.6% 4.3% 3.3% 2.11 3.5% 3.7% 3.4.
 

:OMMERCE A.2% 1.31 1.31 3.1 1.71 3.2i 7,9% 6.% 3.2%
 

LINE .9% 1.4t .9Z X% .7h
PARENTE QU2AIDE 

LOCATION CHAMPS 2.51 !.0% 2.11 .7Z .6%
 

AUTRES 3.5% 5,61 J.91 2,5% 2.1% .7% .9% 2.0% 2.1%
 

4ON-REPONDU 1.1t .9% 1.!1 110 .7%
 

Tableau 7
 
SOURCE DE DEPENSE LA PLUS IMPORTANTE SELON LA GUANTITE
 

DE VENTE NETTE DE SORGHO EFFECTUE PAR L'EXPLOITATION
 

VENIE >60 KG 30-59 (20 KG PAS DE (30 KG 30-59 >60 rS SOREHO TOTAL
 

DE S0RGHO KS SORGO SORGHO TRANSAC SOPGHO KG SORGHO ACHETE
 
SORSHO VENDU VENDU VENDU -TIONS ACHETE SORGHO ACHETE BIEPE
 
ET ACHETE VEHDU
 
HlERE
 

58.11 64,1 54.2% 4B.4% 57.9% 55.1%
NOURRITURE 28.6% 32,0% 51.0% 52.0% 


VETEMENTS 21.6% 19.2% 21.6% 17.7% 6.4% 9.2! 15,2% 11.9% 12.6 12.%
 

MAIH D'OEWRE 11.57 19.9% 1.7. 5.9% e.5% 2.31 3.71 8.3% 10,3 6.5%
 

MEDICAENTS 16.9% 11.71 3.9% 5.6i 1.1% 5.3% 6,71 6.5% 3.% 5.91
 
.,)% 3.4% 2.7% 3.2% 1.7% 2.6%
!4POTS 3,1% .9% 2,5% 


'R41S SCHOLAIRES 2.2% 2.9% 5.6% 2.4% 1.5. 1.01 2.3% 3.4t 2.2,
 
1.9% 2.7%
PETROLE 7.7% 4.7% 7.6i 1.3 1,5% 2,7% 


ACHAT DE BIERE 5.3% 3.51 2.21 1.2% 2.2% 1.2% 4.7% 1.7% 2.2%
 
.9% 2.2% 2.71 2.2% 1.4%
SAVON 


CASSEROLES, ETC. 3.2% 2.5% 1.4% 1.8% 2.2% 2,3% 4.9% 1,9% 1.4% 2.4!
 

LOCATION CHAMPS 4,2% 4.0% 1,% 2,3% .5% 3.3% 3.3% 2.8% .9%
 

SEMENCES 3.0% 1.3! 1.6% 1.6% .9% 1.2%
 

OUTILLAGE 2.3% .71 3.9% 3,8! 2.21 j,0% 1.!1 .e% 1.7%
 

AUTRES .71 3.4% 2.4% 1.2% 3.0% 1.41 .e% .6% 1.1"
 

NON REPONDU I.X% 1.0% .3% .31
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9. LES CONTRAINTES DES ACHE1EURS NET DU SORGHO ET D'HARIC-TS.
 

Plus de la joiti6 des families cultivateurs sent des acheteurs
 

nets d'haricots et du soraho. Des acheteurs nets d'haricots qui
 

n'ont pas de transactions nettes de sorgho comprenne,:t 6,77' des
 

mLnaqes rurauv. Ces families produisent moins de nourriture par
 

t~te et unt lea plus petites exploitations. La fertilit6 du sol
 

et des terres est la grande contrainte de production la plus
 

freQuemment mentionn~e.
 

T bl eau 


L.a 	position nette des agriculteurs en haricat
 
et en soraho.
 

Cadeau'- e'clus.
 

(pourcentage des m4nages)
 

Position Familia)e en Soraho
 

Achetrours Vendeurs Pas de 

Position Familale transactions 

en haricot nettes 

54. 57 12.6% 6.7%
 

Vendeurs nets 10.3% ..% 1.6%
 

Pas de trans. nettes 2.7t I.2 % 0.7%
 

Acheteur-= rets 


Source; Estimations par le Service des Enqu~tes
 

et des StatistiqueE Agricoles. Ministmre de
 

P'Agriculture, de U*ElevaQe et des FPrets.
 

Pwanda.
 

nous donne un r~sum-,des analses des Tableaux 3
Le Tableau 9 
et 4. 54% des iamnilles des r~gions rurals t-nt des acheteurs 

sant des
 

acheteurs nets d'haricots elt n'ont pas de transactions nettes en
 
nets d'haricot5 et du sorgho. 6,7% des familles rurales 


sorgho.
 

La position de la famille pr~sent~e Eur le Tableau 9 a OtO
 

class6;- avec leu- r~ponse A leur plus grande contrainte 6C
 
ie Tableau 9. Les
production. Les r~sultats sont Drsent~s sur 


acheteurs nets d'haricats
acheteurs nets des deux cultures et los 


de sorgho cnt indicu6 que la fertilit6
sans transactions nettes 


surface 6taient !Eur plus grande Lontrainte de
du sol et de sa 

que les autres Familles des
producticn beaucoup plus souvent 


de lamilles
autres categories. Ensemble ces deu:, types 


comprennert plus quE 60 *. de 1a pcpultatir, rurale, et une 

peut pas aide- ces fanti Ie- - accraitreaugmentation des pri - ne 
difficult6 d'am~liorer Ou
la superficie cultiv~e. 6Lant donne la 


d'acheter du terrain au Rwanda.
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'ALE ?
 
CONTRAINTE DE PPDDUCT4N LA PLUS 11ODTANTE SELON LA POSITION
 

DE LA FAMILLE EN VENTES NETTES EN 4AR!IOT ET EN SDRSHO
 

POSITIONS EN HARI[OT ET EN SORSHO
 

VIENTE 

'ENTE SOR. ACHAT SOPS. PAS DE TRANS TRANS HAR TRANS HAP PAS DE VENTS SORG ACHAT SORE
 

TRANS SORG VENTS ACHAT TRANS
 

VENTE HAR. VENTE MAR. HAR. PAS DE PAS DE PAS DE ACHAT HAR ACHAT HAR ACHAT HAR RWANDA
 

SORG. SORB. SORG.
 
HNDICAP PRINCIPAL A LA
 

.PRDUCTION
 
ENGRAIS OU TERRES NON
 

;[RTLES 20.2% 25.2% 38.9% 16.7! !4.3! 28.6! 
 77.1! 26.1! 33.aZ 30.2
!UPERFiCIE !NSUFFISANTE 14.91 22.5! 16.7! 33.3! 7.1! 14.31 28.6! 21.7! 36.2 29.21
 
MANUE DE MAIN D'OEUVRE 20.21 26.1! 33.31 
 16.7! 42.91 21.4%Z 0.D 4 -2it B.7! 15.6Z 
PEU DE PLUIES 31.6! 16.2Z 5.6, 16.71 35.71 21.41 7.1Z 1.2z 13.6Z 16.4! 
BEAUCVUP DE PLUIES 7.7Z 6.3! 5.61 7.1! 4.3z 5.Z ,21 5.01
 
MANQUE DE SEMENCES 
 2.2! .7. .7
 
IA49UE DE PESTIC!DES .9! 
 .41
 
PRIX BAS DES PRODUITS
 

VIVRIERS 3.s: 
 .73 .2! .62
 
AUTREE 1.9! 2.7! !6.71 3.6! 2.?! 1.4! 2.3! 2.2!
 
NON REPDNDU 
 3.b%
 

SUPERFICIE NOYENNE
 
PAREXPLOITATION 'A1 1.7 1.7 1.3 1.7 
 2.3 1.2 0.9 1.2 1.0 1.2
 

QUANTITE 1OYENNEDE KCAL 
PRODUITE PITElI ']AN 1526 1108 102 1264 1133 793 624 722 636 909 

POURCENTAGE Y'EIPL. 9.71 10.31 L.iz 0.71 1.21 2.71 6.7! 12.61 54.5! !00.01 

Sour:e: Estitaticni :ar !e5e. v-re des Enoultes et des Statitioues Agricoles. Nini~t~re de !'Agriculure, Ronda. 

, de Yaletur
Note: La quantzt# sovenne c. Kral produite pltite par in est extravoi¢f du nivea.± des mfnaces par t~te. 



- -

Le Tableau 9 comprend la surface mo'enne de ]'exoloitatin de 
cheQue catgorie et la moyenne par famille de lt production en 
kilocalories. Consistant avec les reponses auy question_ sur les 
contraintes, les familles qui Otaient des acheteurs nets 
d'haricots et de sorgho et les familles qui ont acheti des 
haricots et qui n'avaient pas de transactions nettes en sorgho, 
avaient ausri lee plus petites eyploitalions et produisaie,-t le 
aOmne de kilocalories par tSte. Ces families ont par consequent 
des chanres d'tre un groupe tris menace par un dmficit 
alimentaire chronique. 

10. LES CONTRAINTES DES VENDEURS NETS.
 

Environ !0% des families cultivateurs sont des vendeurs nets des 
deux cultures. Ces fami lies produisent en moenne plus de 
bilocalories Que les autres cateqories de families cultivatseurs.
 

et iis ont lee plus grandes exploitations. Le manque de pluie et 
!a contrainte de oroduction la plus souvent mentionne par cette 
cat.gorie de menaqe. 

Le Tableau Q indique que Q.7 % des menages rurau scnt des 
verdeurs nets d'haricots et do~ worgho. Le Tableau 9 indique 
aussi que ces families produiserit precque deux fois plus que la 
moyp'nne nationale en kilocalurie pa- membre. Cette production 
.ilee est li.e A la plus grande suoerficie par exoloitation qui 
vend les deum produits agricoles indiques sur Is Tableau 9. Les 
vendEurs nets des deux produits agricoles mentionnent le manaue 
de pl1uie comme la plus grande contrainte de production le plus 
fr @quemment. 

11. LES COUTS D'ASSEMBLAGE DU SORGHO VENDU AU RWANDA. 

Lorsque des famI lies rurales 'endent leur sorho, il sI le vendent 
en tr-s petites ouantites. Les coits d'assembagee des 
n~gociants sunt par consequent probablement assez _levs Aa-use 
du nombre d'achats oq~ideivent Ftre faits pour constityer un 
st zck. 

Le Tab' sau 10 rQus ro fre quelques informations imoor tdteat 
sur les coyts probables d'ani.emblage. Le groupe o,_i a vendu la 
plus grosse auantit6 de sorgho availt la plus gransde moyenne des 
ventes: 44 kg, ou moins d'un sac. La moyenne des ventes pour 

tout le pav's Atsit seulement de 2S Gg. Lorsaue I'c prend toutes 
cos petitss quarntit.es vendues na, tr'nsaction or consid~ratior:, 
!a nicessit. des petits as erbleurs de.iet vi ente. Les 
camioneurs Ft le ns c, ci ,,ts aamioneurs do graide envergure nE 
peuvet mas supporter des frai s n~cessai res wour amener 1surs 
vMhicl s our' l'e'.ploitation, parce que i e cultivateur 
individuels ont tris psu A verndre A n' irporte que! moment donn. 
Par consquent No .narges des cyltures alimsntairev peuvent lre 

relativement .l-6'es tout :iwplew.rnt A cause du COt 1e . dee. 
.nombreux interw6diaires, mais paF A cause dsF "nPoocie' . 

malhonnites". L, Rw.anda doit faire un effo.rt pour aider les 

commergants a reduire les coGts d'assemblage: une continuation de 
I'amelioration du r-seau de transport est parmi des interventions
 

qui pourraient r~duirE les coOLs d'essemblage.
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Tableau 1C:
 
Ooids (kg) moyen par transaction
 

de grains secs de sorgho par
 
:at~gorie de transaction nette du mnage.
 

CATEGORIE DE MENAGE: 
 VENTES ACHATS
 

VENDEUPS NETS DU SORGHO:
 

MENAGES DUI ONT VENDU 
DU 53URGHO El DE LA BIERE 22 

MENAGES DUI ONT VENDU DL' 
SORGHO ET NON DE LA RIERE 

"60 KG VEtNDU 44 
30-59 KG VENDU 15 8 
<30 KG VENDU 9 4 

PAS DE TRANSACTIONS NETTES 5 3 

ACHETEURS NETS DU SOPG1-4D: 

MENAGES QUI ONT ACHV(E DU 
SORGHO ET U1 N'ONT PAS VENDU
 
DE LA BIERE
 

,70 KG ACHETE 
 10 4 
30-59 KG ACHETE" 9 R 
'60 KG ACHETE 10 16 

MENAGES DUI ONT ACHETE DL'
 
SORGHO ET VENDU DE LA BIERE 
 10 30
 

RWANDA 25 14 

=_?urce: Estimrtins par le Service des Enqutes st des
 
Statistiques Agricoles. Mirist~re de l'AgriculturE. de 
1'Eevage et des Frets, Rwanda.
 

Note: 0,6" d97 mnages ont vendu de Ii bi~rE. mais 
;. =...--, .. ! L!0 t.ransactions nettes de sorghc. PzUr 
simplifier 1Iu Tableau, ces minages 6taient m-s dans IF 
mrme .atgorie que les m&ares cui ne vendaiEnt pas de 
la bi re, et qui n'a-vainr~t pa de transactions nettes de 
sorghc. 
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Tableau I:
 

Destinatlun intentionnt du Sorgho achett
 
par les cultivateurs du Rwanda
 

au moment de leur achat.
 

Classe dE
 
Transactionr Destination intentionnt
 

Ne tiES
 
Cansomm- Re- Semer Bitre Autre Total
 
atior vendrE
 

VendeurE Nets du Sorghc:
 

Mtnaqzs qui ant Vendu
 

du Sorgho et de !a Bitre 9% 67. 2 21% 1% 100%
 

M1rages qui ant Vendu du
 

Sargho et nus dE la Sirre
 
'60 Kg Vendu 337 60. 0% 5. o iOO%
 
30-59 Kg Vendu '0lo 1. I1% 65% 3% 10'7%
 
>30 Kg Vendu 447 45. 3. 7% 17 10011
 

Pas de Trans. Nettes 17 99% 0% o 01 lOO 

Acheteurs Nets du Sorgho: 

Mtnages qui ant Achett du
 

Sorgho et qui i'not pas
 
Vendu de 
]a Bitre
 

'.30 Kg AchptO 537 30. 37 147 2 % 00%
 

30-59 Kg Achett 60% 37 I'll 34% 27 100%
 

'60 Kg Achett 38% 23% 1% 38% Q% 100%
 

Mfnages qui ant AchetO du
 
Sorgho et Vendu la Bitre 27 27 ox 89. 17 lOOX
 

Rwanda 23. 16% 1% 59g 1% 1007 

Source; Estimations par le Service des Enquites et des Statistiques.
 

Agricoles, Ministare de I'Aor,culture, de 1'Elevage et des Farets,
 
RHanda.
 

Notes: Ce tableau comprend IE sorho grains secs, Ie sorgho germt, et la
 

farine de sorghc. Note: 0,6% des minages ant vendu de Ia bi~re, mais
 

n'avait pas de transactions nettes de sorgho. Pour simpliFier le
 

Tableau, cts mfnages Otaient mis dans la mime cat gorie qup les rifnages
 

qui ne vendaient pas de ]a bijre, et qui n'avaient pas de transactions
 

nettes de sorgho. La colonne "Semer' indique lem acnats effectufs en
 

vue de semer le sorgho. Parfois les cultivateurs mangent les semences
 

jugfes infertiles.
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12. COMMENT LES RWANDAIS UTILISENT LE SORGHO QU'iLS ACHETENT 

La plupart du sorgho achet6 dans 
le Rwanda rural est utilis 
 pour

]a fabrication d. la bibre. Une exception A cette r~qle sont les 
families 
 acntcntfqui tr~s peu de _sorqho, et pui concerment
 
dirpctement Ie sorcho 
 qu'ils ach~tent sans transformation. 

L'usaoe que 1es mt-agEs Rwandai s dps r&oi ons r .-r5. 11,nt

l'inten:tion de faire avec 1e 
 sorgho qu'ils ont achs7t@ vari ,
conid'rablement entre les categories de transactios. 
LE pILIs
remarquable est LIE groupe pui a achet de Ia cirtine de sortho et 
vendu de 1 a bi lire de sorgho. I Is ont I 'i ntenti o de f br iqter de 
]a bire avEc 89 % du sorgho achet-. Pour !es poDulations rurales 
dans I 'enoemble. 59 % de tout le sorgho achett evirn 50.000
 
tonnes) 6taiternt nour la production de la birre de 
 sor ho. Une
 
au.mientation du cost du sorgho 
grain signifierait oue ces
 
familles Curaient 
 a payer plus pour le sorgho dont ils d6pendent 
comme source de revenu en dehors de 1'exploitation. 

Les families qui ach~tent des quantit_6s nettt2's relativement
 
petites -e sorgho annuellement (moins 
 de 60 Lg) vcnt tr~s 
probablement se servir du sorgho achetO pour 1tLur curisommation 
directe au lieu de l'utilise- pour la Cabrication de Ia bilre.

Ces petite acheteurs nets peuvent beaucoup d.prndre dss 
 cabarets 
pour la biere de scvgho, ou bien ils peuvent :-tre trcp pau-/res
 
pour avoir les moyens de se permettre un modeste ILue de
 
s'achetcr la bibre de sorgho.
 

13. LES FAMILLES DUI ACHETENT POUR LA CONSOMMATION ET QUI VENDENT 
LEUP PRODUCTION. 

26% des monages ruraux vendent et achmtent .' ]a fois du sorgh_
 
pour des ut!i! ;satiotis non-comtrerci ales. Lee guantit~s relatives
 
vendues par des acheteurs nets 
et acnet~es par des v.'endeurs nets
 
sont (naipres.
 

La proportion des familles cul se lancEnt A] a fois dans 
I'achat non-commercial et dans la vente non-commrciaie est
 
d- nnse au Tableau 
 12. Le but de cs5 Tableau est d'e,aminer la
 
croyance que ls agriculteurs 
sont oblig41s de vsn:'.'re directement
 
aprs la r~colte A ur' prix bas, seuiemert pour racheter plus tard

6ur prix tIev . Le Tableau 12 indiqu , que pendant !'amfnn
 
agricole ir)M6, seulement 26% des mnages ruraux ont EL!,st4m du
scrghb pour un usage final (consommation, semences, bitre, etc.). 
et ont vendu du scrgho de leur p-opre production. 

Par consdquent urn maximum d'un ouart des m~r oes rurau, se 
lancent dans la praLique de /endre et de ,cheter ", ins dater 

ul t~rieure. Ure cr-oyance frtqueimment rencontr'e Pwand5
au est 
qu'un grand pourcertage des t-~nages est oblig . de vendre A bas 

'pri:.: A la r.colte pour ensuite racheter plu tard d - mrchand 
un prix 6l-v6. Puistlue cette croyance peut bier Z.t'-e I 'rrgmf.nt 
pour certains sentiments anti-commerciaux et Dv,'tr !'irwLE'rvention 

l'int~srieur des marches alimL-ntairec. pou- augmenter IE- wri". 
aprs la re-colte, il serait intreesant d'ana!yeer plus
proFcnd.men les causes pr )bables de ce cciportmient de dmrTte et 
d *achat. 

http:rrgmf.nt


Le pourcentage des m~nages qui vendent 6 la r~colte pour ur.
 
bas prix parce qu'ils ont besoin d'arqipnt et qui rach-tent plus
 
tard A un prix plus dlevt parcequ'ils ont besoin de nourriture
 
est probablement beaucoup plus bas que 26%. Certaines situations
 
(autre qu'uL besoin d'argent A la r colte sulvi par" Lin bescin dE 
sorgho plus tard) qiJi pourrait Ptre la cause qu'un cultivateur 
ach~te et vende le mime produit dans la mrme eirnse" 

I. Une mauvaise r~c.1 te suivie par une bonne. 

2. La famille vend du vieux sorgho, et le remplace par
 
du sorgho (achet&) de qualitt Fuprieure.
 

3. La famille voulait planter une nouvelle vari@t de
 
sorgho.
 

a La fami!le a mal calcuI6 ses besoins en sorgh3 pour 
I'ann~e. Des naissances, des mariages ou des drcs 
inattendus ont exig6 du sorgho pour des besoins rituels.
 

5. La familleltultivatrice a rer.oltt et a vendu du 
sorgho hors saicon lorsque les prix 6taient Ciev.'s, et 
eIIsui t-S elIs R achet@ du sorgho aprs la fnois=on 
principale lorsque les pri, 6taient bas. 

b. La farmille i)roduit suffisement de sorgho, mais ele 
rie veut ;ias prendre des risques associe~s au Etockage. 

Lne eriqu.te sur l'importance des vente_ par de= a1hiteturs 
.'ets et des achats oar des .endeurs r-et5 rapporte Ies faits 
suivants (qui ne s.:nt pas montrfs sur un t.:bl:zaul: 

1. Les achats de grains de sorgho par des vendeurs nets 
qui ont achet-U et vendu composent un volume tgal A 22% 
des ,,ente7 grosl de ces familles. 

2. Les ventes de grains de sorqho par dee achEteurs nete 
qui ont achet& et vendu constituent 16% des achat- gros 
de ces Familles. 

!Ml:Ans que par le terme "ventes gros" on eut dire tctal 

des ventess sars soustr-3ire des achats. Par "achats gr's", on 

veut dire total des achats 

exemple une famille qui a 
des achats gros de 23 kr, 

s as soustraire des vente_. 

achet& 23 1'g, et qui a ,,endu 
et des achats nets de 13 Pg. 

Par 

l 0g a 

?A
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Tableau 12
 
LE POURCENTAGE DES FAMILLES RWANDAISES CONNAISSANT AUCUNE

TRANSACTION DE SOPGHO. 
DES ACHATS DE SORGHO SEULEMENT, LES
 
ACHATS ET LES VENT'ES 
DE SORGHO, ET SEULE LES VENTES DE SORGI-HO
 

NOV. 1985 - OCT. 1'86 INCLUS
 
(ACHETER POUR REVENDRE ET VENDRE A PARTIR D'ACHATS PAS 
INCLUS
 

CATEGORIE DE 
 PAS DE UNIQUE- ACHETE UNIQUE- TOTAL
 
MENAGE 
 TRANSAC- MENT ET 
 MENT
 

TIONS DES VENDU DES
 
ACHATS VENTES
 

VENDEURS NETS
 
DU SORGHO:
 

MENAGES OU ONT
 
VENDU DU SORGHO
 
ET DE LA I31ERE 
 49 
 51 100
 

MENAGES OUI UNT 
VENDU DU SORGHO
 
ET NON DE LA BIEPE
 

'60 KG VENDU 
 47 53 100

30-39 KG VENDU 61 39 100
 
t'30 KG VENDU 54 46 
 100
 

PAS DE TRANS. NETTES 96 
 4 100
 

ACHETEURS NETS
 
DU SORGHO:
 

MENAGES OUI ONT
 
ACHETE PU SORGHO 
ET QUI N'ONT PAS
 
VENDU DE LA BIERE
 

<30 KG ACHETE 
 83 17 
 100
 
30--59 KG ACHETE 
 81 19 
 100
 
'60 KG ACHETE B7 13 
 100
 

MENAGES QUI ONT
 
ACHETE DU SORGHO
 
ET VENDU LA BIERE 
 66 34 
 100
 

RWANDA 9 54 26 
 11 100
 

Source! Etiaitimn par le Survice dcs Enqutes et dEs Statistiques AgricoleE, ministire de 
I'Agriculture, de I'EIvaQe it dks Forets. Rwanda, 

obtm Ce tableau coaprend le sorgho grains secs, lesorqhk geril, Pt la farine de sorghD. 0,61 des 
onages ontvend, de Iibilre, *ais )'avalt pas de transactions nettes de sorgho. Pour sioplifier le 
Tableau, ces minages Itaient ais dans )aAtaI catdgorie que les minages quine vendaient pas de la 
bilre, etquir'avaient pas de transactions nettes de sergho. 



14. RESUME ET CONCLUSIONS.
 

Plus de sorgho est import6 au Rwanda qu'on le pensait auparavant.
 

50% du sorgho vendu dans les rnarchts ruraux est importo. Les
 

vatlations en approvisionnement de sorgho 6 partir des pays
 

voisins, aussi bien que la production au Rwanda sont par
 

c~ns~quent tr~s importantes pour maintenir une consommation et
 

dLs prix de sorgho stables.
 

Moims de .7%des familles rurales fournissent plus de 70% du 

sorgho vendu par des vendeurs nets de sorgho. Les agriculteurs 

dans ce groupe ont les plus grandes ex)ploitations et r~colterit au 

total la plus grosse quantitO [ar t:te mesur~e en kilocalories. 

Ces familles bnificieraient le plus d'une politique de fixati-on 

des pril: planchers. Des indications sont que ]a plupart d'entre 

elles ne *,,nt pas augmenter ia production totale des cultures en 

rsponse au programmes pour augmente- les prix Ltant donn le 

rniveau technologique actuellement utilis6. 

Deux tiers des mnage5 ruraux sont des acheteurs nets de 

sorgho. Des petits acheteurs nets apparaissent comine 4tant le 

plus en danger de manquer de nourriture. Les petits acheLeurs ont 

davantage tendarce 6 consommer du sorgho qu'ils ach tent comme
 

sus forme de la bi-re. Les plus gros acheteurs
sorgho, et pas 

neLE ach, tent plus de sorgho pour fabriquer de la bi re. Une 

augmentation di prio du sorgho affectera tous les m-nages qui 

achtevt du scrgt-o. eL cela pourrait endommager la situation 

alimentaire des fainilles rial nourries plLs que lee autres. Etant 

dorin ces irfcrratiors, le Progra'.ine d'AWimentation Mondial est 
soi aide alimentaire sousprobablement correcL en uistribuant 

forme de fariv,e de sorgho, puisque ta farine de sorgh1o ne peut 

Ztrt t-irsfor fr.e en bi re de sorgho. 

La pr~fecture de Kigali a la production la plus 6lev~e de
 

tate. Kigali est la seule pr~fecture dont la
sorgho par 


population rurale vend sensiblement plus de sorgho qu'elle n'en
 

ac h. te.
 

semble bien marcher.
Le syst~rrr de commercialisation priv 

n'a sule's aucune 6vidence en faveur de la pr~tentionL tude 
que les commer~ants font d'injustes Profits sur le sorgho. Le
 

fournit les services valables suivants:
secteur priv6 

1. Le Lrzr,sfert de sorgho des rngions rurales de la
 

prefecture de Kigali vers d'autres r~gions. 

des pays voisins au Rwanda.2. Le trarsfert de sorgho 

sorgho7- L'asrerblage de tr~s petites quantit s de 

lavc' s,±r le march@ par les cultivateurs.
 

sorgho aux consommateurs.
4. La distribution du 


des intrants pour une importante
5. L'aprovlsionnemertt 


activit6 rurale & petite Ochelle gtn4-rat-ice de revenu
 

(1a fabrication de la bi@-re).
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Bien que napportant pas de'1'6vidence concluante, toutes
les donn~es pr-sentAes dans 
ce document soullvent de s~rieuses

questions sur les justifications et les possibilits 4conomicues

des programmes gouvernementaux dont l'intention est 
de maintenir
 
les prix au-dessus des niveaux du march6, 
ou l'usage d'un
 
programme de stockage pour stabiliser 
les priy du soryho.
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