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1. IMTRODUCTIOM: QRUESTIOMS POLITIQUES SUR LE SCRGHO

Ce document présente de nouvelles informations recueillies par
le SESA sur le sous-secteur du sorgho, qui peuvent 8tre utilisée
pour dégager une meilleure compréhension du procéssus politique
de cette denrée. Ouelques probleémes reliés aux questions
politigues du sorgho comprennent:

A, Les stocks de sécurite alimentaire. Qui produit et

qui consomme le sorgho, et comment seraient-ils affectés
par une réduction de la production? Un stock de sécurité
slimentaire du sorgho, pourrait-il améliorer la situation
on cas d'une reéduction de la production?

H. La spérialisation régionale de la production. Guelles
régicns et quelles catdgories d’agriculteurs produlsent
ur surplus de sorgho? Duelles régions et quels
agriculteurs achgttent du sorgho? Quelles sont les
contraintes de profuction des produzteurs de sergho et
des consommateur s ruraus.

C. La stahilit¢ du marché de sorgho. Quelles fonctions
sont actuellement e-éculdes par le cecteuwr privé en
déplacart le sorgho desz producteurs aux uonsommateurs?”
Est-ce que ] expancion de la production se maintient au
niveau de la creoissance de la population? Est-ce que la
production varie $ncrmément d’une annés & une autre? ’

D. La plitigue des priv du scrgho, uel ect 1
compeortement urbain et rural des prix du sorghc? Est-
e gue les changerents des priv annuels correspondent
aur déplascements de | 'offre ot de la denande? Est-ce
que les agriculteurs concidérent les niveaur des prix
comme une contrairte & 1’expancsion de leur production 7
Quel r3le le programme du maintien des pris joue-t-117
Ruels sont les probleémes ou le2s contraintes pour
réaliser un programmz de utien des pria? Rui

-~

[ad
bénéficierait du seoutien des priv’

"

Cette conferénce-débats esd vongue pour présanter de
nouvelles informaticone disponibles pour aider & répondr- &
quel ques-unes de ces questiors, Ce travall de recherche ne répom
pas 4 toutes les guestions soulewvéss ti-decssus. Les réponses
dépendent non seulement des faits weis auesi des dépenses
prioritaires du gonverrement gt des objectifs poclitiques, Le
feed~back des participants de le conférence sur cette informatio
sera vtile pour le SESA pour d'une part, considérer des analyses
compl émentaires &l d’zutre part conceveir dee nouvelles studes.



2. ACHNATS ET VENTES NATIOMAUX DU SORGHO EN MILIEU RURAL
MOUVEMEMTS INTERMATIOMAUX DU 50RGHO,

Une grande partie du sorgho acheté¢ dans les marchés ruraus ay
Awanda est inportée; une qgrande partie du scrgho produit au
Bwanda_n’est pas acheminés sur le marché.

TABLEAU
Statistiques de base du sorgho dans le Rwanda rural.
(1984 année agricole )

TOTAL 198¢
(TONNES)
PRODUCTION NATIGNALE: 158, 9901
ACHATS MAT10MAUYX:
GRAIN SEC: 65,8748
GRAIN GERME: 8,117
FARINE: 1,552
ACHATS TOTAUX: 71,499
YEMNTES MATIONALES:
GRAIN SEC: 33,084
GRAIM GERME: 4S5
FARINE: 0
YENTES TOTALES: 33,739
CADEALIX DONNES MATIONAUX:
GRAIN GEC: 2,835
GRAIN GERME: 169
FARIME: 111
CADEAUX DONMES TOTAUX: 3,135
CADEAUX RECUS MATIOMAUY:
GRAIN SEC: 3.417
GRAIN GERME: 113
FARINE: 289
CADEAUY. RECUS TOTAUX: %,819

Source; Estimations par le Service des Enqudtes st des
Statistiques Agricoles, Rwanda.

Note; Les facteurs de conversion des grains sece en
graine germés et en farine de sorgho (technrniquement Jdu
sorgho mculu) spnt supposés Etre d’! par rapport & 1.
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Les calculs suivants =ont dérivés des chiff-es deonnés dans
le Tableau 1t;

A. Le pourcentage du sorgho écoulé au marché {les ventes
divisées par la production) = 21,2%

9. BQuantité du sorgho utiliéé en milieu rural f{la productinon
mpins les cadeauv donnés meine les ventes plus les achats plus
les cadeaux regus) = 197,745 tonnes.

C. Ruantité du sorgho utilicsé en milieu rural par t€te
fQuantité du sorghe utilisé en milieu rural /S.800,000) = 74 kilos
par t€te annuellement.

D. Importations rurales nettes (Achats + Cadeaux Regus -
Ventes ~ Cadeauv donnés) = 78,444 tonnes,

E. Le pourcentage de 1’utilisation rurale provenant des
impertations (importation rural nettefutilisation rurale) = 19,5%

F. Pourcsntage du seorgho imperté vendu dans les marchés ruraux
(importation rurale nette’/f{achats ruraux + cadeauv regus) = 50%

Avant cette recherche, i1 2tait généralement accepté que le
Rwianda était pratiguement auto-suffizant en sorgho. Les
etatistiques offizielles sur les importations ot les exportations
montraient moins de 5000 tocnnes (toisl) de snrgho importé pour
1985 =t 1986, Les esctimations du Tableau 1| nous montrent que les
ménages rurauv du Rwand2 achétent =t regoivent —omme cadeau-
78.444 tonnes au-deld de la quantitd qu’ile verdent =t donnent
comme cadeau«, Cesla veut dire que 15,574 de 1'utilisation du
sorghe rural =n 1986 preovenaient de 1’importaticvn du sorghe -
surtout d’importation non-epfficielle., (Prerant en compte
qu’aucune différence n’eut lieu danc les changemsnts de la
positior des stecbks; il n’y a aucune indication gue cela eut
lieu). 1986 a ét# considérée comme avant une année zgricole
normale veir méms beonne, Donc les importaticrs de sorgho deivent
se trouver environ & pu au-decszus des 172% precsque tous les ans.
Suppoescns que les régions urbaines importent plus de sorgho par
bEE8te que les régicone rurales, lez inportaticne naticnales de
swrgho sont probablement m8me plus élevées la plupart des ennées
que les 1797 de 1’utilisation nationale. Ces importstions seont
nécessaires pour satisfaire les besnins des populatiens rurales.

Plus de S0Y% du sorgho wvendu dans les marchés ruraus en 1986
ttait importé. Les prir et la disponibilité alimentaire dars les
pays qui fournissent le sorgho au Pwanda doivent avoir des
influences importantes =sur lec priv au Rwanda.

Le pourcentage du sorgho 4coule sur le marché ne refléte pas
lus vertes de 1a biére. La preduction et la vepte de bieérs est
ure activité trés importante génératrice de revenus; 1B8% des
ménages rurauz ont vendu de la biére de sorgho en 1984, Le zorgho
pet un important ingrédient de la biére de banane. Des qyusntites
de sorgho produites individuellemsznt gui vent dans 1s vente de
bitre sont inconnues. 5i les ventes de corgho sous forme de bhiére
pouvaient Etre guantifiss le pourcentags de sorgho fcoulé sur les
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marchés par les agriculteurs serait probablement plus élevé que

20%

La Figure 1 nous montre que les niveaux naticnauv

de's achate

des agriculteurs exceéedent les ventes rurales nationales nour toue
les mois de 1’enquete sauf aoit 1984,
Figure 1
ACHATS ET VENTES MENSUELS
DE SORGHO EN MILIEU RURAL
AU RWANDA
NOV. 1986 A JUIN 1987
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Source: Estimations par le Service des Enquéetes et dew
Statistigues Agricoles, Minisére de 1 Agricul ture,

l1’Elevaye et des Forets, Rwanda.



Fiqure 2

PRODUCTION MENSUELLE DE SORGHO

AU RWANDA

ANNEE AGRICOLE 1988
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Source: Estimations par le Service des Enquétes et des
Statistiques Agrinoles, Ministeéere de !"Agricul ture, de
1’Elevage &t des Farets, Rwande.

Figure 3

PRIX MOYEN MENSUEL SORGHO

MILIEU RURAL ECHELON NATIONAL
ACHATS ET VENTES
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Eskimations par le Service des Enquétes et des

Statistiques Agricoles, Ministére de 1’Agriculture, de
1’Elevaqge et des Férets, Rwanda.



FIGURE 4
PRODUCTION RURALE DE SORGHO PAR TETE
FAR PREFECTURE
ANNEE AGRICOLE 1986

IRUI i[EGERlI

M 52 xG/TETE

(I 46 kG/TETE

[&] 28-35 KG/TETE
[ ]3-10 K6/TETE

SOURCE : SERVICE DES ENQUETES ET DES ST ATISTIQUES AGRICOLES
NOTE : L 'ESTIMATION DE L A PRODUCTION PAR TETE EST OBTENUE COMME

SUIT: L'ESTIMATION DE LA PRODUCT ION DANS LA PREFECTURE ESY

DIVISEE PAR L 'ESTIMATION DU NOMBRE DF PERSONNES VIVANT EN
MILIEU RURAL DANS L A PREFECTURE.



FIGURE S
COMPARAISON DU NIVEAUX DES ACHATS PAR
RAPPORT AUX VENTES DU SORGHO.
ECHELON PREFECTORAL.

ANNEE AGRICOLE 1980

- VENTES PLUS QUE 3 FOIS PLUS GRANDE Q'ACHATS

[[[] VENTES PLUS DU MOINS EGALE AUX ACHATS
(<16% DIFFERENCE)

ACHATS 2 A 4F01S PLUS GRAND (UE VENTES
[C]JACHATS 11 A 85 FOIS PLUS GRAND QUE VENTES

SOURCE: SERYICE DES ENQUETES ET DES STATISTIGUES AGRICOLES



FIGURE &
POURCENTAGE DES MENAGES RURAUX VENDEURS NETS
ANNEE AGRICULE 1986

BYUMBA

3

28 40%-46% DES EXPL.
[T 30%-31% DES EXPL.
(8] 20-22% DES EXPL,
[]38-9% DES EXPL.

SOURCE: SERYICE DES ENQUETES ET DES STATISTIQUES AGRICOLES



FIGURE 7
POURCENTAGE DES EXPLOITATIONS AYANT
RECOLTE DU SORGHO

ANNEE AGRICOLE 1986

BY

GALI ] JJ_J

B 922-98% DES EXPL,
[l 80%-87: DES EXFL.
£ s5%-73% DES EXPL,
[ ] 35%-37% DES EXPL,

SOURCE: SERYICE DES ENQUETES ET DES STATISTIQUES AGRICOLES



3. RELATIONS ENTRE LES NIVEAUX DES PRIX ET DE LA PRODUCTION
AGRICOLES.

Le niveau des prix de sorqho est influencé par les variations
salsonni éres de production - les prir sont au plus bas au moment
de_la récolte; les niveaux d’achats_d’OPROPYIA en 19846 n’ont pas
amené le niveauy des prix aqgricole jusqu’au minimum officiel.

La Figure 2 illustre gue le sorgho est récclté tous les mois
de 1”année sauf en novembre, mais la grande majorité du sorgho
est récolté entre juin et zoit.

La Figure 3 montre les prix au niveau des exploitations
comme étant au plus bas pendant la période de récolte juin -
Juillet - aoit. Faisant parti du programme 19846 de la fixation
des prix planchers, DPROVIA a acquis environ 4000 tonnes de
sorgho fau prix moyen de 23.5 Frw/kg) en juillet et en aoGt. Le
pri» moyen regu par !es agriculteurs vendant leur cscrghoc en
juillet et en aolt était bien au-desscus du minimum officiel de
22 FRW/kilo, Buelles sont les implications de ceilte combinaison
ges importations significatives avec ces informaticns pour des
programmes dont les objectifs zsont de monter les prix A& travers
des achats para-étatiques?

4. DISTRIBUTIOM GEOGRAPHIRUE DE LA PRODUCTION ET DU MARKETING DU
SORGHD.

La préfecture de Kigali a la producticon la plus élevée par tEte
au Rwarda, et c’est la seule préfecture qui expeorte une guantité
significative de sorgho.

Les figures 4, S5, 46, et 7 nous montrent comment la
production et la commercialisation du sorgho ‘en grains) sont
distribués dans les régions du Rwanda. Kigali a la production la
plus ¢levée par téte et est 'a seule préfecture ol 1a population
vend sensiblement plus de sorgho qu’elle en achéte (bien qu’on
trouve dans chaque préfecture quelques cultivateurs ayant du
surplus). Donc Kigali est la seule préfecture ol des régions
rurales profiteraient de 1”¢ventualité d’une augmentation des
pri» agricoles du sorgho.

Dans aucune préfecture le pourcentage des erploitations
ayant un surplus dépasse 846% (voir figure 6). Le pourcentage des
familles qui sont vendeurs nets dans une préfecture suit de prés
la position nette de la préfeccure den transactions du sergho.

Une comparaison de la figure 7 avec la figure 5 montre que
la rélation entre le pourcentage des ménages reécnltant le sorgho,
et la position nette de la préfecture en transactions eviste.
mais qu’elle est faible. Le pourcentage des ménages récoltant le
sorgho 4 1’ouest du pays est bas, st 1’cuest est également la
région ol les achats du sorgho sont beaucoup plus eélévés que les
ventes; mais 4 Gikongoro pratiquement tous les ménages cultivent
le sorgho et la préfecture est une grande importatrice du sorgho.
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S. LE NOMBRE D’EXPLOITATIONS AGRICOLES ACHETEURS NETS DE SORGHO
ET D’HARILOT,

Dne majorité d’explcitations ag-riconles achétent du sorgho. Une
majorité d’e:ploitations aqrigcoles achéte des haricote. bes
explopitations _agricoles gui achétent du sorqho _ont iendance_a
acheter dec haricots, et réciproguzment.

e Tableau ? indinue que plus de €774 Zes ménages rurau~
achdtent du =orgho. Par consénuert les importatinns de sargho
jouent un ra3ls important en aidant a ctabiliser lesz prix pour les
acheteure de surrgho,

Jne politinue de pri+ planchers, si celle-ri réussit &
auvgmenter les prix ferait plus de mal auv exploitants agricoles
aqu’elle ne lss aiderait car plus des deur tiers des agriculteurs
ennt des acheteurs nets d2 scorgho, donz ils payeraitent plus pour
leur =sorgho.

Le Tableau 2 indiqus gue les vendsurs de biére de suvrgho uont
responsables pouwr une grande guantite de eoroho commerciline,
suesi bien dane les achats que dans les vertes du sorgho. La
nlupart du sorghe gui =ct achete dans les régions rurales du
Rwanda irait auv familles nui accomplissent des activiteés de
transformation de biére en tant qgue source de revenu &0 dehnre de
l"exploitation agricole. Une perie de revenu pour les fabricants
de biére zerait une éventualité possible ei les priz du sorgho
augrentaient.
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Tableau 2
ventes totales nettes fcadraux erxcius) du soroho (grains secs),
du sorgho germé, et de la farine de sargho
par catégqories de ménages,
Novembre BS - Octobre B
{les nombres négatifs sont les achats)

CATEGORIE DE ' % NOMBRE  TONNES % DES SUPERFICIE
MENAGE: D’EXPL. D’EXPL. NETTE VENTES MOYENNE
VENDUES PAR EXPL,
PAR CLASSE (HA)

VENDEURS NETS DU SCRGHO:

MENAGES QUI ONT VENDU

DU SORGHO ET DE LA BIERE 4,57 49409 3507 19.97% 1.4
HENAGES Q@UI ONT YENDU DU
SORGHD EY NON DE LA BIERE
Yo KG VENDU 6.2% 58474 19473 70,27 1.9
30-59 KG YENDU 3,49 I6916 1497 5,489 1.8
<30 KG VENDU 9.49 193399 1234 8,47 1.1
PAS DE TRANSACTIONS NETTES: 9.0% 99035 1.0
ACHETCURS NETS DY SOPGHO:
MENABES DUI OMT ACHETE DU
SORGHD ET BUI N'ONT PAS
VENDOU DE LA BIERE
<30 ¥G ACHETE 314,8% 378334 -4832 -7.5% 0.9
30-59 K& ACHETE 10,89 113743 4964 -7.4% 1.2
‘60 KG ACHETE 9,2% 101264 ~-12893 -19.74 1.4

MENAGES QUL ONT ACHETE DY
SORGHO ET VENDU LA BIERE 1%.4% 146515 -42710 -65,2% 1.8

Spurze; Estimations par le Servire dec Enguftes et des Statisticues
fgricoles, Hinictére de 1’Agriculture, de I'Elevage et des Farets,
Rwanda,

Note: 0,¢% des ménages ont vendu de )a bidre, mais n’avait pas de
transactions nettes de sorghs, Four simplifier le Tableau, ces ménages
stajent mic daps la mEme catégorie gue les ménages gui ne vendaient pas
de la biére, =t gqui n’avaient pas de transaction:z nettes de sorgho.
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Tahlea
toyennes nettec des ventes 4’ har
transactio~s ne

fcadeaux
CATEGDRIE DE A
MENAGE: DPEYPL
VENDEURS NETS DU SORGHO:
MENAGES QUI ONT YEHWDU
DU SORGHO ET DE LA BIEPE 4,5%
MENAGES QUI ONT VENDU DU
SORGHO ET MON DE LA BICRE
360 KG VENDY b.2%
%0-59 ¥G VYEMDU .49
¢%0 ¥G YEMDU 9,47
opt OF TRANSACTIONG NETTES: 7,0
ACHETEURS NETS DU SDARGHO:
MENAGES OUD ONT ACHEYE DU
SpAGHD ET DUI N’ONT PAS
VENDU DE LA RIERE
30 K6 ACHETE %4,5%
10-59 KG ACHETE 10,47
60 KG ACHETE 9.2%
MENAGES OU! DNT ACHETE py
GORGHO ST VEHDUE LA BIERE 17,87
AWANDA (MDYENNE DE TOYTES
LES CATEGORIES) 100, 0%

Spurce; Ectimations par lp Service des
Agricoles, Hinistire de 1'fgriculture,
Rwanda.

Note; 0.6% des ménages ont vendu de 12
transactione n=ttes du sorghe. Pour e
dtaient mis dans la aEme catégorie gue
de 1a bidre, et qui n’avaient pas de 1t

14
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T
icots cecs par
ttes du sorghe

erclus)

12 classe des

dec ventes
rar ménage

Moyenne nette
d'haricote sec
(ke

104
-33
-21

-45

-51
-47
-57

-4

Erpouftes st des Staticstinues
de 1’Elevage et des Farels,

bidre, mais n'avait pas de
mplifier le Tableau, CEs mérages
les ménages Quil ne +endaient pas
ransactions netties de sorgho.



Tableau 2
Moyenne des ventes nettes du sorgho par classe des
transzctions nettes d’haricots sec.
fcadvaux exclus)

TRANSACTIONS NETTES A MOYENNE DES VENTES NETTES DU
EN HARICOTS D’EXPL SORGHD PAR MENAGE
EFFECTUEES PAR {KE)
L EXPLOITATION
Y40 KG YENDU 7 199
30-37 X6 VENDY 47 25
€30 KG VENDU 1 =10
PAS DE TRaNS-
ARCTIONS NETTES 3% -49
<30 KG ACHETE 247 -42
I0-39 ¥G6 ACHETE 18% -4
Y40 ¥E ACHETE 3% -85
MGYENNE 1007 -34

(TOUTES CLASSES)

Source; Estimaticns par le Service des Enquetes et des Statictigues
Agricoles, Miniztére de 1'Agricultur 2, de 1’Elevage et des Farets,
Reanda.,

Note: 0,6% des ménages ont vendu de 1a bidre, mais n'avait pas de

tr ~sactions nettes de sorgho. Pour simplifier le Tableau, coc néprages
¢taient miz dans la xBme catdgorie gue lec ménages qui ne vendaient pas
dge la bitre, et gui n’avaient pas de transacticrs neltes de sorgho,

Leg Tableaur 7 et 4 relient les informations sur le sorgho
avec ce qgui a 2t3 précddemment trouvé pour les haricots (epir
publicatiors SESA provenant d'une conférence cur les haricots en
mai 1987). Des famillee gui sont dee petits vendeurs nete dune
de ces deux derrées ont tendance A Etre de netite acheteures
d’"autres denrdes,

Les familles qui sont les atheleurs mete d’upe denrée ont
tendanze 4 Blre les acheteurs oe |'zutre denrde. Les gr ands
acheteurs d’haricets ont tendarce &% €4tre de grands acheteurs de
sorgho. et vice versa., En tant qus grouvpes, les femilles qui ont
achete moins de 70 K5 de sorgho ont achesté S! Kg d’hariceots sec.
Cec familles, qui sent probablement les plus démuniss, dépendent
rlus du marché pour leurc haricctse que pour leur sorgho.

Le Tablesu S (ci-dessous) 1ious moptre que ceus gui ont
achett¢ le plus de sorgho étajent scit impligués dans la
transformation du sorgho pour le vendre sous forme de biére, spit
proruisaient trés peu de sorghn sur ’ewpleoitation., Les familles
qui avaient des achates nets de sorgho de plus de 40 Kg. ont
obtenu 77% du sorghe qu’ils cont utilisé & travers des achats et
des cadeaur. Les familles qui ont achetsd 70 57 ¥g de =orgho
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(ret) en 1986 ont ohtenu & peu prés la meitié de leur seorghe par
des transferts. Clairement, ces deuv groupes seraient aussi
durement atteints par les augmentations de prix du sorgho.

Tableau S
Total de la disponibilité par LEte de grairs secs de
scrghe, de sorgho germiné. et de 7arine de scorgho par
catégories de transactions nettes des ménages.
NOV, '85 - OCT, ’'8B4

CATEGORIE DE b K& DE KG DE KG DE KCAL/CRP
HENAGE: D' EXPL SORGHO SORGHO  SORGHO  PRODUITE
PRODUIT TRANG-  DISPD-  PR/TETE
P/TETE FERE NIBLE B/EN

P/ITETE  P/TETE
VENDEURS NETS DU SORGHO:

HENAGES QUI ONT VENDU
bU SORGHD ET
DE LA BIERE 4, 5% 102 24 78 1212

MENAGES QUI ONT VENDU
Db SORGHD ET NON DE LA

BIERE

Y60 ¥G VENDU 6.2% 113 35 38 1407
5¢-59 KG VE!NDU 3. 4% 74 1t b2 1023
<30 KG VENDU 9.4% 10 3 37 BB4

PAS DE TRANSACTIOCNS
NETTES F.0% 21 -0 21 779

ACHETEURS NETS DU SORGHO:
MENAGES QUI ONT

ACHETE DU SDRGHO ET
QuUl W’ ONT PAS VENDU

DE LA BIERE

¢30 ¥G ACHETE 34.5% 12 -4 1é 674
10-59 kG ACHETE B.4Y 12 ~10 22 7714
Y60 KG ACHETE 9.2% B8 -27 35 7814

HENAGES QUI ONT
ACHETE DU SORGHD ET
YENDU DE LA BIERE 13,47 32 -54 Bé g1

RHANDA 100,04 30 -7 37 gne

Sources Estimsn:.os par le Service des Enqubtes eb dee Statislicues Agricoler, Ninistire de
Pagriculture, .« L’Elevage ' des Firsts, Ruande,

Notes: Les tramsfertz ceaprennsnt lee ventes, ler cadeaux donnts, les cadeaut regue et des achats.
Let semences sont considérees ceaee une partie de }a dispenibilité du sergho. hote: 06X des afnages
znt vendu de 1a bidre, s2iz n’avait paz de transacticns aettes de corghn. Pour siaplifier le Tebleay,
tes abnages étzient mie dans 1a sfae catégorie que lex ménages gui ne vendaienl e de 13 hibre, et
gui n'avaient par de transactione nettee de sorghc. Teutes let acyennes des el lules =ont
extrapolées du niveau de valeur des ménages par tEte,

H.



5. NOMBRE D’EYFLOITATIOMS AGRICDLES QU) SOMT DES VENDEWRS METS DE
SORGHD ET D’HARICOTS,

Une petite mincriteé de familles d’exploitants agricoles produit
la plupart de ! evceédent de sorghe et d’haricots écoulée sur 1e
marchd, De grns vendeuars nets de sorgho ont tendance 3 glre de
qrus vendeurs nets d'haricots,

L= Tableau 2 nous montre gque relativement peu d2 ménages
sont des vendeurs nets de sorgheo (un total de 2730 . £.2% des
ménagees ruraus comptent peour plus de 70% dee wventee nettecs, Par
consdquent, un petit pourcentsge seulement des evploitants qui
sont vendeurs de sorghc (ceuv gui wendent la plus grosse
guantité) demeurcrait pour receveir dee avantages sybstantiels
d’un tel programmz de fi-aticn des priv.,

Lez Tablesauv 3 =t 4 démontrent nu’il e=t essentiel gues =
méme grrupe de familles nqui est responcable pour la plupart de
1’evcédent net d haricots et de spragho écouléds sur le marché: lee
familles qui ont vendu nlus de &0 kiles de 17une ou lTautve
denr te.

7. LE BIEN ETRE RELATIF DES ACHETEURS DE SORGHO COMPARE AUX
VENDEURS DE SORGHD.

Les vendeurs de scoraho apparaissent plug A 1’aise que les
acheleure de sorghp, en termes de production, de kilocalories, et
des avoire fonciers.

Les Tableaux = =t 5 ncus donnent sussi d’aimportantes
indications sur le bien Btre rolatif des familles dans les
différentes catégories de transactions. Ls Tableau 2 indiaque que
1a taille movenne de 1’evploitation agricole te ceus gui ont
vendu le plus de scrgho 4tait plus élevé gque les autres groupes.
La terre est probablement un des plus importants facteurs d=
productieon et de2 commercialisation du sorgho. La cuperficie de
1’exploitativn agricols joue par conséquent un ri3le significatif
pour déterminer la positiocr netts des ménages. 1! =st peu
prohable que 1'eugmentetion des priv inciterait une trés grande
sroduction supplémentaires de ssrghc sans dec réductinns
concommitantes dans la supe-ficie allouéde auv autrss cultures
impecrtantes.

e Tableau © nous montre gue les gros vendeurs produisent
plus de kilocalories sur une basz annuslle par t8te que n’importe
quel autre groupe. 11 est clair gque ce Qroupe rizque feu de
subir un deficit alimentaire chronique. Le Tableau S nipuvsz indiqus
sussi gue zans evception, des groupes de vendeurs= nets de =orgho
grains secs produisent plus de calories par t&te gue les groupes

' sacheteur nets de sorgho grains secs.

Les groupes qui produisent le moine d= Lilocalories par tEtrs
sont ceur qui ont aussi la plus pstite superficie disponibla: des
familles qui ont acheté moins de 70 kg fnet) et celles qui n’ant
ni acheté ni vendu (net). Ces deur groupes ‘plus d= 4T% des
ménages ruraux) avaient aussi la plus petite quartité de soracho
dizponible sur une eyploitaticn agricole de n’importe leguel des

1



groupes., Cela pourrait indiauer soit A) Iles c’intéressent trés
peu au sorgho ou & ses scous-produits & cause de leur milieu
cocio-¢écclegique, BY lls =ont trop pauvres pour pouvoeoir acheter
du scorgho pour améliorer leur régime C) Ils préferent acheter le
sorghe sous +orme de biére. L’hypothése A) est scutsnue par le
fait que plus de S0% des ménages dans ces douw groupes (14,7% de
la population rurale! ne cultivent nmas du sorghe. L'hypothése B)
est également soutenus parce gque les ménages avec peu de
transacticns 2n sorgho qul ne cultivent pas le sorghe ont
tendance a récolter moins de tilocalories par t3te par an que les
ménagess dans les mEmes deux cateqories qui cultivent le scrgho
{pas montré dans un tableau?).

8. SDURCES DE REVEMUS ET SOURCES DE DEPENSES.

Les ewploitations agriceolez gui ont peu de transactions de sorghe
semblent déperser la plus grgsse proporticr de leur revenu en
nourriture: c2 mEms groune szt trés dénendant du _gaté e+ du thé
comme_source de revenu familial.

Chague cellule des Tahlsauy & ot 7 ipdique 1o pourcentage
de perszonnes appartenant & une catégorie particulidre qui se
réefére &4 un article de revenu ou de dépense le plus important
pour =sux, et non pas le pourcentages du revenu total dépensd ou
regu par zatégorie pour ur article. Notons sucssi que ls vente de
biérs comme scurce de revenu romprend ls bidre de banane.

Le Tableau 6 indique que les citations agricoles gui
n*ont pes de trancacticnz nettes g rgho gt des evpicitaticns
ajricoles qui unt achetéd moins de 20 Lilos de sorghc dépendent
lourdement des cultures inducstriellss fprincipalment le cafi), de
la main d’oceuvrs, =t de la bitre nuur leur revenu., Est-re
poscsible gue c=2s familles scient les plus pauvres? Des
recherches futurecs pourraient eyaminer coette question importante,

)
=

m om

Le Tableau 7 rious révele que 1 alimentation 4tajt
fréquemment mentionnde comme 1’article de dépence le plus
important par lec familles dans toutes les catégoriez de
transactions, et gue les familles qui eont peu e transactiens
mentionnent le plus scuvent la dépense alimentajire. Ainsi, 1.
Tableau 7 tend & confirmer ! hypothéee forimulde lors de la
discussion précédente gue des familles aver peu de transactions
appararssent dans une pire situation concernant lewr capacité de
noroduire suffisamment de ncurriture, mais ie est ooesible que
certains ménages de ces groupez ont optéd Jde =e spécialiser en
certaines cultures (commercialisées) afin d’acquirir le pouvoir
d’"achat nécsssaire pour )'obtention des preoduits vivriers,
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Tableav &
SOURCE ME REVENU LA PLUS IMPORTANIE
SELON LA OQUANTITE DE VENTE NETTE DE SORGHO EFFECTUE PAR L'EXPLDITATION

SOURCE DE REVENUE VENTE 30 K6 30-59 ¥6 <30 K6 PAS DE (3O KE 30-39 X6 40 ¥G ACHETE
DE SORGHD SORGHD  SORGHC  TRANS- SCRGHO  SORGHD  SDRGHO SORGHD  TOTAL
SORGHD VENDU VENDU  VENDU ACTIONS ACHETE ACHETE  ACHETE BIERE

ET VERDU

PIERE
VENTE DE BIERT 45,01 78.8%  A0,3% 4681 AL ML 2 TR0 T 3 U LA 19 §
VENTE VIVRIERS 3.2 44 25,01 16.5¢ L7 9.2% 18,52 16,87 22.3% 17.21
CULTURE IMDUSTRIELLE 2,17 10,9 2,81 $3.5) 24,57 20.5) 17.11 16,62 L1 16,72
M.0. CHE] AUTRE EXPL. 3,71 .0 8,11 11,31 1L.61 18.2Y 12.8% 13.21 b.0% 2.5
TRAVAIL AU FROJET .4 3.9 2,02 1. 1.3 40 2,13
SALAIRE [R:} N W § 4 .81 2,63 2.8 &8 2.82
VENTE ELEVAGE 1.4 .81 5,07 O LN S T} LN 24 1.3%
TRAVAIL ARTISNAL 052 2.4% 8,31 1.8 L3 3.3 2.41 e LN J.a
COMMERCE A2 1.3 1,31 T4 {71 3.9 L ) I
UNE PARENTE Ul RIDE ) 145 M N3 e
LOCATION CHANPR L 1.0 2.7 3 -1
AUTRES 18 5,60 M 2 AL S 3 b n 91 .02 211
NON-REPDHDY ti M {1 1,07 Y

Takleau 7

SOURCE DE DEPENSE LA PLUS IMPORTANTE SELON LA BUANTITE
DE VENTE NETTE DE SORGHO EFFECTUE PAR L'EXPLDITATION

VENTE M0 ¥6  30-59 (0 ¥G PAS DE (20 K& 30-59 M0 K6 SOREHD TOTAL
DE  SORGHO ¥G SORGD SORGHMD TRANSAC SOPGHD KB  SOREHY?  ACHETE
SORSHD VENDU  VENDU  VENDU -TIONS  ACHETE SORGHD ACMETE  BIERE

£ ATHETE VERDY

PIERE
NCURRITURE 20,61 32,00 51,01 5201 5.0%  s401 5421 BT 5191 SR D
VETENENTS 2,61 19,20 L8Y 1L A4 2 R LR 1281 12
MAIN D'DEUVRE .50 1991 L7191 em LW L7 831 10 A5
BEDICAMENTS .90 171 L9 s LM M A7 a3 LS 59
1405 LY 1250 LM naeroo2am e LT
FPAIS SCHOLAIRES 2,21 2.9% 5.8 240 LS nLeT 231 L Aanm
PETROLE nn L7 e LmooLeooan L an
ACHAT DE BIERE 3.3 LS 42 L2 ;L AT L A2
SAYON N 22 anm e 1.4%
CASSEROLES, ETC, 3,20 251 L4 181 224 23 4% 1% L LA
LOCATICN CHANPS 4,21 L0 L 2N ) S0 Y SR N SN ) S AL
SEMENCES Lo LI LA 1,81 ) S )
QUTILLAGE 2.1 ) B ) LB 2. Ler LW A L
AUTRES 155 S Y SR 2% ) SR P SR M) S N | .BX NI A N
NON REPONDY L1 LA 3L 21
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?, LES COMTRAINTES DES ACHETEURS MET DU SORGHD ET D'HARICDTS,

Plus de la moitié des familles cultivateurs =ont des acheteurs
nets d'haricots et du soraho. Dec acheteurs nets d'haricots qui
n’ont pas de trancsacticons nettes de sprgho comprenrent &£, 7% des
mérages rurauv. Ces familles produisent moins de nourriture par
tfte ot ont les plus petites exploitations, La fertilite du sol
ot dec terres est la grande contrainte de production la plus
frequemment mentionnée.

Tableau 2
La position nette des agriculteurs en haricot
et en sorgho.
Cadeauv erclus.
fpourcentage des ménsges?

Ppsition familiale =n Soraho

Acheteurs Vendeurs Pas ds
Posjtion fFamilale transactions
2n haricot nettes
Rcheteurs nets 54, 5% 12. &% 5,70
Vendeurs nets 10, 2% Q.7% 1. &%
Pac de trans. nettes 2.7% 1.2% 0,7%
Source: Estimations par le Service des Enguétes
ot des Statistiques Agricelss, Ministére de
1’Agricul ture, de 1 Elevage et des Férets,

Rwanda.

u B8 nous donne un résumé dec analyvses dee Tableaur 3
familles des régions rurales «ont des acheteurs

ts et du sorgho. &,7% des familles rursles =ont des

¢ d’hiaricots et n’ont pas de transactions nettes en

|
et 4, 547 4
nete d'haric
acheteurs ne
scrgho.

La poeiticn de la famille présentée cur le Vableau 9 a 2te
classér avec leur réponse & leur plus grende rontrainte dgc
production. Les résultats sont présentes sur e Takleau 9. Les
acheteurs nets des deux cultures et les acheteurs nets d’haricots
zans transactions nettes de sorghc ont indiqué¢ que la fertilité
du snl =t de =a surface étaient lesur plus grande centrainte de
producticn beaucoup plus couvent que les autres familles des
autres catégories. Ensemble ces deu- types de familles
comprennent plus aus &0 % de 13 pepalation rurale, <t une
augmeniation des prir ne peut pas aider rec familles & accreitre
la superficie cultivée, étant donne la difficulté d’amélicrer ou
d’acheier du terrain au RAwanda.

tJ
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Ta9LE 2
CONTRAINTE DE PPOIUCTION Lé PLUS NPORTANTE SELON LA POSITIEN
DE LA FAMILLE EN VENTES NETTES EN MARICDT €7 £4 SORSHD

POSITIONS EX HARIZDT ET EN SORGMD

YENTE HAR. VENTE HAR. VENTE KaR, PAS 2 PRS DE PAS DE  ACHAT HAR  ACHAT HAR  ACHAT MAR ERANDSA

VENTE SOR5. ACHAT SOPS.  PAS Dt TRENS  TRANS HAR TRANS HAP PAS DE  VENTE SOR6 ACHAT SDRE
TRANS SORG VENTE ACHAT TRANS
SORG. S0R6. SORE.

HANDICAP PRINCIPAL A LA

PRODUCTICN
ENGRAIS DU TERRES NON

FERTTLES 20,21 25.2% 1p.92 18,71 . 28.5% 2141 2,11 JANKYS 30.22
SUPERFICIE INSUFFISANTE 14.92 22,31 16.7% 3k 7.1 1471 28,53 A.n 36,32 29.22
MANQUE DE MAIN D' QEUVRE 20,21 25,11 3.3 15.71 42.91 21,492 20.01 nn L 15.52
PEL DE PLUIER 31,81 16.27 5,82 1.7 357 21.41 111 18.81 13,82 14.42
BEAUCOUP DE PLUIES .91 .1 YA .11 4.31 3.51 L2 5,02
MANBUE DE CEMENCES .21 Ji n
MANBUE DE PESTICIDES .92 W1
PRIT BAS DES PRDDUTTS

VIVRIERS L JL . 8.1
AUTRES .91 2.71 16,72 3.8 2.9 141 2. 221
NON SEPONDY B 12
SUPERFICIT NOYENXE

PAR EXPLOITATION ‘=) 1.7 1.7 1.3 1.7 2.2 1.2 9.9 1.2 1.6 1.2
QUANTITE RMOYENNE DE XCAL

PRODUITE PJTETL “/AN 1525 1108 1028 1244 1133 93 524 182 534 849

PCURCENTAEE D’EXPL. 9.1 10.22 1.5 (L9 4 .21 N &7 12.61 3.5 00,00

Spurze: Eetisalicns 2ar le Ze vice des Ensuftes 2t des Statistioues Agricoles, Yinistdre ge 1’Agriculture, Reuanda.

- Note: La quantitd sovenne o ¥ral produite p/tE#te nar in est extrapoifs du niveaw de valeur des aénages par tdte.
¢



L= Tableau 9 comprend la surface moyenne de 1’exploitatin de
cheque catégorie et la meoyenne par famille de la production en
kFilocaleories, Consistant avec les réponses auv questione sur les
contraintes, les familles qui étaient des achet=urs nets
d’haricote et de sorgho =t les familles qui ont acheté des
haricnts =t qui n’avaient pas de transactions nettes en scrgho,
avaient auvsri lec plus petites evpleitations et produisaient le
m2ins de kilecalories par tZte. Ces familles ont par conssquent
des chances J’Etre un groupe trés menace par un daficit
alimentaire chronigue.

10, LES CONTRAINTES DES VENDEURS METS,

Enviren 10% des familles rultivateurs sont des vendeurs nete des
deux cultures, Cec familles produisent en moyenne pluc ds
Lilogecalories gue les autrec caténeries de familles cultivatsars
et ils ont les plus grandes erxplpitatior=, Le mangue de pluis =
la contrainte de oroducticn la plus souvent mentionnée par cett
catdgorie de ménaqe.

t

]
e

te Tableau @ indique gue 7.7 % des ménages rurauy scnt des
vendeurs nets d’bharicots et de torgho. Le Tableau 7 indigue
xussl que ces familles preoduisent precsque deux feis plus gue la
moyenne noaticnale en kilocaloerie par membre. Cette production
¢levée st lide A la plus grande superficie par expleoitation qui
vend les deuv preduits agricnles indiqués sur le Tableau 9. Les
vendeurs nets des deux produits agricoles mentionnent le mangue
de itluie comme la plus grande contrainte de production le plus
fréquemnment.,

11, LES COUTS D’ASSEMBLAGE DU SDRGHO VEMDU AU RWANDA.

Lorsque dee famillee rurales vendent leur sorgho, ile le wvendent
en _tree petites guantitées., Les coats d’acscemblaze des
négociante =ont par cvonssédqueni probablement ascez dleveés 4 cause
du nombre d’achats qui _deivent Btre faits pour constituer un
stocl,

e Tableau I0 nons pffre nuelques informaticns importartes
sur lees codts probables d'aszemblage. Le groupe avl a vendu la
plus gros=e quantité de sporghe avait la plus grande moyenne des
ventes: 44 g, ou moins 4’un sac. La moyenne des ventes pour
tout le paye ¢t2it sevlement de 25 Vg, Larsoue 1’cn prend tcoutes
cec petites guantitédes vendues par transaction en considératior,
la nérceccitd des petite zuscembleure decient dvidente, Les
camioneurs =t les nédgoriantse/camianizurs de grande envergure ne
peuvent pas supporiter des frais nécessaires pour ameper leurs
véhiculees cyr | "evploitation, parce gue les cultivateurs
individuels ont trés psu A vendre & n'irporte guel moment donng.
Par conséquent les marges des co) tures alimentaires peuvent Zlrs
relativement #lewéps toul sinmplen=znt A cause du colt $le-é des
nombreuy intermédiaires, mais pas 4 rause dec "negocian'tsz
malhorn€tes". Lo fwanda doit faire un sffort pour aider les
commergants a réduire les coits d’assemblage: une continuatiop de
1'amélicration du réseau de transport est parmi des interventions

qui pourraient réduire les coils d’essemblage.
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Tatileau I
Pcids (kg) moyen par transacticsn
de grains secs de sorgho par
ctatégorie de transacticn nette du ménage.

CATEGORIE DE MENAGE: VENTES ACHATS

YENMDEUPS METS DU SORGHD:

MENAGES QUI ONMT VENDU
DU ZDRGHO ET DE LA BIERE 28 7

MENAGES QLY ONT YENMDU DU
SODRGHD ET MDN DE LA BIERE

Mo KG VEMDU 44 1£
20-39 KG VEMNDU 15 B
<30 KG VENDU 7 4
PAS D TRAMSACTIOMS METTES 3 3

ACHETEURS NETS DU SORGHD:

MEMAZES QUI DNT ACHETE DU
SORGHO ET QUL N’ONT PAS VENDU
DE LA BIERE

“I0 KG ACHETE 10 4
10-59 KB ACHETE" 9 )
~6D KG ACHETE 10 16
MENAGES DUI OMT ACHETE DU
SOPGHC ET VEMDU DE LA BIERE 10 30
RWANDA 25 14

Source; Ectimaticns par le Service des Enqudtes e+ des
Statistiques Agricoles, Ministére de 1’Agricul ture, de
1’Elevage et des Forets, Rwanda.

MNote: 0,5 des ménages ont vendu de la bisre., maice
fooavas . pai U2 Lransactions nettes de sorghe. Pzur
simplifier !v Tableau, ces ménsgecs étsient mis dans l:
mEme catégorie que les ménages qui nes vendaient pas Se
la Ei#re, et qui n’avaiesnt pay de trarsactions nettes de
sorghe.

[
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Tableau 1.
Destination intentionné du Sorgho achetd
par les cultivateurs cu Rwandsa
au moment de leur achat.

Clacse de

Transactions Destirnation intentionné
Netties
fonsomm- fle - Semer Bitre futre Total
ation vendre

Vendeure Nets du Sorghc:

Ménagee qui ont VYendu

du Sorghn el de la Bitre 9% 67% 27 215 1% 109%
Mérages qui ont Vendu du
Sorgho el non de la 8iére
260 Xq Vendu I3 607 0% 3% 07 107,
3J¢-39 Xg Vendu w07 1% 1% 65% 3% 10907
>30 Kg Vendu 447 457, 3% 7% 1" 100%
Pas ce Trans. Nettes 1 997 0% 07 0% 100
Acheteurs Nets du Sorgho:
Ménages qui ont Acheté du
Serghao et gqui .a’not pas
VYendu de la Bidre
30 Kg Acheatsé 337% 30% 3% 147 2% 100%
30-59 Kg Achetd 607 3% 1% 347 2% 1007
Y40 Kg Achetd 38% 234 ¥ 384 0% 1007
Mérages gqui ont Acheté du
Sorgho et Vendu la Ridre B8Y% 2% 0% 894 1 1007
Rwanda 3% 167 1 593 1 100

Source; Estimations par le Se-vice des Enguftes 2t des Statictiques
Agricoles, Ministére de 1’Aar.culture, de )1’Elevage et des Forets,
Akanda,

Netes: Ce tableau comprend le sorgho grains secs, le sorgho germé, et la

tarine de sorghc. Note: 0,6% des ménages ont vendu de la bidre, mais
n’avait pas de transactions nettes de sorgho. Pour simplifier le

Tableau, ces ménages étaient mis dans la méme catégorie que les ménages
qui ne vendaient pas de la bitre, et qui n’avaient pas de transacticons
nettes de sargho. La colonne "Semer” indique lec acnats effectués en
vue de semer le csorgho. Parfois les cultivateurs mangent les semences
jugées infertiles.
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12. COMMENT LES RWAMDAIS UTILISEMT LE SORGHO QU’ 1LS ACHETENT

La plupart du sorgho acheté dans le Bwanda rural est utilisé pour
la fabrication de la biére. Une exception & cette reégle sont les
familles qui achnétont treés peu _gde soraho, =t gui concomment
directement le corgho qu’ils acheétent sans transformation.

L'usage que les ménages Rwandais des regicns rarales ont
1’intention de faire avec lo sorgho gu'ils ont achetéd varie
considérablement entre les catégories de transactimne. Le Flus
remarquabrle ect le groupe qui a acheté de la graine de sorgho et
vendu de la bidre de sorgho. Ils ont 17intention de fabriguer de
la biére avec B9 ¥ du sorgho acheté. Pour les populations rurales
dans 1l’encemble, S° % de tout le sorgho acheteé fenviron S0,000
tonnes) étaitent pour la production de 13 bisdre de =orgho. Une
auamentation du codt du scrgho grain signifierait gue ces
familles auraient & payer plus pour le corgho dont ils dépendent
comme source de revenu en dehors de 1’exploitation.

Les familles qui achétent des guantitsde nettec relativement
petites de sorgho annuellement fmoins de &0 Ly vont triéc
probablement se servir du corghm achetd pour lour consommation
directe au lieu d= 1'utilicer pour la fabricaticn de la bidre.
Ces petilc acheteurs nets peuvent beaucoup dépendre des cabareks
pour la biére de zcrgho, ou bien ils peuvent E€tre tropn psuvres
pour avoir les muyens de se permetire un mpdeste luve de
t’acheter la biere de sorgho.

13. LES FAMILLES QUI ACHETENT FOUR LA COMSDMMATIOM ET QUI VENDENMNT
LEUP PRODUCTION.

3

267 des menages ruraux _vendent et achitent & la fois du sorgho
pour des utilisatione non-commercisles, Lec guantités rrelatives
vendues par dec acheteurs re's et acnetées par_des vendeurs neve
sont naigres.

La propertion des familles cui se lancent & la fois dans
1’schat rneon-commercial et dans la vente non-commeorcizie est
donnée au VTableau 12, Le but de ro Tableau est d'er aminer la
€rovance gue les agriculteurs sont cbligés de wendre directement
aprés la récolte & un prix bas, seulemeirt pour racheter clug tard
a un priv élevé. Le Tablesu 12 indique que pendant }?annsde
agricale 1724, seulement 24% des ménages ruraux ont achieléd du
Sorghe pour un usage final fconsommation, csemences, bidre, etc.).
et ont vendu du scrghe de leur propre production.

Par conséquent un marimum d’un ouari de:z MErEQee rurauy o
lancent dans 1a pratique de sendre st de racheter 3 uns date
ultérieure. Une grovance freéeaquemment rencontrée au Pwands ect
qu’un grand pourcentage dec ménages est oblige de vendre A bas
prix & la récolte pour ensuite rachster plus Lard ¢ v merchand &
ure priz élevé, Puicque cette crovence peut bien tre 1 'argament
pour certaine sentiments anti-commerciaux =t pouwr )’intervention
& 1'intérieur des marchés alimuntaires pour augmenter 1es priw
aprés la récolte, il serait intéressant o’analyser plus
profondément les causes prbables de ce comportament de sente st
d’acha+t,

s
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l.e pourcentage des ménages qui vendent & la récnlte pour ur
bas prir parce qu’ils ont besein d’arqent et qui rachétent plus
tard a un priv plus élevé parcequ’ils ont besoin de nourriture
est probablement beaucoup plus bas que 24%. Certaines =ituations
(autre qgu’'un besoin d’argent 4 la récolte suivi par un bescin de
sorghe plus tard) gui pourrait Btre la cause qu’un cultivatesur
achete et vende le méme produit dane la méme année:

1. Une mauvaise récalte suivie par une bonne,

2. La famille vend du vieux sorqgho, et le remplace par
du sorgho facheté) de qualité supérieure.

Y. La famille voulait planter une nouvelle variété de
sorght.

4, L3 famille a mal calculé =es besoins en sorgho pour
}’annde, Des naissances, des mariages ou des décées
inattendus ont =xige du sorgho pour des besoins rituels,

5. La famille rultivatrice a rernclteé et a vendu Zu
sorgho hors saison lorsque les priv étaient édlevés, et
ensuite ells e achetd du sorgho aprés la moiszon
srincipale lorsque les pripg dtaient bas.

H. La famille produit suffisement de sorgho, mais elles
ne veut pas prendre des risques associeés su stockage.

Une enguéle sur 1’importance des ventes par des achelesurs
nets et des schats par dece vendeurs neis rapporte les faits
suivante (gui ne sont pas montrée sur un tableaud:

1. Les achats de graine de sorghe par des vendsurs nets
qui ont achetsd et vendu composent un velume égal a 227
des wventes grosl de ces familles.

2. Les ventzs de grains de sorghe par des acheteurs nets
qui ont acheté et vendu constitusnt 1&% des achats gres
de ces familles.

tMotons que par le terme "wentes jros" on veut dire tctal
des ventes sanz spustraire des achats. Par "achats gros”, on
veu't “ire totsl des achats sans soustraire des ventes, Par
exemple une famille qui a acheté 23 kg, et gui a vendu 10 kg a
des achats grocs de 23 kg, et des achats nets de 12 bag.
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Tableau 12
LE POURCENTAGE DES FAMILLES RWANDAISES CONNAISSANT AUCUNE
TRAMSACTIDN DE SORGHD, DES ACHATS DE SDRGHD SEULEMENT, LESZ
ACHATS ET LES VENTES DE SORGHD, ET SEULE LES VENTES DE SORGHD
MOV. 198BS - DCT. 1986 INCLUS
(ACHETER POYUR REVENDRE ET VENDRE A PARTIR D’ACHATS PAS INCLUS:

CATEGORIE DE PAS5 DE UMIQUE- ACHETE UNIQUE- TDTAL
MENAGE TRANSAC - MENT ET MENT
T1DMS DES VEMDU DES
ACHATS VENTES

VENDEURS MNETS
DU SORGHOD:

MENAGES DUI ONT
VENDU DU SDRGHO
ET DE L.A BIERE q7 51 1

Do}
D

MENAGES DUI ONT
VENDU DU SORGHD
ET NON DE LA BIEPRE

N0 K¥G VEMDY 47 53 100
20-359 KKG VERNDU 61 39 100
CI0 KG YENDU 54 46 100
PAS DE TRANS. NETTES 96 4 100

ACHETEURS METS
DU SDRGHD:

MEMAGES QUI OMT
ACHETE DU SORGHD
ET QUI N’ONT PAS
VENDU DE LA BIERE

{30 KG ACHETE B3 7 100
30-~59 KG ACHETE 81 19 100
>60 KG ACHETE B? 12 100

MENAGES QUI ONT
ACHETE DU SDRGHD
ET VEMDU LA BIERE 64 24 100

RWANDA ? 54 26 11 100

Sourcey Estisations par le Service des Enquites et des Statistiques Agricoles, Ninistire de
I"Agriculture, de 1'Elevage ot des Firots, Rwanda,

Aotes: Ce tableau cosprend le sorgho grains secs, le sorgho gerad, et la farine de sorgho. 0,41 des
eénages ont vendu de Ja bidre, mais n’avalt pas de transactions nettes de sorgha. Pour siaplifier le
Tableau, tes atnages étaient mis dans la abae catégorie que les aénages qui ne vendalent pas de la
bitre, et qui n'avaient pas de transactions nettes de sorgho.
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14, RESUME ET CONCLUSIONS.

Plus de sorgho est importé au Rwanda qu’on le pensait auparavant.
507 du sorgho vendu dans les marchés ruraux est importé. Les

var iations en approvisionnement de sorgho & partir des pays
voisins, aussi bien que la production au Rwanda sont par
cunséquent Lrés importantes pour maintenir une consommation et
des priz de sorgho stables.

Moins de 7% des familles rurales fournissent plus de 70% du
sorgho vendu par des vendeurs nets de sorgho. Les agriculieurs
dans ce groupe ont les plus grandes erploitations et reécoltent au
total la plus grosse guantiteé par t€te mesurée en kilocalories.
Cee familles bénificieraient le plus d’une pelitique de firxation
dee pri» planchers. Des indications sont que la plupart d’entre
elles ne wvont pas augmenter la production totale des cultures en
réponse su programmes pour augmente- les prix dtant donné le
niveau technologigue actuellement utilicse.

Deux tiers des ménages ruraux sont des acheteurs nets de
corgho. Des petits acheteurs nels apparaissent commne ¢tant le
plus er danger de manquer de nourriture. bLes petits acheteure ont
davantage tendsrce a consommer du sorgho qu’ils achétent comme
sorgho, et pes sous forme de la biére, Les plus gros acheteurs
nets acheétent plus de sorgho pour fabriguer de la biére. Une
augmentation du priy du sorgho affectera tous les ménages qui
achetent du sorgho, =t cela pourrait endommager la cituation
alimentaire des fanilles mal nourries plus que les autres. Etant
drrné ces infcraxtions, le Programme <’A)imentaticon Mondial est
protablement correcl en uistribuant son aide alimentaire sous
forme de farine de sorgho, puisgque la farine de sergho ne peut
Etre trancsfornéde 2n biére de sorgho.

La préfecture de Kigali a la preduction la plus éleveée de
sorghe par t8te. Kigali egst la s=ule préfecture dont la
ropulation rurale vend sensiblement plus de sourgho qu’elle n’en
achéte.

Le systéme de commercialisation prive cemble bien marcher.
L'étude n’a soulesé aucuns évidence en faveur de la prétention
que les coummergants font d’injustes profite sur le sorgho. Le
secteur privé fournit les services valables suivants:

1. Le transfert de sorgho des régions rurales de la

préfecture Jde kKigali vers d’autres régions.

Le transfert de sorgho des pays veisins au Rwanda.

r—1l
o

'ascenlil age de tris petites quantités de sorgho
eur l=2 marché par les cultivateurs.

4, La distribution du sorgho aux consmmmateurs.
S, L’apyrovisionnement des intrants pour une importante

activiteé rurale A& petite échelle génsrat-ice de revenu
tla fabrication de la bié¢red.
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Bien que n’apportant pas de '1’ é¢vidence concluante, tuoutes
les données présentées dans ce document soul évent de sérieuses
questions sur les justifications et les possibilités dcormomiques
des programmes gouvernementaux dont 1”intention est de maintenir
les prix au-dessus des niveaur du marché, ou 1'usage d'un
programme de stockage pour stabiliser les prir du surghe.
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