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AVANT-PROPOS

Le Projet Sécuirté Alimentaire MSU-CESA se situe dans le contexte
pius global de l'Accord de Coopération (No.DAN-1190-A00-4092-00) entre
l'Universite de l'Etat du Michigan (MSU) et 1l'Agence des Etats-Unis pour
le Développement International (USAID) sur la Sécurité Alimentaire en
Afrique. Cet Accord vise a mettre en évidence, nar l'analyse
comparative du secteur agro-alimentalre d'un certain nombre de pays
atricains, les traits communs et les éléments spécitiques aux probliémes
de securite alimentaire des diftférentes sous-régions du Continent.

Composante malienne de cet Accord de Cooperation, le Projet
Sécuriteé Alimentaire MSU-CESA est place sous le parainage institutionnel
du Sécretariat Technique de Ja Commission Nationale de Suivi et
a'Evaluation de la Stratégie Alimentaire du Mali (CESA) qui en assure la
coordination avec les activités de ses différents groupes de travail
spécialises. Ce Frojet a pour objectit d'examiner: (1) 1'impact de
ditlsrentes politiques relatives a la commercizlisation des produits et
d la distribution des intrants, de l'équipement et du crédit agricoles
sur la rentabilité de la production ceéreéaliére et (2) l'eftet
subséquent de cette rentabilité sur Ja capacitd et la volonté de
l'agriculteur et du commercant d'investir dans la production et la
commercialisation des céréales.

La serie de Documents de Travail publjés périodiquement par le
Projet constituent des rapports d'etape. Ils sont, par conseéqguent, tous
provisoires et leur contenu ne saurait en aucun cas étre considéré ou
interpreté comme indicateur du point de vue ou de la position officiels
d'une quelconque des personnes ou institutions impliquées. La
responsabilité des idees, commentaires et arguments presentés ou
discuteés dans ces documents incombe exclusivement A leurs auteurs. Du
reste, les buts wvisés par la production, la distribution et la
discussion de ces rasports sont de trois ordres:

1. Informer les personnes et organisations intéressées de
l'état d'avancement de !'exécrtion du Projet:

2. Mettre a la disposition des personnes et organisations
peirtinentes, des données et informations ponctuelles et
opportunes, susceptibles de leur #&tre utiles dans leur
processus de reéflexion et de prise de décision:

3. Stimuler, de Ii: part de ces personnes et organisations,
des reéactions, commentaires, critiques et suggestions, de
maniére d pouvoir é#largir !'horizon des connaissances

relatives 3@ la question de la sécuriteé alimentaire dans
son ensemble.



ii

Les commentaires et les questions pour tous renseignéments de la
part de nos lecteurs sont vivement sollicités et bienvenus & 1'une des
deux adresses suivantes:

1. Projet Sécurité Alimentaire MSU-CESA
B.P. 2314, Bamako
Rénublique du MALI

2. Food Security in Africa Project
Department of Agricultural Economics
Michigan State University
East Lansing, MI 48824-1039
Usa

Des copies supplémentaires peuvent étre obtenues en acrivant a:
{Spécitiez le numéro et 1'auteur du document de travail)

PPC/CDIE/DI

209 SA-18

US Agency tor International Development
Washington, DC 20523

Pour les employés de USAID ou ceux travailla:t dans des projets de
USAID, et pour quiconque des pays en voie de développement, les copies
supplémentaires sont gratis. Des copies multiples seront envovées, si
elles sont commandées pour des buts raisonnables (par example, pour un
professeur ou chet de département demandant des copies multipnles pour un
séminaire). Pour ceux qui ne sont ni associés avec USAID ni des pays en
voie de developpement, il y a une charge d'da peu prés US 32 par
publication. Les publications requises seront envoyées par poste, V
compris une facture pour les charges.
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1.3 celaction of Rural Markets

In each of the fonr sub-zones, the most important roral
=t 15 3=lected. These ave:

- Aangsszo, tor CMDT South.
CMDT Norsh

1.4 Villags CZelaction

murrounding each of the  four market wvilluges
thayas  “satellite  villaeces  that  do net Liawves
markens weres selected.  Factors aftfecting the choice
inolude  acrsss: to the market. position in tho
hierarchy, and presence of villa aasaciat Lone
subi-zane, Sooar villages weors colaocted vs Fallows:

- The market village.

- An ordinary village located less Shao 15 b Froar fhe meplzes

- A villags with a resitdent administrotive agent and "oy Wit oA
village asseclation, located leszs than 15 km From “le
market,

- A village with a resident adminisztrative agent andsoo with s
villags assocociation, located mors tkan 15 m from bie
market
phoae TE e
wha Ldentitficon

- Hmusehalds that had a fall set of animal fracticon cguiom b,
=3¢ households were geperally self-safficisnt cr suroslas
th r=zspect to aoarses srains.

- -wm1-~qu1pn~d huugwbvldw, norn-deficit in oconrse
- Semi-equipped houseboalds, defisit in coar : I,

- Non-eqnipped households, zenerally defi-it in convee cpains

Fovr zach of the above st
aicked in szch of the 120 vl
trousehc Lds Az the total

three househelds weres ,xniwm1/
.’._'l

"f ‘_‘;"4' ,'c rm

A Caelection of Wholesale Urbnr Contors

I

limiaary analysis of the major cersal fr-ule
]thﬁ in Mali, the fnlloving canters were zelected:  Bamalkno,
Rikasso, Koutiala and Mopti.
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2.3 Main Characteristics of the Cereals Trade_ and_ Transpori

Most wholesale merchants are not specialized, coarse grains
bheing one of a variety of activities undertaken. The wvaolume of
cereal trade handled by  esch merchant 1is relatively very small
due to limited access to credit. The rapid turn-over of =ztocks
and the low degree of specialization in cereal trade indicate o

strong aversian towards perceived risk in the  local  trade of
nereals.

same individual to combine hoth frade
and tranzport of cereals. Tranzport Ls nuzsually undertak:sn by
unspecialized transport entreprencsurs, with cereals rarely
exceading 45% of their total annual freight.

It i3 uncommon for the

The trend analysis of consumer prices before and wandar FEMC
showed a rapid increase 1in prices towards an aligrment with the

prices prevailling in neighboring rcountries. This price inorenss,
howaver, includes the effect of drought which had its s gnificant

(AT

impazst on the supply of cereals during the first 3 yesrs of Lhe
PEMC . :

The findings suggest that producer pricses in the OMDT sone
are largely determined by tha prevailing situation in  the Mopti
market which is the center of a geographic zrvea that haz recsived
large amounts of food aid. The difficulty 1n pradicting the
arrival of food aid econstitutes another risk factor that waay
explain the reluctanc: of wholesale merchznts to build un thair
stoeks for more than 2 weeks.

Th= price-support effect of zovernment =scoticnz has besn
aprpar=nt in all =zurvey czones during the esrly months atfter the
1985/56 harvest. Prior to the marketing season, cereal producer
prices rarely exceeded 35 F/Kg compared to the current price of

55 F/Kg.

Prices in the rural markets showed great =ztability sinne the
beginning of the marketing season. Price levels are generally
higher in the OHV than in the CMDT, and within each zone prices
tend to be higher in the north than in the south.
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Le présent document n’a nullement la prétention d’Stre un rapport technique
complet. Son but se limite & retracer les grandes lignes de la démarche
méthodologique suivie pour la mise en place du Projet d’Etude depuis son
initiation et & présenter certains des principaux résultats obtenus 3 cette
date. Le document est par conséquent squeletique et incomplet quant & sa
forme. Le résultat espéré de la présentation des faits qu’il contient est la
stimulation de réactions, commentaires, critiques et suggestions sans lesquels
L’efficacitd et 1’utilité de toute activité de recherche appliquée sont
extrémement limitées.

I. APPROCHE OPERATIONMNELLE SUIVIE

Conformément aux termes de référence approuvés par le Sécrétariat Technigque
de la CESA en Juillet 1985, 1’exécution de 1°étude de la filidre des céréales
traditionnelles (mil, sorgho et mais) se déroule suivant les quatre composantes
définies: Village - Producteur - Commergant/Transporteur - Prix. Pour ce
faire, la sélection des lieux et des individus que couvre les enquétes devait
se faire suivant une sequence logique qui permette de relier fonctionnellem=nt
les différents segments complémentaires de la filidre les uns aux autres. La
séquence de sé€lection utilisée est la suivante: Zones - Sous—zones - Marchés
Ruraux - Villages - Producteurs agricoles - Marchés Urbains de gros -
Commercants et Transporteurs.

1.1 Sélection des zones

La sélection des =zones a, dés le départ, porté sur 1l’espace
géographique de la CMDT et de 1’OHV.
Les raisons de ce choix sont essentiellement de deux ordres (Termes de
Référence, P.5):

@). Elles sont parmi les régions d'agriculture pluviale les plus
productives du pays et ce, grice a ure pluvicométrie plug fiakle =t
au niveau de technicité relativement &levée  dec producteurs
agricoles qui résulte de 1'effet combiné 4 ure vialgarization
agricole assez efficace et d'un meilleur accés au crédit at aux
inputs liés a la production cotonniére.

b). Elles ont un nmeilleur accés a . bon nombre de marcheés urbains
importants du pays tels que: Bamako, Mopti, Ségou, Sikasszo et
Koutiala.

Il est donc normal de supposer que c’est dans ces deux zones au plus
grand potentiel de production d’un surplus céréalier commercialisable, que les
effets de toute réforme en matidre de production et de commercialisation se
feront ressentir le plus.

v/



1.2. Sélecticn des sous—zones

Les zones de la CIfDT et de 1’OHV sont elles-mémes trop vastes et
intérieurement variées pour étre prises comme des entités homogdnes sur
lesquelles un échantillon de quelques marchés et villages tirés au hasard
serait d’une rerrésentativité acceptable. En effet, la pluviométrie normale
passe grosso-mods du simple au double (700 & 1400mm) du Nord au Sud de -hacune
de ces =zones, La nature des terres varient également du type argilo-—limoneux
(au Sud) aux types argilo-sableux ou méme latéritique (au Nord). Le résultat
de la combinaison de ces facteurs écologiques est la baisse graduells de
l'importance de la culture du coton et du mais du Sud au Nord ou les mil et
sorgho (dars une moindre mesure) ravissent les terres a presque touts autre
spéculation agricole.

Afin de tenir compte de ces variations, chacune des zones est
subdivisée en deux sous-zones. L’extréme Sud de chaque zone est &liminé étant
donné 1’importance relative d’autres produits vivriers {particulidrement les
tubercules) qui sont plus exigeants en eau que les céréales. Il en est de mime
de l'extréme Nord chreniquement déficitaire parce que pluviométrigquement trop
vulnérable.

Les sous—zones céréalidres retenues sont les suivantes:

!

sud CMDT : Secteur de Koutiala. ZER de Zangasso.
- Nord CMDT: Secteur de Bla. ZER de Dougouoid.

- Sud _OHV : Secteurde Ouélesséhbougou. ZER de
Cuélessébougou et de Sougoula.

- Nord OHV : Secteur de Koulikoro. ZER de Sirakorola
et de Tougouni.

La pluviométrie annuelle moyenne se situe aux environs des 800mm dans les deux
sous—-zones Sud et des E00mm dans les sous—-zones Nord.

1.3, Sélection des Marchés Ruraux

Le marché rural le plus imvortant de chacune des 4 sous-zonses est
retenu. Il s’agit de:

- Zangasso pour le Sud de la CMDT;

~ Dougouolo pcuo: le Nord de la CMDT:

- Ouélesséboug,ou pour le Sud de 1’OHY;
- Sirakorola pour le Nord de 1’0QHV.

Ces marchés, de par leur situation sur un axe routier principal les
reliant aux centres urbains de gros, constituent des perts de sortie qui
servent & drainer le surplus céréalier de plusieurs dizazines de villages
producteurs.

y N
]



1.4, Sélection des villages

Suite a des visites de reconnaissance sur le terrain et des discussions
avec les villageois et les agents d’encadrement de la CMDT et de 1’OHY, quatre
villages ont été sélectionnés de manidre raisonnée dans la sphére d’influence
de chaque marché rural. Le choix raisonné des villages s’est effectué en
tenant compte de leur accés au marché (distance et é&tat des routes), leur
position vis-a-vis de l’encadrement de la CMDT cu de 1’0HV et la présence ou
1'absence d’associations ou de groupements pouvant faciliter leur accds au
credit, aux intrants et & la commercialisation des produits agriccoles. Dans
chacune des quatre sous-zones, le choix a ainsi porté sur:

- le village sitge du marché retenu;

- un village ordinaire dans un rayon de moins de 1Skm du marche;

- un village domicile d'un agent d’encadrement 2t/ou doté d’'une
association villageoise ou d’un ton, situé 3 une distance de moins
de 15km du marchs;

- un village domicile d’un agent d‘encadrement et/ou doté d4’une

association villageoise ou d’un ton, situé a plus de"15km du
marché.

1.5, Sélection des producteurs aericoles

Le cheix des 16 villages d’enquéte a été suivi d’un recensement général
de toutes les exploitations agricoles de ces villages. Un total de 1.054
exploitations furent recensées a 1’aide d’un questionnaire (Questionnaire
Producteur I) qui fait ressortir leurs pPrincipales caractéristiques, notamment:

- la population totale et le type de famille;

- la population active;

- 1’équipement utilisé:

- les disponibilités en terre;

- les activités non-agricoles;

- la situation alimentaire de la famille.

Le dépouillement des donnés de ce recensement a permis d'identifier
quatre strates d’exploitations agricoles distinctes:

- des exploitations ayant un o équipement  agricole complet,
généralement auto-suffisantes ou excédentaires en céréales;

- des exploitations semi-équipées non déficitaires en ceréales;
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- des exploitations semi-équipées déficitaires en céréales;

- des exploitations non-équipées généralement déficitaires en
céréales.

Trois exploitations de clacune de ces quatre strates ont été tirdes au
hasard dans chacun des 16 villages. Seuls quelques cas particuliers ont é&té
forcés dans l’échantillon de 190 exploitations, soit pour permettre d'évaluer
1’influence des activités non-agricoles sur les stratégies alimentaires des
producteurs ou pour 1’influence du sexe du chef d’exploitation sur les

N

décisions relatives A cette stratégie.

1.6. Sélection des centres urbains de gros

Le choix des marchés wurbains de gros a procédé d'une description et
d’une analyse préliminaires des circuits céréaliers ac Mali. Un ensemble de 9
axes céréaliers identifiés par le Plan Quinquennal 1974-~1978 ont £té analysés
et actualisés grace aux données de Prix collectés régulidrement pour le Suivi
du PRMC. Des analyses de corrélation et de marges de prix inter-marchés
ainsi que des pré-enquétes & Bamako, Sikasso et Koutiala ont permis de
confirmer ou de redéfinir les axes principaux reliant les zones productrices
sus—définies aux marchés urbains d’éclater=nt et de consommation. L 'ensemble
des informations et des donndes recueillies et analysées dirigent le choix sur
les centres de:

- Bamake pour les 2 sous—zones de 1’OHV et dans une moindre mesure
pour la CMDT;

- Sikasso et Koutiala comme port de sortie pour la zone Sud de la
CMDT;

- Mopti comme importateur et redistributeur le plus important des
céréales du marché privé en provenance de la CMDT.

1.7, Sélection des Commercants/Transporteurs de céréales

Un recensement général des commercants grossistes &t des transporteurs
de céréales a permis d’identifier:

- 2]l commercants et 5 transporteurs 3 Sikasso
- 2] commercants et 12 transporteurs & Koutiala
- 33 commergants et 16 transporteurs a lMopti

- 37 commercants et 15 transporteurs & Bamako

Ce recensement effectué a 1’aide  des Questiconnaires
Commercants/Transporteurs I fait ressortir entr’autres la durée d'expérience de
‘ces agents dans la profession, leur rayon d’action, le degré de spécialisation
de leur activité eu égard aux céréales et l’échelle de cette activité.
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Suite au dépouillement des données de ce récensement, un échantillon de
commercants et de transporteurs de céréales seront suivis mensuellement pour
une collecte de données détaillées de flux, prix et coflts de leurs
transactions.

1.8. En_résumé
Le domaine des enquétes du présent projet couvre:
- 190 exploitations agricoles réparties dans
- 16 villages reliés a raison de 4 a

- 4 marchés ruraux situés dans
- 4 sous-zones & raison de 2 par zone (CMDT et OHV)

reliées &

- 4 centres urbains de gros ol sont suivis des
commercants grossistes et des transporteurs de céréales,
II. QUELQUES RESULTATS PRELIMINAIRES
2.1. Principaux traits des exploitations recensées

65% des exploitations de 1'OHV contre moins de 40% pour la CMDT sont
classées comme déficitaires en céréales (Tableaux I.F =t 1.G). Ces
exploitations déficitaires sont en majorité (60% nu plus) composées de familles
nucléaires ol le taux d'équipement est relativement faible. En effet, moins de
25% d’entre elles possédent un équipement complet et moins de 40% sont partiel-
lement équipées.

Les exploitations non-déficitaires en céréales, par conftre sont a 57%
constituées de grandes familles dont plus de la moitié sont complétement

équipées et plus d’un tiers sont semi—-équipées. D’une maniére générale, ces
taux d’équipement sont nettement plus élevés a la CMDT par rapport & 1’OHV et
ce, quelle que soit la catégorie d’exploitations considérde. Dans ]’ensenbls,

21% des exploitations de la CMDT contre pres de 46% & 1’OHV sont non—équipées.

Il ressort également de ces tableaux que les exploitations
non-déficitaires ont une position relativement privilégiée vis-a-vis du facteur
de production terre. En effet, comparativement aux déficitaires, une
proportion plus élevée des exploitations non-déficitaires ont augmnenté (au
cours des 5 dernidres années) et peuvent encore augmenter leurs surfaces
cultivées. Finalement, les activités non-agricoles (particulizrenent le petit
commerce et l’élevage) sont plus fréquentes dans la catégorie des exploitations
non-déficitaires. Ceci suggdre une complémentarité entre activités dans
laquelle le succés dans 1'agriculture constitierait une base de formation du
capital nécessaire & l'initiation d’autres activités économiques.
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En résumé, un schéma de complémentarité forte des trois
facteurs de production (terre, travail et capital) est ici é&vident et
significatif eu égard &2 la <cituation alimentaire des producteurs agricoles
eux-ménes. Les exploitations susceptibles de dégager un surplus céréalier
commercialisable sont surtout composées de familles étendues disposant 2a la
fois d’une main-d’oeuvre et de terres adéquates pour rentabiliser 1’usage d’un
équipememnt agricole plus productif.

2.2, Caractéristiques principales des marchés ruraux

Il s’agit, pour toutes les quatre sous-zones de marchés hebdomadaires
se tenant un jour fixe de la semaine.
Ces marchés fonctionnent en toute saison et comptent plus de 500 participants
aux heures de pointe pour la CMDT et entre 250 et 500 participants pour 1°'OHV.
Seul le marché de Sirakorola (OHV Nord) est dépsurvu de magasins de stockage.
Un large évantail de produits agricoles, animaux et produits de consommation

divers y sont échangés. Plus notoire est la présence d’intrants agricoles,
de matériels et de pieces de rechange de matériel agricole sur checun de ces
marchés. ils sont tous fréquentés par plus d’une quinzaine de véhicules

automobiles (camions, camionnettes et taxis) et bon nombre de zharrettes.

Un réseau routier praticable en toutes saisons relie chacun de res
marchés a un ou plusieurs centres urbains importants:

- Zangrsso est situé sur 1’axe Koutiala-Sikasso a 35km au Sud gde
Koutiala et environ 100km au Nord de Sikasso.

- Dougouolo pratiquement situé sur 1’ave Bla-San-Mopti, est
facilement accessible de Koutiala, San et méme Ségou.

- Ouélessébougou est a4 75km de Bamako sur 1’axe Bamako-Bougouni .

- Sirakorola situé surl’axe Bamako-Banamba a 5%m au Nord de
Koulikoro, se trouve &galement & 1'embranchement de la route
allant & Niamina.

& 1’exception du marché de OQuélesséboiigou ou 1'unité Jde mecure urilisée
est le "Pany” (légérement inférieur a lkg), les transactions de cette période
d’aprés-récolte s’sffectuent au kilogramme, les pes2es se falsant surtout a3
1’aide de balences romaines et de bascules. Seul 4 Dougouclo (CMDT Nord)
reléeve-t-on la présence de moulins a grains.

AN
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2.3. Caractéristiques principales du commerce et
du _transport des céréales

Le dépouillement partielle des données de recensement et des interviews
informelles permettent de retracer certains des traits caractéristiques des
commergants et des transporteurs des céréales locales.

2.3.1. La majorité des commercgants grossistes de céréales locales sont
trés peu spécialisés. Leur activité principale - le commerce - porte sur une
gamme variée de produits, les céréales n’étant qu'une catégorile de ceux-ci.
L’intervention par rapport a& une catégorie de produits ou une autre, est
fonction des opportunuités des gains comparatifs du moment, cette flewibilits
de diversification permettant de réduire le degré du risque attache A une
spécialisation trop poussée dans un univers incertain.

2.3.2. La diversification des activités des commergants de cér2ales =st
couplée & une faible capitalisation de leurs affaires. La plupart d'entre =ux
travaillent avec leurs fonds propres qui sont limités et 1'accds a tout crédit
significatif dans le domaine est virtuellement nul. La faiblesse de 17 2chelle
de leurs transactions des céréales locales est un corrolaire de la limitation
des fonds dont ils disposent: rares sont ceux d’entre eux gui manipulsnt plus
de 15 tonnes de mil-sorgho-mais par mcis.

2.3.3. La grande vitesse de rotation des stocks vient égalem=nt confirmer
1’hypothése d'une attitude adverse des coummercants vis-a-vis le risque percu
dans une trop forte spécialisation en matidre de céréales locales. Les
prodults en restent en stock généralement moins de trois semdalnes e, méme Jdans
des centres d’éclatement et de consommation comme Mopti =t Bamako, la durée de
stockage des céréales locales n'atteint jamais | mois.

2.3.4, Les relations d’affaires entre commercants sont trés varides et
complexes. Ceux ne. défenant pas de licence travaillent sous le couvert de
commercants agrées dont ils louent généralement 1’infrastructure de stockage.
Plus important encore est le lien du financement par le biais dugquel bon nombre
de commergants ne scnt en fait que des commissionnaires des plus gros. Cecl
&st également une conséquence de l'acceés extrémement limité au crédit formel.
2.3.5, L’intégration de la chalne cransport-commerce au niveau d'un nene
individu n’est pas courante. le transport des produits revient a des
transporteurs (frés souvent locataires de camions ou de remorques) Jdont
l'activité n’est également pas spécialisée eu égard aux céréales locales. Ces
derniéres représentent rarement 45% du frét routier annuel transporté par les
agents concernés. .
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2.3.6. Les contrats de location de véhicules de transport ne spécifiant
généralement pas la nature des produits & transporter, il est loisible au
locataire~transporteur de faire ses frais en diversifiant son activité. Les
remorques se louent actuellement au tarif de 150.000 F.CFA pour une durfe de 48
heures sur 1’axe Koutiala-Mopti, tandis que le kilogramme de cérdales se
transporte a SF entre le marché rural de Zangasso et Koutiala.

2.4 Prix

2.4.1. Préalablement & la collecte de nos propres séries de prix, nous
avons procédé a une analyse des séries constituées dans le cadre du suivi
régulier du PRNC. :
Trois objectifs essentiels &taient recherchés dans ces analyses

- Tester le degré d’intégration des marchés et confirmer ou
Jéfinir les circuits des céréales locales;

- Saisir la tendance générale des prix avant et sous le PRMC;
- Estimer le degré de stabilité des prix avant et sous le PRINC.

2.4.2 Le test d’intégration des marchés a 1’aide de ccefficients de
corrélation et de marges de prix inter—-marchés ont permis de confirmer les axes
Sikasso—Bamako, Ségou-Bamako et Mopti-Gao pour le mil et le sorgho,
Ségou-Bamako et Kayes-Bamako pour le mais (corrélations toutes £gales ou
supérieures a 0,58). Faute de données PRMC sur Koutiala, nos propres interviews
ont permis de définir les axes Koutiala-Ségou-Bamako et Sikasso-Koutiala— Mopti
(voir Tableaux de Corrélations et de Marges de Prix.

2.4.3. L'analyse des tendances de prix au consommateur avant PRMC
(1977-1379) et sous PRMC (1981-1984) révele une accélération de 1’accroissement
des prix vers un alignement sur les prix des pays limitrophes du Mali comme =n
témoignent les équations des droits de régression simples suivants:

- Mil avant PRMC = Puo = 65,52 + 0,89 T
- Mil sous PRNC = Pur = 69,67 + Z2,20T
- Sorgho avant PRMC = Paw = 66,79 + 0,67 T
- Sorgho sous PRMC = FPs: = 99,35 + 2,56 T

ou T est la période mesurée en mois.

Toutefois, cette accélération du rythme d'accroissement des prix
camoufle &galement 1’'influence de la sécheresse qui n’a pas été sans pProvoquer
un choc progressif sur 1’offre de céréales locales au cours des 3 premidres
années du PRNMC.

U
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2.4.4, L’analyse saisonniére des prix aux conscmmatsurs avant et sous
PRIMC n'est pas tréds concluante quant & 1’évolution de la stabilité des prix.
En effet, les coefficients de variation des prix passent de 0,26 a 0,24 pour le
mil et de 0,27 3 0,29 pour le sorgho.

2.4.5, Nos propres enquétes font ressortir que les prix au producteur de
la zone de la CMDT sont largement déterminés par la situation qui prévaut au
marché de Topti. Ceci est d'autant plus important a noter que les régions de

Mopti, Gao et Tombouctou qui constituent la sphére géographique du marché de
Mopti, sont <galement les <zones récipiendaires par excellence des aides
alimentaires. Tout choc de prix (imprévu par le commerce privé) a Mopti suite
a8 un accroissement d’offre par influx d’aides alimentaires se fait sentir dans
les 48 heures a Koutiala.

2.4.6, L'imprévisibilité des arrivées d’aides alimentaires constifue uns
autre source de risque qui peut expliquer dans une certaine mesure 1’hésitation
des grossistes & constituer et conserver des stocks de céréales pendant plus de
J semalines,

2.4.7, L’effet régulateur des prix officiels est manifeste dans toutes
nos zones d’enquéte cl avant le début de la campagne de commercialisation
officielle, lzs prix au producteur des céréales dépassaient rarement 3SF/kg. A
présent, ils avoisinent les 55F/kz. Dans la genéralité des cas, ils sont de
50F/kg et ce, dd au fait que trés souvent les commergants servent ' inter-

médiaires entre les producteurs et 1’0PAl et prélévent par conséguent une marge
de Sk/kg.

2.4.3, L'examen rapide des prix aux marchés ruraux fait ressortir une
grande stabilité depuis le début de la campagne de commercialisarion
ofticiells, En effet, les moyennes de prix au kilogramme varient sur 8

semaines (6 Décembre au 31 Janvier) de:

- 45 a 52,08 F A Zangasso;
- 48,75 & 52,5 F 3 Dougouolo;
- 50 4 53,37 F A Sirakornla.

Ils sont fixes & 50 F/Pany a Oue lessébougou.
2.4.9, Les niveaux de prix sont généralement plus élevés danz 1'OHY que

la CMDT. En outre, dans chacune des 2 zones, les prix sont plus €levés au Nord
qu’au Sud.

/[/0
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