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AVANT-PROPOS 

Appliquer (iix villages les 'lchniqnes de planiialionl 
impliqie quelqetchose de pis qu' hI cr'ulion de IoctIx dlabi­
lation ricru.r. Les instilI(lions comi ithnatjhres sold s5,il­
lielhes (i la vie (t, hi finille rnrti. Les mrchos de vilaige ont 
solivoeni t'lt; le ili1(' ttitotir (Inqnel .'osl tviti lopp;e Io tvi0 de 
hi commuttttile --- spiritilelhmenl (nssi bien qne inil(riele­
mert. Les phaniicilcurs, rchilecltes el looliciens de I'hnibilit 
('fl genral seronl dotc intrtess;spar lt'!mie inle par William 
,hnn ,Ir', inigjmu"ir (1 I'l.S. .Aqk'n'/i for Internationl )ei'lop­
menl dti Ghana. Les pholoqraphit's (i'fiires 11 6i 23) comIl)h',lent 
hien h' t.'le et i's srht;mqs, ('I? 1n llo'nt commnt'l st' soil vonsli­
lts i's marches qui existeni dalls dif'f'renltes peulies lii (hanm.
EIh's inonlrent inni' ce qii'il I'ait faire (t ce qu'iomI ll pas
fatire. Les conseillers en hibill, ainsi qut lonrs confreres des 
atilres regqions l'A/rique potrroil, inaulyrt' les dif[t;renes do1' 
coiltmnes, litr Pro[il de l'e.p;rience atcquise par"11. .Mlani (tiGhatna. Cetaitnes suggf~estionts figittratnl datts celle N;Iudr poilr­
r'tietn mtinu, S'ippliq(ter atill't'rs qtt'en AJriqute. Des conmnen­
lires d1re propos seraient les bienti s. 

JAMIES A. MOOlEo
 

Assistant Administrator
 
Office of International Housing
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INTRODUCTION 

Les inarchers de village sont les centres essentiels 'ln 
grandes quantites dereniarquable syst~iie qui distribue de 

denrees alinientaires stir de vastes zones, et perniet ft la plupart 

des habitants du Ghana d'acqucrir les articles de 1)rellli'e 
niicessit6 oH de luxe. 

Ces niarch6s aux magniliques couleurs survivent, et inille 

se dveloppent de nos jours, car ils reponIdenit atix besoilis et 
outre,correspondent al mode de vie de la il)ulatioii rurale. El 

ils sont par certains cotics trs efficacemient adaptes aux exi­

gences actuelles de l'cconomie. Cependant, en tant que branchie 

du commerce le plus proche du l)euple, de phnolniee social 

aux racines prot'ondes, et ai cause d(i role qu'ils jouent dans la 
ces inarchi's m6riteiit (ilU'oi s'attachep)lanificatimi des villages, 

dl'oi(lre besoilsauxa les aniuliorer, (e faon (lI'ils 1)uisset r 
d'une nation nIl velle e dv(eloipleielml rapide. 

I1 est tres imporhmit de p)r"sever le caractire iaditionnel 

des niarchIs de village, dnt hi valeur est iniestimable, tout en 

ai6nageant letur structure physique, de sorle qu'ils soient mieux 

adapt6s i leturs fins primordiales et secoadaires, el (jtl'ils off'rent 

un cadre )lus agreable et plus salubre aux activitls humaines. 

Tel est, en bref, le sujet de la pr~sente brochure. 
oil se rassemblenitPar esseince, le march6i est tm en(droit 

les gens pour veiidre et acheter des vivres, du btail, des v6te­

ments, e' diers autres articles. C'est sa raison d'ere. Mais 

comine iJ est soumis hi diverses influences reli~es aux activites 

humaines, et qu'il int~resse un graI nonibre de geils de diff'6­

rentes fagons, son r6le s'Mtend vers 'auitres domaines sous 

l'effet de sa prorl'e 6ergie ciniitiqut. Parnii ses fonclions 

seconlaires on peti citer: les rapports sociautix, ]a diffusion 

de la culture, et l'inforunation des masses. 
Les cadres conimerciaux traditionnels ont 6 modifies par 

cominerciale uniquele colonialisme. 11 existait une hi6rarchie 
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fond c sur des rapports de forces Mablis depui, Iongtenips. 
Bien que ceux-ci aient pi hg6reiient varier, iis daieut Iis 
ii Ia puissance Inilitaire, .I la richesse, et au svst ine de clan. 
Des march6s autrefois l)rosl)eres, tels ceux de Gam|)aga et 
Yendi, ont p6riclit6 Iorsque les )uissances tribales furent 
abaliues, que la route de I iner s'oivrit, et que conimeiha le 
commerce des esclaves. Le flux commercial qui allait vers le 
Sahara auI nord f'ut invers6 et se dirigea vers lI iner au sud. 

Avec la construction de chemins de fer et de routes pour 
les v6hicules I moteur, de nouvelles villes et (e notvcaux 
cenhres coiiiiiercialiX olt stirgi aU terminus des voies de 
communicjatioi (Asesewi, Kade, Nkawkmw, I lohoc et ]iolga­
tanga, par exeniple). 

Des m:chandli es nal, Ul'acwu:,6es en Europe t'ure,,! itio­
duites ei, pltus oil hiI culture (etard, coimIIIelcICi dphlntes poul 

l'exportation. )e noiiveaux articles de troc, l moula ie en 

particulier, lirent leit apparitio; de noiuveaux circuits coni­

merciaux flurent c' -,6s. Des marchands isols s'iablire:i, puis 
(Ie grosses firiies coinierciales. 

Pendant ces innovations aux cons6qtuences si brutales, et 
imigr6 diverses iiodificaliol s (Ic Ia structure comimc iciale, les 
nmarchs tradiionnels soni restis tin des clciments les )ls 
iml)orlants du comimerce. ls sont vigotireux, robustes, pr(s (i 

])eul)le, e ne ilonhiet aicin signe de recil fI'-cc aux super­

march6s nlodernes on leurs eqijivalenIs. 1)ans les grlandes villes, 
jilusieurs march6s se tiennent chaque jour. I)ans les plls petites 
agglomnra ios rurales, les marchs ie se tieantmei (lue tois les 
(luatre jours, ou uine, deux oil trois lois par semaine, scion 
l'illi)oral'ce (ii centre. Aux croisenients de routes, sur les 
emlplacemenis de construction et dans les ruclles, on petit voic 

des leninics en hain (Ie ven(re (uclues articles. Ce solit pour 
la pi)iIart des fcmciies qui sC chargen! (Ie la vene sir les 
march6s traditionnels. 

1a structure coninierciale du(ihana conIl)rend actuelle­
inent trois 6chelons : les grosses fililes comnerciales, les coim­

recreants l'inli)ortance nioyeiine (Sytrens, Libanais, Indiens, 

Kwaht) et les march6s traditionnels de la ville, du bourg et 
du village. 

12 



CONTEXTE HISTORIQUE 

Avant l'arrive pari eux des Europ6ens, les Africains ie 
'Ouest pouvaient s'enorgueillir de l)lusietlrs vlles ie grand 

renom commercial. Ces villes 6taiejtt au centre ie granlds 
eml)ires. Parnii elles, on petit citer Koinii au Ghana (WO0 a 
1200 apres J.-C.), Tomlouctou au Mali (1000-1230), Gao ait 
Songhai (d'environ 6() A 1591), et Benin di royaiine (u Benin, 
fonde aux environs de 1200. Le commerce 6tait florissant. De 
grandes caravaies (e chalaneaux venaient vers elles i travers 
le Sahara et deptiis l'Est. Les Maitres, les Romai.s, les Berbhres, 
et nienme les Phi1niciens y ont trait reguli'raeieat des alfaires 
)endant plusietirs siicles. La religion et les connaissances sui­

vaient dans les deux sens les m6imes itin6raires. 
Les march(6s de ces anciennes ciths ,tatent tris seibalables 

A ceux qui existent ai Ghana aujourd'hui. La description si­
vanle (1) que donne Pieter de Mares (I'in niarch( d'Afrique 
Occidentale en 1602 (llpeint une activi1 et tine atmosphre 
tr~s voisines de celles qi'a l)t voi" la eine Eliza)eth lorsqu'elle 
se rendit str un march6 ('Accra ait cours iesa visite (ie1961 : 
<<Puts les femnles arrive'rt an unmarch(a avec leurs amarchandises, 
apportant des oranges, citrons, bananes, patates, indiennes, 
millet, mals, riz, maniguette, l)otles, (eifs, )ain et aiitres choses 
dont ont besoin cetix qui rcsi(Ient ai 1)o(i de la lner, et (liii 
sont venLlues rait aux halbitants qu'atix Nerlandais sur letirs 
bateaux, qui y viennent faire leurs achats. >> 

Jenne, centre commercial, culturel et religieux, fut contem­
poraine ie Toblouctou a son apogee. Bien (ue )lus )etile, 
Jenne stirvcut I Tombouctou. Penntlal les derniers teties de 

(1) Pieter de Mares : c Description et Proclamation Historique du 
Royaume d'Or de (uinc, 6galement nomm6 C6te d'Or de Ilyna (1602) 3'. 
D'apris Freda Wolfson : v Pagent of Ghaana P, page 56, London 
University Press, 1958. 
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sa l)i6iiiinence, la l))rosprit6 de ,Jenne reposait sur le comi­
inerce (e l'or venant de l'Ashanti. Voici tine descri)tion (2) du 

niarch6 de Jenne par FMlix Du Bois : 
< Des rangdes Ie boutiques bordent trois de ses c6ts, et 

le quatrime donne stir la inosqu(e conime poutr rappeler que 
l'ioniint6 et la bonne foi doivent I)rcsider aux transactions. 
Assises au milieu des paniers et poteries, les feinnies vendent 

des legumes, (Ii lait, (li l1oisson, (li beuirre animal (said ott 

frais), du beurre de karit6, des 6pices, (lit savon et des fagots 
le bois. Au milieu otu inarchU se (hressent trois poteaux carres. 

Dans les intervalles entre ces colonnes, se trouvent des bou­

tiques (tans lesquelles on vend les articles de luxe, textiles indi­
g6nes et europeens surtout, ainsi que (Ili sel, des noix (e cola, 

des baIbotches, des l)oites dl'alltiettes, des miroirs, perles, 

cotiteautx, etc. >> 

Et cette nosaiquie l)leine de couleur (3) 
<<... Presque aussi nombreux (tie les lnarchands de colliers, 

sont ceux qui vendent des tissus et des v~telnents, oti (rapiers 

aibullats; its vendent aussi des foulards aux couleurs criardes 

pour metthe sur la tdte. Ces articles, colliers, lissus de coton 
et mouchoirs de couleurs suffisent h eux trois h parer lioimles 

et fenies en Afrique. >> 

Les inarch6s que visit6rent et d6crivirent les premiers 
voyageurs Maient les centres-cl6s dans tin gigantesque defer­

lement commercial qui dura plusietirs sicles, entrainant millier 

sur millier I'liommes et d'aniniaux dans tin sens et olans l'autre 

a travers le Sahara. lendez-votis collte (tlie I'histori lt arabe 
Ilm Khadum (4) 6crit (lu'en 'an 1100 les caravanes trans­

sahariennes n'titilisaient 1pas moins tie 12000 chamneaux stir la 

settle route (lt Itoggar. 

Les narch6s traditionnels d'aujourd'hui, iml)lant6s dans 

les c615bres centres coinierciatix et culturels ainsi que d'innom­

brables autres de moindre importance et o'anciennet6 variable, 

font veritablement partie de la vie (tu peuple et sont le pivot 

te nombre de ses activit6s. Ces march6s, fond.s comne ils le 

sont stir tine base 6conoinique qui a st s'adapter ii plusieurs 

blouleversements radicaux, doivent jouer un r6le important (tans 

l'expaision de la nouvelle 6conoinie ghane'-enne. 

la ', 
anglaise par Diana White, Londres 1897, William Heinieman, page 187.

(2) F~lix du Bois Tombouctou, mystdrieuse. Traduction 

(3) Henty, G.A. c The March to Coomassie 3, Londres 1874. D'ap.-s 
Freda Wolfson, op. cit., page 164. 

(4) )avidson Basil -- < The Negroes of Guinea 3, West African 
Review, juillet 1962. 
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LA CREATION DES CONSEILS 

La structure ie clan a donn6 au Ghana une excellente 
assise en fournissant le cadre de l'adniinistration indirecte et 
en le prparant aux dtapes lt rieures vers l'autononie. La 
force et la stabilit6 de cette institution ont permis au gouver­
nement de se decharger sur elle d'un certain nombre de ses 
fonctions. 

Le petit peuple tient ]a Iiidrarchie 6tablie de conimande­
ment en grand respect. Cela donne aux dirigeants glanens 
actuels une exprience h~rCdditaire de la gestion des aflaires du 
peuple. 

Les Anglais ont conyu lear administration indirecte de 
fa~oli A stabiliser ce syst-inie traditionnel, qui se perpttait 
depuis des sikcles, et a pouvoir agir stir ses dirigeants afin de 
proteger les intdr6ts et r6aliser les objectifs anglais (5). Nan­
moins, certains des principes de l'au tononi ie 6taient contenus 
dans l'admini;tration indirecte. Celle-ci a do'ni naissance au 
gouvernement par les indig6nes, a partir duquel on a entrepris 
les premi6res tapes vers un systfnme inoderne de gestion des 
affaires locales (6). 

Ce n'est qu'en 1951 que fut cr66 un v'ritable systni'e de 
gouvernemnents locaux. Comme l'a fait reniarquer Wraith (7), 
cette expression ilinlle implique le respect de sot, l'in(Iepen­
dance, et I'autonomie. Aux ternes (le l'ordoliance de 1951 sur 
la (Icentralisation de l'administration, le Ministre a cr66 des 
conseils de districts, des conseils locaux, et des conseils urbains. 

(5) On pourrait faire ie ninie des coninientaires I' propos ties 
routes, qi ont 6t6 construites verticalenient en direction ties ports IC 
iner pour l'expedition vers I'Europe des produits agricoles, des ininerais, 
et du bois. Ceci excluait d'avoir des communications imporlantes avec 
les territoires voisins, a affect6 le caractre des marchs de village, l. 
diffusion ie I'instruction (en volume et en :,trface couverte), et divers 
autres facteurs dont les gotivernenients (l'Afrique occilentale doivent se 
lpr6occuper maintenant. 

(6) La citation suivante, qui traite ie la nati:'e et du sens de ce 
1rocessus 6clnircira peut-tre ce point : <<...tlis e (ledhbt la greire n'a 
pas. 6t directe, et n'a pas fait (isl)araitre comlpictMeient I'essence tie 
l'autre systime. Bien ai contraire, I'administration indirecte a maintenu 
les deux syst6mes de faon ii perniettre tine transition logique de I'ancien 
auimoderne. Si le but etait, comme dans la scul)lre africaine, de crder 
tine iniage dans laquelle puisse vivre tin esprit, on petit pr6tendre au 
suce6s. En effet ie Ghana a gard6 tn certain respect pour le poulvoir tel 
(lu'il 6tait incarn6 par les chefs, tout en v ajoutant sniffisaminment de 
gestion moderne pour passer de l'administration indig6ne ii l'adminis­
tration ddcentralise x,. William Mann, Jr., < Ghana's Technical Advice 
Centres for Construction Work in Rural Areas v, Community l)cvelop­
nuent Review, Volume 4, i" 4, AID, Washington, 1).C. 

(7) Ronald E. Wraith, < Local Government ;o, Penguin Books, 
Londres. 

15 



Ces conseils ont ha responsabiliit6 de pourvoir aux besoins (y 

compris les services essentiels) 'imlportanlts groupes htunains, 
et l'un des r6les des conseils est I'administration des marchi6s. 

Plus r6.ceniment a t6 lpronitulguec la loi de 1962 stir 	il 
etd(centralisaiion de l'administration <<destinee it ronforcer 

modifier les textes concernanit les administrations locales>>. 

Cetie Ioi donne aux conseils ie devoir de mainienir l'ordre et 

l'auloriti6 (ans la zone qu'ils adiiiimtre i. Eln ce (Iti concerne 

spcifiquenient les marches, la Ioi donne aux conseils le droit : 

(a) 	 oDc construire, 6quiper, otivriir, fermer et inantenir 

les miarchis, ('interdire I'installation ,l'Veniires ail­

leurs que stir les marches, et de s'opposer ai 1a velte 
de biens oti mairchandises prs des nmarch3s existants. 

(b) 	 )e r glimenter et de surveiller les marchics, ct en par­
ticulier de fixer ct percevoir des droits de place, lovers 
et p)ages. 

(c) 	 1)e fixer les jours et ietires ('ouverture des marchts, 

et de s'op)Ioser ii la vente oti I'achat (e marchandises 
stir les mllarchs auw. jours et lieures lnon auioris6s. 

11 est clair que les conseils ont le pouvoir de contreler et 

de g6rer les march6s. Comment exercent-ils ce pouvoir? 

ADMINISTRATION 

La Ioi de 1962 sur la d6centralisation de l'administation 
donne it tous les conseils Ies Ummies pouvoirs sur les iiarclh6s 
(ji'ils conh61clt. Elle autorise 6galement chaque conseil ii 
6dicter ses propres rigleiiieiits, au inoyen desquels it impose 
les directives de conir6le et de gestion des niarches qui cor­
respondentl a ses iincipes, aux besoins du public, et alix coldi­
lions locales larticulieres. 

l)e cette faqon, et bien que les mthodles de gestion soieit 
g6nraleient partout les m6nimes, la machine administrative 
n'cst pas enferince dans un cadre rigide. 

En tant que repr~sentaht de l'exectiif et responsable de 	la 
gestion, lc Commissaire du Conseil a droit de regard stir ions 
les 	marchs. Sous ses ordres, l'Inspectetir Sanitaire est respon­
sable de la liopretic en gene6ral, de l'enlcveinent des d6chets et 

tidutes, 	 et de lanianutlentionde 	I'hygine de la pr6sentation 
des aliments, de la ititte contre les mouches, les rats, et 	autres 
poietiirs de germes, et de la salubrit6 g n6rale des march s. II 
arrive (fu'il dispose 'utne petite 6quipe ('inspecteurs sainitaires. 
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II pent exister 6galement tin Chef Conilptahle des ntarch6s, 
qui dirige les employs encaissetirs, et qui est 6galenient sous 
les ordres (idConiissaire d(iConseil. Le service coiptabl)le 
l)erqoit un droit (l'entr6e suir les marchs des coninercanis 
occasionnels, fait a collecte des lovers aulrs de ceux qui 

occulient des ,ventires ontdes I)outi(ues, et de droits de sta­
tionnenent (hnns le plarc A canions. Grace i ces deux services 
-- sanitaire et conptable ---un conseil pent assurer au jour 
le join ladministratiol (ies marches. Mais la gestion des mar­
clt6s doit 6galement tenir comnpte d'une autre et plus surpre­

nanite lieirarcllie. I'org~lnisation propre des niarchands. 

LES ASSOCIATIONS DE VENDEURS 

Les vendeurs de cl;mque calegorie ie iarchandises -­

par exemple poisson se-cl,', tissus, vi'nde, igiunies, poteries, 
h6guines, quili Ileric, hIile de linie, m6dicanents -- sont 

grOUpI)s en associations dont I structu'e d6rive directement 
(de celle (III .',i. Les forces sociiles (8) qui dmiilt son assise 
a l'orgal ,; l on, ci r'6gissent le conportelient des individus 

par lout u| faiscenu d'obliga ions se relient ainusystenie pat'iar­
cal et i l'interdependance 6troite dcs Inbitats dII village. Ces 
associations son1 b(i)nfliqncs iotnr les comnercants et, coniniC 

on le verra, 'acilitent aux autorit6s des inarches Ilperceltion 
ies redevances. 

chef>> 

niandat est LIvie. Le chef lpetit Ire <(destitu6 >>s'il faillit I 
servir les init6r6s de I'nssocialion L. de ses nielrcs; maits il 

(oiu elle) doit avoir hIa possibili[6 (I'ere confiron6i avec ses acctt­
sateurs et ie se defendre ies ciharges qui p'senit sir luii. La 
d6cisionl doit etre prise par tous les ienilbres exislats de 

Chaqte 0ssociillion sp6cialisee MIit tin << dout lc 

au (hana, I'lilitninlit6.I'association et, coinne ilest d'usage 

Le chef r gle les dif6rends prot'essionnels entre meibres 
de l'association, p'iend les dispositions necessaires pour les fun6­
ralles des iiembres (dc6dIs,n6gocie avec les atitorit6s locales 

(8) 11est courant (jIl'll ne persotme qui a des en nuis aille dias les 
rtes polll claller otver'teent et fortelleiit SOIl Ialliell' deValll lM com1­

unlntinautl6, ou 11W U,1eaitle de maison en maitson. Si voisin l'a 1&s~e, elle 
se rassenbl'rexposera le cas ie la meiic ftwon. Les families petivent 

por r',gler leF difl'rends ou porter l'affaire devant un chef ott un 
on demande souventComnuissaire tie Dislrict. l)ans les viiilages 61oign6s 

au maitre d'6eole de servir de juge. Le jugement est en g~iui'ial accept6 
•omime d6flnitif par les deax parties et la communaut. 
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et d'une faqon gdndralecomme repr6sentant des vendeurs, 
s'oecupe des affaires de 'association. Le chef n'est pas rdmu­

et prestige.ndr6. Nanrnoins, son posie lui apporte honneurs 
'on donnait an chef des bouchers de Kofo-On a signak que 

ridua les peaux de tois ies anilnaux abattus le vendredi. Inci­

demient, ce dernier est responsable ie la cl6tire des pares 
abattu.a btail et de la surveillance (I btail en attente ('etre 

II est hors Ie doute uie le principe et le fonctionnemient du 

systme ie comtlandenlent (ies associations ie vendeurs sont 

inspirds par le syst6ne du clan. Cependant. il ne faudrait pas 

croire que ces deux types de groupenients sont plus qu'approxi­
svstme (ies clans, l'autoritmativeinent Coil)arables. l)ans le 


repose stir ure hicrarchie 6troilemeit strueitire de chefs mili­
tin lien symbolique entre la
taires. Colinie le chef est aussi 


vie et Ia mort, son potvoir est en quelque sorte sacr6.
 

I serait plus exact Ie comparer ces associations aux
 

socit6s de secoturs inttttel, Ielles que les nmutuelles d1e erddit
 
ie leurs inenbres.
fornmies potur le bnfliece 

Pour entrer pus dans le dtail de l'organisation et du r6le 

(ies associalions de veidetirs, notus prendrons coninie exell)le 
efemmes de Koforidua. Lecelle des marichands de tissus pour 

de tissus est 6lu par tonies les feinies dechef des niarclhands 
cC secteur ('activit6. Ii y a (ies sors-chefs, un pour chaque trilu 

repr6sentce (Kwahu, Krobo, Adangbe, Ga, Ewe et Ashanti) qui 
en rappor­sont 6galement 61uts. Is consultent leurs membres et 

ari chef. L'un des roles importantstent les opinions et v(erx 
de l'association est la fixation des prix. Pour les l1gumes, les 

prix sont fixes au commencement (i- chaque jour, mais por 

les tissus (9) ils le sont toutes les semnines ou quinzaines. L'asso­

cialion peut prendre des sanctions on nieltre i I'aniende un de 

ses menibres qui vendrait a-dessus ou at-dessous des prix 

fixds. S'iI y a malhoiiiMtet (par exemple, recel de marchandises 
voles), on pett faire appel i la police. l)ans totis les cas, le 

coul)able petit suliir certaines bri-inades sociales, ce qui, dans 

cette vie conmnunatitaire, est la punition la plis efficace. 

I1 est intressant, ii ce point de 'cxl)os6, de jeter un coup 

d'(il sur une relniarqible iicthode de contr6le des prix qui 

a prouv son efficacite dans le District de Anlo de la rdgion 

de In Volta au Ghana (10). 

sea constat6 que des associations analogues(9) Morton-Williams 
dans les environs de Ikaro, au Nigerhi. Dans 1'ouvrage (non

pratiquoiont 
et les Marchimsde Distribution 

publi) t G6nralitds sir le Commerce au dbut de chaquo jour
i indique que bien que les prix soient dcides 

tol-re, ie la journ6e, des baisses de prix.
de march6, on vers la fin 

(10) Signalke par R.E. Cobb, conseiller an ddveloppement agricole 

de IUS A.I.I)., Ala conference de I'US A.I.D. sur l'agriculture et l'alimen­

tation en juin 1962. 
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La principale culture commerciale dans le district de Anlo 
est rc'halote, qui a W introduite par les Allemands il y a 
cent ans environ. Depuis, les fermiers ont ain6lior6 les nithodes 
de culture jusqu'A en faire une technique bien au point. 
L'examen de ces mcthcdes est en dehors du sujet de la prC­
sente brochure, cependant c'est ii cause de leur efficacit6 que 
le district de Anlo est le principal fournisseur (I'cIalote sur 
les lnarclis ghan6ens, et nii)nle stir certains march6s au-delA 
des frontiires. Le rendement dlev6 a Wit parfois la cause Ie 
surplus die production. l)ans les cas inverses, le conseil de 
Ouagadougou envoie ses agents encourager les fermiers A 
planter en plus grande quaniit6 les produits qui manquent. 

Typiquenient, les <<mamnmies >>de niarch6, qui s'occupent 
de l'achat en gros, exploitaient liabilement les fluctuations de 
'offre, mettant les fermiers en concurrence ct utilisant toutes 

leurs difficulics A leur avantage. Le prix d'une gerbe dle 
40 bottes variait de 6 shillings 6 pence it 15 shillings. 

Afin d'6viter l'envahissenient itiarci6 par l'cialote, et 
pour maintenir les prix "Aun nivcau raisonnable, on a divis6 
la zone ie culture en trois secteurs, une plriode prcisc de 
livraison des 6chalotes sur le march6 dtant assignde A chacun 
tour Attour. Les fermiers envoient des cont'6leurs stir le n'ar­
che pour le vdriifer. Les contrevenants sont mis it l'amende et 
rejet6s de la communatit6. 

On a 6galement fix6 le moment de la plantation, secteur 
par secteur, de Iaqon (ti'il -,oit en harmonie avec la priode 
(Ie vente. Les riglelnents sonl stricts : mne s'il N a tine attre 
rdcolte stir pied non encore reire suir le terrain, on dolit la 
couper pour pouvoir planter l'cchalote au jour prescrit. Le 
rsultat de ce systbiie, tel qu'il a d6 lmis au point par un 
comit6 de fermiers, est (Ie l'cialote a fortemient augunent6, 
son prix potivant aller actuellement jusqu't 64) shillings. 

FONCTIONS DE DISTRIBUTION 

I1 est trs probable que le gotivernelnent va lient6t inter­
venir pour r6viser et contr6ler lans une certaine mesure la 
repartition de la production fermiwe et la distribution de cer­
tains produits fermiers tels que l'huile (ie palme dans le sys­
t/ine des niarchs de village. Cette mesure s'impose, car ce que 
nous pourrions appeler le syst~ine indigene prdsente, dans sa 
forme actuelle, des insuffisances h divers egards : 
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a) 	 11 ne, permet pas de s'assurer que toutes les denres 
alimentaires destines aux march6s y parviennent effec­
tivenient; 

b) 	 I1 provoque les gaspillages, car des produits n6ces­
saircs peuvent voir leur qualit6 d6t6rioree, on 6tre 
avaris avant d'arriver au march6; 

c) 	 II ne i)erlniet )as d'ajusiement en cas de surplus on de
pclinurie; 

d) 	 I ne perliet pas d'obtenir des renseigneieniits statis­
tiques exacts. 

II faut noter tjite le svst nde d distribution indigene, bien 
qu'il provoque des gaspillages et soit inadapt6 aux besoins ie
I'Hconoiei diversifi6e d'un M',at ,oderne, perniet cependant it 

Ia lpohlmation glianienne d'6hc' mieux nourrie (lie celle de la 
plnlart des autres pays eli woie de d6velol)Jelent. Coniiie il 
a et6 dit plns hait, cc systeme permet de dislribuer de consi­
d(rables quantit6s de denr6es alimentaires stir de vastes zones. 
('onite enu de cela, et d'autres consid6ralions, il serai avaii­
tageux pour tout nouiveau systime de reprendre celles des 
caracitristiqies d(i syslinme indiglne (lui l)ourraient 6tre hnm­
liques en vue des 01)jectifs iini6(liats on futiurs. Un ra)ide 
exalmen (fil sysltie indigene nons donnera des bases sunfisanites 
l)oulr 6tudiel tin sysli ie iiarci6 adililat. 

En glR6ral, les lilarliehs ie villages sont reli6s entre eux 
par tin reseat dte connexions colimerciales. Ce r6seau couvre 
tin vaste terviloire, influence le rylhme de Ia vie quotidienne, 
el serl i ravitailler, outre ses iropres centres, ti ol l)lusieurs 
centres iiporltants. Le transport des produits fermiers vers les 
niarclhies s'efrecutic (lafls les camions les <:nlillm ies >>.Poill 
la pluparI de ces produits tine fraclition In parcours doit se 
faire par Iortage (sur la lide). Dans beaucoup de cas, c'est par 
cc moyen que s'effectue tout le trajet de l ferie aui malrch6, 
cc qui reprsente parfois deux jours dei marche. Avoir des 
routes de transport judicieuseient h'ac6es et bien entretennes 
est sans doitle leI)rollie le plus important, e il faudra s'en 
occuper d'urgence ei avee eflicacit6. Le transport par portage 
a d(,faut de cainionnage linite le revenu des fermiers ainsi 
(ite la quantit6 deiniarciandise qui arrive ai march6. 

Le nianque ('instititions de cr6dit, qui est une des causes 
des insufl'isances esquiss~es plus haul, est egalement tin pro­
blme aiquel devra Ctre trouve tine solution. I1 gene surtout 
les grossistes et les interliiidiaires qui vendent aux d6taillanits 
des marchandises import~es. Ces deux cat6gories de conimer­
ants ne petivenlt obtenir (lue des cr6dits limit6s et pour des 

p6riodes exc6dant rarement tin lnois. La banque de pr6ts d'in­
vestissement qui est projet6e sera utile dans cette optique. 
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II est clair que les insuffisances indiquces ne sont pas dues 
it des ddfauts inhdrents au systi~ne indigbne, mais sont relies 
aux objectifs essentiels du dveloppelnent gdndral. 

Dans les niarclhds de village, la plupart des dtaillants de 
produits agricoles sont des felmes qui apportent les marchan­
dises directenient depuis leur propre fertie. I1 y a 6galement 
les inarchandes qui font le tour des ferlnes, achident aux fer­
iers, ct transportent (ies marchandises en quantit6 inipor­

tante. Les grossisles qui travaillent en gdn6ral entre les prin­
cipaux marchs de village et les grands centres vendent des 
calnions entiers ie plants, oignons, ignames, oranges, noix 
de paline, huile de pale ou tomates. Ces q mammies >>,qui 
contr6lent dans tine certaine lnesure l'approvisiounenient et 
les prix, ont leur propre methode. Une feniie de Ktumasi, par 
exemple, peit envoyer un cainion d'ignanies ft Asesewa, oil 
la livraison sera faite i une autre fenne qui renverra un 
chargenient d'huile de paline. Les prix se transmettent au 
moyen ('u code, en confiant ati conducteur du calnion til 
certain nombre (ie nqx ie palme on (ie grains de mais noucs 
dans un morceau de lissu. Les grossistes se rencontrent environ 
tine fois par lnois pour rdgler leurs comlptes qui se montent 
souvent h des milliers de livres (11). l)ans l'ensemlble, ces 
<<mammies>> sont nineicule osement honntes mais (ies com­
itierqantes labiles. Leur survie dans Pactuel systfine dpend 
de ces deux qualites. 

Les jours de niarichc varient, de sorte que les inarchailds 
ptissent organiser des tournees et que chaque ville puisse par­
ticiper au commerce. (Voir figure 1.) Ceci perniet 6galement de 
tenir les rdunios d'organisations gouvernenientales, politiques, 
ou privdes pendant les lnarches (ie facon A toucher le plus de 
mionde possible. 

Le sch6ma de ]a figure 1 montre comment fonctionne le 
systeine commercial dont les mnarches sont des elements. On y 
trouve les mnarches de village coinme Agogo, Sekesua, Have on 
Onyimso. Ceux-ci ravitaillent les marchius de bourgades comme 
Solnanya, Asesewa, Tafo, Agogo Junction of Mandesem. Les 
marches ie bourgade ravitaillent les marehis r6gionaux, tels 
que ceux de Koforidua, Ho, Tanale, ou Cape Coast. Les mar­
chs des grandes villes, relies que Accra, Kumasi et Sekondi-
Takoradi, sont ravitaill6s par les marchds rdgionaux mais aussi 
par les marcids de village ou de bourgade. En fail, l'ordre 
indiqu6 ci-dessus n'est pas strict : les miarchandises ou produits 
peuvent sauter un interniidiaire quelconque, de m6me que le 
sens de parcours pent 6tre inverse en quelques endroits. Nan­
moins, l'allure gdndrale est bien celle-ci. 

(11) Une livre ghanenne = 2,80 dollars. 
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ZONE D'ACTIVITE DU MARCHI!,;!I!H I~lNAIL 
ZONE DACTIVI DU MARCH DE BOURG 

ZONE D'ACTIVft DU MARCH8 DE VILLAGE 

m
 

mV 
45#
 

M - March6 r6gional principal
 

m - March de bourg
 

V - March6 de village
 

d - Jour de lasemaine
 

FIGURE 1. - Liens commerciaux et r~seau g~n6ral des relations entre 
marches r~gionaux, de bourg et de village. 
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CONCEPTION ET CONSTRUCTION 

Aprs avoir quehIltue peu lti(Hi le cadre o) s'insc!rcnt les 
nIarcl6s traditionnels, ainsi que leur r6le essenliel et ceritaines 
de leurs fonctions subsidiaires, iHconmient de se proccuper de 
la conception et de la construction des marches pris dans letir 
ensemble, ainsi que de leurs diverses installations niatdrielles. 
L'objectif essentiel doit 6ire de coicevoir et consr'uire de telle 
sorte plc le marci6 puisse remplir routes ses fonctions avec 
eflicacie et (ft'il corresponde aux Iesoins de la population.
11 doit 6galenment (re durablle, et ne ncessiter que pei ('entre­
lien. Le dernier point i consid(rer est son estlii(jue. 

Les marches cMlcI)res l (,iana ---. et I'ailleurs --. ont tii 
charnie indpIcndant de lctir perfectioin 'onctionnelle, qui
incilait 1mor pre h la ler de it <<bcatile>> de sa blainchisserie 
chinoise. Iiiiianquablenieni, on v lrouve tin 6tonnant rassemi­
bleenlt de tribus, nations, ou races. FE! fail, ce panorama
humain, n1ol1 setulemenl pour les ty pes mais aussi pour les acli­
vites, est l'une des caraclerisliqties obligaloires des iarchs. 
On peut admlletre que la conception du inarche n'y est pour
rien. Par contre, tine caractcrisliq tie qui est (Itt ressort de 
l'architecle el que I'on rouve sur de nonibreux grands marchs 
est la w'aiMd6. Lorsque l'on se dcplace par de nomibieux ie­
rains, de passage couvert ' passage dccotivert, de type ct de 
disposition diffcren ts, on ne cesse (I'tre surpris et d'6protuver
des plaisirs notiveaux. On petil en faire 1'expcrience stir le 
niarch6 de Kumasi, cez Macy's de New York, ou auiGrand 
Bazar d'Istanibul. 

CONCEPTION D'ENSEMBLE 

L'activit6 principale d'un march6 est le commerce, et sa 
disposition devrait 'tre adaptce i celte fonction. On doit 
concevoir et realiser des installations qui facililent le l'onction­
nement (In inarche. On doil pourwir aux faciliits necessaires 
Atla circulation, la inanulention, le transporl, l'enliveunent des 
ordures, et l'hygi~ne, ainsi qu'a diverses activitcs de vente en 
gros et ai d6itail. 

En tant qu'ensenible, il faut assurer au march6 coordi­
nation et cohrence. Le miouvenient des marchandises doit se 
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faire de la route vers le pare ' cainions, et de Ih vers le mar­
ch6 (voir figure 2). On devra diviser en secteurs la superlicic du 
niarch6 de faqon qu'A chaque marchandise ou commerce cor­
responde tin secteur d~terinin. L'iniplantation se fera Ie faqou 
que les marchandises propres et sans odeurs se trouvent du 
e6 dii vent dominant. Les produits l)OUSsi6reux on A odeur 
forte seront disposCs de faqon A ne pas inConnioder le niarcH 
sous I'el'et (Iii vent. Les produits polid)hreux scront l)laces prcs 
(ii pare i caInions ain de raccourcir la distance de transport. 
Cette division en secteurs fera 6galenient gagner du temps aux 
acheteurs, peut augmenter les revenus (ii inarch6 et agrninen­
ter le travail des vendieurs et le sjour des acheteurs. 

Si 'on I)r('voit tie construire ties boutiques ou des magasins, 
on devra 6tudier leur ilplantation en fonction ie celle des 
constructions d6ja existantes, ainsi que du sch.iina d'ensenihle 
(iu niarch6. 

Dans les r6gions tropicales htmides, on doit se prot6ger 
(fit soleil et essayer ie l)rofiter Iui vent. On doit 6viter aux gens 
la chailetir et la luinire solaire excessives; landis que l'a~ra­
tion par cotranis ('air est in 6l6neent fondaiental diu bien­
6Ire. 

Si possible, on orientera les biftinients le long de la direc­
lion est-ouest. En fail, lors (ie ]a r(alisation, on doit faire tin 
coml)romis entre differents facteurs tels que le protil (ii ter­
raini, le vent doimila ., les voies W'accbs, et le drainage. Mais 
la meilleure faqon Ie se 1)rot6ger (it soleil est d'avoir les petits 
c6t(s des bAtinients i 1'est et it 1'ouest, et d'ombrager les nu'rs 
(ti sont en longueur par un aiuvent en stil)loni]) qui sera effi­
cace contre le soleil hant dans ie ciel. 

L'utilisation d'arbres bien choisis est tin noyen )en coi­
teux et l)artictilirenieint plisant tie se l)rotger dui soleil et Ie 
la poussire, de masquer is vues ind6sirables, et de parfuner 
tair. Les arbustes, les fleurs, et 'herbe diininuent galeient la 
brillance des reflets, tou' en aindiorant 1'esth6tique par leir 
beaut6 naturelle. 

Dans tout le Ghana nlridional, le vent dloninant est celui 
(u sud-oiest. Ceci lpeut souvent se concilier avee Ia )rotection 
contre le soleil. Rappelons qu'avec des tours ajotir(s, des tours 
has, on pas de niurs ti tout on facilite ]a circulation ie I'air. 

Le niarch reprdsente beaucoup de choses pour la popula­
tion africaine : non seulement elle s'y procure son pain quoti­
dien, matis on petit y trouver un mari oui une 6pouse, ou y 
entendre exposer avec passion les doctrines politiques. Les 
espaces libres et les arbres a oinbrages doivent 6tre disposes 
en fonction de ces activitfs sociales et civiques. Des banes sont 
les bienvenus. 
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FIGURE 2. - Plan d'ensemble d'un march6. 
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LE SITE
 

Le mauvais emplacement d'un march6 peit 6tre la cause 
des difficultcs durables, de lourdes d(penses, et miime affecter 
le siiccs commercial du march6. O,1 ne devra done pas 6cono­
miser sur le lemps et les efforts consacres au choix, i l'examen 
et a la lprcp'ration du site. 

Un nouve'u march de village doil tre sittu pris de la 
rouite principale, el du c6t6 du village par ob arrive I'essentiel 
du t'alic. Ceci alin de canaliser plus facilement I'lf'flux des 
vqdicules les jours de inarcl', de diminuer les risques ('acci­
denits, el de permettre i la plus grande parlie des %6hicules un 
acces facile mi march6. I'ensemble du march6 doit Mre situ6 
du mile c616 de la route, en raison du risque qu'il N I i1 
traverser cette route (fig. 2). I ifiai consid(,rer Iout paricui­
lieiemeni les relations entre le march6 ei les aut'es 1luments 
l'onciionnels di village (fig. 3). Oni tiendra compte de alfaci­
lit16 avec laquelle ies acheteurs peuvent venir du village ,il pied. 

Si c's possible, un noiveau march6 devra cilie sit& a 
proximi des secieurs commerciaux de facon que l'ensenlible 
du commerce soil sHl iiuhipar ievolume 'afl'aires qui se traite 
le ,jourdu larchw. Ceci perme aussi aux acheteurs de se pro­
curer facilement les biens et services qu'ils ne trouvent pas au 
marchi, :nidecins, parma.ien,charpentiers,6crivains publics, 
reparations, etc. 

Si 'autihes considirations le permeienti, le march6 dcvra 
eti'e situ6 du cet6 de la route oii le vent envoie le moins de 
poussicre, alin de prot6ger les aliments e marchandises, de 
r6duire les d6sagr6imenis dus iLha pioussire et de f'acilier les 
mesures ('hygie'ne. 

Le iarch ne doit pas Otre imlplani6 dans une zone r6si­
dentielle, ni pr'is d'une 6cole que les bruits e les odeurs pour­
raient goner, ni de telle sorte que le ralic puissc meltre les 
enfants en danger. 

S'assurer que I'emplacement est assez vaste pour que lc 
marchi6 puisse croiire e s'6ien(h'e. 

PARC A CAMIONS 

Le parc Li cuznions est simplement th.e aire oii 'on doit 
faire entrer, dicharger, recharger et parquer les camions. On a 
(lejA mentionn6 son r61e par rapport au reste du inarch6; ildoit 
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6tre adjacent au march6. I1 doit 6tre bien drain6, aplani, et om­
brag6. S'il n'y a pas de quais de d6chargemient, on devra pr6­
voir tin emplacenent pour une trav~e de dd'chargement. I1 est 
toujours souhaitable d'avoir tin poste d'alinientation en carl)u­
rants. 

On devra d6udier soigneusenient la circulation et le station­
nement des vdhicules. Une bonne circulation sera assuree par 
tine entrde et uie sortie distinctes, avec tin kiosque ih tickets it 
1'entrde. Les emplacements de stationnement doivent 61re 
convenablement rep6rds. C'est facile stir tine chauss6e rev~tue ; 
sinon on petit titiliser des poteaux (en bois otu en tube mal­
lique). 

QUAIS DE DICHARGEMENT 

Comme il a W (lit, les camions qui apportent les biens et 
inarclhandises au inarche sont actuelleinent group~s dans tin 
parc a cainions oii l'on (Ioit tout dcliarger puis tout trans­
porter vers les iagasins et 6ventaires (Itu march6. Les achals 
en gros (Ie produits agricoles effectius par les < niamnimies >> 
grossistes doivent eux aller (lit niarch6 au parc oil ils seronl 
ciarg~s pour le transport. 

Cette indlhode est inalcomniode et conduit h des pertes de 
teml)s et de niain-d'teuvre, ce qui est in st'ieux (hefaut du 
systnie des niarchs. On ne pourra pas continuer aisi si l'on 
vent atteindre les objectifs fixes, et l'on doit se I)r l)arer i ren­
plaer I q kaya-kaya >>par (ies chariots 61hvateurs a fourche. 

L'une (ies anilioralions possibles consiste a doter le mar­
ch de quais (de dchargenient disposes Ie faon ti e les op6­
rations (iC manutention se (Icroulent facilement. 

Ces quais doivent dre sitti6s plr(s (ies emplacements oii 
l'on manil)tile ties marchandises en gran(Ie quantit6 (clalotes, 
bananes, ignaines, palates) oul lourdes (huile Ie palne en fills, 
mais en sacs). On tiendra compte 6galement dn terrain et des 
voies (l'acccs. Si possible on profitera ie l'existence Ie pentes 
naturelles )our limiter les terrasseients et les (hcl)enses ie 
maqonnerie pour la construction (ies trs et (Itu quai. 

La surface de travail (ies quais doilt 6tre en baton de bonne 
qualilt, avoir un tini permettant tin nettoyage facile mais lie 
pas dre glissante. Les iurs dle soutien et ]a rampe petivent 
dre en btton, pierre, ou parpaings. On les protgera contre les 
chocs des cautions. II est moths dangereux d'avoir tine ramipe 
que des escaliers, et en outre cela facilite beaucoup la manu­
tention des ffits. La pente de la rampe ne doit pas excdder 1/10. 
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On fera attention ft laisser assez de place autour de la 
plate-forme pour le stationnernent, l'arrivde, le depart, et les 

per­manoeuvres des cainions. Dans certains cas, des bascules 
mettant (de peser les camions chargds acclrerlont la manu­
tention. 

DRAINAGE 

Tout au long de 'exalnen ('un 1)rojet nouveau d'elnpla­
garder l)ien prdsent h l'esprit lccement de march on devra 

problnife du drainage. Un terrain plat laisse l'eati stagner, 
un vdritable pro­contrecarre les mesures d'hygicne et pose 

I)lene. Une forte pente cause tie l'rosion, et n6cessite (ies 

depenses dlevdes de terrassement, drainage, e autres amina­
gements. Un site id6al, du point tie vue du drainage, est en 

pente 16gbwe ft partir (ie la route. Dans un tel endroit l'eau 
s'6coule tranquillement; le nivelage n'es. pas ndcessaire, n1i les 

travaux de fondation des hittiments, et le drainage est ais6 a 
rtaliser. I1 est facile, si on le dsire, (de terrasser les eml)lace­

et, dans le cas contraire, les Ibatimentsments en pente douce 
peuvent 1pouser le profil du terrain. 

Si l'on doit utiliser un terrain en forte l)ente, et si les 

crddits sont trs iimit6s de sorte qu'il faille construire le nar­
clh6 par 6tal)es, il est pr frable, h longue 6chance, ie dpenser 
le lpremier argent pour le nivellement, le terrassement, la pose 
de drains et conduites, et autres travaux d'am6nagement n aces­
saires. l)ans les rdgions trol)icales humides, il faut tenir tout 

pliiesl)articuli;rement coml)te, lors de la construction, ties 
torrentielles et de leurs effets. 

Une fois que l'on a obtenu un bon drainage, on peut se 

contenter t'abris 1)rovisoires jusqu'a ce que 'on dispose de 
plus d'argent. 

HYGIENE 

Les jours de march6, l'afflux d'un grand nomibre de per­
laisse des tonnes de dtritus. Les visiteurs doivent dis­sonnes 

poser des installations sanitaires essentielles. Souvent les 
installations normales d'une communaut6 ne peuvent pas absor­
ber la surcharge des jours de march6 o4 le chiffre de la popu­
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lation peut Cdre inultipli6 par tin facteur iml)ortant. C'est 
pourquoi les installations sanitaires doivent bniicficier ('une 
priorit6 importante dans la conception et la construction du 

EAt'. -- FE'n gn6'ral, le fait (fu'on v dispose ('un iniuifilil 
(Iea est I'tine des raisons pour lesquelles tin Inarch1, s'installe 
et l)i'osI)&re stir tin emplacement donn6. Mais il n'est pas rare 
de s'apercevoir que Ieaticoup d'usagers du marcIh6 ont de 
grosses diffictilt ,s ('al)rovisionnement; en g6n~ral l'eau dot 
'he appoitQc de loin et 'utne faon malconinlode. 

L'un des paradoxes des tropiques, oil les pluies sont extr&­
inement fortes, est i'actiit6 avec laquelle se pose le problifc 
de l'cau (tans ]a saison s 'che. II fauti uiiliser tous les movens 
possiI)les pour 'ctip'rer l'eau de pluie tomb e sur la surface 
couverte du march6, ei la mettue en r6serve en pr6vision des 
p6riodes sches. 

(rfice ai loit < papilon >>on petit collecter l'eau stir toute 
la stitface du toit ('oit elle s'6coule dans un ch6eau central 
puis vers tin iservoir avec le ntininitin de canalisations de 
descente. La coinsoininaiion petit ire surveille par les auto­
iite's oti les associations de vendeurs. Cet apport (['call est tres 
Wile, mais it est rare qut'il soil suflisant. 

Lorsqu'il existe tilte riviire, on peti canaliser le couranit 
jusIuti'au niarci6 et distribuer par des canalisations verti­l'3au 
cales. Lorsque cc n'est pas le cas, on examinera la possibilit6
de creuser des pulis. Ieati de puits n6cessite g6ni6ralellent 
Iloinls d',6p vationl. 

LATRINES. - - Pou unltrs petit itar'li6, on petit se contenter 
des latrines du village, mais cc West pas I'idlal. )ans certains 
cas on peut constiiuirc dails le parc it cainons des latrines qti 
serviiront potir celui-ci coniie po1r le iniarch6. N6anmoins, 
pout, tin niarchic important et actif, on devra construire des 
latrines it lh fois dans le i haric tlans le parc A caiiions. 
i)ans lous les cas les 6dictiles devront Mitre masques par des 
platations d'arbies ei de buissons, tout en perinettanIt tin acces
facile pour i'titilisation et I'entretien. 

Pauni les (lifferents modles de latrines puliques(l que 'on 
construit dans les villages et les villes, c'est la fosse septique 
qtii renlplii le miieux les conditions impos6es. C'est tine instal­
iation lerimaente qui ii'a pas besoin (I'tre d6plac6e colilne 
les simples feuitl6es. II est, dans ce cas 6galement, n6cessaire 
(lengager quelqu'Un pour la surveillance (fuotidienne, inais 
cete personne n'est pas expos6e Atla disgrAce pullique. 

Par action anarobie, les inatiires de la fosse septique sont 
transform6es en un liquide qui peut s'infiltrer dans le sol. Un 
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d6pot se fornie dans le r6scrvoir, et on doil l'enlever tous les 

quelques mois i l'aide d'une canalisation ad hoc ot ['un sean. 

11 est important que la fosse contienne suffisainnient d'eau 

potr qu'elle fonctionne bien. 

Dt'om'ts l)'Omtl)i' iEs. L'Oorme qualitit6 ordtu'es orga­

niques et inorganiqties qui est appor'tee au marche doit MIre 

accuniiCe dans des endroits convenables, puis enleve et 

dletruite. .Jtsqu'aimaintenant les vautours jouent un role dans 

ce procests, mais it est souhiaitalle de s'en passer (Is que les 

conditions g6n6rales de propret6 s'ai,'Iioreront. 

On devra classer les dItritus en : papiers el mati6res simi­

peuvent 6tre bi)fils; (lilets (Ilii pIeu'eNt1 seI'vir Ilaires qui 
doi'ent Mtrc enlerri's.nourrir les alimaux; et (ttritus qui 

Pour cette derni.re cat~gorie, on )etit uililiser des poubelles 

galvanisees -Lcouvercle. 

La masse ('ordutres petit 'tle raise dans des dp6t.s;. Ceuix­

ci sont gniralement en niaqonnerie, oni till sol ta(tofil, aes 

ouvertures ie remplis.age dIu co6l du march(', et vers I'ex t­
par
rieur tine porte coulissante amovible qii est accessible 

camion. Ils doivent (hre en hoibre sut'tisant. 

AMINAGEMENT DES TERRASSES 

En raison de la violence des pluies et de Ia nature du sol, 

I'crosion, au Ghana, peut tre fanlastique. Les d,gats qui s'en­

suivent lui sont diFecltement proporlionnels. Aussi est-il impor­

(laltils de constuclion de terrassestant d'examiner certains 
et de drainage. 

Tes terrasses doivent etre construies scion les combes Ie 

niv au. )e ]a sorte elles seront ai peu prI's de niveau d'tn bout i 

I'ar ire et cela permet de drainer 'eau par des drains creuses 

dans le sol. 

Pour des raisons (iefonctionnentent cti:l'cono)mie, chaque 

doit 6tre assez grande )our perniettre la constructiotterrasse 
et haisser un )assage suftisantde deux rangdes (I'ventaires, 


pour les pietons. (' veuit (tlire (lue la largeur doit au mini­

mum tre de trente pieds (9 i).
 

doivent avoir tine paisseurLes mturs de soutnmient 
6gale au moins au tiers de leur hauteur. Lorsque les penles 

sont faibles et le sol assez stable (lat6rite, par exemple) on peut 

se contenter de dallages en pierre (voir figures 4 et 5). 
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CLOTURES
 

L'importance 6coolinique des niarchds pour les adllinis­
trations locales fait que le controle des vendeurs et la percep­
lion des redevances sonl vitaux. Le revenu mensuel fourni par 
les niarchs au Conscil de Manya Krobo a M6 en 1961 de plus 
de I )(W)livres, et A pen prcs identique pout cMlui de New 
.hisen.C'est essentiellement pour cela qu'il est ncessaire 
d'avoir des cl6tures. Elles perlnettent 6gaienient d'emp~cher 1a 
poussiere e les aninaux ('entrer, donnent de 1'omIbre, et impo­
sent la construction des bilitinents dans Ia zone autorise. 

Les march6s sont souvent partiellement clos par des blAti­
mienls, en gt'n6ial des Ioultiques ferimn~es. Ceei petit procurer 
des facilits et des 6conomies (fans certains cas. 

La clture petit Dire (e divers types. L'ue des I)lus r pan­
dues esi Ia cloture en mai'onnerie (12). Des 1)arpaings Ie sable 

DEM3LAIA COMPACTt 

FiGURE 4. - Terrasses soutenues par des dallages de pierre. 

0--'!,4 0 
2,40 mm.--4if-- -


MUR DE RETENUE TALRNITNI iLIr -EM'LAI 
MAI;ONNERIE_- R!MBLI 36 m0,5EN


CANIVEAUAEN BTON I I 
 0,23-


FIGURE 5. - Terrasses pour halles. 

(12) Les I)arpaings de s'able sont fabriqus en nlangeant (iusable 
et (Il citent dans Ia pIrOportion de 6 i I e en mouilt le mia.ge en 
bloes, dans des mtioules itmain on A l'aide d'une machine sp6ciale. Les
machines compactent lc iat*'iau par vibration cc qui fournit les blocs 
de Ia meillcure (Italit6.

Les l)arpaings (ic 't'rite sont (In sol stabilis. Ils sont fabriqu6s en 
mtlangcant Ia lat'rite au cimcnt (ha1s tine )roj)ortion variant entre 10
it 1 et 18 Ao 1 ; scion la nature de Ia lat6rite. La faoi la 1)lus simple de 
faire les parpaings est de verser le milange dans des boites de dimension 
convenable. Pltsietrs machines Ai main qui se trouvent dans le commerce 
permnettent d'obtenir des blocs meilleurs. I1existe aussi des machines 
actionn~es m6caniquement. 
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MiTAL BARREAUA PARPAINGS PANNEAUX BALUSTRADE
 

DEPLOYE DE FER PREFABRIOUEb PREFABRIQUES PREFABRIQUIE
 

FIGURE G.- Moddes de ci6tures. 

ou de lat(rite sonl disl)oscs en nid d'abeille et scellcs all iior­

tier. Les ouvertures l)erilettn la circulation de l'air, qui est si 
importlante po1r le confort sous les t'o)iqItes. Fi un6me temps 
la cloture (onie de I'oil)re aluX cOt eretlt ts occasionniels 
1lacs le long (Ii our. 

11 y a 1)lusieurs autres tyI)cs de clitures. L'une des phis 

courantes ulilise du tilde fer barbel Iix sur des poteaux de 
I)Cton ou iebois trait6. Biien (ile ce tyl)e Ieclotuires convienne 
pour la sthcurit6 et Iecont'6le, iln'arrde pas Ia poUssiCre et le 
donne pas 'omi)le.En outre, a\vec la foule (JI'il v a, le lilde 
fer barbel6 risque tie blesser des enfants. 11 est ,galement pet 

esti6tique. 

Un noti1e satist'aisant cnsiste enin nutir d'eviron Ipieds 
(1,2 in) surniont6 d'envirott :1o .1 pie(is (0,9 ci 1,2 in) de m6lal 
d6ploy6, l)arreaux tie 'er,parl)aings ou painneaux pr6fabriqu6s 
de dlifflrentes sortes (fig. 6). Le milal i titllie coi'ient 1pas 

dans les r6gions co1ires en raison tie I'entrelien coLitetix qui 

est n6cessaire por 6viter la corrosioli. 

Les portes peuvent tre enl bois oti en m6tal. Si c'est dtii 

bois, if doit 6tre trait6, iepr)fWrence i Ia cr6osote. Les ittes 

(de passage des caiiions doivent avoir all oins 10 pieds (3 ni) 

tie large, et )01 iu mois 3 pietls (0,9 int).les pour )irtons 

ALLEES POUR PICTONS 

Tous les dplaceinents i l'intcc'ieur (inmarcUh se font ,i 
pied. Les vivres et les autres marchandises sont port6es sir in 
tite jusqu'h la boutique on l'eventaire depuis le plare h cauuions 
ou 1'emplacement de d6cchargenient et les acheteurs circulent it 
pied sur les alkes. Celles-ci doivent done 6re bien faites. 

Les alles doivent 6tre bien drainiies, et si possible rev­
tues. Le matdriau de revtement peit tre duIl~ton, tin agrcgat 
goudronn6, de la pierre, des parpaings de sable, ou autre mat6­
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coimpact6riail dur (Iisponible dans la r6gion. Du gravier bien 
sur title alice )omb6ce est efticace. 

Les exinaremies >>des niarchs, qui sont extr6menient sell­

sibles h tout c.- qui pourrait entraver Ie commerce, pr6firent 

en g6n ral qire les all6es n'aient pas plus de 8 pieds (2,1 in) de 

large. Sinor. les l)ictons nc ipasscraient pas assez prs des mar­
avecchandiscs exposes. II faut concilier les dsirs des vendeurs 

le volume de hia circulation des p igtos et la lplantation ('arbres 

1 ollbrage stl les aih6es. 

Oil devra s'assurcr que lcs alltes ct les IAtiments soient 

dispos s de facoil i pcmielte une circulation facile. 11 Ile dit 

pas y avoir de goulots d'Orangleient; tout ,ventaire ou maga­

sill Sih|6ta l'ecart de la circulalioni fournira un itioindre revenu 
telles boutiques isoles, et au Conseil. A Asesewa ii y avait de 

qu le circuitles <<inainjies >>rc'us rciint de Ics loter jusqu'h ce 

des pi,1ons altl 6t.modilic afin 'uanener plus de monde vel's 

ces boutiques. 

On devra encourager plus 6nergiqucenl la plantation 

darbres h omnbrage le long des alles. 

BATIII' ENTS 

Oin pett classer les activit6s coninierciales qui se pratiquent 

de village ou de ville en. trois cat6gories : lestir les marches 
prestationscommerce de gros, le commerce de dltail, les de 

services. En preiCiOc al)l)roxiaition deux types de atiiiienlts 

ces activit eoventaires c(uvertsservent de cadre it trois :esI s 

(halles) e les boutiques. 
parltie (IiLcs petils cojiiiuerajlts traitent title grande 

raison de leur l)lopor­volume dui commerce de dltail. Mais, en 
tion 61ne (13) j),11' ral)I)ort h In population (i Accra un pour 

2,5 familles) leur marge bIn6ticiaire est faible. Aussi ne 

payer qu'tmn loyer niodeste pour leur emplacement,peLIvenl-ils 
'aiblc. C'estet le coat de la construction des halles doit dre 

i6galenielt vrai potir les l)Oulti(jes, lnisLi ti lotindrc degr6. 

,iIiesure que l'ducation progressera, prparanAti fur et 
les leimes a d'attres travaux, que l'industrie offrira des eill­

p)lois, et que le revenu familial atginentera, les facteurs natti­

rels sociaux et 6conoliques rduiront le nombre de 	 femuines 
du com­qui font (Ii commerce. Ceci ainliorera les conditions 

(13) Rccensement de 1958. 
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Tra I 1 

CHENEAU CENTRAL 

30.0,15 

0,45 

COUPE 
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2,40HALLE OUVERTE 

MUR BAS 

RESERVOIR 
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HALLE OUVERTE 

2,40 m 

m
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PLAN 

permet de collecter toute
FIGURtE. 7. - Halles ouvertes. Le toit c,papillon 

un ch6neau 
'eau de pluie tombant sur sa surface. Celle-ci sc d6verse par 


central dans un reservoir.
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POTEAUX DE B01S 
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0,75 mSO 

NIvL.AU- 1U • 1SOL 
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COUPE 

NIVEAU DU 
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FIGURE 8. - Une plate-forme supportant une table solide et une couverture 
permanente est l'id~al pour exposer et vendre les fruits et legumes. 

Ce module est de construction 6conomique. 
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et ilscra possible ('avoir des installations de merce de (l6tail, 
ineilleure qualit6. 

uniabri contre le 

soleil et la pluie qui soil bon niarchu, hien ventil6, propre et 

vendeur doit disposer d'assez de place, 

HALLES. ---On se propose de construire 

bien 6clairt. Chaque 
environ 8 pieds stir 10 (2,l0x3,) in). Voir figure 7. 

On constale que les coutumes (1-) ei les pr6f6rences varient 

ce qui impose (ielgires modifications.d'un endroit 	it l'autire 
de partMais, en gtn6ral, les aligneients '6guIliers ('vetaires 

ei 'autires des allkes conviennent bien. Pour raisons ('cononmie 

et de ventilation, le hangar de couverture aura la largeur de 
des hangarsdeux rang6e'k(id'6ventaires (voir figure 8), mai 

plus grands sont 6galement satisfaisimis, surtout poulr le coin­

merce de gros. 

La firme l)oxiadis Associates (15) donne les indications 

stir ]a 6cOlloi(iqC (idescotlvertlresconst'trction 

d'cventaires de Inarch : 
suivantes 

o La tenlance actuelle est (I'Mliminer la charlenlte stl) o r­

tant les i61es. Ceci s'oblient en courllnt celles-ci lour atig­

menter 	leur r sistance et en les utiilisant pour coivriir de petites 

aucuin soutlien. Les conclusions atix(iuelles on estportes sans 

arriv6 sont les suivantes :pour une port6e de 11 pieds I pouices
 

ondula­(3,5 in) on pet utilise les fenilles no'iales SMGi20i 
1VAes peivenlt suporiter le poidstions ie1 pied (30 cm). Ces 

on les pose avec la peite convenalie,d'un hoinie ainsi (lite, si 
la force d'arrachement (lie au vent >>(voit fig. 9). 

On doil pr6voir, pouir les halles coinie pour les autres 

une certaine souplesse d'utilisalion et une exten­construttcions, 
hangars ouverts, qui consistent essentiellenientsion facile. Les 

en une plate-forme b6tonne nC portanlt (lie ies poteaux fixes 

et pas de tours son d'une utilisation tr"; souple. Les agrandis­
allongeant une extirniit, safsements sont aisis it r aliser en 


pour les extr6nites oi se t'ouvent ies rseivoirs I'eau.
 

Bou'riQuis. - Les locaux conmmerciaux clos (Ue l'on trotive 

sur les march6s d'Afrique occidentale ne sout pas des boutiques 

ai sens occidental (dumot. Leu" origine remonte au counier­
pour gagner 	 iel'argent, mais nongant qui allait sur Ia< c6te >> 

gros et dhlail Ians sa boutique,pour s'tablir. I1vendait en an 

et souvent m ,e v dolmait 6galement.
 

(14) l)ans certains endroits les grossistes circulenl librement en'tre 
grilles de s~paration ne sont pas souhlaitablesles 6ventaires. Aussi les 


dans cc cas.
 
document l)ox-Gia (.11 54-20-62), Commer­(15) Doxiadis Associates, 


cial Centres, Preliminary Report, page 20.
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VUE LATERALE 

FIGURE 9. - Halles ouvertes avec toit courbe. 

dans la boutique d'AfriqueA certains 6gards, on trou':e 
occidentale quelques-unes des techniques de vente les plus 

modernes : il n'y a l)as de vitrine, mais tout l'int6rieur plein (e 
on self­marchandises s'offre h l'exameu diu client; utilise le 

service, ce qiii r6(luit le 1)ersonnel au minimum; une 6chelle 
limies inf6rieires et silp)rieures fix6es, fonc­mobile de prix, a 

lionne avec une efficacit6 (jui intiesserait in sp6cialiste ani­

ricain de la vente au rabais. En fait ces techniques sont utilis6es 

sur tons les march6s d'Afri(Iue occidentale. 

Pour les boutiques, l'6conomie doit 6galement 6Ire l'un 
La nwrge b6n6ficiairedes principaux objectifs (voir figure 10). 

des propri6taires qui vendent de Ia quincaiierie, des cosmeti­

ques, des articles de toilette, des n6dicaments, et autres pro­

duits non p~iissables (jui ne sont pas faciles hi deplacer de Ia 

maison ft la boutiqlue et vice-versa, est 6galement marginele. 

Les boutiques doivent 6tre orientes de fagon i 6viter le 

soleil et h recevoir le vent. I1s'est 6galement rv16 important 
une veranda sur la faqade des boutiques les plusde construire 
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t d'occrochoge.Poin 


2,25 m Tabe 2,85 mLes volets Se robattent 

1,20 m pour former iventoire 
O'l Ce comptoir est 

i soutenu pat des pieds pliontsNIVEAU DU SOL 

0,75 m0 obtol ± 
0,45 m. 0,45 M 

COUPE 

NIVEAU DU 
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tLtVATION 

2,40 m 
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FIGURE 10. - Petites boutiques closes. Les petites boutiques, A loyel* 
vendeurs de produits en conserve, cosrr6­

modeste, conviennent A certains 
Les rayons sont importants et les

tiques, mddicaments, quincaillerie, etc. 
sorte que l'on puisse entype r hollandais i defen~tres peuvent 6tre du 

moiti6 ouverte pour l'a~ration.la moiti6 fermde, l'autreavoir 

39 



inportantes, non seulement h cause du soleil mais aussi poir 

donner plus dle place pour l'etalage et faciliter l'entr~e et la 
d'acration, (Iefenduescirculation des clients. Des ouvertures 

contre les canlrioleulrs, doivent Ore animnages h en-'iron 7 

pieds (2,1 in) ie hatiteur devant et delriere. Les magasins sont 

sotvent adossCs aux halles (voir figure 11). 

Daiis la l)ratiqte, les b)outiques sonl nornialement cons­

rayons, ii comptoirs, ni casiers; le locataire installet'Luiles sans 
ce qui coiiNvient le nieux ,I ses possibilit6s et aux miarchandises 

on ne connalt pas la destination exacte des([u'il vend. oinme 
boutiques lorsqu'on les dessine et qu'on les construit c'est sou­

on pourrait pr6voirvent Ia settle iithode possible. Neanmoins 
choisis utilisesdes aecessoires standard qui pourraient 6t're et 

parlIa suite. Le Ion gout et I'efficacit6 v trouveraient ler 

COmIPte. 
faire I'obje de noni­L.a 	 coiception des boutliques pourrait 

levait par exemple s'int~esser attxIretises ainliorations. On 
otiveilt|'res. Les lortcs et fendtres it chatriiires ie lnod(le cou­

r.s 6l6ganes et, tic fois ouvertes, eipitentrant ne soul pas 
stir l'espace disponible h I'intirieur ott stur la vtranda. Lorsque 

l'on disposera ('assez ('argent potu| se procurer Line qualit6 

nieilletire, on potirra avantageusenient utiliser divers mod&Ies 

ie portes coulissanies suspendtlcs sur rouleaux. Le march du 

Plateau It Abidjai en dotine tin bon exeinple. 

MAUASINS. - - SOiS l'influence occidentale, cc que nous 

devient ie plus en plus rcpandt. l)ans toutesappelons magasin 
les villes dui (hana on petit voir (ies 6tablissenients Il plusietirs 

nagasin avec tin SUler-liarcli,d(,partementls dII type grand 
parfums, jouets, vtenients ie confection, etc...des comploirs -'I 

comme ceux, bien cofutis, 'E.uro)e et (I'Anilrique. Les conseils 

se'onlt bien avis's de prtvoir dans les niarcls urbains la cons­
par les tailleurs,trttclion de magasins. Ceux-ci sei'ont titilis6s 

coti tricres, phariacicns, clpiciers, les compltoirs lindous et 

liimnais, e certains bureaux. Le Conscil Urbain ie New 

.1tiaben Il Koforidua a examin& la l)ossibilih6 W'ilstallel' des 

magasins i l'endroit oi Ic ienii (IIImarch' longe le trotloir Ie 

I'arh'te principale de Koforiduia. 

I1 est essentiel (Itie les 	magasins soient d'utilisation sotiple. 

Les exemples (les figures 10 et 12 montrent comment deux, trois 

tini!6s de surface ou plus peuvent ire rdunies en suppriniant 

les cloisons; on petit ajouter des 6ventaires hI l'arrire si le 

conseil le desire; les vitrines peltvent 6ire de type var-it. 

>>peuvent flaner sons l'arcadeLes <<Icheiirs de vitrine 
onibragce. Ce genre de passe-tenips deviendra de plus en plus 

frdquent avec le changelnent dits mode de vie en Afrique 

occidentale. 
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FIGURE 11. - Halles ouvertes. 
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Murets 
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FIGURE 12. - Boutiques h deux niveaux. Plan du rez-de-chauss~e et coupe. 
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BOUCHERIE. - La viande est l'une des principales causes de 
maladies sous les tropiques. A lui seul ce fait p~nible montre 
toute r'importance des biiments dans lesquels on vend la 
viande et le poisson. 

Le batiment doit 6tre prot6g des insectes. routes les ouver­
tures doivent comporter tn double pi~ge i motches. Le sol 
ainsi que les 6tals doivent Wtre bltonnes et bien drains pour 
que 'eau des fr&luents nettoyages s'6vacue facilement. Les 
canivaux doivent aboutir A des conduites d'intiltration souter­
raine. Le mat~riau des tours doit perniettre un lessivage fr­
quent. 

Une possibilit6 consiste potr les i)otichers a vendre de Iin­
t6rieur d'une baraque grillagde aux acheteurs se trouvant A 
l'exterieur, par une petite ouverture. Ce principe fonctionne 
convenablement au march de Ouagadougou. 

On doit pouvoir disposer de I)eaucoup d'eau aita boucherie. 
Celle-ci pourra avoir son propre r~servoir A ean de pluic collec­
te par le toil dans le(luel on puisera pendant la saison skcihe. 

11 faut difendre ics ouvertures contre les cambrioletrs si 
on y laisse de la viande on du poisson pendant la nuit. 

A notre 6poque, it serait inexcusable de ne pas avoir de 
moyens (ie conservation par le froid dans ces bAtiments. Mine 
les mnarch6s de village peivent utiliser des r6frigtrateurs fonc­
tionnant au petrole. Ces r6frig6rateurs peuvent ire achet6s par 
les bouchers en coop6rative, on par le Conseil, (Iti les met en 
location. Dans les villes qtii out 'lectricit6, on poturra cons­
truire dans les boucheries des chanibres froides avec crochets, 
rayons et casiers compartimentcs. 

Stir les march6s uriains il faut pr6vir des dotiches et des 
vestiaires pour les ibouchers et leur personnel. 

BAI,-RESTAUIIANT. - l)eux genres (l'tablissements portent 
stir le inarch6 le nom de <(bar >>.Tout I'abord il y a la version 
locale de ce que nous appelons restaurant. Elle est l'analogue 
des lieux publics, oil mangent les masses senii-rurales, que l'on 
trouve dans le nionde entier. L'autre est ie bar ft vin de paine ; 
un 6quivaent qui vient ihl'esprit est le bar on I'on boil le pulque 
au Mexique. 

Le bar-restaturant comporte essenliellement un secteur oil 
'on prepare la nourriture, celui oi on t sert, et celui oil on la 

mange. 
L'endroit oil I'om prpare lit nourriture doit 6tre grillag6, 

coinine devrait ('ailleurs I'tre tout le bAtimnlnt. Un enclos it sol 
rev6tu ou une avanc6e conviennent tri's bien comine emplace­
ment pour piler le fufu. Dans le secteur de pr6paration des 
aliments, on devra prevoir des garde-manger. Le sol doit 6tre 
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i)tonn6 partout. On devra disposer d'un bon eclairage, (t'Lne 

bonne ventilation, et de moyens de r6frig6ration. 

La distribution des plats peut se faire an-dessus d'u conip­

toir s6parant la cuisine et ha sal!e. La salle doit 6galeinent 6tre 
Lin sol de bton et proteg~ebien ventile, bien a6r6e, avoi etre 

contre les inouches. 

BARS A VI I)E PAL.ME. -- La priicillc sourc de distractioni 

et de boisson (iti paysan ghancen inoyen est le bar it vin de 

l)ahne. Souvent ce n'est rien ('autre qu'un enclos de balnl)ou, 

ral)hia, ou brancliages. Mais le fermier se repose et se sent 

participer a Ia coiliunauI en 6tant assis stir tin hanc de bois 

dans cct enclos, tout en btuvant a l)elits coups sa calebasse de vin 
de pahine. 

Le sol des bars a vins de palme doit 6tre I6tonnc el bien 
drain16. 

I-abitiellenilnt on conserve et on sert le vin de pame dans 

le Inine endroit. 11 'est pas n&essaire que Ia s6paration entre 

la surface de stockage e de service et celle r6sei'\ve aux clientls 

soil plus haute (Ju'tI coiiiptoir-. Ceci perinet h Fair de circuler 
li])rement. 

Les bluvetirs l)rcfcrent g~niralenient Ore assis en cercle ott 

stir des banlcs l)lut6t q(ti'f des tables s61)ar6es. Nous ]roposolis 
dans la figure 3 Lin mod61e de bar A'vin de pale. 

BUREAUX 

11 y a totijours ati nialrch tine Cqltipe sous les ordres (ii 

Conseit dont le r6le est de r'colter les redevances, encourager 

l'hygicie, et controler la gestion t'ensemble. L'efIectif de 

t'cquipe et partant 1'espace Ie travail qui lui est n6cessaire, 

Upltend de I taille duiiinarch. 

phis petis, il suffit d'une 
taille 'tni kiosque pour tout ensemble servir de guicliets a 
tickets, emplacement pour conserver les registres et faire le 

travail de bureau courant, le tout ti l'abri (III soleil. On pourra 

disposer' les touti(ues de 'a(on (lU'tine case adjacente i l'entre 

serve dte bureati. 

Stir tes niarch6s plus importants et plus actifs, il est nies­

saire de prdvoir uin petit bAtiment adiniinistratif inttgr6 (lansle 

sehlma g6niral d'iniplantation. 11 doit pouvoir favoriser l'ob­
servation et Ia surveillance du marchd. Stir le marchi de Tako-

Stir les mailcs pls cabane de la 
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radi, les bureaux sont suirlevfis d'un 6tage, et vitr6s sur les 
quatre faces, ce qui fait ressembler un peu le bfitinient it tin 
phare. 

Les services (livers tels que renseignelments, securit6 et 
protection contre le feu, telephone public, succursales de han­
ques et bureaux des coopratives ferniires leuvent 6galement 
dIre rassenibl6s dans un 1in'ie )loc adlninistratif sur tin gros 

INFORMATION 

Certains inarch6s servent d6jai de centres d'inforliation. 
I)es alfiches y sont appos(es h oi Ol l)eut lcs voir, et les 
cannionnettes sonoris es (dit service ghali6en de l'inforniation 
i'endent larfois visite aux niarches. Les meetings politiq u es se 
tiennent sotivent Icljou du niarchU. 

Outi'e ces 'acilits die COmmntlciCiatiOl (ti'al)l)Orte leniarch6, 
ii Nya d'authcs courants, de lointaine origine culturelle et tradi-
Iionnelle, (Jui y circulent grace aux renconthes (lui s'oi('renl 
dans ha fioule d'un jour de lnarci6. 

On y propage des coini6rages divers a i)rOl)OS de a 
fainlie, de la 'ib)u, de lalpolitique, ie conduites scand(letises, 
etc. Plendant plihsieurs generations, li conversation a e6t )our 
le pcuple illetir6 le seul moven de donner et de recevoir des 
ilformations. EHle est )his Ill)iC et mains" inhibe que partotit 

ailletils. Oin n'llsite pas i interroger sur des details intimcs des 
al'aiires personnelles. Tous cex (lui soit ati imicll6 ap))ortent 
des notivelles de Ii oi its viennent el disent tout ce (fti'ils savent. 
Les conductetirs qui viennent d'endroits dis)iCe'ses ratnasseni 
des inftorinations tout au long de leur route et les ,cllangent 
liJlreient pendant leuir attente dans ie parc i cailions. 

Parois les notables se rassenliblent, ei s'installent dans on 
endroit et rue, conline sOtis til arb)rc oti sols tine vranIda, et 
tout le inonde peut s'adresser ,i eux pour leur raconter (Iqelue 
chose ou discutei tine affaire. 

On pourrait utiliser davantage les iuiarchs conimenimoyen 
('infoi'ination, et ei partictilier pour l'(Iucation des masses : 
c'est ainsi que des affiches sini)les en langage indigcne pouir­
raient servir it r6inctilquer dans l'es)rit cietle mode de vie de a 
i)opuliatiol divers 6,Ilments de sa culture --- par exenlple la 
signification des syll)oles (dinkyirt, les l)roverb)es associes a 
ia lanutie. les a2ran(|s hoinies et les arands eveienients de leur 



histoire. Des cindmas nobiles, perniettant ine projection de 

jour, pourraient passer des films educatifs stir les soilns ti 

donner aux enfants, l'hvgibne, ou tout autre sujet. 

CONCLUSION 

Ghana meridional sont
Les nmarchs traditionnels (lit 

out recueiili tin riche hri­remarquables h bien des 6gards. Ils 
d'honnkettage de vigueur coinmerciale, d'effort social et 

potivoir bdnficier les efforts faits
intellectuelle dont devraient 
dans diffdrents domaines. 

On devra accorder une plus grande priorite aux marchs 

individuels ainsi qu'a l'organisation generale dit sysinie dont 

ils font pattie. I1 faut anieliorer leur rpartition, h, qualit des 

leur aspect giidral. L'organisa­diverses structures de base, et 
en

tion et le fonctionnement (ies march6s doivent dtre contis 

rle qu'ils jouent dans le rseau regional. Ils dot­
fonction (lit 

les iitr*ts (li petiple et (iti gouverneinent.vent nieux servir 

Le fait tie le centre v~'ritable d'une ville giandenne soit 

profonde. Comnparez l <<plaza v 
le narcie a une significatioi 

Centre-Ouestd'une ville mexicaine ou le square d'une ville (li 
bon(l6 el plein (ie cou­

(ies Etats-Unis avec le narch6 africain 
offrient un cadre relativenient cale

leur. Les deux premiers 
aux relations sociales, aux distractions, au potinage, h ]a recher­

cie d'une 6pouse, et aux discussions sl'ietises ou futiles. Tout 

sur le niarch6 africain h differentsceci se fait 6galement 
tunuite commercial.niveaux d'activites htunaines itt milieu (llu 

Toutes les sphilres d'activit6 y coexistent avec I'objectif prin­

cipal, qui est le commerce. 

On devra 6tudier sdrietisenient les iarcheds, tant horizon­
a les

talement que verticalement, aMin qtie l'on commence 
Afriqueen fonction de l'avance rapide (Ie la nouvelleconcevoir 

str la base de connaissances solides. Le ddveloppement niat­
etriel doit dtre i6 au comportement. social 6conomique. 

peu ie connaissances scientifiques stir ]a
Ii existe trbs 

et l'conoinie Ie ces niarchs. Les architectes, plani­
sociologie 

rdaliser (ies marclhds desti-
Iicateurs, et ingdnieurs ie petivent 

ce n'est pas dfini
n|s h remplir un certain rle taut que rdle 

darts tous ses aspects. 

ie cause le present rapport expose certainesEn tout etat 
et certaines directions dans

considdrations essentielles signale 
faire (ies dtudes sdrieuses et

lesquelles on pourrait maintenant 

entreprendre des actions constructives. 
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FIGURE 14. - Commerce affair6 sur le march6 peupl6 d'Asesewa. II y 
scrait vraiment n~cessaire de prot~ger les biens et les personnes contre 

los 616ments. 

FIGURE 15. - A Senchi, sur le bord de la Volta, on a 6rig6 de grands 
hangars pour le marchd. 
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FIGURE 16. - Petites halles alignecs a Asamankese. 

FIGURE 17. - On peut souvent diviser un march6 de village en t rayons o 
comme un super-march6 am6ricain. Voici le rayon des ignames, en cons­

truction au village de Suhum. 
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FIGURE 18. - Ce n'est pas jour de march6 sur ce petit ensemble 6lgant 
de Anomabu. Noter les ouvertures qui permettent le passage de Pair, 

cc qui est tr~s important dans Phumidit6 tropicale. 

FIGURE 19. Ce marche est une severe leqon sur ]a necessit6 de consulter 
les utilisateurs. N'aimant pas cet emplacement, les marchandes refusrent 
d'utiliser cc march6 de Nsawam, malgr6 ses installations commodes. Le 

conscil local a converti depuis ces bftiments en 6eoles. 
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FIGURE 20. - Les arbres apportent beaucoup de beaut6 et d'agr6rnent.
 
Voici une vue du marche d'Akropong.
 

FIGURE 21. Halles recemnment construites Ai Kukurantumi. Elles sont 

s6parees par des barrieres et des po~eaux en bois trait6 q la cieosotc. 
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FIGURE 22. - Lorsque la superficie est limit6c, on peut s'agrandir h ]a 
do Takoradi.verticale, comme cola a &6 fait pour les boutiques du march6 

FIGURE 23. - Le marchd de Takoradi est important. Le bureau du directeur 

est sur61evM, ce qui lui permet dc surveiller une vaste zone. 
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