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No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Área en 
Corozo 

has 

% del área 
con corozo 

1 Jegua El Amparo 150 10 6,66 

2 Jegua Buenos Aires - La Inés 100 15 15 



 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Área en 
Corozo 

has 

% del área 
con corozo 

3 Jegua Buenos Aires - Caño 
Oscuro 

30 5 16,66 

4 Jegua California 40 4 10 

5 Jegua Buenos Aires 200 5 2,5 

6 Jegua Buenos Aires San Jorge 100 8 8 

7 Jegua Finca El Zinc 100 12 12 

8 Jegua Periquital 30 2 6,66 

9 Jegua Machao 40 3 7,5 

10 Jegua Santa Rita 100 5 5 

11 Jegua La Espuela Moguan 10 2 20 

12 Jegua El Chichá 40 10 25 

13 La ceiba Los Olivos lote 1 200 20 10 

14 La Ceiba Los Olivos lote 2 100 10 10 

15 Santiago Apóstol Finca Pita 250 60 24 

16 Santiago Apóstol La vía a la villa 10 3 30 

17 Santiago Apóstol Renegado 300 60 20 

18 Santiago Apóstol La Playa Vásquez 90 10 11,11 

19 Santiago Apóstol Los Viveros 300 15 5 

20 Santiago Apóstol Los Vanegas 160 20 12,5 

21 Santiago Apóstol Guacamayo 30 10 33,33 

22 Ver_La Molina Santa Isabel 380 380 100 

Total  2760 669 17,76 

Promedio 113 30,40  

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Número de 
individuos 
(macollas) 

por ha 

Número 
promedio de 

tallos por 
macolla 

1 Jegua El Amparo 150 36 200 

2 Jegua Buenos Aires - 
La Inés 

100 420 226 

3 Jegua Buenos Aires - 
Caño Oscuro 

30 20 439 

4 Jegua California 40 110 280 

5 Jegua Buenos Aires 200 405 220 

6 Jegua Buenos Aires 
San Jorge 

100 110 174 

7 Jegua Finca El Zinc 100 42 264 

8 Jegua Periquital 30 16 298 

9 Jegua Machao 40 16 333 

10 Jegua Santa Rita 100 40 104 



 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Número de 
individuos 
(macollas) 

por ha 

Número 
promedio de 

tallos por 
macolla 

11 Jegua La Espuela 
Moguan 

10 32 179 

12 Jegua El Chichá 40 32 136 

13 La ceiba Los Olivos lote 1 200 60 465 

14 La Ceiba Los Olivos lote 2 100 480 265 

15 Santiago Apóstol Finca Pita 250 120  

16 Santiago Apóstol La vía a la villa 10 80 190 

17 Santiago Apóstol Renegado 300 96 277 

18 Santiago Apóstol La Playa Vásquez 90 80 310 

19 Santiago Apóstol Los Viveros 300 100 258 

20 Santiago Apóstol Los Vanegas 160 204 381 

21 Santiago Apóstol Guacamayo 30 120 110 

22 La Molina Santa Isabel  380 60 126 

Total 2679 5235 

Promedio 121 249 

1.1.1.1 Muestro en el municipio de Caimito 

 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Área en 
Corozo 

has 
 

% del área 
con corozo 

1 Los Cayitos Sin Nombre 2 1 50 

2 Nueva estrella Nueva estrella 10 5 50 

3 Los Cayitos No reporta 500 10 2 

4 Los Cayitos Los Cayitos_Gambolo 50 10 20 

5 Los cayitos El Remolino 100 40 40 

6 Los Cayitos El totumito 5 3 60 

7 Los cayitos No reporta 70 10 14,28 

8 Los Cayitos No reporta 10 4 40 

 Total  747 83  



 

 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Número de 
individuos 
(macollas) 

por ha 

Número 
promedio de 

tallos por 
macolla 

1 Los Cayitos Sin Nombre 2 6 83,66 

2 Nueva estrella Nueva estrella 10 35 132,5 

3 Los Cayitos No reporta 500 13,75 91,35 

4 Los Cayitos 
Los 
Cayitos_Gambolo 

50 7 272,5 

5 Los cayitos El Remolino 100 33 132,75 

6 Los Cayitos El totumito 5 15,5 111,75 

7 Los cayitos No reporta 70 8 166,5 

8 Los Cayitos No reporta 10 12 143,3 

 



 

 



 

Municipio 
Altura 

(m.s.n.m) 
Temperatura 

Promedio 
Precipitación 

(mm) 
Humedad 

% 

Chima 7 28 1278,8 80,5 

Chinú 25 28 1250 76 

Ciénaga de Oro 25 28 1300 89 

Momíl  17 28 1200 80 

Moñitos 5 28 1478 81,5 

Sahagún 75 27 1249 80 

San Andrés de Sotavento 100 28 1350 75,5 

San Bernardo del Viento 5 28 1300 80 

1.1.2.1 Muestreo en los municipios de Chinú y Chima  

 

No Corregimiento / vereda Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1 Vereda San Francisco 
San 
Francisco 

16 7 43,75 

2 Vereda San Francisco Sin nombre 10 10 100 

3 Vereda Las Cruces Sin nombre 3 2 66,67 

4 Carbonero Santa Elena 640 100 15,62 

|5 Municipio Chima Sin  nombre 12 7 58,33 

Total 681 126 18,50 

No Corregimiento / vereda Predio 
Número de individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número 
promedio de 
tallos por 
macolla 

1 Vereda San Francisco San Francisco 8 89 

2 Vereda San Francisco Sin nombre 16 101 

3 Vereda Las Cruces Sin nombre 13 164 

4 Carbonero Santa Elena 9 0 

5 Municipio Chima Sin  nombre 31 142 

Total 77 496 

Promedio por predio 15,4 99,2 



 

1.1.2.2 Muestreo en el municipio de Ciénaga de Oro 
 

 

No Corregimiento / vereda Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1 Vereda _El Higal Siria 70 50 71,42 

2 El Siglo El Tesoro 100  Sin datos  

3 Vereda _Campo de la Cruz Sin nombre  Sin datos 10  

4 Punta  de Yanes La Estancia 1000 182 18,2 

5 El siglo La Corona 300 10 3,33 

6 El siglo La candelaria 100  Sin datos  

Total 1570 252 16,05 

No Corregimiento / vereda Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número 
promedio de 
tallos por macolla 

1 Vereda _El Higal Siria 6 96,4 

2 El Siglo El Tesoro 2 180,25 

3 Vereda _Campo de la Cruz Sin nombre 2 232,5 

4 Punta  de Yanes La Estancia 16 177,25 

5 El siglo La Corona 5 208,66 

6 El siglo La candelaria 5 227,66 

Total 13 1122,72 

Promedio por predio 6 187,2 



 

Fuente: CUDESAC 2016. 

No Corregimiento / vereda Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo has 

% del área 
con corozo 

1 Escobar Sin nombre 10 2 20 

2 Momil  Sin nombre 110 53 48,18 

3 Vereda _Patico Sin nombre 75 5 6,66 

4 Vereda _Cuatro Vientos Sin nombre 120 5 4,16 

5 Vereda _Cuatro Vientos Sin nombre 90 2 2,22 

6 Vereda _San Mateo Sin nombre 17 Sin datos Sin datos 

Total 405 67 16,54 

No Corregimiento / vereda Predio 
Número de individuos 
(macollas)Por ha 

Número promedio 
de tallos por macolla 

1 Escobar Sin nombre 15 66,33 

2  Momil  Sin nombre 238 68,25 

3 Vereda _Patico Sin nombre 35 96,16 

4 Vereda _Cuatro Vientos Sin nombre 40 175,66 

5 Vereda _Cuatro Vientos Sin nombre 10 144 

6 Vereda _San Mateo Sin nombre 10 118,66 

Total 348 669,06 

Promedio por predio 99,43 191,16 



 

1.1.2.3 Muestreo en el municipio de Moñitos 

1.1.2.4 Muestreo en el municipio de Sahagún 

No Corregimiento / vereda Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1 vereda La culebra La Victoria 24 1,5 6,25 

2 vereda La culebra Hato Grande 50 Sin datos  

3 Vereda Loma Alta Gracias a Dios 30 10 33,33 

4 Vereda Loma Alta Lucitania 9 9 100 

5 Arenas del Norte  Sin nombre 20 Sin datos  

6 Arenas del Norte  Sin nombre 45 Sin datos  

Total 178 20,5 11,51 

Promedio 29,66 6,83  

 

No Corregimiento / vereda Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 

Por ha 

Número 
promedio de 

tallos por 
macolla 

1 vereda La culebra La Victoria 5 170 

2 vereda La culebra Hato Grande 5 106,66 

3 Vereda Loma Alta Gracias a Dios 5 88,75 

4 Vereda Loma Alta Lucitania 2 1033,33 

5 Arenas del Norte  Sin nombre 4 Sin datos 

6 Arenas del Norte  Sin nombre 1 146,33 

Total 22 1545,07 

Promedio por predio 3,67 309 



 

1.1.2.5 Muestreo en el municipio de San Andrés de Sotavento 

1.1.2.6 Muestreo en el municipio de San Bernardo del Viento 

No Corregimiento / vereda Predio 
Área total 

has 
Área en 

Corozohas 
% del área 
con corozo 

1 Vereda _Nueva estrella Callate la Boca 50 45 90 

2 Vereda Nueva estrella Valparaiso 30 20 66,66 

3 Vereda Nueva estrella Vista Hermosa 12 12 100 

4 Paso Nuevo Sin nombre 3 3 100 

5 Paso Nuevo Sin nombre 5 5 100 

6 Camino Los Higales Sin nombre Sin datos Sin datos Sin datos 

7 Paso Nuevo Sin nombre 6 3 50 

8 Vereda_Caimancito Sin nombre 6 2 33,33 

9 Vereda_Caimancito Sin nombre 12 8 66,66 

Total 124 98 79,03 

Promedio 15,5 12,25  



 

No Corregimiento / vereda Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número 
promedio de 
tallos por macolla 

1 Vereda Nueva estrella Callate la Boca 3 123,33 

2 Vereda Nueva estrella Valparaiso 20 148 

3 Vereda Nueva estrella Vista Hermosa 5 204 

4 Paso Nuevo Sin nombre 4 128,33 

5 Paso Nuevo Sin nombre 6 107,5 

6 Camino los higales Sin nombre 6 127,33 

7 Paso Nuevo Sin nombre 5 66,33 

8 Vereda_Caimancito Sin nombre 12 192 

9 Vereda_Caimancito Sin nombre 15 202 

Total 76 1298,82 

Promedio por predio 8,44 144,31 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

Municipio 
Altura 

(m.s.n.m) 
Temperatura 

Promedio 
Precipitación 

(mm) 
Humedad 

% 

Córdoba 25 28 1370 85 

El Carmen de Bolívar 152 29 1500 75 

Magangué  49 31 1750 86 

San Jacinto 239 27 1200 75 

San Juan Nepomuceno 167 27,7 1400 82 

Zambrano 20 29 1300 75 

1.1.3.1 Muestreo en el municipio de Córdoba 

 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

2 San Andrés Sin nombre 10 1 10 

3 San Andrés Sin nombre 40 3 7,5 

4 Tacamocho Sin nombre 20 5 25 

5 San Andrés Orillas de Diego Núñez 100 10 10 

6 San Andrés  Sin nombre 20 1 5 

7 San Andrés Orillas de  Diego Núñez 30 30 100 

8 San Andrés Orillas de  Diego Núñez 10 4 40 

9  San Andrés  Sin nombre 10 10 100 

10 La Sierra El Bongo 30 1 3,33 

11 San Andrés  Sin nombre 30 2 6,66 

12 La Sierra El 18 20 7 35 

Total 320 74 23,12 



 



 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número promedio 
de tallos por 
macolla 

2 San Andrés  Sin nombre 10 104,66 

3 San Andrés Sin nombre 15 93,66 

4 Tacamocho Sin nombre 26 0 

5 San Andrés Orillas de Diego Núñez 15 118,66 

6 San Andrés  Sin nombre 12 0 

7 San Andrés Orillas de  Diego Núñez 150 232 

8 San Andrés Orillas de  Diego Núñez 220 273,5 

9  San Andrés  Sin nombre 40 98 

10 La Sierra El Bongo 13 0 

11 San Andrés  Sin nombre 10 0 

12 La Sierra El 18 27 0 

Total 538 920,48 

Promedio 48,90 83,68 

1.1.3.2 Muestreo en el municipio del Carmen de Bolívar 



 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1 Vía San Antonio  Sin nombre 30 2 6,67 

2 Vereda Los Cedros Sin nombre 40 25 62,50 

3  El Carmen  Sin nombre 50 4 8,00 

4  El Carmen Casa Blanca 3000 2 0,07 

5 Vereda San Antonio Sin nombre 60 40 66,67 

6 Vereda San Antonio Sin nombre 500 100 20,00 

7  El Carmen Sin nombre 10 4 40,00 

8 El Salado Cantaleta 50 20 40,00 

Total 3740 197 5,26 

 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número promedio 
de tallos por 
macolla 

1 Vía San Antonio Sin nombre 5 Sin datos 

2 Vereda los cedros Sin nombre 18 118,75 

3  El Carmen  Sin nombre 7 Sin datos 

4  El Carmen Casa Blanca 14 250 

5 Vereda San Antonio Sin nombre 9 263,33 

6 Vereda San Antonio Sin nombre 10 95,66 

7  El Carmen Sin nombre 5 134,33 

8 El Salado Cantaleta 18 Sin datos 

Promedio 10,75 172,414 

1.1.3.3 Muestreo en el municipio de Magangué 



 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Área en 
Corozo 

has 

% del área 
con corozo 

1 Juan Arias Las Pocetas 12 6 50 

2 Juan Arias  Sin nombre 40 10 25 

3 Juan Arias La Siria 520 10 1,92 

4 Juan Arias Pedro Manuel 22 3 13,63 

5 Juan Arias Cuarentena 120 5 4,16 

6 Juan Arias San Felipe 50 4 8 

7 Santa Lucía Las Cumbres 200 40 20 

8 Tacaloa Sin nombre 20 5 25 

9 Tacaloa Sin nombre 50 10 20 

10 Tacaloa Sin nombre  Sin datos  Sin datos Sin datos  

Total 1034 93 8,99419729 

Promedio 114,88 10,33  

No Corregimiento / vereda Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 

Por ha 

Número 
promedio de 

tallos por 
macolla 

1 Juan Arias Las Pocetas 7 131,75 

2 Juan Arias  Sin nombre 300 79,33 

3 Juan Arias La Siria 20 104,5 

4 Juan Arias Pedro Manuel 16 102,75 

5 Juan Arias Cuarentena 12 164,5 

6 Juan Arias San Felipe 22 84 

7 Santa Lucía Las Cumbres 1600 85,5 

8 Tacaloa Sin nombre 7 125,33 

9 Tacaloa Sin nombre 4 89,5 

10 Tacaloa Sin nombre  87 

Total 1988 1054,16 

Promedio por predio 220 105,4 



 

1.1.3.4 Muestreo en el municipio de San Juan Nepomuceno 

 

No Corregimiento / vereda Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1 Vereda -La María  Sin nombre 100 80 80,00 

2 Vereda-La María Sin nombre 50 30 60,00 

3 Carreto Sin nombre 1400 200 14,29 

4  San Juan Nepomuceno Sin nombre 20 10 50,00 

5 Vereda _Las Versalles Sin nombre 15 2 13,33 

6  San Juan Nepomuceno La Babilla 400 10 2,50 

7 Carreto Buey de oro 50 20 40,00 

Total 2035 352 17,29 

Promedio 290,71 50,28  

 

 

 

 

 



 

No Corregimiento / vereda Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número 
promedio de 
tallos por 
macolla 

1 Vereda -La María  Sin nombre 40 164,66 

2 Vereda-La María Sin nombre 25 166 

3 Carreto Sin nombre 32 234 

4  San Juan Nepomuceno Sin nombre 4 46,5 

5 Vereda _Las Versalles Sin nombre 6 141 

6  San Juan Nepomuceno La Babilla 8 68,66 

7 Carreto Buey de oro 14 209,66 

Total 129 1030,48 

Promedio por predio 18,43 147,21 

 

1.1.3.5 Muestreo en el municipio de San Jacinto 



 

1.1.3.6 Muestreo en el municipio de Zambrano 

 

No Corregimiento / vereda Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1  Vía Plato  Sin nombre 40 20 50 

2  Vía Córdoba  Sin nombre 40 20 50 

3 Vía Córdoba El cocuelo 100 50 50 

4  Vía Plato Guacimal 300 100 33,33 

5 El Delirio Bajo Meriño 400 200 50 

6  Vía Plato El siete 100 3 3 

Total 980 393 40,1 

Promedio 163,33 65,5  

No Corregimiento / vereda Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número 
promedio de 
tallos por 
macolla 

1  Vía Plato  Sin nombre 17 53 

2  Vía Córdoba  Sin nombre 13 98 

3 Vía Córdoba El Cocuelo 9 112,66 

4  Vía Plato Guacimal 63 84 

5 El Delirio Bajo Meriño 72 173,2 

6  Vía Plato El siete 10 336,5 

Total 184 857,36 

Promedio por predio 30,66 142,89 

 



 

Municipio Subregión 
Altura 

(m.s.n.m) 

Temperatur
a 

Promedio 

Precipitación 
(mm) 

Humedad 
% 

Chibolo Centro 75 29 1300 75 

Santa Bárbara de 
Pinto 

Sur 200 28,26 1500 80 

Plato Centro 20 29 1600 76 

Santa Ana Sur 120 30 1500 77 

Tenerife Centro 20 28 1530 76 

 



 

1.1.4.1 Muestreo en el municipio de Chibolo 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1 La China Sin nombre 120 8 6,67 

2  Chibolo Sin nombre 35 3 8,57 

3 Chibolo Sin nombre 25 3 12,00 

4 Chibolo Sin nombre 12 2 16,67 

5 La Candelaria Sin nombre 19 3 15,79 

6 La Candelaria Sin nombre 50 10 20,00 

7 La Candelaria Sin nombre 90 50 55,56 

8 Chibolo Sin nombre 25 5 20,00 

9 Chibolo Sin nombre 25 5 20,00 

Total 401 89 22,19 

Promedio 44,56 9,89  

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Número de individuos (macollas) 
Por ha 

Número promedio de 
tallos por macolla 

1 La China Sin nombre 6 114,66 

2  Chibolo Sin nombre 7 256,66 

3 Chibolo Sin nombre 6 144,33 

4 Chibolo Sin nombre 5 88 

5 La Candelaria Sin nombre 6 124 

6 La Candelaria Sin nombre 36 125 

7 La Candelaria Sin nombre 20 71,33 

8 Chibolo Sin nombre 2 110,5 

9 Chibolo Sin nombre 2 129,33 

Total 90 1163,81 

Promedio 10 129,31 

 



 

1.1.4.2 Muestreo en el municipio de Santa Bárbara de Pinto 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Área en 
Corozo 

has 

% del área 
con corozo 

1 Cienegueta  Sin nombre 100 15 15,00 

2 Cienegueta Congreso 70 2 2,86 

3  Santa /Pinto Sin nombre 27 27 100,00 

4 Veladero Sin nombre 80 6 7,50 

Total 277 50  

Promedio 69,25 12,5 18,05 



 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número promedio 
de tallos por 
macolla 

1 Cienegueta  Sin nombre 36 84,66 

2 Cienegueta Congreso 8 183,33 

3  Santa /Pinto Sin nombre 8 182 

4 Veladero Sin nombre 11 100 

Total 63 549,99 

Promedio 15,75 137,49 

1.1.4.3 Muestreo en el municipio de Plato 



 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1 San/Purgatorio Sin nombre 45 5 11,11 

2 San/Purgatorio Sin nombre 20 2 10,00 

3 San/Purgatorio Sin nombre 100 15 15,00 

4 San/Purgatorio Sin nombre 200 3 1,50 

5 Cienegueta casa mira 30 8 26,67 

6 Los Pozos Sin nombre 120 7 5,83 

7 Los Pozos Sin nombre 25 20 80,00 

8 Purgatorio Sin nombre 7 2 28,57 

9 Apure Sin nombre 20 4 20,00 

Total  567 66 11,64 

Promedio 63 7,33   

 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 
Por ha 

Número promedio 
de tallos por 
macolla 

1 San/Purgatorio Sin nombre 10 55 

2 San/Purgatorio Sin nombre 7 57,3 

3 San/Purgatorio Sin nombre 10 225 

4 San/Purgatorio Sin nombre 8 56 

5 Cienegueta casa mira 14 80,33 

6 Los Pozos Sin nombre 15 109,66 

7 Los Pozos Sin nombre 24 162,5 

8 Purgatorio Sin nombre 7 85,33 

9 Apure Sin nombre 11 96,33 

Total 106 927,45 

Promedio 11,78 103,05 

 



 

1.1.4.4 Muestreo en el municipio de Santa Ana 

 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área total 
has 

Área en 
Corozo 

has 

% del área 
con corozo 

1  Santa Ana Sin nombre 50 7 14,00 

2  Santa Ana Sin nombre 36 15 41,67 

3 Los Andes Sin nombre 36 15 41,67 

4 Santa Ana Sin nombre 65 10 15,38 

5 Santa Ana Sin nombre 10 10 100,00 

6 Barro Blanco Sin nombre 20 6 30,00 

Total  217 63 29,03 

Promedio 36,17 10,5  

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Número de 
individuos 
(macollas) 

Por ha 

Número promedio 
de tallos por 

macolla 

1  Santa Ana Sin nombre 50 64,33 

2  Santa Ana Sin nombre 10 79,66 

3 Los Andes Sin nombre 10 150,33 

4 Santa Ana Sin nombre 9 122,66 

5 Santa Ana Sin nombre 15 78 

6 Barro Blanco Sin nombre 8 96 

Total 102 590,98 

Promedio 17 98,50 

1.1.4.5 Muestreo en el municipio de Tenerife 

 



 

No 
Corregimiento / 
vereda 

Predio 
Área total 
has 

Área en 
Corozo 
has 

% del área 
con corozo 

1 El Real  Baranoa 350 26 7,43 

2 El Real   Sin nombre 120 35 29,17 

3 El Real  Sin nombre 80 1 1,25 

4 Santa Inés Sin nombre 16 8 50,00 

5 Santa Inés Sin nombre 10 8 80,00 

Total  576 78 13,54 

Promedio 115,2 15,6   

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Número de individuos 
(macollas) Por ha 

Número promedio de 
tallos por macolla 

1 El Real  Baranoa 125 138,6 

2 El Real  Sin nombre 8 62 

3 El Real  Sin nombre 15 50 

4 Santa Inés Sin nombre 13 177,66 

5 Santa Inés Sin nombre 19 112,33 

Total 180 540,59 

Promedio 36 108,118 

 



 

No Categorías Características Fotos Plántula  

1 P1 

Plántula 1, se caracteriza 
por tener una altura hasta 
de 10 cms, y presenta una 
o dos hojas divididas.  

 

2 P2 

Plántula 2, se caracteriza 
por tener una altura hasta 
de 20 cms, y presenta una 
o dos hojas divididas. 

 

3 P3 

Plántula 3, se caracteriza 
por tener una altura hasta 
de 30 cms, y puede 
presentar tallos e incluso 
pueden puede ser más de 
un tallo. 

 



 

No Categorías Características Fotos Plántula  

4 J1 

Individuos con tallos que 
miden entre 50 y 100 cms 
de altura, pueden 
presentar más de dos 
tallos; sin estructuras 
reproductivas. 

 

5 J2 

Individuos con tallos que 
miden entre 101 y 150 
cms de altura, pueden 
presentar más de dos 
tallos; sin estructuras 
reproductivas. 

 

6 A 

Individuos con más de un 
tallo que miden más de 
151 cms de altura, con 
estructuras reproductivas 
(yemas, frutos en 
cualquier grado de 
formación o incluso 
brácteas viejas. 

 

 
 
 



 

 

1.2.1.1 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Chinú 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Vereda _San 
Francisco 1 

5 2 1 0 0 0 

Vereda _San 
Francisco 2 

4 2 1 0 0 0 

Vereda _Las Cruces 3 0 0 0 3 4 

Carbonero 11 9 2 3 4 2 

Total 23 13 4 3 7 6 
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1.2.1.2 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Ciénaga de Oro 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Ver_El Higal 5 2 0 0 0 1 

El siglo 1 4 8 2 0 0 1 

Ver_Campo de la 
Cruz 

2 1 2 0 0 1 

Punta de Yanes 3 6 2 10 8 0 

El siglo 2 1 1 5 1 1 1 

El siglo 3 4 0 0 0 3 1 

 19 18 11 11 12 5 

 



 

 

 

 

1.2.1.3 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Momil 

R² = 0.686
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Ver_El Higal El siglo 1 Ver_Campo de la Cruz

Puenta de Yanes El siglo 2 El siglo 3



 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Escobar 8 6 4 2 1 1 

Vereda _Patico 0 0 0 2 4 1 

Vereda _Cuatro 
Vientos1 

2 2 1 0 0 0 

Vereda _Cuatro 
Vientos2 

4 2 0 0 0 0 

Vereda _San 
Mateo 

0 0 0 0 3 4 

Total 14 10 5 4 8 6 
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1.2.1.4 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Sahagún 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Vereda_La 
Culebra1 

5 7 4 0 1 0 

Vereda_La 
culebra2 

2 0 0 1 0 1 

Vereda_Loma 
Alta1 

11 7 4 2 1 1 

Vereda_Loma 
Alta2 

8 2 3 3 0 1 

Total 26 16 11 6 2 3 

 



 

 

 

 

 

 



 

1.2.1.5 Análisis de la estructura poblacional del municipio de San Bernardo del 
Viento 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Vereda _Nueva 
estrella1 

8 2 1 1 0 0 

Vereda _Nueva 
estrella3 

3 0 0 0 0 0 

Paso Nuevo2 4 2 2 0 0 0 

Paso Nuevo3 14 12 2 3 4 2 

Vereda_Caimancito 6 4 2 4 3 2 

Total 35 20 7 8 7 4 

 

 



 

 

 

1.2.2.1 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Córdoba _ Bolívar 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

San Andrés 1 8 6 4 2 1 1 

Tacamocho 5 2 0 0 0 1 

San Andrés 2 5 7 4 0 1 0 

San Andrés 2 27 15 13 0 1 0 

La Sierra 1 4 8 2 0 0 1 

La Sierra 2 7 3 2 0 0 1 

Total 56 41 25 2 3 4 

 



 

 

 

 

 
 



 

1.2.2.2 Análisis de la estructura poblacional del municipio del Carmen de Bolívar 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Vereda los cedros 13 9 4 3 3 2 

Vereda _San 
antonio3 

8 6 3 9 5 0 

Vereda _San 
antonio1 

2 1 1 0 1 0 

Casa Blanca 0 1 4 1 0 0 

Total 23 17 12 13 9 2 

 

 

 
 
 



 

 

 

1.2.2.3 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Magangué 

  

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Las Cumbres 79 147 52 3 4 2 

Juan Arias 16 9 4 3 2 0 

Cuarentena 6 5 4 0 1 1 

San Felipe 2 2 1 0 1 0 

Total 103 163 61 6 8 3 

 



 



 

1.2.2.4 Análisis de la estructura poblacional del municipio de San Juan Nepomuceno 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Vereda La María 1 5 2 6 4 0 

Carreto 1 27 15 13 0 1 0 

San Juan 
Nepomuceno 1 

8 2 1 0 0 0 

Ver_Las versalles 9 0 0 1 0 1 

San Juan 
Nepomuceno 2 

3 0 0 0 0 0 

Carreto 2 5 7 4 0 1 0 

Total 53 29 20 7 6 1 

 

 

 



 

 

 

1.2.2.5 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Zambrano 

 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

 p1 p2 p3 j1 J2 A 

El Cocuelo 7 5 4 0 1 0 

Guacimal 16 14 9 6 4 2 

Bajo Meriño 43 30 27 26 6 4 

El siete 4 3 1 0 2 1 

Total 70 52 41 32 13 7 

 



 

 

 

 

 
 



 

 

1.2.3.1 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Chibolo 

 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

La Candelaria1 9 6 4 2 1 1 

La Candelaria2 23 14 11 10 8 2 

La China 6 4 2 4 3 2 

Chibolo 1 6 7 4 0 1 0 

Total 44 31 21 16 13 5 

 

 

 



 

 

 

1.2.3.2 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Santa Bárbara de 
Pinto 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

Cienegueta 4 2 0 0 0 0 

Cienegueta 0 0 0 0 3 4 

Santa Bárbara de 
Pinto 1 

5 2 0 0 0 1 

Veladero 4 8 2 0 0 1 

Total 13 12 2 0 3 6 

 
 



 

 

 

 

 
 

  



 

1.2.3.3 Análisis de la estructura poblacional del municipio de Plato 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

San/Purgatorio 4 2 5 1 1 1 

Los Pozos 1 4 0 0 0 3 1 

Los Pozos 2 6 4 2 4 3 2 

San/Purgatorio 2 1 1 0 0 0 

Apure 0 1 4 0 0 0 

Total 16 8 12 5 7 4 

 

 

 



 

 

 

 

Sitios 
Número de individuos por Categoría etaria 

P1 P2 P3 J1 J2 A 

El Real 1 8 6 4 2 1 1 

El Real 2 0 0 0 2 2 1 

El Real 3 3 2 1 2 1 0 

Santa Inés 1 4 3 0 0 0 0 

Santa Inés 2 0 0 0 2 3 3 

El Real 1 8 6 4 2 1 1 

 



 

 

 

 

 



 

 

 

Variable bioclimática Unidad Media Rango 

bio1 - Annual Mean Temperature / Temperatura media anual ºC 27.5 26.4 -28.2 

bio2 - Mean Diurnal Range (Mean of monthly (max temp - min 
temp)) / Rango promedio diurno (Promedio mensual (max temp - 
min temp)) 

ºC 10.4 7.8 - 12.0 

bio3 - Isothermality (BIO2/BIO7) (* 100) / Isotermalidad 
(BIO2/BIO7) (*100) 

% 7.8 7.5 - 8.7 

bio4 - Temperature Seasonality (standard deviation *100) / 
Estacionalidad de la temperatura (Desviación estándar *100) 

- 49.2 34.8 - 59.2 

bio5 - Max Temperature of Warmest Month / Temperatura 
máxima del mes más cálido 

ºC 34.3 31.8 - 36.0 

bio6 - Min Temperature of Coldest Month / Temperatura mínima 
del mes más frío 

ºC 21.07 19.2 - 22.9 

bio7 - Temperature Annual Range (BIO5-BIO6) / Rango de 
temperatura anual (BIO5-BIO6) 

ºC 13.2 8.9 - 15.4 

bio8 - Mean Temperature of Wettest Quarter / Temperatura 
media del trimestre más húmedo 

ºC 27.2 26.1 - 28.0 

bio9 - Mean Temperature of Driest Quarter / Temperatura media 
del trimestre más seco 

ºC 27.6 26.0 - 28.2 

bio10 - Mean Temperature of Warmest Quarter / Temperatura 
media del trimestre más caliente 

ºC 28.2 27.0 - 28.8 

bio11 - Mean Temperature of Coldest Quarter / Temperatura 
media del trimestre frío 

ºC 26.9 25.7 - 27.5 

bio12 - Annual Precipitation / Precipitación anual mm 1295.03 936 - 2044 

bio13 - Precipitation of Wettest Month / Precipitación del mes 
más húmedo 

mm 193.48 124 - 304 



 

Variable bioclimática Unidad Media Rango 

bio14 - Precipitation of Driest Month / Precipitación del mes más 
seco 

mm 13.13 5 - 30 

bio15 - Precipitation Seasonality (Coefficient of Variation) / 
Estacionalidad de la precipitación (coeficiente de variación) 

- 59.81 48 -68 

bio16 - Precipitation of Wettest Quarter / Precipitación del 
trimestre más húmedo 

mm 536.64 363 - 872 

bio17 - Precipitation of Driest Quarter / Precipitación del 
trimestre más seco 

mm 61.71 29 - 111 

bio18 - Precipitation of Warmest Quarter / Precipitación del 
trimestre más caliente 

mm 216.91 102 - 406 

bio19 - Precipitation of Coldest Quarter Precipitación del 
trimestre más frío 

mm 346.54 225 - 800 

alt - Elevation / Altitud m 56.56 3 - 268 

 



 

: 

 

 



 
 



 

 

Variable Porcentaje de contribución Importancia de permutación 

bio4_30 36 43 

bio1_30 30.8 41.9 

bio15_30 19.2 9.2 

bio18_30 12.1 3.8 

bio5_30 1.9 2 
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Metodología de ajuste de datos biológicos al 

mercado

Consolidación de la oferta total

Identificación de factores de 

pérdidas

Identificación de factores de 

rendimiento

Proyecciones de decrecimiento 

o crecimiento

Identificación de actores 

participantes en la cadena

Análisis de productos ofertados

Identificación de actores 

participantes en la cadena

Documento 

dimensionamiento de 

mercado

Consolidación de información

Estructura de la cadena y datos 

clave

Fuentes 

primarias

Revisión fuentes secundarias

 



 

 



 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo 

has 

Número de 
individuos 
(macollas) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por 
macolla 

Producción 
estimada (t) 

1 Jegua El Amparo 10 36 200 3,24 

2 Jegua Buenos Aires - La 
Inés 

15 420 226 64,071 

3 Jegua Buenos Aires - 
Caño Oscuro 

5 20 439 1,9755 

4 Jegua California 4 110 280 5,544 

5 Jegua Buenos Aires 5 405 220 20,0475 

6 Jegua Buenos Aires San 
Jorge 

8 110 174 6,8904 

7 Jegua Finca El Zinc 12 42 264 5,98752 

8 Jegua Periquital 2 16 298 0,42912 

9 Jegua Machao 3 16 333 0,71928 

10 Jegua Santa Rita 5 40 104 0,936 

11 Jegua La Espuela Moguan 2 32 179 0,51552 

12 Jegua El Chichá 10 32 136 1,9584 

13 La ceiba Los Olivos lote 1 20 60 465 25,11 

14 La Ceiba Los Olivos lote 2 10 480 265 57,24 

16 Santiago 
Apóstol 

La vía a la villa 
3 80 190 2,052 

17 Santiago 
Apóstol 

Renegado 
60 96 277 71,7984 

18 Santiago 
Apóstol 

La Playa Vásquez 
10 80 310 11,16 

19 Santiago 
Apóstol 

Los Viveros 
15 100 258 17,415 

20 Santiago 
Apóstol 

Los Vanegas 
20 204 381 69,9516 

21 Santiago 
Apóstol 

Guacamayo 
10 120 110 5,94 

22 La Molina Santa Isabel 380 60 126 129,27 

Total 532,39 

 

 



 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo 
(has) 

Número 
de 

individuos 
(macollas) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por 
macolla 

Producción 
estimada /t) 

1 Los Cayitos Sin Nombre 1 6 83,66 0,0225882 

2 Nueva estrella Nueva estrella 5 35 132,5 1,0434375 

3 Los Cayitos No reporta 10 13,75 91,35 0,56522813 

4 Los Cayitos Los 
Cayitos_Gambolo 

10 7 272,5 0,858375 

5 Los cayitos El Remolino 40 33 132,75 7,88535 

6 Los Cayitos El Totumito 3 15,5 111,75 0,23383688 

7 Los cayitos No reporta 10 8 166,5 0,5994 

8 Los Cayitos No reporta 4 12 143,3 0,309528 

Total 11,5177437 

 

 

Municipio Toneladas % 

Toluviejo 20,58 4 

Sincelejo 6,47 1 

San Benito Abad 532,39 92 

Morroa 3,07 1 

Caimito 11,51 2 

Total 543,90 100 

 



 

 
 



 

 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Vereda San 
Francisco 

San 
Francisco 

7 8 89 1,19 

2 Vereda San 
Francisco 

Sin nombre 10 16 101 0,99 

3 Vereda Las Cruces Sin nombre 2 13 164 0 

4 Carbonero Santa Elena 100 9 0 20,42 

5 Municipio Chima Sin  nombre 7 31 142 0,23 

Total 22,84 

 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Vereda_El Higal Siria 50 6 96,4 1,34 

2 El Siglo El Tesoro  Sin datos 2 180,25 0 

3 Vereda Campo de la 
Cruz 

Sin nombre 10 2 232,5 0,21 

4 Punta  de Yanes La Estancia 182 16 177,25 24,00 

5 El siglo La Corona 10 5 208,66 0,48 

6 El siglo La 
candelaria 

 Sin datos 5 227,66 0 

Total 26,047 



 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Escobar Sin nombre 2 15 66,33 0,09 

2  Momíl  Sin nombre 53 238 68,25 40,03 

3 Vereda _Patico Sin nombre 5 35 96,16 0,78 

4 Vereda _Cuatro 
Vientos 

Sin nombre 5 40 175,66 1,63 

5 Vereda _Cuatro 
Vientos 

Sin nombre 2 10 144 0,13 

6 Vereda _San Mateo Sin nombre  Sin datos 10 118,66 0 

Total 42,67 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Vereda _La Bahía 
Rada 

El Silencio 60 15 176,6 7,39 

Total 7,39 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Vereda La culebra La Victoria 1,5 5 170 0,059 

2 vereda La culebra Hato 
Grande 

 Sin datos 5 106,66 0 

3 Vereda Loma Alta Gracias a 
Dios 

10 5 88,75 0,206 

4 Vereda Loma Alta Lucitania 9 2 1033,33 0,864 

5 Arenas del Norte  Sin nombre  Sin datos 4 Sin datos 0 

6 Arenas del Norte  Sin nombre  Sin datos 1 146,33 0 

Total 1,130 



 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo/ has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Vereda _Las casitas  Sin nombre 1 30 175,25 0,2444 

Total 0,2444 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Vereda _Nueva 
estrella 

Callate la 
Boca 

45 3 123,33 0,774 

2 Vereda _Nueva 
estrella 

Valparaiso 20 20 148 2,752 

3 Vereda _Nueva 
estrella 

Vista 
Hermosa 

12 5 204 0,569 

4 Paso Nuevo  Sin nombre 3 4 128,33 0,071 

5 Paso Nuevo  Sin nombre 5 6 107,5 0,149 

6 Paso Nuevo  Sin nombre 3 5 66,33 0,046 

7 Vereda _Caimancito  Sin nombre 2 12 192 0,214 

8 Vereda _Caimancito  Sin nombre 8 15 202 1,127 

Total 5,705 

Municipio Toneladas % 

Chima 0,230 0,216 

Chinú 22,609 21,323 

Ciénaga de Oro 26,047 24,565 

Momil  42,674 40,247 

Moñitos 7,390 6,969 

Sahagún 1,130 1,065 

San Andrés de Sotavento 5,949 5,610 

  106,033 100 

 
 
 



 

 

 



 

 

 

 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 San Jacinto  Sin nombre 10 11 183,66 0,91 

Total 0,91 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Vereda -La María  Sin nombre 80 40 164,66 23,71 

2 Vereda-La María Sin nombre 30 25 166 5,60 

3 Carreto Sin nombre 200 32 234 67,39 

4  San Juan 
Nepomuceno 

Sin nombre 10 4 46,5 0,08 

5 Vereda _Las 
Versalles 

Sin nombre 2 6 141 0,08 

6  San Juan 
Nepomuceno 

La Babilla 10 8 68,66 0,25 

7 Carreto Buey de oro 20 14 209,66 2,64 

Total 99,75 



 

No 
Corregimiento / 

vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1  Vía Plato  Sin nombre 20 17 53 0,81 

2  Vía Córdoba  Sin nombre 20 13 98 1,15 

3 Vía Córdoba El cocuelo 50 9 112,66 2,28 

4  Vía Plato Guacimal 100 63 84 23,81 

5 El Delirio Bajo Meriño 200 72 173,2 112,23 

6  Vía Plato El siete 3 10 336,5 0,45 

Total 140,74 

Municipio Toneladas % 

Córdoba 60,61 10,58 

El Carmen de Bolívar 11,41 1,99 

Magangué 259,50 45,29 

San Jacinto 0,91 0,16 

San Juan Nepomuceno 99,75 17,41 

Zambrano 140,74 24,57 

Total 572,92 100,00 

 

 

 



 



 

 

No 
Corregimiento 

/ vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 La China Sin nombre 8 6 114,66 0,29 

2  Chibolo Sin nombre 3 7 256,66 0,28 

3 Chibolo Sin nombre 3 6 144,33 0,14 

4 Chibolo Sin nombre 2 5 88 0,05 

5 La Candelaria Sin nombre 3 6 124 0,12 

6 La Candelaria Sin nombre 10 36 125 2,36 

7 La Candelaria Sin nombre 50 20 71,33 3,74 

8 Chibolo Sin nombre 5 2 110,5 0,06 

9 Chibolo Sin nombre 5 2 129,33 0,07 

Total 7,10 

 



 

No 
Corregimiento 

/ vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 Cienegueta  Sin nombre 15 6 114,66 2,40 

2 Cienegueta Congreso 2 7 256,66 0,15 

3  Santa /Pinto Sin nombre 27 6 144,33 2,06 

4 Veladero Sin nombre 6 5 88 0,35 

Total 4,96 

No 
Corregimiento 

/ vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 San/Purgatorio Sin nombre 5 10 55 0,14 

2 San/Purgatorio Sin nombre 2 7 57,3 0,04 

3 San/Purgatorio Sin nombre 15 10 225 1,77 

4 San/Purgatorio Sin nombre 3 8 56 0,07 

5 Cienegueta casa mira 8 14 80,33 0,47 

6 Los Pozos Sin nombre 7 15 109,66 0,60 

7 Los Pozos Sin nombre 20 24 162,5 4,10 

8 Purgatorio Sin nombre 2 7 85,33 0,06 

9 Apure Sin nombre 4 11 96,33 0,22 

Total 7,49 



 

  

No 
Corregimiento 

/ vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1  Santa Ana Sin nombre 7 50 64,33 1,18 

2  Santa Ana Sin nombre 15 10 79,66 0,63 

3 Los Andes Sin nombre 15 10 150,33 1,18 

4 Santa Ana Sin nombre 10 9 122,66 0,58 

5 Santa Ana Sin nombre 10 15 78 0,61 

6 Barro Blanco Sin nombre 6 8 96 0,24 

Total 4,43 

No 
Corregimiento 

/ vereda 
Predio 

Área en 
Corozo has 

Número 
promedio 

de 
individuos 
(macolla) 

/ha 

Número 
promedio 
de tallos 

por macolla 

Producción 
Estimada 

(tn) 
 

1 El Real  Baranoa 26 125 138,6 23,65 

2 El Real   Sin nombre 35 8 62 0,91 

3 El Real  Sin nombre 1 15 50 0,04 

4 Santa Inés Sin nombre 8 13 177,66 0,97 

5 Santa Inés Sin nombre 8 19 112,33 0,90 

Total 26,47 

Municipio Toneladas % 

Chibolo 7,10 14,08 

Pinto 4,96 9,84 

Plato 7,48 14,84 

Santa Ana 4,42 8,77 

Tenerife 26,46 52,48 

Total 50,42 100 
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2.2.1.1 Estado actual 

09/02/2015 25/09/2015
01/03/2015 01/04/2015 01/05/2015 01/06/2015 01/07/2015 01/08/2015 01/09/2015

 

 

 
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2.2.1.3 Pasos a seguir 
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2.2.2.1 Pasos a seguir 
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2.2.3.1 Resultados del proceso 
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2.2.3.2 Pasos a seguir 
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2.2.8.1 Conclusiones del acercamiento a inversores 
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 

2.2.8.2 Pasos a seguir en torno a la financiación 
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2.3.1.1 Número promedio de palmas conservadas en el marco del negocio. 

 
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2.3.1.2 Porcentaje de aumento promedio en ingresos 
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2.3.2.1 Aumento de cosechadores vinculados al proyecto 
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2.3.2.2 Número de personas beneficiadas por el negocio 

Variable Descripción 

BD_j =  Beneficiarios directos totales para el 
periodo j 

Valor obtenido de la suma de los valores relacionados en las siguientes 
tres celdas 

 〖BP〗_aj = Beneficiarios directos como 
proveedores en el periodo j.  

Estos son los proveedores de las zonas de la Mojana, Zambrano y Otras 
zonas bajas de Sincelejo. 
Además incluye a los proveedores vinculados en los talleres de planes de 
manejo y en las actividades de mapeo.  

〖BT〗_bj = Beneficiarios directos relacionados 
trabajadores de la planta en el periodo j. 

Son las personas que trabajan en la planta. 

〖BDO〗_cj= Beneficiarios directos relacionados 
con otras actividades en el periodo j 

Personas que ayudaron en el procesamiento y el encargado de 
transporte.  

BI_j =  Beneficiarios indirectos totales para el 
periodo j 

Es el resultado de la suma de los valores de las siguientes celdas 

Bip_aj = Beneficiarios indirectos relacionados 
con el proveedor a en el periodo j.  

Total de personas familias de los beneficiarios directos (utilizando un 
núcleo familiar de tres personas).  

Bit_bj = Beneficiarios indirectos relacionados con 
el trabajador a en el periodo j. 

Personas a cargo de las personas de la planta (utilizando un núcleo 
familiar de tres personas). 

BiO_cj= Beneficiarios indirectos relacionados con 
otras actividades en el periodo j 

Aquí se incluyen los beneficiarios indirectos como las personas del 
Cabildo Menor de Antonio y los familiares de los beneficiarios directos 
relacionados con otras actividades.  



 

2.3.2.3 Porcentaje de cumplimiento de volúmenes de pulpa obtenidos 
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2.3.2.4 Porcentaje de cumplimiento de volúmenes de corozo cosechados 
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2.3.2.5 % de Aumento de productos de la biodiversidad en el portafolio de productos 
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2.3.3.1 % De protocolos desarrollados entorno a BPM y Calidad con respecto a metas 
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 

 

2.3.3.2 % De pruebas de calidad aplicadas en el desarrollo de las actividades productivas 

 

2.3.3.3 % De disminución de pulpa de fruta no conforme. 

2.3.3.4 % De disminución de fruta defectuosa rechazada a cosechadores. 
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 

2.3.3.5 % De cumplimiento de requisitos de acuerdo a auditoria Decreto 3075. 
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2.3.3.6 Medidas de mejora de las condiciones de la planta 
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2.3.4.1 % Aumento de precio de kilogramo de corozo en el negocio con respecto a precio 
promedio de canales tradicionales. 

2.3.4.2 Promedio de volumen de corozo comercializado por cosechador 
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2.3.4.3 % de Cosechadores aplicando conocimientos de planes de manejo 

 

2.3.5.1 % de acuerdos firmados entre las organizaciones vinculadas. 
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2.3.5.2 Incidencia de situaciones no deseadas en procesos de negociación.  
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Cosechadores

• Característica: Son por lo regular campesinos, o personas dedicadas a diversas actividades dependiendo de la ocasión y la disponibilidad de oportunidaes de empleo, el 86%
cosecha corozo en propiedades ajenas.

• Función: Recolectan el corozo y lo comercializan directamente a los consumidores, comercializadores o transportadores, para Bolívar y Magdalena se sigue vendiendo el
corozo por bulto alcando valores entre 25.000 y 60.000 COP bulto.

•Potencialidad: Existe un aumento en el número de personas que se están dedicando a la recolección del fruto de corozo, esto podría traducirse en más cantidad de fruta
cosechada por cada sitio. Muestran gran interés en negociar con empresas que les garanticen la compra de todo lo cosechado, debido a que los actuales compradores no
alcanzan abarcar la oferta, estiman que por esa razón se podría estar perdiendo hasta el 30% de toda cosecha.

Acopiador

•Característica: Son personas que residen cerca a los sitios de recolección de la fruta de corozo, por lo regular son comerciantes y acopiadores de no solo de corozo, pero cuando este tienen buen precio
acopian todo el corozo producido y lo envian a las principales plazas de mercado.

•Función: Por lo regular, esta función no ocurre en la mayoría de las áreas de Bolívar y Magdalena, dado que los transportadores llegan con sus camiones desde Barranquilla o Cartagena directamente a
las orillas de las principales vías, y aun hasta las vías secundarias y terciarias cuando esta por lo menos son presentan un estado regular, para comprar directaamente el corozo a los cosechadores. Por lo
que la función de estos es comprar el corozo cuando no llegan los transportadores.

•Potencialidad: Entre unas de los principales potencialidades que presentan estos actores es la presencia permanente en los sitios de recolección, por lo que se convierten en un aliado al momento en
que la productividad es baja y que pueden acopiar a partir de pequeños volumenes, cantidades representativas para mantener por más tiempo la proveeduría de corozo.

Transportador

•Característica: Son las personas propietarias o no de camiones de carga, por lo regular viven en los centros urbanos de la Costa Caribe, pueden ser revendedores en las plazas de
mercado o pueden ser empleados de los transformadores y/o comerciantes en las plazas de mercados.

•Función: Se encargadan de llegar hasta el acopiador o hasta los cosechadores directaamente para cargar con la cantidad de corozo disponible para compraventa.

•Potencialidad: Conocen las rutas de acceso hasta donde se cosecha el corozo en los departamentos de Bolívar y Magdalena; también conocen los calendarios de producción y
tienen los contactos con acopiadores y cosechadores. En estos departamentos están llegando cada vez más cerca a los sitios de cosecha, facilitandoles el transporte a los
cosechadores y esto favorece la recolección aumentando las ganancias de estos; sin embargo cada vez son más exigentes en el volumen por donde deben estar llenos los sacos
con corozo.



 

Vendedor 

mayorísta 

• Característica: Segundo intermediario o distribuidor mayorista, son personas encargadas de comprar el producto a los acopiadores locales y que por lo regular los
contactan por medio de teléfono celular, para solicitar pedidos. Cancelan a los acopiadores a contra entrega o envían el pago con los transportadores.

• Función: Se ubican en las principales plazas de mercado en los centros urbanos, y captan el corozo que se produce en los municipios aledaños; en algunas ocasiones
se envían entre ellos de una ciudad a otra dependiendo la disponibilidad en las zonas.

•Potencialidad: Conocen los sitios productores y tienen contacto con todos los acopiadores locales; viene trabajando con acuerdos históricos. Se quedan hasta con el
40% de las ganancias del corozo.

Vendedor

minorísta

•Característica: Son personas dedicadas a comercializar diversos productos, generalmente los que se encuentran en cosecha; pueden ser vendedores ambulantes,
comerciantes en puestos en las plazas de mercado o bien pueden ser cosechadores que también se dedican a la venta de corozo.

•Función: Son el eslabon entre los intermediarios y los clientes, no procesan algunas veces deben salir muy rápido del coroz por el estado de maurez que reciben los
frutos.

•Potencialidad: Conocen todos los canales para llegar a los consumidores, estos además tienen la infraestructura y la logística para llegar hasta los consumidores. En

algunos mercados como el de Sincelejo, Carmen de Bolívar y Magangué algunos consumidores manisfestaron que al parecer se está comercializando un corozo que ya
viene escaldado y que no suelta la misma cantidad de jugo.

Transformador

•Característica: Sonperosnas naturales o juridicas que tiene por lo menos una infrestructura básica para transformar el corozo y elaborar algún producto a partir del
fruto y posterior ofrecerlo al consumidor final.

•Función: Este actor incluye a vendedores de jugos en restaurantes y puestos de venta en calles, dueños de empresas despulpadoras, envasadoras de bebidas, empresas
productoras de vinos y empresas productoras de dulces, mermeladas, helados caseros o bolis.

•Potencialidad: Al transformar la fruta de corozo ellos pueden almacenar especialmente la pulpa por largos periodos de tiempo entre 5 y 6 meses, lo cual les permite
disponer de productos durante los periodos de baja productividad cuando estos productos alcanzan los más altos precios y de esta manera incrementar sus ingresos. Se
quedan con alrededor del 20 al 30% de las ganacias del corozo.



 

 

 



 



 

Recolector

Valor de venta bulto de aprox. 50
Kg, entre 20.000 - 60.000 COP.

Ganancias diarias en temporada
baja productividad 80.000 y
temporada alta 20.000

Acopiador local 

Valor de venta bulto de
aprox. 50 Kg, entre 25.000 -
70.000 COP.

Ganancias diarias en
temporada baja
productividad 100.000 y
temporada alta 150.000

Mayorísta

Valor de venta bulto de aprox. 50 
Kg, entre 30.000 - 80.000 COP. 

Ganancias diarias en temporada 
baja productividad  200.000 y 
temporada alta 300.000

Minorísta y/o vendedor

Valor de venta por Kg, entre 
1.000 - 3.000 COP.  
Ganancias diarias en 
temporada baja 
productividad  30.000 y 
temporada alta 45.000 

Transformador

Valor de venta por Kg de 
pulpa, entre 10.000 - 16.000 
COP. 
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Departamento Municipio  
Corregi
miento  

Total 
asisten
tes  

Acopiadores Cosechadores 
Asistentes 
por género 

Propietari
os de 

tierras con 
corozo 

Sin 
tierra 

Propietari
os de 

tierras con 
corozo 

Sin 
tierra 

H M 

Magdalena Tenerife 
Real 
del 
Obispo 

18 0 
2 

H(1) 
M(1) 

1 
H(1) 
M(0) 

15 
H(14) 
M(1) 

16 2 

Bolívar Zambrano 
Casco 
Urbano 

15 0 
1 

H(1) 
M(0) 

6 
H(6) 
M(0) 

8 
H(8) 
M(0) 

15 0 

Total 33 0 3 7 23 31 2 

 



 

 

 

 



 

  

Municipio 
# de 

acuerdos 

Periodo para la que se 
espera la cosecha en el año 

2016. 

Cantidad de corozo (en Kg) por 
municipio, acordadas. 

San Benito Abad 
* 

14 
(Mayo – jul) y (Agosto – 

Noviembre) 
9.140 

Toluviejo 10 (Agosto – diciembre) 9.500 

Zambrano * 14 
(Mayo – julio) y (Agosto – 

diciembre) 
77.000 

Tenerife 12 
(Junio – julio) y (Agosto – 

diciembre) 
12.000 

Total 50 Mayo - Diciembre 107.640 
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Riesgo Descripción del riesgo Sucre Córdoba Bolívar Magdalena 

1. Clima 

Las bajas precipitaciones 
que se han presentado en 
los últimos años, los 
campesinos y recolectores 
de fruta de corozo lo han 
relacionado con la baja 
productividad de frutos. 

Reportado por todos los actores 
de la cadena de valor del corozo 
en cada municipio que se 
recorrió. En municipios como 
Sincelejo, Morroa y Toluviejo 
que se encuentran distantes de 
fuentes de agua como ríos, este 
fenómeno fue más notorio en la 
producción de corozo. 

Reportado por todos los 
actores de la cadena de 
valor del corozo en cada 
municipio que se 
recorrió. En municipios 
como Ciénaga de Oro, 
Mómil y Chimá que 
hacen parte del complejo 
cenagoso del Bajo Sinú, 
los cosechadores 
describen una 
disminución considerable 
en la producción.  

Reportado por todos los 
actores de la cadena de 
valor del corozo en cada 
municipio que se 
recorrió, en Zambrano 
varios de los 
cosechadores indican que 
cuando el periodo de 
lluvias se extiende a lo 
largo del año, la 
producción de corozo 
alcanza hasta los meses 
de febrero del siguiente 
año. 

Reportado por todos los 
actores de la cadena de 
valor del corozo en cada 
municipio que se 
recorrió. Los 
cosechadores de Tenerife 
mencionan que cuando 
las lluvias son 
abundantes la 
producción de corozo 
también es alta.  

2. Fitosanidad 

Presencia de una plaga (sin 
identificar) que afecta la 
maduración de los frutos 
cuando estos han 
alcanzado un buen tamaño 
y un estado de climaterio 
(cuando los frutos en el 
racimo están pintones), 
estos frutos no alcanzan a 
madurar 

Para todas las poblaciones 
visitada en los municipios de 
Morroa y Sincelejo fue 
observada,  alcanzando a dañar 
hasta el 90% de la producción, 
en Toluviejo fue observada y 
reportada por los cosechadores, 
pero aseguran que no causó 
daño considerable. 

Aun que se observó en 
algunas fincas de Mómil, 
no fue generalizado en 
todas las fincas de este 
municipio ni para el resto 
de municipios de éste 
departamento. 
 

No se observó en 
ninguna población de 
corozo visitada, y los 
cosechadores no la 
reportaron. 

No se observó en 
ninguna población de 
corozo visitada, y los 
cosechadores no la 
reportaron. 

3. Eliminación de 
las palmas de 
corozo 

Tumba y quema de las 
poblaciones de palma de 
corozo para la ampliación 

Situación generalizada en todos 
los municipios de este 
departamento, especialmente en 

En algunos  municipios de 
este departamento, 
como es el caso de Chinú 

Los municipios Más 
afectados por este 
fenómeno son Zambrano 

Es el departamento 
donde menos se 
encontró esta 



 

Riesgo Descripción del riesgo Sucre Córdoba Bolívar Magdalena 

de la frontera 
agropecuaria, 
aprovechamiento forestal 
del tallo y por daños 
causados al predio por los 
cosechadores no 
propietarios de los predios. 

los municipios de Toluviejo y 
Morroa donde en los últimos 
años se han erradicado más de 
100 hectáreas de corozo, esto se 
ha logrado legalmente, dado a 
que Carsucre autoriza el 
aprovechamiento forestal 
(resolución de aprovechamiento) 

y Sahagún donde la tierra 
ha pasado a manos de 
grandes terratenientes 
han llegado a estas fincas 
eliminando todas las 
macollas de corozo, de 
acuerdo a información 
suministradas por los 
guías en estas localidades 
en los últimos años se 
han eliminado más de 
200 hectáreas con corozo 
en cada municipio.   

y los Córdobas, sin 
embargo el área donde 
ha sido erradicado el 
corozo no supera las 30 
hectáreas. 

problemática.  

4. Precio de 
compra 

Este es un aspecto de gran 
importancia debido a que 
cuando la oferta es muy 
alta, el precio es 
demasiado bajo que 
desestimula su recolección. 
Esta situación es crítica 
para los cosechadores 
porque ellos capturan muy 
poco valor en la venta del 
corozo y no participan en el 
proceso de transformación 
para extender su vida útil, 
lo que indica que, en las 
condiciones actuales, no 
hay forma de que sea una 

En todos los municipios 
estudiados la unidad de 
comercialización pasó en los 
últimos tres años de ser el bulto 
a comercializarse por kilogramos, 
esta última genera mayores 
ganancias para el cosechador.  
Sin embargo, los precios pueden 
cambiar de un día para otro. 

En los municipios de este 
departamento la unidad 
de comercialización sigue 
siendo el bulto, éste 
puede tener entre 50 y 
60 kg; y puede alcanzar 
valores entre 30.000 y 
80.000 COP por bulto. 
 

En los municipios de este 
departamento la unidad 
de comercialización sigue 
siendo el bulto, éste 
puede tener entre 50 y 
60 kg; y puede alcanzar 
valores entre 12.000 y 
50.000 COP por bulto. 
 

En Tenerife varios 
cortadores acopian hasta 
10 bultos y luego ellos 
mismos lo transportan 
por el Río Magdalena  
hasta Calamar – Atlántico 
donde lo comercializan 
directamente a los 
mayoristas.  
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fuente de ingreso que 
motive su uso y 
conservación.   
 

5. Seguridad 

En algunos sitios se reportó 
el riesgo por presencia de 
delincuencia y de vigilancia 
privada en algunas fincas 
de manera que no se 
puede acceder al corozo.   

La presencia de vigilancia privada 
(personal armado) en las fincas 
es frecuente encontrar en el 
corregimiento de Santiago 
Apóstol. 

En los municipios de 
Moñitos y San Bernardo 
del Viento, la presencia 
de bandas armadas al 
margen de la ley, es 
notoria y es un 
comentario generalizado 
entre sus pobladores. 

En los últimos meses 
(durante la ejecución de 
este proyecto) en varios 
municipios del sur de 
Bolívar grupos al margen 
de la ley han hecho varios 
apariciones, por esta 
razón se descartó llegar 
hasta el municipio del 
Banco Magdalena. 

Al igual que para el resto 
de municipios los 
pobladores hacen 
mención de la presencia 
de extraños, lo cual 
puede generar miedo a la 
comunidad.  

6. 
Infraestructura 

Construcción de 
infraestructura apropiada 
para la salida, el manejo y 
almacenamiento del 
corozo en racimos y de los 
productos transformados 
(pulpa) del corozo. 
 

La infraestructura vial empleadas 
para sacar el corozo hace unos 
años atrás se encontraban en 
pésimo estado, sin embargo para 
el año 2015 se iniciaron los 
trabajos de pavimentación 
asfáltico de la vía Sampués - San 
Benito Abad - Ramal - El Roble, 
Las Tablitas - Nueva Estación - 
San Marcos. Longitud: 96,8 Km. 
Y el mejoramiento y 
pavimentación de la vía Galeras - 
Santiago Apóstol - San Benito 
Abad. Longitud aproximada de 
50 Km. www.sucre.gov.co 

Para los municipios 
estudiados en el 
departamento de 
Córdoba este no es un 
problema. 

Los municipios donde 
esta problemática es 
mayor son Magangué (La 
Pascuala)  y el Carmen de 
Bolívar, donde los 
senderos  solo permiten 
el paso a pie, en época de 
invierno los caminos se 
vuelven intransitables. 

En Santa Bárbara de 
pinto y Purgatorio (Plato) 
la producción de varias 
fincas se pierde por la 
dificultad de acceso a las 
poblaciones. 
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7. Limitación en 
el acceso a los 
predios 

En algunos sitios se prohíbe 
a los cosechadores ingresar 
a las poblaciones para su 
aprovechamiento.  
 

En el municipio de San Benito 
Abad, se encuentran varios 
predios con la presencia de toros 
de lidia, que son usados para 
evitar el ingreso de personas 
ajenas al predio. 

Los dueños de las fincas 
están prohibiendo la 
entrada a las fincas y 
haciendas donde se 
encuentra el corozo, e 
incluso después de haber 
hablado entre los 
cosechadores y los 
terratenientes. 

En ninguno de los 
municipios de este 
departamento no se 
reportó ninguna 
dificultad con los 
propietarios. 

En ninguno de los 
municipios de este 
departamento no se 
reportó ninguna 
dificultad con los 
propietarios. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

Sucre Bolívar 

 
 

Jegua, San Benito Abad. 

Fecha de fotografía 19 de diciembre de 2015. Empleando bulldocer y luego 

agroquímico sobre las macollas, fueron erradicadas en este predio al menos 30 Ha. 

 

 

 
 

Finca Cantaleta (El Salao, Carmen de Bolívar) 

Fecha de fotografía 19 de febrero de 2016. Empleando bulldocer y luego quema 

de macollas, fueron erradicadas en este predio al menos 50 Ha.  



 

Córdoba 
 

Magdalena 

 
 
 
Finca Santa Elena (Carbonero – Chinú), recientemente fueron cortadas y luego 
quemadas más de 80 macollas en 10 hectáreas, sin embargo del predio no fueron 
erradicas en su totalidad. Foto tomada el 9 de marzo de 2016.   
 

 
 
Al fondo quema de terrenos con macollas de corozo, para posterior siembra de 

cultivos, a la orilla del Río Magdalena (entre Plato y Zambrano) foto 6 de Marzo 

de 2016. 
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 Hogares tradicionales

CADENA Usuarios finales Producto relacionado

 Vivienda rural

 Rústica sin técnicas modernas
CADENA 

TRADICIONAL DE 

VIVIENDA

CADENA DE 

TURISMO, 

COMERCIAL E 

INSTITUCIONAL

 Cliente sector turismo

 Hogares modernos

 Cliente institucional

 Cliente comercial

 Vivienda de descanso

 Rústica con técnicas modernas

 Quioscos

 Cabañas

 Quioscos restaurante

 Quioscos salones comunales

 Quioscos restaurantes

 Quioscos establos

 Reenfoque para adaptarse a 

vivienda social

CADENA CONCLUSIÓN GENERAL OBSERVACIONES

 Necesidad de agregar técnicas 

modernas.

 Importancia de integrar la visión 

de los usuarios en el diseño final 

 Normatividad exige 

conocimientos adicionales a las 

técnicas vernáculas.

 Co creación la mejor forma para 

incluir lo mencionado

CADENA 

TRADICIONAL DE 

VIVIENDA



 

CADENA DE 

TURISMO, 

COMERCIAL E 

INSTITUCIONAL

 Jalona el mercado de la palma 

amarga. Es la cadena más fuerte 

en la arquitectura vernácula en 

el caribe

 Tiene mayor influencia en la 

conservación o no de un 

recurso utilizado en arquitectura 

vernácula.

 La cadena puede ser útil para 

aplicar técnicas de construcción 

y conservar el patrimonio 

cultural, mientras se direccione 

hacia ese objetivo

CADENA CONCLUSIÓN GENERAL OBSERVACIONES
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Seguridad jurídica de la 

tenencia

Disponibilidad de servicios, 

materiales, facilidades e 

infraestructura

Gastos soportables de la 

vivienda
Habitabilidad

Asequibilidad

El lugar Adecuación culturalVIVIENDA DIGNA
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Soplaviento (Bolívar)

San Jacinto (Bolívar)

Palmar de Varela (Atlántico)

Manatí (Atlántico)

Suan (Atlántico)

Villanueva (Bolívar)

San Juan Nepomuceno (Bolívar)

Zambrano (Bolívar)

Achí (Bolívar)

El Carmen de Bolívar (Bolívar)
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Evaluación de 

contructor

Búsqueda de empresas 

constructoras

Convocatoria a través de 

Plataforma Minka Dev

Evaluación de constructoras

Selección de constructora
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3.7.1.1 Usuarios de la vivienda social  

 

 

 



 

 Comunidades con deficit de 

vivienda.

 Comunidades en proceso de 

restitución de tierra y de 

vivienda. 

 Comunidades vulnerables.

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Brindar la perspectiva de usuario 

de la zona en que se trabaje. 

 Conocer su perfil en términos de 

pains, gains y jobs to be done 

en términos de su vivienda. 

 Identificar características 

culturales, económicas y sociales 

específicas de la comunidad. 

 Reconocer sus propios 

requerimientos de vivienda 

digna

Usuarios de 

viviendas de la 

zona

Actores 

recomendados: 

San Juan 

Nepomuceno

Carmen de Bolívar o 

San Jacinto

3.7.1.2 Actores interesados en conservación mediante el uso 

 Actores con conocimientos 

biológicos y de conservación

 Actores con conocimiento de las 

especies amenazadas en la zona 

de trabajo. 

 Actores con conocimiento de 

los requerimientos para 

disminuir riesgo de las especies.

 Actores con visión de 

conservación mediante el uso

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Advertir a los demás 

participantes del riesgo de uso 

de ciertos recursos

 Brindar recomendaciones para 

el proceso de construcción en 

términos de materiales

 Brindar visión de uso y manejos 

sostenible de los recursos.

 Advertir las necesidades de 

manejo y estudios paralelos

Actores con 

interés en 

conservación

Actores 

recomendados: 

Patrimonio Natural

Grupo de Palmas UN



 

3.7.1.3 El constructor con influencia de arquitectura vernácula 

Constructor 

influencia 

vernácula

 Apreciación por la arquitectura 

vernácula

 Capacidad de trabajo con 

actores locales.

 Adaptación de técnicas 

modernas para trabajo con 

arquitectura vernácula

 Experiencia en procesos de 

construcción

 Equipo técnico capacitado para 

respaldar técnicamente el 

proceso

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Será quien brinde la idea de 

viabilidad de construcción en co 

creación

 Será quien brinde aportes desde 

ingeniería, diseño y 

cumplimiento de normatividad.

 Realizarán recomendaciones 

con respecto aquellas partes de 

la vivienda que no puedan 

construirse con técnicas 

vernáculas.

Actor recomendado: 

AGRA Arquitectos

3.7.1.4 Los maestros de maestros, estructureros y techadores 



 

 Conocimiento  de múltiples 

técnicas vernáculas.

 Mayor potencial de adaptarse a 

un proceso de trabajo con una 

empresa constructora.

 Interés en vincularse a la 

posibilidad de trabajar en 

vivienda social.

 Capacidad de diseño e 

innovación en las estructuras 

con que trabaja.

 Capacidad de conexión y 

trabajo con otros maestros

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Será quien brinde las opciones 

de estructuras, techados, 

cerramientos y detalles 

aplicables a la vivienda.

 Organizarán a otros maestros 

constructores y liderarán el 

proceso en términos de técnicas 

vernáculas.

 Participarán en el diseño de las 

estructuras y techados con la 

guía del arquitecto e ingeniero 

de la constructora

Maestros de 

maestros

Actores 

recomendados: 

Emilio Aparicio

Avilio Salas

 Conocimientos básicos de 

elaboración de techos y 

estructuras.

 Interés en aprender otras 

técnicas y de trabajar en 

conjunto con otros maestros,

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Brindar sus conocimientos 

específicos.

 Participar desde su visión en la 

co creación. 

Maestros 

estructureros y 

techadores

Actores 

recomendados: 

Ubicados en rincón 

del mar y palomino

3.7.1.5 Actores con potencial de generar programas de vivienda rural 



 

 Organizaciones con potencial 

de solicitar recursos para 

programas de vivienda. 

 Organizaciones con potencial 

de generar programas de 

vivienda.

 Organizaciones relacionadas 

con vivienda rural.

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Compromiso de apoyo al 

pilotaje.

 Generación de interés en estos 

nuevos modelos de vivienda 

social. 

 Visión de la institución que 

soportaría un proceso más 

extenso.

Actores con 

conexión a los 

programas de 

vivienda

Actores 

recomendados:

Banco Agrario

Alcaldías Locales 

VISR

3.7.1.6 Actores evaluadores de proyectos de vivienda 

 Capacidad de evaluación de los 

proyectos. 

 Capacidad de prestar asesoría 

en la estructuración del 

proyecto de vivienda 

 Visión institucional de la 

construcción. 

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Brindar el enfoque de viabilidad 

al proyecto de vivienda. 

 Asesorar el proyecto de vivienda 

vernácula. 

 Brindar la visión institucional de 

estructuración del proyecto. 

Actores 

evaluadores de 

proyectos vivienda

Actores 

recomendados:

FONADE y FINDETER



 

3.7.1.7 Articulador del proceso 

 Capacidad de contactar a los 

demás actores del proceso. 

 Conocimiento del objetivo 

general del proceso

 Capacidad de promocionar el 

proceso ante otras 

organizaciones.

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Facilitador del proceso de co 

creación. 

 Conexión con soluciones 

complementarias para la 

vivienda vernácula rural social.

 Integrador de otros procesos 

como de vinculación a cadenas 

productivas.

Articulador

Actores 

recomendados:

Minka Dev

3.7.1.8 Actores relacionados con procesos de restitución de tierras 



 

 Capacidad de introducir dentro 

de sus procesos la construcción 

de vivienda para actores que 

retornan a sus tierras en un 

proceso de restitución.

 Posibilidad de generar 

recomendaciones de trabajos 

con comunidades específicas.

ACTOR PERFIL IDEAL
ROL EN LA CO 

CREACIÓN

 Brindar recomendaciones en 

términos de propiedad de los 

terrenos.

 Aportar a la metodología la 

experiencia de trabajos con 

comunidades en procesos de 

retorno a tierras. 

 Conocer problemáticas de 

titulación de tierras.

 Integrar otros procesos 

aplicados en la restitución

Articulador

Actores 

recomendados:

Unidad de 

Restitución de 

tierras

INCODER
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 Resaltar la vinculación de las 

comunidades en el proceso de 

co creación. 

 Resaltar el interés de vincular la 

arquitectura vernácula digna, 

que integre la cultura propia de 

la zona en que se elabore la 

vivienda. 

 Resaltar el interés de la 

conservación mediante el uso 

de los recursos provenientes de 

la biodiversidad.

ACCIÓNACTORES OBJETIVO
ACTIVADORES DE 

INTERES

 Entidades  preferiblemente no 

gubernamentales, con interés 

en desarrollo de comunidades 

vulnerables PNUD.

 Interesados en procesos de 

conservación de recursos y de 

costumbres culturales.

 Cajas de compensación y otros 

actores involucrados en la 

construcción de vivienda social

Promoción
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 

 

 

 

 

 Resaltar el beneficio a actores 

rurales y el interes del proyecto 

de vincularlos a procesos 

productivos

 La propuesta no es solo de 

arquitectura vernácula, sino una 

mezcla con técnicas modernas. 

 Se ofrece lo mejor de ambos 

mundos. 

 En procesos de restitución de 

tierras se ve gran potencial, 

dado que los recursos que da la 

tierra son de fácil acceso.

 De acuerdo a AGRA, los costos 

son muy similares a los de una 

vivienda tradicional.

ACCIÓNACTORES OBJETIVO
ACTIVADORES DE 

INTERES

 Entidades gubernamentales con 

capacidad de decisión sobre la 

vivienda rural (Ministerio de 

Agricultura, Gerencia de 

Vivienda Rural)

 Cajas de compensación y otros 

actores involucrados en la 

construcción de vivienda social

Promoción
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Financiadores
Aliados en busca 

de financiación

Grupo de Palma de la 

Universidad Nacional

USAIDPatrimonio Natural

Ministerio de Ambiente y 

Desarrollo Sostenible

Instituto Humboldt
Otros centros de 

investigación

 



 

Vivienda vernácula opción 

primaria en retorno

Vivienda primer paso al 

proceso de retorno

Necesidad de vivienda 

adaptada a las poblaciones 

en retorno

Condiciones culturales 

modificadas en desplazamiento

Se dispone de recursos 

naturales de inmediato

Personas restituidas requieren 

de vivienda en sus tierras o con 

acceso  a las mismas
1

2

3

Factor de impacto

Situaciones 

presentadas en el 

retorno

Necesidad generación e 

ingresos a través de la tierra

Condiciones culturales 

modificadas en desplazamiento4

¿Cómo se 

logrará?

Ofrecer la vivienda rural 

vernácula digna con todos los 

beneficios proyectados

Mostrar como las técnicas 

vernáculas permite a las familias 

utilizar los recursos disponibles

Co creación para el diseño de 

vivienda adecuada para estas 

familias

Ofrecimiento de una vivienda 

digna pensadas para integrarse 

a unidades productivas
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FASE I Pre 

identificación de la 

necesidad

Determinar si la 

necesidad afecta a 

diferentes 

comunidades y ha 

sido analizada con 

anterioridad

 Revisar antecedentes de la 

necesidad o problema.

 Revisar origen de la 

oportunidad de negocio 

(entidad que patrocina y 

desarrollos previos)

 Analizar amplitud del 

problema (personas 

afectadas)

 Patrocinador (cuando sea 

el caso)A
ct

o
r
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 



 

Evidenciar que la 

necesidad pre identificada 

puede resolverse mediante 

mecanismos de negocio.

FASE II Construcción 

de la oportunidad
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 Realizar un análisis que permita 

relacionar el problema o necesidad con 

mercados potenciales.

 Revisar fuentes secundarias en busca 

de mercados relacionados con la 

necesidad o problema.

 Visualizar el potencial de mercado que 

podría tener la solución al problema.

 Generar lineamientos de la 

oportunidad.

 Patrocinador (cuando sea el caso)

 

 



 

FASE III 

Organizaciones locales 

y contextos idóneos

Identificar y vincular las 

organizaciones locales cuyas 

características y los contextos en los 

que se desempeñan sean idóneas 

para el desarrollo de un negocio 

inclusivo basado en la necesidad 

preidentificada

 Convocar y acompañar a organizaciones en 

la inscripción en la plataforma Minka Dev.

 Diligenciar formulario de análisis de 

organizaciones locales.

 Evaluar las capacidades de las 

organizaciones locales. 

 Evaluar los entornos en que se 

desempeñan las org, locales

 Elegir a la(s) organización(es) local(es) mejor 

evaluadas.

 Organizaciones locales 

(identificadores)

O
b

je
tiv

o
O

b
je

tiv
o

s 

e
sp

e
cí

fic
o

s
A

ct
o

r

 

 



 

 

 
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FASE IV. Atracción y 

articulación de soluciones 

empresariales 

Identificar y vincular empresas, centros 

tecnológicos o de investigación interesadas  

en brindar una solución de negocio (en el 

caso empresarial) o complementaria (centros 

tecnológicos o de investigación) alineados 

con la necesidad y la organización local   

 Convocar empresas y centros tecnológicos 

o de investigación. 

 Diligenciar formulario de soluciones 

empresariales y/o complementarias.

 Organizar comité evaluador.

 Evaluar solución con respecto a los 

lineamientos de la oportunidad. 

 Evaluar empresa en términos de la 

oportunidad y de los principios de los 

negocios impulsados por Minka Dev 

 Empresas

 Redes empresariales

 Centros tecnológicos y de 

investigación
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FASE V. Co creación del modelo 

de negocio

Co crear un modelo de negocio en el que 

participen las organizaciones locales, las 

empresas, centros tecnológicos y otros 

actores clave vinculados a la oportunidad de 

negocio
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 Determinar actores clave adicionales a las 

empresas, actores locales y centros 

tecnológicos vinculados en etapas 

anteriores. 

 Convocar y asegurar asistencia de 

representantes de las organizaciones con 

poder de decisión.

 Documentar el proceso.

 Estructurar basas del modelo de negocio 

inicial.

A
c
to

r

 Organizaciones locales vinculadas

 Empresas impulsadora del proceso

 Otros actores estratégicos



 

 

FASE VI. Desarrollo 

del plan de negocio

Desarrollar un plan basado en el modelo 

de negocio cocreado, brindando las 

bases para un pilotaje.

 Realizar análisis de mercado

 Realizar proyecciones del mercado. 

 Consolidar estructura general de un 

plan de negocio

 Realizar análisis de viabilidad financiera.

 Estructurar un cronograma de trabajo a 

futuro. 

 Consolidar las bases de la gobernanza 

del negocio.

 Plantear indicadores de seguimiento.
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 Organizaciones locales vinculadas

 Empresas impulsadora del procesoA
ct

o
r
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FASE VII. 

Acompañamiento al 

negocio

Realizar seguimiento, medición y control 

del plan y modelo de negocio 

proyectados. 

 Realizar mediciones de indicadores 

proyectados.

 Evaluar resultados del negocio y 

necesidad de cambios en el modelo 

de negocio.

 Recopilar costos reales y ajustar el 

modelo financiero estructurado en el 

plan de negocio. 
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 Organizaciones locales vinculadas

 Empresas impulsadora del proceso
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