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De la Polvora a los Granos,
Familia Incrementa Ingresos y Seguridad

Una familia intercambia el
negocio de la polvoray
encuentra el éxito en una
empresa de frijoles
procesados.
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Sandra Carranza y una empleada durante la
transformacion de frijoles a un producto de valor
agregado. Los especialistas de USAID-ACCESO
proveen una gama de entrenamientos y asistencia
técnica a las compaiiias de los clientes hogares.

“USAID-ACCESO nos ayudo
a mejorar la imageny la
etiqueta de nuestro
producto”

Liliana Pacheco - Frijoles Dofa Lila

El uso de fuegos artificiales es popular para la celebracion de festividades
en Honduras. La mayoria son hechos a base de pdélvora y pueden ser
peligrosos. En solo un mes, los medios nacionales reportaron 16 heridos
debido al manejo inadecuado de fuegos artificiales. Sin embargo, la industria
representa los ingresos de muchas familias, como la de José Pacheco en
Trinidad, Copan.

Pacheco y su esposa, Sandra Carranza, habian manejado un negocio a base
de polvora por 25 anos; todos los afos era la misma batalla, ya que el
negocio era lucrativo algunos meses del ano.

Su situaciéon comenzo a cambiar en febrero del 2012, cuando la familia
conocié a USAID-ACCESO. Tras constantes visitas de parte del
especialista en procesamiento, la familia se convencidé a darle Ila
oportunidad a un nuevo negocio: procesamiento de frijoles congelados.
Los frijoles son accesibles durante todo el afio en Honduras y al agregar
valor procesandolos, la familia estaba frente a una oportunidad de
generacion de ingresos constante y significativa.

Motivados por la demanda potencial del nuevo producto, la familia
comenzdé a asistir a entrenamientos de procesamiento, negocios e
inocuidad, impartidos por el proyecto, aprendiendo como purificar y
agregar sabor a la material prima, asi como higiene y técnicas de empaque.

En abril del 2012, Frijoles Dofia Lila estaba abierto al mercado. La familia
asistio a una feria que dio pauta a su éxito. El producto nutritivo y listo fue
altamente demandado por consumidores con agendas apretadas. Después
de la feria, los técnicos de USAID-ACCESOQO asistieron a la familia para
colocar el producto en [50 tiendas en Copan y Lempira. Sus ventas
mensuales ahora representan $1,500, ingresos significativamente mas altos
por su constante demanda, sin mencionar la seguridad de la familia.

“Con este producto, vendemos todo el afo,” dice Sandra Carranza. “Mi
esposo nunca pensé que un negocio seria lucrativo si no era en fuegos
artificiales, ahora es el mas emocionado de toda la familia.” Para poder
suplir la demanda, Frijoles Dofna Lila ha expandido el espacio de
procesamiento, contratando a mas personal y con planes de expandirse
mas en los proximos meses y generar empleos fuera la finca.

El proyecto esta asistiendo a MIPYMES, mejorando su empaque vy
estrategias de mercadeo para mejorar sus oportunidades de acceso al
mercado.

USAID-ACCESO ya ha generado $7.11 millones en nuevos ingresos netos
de participantes rurales y MIPYMES, mas de 2,300 empleos pueden ser
atribuidos a la implementacion del proyecto. Los especialistas contintan
trabajando con pequenas empresas, mejorando su productividad, creando
nuevos productos, y enlazandolos a nuevos mercados y proveedores de
insumos.
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