
 

 

 

I. General Information 

Grant Agreement No.:   RUD – STA‐ 008   

Grantee Institution:     Rural Urban Development Initiatives (RUDI) 

Project Title:   Expansion of Warehouse Receipt Programs for rice and 

maize in Kilombero, Iringa Rural and Handeni districts of 

Tanzania      

          Type of report:      Quarterly 

Period covered by this report:   From 1st October 2011 to 31st December 2011. 

II. Background 

USAID‐COMPETE PARTNER FUNDING SUPPORT TO RUDI 

 
October to December 2011 report 

 
This report from Rural Urban Development Initiatives (RUDI) is for the 4th for 2011 
covering USAID COMPETE support to RUDI for 2 years period. The report covers the 
activities achieved during the quarter. 

 
Project overview 

 
RUDI is implementing two years project on Warehouse expansion in three districts of 
Tanzania – Iringa Rural, Handeni and Kilombero. The project is funded by USAID 
COMPETE. 
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III   Executive summary 
 

The primary objective of the COMPETE grant to RUDI is to assist smallholder rice and 
maize farmers in three districts of Tanzania – Iringa Rural, Kilombero and Handeni. The 
grant aims at assisting three Associations in the three districts to establish collective 
marketing through WRS, procuring milling equipment and convert paddy to milled rice 
and maize to flour at the source. This is expected to lead to a tripling in the value of the 
milled rice/flour and contribute to better returns to the farmers. This activity also assists 
the finished rice/flour product to be traded across the region without further transport 
to a processor.  
 

Table 1: Summary of Associations/warehouses supported by the project December 31st, 2011 

 

No.  Association name   Membership 

Total    Women  

1.  Mangalali  105 39

2. Lumuli   157 67

3. Magubike   153 45

Subtotal                                                                  730                            267 

4. Mbingu  104 35

SUB TOTAL  490 203

5. Amani   300 172

6. Suwa  135 65

SUB TOTAL   435 237

GRAND TOTAL  1,655 707

 
Quantity collected in 2011 season 

  Name of warehouse  Stock collected in 2011 season in 
tons 

1.  Mangalali  150 (50 tons sold) 

2. Lumuli   210 (130 tons sold) 

3. Magubike   180 (170 tons sold) 

  Subtotal maize  540  (350 tons sold) 

4. Mbingu  31* (rice) sold 

SUB TOTAL  31 

5. Amani   216 (not sold) 

6. Suwa  159 (not sold) 

SUB TOTAL   375 

GRAND TOTAL  946 
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Notes 

i) * In Mbingu the farm gate prices of rice during harvesting season was extremely high. 

Farmers were worried the prices would go down so they sold their produce during 

the harvesting season. 

Activities carried during the fourth quarter October to December 31, 2011 

Based on our grant agreement implementation timeline, the project accomplished the 
following activities over the past three months: October to December 2011 
 
s/n Activities Activity Status  

 
1 Training business operators for 

warehouse supported by the 
project 

During the month our trainer Mr. Emmanuel 
Samile conducted training on Business 
producer’s operators for warehouse for Lumuli, 
Mangalali and Magubike Associations. 150 
farmers received training from October 17 to 19, 
2011.  

2 Roundtable discussion between 
Apex leaders and buyers. 

During the quarter two local buyers Evarist 
Silayo of Union Service Store and Julius 
Wambura of Fabro enterprises held discussions 
with 54 Association leaders of Handeni, Iringa 
and Mbingu on grain/flour/rice purchase for 
2011 season Fabro and Union Service store are 
in final negotiations with Amani and SUWA 
Associations on flour purchase  

3 Analyze/Collect daily price 
information 

Consultant continues to collect daily prices 
information for rice and maize from urban Dar 
es Salaam markets and disseminate the 
information to all warehouse managers by sms 

4 Training maize drying 
procedures Mbingu and Iringa 
Associations 

Training on trainers on drying maize procedures 
conducted to Mbingu 95 (M) and (43 F), Iringa 
Associations 211 (59 F). Trainer William Riwa. 
Venue: Amani and SUWA warehouses 

5 Husbandry training Amani and 
SUWA Associations 

Trainer: Ndondole Venue: Amani and SUWA 
134 trainees (58 F) 

6 Continue monitoring milling 
machine business 

Training conducted to milling machine 
committee members of SUWA , Mang’ula “A” 
Vijana Mbasa, Mbingu 
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Good husbandry training leads to increase yields. Farm below belongs to the 
farmer who attended USAID COMPETE husbandry trainingin mang’ula. Yields 
increased from 10 bags/acre in 2009 to 18 bags/acre in 2011. 
 
 

 
 
Milling machine business 
 
Status of of milling machine: 
s/n Association 

name 
District Quantity milled up to 

December 2011 in 
tons 

Net profit in 
Tshs 

1 Mang’ula “A” 
(rice) 

Kilombero 208.2 4,250,000 

2 Mkasu (rice) Kilombero 0 * 0 
3 Ifakara (rice) Kilombero 45.1 Tshs 600,000 
4 Mbingu (rice) Kilombero 48.6 Tshs 675,000 
5 Idodi (rice) Iringa 

Rural 
2**  

6 Mangalali 
(maize) 

Iringa 
Rural 

0*  

7 Suwa (maize) Handeni 0*  
 
Notes 

* There have been serious shortage meters for three phase electricity in Tanzania. 
Power utility does not have enough forex to import 3 phase meters. Mkasu got 
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electricity 10 days ago. The installation process has been completed however no paddy 
in the warehouse. The prices for rice were so attractive during the harvesting season 
members decided to sell immediately after harvest. Mangalali and SUWA are still 
waiting for electricity. 
** Idodi: the harvest season finished in September 2011. Machine could not mill rice 
because by the time the machine was ready for operation the season was over. 
 

Sensitizing milling machine committee members on machine business in 
Ifakara 

 

 
 
Lessons learnt 

i) Farmers did not deposit large quantities of rice in the warehouse because the prices 
during the harvesting season were very high. They were afraid the prices could fall. 

ii) Unlike rice, prices for maize did not increase. We still have large quantities of rice in the 
warehouse – 565 tons. Today the government announced to lift export ban on 
maize. We expect prices to increase  

iii) Process of installing 3 phase electricity takes a long time due to shortage of meters. 
iv) The time for the project was quite short to conduct so many activities. It takes quite a 

long time to assist small farmers to take off. Because RUDI is a local NGO plans have 
been made to continue to advice the USAID COMPETE Associations after the end of 
the project 
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MANG’ULA  “A” MILLING MACHINE PROJECT SIGN POST 

 
 
Main achievements 

i) Magubike and Mangalali participated in the WRS for the first time. They did not have 
any formal system of marketing their produce before the project started. 

ii) Magubike members decided to contribute money to purchase milling machine after 
been sensitized on income generating activities. 

iii) After attending workshops on the government available opportunities, Mangalali 
farmers managed to get a loan of Tshs 76 million to purchase power tillers. The 
money came from government empowerment funds 

iv) RUDI has been appointed to the working group of Warehouse Receipt System. 
Among other things the group will go through the warehouse ACT to identify areas 
which need amendment to suite small grain farmers and advice government to 
amend the law. 
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v) After sensitization workshops on Warehouse Receipt System members of SUWA and 
Amani deposited large quantities of maize to the warehouse. They rented a nearby 
house to deposit more maize because the warehouse was too small. After series of 
meetings with financial institutions members of SUWA decided to reduce the 
amount of loan for paying farmers advance. Only few members wanted advance 
payment because of high interest 

vi) The milling machines have attracted a good number of buyers. Many buyers have 
shown interest of entering into contract with Associations to mill their paddy and 
maize in 2012/13 season. The quality of rice from the machines is quite high.  

vii) Although the machines were installed late, members have started benefiting from the 
business. Mang’ula “A” made a net profit of over Tshs 4 million in just a few months 
while Mbingu and Vijana Mbasa also made some profits after operating for few 
months. Farmers don’t need to travel far away to mill their paddy/maize. 

viii)  For the first time the Associations members are doing business. The milling machine 
has attracted other Donors. Norges Vel NGO from Norway has installed three 
machines to farmers in Mbeya while NAFAKA project supported farmers expect to 
use the machines provided by USAID COMPETE to mill their paddy in 2012/2013 
season.  

ix) We have been working with small farmers in Tanzania for quite sometimes now. This is 
the first time farmers are making money to cover their operation costs.  
 
Main challenges 

 
i) Like last quarter the major challenge for the reporting period was unexpected 

rise in prices of rice while that of maize remain the same. During the quarter 
the prices for paddy continued to increase. Farmers did not deposit their 
paddy in the warehouse because nobody could guarantee the good prices in 
the future. It affects our program since NMB approved large amounts of loan 
to the farmers Tshs 230 million 

ii) Power utility (TANESCO) takes quite a long time to provide electricity to the new 
Clients. Process for getting 3 phase electricity takes a long time. Export ban is 
still a problem. Farmers had secured markets in Nairobi but they could not 
deliver due to export ban 

iii) Power fluctuations and rising in Power tariffs affect the operation of milling 
machines. 

iv) Poor infrastructure in the village causes problems to transport grain from the 
villages to Dar es Salaam markets. 

 
Plans for February to March 2012. 
 

i) Continue linking maize farmers to the markets 
ii) Continue monitoring the stock in the warehouse. 
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iii) Work with Associations to pay the loan after selling their produce. 
iv) Develop long term plans for Associations. 
v) Linking farmers to input Suppliers 
vi) Prepare final report 
vii) Conduct M & E and finalize report. 

 
 
 
 
 


