
 

 

Análisis de las exportaciones peruanas de cacao y sus derivados en 2011 

Al concluir el año 2011 
se exportaron 19,731 
toneladas métricas (TM) 
de grano de cacao, 
generando un valor 
acumulado de USD FOB 
63,065.682. Esta cifra 
representa un 
crecimiento del 83 por 
ciento con respecto a la 
campaña de 2010, en la 
cual se exportaron 
11,005 TM por valor de 
USD FOB 34,401.908.  

Gráfico 1. Evolución de las exportaciones de cacao entero y par do 
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Las exportaciones peruanas tuvieron como des nos 28 países, entre los que se destacan Bélgica, 
Colombia, Italia, los Países Bajos y EE.UU. El 91 por ciento de las exportaciones se realizaron por vía 
marí ma y el nueve por ciento restante por vía terrestre hacia Colombia. Las exportaciones se 
concentraron en el segundo y tercer trimestre del año, períodos que coinciden con la mayor 
cosecha de cacao en Perú.   
 
Las organizaciones y empresas con las cuales el Programa de Desarrollo Alterna vo (PDA) de USAID‐
Perú promueve y fortalece la cadena de valor del cacao en el país lograron consolidar su presencia 
en el mercado y mantener una fuerte dinámica de crecimiento. En 2011 éstas exportaron 7,902 TM 
de  grano  de  cacao  por  USD  FOB  26,941.393,  valor  que  representa  un  43  por  ciento  del  total 
exportado por Perú. En este gran logro se destaca la Coopera va Acopagro, que exportó 2,685 TM y 
generó ventas por USD FOB 9,374.818.            

Exportaciones de cacao entero y par do 



 

 

Gráfico 2. Des nos de las exportaciones de grano de cacao  
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Gráfico 3. Compara vo del valor FOB de las exportaciones de grano entre 2010 y 2011 

Bélgica encabeza los des nos de las exportaciones peruanas en 2011 con 22 por ciento del total 
(USD  FOB  13,779.192  y  4,126  TM).  En  segundo  y  tercer  lugar  se  ubican  Colombia  (USD  FOB 
13,008.805 y 4,927 TM) e Italia (USD FOB 9,781.930 y 2,915 TM). Llama la atención el importante 
crecimiento de  las exportaciones hacia Colombia, que  llegó al 570 por  ciento en  relación  con 
2010, año en el que sólo se exportaron 684 TM por valor de USD FOB 1,941.528. Los principales 
exportadores son la Compañía Nacional de Chocolates y FLP –Perú SAC. 
 
De  las exportaciones de grano de cacao el 61 por ciento  fue producto convencional Grado  I y 
Grado  II,  registrando un  valor USD  FOB 38,557.493  y 12,884 TM.  Las exportaciones de  grano 
cer ficado Orgánico, UTZ y Fair Trade ascendieron al 39 por ciento del total de la campaña 2011, 
con un valor de USD FOB 24,508.189 y 6.847.084 TM. Esto  implica que el promedio del cacao 
convencional se colocó a USD FOB 2,992/TM y  los cer ficados por un valor promedio de USD 
FOB 3,580/TM. 
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Gráfico 4.  Precios organizaciones y co zaciones Bolsa de Nueva York 2011 

Exportaciones de subproductos de cacao y chocolate 
Las exportaciones de subproductos de cacao y chocolate en 2011 decrecieron en tres por ciento en 
relación  con  el  año  anterior,  variando  el  valor  exportado  de  USD  FOB  43,875.123  a  USD  FOB 
42,675.758. Sin embargo,  las exportaciones de polvo de cacao se  incrementaron en 34 por ciento, 
principalmente  por  el  aumento  de  las  co zaciones  internacionales  de  este  producto.  Esto  se 
evidencia  en  los  valores  promedio  anuales  por  tonelada métrica  que  lograron  los  exportadores 
peruanos en 2010 (USD FOB 3,845) y 2011 (USD FOB 5,321).  
 
El conjunto de  las exportaciones peruanas de subproductos en 2011 se discrimina de  la siguiente 
manera: 48 por ciento de manteca de cacao, 32 por ciento de polvo de cacao y sólo 20 por ciento en 
preparados de chocolate. La caída del 21 por ciento en las exportaciones de manteca de cacao (de 
USD  FOB  26,011.645  a  20,546.645)  se  debe  principalmente  al  descenso  en  los  precios 
internacionales de este producto. 
 

El  28 por  ciento de  las  exportaciones de  subproductos de  cacao  y  chocolate  tuvo  como des no 
EE.UU., con un valor de USD FOB 11,754.206, el cual lo ubica en la primera posición. El 74 por ciento 
de  las exportaciones a ese país corresponde a manteca de cacao (USD FOB 8,740.851), y el 26 por 
ciento a polvo y otros productos elaborados.   

Las cifras de exportaciones evidencian un fuerte posicionamiento del cacao peruano en el mundo y 
de las organizaciones de productores en este proceso, las cuales lograron importantes diferenciales 
entre USD 100 y 600 por TM exportada con respecto a las co zaciones en bolsa, a pesar de haber 
sido un año muy volá l con respecto a los precios internacionales del cacao, tal como se observa en 
el siguiente gráfico. 

En el primer  trimestre de 
2011,  y  en  parte  del 
segundo,  hubo  una 
tendencia creciente en los 
precios  logrados  por  las 
organizaciones  de 
productores,  llegando  a 
superar, en algunos casos, 
los  USD  3,600/TM;  alza 
influenciada  por  los 
conflictos  sociales  en 
Costa de Marfil.   

A finales del segundo trimestre, y hasta que terminó el año, la tendencia fue a la baja constante, 
tanto en  los  valores  logrados por  las organizaciones,  como en  las  co zaciones de  las bolsas de 
Londres y Nueva York. Los lentos despachos de cacao después de los conflictos en Costa de Marfil, 
la crisis no resuelta en la zona euro en términos macroeconómicos y el amplio suministro de Costa 

de Marfil y Ghana, combinado con  las malas perspectivas de crecimiento económico 
global, frenaron cualquier impulso de los precios futuros del cacao en el mercado. 



 

 

 

Gráfico 5.  Evolución de las exportaciones de subproductos de cacao 
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El  segundo  des no  de  las  exportaciones  fue  Venezuela  con  un  valor  exportado  de  USD  FOB 
8,335.976, un 53 por ciento menos que en 2010. Los productos de mayor demanda son polvo, 
pasta, licor y granilla de cacao.  
 
En  la  exportación  de  subproductos  de  cacao  y  chocolate  se  destaca  la  Coopera va  Agraria 
Industrial Naranjillo, aliada estratégica del PDA,  la cual  logró una par cipación del 16 por ciento 
del total exportado por el país.  

Contexto internacional de las co zaciones futuras del cacao 
Al cierre de 2011 el precio del cacao estaba alrededor de USD 2,197 por TM, un descenso de USD 
330 en comparación con el precio registrado en noviembre (USD 2,527). A principios de diciembre 
siguieron con  la  tendencia a  la baja,  tal como se venía experimentado en  los meses anteriores, 
siendo los precios más bajos de los úl mos tres años y similares a los registrados en noviembre de 
2008.  
 
En diciembre de 2011 se generó una  fuerte preocupación en el mercado del cacao. Los precios 
cayeron a un mínimo de USD 2,084 por TM en  la Bolsa de Nueva York. A mediados del mes  los 
precios  cambiaron  de  dirección  y  aumentaron  en  un  nueve  por  ciento  (USD  2,266),  en 
comparación con los bajos precios registrados al inicio del mes.  

Gráfico 6. Des nos de las exportaciones de subproductos en 2011 
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Fuentes: Base de información Aduanas y Future Source 

Gráfico 7. Evolución de precios futuros  

Son muchas  las  causas  que  se  atribuyen  a  esta  tendencia  a  la  baja.  El  sector  cacaotero  se 
encuentra  a  la  expecta va de  los  datos de  la molienda de  la Asociación  Europea del Cacao 
(ECA) y la Asociación Nacional de Confitería de EE.UU. para el cuarto trimestre de 2011,  que se 
publicarán en breve. Se espera que haya datos posi vos que animen al sector.  
 
En el nivel nacional también empieza a ser preocupante la caída de los precios internacionales 
del cacao, ya que esto repercute de manera directa en los precios de compra a los productores. 
Durante el año los precios fluctuaron por encima de siete soles por kilo en el primer trimestre, 
entre seis y siete en el segundo, entre cinco y 6.50 en el tercero, para finalmente variar entre 
4.50 y seis en el úl mo trimestre de 2011. Esta situación presenta dos retos importantes para 
los agricultores:  incrementar  la produc vidad y,  sobre  todo,  fortalecer    la asocia vidad para 
mejorar su capacidad de negociación. 


